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" TURVEL LIDERA

AUTOMOVEIN
. EM MOSSORO

Em Mossonro, 715% dos automoveis ("Galaxie"
"Opala", "Volkswagen" e "Conrcel") sao ven

didos pon TURVEL. E o nesultado de uma po
Litica voltada para senvin bem: TURVEL ven

de, compra e troca qualquer velculo nacio-
cional e financia em ate 24 meses, com 0 me
Lhon preco, jurnos oficiais e garantia meca-
nica para carnos novos e usados. Em Mossono

e em toda zona Oeste, automoveis e com TURVEL

TURVEL - TURISMO E VEICULOS

DIRAN R. DO AMARAL

Praga da Independencia, 17 - Mossoro, RN




O nome do RN

chegou até a .-
transamazoénica.

A EIT tem muito
a ver com IssO.

Duplicando a pista de Parnamirim ou ajudando a cons-
truir a Transamazénica, a EIT leva a mesma mensagem
de confianca no Brasil e no Rio Grande do Norte. Con-
fianca demonstrada ha exatamente dois anos numa
revistinha de 16 paginas e impressao convencional, que
trazia uma mensagem de otimismo para o nosso Estado
e um anidncio de nossa firma. Hoje, no segundo aniver-
sario de RN-ECONOMICO reafirmamos esta confianca,
na certeza de que seu trabalho esta ajudando ao pro-
gresso de nosso Estado.

Emprésa Industrial Técnica S/A

RN-ECONOMICO
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Indastria
Espacial
podera vir
para o RN

O Cel. Pessoa
Comandante da
Barreirg do Inferno,
acredita que a
indastria espacial
brasileira se fixara
no RN

Que fazer
om 0s
“elefantes
brancos?

IA Cibrazem construiu
uma rede de armazéns
Ino interior do RN, mas
late hoje nio a

|utilizou.
|A vez dos
Supermercados

10s supermercados
ltomam conta de Natal
Ie a populacio os aceita
Imuito bem
|lnaugura-se nova
Ifase para o comeércio
lce géneros e utilidades
ldomésticas

Natal -

um complexo
|parque industrial
le confeccoes

| Produzindo roupas
Imasculinas para o pais
todo, a indadstria de
|confec‘;6es de Natal
ltorna-se cada dia mais
lcomplexa e eficiente



NATAL -

Um complexo parque
industrial de confeccoes

Sebastido Carvalho

De repente, o Rio Grande do Nor-
te, Estado cuja vocag¢do natural sem-
pre se voltou para a industria sali-
neira e para o plantio do algodio,
com uma destinagdo nao muito ex-
plorada para mineracdo a agricultu-
ra e a pecudria, se vé possuidor de
um dos mais completos parques da
industria de confecgoes de todo o
pais.

*Dadas as proporgdes econdfnicap
do Estado e o quase inexistente
“know how” dos empresdrios locais
ésse parque industrial é sem duvida
muito importante.

Muitos consideram um fenémeno a
looncentragdo quasa que espontanea
da industria de confec¢des no Estado
e, na hora de dar explicagcdes ou jus-
tificativas, os técnicos ponderam que
tudo nao ultrapassa a simples lei das
probabilidades. Porque, a rigor, nun-
ca existiu no Rio Grande do Norte
uma motivacdo para que aqui, hoje,
estivessem implantadas seis, fdbricas
de roupas, com possibilidade de mui-
tas outras virem a s instalar em Na-
tal, em futuro proéximo.

As razdes que 0s grupos natalenses.
responsaveis pelo comando dessas f4-
bricas apresentam para se terem fixa-
do no ramo das confec¢gdes sao as
mais variadas. Vao desde a simples
iniciacdo no ramo (com Nevaldo Ro-
cha) até a mudanga drastica de ativi-
dades (como o grupo T. Barreto, que
antes fabricava modveis). A abertura
dos caminhos foi um trabalho que cou-
be as ConfezgOes Guararapes executar.
Depois, 0os outros apenas seguiram os
seus passos, usufruindo os beneficios
fiscais e as técnicas de produ¢io que
Guararapes lutou tanto para conse-
guir.

VINTE MIL CAMISAS

A producdo natalense de confecgdes
masculinas estd, hoje, por volta das
vinte mil camisas didrias. Ao lado de
cérca de seis mil calgas. Producdo que
é escoada, em cérca de 90, para 0O

As Conlccccoes Guarar:
uima cmipresa em I1ace de expansdo.

Garibaldi Medeiros,
diretor da Soriedem:
*“O crescimento é uma im-
plicagdo natural”.

S’A cmpregam 1.718 pessoas. Ainda ¢

resto do pais. ficando para o consu-
mo interno 10°, que encontra a con-
corréncia por vézes muito forte de
marcas que vém de Estados do Sul.
Seria a velha hipdtese do santo de ca-
sa nao fazer milagre?

POR QUE CONFECCOES?

Quando as Confecgbes Guararapes
comecaram a fabricar 500 pecas dia-
rias, no dia 22 de outubro de 1958, es-
tavam apenas continuando num nezo-
cio iniciado alguns anos antes, e ime-
diatamente florescente: a implantagio
da cadeia de Lojas Seta, da qual o gru-
po se desfaria pouco depois, para cui-
dar apenas da fabrica¢io. A natureza
némade do grupo dirnigido por Novai-
do Rocha ja era talvez uma destina-
¢ao. Pois se as Lojas Seta tinham ma-
triz em Natal e filiais de Recife a Be-
l1ém, atualmente as Confecgdes Guara-
rapes possuem outra fabrica em Sio



Paulo e trés lojas na Cidade do Méxi-
co. além da firma Guararapes of Amg-
rica Inc., uma importadora, nos Es-
tados Unidos.

Com a Soriedem se deu que o0 grupo
Medeiros simplesmente resolveu mu-
dar do ramo deeletro-domésticos pa-
ra o de confecgdes.

— “Procurdvamos uma industria
que tivesse baixa mobilizacio e alto
faturamento, porque tenciondvamos
sair da venda para ingressar na fabri-
cagdo”, diz Garibaldi da Cunha Medei-
ros, diretor-presidente da Soriedem
S. A. Confec¢des. O nome da marca
surgiria com a pura e simples inver-
sdo das letras do nome da familia. E
essa ordem inversa foi, 4 se vé, uma
forte razdo de sucesso. Hoje com uma
producio de 1.500 camisas. e 500 cal-
cas didrias, a Soriedem vende até o
Rio, para o Sul, e até Belém, para o
Norte.

Com Antbnio Sucar Neto e Gabriel
Antbnio Sucar, das Confecgbes Sucar
S. A, aconteceu que desde a infancia
tratavam com alfaiataria e na adoles-
céncia possuiam, j4, uma loja de con-
fecgOes, A Primavera. Atualmente por
conta da experiéncia passada, qual-
quer um dos dois é capaz de substi-
tuir qualquer técnico de corte da fa-
brica.

O sr. Telmo Barreto, de T. Barreto
Indistria e Comércio S. A. (Confec-
¢oes Conté) diz que a firma deixou
de fabricar mdveis por conta da difi-
culdade de transportd-los para outros
Estados. A fdbrica de mdveis nian ti-
nha condicdes de se expardir e a ten.
déncia do negdécio era paralizar. Aates
de uma derrocada, sairam para conuiac-
¢oes e o sucesso se féz imediatn,

Para os irmdos Ney e Nélio Silvei-
ra Dias, das Confeccbes Reis Magos,
houve apenas a afinidade, por heredi-
tariedade, com o ramo de tecidos, no
qual o seu pai, Epifanio Dias Fernan-
des, vivia (e vive) entrosado hd alguns
decénios, através das Casas Gomes,
firma das mais tradicionais no comér-
cio do Estado. O pai, atualmente, é

A industria de cornfeceoes em Natal produz 20 mil camisas ¢ 6 mil

celcas masculinas, por dia.

diretor-presidente da fdbrica e éles
dois sdao diretor-superintendente e di-
retor-industrial, respectivamente.

H4, também, o caso das Confecgdes
Dinam Ltda., de Francineide Dir:z Al-
ves. Que fabrica um tipo diferente de
roupas: fardamentos. Sem diivida,
uma varia¢cdo dentro do sistema, que
no entanto mais ainda torna evidente
a vocacdo norteriograndense para o
ramo.

— “Escolhi fardamento porque a
confeccdes de camisa e calga é mais
complexa, exige maior capital. E op-
tei também por uma questio de faci-
lidade de explorar um corte inexplora-
do no meio de tantas fdbricas que se
implantavam, sem duvida ji4 concor-
rendo entre si” — diz Francineide Di-
niz, que j4 tinha experiéncia no ramo
de confeccdes desde quando era ven-
dedor e depois gerente da loja do ex-
tinto grupo Lojascope — outra indus-
tria de confeccdes natalense, que se
extinguiu.

A MAO DE OBRA

As fdbricas de confecg¢des natalen-
ses dio emprégo a maior nimero de
pessoas do que, certamente, qualquer
outro ramo de negdcios, entre nds. Pe-
la prépria natureza do servico, é o

elemento feminino que aquinhoa a
maior proporc¢io dos lugares disponi-
veis.

Atualmente, as Confec¢des Guarara-
pes no Rio Grande do Norte, empre-
gam 1.718 operdrios, contra 500 da fa-
brica de Sao Paulo e 130 dos primei-
ros dias, nos idos de 1958. A Soriedem
di emprego a 160 pessoas, mas quan-
do a sua fdbrica nova estiver funcio-
nando préximo a Escola de Engenha-
ria, na avenida Salgado Filho., empre-

gard 400. Nas Confecgdes Reis Magos
hoje trabalham 57, mas haverd tam-
bém 400 quando as novas instalagdes,
dentro de mais algum tempo, estive-
rem em funcionamento, também na
avenida Salgado Filho. Nessa mesma
drea vai cer implantada a futura f4-
brica das Confecgbes Sucar, que serd
uma das maiores do Estado. Se hoje
os irmdos Antonio € Gabriel coniro-
lam 80 operdrios, em futuro préximo
poderao dar emprégo a cerca de 1.000.
Para as confecgcdes Conté trabalham
atnalmente 250 pessoas, mas ésse nu-
rrro  poderd subir para cérca de
1.500 quando a nova fdbrica de T. Bar-
reto Indistria ¢ Comércio S. A. esti-
ver funcionando.

Francincidc Dimyvz,  dire-

tor da Dinam, preferin a

cortecgio de roupus protise
F osua inda-eria
Os PIssoN




Frise-se, aqui, com relacio a essas
nnovas futuras fdbricas, que tédas se
localizam numa mesma drea, nas pro-
ximidades da pista asfaltada que ::on-
duz a Parnamirim e na entrada norte
da cidade. Um local que vai se cons-
tituir, dentro de pouco menos de um
ano, o verdadeiro parque industrial
das confecgOes natalenses.

E TEMPO DE EXPANDIR

Nota-se que as fdbricas de confec-
¢Oes natalenses, além de irem cami-
nhando muito bem em seus negdcios,
tratam também de expandir as suas
atividades. Os novos galpdes e dreas
administrativas das futuras novas ins-
talacoes de cada uma delas, dizem
bem do auanto vdao de vento em popa
0s negécios.

Os atuais 3.150 m2 das confecgdes
Conté vao ser substituidos por umn
4drca coberta de 10.000 m2 e ja em }u-
nho de 1972 as 1.500 camisas e 800 cal-
¢as da producdo atual estardo sendo
trocadas pela producio didria de
15.000 pecas. A nova fdbrica do grupo
T. Barreto fica localizada na Salgado
Filho préximo 4 entrada da estrada
para a praia de Ponta Negra. Essa
produgido, sem duvida, vai diferir mui-
to das 50 camisas e 20 calgas que
eram confeccionadas quando a fdbri-
ca comecgou, na rua Princesa Isabel,
no momento em que Teodato Barreto
(dirctor-presidente da firma) e scus
irméos Telmo (diretor superintenden-
te) e Tdcito Barreto (diretor secretd-
rio) resolveram deixar de lidar com
madeira para manipular com tecidas,
saindo dos mdveis para as confecgoes.

O grupo Guararapes entende que
em Natal id lhe bastam as 15.000 ca-
misas e 4.500 calgas da produciio did-
ria, atualmente. Por isto, cuidou da
instalac@o da fdbrica de Sio Paulo, on-
de sdo feitas 5000 camisas todo os
dias; partindo para o Exterior, com as
trés lojas da Cidade do Mcdxico, a fir-
ma de importagao e as vendas para
outros paises. A Guararapes é a Unica

Nevaldo Rocha, que teve uma intincia pobre, ¢ certamente o ho-

mem mais tico do Rio Grande do Norte. E o maior acionista das Con-
feceeoes Guararapes ¢ divide o scu tempo entre Natal, Sao Paulo. México
¢ Estadcs Unidos, onde sua empresa tem atuacio.

Os irmaos Nev ¢ Nelio Dias cemeginrmm  desprefenciosamente,  la-
bricando 150 camisas’/dia. Hoje, cles estio com um projcto aprovado pela
Sudene, no valor de CrS 8.020.00000. Vio produzir 3.000 camisas ¢ 1.500

calgas diariamenice.

das fdbricas de confecgbes natalenses,
que exporta seus produtos, ainda em
pequena escala, mas brevemente de
maneira mais intensa. Hoje, pode-se
encontrar uma confeccdo Guararapes
na Bolivia ou na Africa do Sul, mas
brevemente t6da a América Latina es-
tard usando-a, além de paises da Eu-
ropa.

Para o grupo Medeiros & Cia. a
ampliacio da fdbrica das confeccdes
Soricdem é uma implica¢io natural do
bom rumo que os negdcios tomaram.
Comecando em 1969 com a producgiao
de 600 camisas didrias, em fevcreiro de
1970 ja produzia tamhém 500 calcas.
O volume de camisa foi o unico que
aumentou, estando hoje em térno de
1.500. E vai aumentar mais ainda,
quando em abril de 1972 tudo estiver
transferido para a avenida Salgado

Filho. Ent@o, serio 4.000 camisas e
2.000 calgas por dia.

Esse grupo ainda se dedica a outras
atividades: fabricacdo de dSleo com:s-
tivel (das marcas Mavioso e Argol),
plantio e beneficiamento de algoddao
e pecudria, estando &s vésperas de
implantar um projeto de plantacdo de
caju, através do CREAI, do Banco do
Brasil.

As ConfecgOes Reis Magos Ltda.,
que comecgaram com a producgdo de
150 camisas didrias, na fdbrica da pra-
¢a Augusto Severo (na Ribeira) hoje
j4 empacota todos os dias uma média
de 700. Nos pr6ximos 12 meses estario
fabricando 3.000 camisas e 1.500 caicsas,
depois de trocar as atuais instala:fes
(o primeiro andar de um prédio anti
go) pelos 6.000 m2 de drea construida
na pista.



TODO O BRASIL VESTE

A aparéncia modesta das Confec-
¢oes Dinam nao representa desanimo
ou falta de pgrspectivas para a in-
dustria de Francineide Diniz. Embora
atualmente nao esteja em suas cogi-
tacGes aumentar o negdcio, os seus
fardamentos ji estdo vestindo mui-
ta gente féra do Rio Grande do Nor-
te. Recentemente, a Dinam confec-
cionou todo o fardamento da Policia
Militar de Alagoas. Para a Policia Mi-
litar do Rio Grande do Norte entre-
gou ha pouco 10.000 fardas novas. E
vai fazer o0 mesmo para a P. M. de
Pernambuco. Na Paraiba, em firmas
particulares ou de economia mista,
as suas confecgdes estdo sendo usa-
das. Como também em Natal: a CO-
SERN, a Reitoria da Universidade Fe-
deral, a CAERN, tém o seu pessoal
vestido pela Dinam.

As outras fabricas possuem repre-
sentantes em todas as capitais do
pais, ou em algumas das mais impor-
tantes, as quais suprem com a sua
produg3io.

Os 570.000 metros de tecidos que
a Guararapes consome todos 0s me-
ses, transformados em cal¢as e cami-
sas em sua fdabrica de 14.500 m2, vio
quase todos para fora do Estado.
Aqui fica apenas uma média de 2,5%
da producao.

Das Confec¢oes Conté ficam 5% no
Rio Grande do Norte, 30°: no Nor-
deste — e o resto é distribuido para
fora.

Também de 5% sAo as vendas da
Soriedem, na prac¢a interna, saindo o
resto para os dez representantes au-
tdnomos que possue em tddas as re-
gitdes do pais.

Ney Silveira Dias calcula em 30°%
as vendas das confecgoes Reis Magos
no Rio Grande do Norte e no Nordes-
te. O mais vai para o sul, o centro e o
norte.

As camisas e cal¢as da marca Sucar
ficam “em casa” também numa peque-
na proporg¢ao: cérca de 15%, diz Ga-

briel Sucar. O restante é entregue aos
oito representantes que a firma pos-
sui, em outros Estados.

ASPECTO SOCIAL

No que se refere as fdbricas em si,
é importante se notar o cuidado que
as firmas de confecgdes natalenses teém
com relacdo ao aspecto social dos ope-
rarios. Tudo dentro do que determi-
nam as modernas técnicas empresa-
riais.

O diretor financeiro das Confec¢dcs
Guararapes, Paulo Ferreira Machacdo dd
énfose ao fato de sua firma possuir hoje
trés mdédicos, dois dentistas e um ana-
lista, dando assisténcia Jdidria aos operd
rios, “durante todo o expediente, sem
cobrar nada”. E se rcfere também 2
instalagdo de uma escola, com 17 sa-
las de aula, cada uma com capacida-
de para 35 alunos, ja funcionando, a
partir de 1972, dentro da reforma de-
terminada pelo Ministério de Educa-
Gao.

A nova fdbrica da Sucar, uma das
mais modernas que viao s¢ implantar,
prevé dentro dos seus 20.000 m2 de
drea coberta 8 constru¢io de uma es-
cola para filhos de operadrios.

Também na Guararapes 0Os operd-
rios dispéem de quadra de esportes e
de um clube social que promove, no
minimo, uma festa por més. Na esco-
la, serd dada prioridade as criangas
filhas de operdrios, mas se abrigara
também alunos do bairro, dentro das
possibilidades, diz Paulo Machado.

Oriedem

ULTIMAS CONSIDERACOES

Uma andlise mais profunda sem du-
vida terd que ser feita com relacdo a
industria das confecgées em Natal.
Partindo-se, certamente, do pioneiris-
mo do grupo Guararapes:que inclusive
até hoje nao necessitou de incentivos
particulares captados pela SUDENE,
tendo com essa Superintendéncia con-
tatos relativos apenas a autorizacido
para reinvestimentos de suas préprias
reservas relativas aos artigos 34/18,’,3
que foi também a primeira emprésa
do Rio Grande do Norte e uma das
pioneiras do Nordeste a abrir o seu
capital, no ano de 1966, estando hoje
com um ter¢o de suas reservas de ..
Cr$ 30.000. 000,00 nas maos de terceiros

E terd que se avaliar, também, a
confianga do jovem empresiario Ney
Dias quando diz que “a industria téx-
til estd se transformando e dentro de
cinco anos nao havera mais firmas
atacadistas para vender ao revende-
dor, que por sua vez venderd ao con-
sumidor”. Na sua opinido, baseada em
fatos comprovados, “hoje em Recife,
Salvador e mesmo em Natal o fatura-
mento do tecido em pega estd descen-
do, enquanto o das confrcgdes sobe as-
sustadoramente.”

Sdéo as transformacgdes do mercado
que, no fim das contas, terd a razéo
6bvia que incrementou o funciona-
mento correto de tantas fdbricas de
confecgbes, em Natal. Em mimero
que semn duvida vai crescer ainda mais.
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Quem ja faz
. amelhor calca

 tambeém fara
a melhor camisa

SUCAR sabe disso. Depois de conquistar o mercado de
calcas masculinas para o RN, também comeca a pro-
duzir camisas de qualidade. SUCAR sabe que a hora
é de crescer e se prepara para ser, dentro de pouco
tempo, a segunda industria de confeccoes do Nordeste.
A SUDENE esta examinando o seu projeto de amplia-
cao (inversdes de 16 milhdes de cruzeiros) que lhe
permitira a producao diaria de seis mil camisas e quatro
mil calcas. As confeccoes SUCAR tém atualmente re-
presentantes em dez Estados, mas acha que deve levar
mais longe o0 nome do RN.
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A

Industria

espacial

podera
fixar-se

no RN

Embora o Rio Grande do Norte es-
teja ingressando agora na era do de-
senvolvimento industrial, ji se pensa
na instalagao aqui da mais importan-
te industria do mundo de hoje: a es-
pacial.

O significado de Natal nas pesqui-
sas do cosmo realizadas no Brasil
favoreceu essa idéia. E se ela tomar
corpo, dentro de algum tempo a Avi-
brds e outras emprésas que venham a
surgir no campo da astronautica, po-
derao estar funcionando nos arredo-
res da cidade, numa iniciativa que
trarda vantagens tanto para as empreé-
sas quanto para as pesquisas espa-
ciais brasileiras.

A industria aero-espacial € a quarta
do pais. A primeira é o de eleirodo-
mésticos, em excelente estagio. A se-
gunda, a automobilistica, ainda em fa-
se de expansdo. A terceira, a aeronau-
tica, que por ser altamente complexa
enfrenta muitas dificuldades. A quin-
ta serd a de satélites, atualmente, s6
em cogitagao.

RN-ECONOMICO

Barrcira do Inferno é o comeco.

PIONEIRISMO NATALENSE

H4 sempre uma dose de ironia quan
do a imprensa sulina se refere ao slc
gan anunciado pelos locutores nata
lenses, apds o prefixo das emissoras
“Natal — a cidade espacial do Brasil”

O entusiasmo de jovens estudantes
interessados em astronautica e 0s na
mes que lembram faganhas espaciais
dados a coletivos e outros servigos
sa0 citados por jornais e revistas pau-
listas e cariocas de maneira que
criam a imagem de uma fanatismo
provinciano, de uma gente que, ga-
nhando um balao dirigivel, pensa em
termos de superséOnico.

Mas nao se trata de esnobismo,
nem de inocente pretensio. Natal, é
na realidade, o centro da astronduti-
ca brasileira.

Aqui estd a Barreira do Inferno,
nossa unica base de langamentos,
localizada numa das melhores dreas
do mundo para pesquisas cOsmicas,
dcvido a sua proximidade do equador

magnético. Por isso mesmo sem nhe-
nhuma possibilidade de transferéncia
paia outro Estado e ja agora emp fase
de expansdo, com a desapropriagao
cas terras proximas, num raio de dois
quilometros a partir da plataforma.

Esta e outras vantagens que Natal
oferece as pesquisas espaciais pode-
riao tornd-la, num futuro que pode ser
Mais préximo do que se possa ima-
ginar, a sede da industria espacial
atualmente a quinta industria do pais.

SAbre o assunto as opinides diver-
gem, mas 0 comandante da Barreira
do Inferno € o primeiro a dizer que
a idéia ndo é uma utopia, embora nao
deva exceder os limites da moderagao.

ESPACIAL, SIM
AFRONAUTICA, NAO

Antes de se cogitar a instalagiao aqui
d= industria de foguetes, pensou-se na
possibilidade de trazer a industria
aeronautica.



Possuimos a terceira guarnicao aé-
rca do Brasil, com tendéncia a expan-
sdo0, pois para cada quatro alunos que
ingressam no Centro de Formacao de
Pilotos Militares é necessdario mais um
instrutor, no minimo. Entretanto, a
fabricacao de avides é de uma com-
plexidade inacessivel aos recursos do
Nordeste, exigindo um alto controle
de qualidade, que até nos centros mais
desenvolvidos nao € eficiénte. E, se
em Sao Paulo, onde se concentra a
nata da industria do Brasil, a EMBRA-
ER — Emprésa Brasileira de Aero-
ndutica — vive instdvel, Natal nao po-
dera oferecer condi¢bées melhores.

Cel. Pessoa mostra fatores
favordveis a transformagao
de Natal em séde da indis-
tria de foguetes.

Em se tratando de industria espa-
cial, porém, a coisa € outra. Pelo me-
nos na opiniao do coronel José Pes-
soa Cavalcanti de Albuquerque, co-
mandante da Barreira do Inferno.

Segundo éle, a fabricagio de fogue-
tes e propelentes (combustiveis) nao
necessita de muitas pecas, dispensan-
do instalagdo, em 4drea prdxima, de
uma cadeia de industria complemen-
tares.

O foguete é simples. O que ha de
rmais complexo na sua construcao é
o tubo de ago, inteirigo, que forma a
sua estrutura. E a xelita, que existe
em quantidade no RN, é fator impor-
tente na fabricagdo do ago nobre.

OS PROS

O material utilizado na Barreira do
Inferno — equipamento de medigao
e foguetes Sonda I — é fabricado pe-
la Avibrds, industria instalada em Sao
José dos Campos (SP). e a ‘inica do
ramo no Brasi!.
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A Avibrdas sobrevive com dificulda-
des, pois fabrica apenas 50 foguetes
a0 £no — mais do que o solicitado por
nossas experiéncias — quando para
viver bem teria que produzir, no mi-
nimo, 500 foguetes.

Fora a exportacao, que é apenas um
sonho, no presente a emprésa nao po-
de comercializar o seu produto no
mercado interno, tendo em vista que
Cs projetos sdo controlados pelo Mi-
nistério da Aerondutica,

Além désses fatores, os altos gas-
tos do Govérno com transporte de ma-
terial e de técnicos da fdbrica, do Sul
para o llordeste, em avidao especial,
o umca os perigos de acidentes que
podem ocorrer durante a viagem (o
propelente é um perclorato altamente
expiesivo}, contribuem para que, de
futuro, a industria espacial venha se
localizar proximo ao centro de con-
sumo. Para isso ainda concorrem os
incentivos fiscais, embora o Govér-
no nio tenha se manifestado sOGbre o
assunto.

OS CONTRAS

Se por um lado o coronel Pe3soa
mostra os fatores favordveis para a
transformag¢ao de Natal em sede da
industria de foguetes, por outro, o sr.
Adauto Mota nao cré que a idéia ve-
nha se concretizar.

Representante do Instituto Nacio-
nal de Pesquisas Espaciais — antiga
CNAE — Adauto Mota, “falando como
técnico”, afirma:

1) A industria espacial brasileira ¢
incipiente porque nao ha matéria pri-
ma. Uma ndustria nao pode existir
isoladamente e no Brasil hda caréncia
de fabricantes de aparelhos de pre-
cisdo, utilizados nas pesquisas.

2) Em 1965 a Avibrdas comecou a co-
piar o foguete americano Arcas, fabri-
cando o Sonda I, mas até agora nao
atingiu a perfeicdo por falta de mate-
rial. As vézes o Sonda sobe de ou-
tras, nao.

3) Falta controle de qualidade (e
neste aspecto a sua opinidao € igual 4
co comandante da Barreira).

4) Nao hia incentivos & industria do
foguete e ndo se pode pensar em ex-
portacio, pois o foguete japonés cus-
ta 350 ddlares, dez vézes mais barato
que O nosso.

Liante disso
INPE pergunta:

“Se ocorrem essas dificuldades to-
das, estando a fabrica instalada « 70
quilébmetros do maijor centro indus-
trial brasileiro, o Jue nio acontecerid
no Nordeste?”

“Quem fabrica foguete hoje sdo as
nacdes de poderio econémico: Estados
Unidos, Russia, Franga e agora o Ja-
pao” — declara Adauto Mota, acres-
centando:

o representante do

“Falo assim porque tenho uma expe-
riéncia de cinco anos com foguetes e
equipamentos de pesquisas espaciais”

EXPANSAO DA BARREIRA

Declarando que “nao estamos aqui
por acaso”, o coronel José Pessoa Ca-
valcanti justifica a expansao da Bar-
reira do Inferno.

Por enquanto, apenas sao executa-
dos projetos no campo, mas, nos pro-
xunos anos ali poderd ser implantado
um centro de pesquisas. E éste é um
dos motivos da desapropriacdao dos
lotes localizados até dois quildmetros,
a partir da plataforma, além dos cui-
dados de segurancga, pois os langamen-
tos mais possantes do futuro se cons-
tituirao numa ameaca aos que vies-
sem a residir nas imediagdes da base.

Nesta 4drea desapropriada serao
construida outras unidades € um no-
vo radar ja encomendado, para ras-
treamento No momento, os rastrea-
mentos( inclusive o 6tico) ainda sao
feitos com muitas imperfeicoes, devi-
do a proximidade em que estio o ra-
dar e as camaras de plataforma. A dis-
tanc’a minima para ésse trabalho é
de 1,5 quildmetro. No entanto, isso se-
ra possivel com o aumento da drea
da Barreira de 6 milhdes e 182 de mil
metrcs quadrados para 10 milhoes.

Com o aumento da drea também
serio construfidas outras plataformas,
que darao oportunidade & execugao de
dois ot' mais projetos simultineos.

A esta altura, entdao, a transferén-
cia da industria espacial para o Rio
Grande do Norte sera discutido com
mais énfase ainda.

“Com a expansao da Barreira

do Inferno, a transferéncia da

industria espacial brasileira

para o RN sera discutida com
mais énfase.”

RN-ECONOMICO



EMPRESN
IMPORTANTE

CONFECTES GUARARAPES 3/A - MINERACAO TOMAZ SALUSTINO S/A
EMPRESA INDUST:HIAL TECNICA S/A - INDUSTIAS JOSSAN S/A -
! COMPANHIA ALGIMAR - DUBOM S/A - A350CIACAO DE POUPANGCA E
EMPRESTIMO RIOGRANDENSE DO NORTE - MONTE LfBANO HOTEIS E
TURISMO - BANCO INDUGTRIAL DE CAMPINA GRANDE - BANCO DE
DESFENVOLVIMENTO DO RI0 GRANDE DO NORTE - POTENGEI INDUSTRIA
AGROPECUARIA S/A - CONSTnUTOKA A. GASPAR - MERCANTILCRED -
J. MOTTA INDUSTRIA E COMERCIO S/A - INPASA - ITAPETINGA A
GR? TNDUSTRIAL S/A - FACENDAS POCO VERDE S/A - CAJUEIRO A
GROPECUARIA S/A - NATECTA - COIRG - MOSSORG AGRO INDUSTRI
AL 3/A - COMPANH1A DE OFERVICOS ELETRICOS DO RIO GRANDE DO
NORTE - ATGONORTRA SAC MIGUTT 3/A - TELFRN -

PUBLICR
BALANGO EM

~ RN-ECONOMICO

Revista Mensal do Homem

de Emprésa do Rio Grande do Norte

L

RN-ECONOMICO

13



Ernani Silveira

ERNANI EM AGAO

Ernani Silveira, ex-prefeito de Natal,
entra agora no mundo do mercado de
capitais. Ele vem dirigir entre nés a
KEY CORRETORA E DISTRIBUIDORA
DE TITULOS E VALORES MOBILIA-
RIOS, que estard funcionando oficial-
mente em janeiro, numa das lojas tér-
reas do ediffcio Bardo do Rio Branco. A
volta de Ernani aos meios empresariais
do RN € motivo de alegria para os que
conhecem a sua capacidade, dedica¢éo e
honestidade. E revela, principalmente,
uma grande qualidade de Ernani: a hu-
mildade. Deixando a Prefeitura de Natal,
esquecido pelos “amigos”, foi para o Rio
de Janeiro facer um curso sébre merca-
do de capitais que lhe garantiu uma
série de convites para atuar nésse campo.

JUSCELINO EM NATAL

Juscelino Kubistchek, ex-presidente da
Republica, vem a Natal em janeiro. Par-
ticipard do lancamento de agdes distri-
buidas pela DENASA (Desenvolvimento
Nacional S/A), emprésa que éle dirige.
Essas a¢des serfio vendidas em Natal
pela KEY.
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ACOES DA WESTON

Dilson Carrilho, diretor da WESTON
S/A — Produtos Alimenticios, informa
que sua emprésa j4 fechou contrato com
a SANTA CLARA — Distribuidora de Ti-
tulos e Valores, para o lancamento de
suas a¢des no mercado nacional_ dentro
do esquema do artigo 14. Serdo lanca-
das 4,5 milhdes de acgdes no valor nomi-
nal de Cr$ 1,00, acreditando-se que o Sul
do pais esgotard praticamente todo ésse
volume de agdes.

Dilson Carrilho

MAIS VENDAS

Afirmou Dilson Carrilho que néste
ano de 1971 a WESTON S/A aumentou
em mais de 40 por ci1to o seu volume
de vendas e conquistou um mercado que
até entdo permanecia fechado aos seus
produtos: o Estado de Pernambuco, par-
ticularmente a cidade de Recife. Para
1972, as metas de WESTON S/A sdo as
seguintes: lan¢car novos produtos (biscoi-
tos tipo Waffeur, amanteigados e re-
cheiados), aumentar o0 seu capital para
7 milhdes de cruzeiros, aumentar sua
oferta de 100 para 160 empregos diretos
ampliar sua fdbrica e efetuar compra de
novos equipamentos (mdquinas proce-
dentes da Alemanha e da Itdlia). Para se
ter uma idéia do vulto desta ultima meta,
basta acrescentar que as mdquinas que
a WESTON adquirird custardo mais de
3 milhdes de cruzeiros. Dilson Carrilho
viajard em fins de dezembro & Europa,
onde observard o funcionamento de tais
lizam. O objetivo da WESTON € com-:
mdquinas, em industrias que j4 as uti.
petir com as maiores indistrias alimen-
ticias do pafs.

.|

GOVERNO COMPRA MAQUINAS

Depois de 13 anos, o Govérno do Es-
tado através do DER, adquiriu novas
mdquinas niveladoras, que servirio para
o melhoramento das estradas estaduais
e municipais do Rio Grande do Norte.
Foram compradas cinco mdquinas da
marca Huber-Warco, numa operacdo que
custou 900 mil cruzeiros ao DER, que
ndo precisou de empréstimos para efe-
tud-la. Essa soma foi conseguida por
meio de um regime de economia orga-
mentdria. José Pereira de S4, diretor do
DER, comprou as mdquinas em Sdo Paulo
e ja as distribuiu com os distritos ro-
dovidrios de Natal, Mossoré, Nova Cruz,
JoAo CAmara e Caicé. O Governador Cor-
tez Pereira assistiu a chegada das maé-
quinas a Natal.

SITEX E A MAIOR

A Industria Sitex S/A (fdbrica de eti-
quetas), dirigida pelo empresdrio Heme-
tério Gurgel, ¢é hofe a maior industria
no ramo em atividade na América do
Sul, fato que quase ninguém sabia. Por
outro lado, Marcos Teixeira, um dos di-
retores da emprésa, informa que a Sitex
deverd passar a produzir também confec-
¢6es masculinas, para adolescentes e cri-
an¢as, tipo de confecgbes que nenhuma
outra industria local produz. As confec-
¢bes da Sitex receberio a marca JUITIOR
e comecario a ser lancadas no mercado
a partir de janeiro ou fevereiro do pré-
ximo ano.

SUCAR REUNE REPRESENTANTES

As Confeccbes Sucar reunirio em
Natal, a 20 de dezembro préximo, todos
0s seus representantes no Norte e Nor-
deste do pais. A conven¢dio promovida
pela industria tem como objetivo intei-
rar os Seus representantes da politica
expansio que se pretende implantar a
partir do préximo ano. quando as Con-
feccOes Sucar comecardo a implantar o
mais arrojado projeto industrial de con-
fecgées do Rio Grande do Norte, j4 apro-
vado pela SUDENE.

MAIS ACOES NA PRACA

Teresa Guimardes. gerente em Natal
do Banco Campina Grande de Investi-
mentos S/A, recebeu a nova missdo de
representar também a PATRIARCA (em-
présa de seguros ligada ao grupo Rique).
Por outro lado, Teresa Guimardes estd
lancando em Natal as acdes da CIMEPAR
(cimento) e POLINOR (sintéticos), em.
presas do grupo Matarazzo, cujas fdbri-
cas j4 estdio funcionando. Apesar de se
estarem beneficiando do art. 14, essas
duas emprésas ja tém ac¢des sendo nego-
ciadas na Bolsa. Em janeiro, o BCGI lan
card agdes da CAMARGO CORREIA,
maijor emprésa construtora do pais.

Teresa Guimaraes

PETROLEO DO NORDESTE

ARATU — Corretora e Distribuidora
de Titulos e Valdéres, que também é re-
presentada em Natal por Teresa Guima-
rdes, féz grandes lancamentos de agdes
no Rio Grande do Norte no decorrer dés-
te ano. Vendeu 500 mil acdes da USIBA
(em junho) e 200 mil a¢bes da BANILSA
(em outubro}. Agora, a ARATU vai lan-
car acbes da refinaria PETROLEO DO
NORDESTE (Bahia).

RN-ECONOMICO



J Irireldo

J. IRINALDO VENDEU
QUINHENTOS CARROS

J. Irinaldo & Cia., um dos prin-
(ipais revendedores de automoveis
da rcgiao Ceste do Kstado, deverd
tingir éste ano O expressivo nimero
de 500 vciculos ne'zociades. Atuando
no ramo de venda de vciculos ncvos
e usacos, hd 12 anos J. Irinaldo
martém a lideranca na venda de ca-
minhdes e carros pesados, em Mos-
sor6. Agora, J. Irinaldo azaba de
inaugurar suas novas e modcrnas ins-
talacoes, a rua Ccl. Gurgel.

PORCINO EM MACEIO

PORCINO IRMAOS COMERCIAL
LTDA., depois de uma pesquisa de mer-
cado na drea do Nordeste para instala-
¢do de uma filial da CASA PORCINO.
ootou pela cidade de Macei6 onde atuard
dentro em breve, como em Natal e Mos-
sord, no ramo de eletro-dnmésticos e ma-
terial de escritério, com a exclusividade
dos produtos Olivetti. A dire¢io da nova
loja serd de Anchieta Costa, que geren-
ciava a parte comercial da organizagio
em Natal.

DOUTORANDOS DO RWN

Dois companheiros de trabalho da
equipe de RN-ECONOMICO recebem di-
plomas este ano da Universidade Federal
do Rio Grande do Norte: Marcos Aurélio
de S& — Diretor de Redagio — que se
forma em Direito; e Hélio Cavalcanti —
Redator-Chefe — que se forma em Odon-
tologia.

O ESTADIO VEM MESMO

Humberto Nesi, presidente da FE.
NAT, informa que a campanha de venda
das cadeiras cativas do Estddio Castelo
Branco se constitui em um sucesso abso-
luto, tendo aumentado ainda mais a pro-
cura dessas cadeiras depois que se re-
solveu elastecer de dez para vinte anos
o prazo de duracdo das mesmas.

RN E SEUS COMPLEXOS

As dreas de planejamento e de pro-
mocao do desenvolvimento econémico
no Estado estdo cufdricas ante a pos-
sibilidade d¢ implantacdo de quatro
(hd possibilidade de outros) grandes
complexos industriais no RN: um
comvreendendo @, integragdo vertical
do téxtil (grupo DUCAL), outro de
aproveitamento completo de couros ¢
peles (grupo J. MOTTA), o terceiro
du Grupo Jodio Santos compreendendo
fibrica de cimento, de cimento bran-
¢o, d¢ cimento amianto e ceridmica re-
frataria, erquanto o ultimo seria o
aprovcitamentn das aguas miaks dsas
salinas. Existe ainda a possibilidade
de implantacao de outros dois proje-
tos téxicis, um dos quais transferido
do evterior.

Maia Neto

A VOLTA DE MAIA

Depois de 35 dias nos Estados Uni-
dos, onde, &a convite do Departamento
de Estado manteve coniatos com auto
ridades governamentais e empresarios da-
quele Pais, retornou a Natal e as suas
fungdes de Chefe da Casa Civil do Go-
vérno, o sr. Maia Neto.

CAERN AGUA EM 56 CIDADES

A CAERN executard os servigos de
abastecimento d'dgua em 56 cidades do
interior do Rio Grande do Norte, até o
final do Govérno Cortez Pereira, confor-
me informou o Presidente da Companhia
engenheiro Dirceu Holanda. Para possi-
bilitar essa meta, a CAERN assinou con-
venio com o Banco Nacional de Habita
¢80 no valor de 80 milhdes de cruzeiras.

FAMIC ANDTADA

A FAMIC (Feira de Amnstras da
Industria e Comércio) foi adiada para
15 de margo. Motivo: falta de um
parque de diversdes disponivel, con-
sideradu atrac¢io indispensivel a éste
tipo de emvorecndimento, embora hon-
vesse condicio parg sua inauguracio
a 17 de dezembro, como cstuva pre-
visto.

Ha 20 anos
DORE é o
NOSso

re{'rigerante

20 anos deliciando
0 povo norte riograndense

Depois de 20 anos de trabalho po-

demos dizer que conhecemos

melhor sabor para o0 RN. Sabor
exclusivo do Guarani, Laranjada

e Soda Limonada Dore.

GUARANA
LARANJADA

SODA LIMONADA

ID\LY
C.DORI:

rua Silvio Pelico, 9233

fone 22:45 — Natal

(o]
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Considerando que o trabalho ocupa
dois tercos das atividades humanas, jd
foi dito, talvez sem exagéros que “um
érro cometido na escolha profissional
representard, além de um mal investi-
mento pessoal, uma forma de asumentar
0 desperdicio de nossas — j& poucas —,
osportunidades de educagdo superior”.

E hoje, o jovem que vé chegar o
momento de ingressar na Universidade
tem mais uma preocupacdao na hora de
optar pelo curso profissional. Ndo é su-
ficiente apenas concluir que tem apti-
does para tal ou qual curso. Ndo faz
muito tempo, aconteceu no final de 1970,
um farmacéutico recém-formado chegava
3 Reitoria da UFRN procurando uma au-
diéncia com o entdo Reitor Onofre Lo-
pes. Tentava solucionar uma situagéo
através de emprégo no CRUTAC. Expli-
cava que apos terminar o curso de far-
mdcia, vivendo ainda a euforia de poder
exercer a profissdo, montou um labora-
tério e, para isso, alugou um apartamen-
to. Os clientes, entretanto, ndo chegavam.
Procurou um credenciamento junto ao
INPS, semn resultado. Nao havia mais
vagas. Acabou sem rendas até mesmo
para pagar o aluguel do prédio. Como
muitos outros que hoje exercermn empre-
yos totalmente diversos do curso que fi-
zeram, N30 Se preocupou com O perigosn
problemz de mercado de trabalho.

NOVA DEMANDA

Numa festa bonita, de mu-'ta pompa,
na noite maior da Universidade, cérca
de 450 novos concluintes estarédo receben-
do o “canudo de papel” e jogados no
cempo profissional. Serd o coméco de
uma nova luta que, #&s vezes comega
mesmo antes de terminar uma outra —
a conclusdo dos estudos —, para colocar
em pratica o que passou algum tempo
wprendendo nas salas de aula ou em li-
mitados laboratérios. A maioria, e sdo
poucas as excegdes, estd preocupada com
as perspectivas de trabalho. O presidente
do Diretério Central dos Estudantes e
também concluinte, Paulo Loépo Saraiva,
oferece sua visdo do problema:

Paulo Saraiva:
“A falta de mercado de tra-
balho é um fato.”

RN-ECONOMICO

“O problema do mercado de trabalho
para os egressos da Universidada tern se
constituido numa quase crise cujos re-
tlexos atingem 0 préprio sistema educa-
clonal brasileiro. No ano passado, os alu-
nos da Faculdade de Ciéncias Econdmi-
cas executaram uma pesquisa em tbdas
as unidades da UFRN, consultando os
concluintes déste ano sobre as perspec-
tivas da futura vida profissional em
frente ao atual mercado de trabalho”.

«“O Diretério Central dos Estudantes
— continuou —, aprovou a idéia e pro-
gramard um simpdsio sébre o assunto,
em que mostrard aos Orgdos especializa-
dos uma amostragem do “status quo” do
aproveitamento dos que concluem cursos
superiores”.

Outras organizagdes também est@do
preocupadas com o problema e, segundo
o presidente do DCE “estamos informa-
dos o Instituto Euvaldo Lodi manteve en-
tendimentos com a direcio da Faculdade
de Ciéncias Econémicas interessando-se
também pela pesquisa nos aspectos ati-
nentes & possibilidade de as emprésas
oferecerem ynelhores condicdes capazes
de modificar a presente situacdo do mer-
aado”. Esclarece, contudo, que as pri-
meiras avaliacdes evidenciam “progndésti-
cos sombrios e uma apreciagdo negativa
por parte dos que foram consultados. o]
exame da ministracdo do ensino supe-
rior, as falhas correntes da estrutura uni-
versitdria s@o apresentadas em cores
reais, 0 que demonstra que a relacdo
ansino-mercado precisa urgentemente ser
modificada”. Conclui Paulo Saraiva, con-
cluinte do curso de direito, que “sbmen-
te apés o encontro que os estudantes
manterdo com as organiza¢des especifi-
cas é que poderemos apontar OS novos
rumos da situacdo do mercado de tra-
balho no Rio Grande do Norte”.

OPCOES

Ndo hd dados estatisticos mais re-
centes sObre mercado de trabalho, ape-
sar da existéncia de vdrias associacdes
de classes profissionais. Os dados possi-
veis s@o conseguidos através do IBGE e
depoimentos de estudantes e professo.
res. Através dessas fontes, sdo apontadas
trés opcdes para 0§ que Se iniciam na
7ida profissional: permanecer em Natal,
onde para 8 maioria dos setores 0 mer-
cado ja se encontra saturado; deixar o
Estado ou seguir para O interior onde
os estudantes reclamam do desconforto
gue terdao de enfrentar.

O QUE SE DIZ

SoObre as profissbes mais procuradas
pelos estudantes, um resumo.

DIREITO - De uma maneira geral,
aceitam que no momento néo séo muito
boas as possibilidades de trabalho, con-
sequéncia do grande numero de diplo-
mados. Por isso a explicacio de certas
medidas tomadas no sentido de orientar
a oferta de profissionais: o estdgio, ago-
ra, é obrigatério para inscrever-se na
ordem dos Advogados. Sem isto, ndo
serd permitido o exercicio da profissio.
Pela saturacdo do mercado, o advogado,
hoje, tende a ser empregado, muitas
vezes em atividades bastantes diversas
das especificas do bacharel em Direito.

“O' aumento de oportunidades profissio-
nals para turmas futuras dependem, pois,
nao sé de medidas corretivas como do
aparecimento de novas especializagoes o
que, por sua vez, depende nao sé da pes-

quisa juridica como, diretamente, o au-
mento de complexidade do mundo dos
negocios da administragdo publica”.

ODONTOLOGIA — Para o dentista
Qque exerce sua profiss@o, existem duas
opcdes: ou cobra caro por seus servicos,
e em decorréncia seleciona clientes por-
que poucos sdo os que podem pagd-los,
ou cobra mais barato e trabalhe nérca
de 12 horas didrias. Hd outra ainda: di-
vide o tempo de trabalho entre o con-
sultério e servicos de meio periodo em
érgaos publicos ou patronais.

Izolda Daher:

“Odontologia ainda é um
campo muito vasto. Temos ¢
que nos especializar.”

Izolda de Medeiros Daher, concluin-
tes de Odontologia, é otimista quanto a
sua vida profissional, embora fazendo
ressalvas: “Um concluinte precisa inves-
tir muito para montar um consultério.
Contudo, acho que é compensador pois
0 campo nessa profissao ainda é vasto”.
E indica uma solugdo: “Hoje, temos de
partir para especializagbes. Eu, por
exemplo, vou fazer odontopediatria onde
o campo ainda estd descoberto”. Este
ano, a Faculdade de Odontologia entre-
gard ao mercado um total de 43 profis-
sionais e Izolda acredita que tentar o
exercicio da profissio no interior é uma
saida muito vdlida.

MEDICINA — “Apenas 3% da popu-
lacdo brasileira pode arcar com opera-
cbes, consultas e exames com dinheiro
do préprio bélso”, segundo dados exis-
tentes. A outra grande parte tem essa
assisténcia junto ao INPS. Em Natal os
depoimentos tém sido constantes e uné-
nimes: 0 mercado estd saturado. As ex-
plicacdes: a fase de fascinio que a pro-
lissao estd exercendo junto a juventude
(como j& aconteceu com o bacharelado
e a drea tecnoldgica) e a permanéncia
dos médicos na capital.

Segundo levantamentos  estatisticos
e-ictontes no IRGE, no Rio Grande do
Norte, 120 municipios estdo totalmente
desassistidos. Em Natal, para uma po-
pulacdo de 270 mil habitantes estdao con-
centrados 272 profissionais numa média
de um médico para cada dez mil habi-
tantes quando a proporcdo considerada
normal é de um para cada 2 000 habi-
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tantes. Até o préximo ano, a Faculdade
de Medicina ainda diplomard 50 novos
médicos. A partir de 1973 essa situagdo
se complicard pois 0 mimero de conclu-
intes comecard a duplicar. O INPS, o
maior comprador do mercado, também
estd saturado. Dos 272 médicos existen-
tes em Natal, 221 estdo a éle ligados atra-
vés de seus diversos setores. Novas no-
meacbes nao sdo mais permitidas. Nao
hé mais vagas.

ENGENHARIA — A Escola de En-
genharia conta com dois cursos e para
éste ano tem 22 concluintes. H4 o curso
de engenharia civil, especializacdo mais
tradicional que tem a expansao do seu
mercado de trabalho na dependéncia de
alguns fatores como o ritmo de cresci-
mento do setor civil “que pode ser co
siderado funcao direta ou indireta da
politica habitacional do Govérno. Teori-
camente, as perspectivas parecem .pro-
missoras” pela caréncia de habitagoes,
além da tendéncia de crescimento em
outros tipos de edificagdes.

Na engenharia elétrica, outro curso
oferecido aos estudantes de Natal, o
mercado de trabalho mais amplo encon-
tra-se na indistria que, praticamente, em
sua totalidade, necessitam dos servigos
desses profissionais. Conclusio logica: as
perspectivas de mercado para ésse pro-
fissional, em grande parte, ird depender
do nosso desenvolvimento industrial.

Maria Isaura:

“Os professdres licenciados
¢stao todos empregados.”

EDUCACAO — Recentemente, as pro-
fessoras Maria Isaura de Medeiros Pi-
nheiro e Se'™a Pereira realizaram pes-
quisa nos diversos colégios de Natal,
quando ficot constatada a absorcio, na
sua totalidade, dos licenciados em peda-
gogia e nas demais licencialuras. No in-
terior do Estcdo, segundo o professor

Quinho Chaves:

“No interior, ha caréncia d®
professores licenciados. Pode
riamos formar cem por ano,
e ainda seriam poucos.”

Quinho Chaves. diretor da Faculdade de
Educacdo, “a caréncia de professdres é
tamanha, que mesmo a faculdade jogan-
do no mercado de trabalho uma média
de 100 novos professdres, ainda seria in-
suficiente para a demanda”. Consequén-
cia da nova estrutura da Faculdade de
Educacdo, permitindo ao estudante do
curso de pedagogia habilitar-se, especifi-
camente, em uma ou mais das técnicas
de educacdo, ampliou ainda mais o mer-
cado. Este ano serdo lancados 22 novos
técnicos em orientacdo educacional que
d'ante de exigéncia legal para que os co-
légios tenham seus servigos, serdo todos
absorvidos.

Todavia, apesar do mercado aberto,
quando o concluinte deixa de ser um
mero professor passando a ser um téc-
nico, é reconhecido que o mercado fi-
nanceiro no é compensador. Hoje, um
técnico em educacdo em Natal percebe
apenas Cr$ 600,00.

OS NOVOS

Até o final déste més, 449 novos pro-
fissionais estardo vivendo a emocdo da
grande festa de conclusio do curso. S#o
os novos profissionais que desejardo co-
mecar 8 ter as recompensas do que
aprendeu consumindo volumosos livros,
conseguidos a preco alto. Os numeros
exatos para cada profissdo sdo os se-
guintes:

Instituto de Matemadtica, 2; Faculdade

de Medicina, 50; Faculdade de Farmg-

cia, 45; Faculdade de Odontologia, 43: ¥a-
culdade de Direito, 43; Escola de Enge-
nharia (Civil e Elétrica), 22; Faculdade
de Educag@io (Geografia, Histdéria, Le-
tras, Pedagogia, Enfermagem), 123; Cién-
cias Econdmicas, 77; Instituto de Letras
e Artes, 44,

REVISTAS
JORNAIS
BOLETINS
CARTAZES
ROTULAGEM

IMPRESSAO A CORES
COM A PERFEICAO

QUE SO O SISTEMA
OFI'SET PODE OFERECER
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Caji nasceu pra cachaca...

e para dar lucro também

diretoria:

Durante muito tempo o caju s6 foi lembrado como ex-
celente complemento para a tradicional bebida nordes-
tina.Lembrado em prosa e verso, 0 seu aproveitamento
industrial ndo passava pela cabe¢a de ninguém. Agora,a
exploracdo racional do cajueiro ja € moda e nés — mo-
déstia a parte — somos apontados como exemplo.

Isso porque, num gesto de pioneirismo e com uma drea
de 17 mil hectares, resolvemos implantar a maior area
continuade plantiode cajueiro do Nordeste, dos quais |
plantamos 3.500 e 3.500 estao em fase de inflorescénciq,
além de estarmos com mais 4 mil hectares ja preparados
para o plantio de 400 mil pés. No proximo ano, em ju-
nho, iniciaremos o plantio da etapa final de um milhao
de pés de caju.

Para a implantagdo desta etapa final realizamos o
maior empréstimo concedido no Rio Grande do Norte
dentro do espirito da Instrugdo n. 175 do Banco do Bra-
sil: Cr$ 4.700.000,00, destinados ao prosseguimento dos
trabalhos no ano 71/72, uma vez que a parte inicial do
projeto foi implantada com recursos proprios.

Nosso negdcio basico é o aproveitamento do caju. Mas,
éste ano, tivemos uma safra record de milho no Rio
Grande do Norte: dois milhdes de quilos. Resultantes
do plantio consorciado que realizamos.

Tudo isso € MAISA-Mossoré Agro Industrial S. A., um
projeto pioneiro do aproveitamento do caju, que agoraq,
além de samba, vai dar muitos empregos para os po-
tiguares. E lucros, também,

eng. José Nilson de Sa

eng. Geraldo Cabral Rosas
dr. Tarcisio Maia

sr. Aproniano Martins de Sa

MAISA-Mossord Agro Industrial S/A
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Estivas produz acucar

de primeira qualidade

A Usina Estivas S/A ¢ hoje uvma
grande empresa na agro-industria acuca-
reira do Nordeste. O resultado deste cres-
cimento é decorrente da acdo emprcende-
dora do Grupo Tavares de Melo no Rio
Grande do Norte que estd colocando em
nosso mercado um acgucar de primeira
qualidade.

Com uma producdo mensal de 55.000
sacas de acgucar, a Usina Estivas beneficia
180 plantadores de cana, que sd@0 Os res
ponsdveis por 70% da cana recebida e to-
talmente industrializada pela Usina. Os
restantes dos 30° s@o origindrios de ca-
naviais proprios.

A USINA ESTIVAS

Localizada no municipio de Arés, a
usina recebe hoje a cana produz'da nos
municipios de Cangua-etama, Goianinha,
Séo José de Mipibu e Ceard Mirim, cendo
que para esta ultima zona canavieira, a
moagem ¢ resultante dos incentivos do
Governo com relagdo ao transporte da
cana. No setor de exportacéo, 20°0 Ga sua
producéo dest:na-se a outros estados, en-
quanto 80° é totalmente vendidn no RN.

Recentemente a Usina Estivas S/A
aumentou, consideravelmente, 0 sen ca.
pital, de Cr$ 1.865.000,00 para .. ...... .
Cr$ 5.500.000,00 e, para melhorar o seu
produto 0 Grupo Tavares de Melo adqui-
riu novas maquinas para amplificacdo do
sistema de purificagdo do seu agucar,
aumentando também a producéo que era
de 24.000 para 55.000 sacas.

No setor de m#@o de obra, entre o
campo e a industria, no periodo de safra,
a Usina Estivas emprega 1.300 operarios,
beneficiando indiretamente quase 7 mil
pessoas.

DIRETORIA DE ESTIVAS

A Usina tem como Diretor-Presidente
— Artur Tavares de Melo, Diretor Comer-

cial — Virgilio Tavares de Melo, Diretor
Industrial — Vinicio Tavares de Melo,
Diretor Superintendente — Murilo Tava-
res de Melo, Gerente — Eurico Loure'ro
de S4 Leitdo. A assisténcia técnica estd
entregue ao Dr. Jan Snel, a assisténcia
quimica é do Dr. Luiz Cavalcanti Pinto
de Carvalheira, enquanto a parte agricola
é administrada pelo agronomo Jodo Vil-
mar de Azevédo.

Murilo Tavares de Melo, um dos diretores da emprésa, mostra por que a
VUsina Estivas esta entre as maiores do Nordeste. A dheita, foto da ponte
rolante com as respectivas casas de cana, com capacidade de
armazenar 1.200 toneladas.

A esquerda, as moendas da Usina Estivas, fabricadas pela DEDINE, de Sio Paulo, com 12 rolos de 26x484, com capa-
cidade de esmagar 1.800 toneladas de cana/dia. A direita, a seccdo de fabrica¢do do acucar da Usina,

==
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Em Mossord,
VOLKSWAGEN é com
OESTE VEICULOS

A qualidade volkswagen chega a Mossoro zero quilome
tro. Os veiculos sdo transportados em carreta. A ga
rantia € de até seis meses de uso ou 10 mil quilome
tros.

OESTE VEICULOS tem uma oficina equipada para manter
a qualidade Volkswagen e porisso garante o0Ss carros
que vende. [ vende com financiamento de até 2u

meses, scem intermediarios.

OESTE VEICULOS = e uems

revendedor' autorizado VOLXSVAGEN
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José Martins: “As reunides da

Associagdo Comecial, s comparecem
os dirctores.

A rigor as associagdes comerciais sio
entidades de “sorte madrasta”, porque
tem de viver as proéprias expensas, sem
subvengdes ou ajudas compulsdérias, como
ocorre c¢~m as federagdes, 0s sindica‘os,
ete. E tém inclusive uma fungdo senao
saneadora ou fiscalizadora, mas pelo me-
nos de agressdo, comumente: é a enti-
dade que pode pdr e dispor com relagio
a medidas oficiais ou oficiosas que ve-
nham de encontro aos interésses da
ciasse; e nessas fung¢des mostram os pros
e os contras de certas situagdes criadas
por determinagbes da administragio e
quase sempre saem vitoriosas.

“As atividades da Associagdo Comer-
cial do Rio Grande do Norte existem a
medida que surgem problemas para a
classe” — diz o presidente José Fer+
nandes Martins. “E somente quando o
problema é grave é que os associados
chegam e se reunem para querer solu-
¢Oes” acrescenta.

“Falta compreensio e interesse entre
os proéprios associados” — diz o sr. Paulo
Ferreira Machado, vcgal da atual dire-
toria. “Ndao hd espirito classista e os
associados nao prestigiam as convoca-
coes”.

Diz o sr. José Fernandes Martins
que todas as semanas, as quintas-feiras, a
Associagdo tem reunides. Mas geralmente
a olas s6 comparecem os diretores, afora
associados mais antigos.

FALTA DE MOTIVACAO?

Os que criticam a entidade dizem que
falta motivagdo para que exista frequén-
cia no chamado Palicio do Comércio da
Avenida Duque de Caxias, sede propr.a
da Associacdo, um prédio de certa pre-
senca fisica que abriga cinco funciond-
rios que geralmente nada tém o que
fazer.

Em Natal existem hoje mais de 1.500
comerciantes estabelecidos. Désses, ape-
nas cérca de 500 sdo filiados & Associa-
¢io Comercial do Estado.

“Comerciantes mesmo hd poucos.
Existe é muito negociante, ou pequenos
comerciantes” aduz o sr. José Fernandes
Martins. ““Mesmo assim deveria haver
mais sdécios em nossa cntidade. Mas
f~ita inetamente o essencial: o espirito
de classe”.

Ele diz que o pequeno num<ro pro-
porcional de associados € inclusive ce-
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Associacao
Comercial

Da incompreensdao ao desprestigio

A Associagado Comercial do

r10 Grande do Norte vai mal,

rejorativa ou simplesmente sincera, esta
anirmativa € a pura realidade

dos fatos com relagdo a uma entidade que,

no dizer dos que a fazem “é incompreendida e

daespretigiada” e no entender

G0S que a criticam

“SO sabe entregar memoriais reivindicatérios”.

satencioso) para com a finalidade e os
efeitos da agdo da Associacan.

Ponto de vista corroborado pelo vogal
Paulo Ferreira Machado:

“Somente quando o0 assunto de uma
reunido diz respeito a tributagio é que
os sssociados acorrem” diz o diretor fi-
nanceiro das Confec¢gdes Guararapes
S. A. “A na@o ser por isto, ninguém presti-

as reunides”. E acrescenta: “Temos
até receio de promover conferércias so-
bre outros temas que niao seja a ques-
tan tributdria, porque ninguém vai com-
parecer”.

’-.

Paulo Machado:

“Os sdcios sO procuram a
Associagdo Comercial quando
tém problemas com a tribu
tagdo. Outros assuntos, nio
atraem ninguém”.

SITUACAO FINANCEIRA

Vivendo &s préprias expensas -— e
ectas resultantes das minguadas mensa-
lidades recolhidas dos associados — a

entidade geralmente culpa essa situagdo
de tudo que de mal lhe ocorre. Os pa-
gamentos das mensalidades sao feitos de

José Resende.

“So quando a fiscalizagio
aperta um ¢é que éle chega
para perguntar se a Associa-
¢ao ndo vai defendé lo.”

maneira irregular, porque os associados
muitas vezes acham que ndao devem pa-
gar. Vinte cruzeiros por pessoa fisica e
um pouco mais que para a pessca juri.
dica, deacordo com o capital da f.rma —
representam um dinheiro que mal di
para a manutengdo da sede prépria e do
pessoal.

“Temos entre 0s nossos funciondrios
um assessor juridico que d4 assisténcia
ao associado, graciosamente. Pagamos ao
bacharel Francisco das Chagas Rocha
exatamente para que éle atenda uos que
0 procuram com problemas de ordem
juridica” diz o presidente José Martins.
“Mas mesmo assim poucos Sio 0s que
recorrem ao assessor”.

“Certas despesas inadidveis a pro-
pria diretoria tem que desembolsar, par-
ticularmente” confessa o sr. Paulo Fer-
reira Machado. “Isto para nao onerar
mais os cofres da Associagdo, que vive
de contribui¢gbes baixas que apesar disto
muitos deixam de pagar”.

RN-ECONOMIC



As entidades de classes no
Rio Grande do Norte s6 apa-
recem na hora de encaminhar
memoriais.

UM POUCO DO NADA

Quem critique a Associa¢do, nunca
falta, dizem os diretores. Mas mesmo
assim a entidade se orgulha de haver
empreendido algumas campanhas vitorio-
sas, surgidas justamente do interésse
bissexto da classe reunida.

“No ano passado encetamos 0 movi-
mento para a dragagem do pdrto de Na-
tal, hoje na reta final. Téda Natal se
juntou a idéia nascida de nossas reunides
e conseguimos interessar o Ministro dos
Transportes e autoridades da Marinha
Mercante” — lembra o presidente.

E isto foi conseguido através dos fa-
mosos memoriais criticados, acentua ele.
E acrescenta:

“A construcdo da estrada BR-226, que
liga Pau dos Ferros a Natal foi outra
obra nascida de um memorial nosso. Ou

mesmo de vdrios memoriais. E a estrada
de integra¢do do Oeste e faltava justa-
mente para que pudesse ser escoada a
producdo daquela regido, que, na falta
de uma rodovia, pulava a fronteira para
0 Ceara”.

Mesmo assim, 0s que criticam a As-
sociacdo acham que isto é apenas “um
pouco do nada” que ela faz. Com o que
ndo se conforma outro diretor:

“Trabalhamos sem alarde. N&o nos
interessa publicidade e mesmo néo dis-
pomos de meios para isto. “O sr. José
Resende ¢é vice-presidente da entidade e
suas reclamagdes sdo por vézes amargas.

“Vivemos preocupados todo o tempo
com a nova politica financeira do Go-
vérno, com as modificagdes no INPS,
nos impodstos diversos. Levamos o Secre-
tdrio de Finangas para explicar coisas,
mas ninguém comparece. Se a gente nao
anunciar uma reunido com presenca do

Governador ou de uma miss, entdo nin-
guém vai”.

E enfatiza:

“E até vergonhoso dizer, mas é bom
que se diga: ndo hd conscientizacdo de
classe entre os comerciantes de Natal.
S6 quando a fiscalizac8o aperta um é
que éle chega para perguntar se a ASsoO-
ciacdo nao vai defende lo. Ora, ndés néo
somos um Orgdo de defesa, mas um todo
que depende de cada associado para po-
der marchar em busca das solucées con-
juntas”.

E quanto & situagdo financeira néo
€ menos realista:

“Todo mundo pensa que a Associa-
¢io Comercial vive nadando em dinheiro.
Mas nds vivemos miseravelmente. Quan-
do aumentamos a mensalidade de dez
para vinte cruzeiros sabe o0 que aconte-
ceu ? Muitos associados simplesmente pe-
diram eliminac¢éo”.

APLUB ;

PENSAO MENSAI
PECULIO
APOSENTADORIA
RENDA INVALIDEZ

PREVIDENCIA CONDIGNA

Conjugados e Reajustaveis

Escritdrio Regional. R. Pricesa Twabel, 48 — 20 and. §/2 — Natal — RN

FINANCIAMOS

Através de suo Distribuidora de Va-

ciamento de bens modveis durdveis
requipamento  profissional, autom3s-
veis, instalagbes etc aos seus asso-
“iados. O valor dos financiamentos
estd vinculodo & faixa de inscricdo
do associado no plano previdencia-
rio, estando o teto atual financiavel
estipulado em Cr$ 26.000,00 (Cr$S
2.000.00 por faoixa de inscricao)
PROTECAO INTELIGENTE

ASSOCIACAO DOS PROFISSIONAIS LIBERAIS

{ AP LUB UNIVERSITARIOS DO BRASIL

Escritérin Central do Nnrdeste; Av. Conde da Bda Vista, 652 — 1.’ and. Fone — 22.0337 — Recife — Pe.

0
QUE

a APLUB proporciona finan-

Matriz: Av Juilio de Castitlhne 10 .- Fone — Pahx — 25 Porto Alegcre RGS




O funcionério publico
tem um aliado no RN

Colonia de férias, assisténcia juridica, ambulatoério, ser-
vico de bar, play ground, biblioteca, seguro de vida co-
letivo, servico médico, casa propria e consorcio de auto-
moveis sao conquistas do funcionario publico do Rio

"Pntidade méxima Grande do Norte. Conquista de uma classe que se preo-
dirigente das a- cupa basicamente com sua promocao social, através de
tividades sociais sua assciacao.

e degportivas dos
gervidores publi
cog em todoopaas™"

ASSOCIAGAO D0S SERVIDORES CIVIS D DRASIL

DELEGACIA REGIONAL DO RIO GRANDE DO NORTE
Av. Hermes da Fonseca, 666 - Fone 1898 - Natal(RN)

Venha
festejar conosco...
Venha
participar! E festa..
E promocao!

no mini
o (préco)
E mini mesmo!

AR,

E DIA

B S e

Brevemente no ﬁécriml iv. Alexandring 'de_ Almﬁar




Escola,

comunidade e

mercado de tra

Luiz Carlos Ahbott Galvio
Prcsidente do CR da Escola Térnica
Pederal do Rio Grande do Ncrte

Sempre entendemos a Escola como
nucleo irradiador e, ao mesmo tempc,
aglutinador das aspiragdes comunitdrias.
A margem ou fora disso, ela se esvazia
10s seus objetivos.

Por outro iado, nao pode nem deve
deixar de considerar as cambiantes das
arrancadas desenvolvimentistas, par»lelas
a rapidacdo estonteante que a evol1gdo
tecnoldgica vem enseiando nos tltimos
anos. Isto leva a Escola de ho'e a se de-
frontar com um quadro do sistema ocu-
pacional cada vez mais diversificado,
face ao que sO lhe resta o papel corajoso
e agressivo de forca catalisadura, diri-
gindo o seu sistema educativo para uma
contribui¢do decisiva ao desenvolvi nento
imposto. Jamais a H'stéria reservou a
Escola hipdteses fatais de opgdn, como
agora. Ou ela se estrutura para respon-
der ao desafio, ou se estiolardo os ulti
mos resquicios dos sistemas tradicionais
de educacéo.

Eis por que, desde que assurmimos a
presidéncia do Conselho de Representan-
tes da Escola Técnica Federal do Rio
Grande do Norte, duas coisas nos preo-
ctuparam: a) A comunidade como benefi-
cidria ultima de tudo quanto é a Escola
e: b) Evitar que a Escola, no seu ace.vo
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de atividades, negasse contribui¢do efe-
tiva aos reclamos do progresso técnico e
cientifico.

Assim é que, atento jd a peculiaridade
de nossas necessidades, instalamos, em
1963, os cursos técnicos de mineragdo e
estradas e, com a construgdo de mais
seis salas de aula. no velho prédio ua
Avenida Rio Branco, elevamos, em 1935,
o efetivo da matricula para 898 alunos.

O conceito que a Escola foi gradati-
vamente creditando no seio da comuni-
dade redundou numa acentuada e sempre
crescente  solicitagdo de matriculas, o
gue tornou imperiosa a conclusao das
obras da nova Escola, cujas estrutuias
bdsicas foram levantadas nos idos de
1947. As novas instalacdes, edificadas c.en-
tro de um planejamento, tdo racional
quanto nos permitiu 0 projeto arquiteto-
nico bdsico, nos autorizam, hnje, uma
empliacdo de cursos que, embora ainda
ndo seja ideal, atende &4 preocupacgdo de
suprir, dentro do possivel, 0 mercado de
trabalno em demanda.

A énfase que as circunstdncias e a
carreira desenvolv'mentista imprimem,
atualmente, &s profissGes técnicas nes
a~onselharam a providenciar a instalacao
de mais 3 cursos para a formacao de

balho

técnicos de nivel médio; além dos de
Estradas e M nera¢io, cdntamns, atual-
mente, com os cursos de: Edificacdes.
Eletrotécnica e Mecdnica. cujas primei-
ras turmas sairio éste ano. Quase 2000
alunos, incluindo o gindsio, ocupam as
dependéncias da ETPRN. Dentro dos
Y0 000 m2, ainda hd muita drea a ser
construfda. Vdrios projetos estido sendo
elaborados, com vistas a coletar recursos,
enquanto outros ja se encontram em ple-
na fase de execugdo.

Em todos élcs, porém, inclusive que
visam a instalacio de notvns cursos, prn-
cura-se atentar para as conveniCncias do
meio, tendo em v's‘a, principalmente,
uma maior rentabilidade, no que d‘z
respeito ao comportemento do mercrdo
d2 trabalho, nos diversos setores de ati-
vidades.

O lento deservolv mento  industrial
de nosso EstaZo ndoc nos impzde de sen-
tir a necessidade de enfatizarmos a for-
macdo de mio-de-obra especial'zada, se
a entendermos como fator ind‘spensdvel
na prepara¢io de um potencial de recur-
sos humanos capaz de absorg¢io pelo pro-
zesso crescente, embora lento, de im-
plantagdo de industrias locais. Jd sent:ia-
mos essa necessidade, quando diligencia-
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mos a instalacdo dos cursos para a for-
magiio de técnicos de nivel médio, nas
areas de eletrotécnica, mecfinica, ed fica-
¢6es, mineracdo e estradas.

Infelizmente, o néo despertar do nosso
Estado para a importncia do prob ema
vem resultando na indeszjivei reducio
das possibilidades de um increm:nto na
formacdo de técnicos de nivel médio,
bloqueadas essas possibilidades pela con-
sequente incapacidade de consumir a
mao-de-obra especializada.

Uma dcs grandes dificuldaries com
que se deparam Os Orgaos responsive:s
pe:a formacdo desses técnicos, consiste
em definir as dreas que, no Estado, ofe-
recam condicdes de aproveitar o pessoal
egress0 das Escolas. Ressalte-se, de pas-
sagem, 0 mérito de tentativas feitas, en-
tre nés, para levantamentos que possi-
bilitem um rumo para identificar, quali-
tativa e quantitativamente, as especiali-
dades em que devem ser formados oOs
técnicos de nivel médio.

Bsses louvdveis ensaios se tornaréo
inécuos, se néo predominar um esférgo
conjugado ou paralelo dos Orgdos gover-
namentais, no sentido de evitar a inc6-
moda flutuacéio de técnicos ou a possivel
saturacdo do mercado de trabalho. Este
aspecto do problema vem preocupando
profundamente os que fazemos a Escola
Técnica Federal do Rio Grande do Norte.

Comprovacio disto estd no documen-
to que remetemos ao Exmo. Sr. Gover-
nador, Dr. Cortez Pereira, em data de 27
de outubro de 1870, como subsidio ao
planejamento do seu govérno, dentro da
drea especifica do ensino profissional em
nosso Estado. Ali preconizdvamos algu-
mas medidas conducentes & implantacéo
de uma acéo integrada.

Tal qual expusemos, naouela data,
1inda hoje estamos convencidos de que,
«em uma comunhfio de esforcos, centra-
lizando recursos e utilizando racional-
mente os equipamentos e instalacdes exis-
tentes, néo se conseguird o objetivo per-
seguido que é a solucéo dos principais
problemas relacionados com a mao-de-
obra, os quais se apresentam como um
dos grandes entraves ao desenvolvimento
de nossa economia e, 80 lado da falta
de pesquisas e de insuficiente tecnologia,
sao responsdveis pela estagnacéio de nossa
industria. ¥ o que fazfamos sentir a0
Exmo. Sr. Governador, quando, num dos
tépicos de rossa exposi¢do, lhe dizia-
mos:
O conhecimento que Se procura obter
da problemdtica de formacéo profissio-
nal no Rio Grande do Norte, permite-
nos tracar algumas linhas bésicas que
nos parecem devam Ser observadas na
formulacdo de programas de desenvolvi-
mento de recursos humanos, estreita e
diretymente vinculadas & diretrizes go-
vernamentais para o planejamento econd-
mico e socal.

Disperséo e pulverizacin de recursos:
caréncia de coordenacdo, contrdle e ava-
liacho; planejamento inadequado e dupli-
cacio de esforcos sdo aspectos negativos
de um mesmo problema, sobejamente
constatado e de todos conhecido, que

constitui a tdnica e a earacteristica prin-
cipal dos programas da capacitagio de
mio-de-obra realizados no FEstado.

Feitas essas constatagdes preliminares
e conhecida a realidade presente, possi-
vel é, entre outras coisas, reconhecer
que:

1) o grande esfdrco a ser desenvol-
vido pelos organismos encarregados da
formacao profissional deve ser, além da-
quele de promover o aumento anual dn

26

sua capacidade de atendimento, a maior
Integracio com a emprésa, razio de ser
fundamental do trabalho realizado;

2) a entrada da férca de trabalho
dos treinados egressos de cursos deve-
se constituir no mais adequado instru-
mento de avaliagio do rendimento do
treinamento ministrado;

3) o mercado de emprégo, estudadas
sistemaiticamente as suas estrutura e con-
juntura, constitui o instrumento bdsico
para o planejamento e implantagio de
plr)ogramas de preparacio de mi#o de-
obra;

4) a execucao das atividades de trei-
namento de mao-de-obra deve ser feita
ndo sé pelos organismos especializados,
mas também, pelas emprésas diretamen-
te interessadas principalmente em car4-
ter supletivo e de extensfo;

5) imprescindivel se torna a implan-
tacdo das atividades de “coordenacgdo
centralizada” que integra Os organismos
de promocdo a execucdo de todos os
programas de preparacdo de mao-de-obra
realizados no Estado, com vistas ao esta-
belecimento do planejamento integrado
e a sua articulaggio com os planos de
desenvolvimento econdmico e social evi-
tando-se a duplicidade de esforcos e
pulverizacdo de recursos, e proporcionan-
do-se maior rendimento do capital in-
vestido.

Muito embora citada em ultimo Ilu-
gar, esta recomendacdo final representa,
no nosso entender, a mais urgente e fun-
damental das medidas a serem tomadas,
pelos efeitos que poderd exercer na eli-
minacio dos outros fatdres negativos,
reclamando pela sua natureza uma ini-
ciativa de fdéro governamental de aloca-
¢do bem apropriada aos Orgdos de de-
senvolvimento.

Desnecessdrio é dizer-se que a eficd-
cia dos aprecidveis recursos técnicos e
financeiros que anualmente séo aplicados
no Estado, e outros que poderiam ser
captados de fontes regionais, nacionais,
estrangeiros e ‘internacionais, dependem
grandemente da ac¢éo coordenada e com-
pletiva dos organismos envolvidos nos
processos de educacdo técnica e forma-
¢io profissionsl, dentro de um planeja-
mento sistemdtico e adequado no sentido
de atender &4 demanda de mado-de-obra
qualificada requerida pela evolug@o tecno-
l6gica e pelo desenvolvimento do Rio
Grande do Norte.

Estas convicgdes s#o geratrizes de
nosso ‘esforco e causa unica de nosso
trabalho, sem esquecer, naturalmente, que
“0 HOMEM E O ELEMENTO FUNDA-
MENTAL DA RIQUEZA E PRODUTIVI-

DADE".

------.= Masculina

MATRIZ: rua Amaro Barreto, 1343
FILIAL: rua Jcido Pessda, 183

NATAL — RN

PROTEJA
A RODA DE
SEU CARRO!

Sorte a sua ...

Agora & mais

facil escolher

Veja auem oferece:
= Seguranga
- Rapidez
- Qualidade
- Cortesia e
- melhores
condigoes !

J. F.OLIVEIRA § FILHOS
Av. Rio Branco, 173

e —————
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Quem tem carro
no RN sabe
que tem um aliado

Z %

Ontem como hoje, o automobilista do Rio Grande do
Norte tem em Cyro Cavalcanti um aliado. Pecas para
todas as marcas, equipamento completo de retifica e a _
tradicional cortesia. Cyro Cavalcanti é a emprésa lider :
de um grupo empresarial que, em vdrias frentes, luta !
pelo desenvolvimento do Estado. E uma emprésa genui-
namente potiguar.

CYRO CAVALCANTI
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Fim-de ano -
o tempo bom
nos negocios

As razbes emocionais pode.n ser ca-
talogadas rapidament2: époeca de fimn
de ano, estoques renovados e, princ'-
palmente, o parcelamento das dividas
ao fisco, sem correcao monetiria, sem
juros e sem multas; porque, como se
sabe, a maioria dos comerciantes na-
talenses estava com a corda no pesco-
¢co, posta pelas dividas acumuladas,
nao pagas ao fisco.

A razado realista: o ano foi bom de
inverno, a safra estd em colheita abun-
dante e o dinheiro corre. Embora ain-
da exista o suspense com relagdo ao
melhor preco para o algodao.

TEMPO BOM, BOM TEMPO

A moda dos boletins da metereolo-
gia ou como na musica de Chico Bu-
arque de Holanda, o fato € que “a
barra estia limpa” para o comerciante
natalense, a partir dos trés ultimos
meses do ano. “A partir”, sim, porque
todos éles acham que o ano de 1972
vai ser melhor, e essa euforia com-
pensa a ma época que terminou na pri-
meira quinzena de outubo.

“O otimismo do comércio varejis-
ta estd refletido nas campanhas publi-
citdrias que decantam promogdes de
vendas as mais variadas e insistentes”
—. diz o sr. Habib Chalita, presidente
do Clube de Diretores Lojistas. Para
éle, ésse otimismo, é devido principal-
mente, & boa safra que estd sendo- co-
lhida.

— “As vendas déste ano, com rela-
cac as do ano passado, aumentaram
e:n cérca de 7%, nesta época de pre-
paracdo de festas” — diz o sr. José
Cirineu de Araujo, da Loja Wacil, es-
pecialista em moveis e eletrodomeés-
tices.
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José Cirineu
“As vendas aumentaram em
torno de 7%.”

— “Realmente, estamos vendendo
,muito mais do que no ano passado no
mesmo periodo, e as perspectivas pa-
ra daqui pra frente sao as melhores.
Cada dia que passa, o movimento au-
menia e isio nos satisfaz nao apenas
no aspeclio puramente comercial, mas
rorque vemcs que estd sendo com-
pensado o nosso esforgo de oferecer
sempre novidades, bons artigos e me-
lhores precos” — diz o sr. Sebastido
Cardoso finalizando com o “slogan”
de suas Casas Cardosos que, realmen-

te apresentam sempre em Ssuas expo-
sicdes o0 que ha de mais recente em
langamentos téxteis.

— "“Estou entusiasmado. A época é
excelentes para vendas e, embora par-
tirularmente possa dizer que nunca
tenti a propalada crise do comeércio
natalense, vejo que estamos atraves-
sando um periodo espetacular” — as-
severa o sr. Nivaldo Feitosa Bonifa-
cio, da loja A Nova Paris — bijoute-
riss, cosméticos, perfume, artigo para
presentes.

Habib Challita:

“A boa safra de algodao da
razao ao otimismo do comer
cio néste fim de ano”.
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TODOS PREPARADOS

Da minuciosa escolha de artigos fei-
ta pelo sr. Sebastido Cardoso, que uti-
liza até uma lente para analisar a te-
celagem dos tecidos que adquire em
Sao Paulo, passando pelas viagens qua-
se mensais do sr. Nivaldo Bonifdcio,
que enche sua loja de novidades em
quinquilharias de boa qualidade, é che-
gando as mercadorias que vendem
pela marca, mas que necessitam tam-
bém de boas promocdes (mdveis e
eletro-domeésticos) — o fato é que o co-
mércio varejista natalense estd bem
preparado para enfrentar a procura
da época de festas.

— “O tim do ano é a nossa safra”
— diz Mivaldo Bonifdcio, arrematan-
do: “O meu ramo tanto pode ser in-

Nivaldo Bonifdcio:
“Estamos atravessando um
periodo espetacular.”

grato como muito bom. Trata-se de
artigos promocionais. Nao vende ar-
tigos de primeira necessidade e por
isto tenho que motivar as vendas. Es-
sa motivagdo eu faco enchendo a loja
de novidades, de coisas que ninguém
vé noutro lugar. E vez por outra mu-
do o aspecto da casa, seja internamen-
te, seja até na fachada”.

¥ o chamado comércio de futilidades,
a comercializagio da vaidade, que €
representada ora por uma trusse, ora
por um quebra-luz, outra vez por um
pequeno frasco de bom perfume ou
por um pote de bom cosméstico.

TELEVISOR VENCE
Mas o campedo dos artigos procu-
rados pelo publico consumidor nata-

lense nesta época de boas vendas € o
Televisor.
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— “H4 realmente uma grande eufo-
ria do povo pela Televisao” — diz o
sr. Habib Chalita, que. também se de-
dica ao-~ramo de: eletro-domésticos.;
“Isto se deve sem duvida a boa recep-
¢do da imagem das estacdes do Reci-
fe e também porque as fdbricas estdod
possibilitando a realizagdo de boas
campanhas. O consumidor, hoje, estd
certo de que a imagem que capta aqui,
vinda de Pernambuco. ndo vai mais
sofrer em qualidade. E a fase promo-
cional agressiva se encarrega do resto”

—* O televisor é 0 que mais se ven-
de — corrobora José Cirineu de Arau-
jo. Era até pouco tempo o que nds
chamdvamos de “artigo virgem”, por-
que s6 saia para alguns poucos.cljen-
tes de mais posses. Hoje, no entanto,
estd transformado em artigo de pri-
meira necessidade ao lado da gela-
deira”.

Tanto a Loja Wacil como a Loja
Chalita ou outra qualquer casa do ra-
mo de eletro-domésticos tém uma es-
cala cdescendente de artigos procura-
dos pelo cliente: televisor, geladeira,
itasveis, liquidificadores. Sendo que o
radic continua na sua posigdao estan-

que de campedao de vendas em tddas
us classes, dado mesmo a variedade
de tipos e pregos que a mercadoria
clerece.

FIM DE ANO VEM Af

Como qualquer outro, o consumidor
natalense deixa sempre para fazer as
suas compras no fim do ano. Pelo me-
ro efeito psicolégico da mercadoria
chegando em casa as véspera das fes-
tas ou por conta do recebimento dos
adicionais salariais. Habib Chalita, no
entanto, compreende o fato por outro
prisma:

— “Isto é motivado pela situagio
inéclita criada na cidade do Natal:
quando o cliente faz a compra, j4 sai
da loja levando a mercadoria adquiri-
da. O que ndo ocorre em pracas maio-
res. onde éle espera setenta e duas ho-
ras no minimo para ter a compra en-
tregue no seu domicilio. E por que
isto? Porque somos uma cidade rela-
tivamente pcgucna, onde quando néo
se conhece O cliente se conhece o ava-
lista, razdao pela qual a abertura do
crécdito se torna mais fdcil”.

(ICLO NATALINO -

A CONCORRENCIA ABERTA DO COMERCIO

Motivando as vendas para o fim do
ano, mais precisamente para o Natal, o
comércio natalense abarrota as emisso-
ras de rddio com campanhas motivando
as vendas de seus artigos. E éste ann,
mais do que nunca, essa onda promocio-
nal vem com atrativos diversos que, de
tdo variados e insistentes, chegaram a
ultrapassar a simples condicdo de oferta
para se transformar numa concorrencia
abertg.

A partir dos brindes que as prdvrias
fabricas franquearam aos seus d strioui-
dores oferecer aos compradores (um li-
quidificador para quem comprar um te-
levisor, uma panela de pressdo para
quemn adquirr um fogéo) uma gania de
ofertas anda sdlta por ai e hd até os
que néo ddao prémios “para néo benefi
ciar um ou dois” mas av contrdrio vende

harato, para que todos sejam aqui
nhoados.

EXTEMPORANEO ?

A maoria do comércio vareiicta Aq
cidade entende aque ass'm dove ser feitn
na épora das vendas natrl'nns, e a fase
prtf eandp na cvmarfaturamento pera as
emissoras de rddio (principalmente) e
jornais loeals.

Mas uma rcasa do ramn de mdéreis e
eletro-domésticos entende ave ~s campa-
nhas nessa época do ano sfio nbsol-
tamente extemnorineas e nor isto estd
preferindo vender na surdna. E drve
estar vendendo mesmo, caso contririo
partiria para a agressao promorional,

¥ a (rea dag M4ruinas, dr Luiz Ca-
valcanti e Francisco de Assis Barros La-

cerda. Ali, para ccme¢o de conversa, as
vendas estdn ascendentes, a partr de
setembro, outubro e meados de novem-
bro, com tendéncia a melhorar até o fi
nal do ano.

A Casa das Mdquinas estd ausente da
guerra dos “jingles” e "spots” que infes-
tam o rddio local. Por que?

“Néo fazemos promo¢do no fim do
ano” = diz ¢ sr. Francisco Lacerda.

Fustdquio Medeiros
“O ano todo foi mu'to
bom de vendas”



O Comércio comecou a vender mais. E um sintoma da €poca natalina que estda proxima.

“Isto ¢ absolutamente ext~mporéneo
e contra a mais rudimentar técnica pro-
mocional. E a lei da oferta ¢ da pro-
cura. Fazemos campanhas publicitdri~s
nas épocas em que as vendas, natural-
mente, tendem a baixar. Na época em
que hd procura, ndao hd necessidade de
oferta. No fim do ano todos compram
Ndao hd por que se estar oferecendo”.

Quanto ao problema da concorréncia
nas vendas éle explica:

“Ndo tememos a concorréncia por-
que, felizmente, j4 temos nosso conceito
de oferecer pregos baixos. O cliente sabe.
Nosso cliente nunca nos abandcnz e sem
pre através de um vem outro. O plann
para facilitar a compra nds fazemos
na hora”.

Com relacio ao volume de vendas
nesta época éle é otimista ao extremo:

“Acho que modo geral vai até faltar
mercadoria. Nio apenas em nossa loja
mas em muitas outras. Porque utualmen-
te 0o comércio nao estd estocrndo, ad-
quire apenas aquela cota de mercadoria
de sua previsao de venda. Entao ocorre
que as vendas estdo sendo ascendendo a
cada dia que passa. E, como hoje o co-
merciante compra com cautela, vai ha-
ver falta, sem duvida”.

A GUERRA DA OFERTA

Quando lima 0 <ceu ré4dmn se avwve a
srerra da oferta. As campanhas tém os
titulos mais bombdsticos e sao enviadas
da maneira mais espalhafatosa, cada uma
tentando conquistar o cliente.

A Casa Porcino lanca o seu “Desafio
de Orc¢amento” e oferece eletro-domeést:-
cus, modveis, material de escritdrio, tudo
sem prémios sobressalentes, “porque nao
quer beneficiar um ou dois”. Ela se ba-
seia no fato dos pregos mais baixos,
donde haver a economia imediata para
qualauer um que comprar.

A SOCIC, “a tal que tem o precinho
brm~, também na oferta de eletro-domés-
ticos e particularmente de fogdes, dd
uma panela para quem adquirir um Bra-
silgds.

A Sertaneia, de Radir Pereira-Luiz
Alberto “o mercrdo do eletro domeéstico”
jé& deu “de graca” muito liquid‘ficador a
quem comprou um televisor. Essa firma
geralmente cermned de vendas da marca
Phillips, recebe benesses d'retas do fa-
bricante para oferecer ao cliente e nio
raro 0s seus precos sao realmente dos
mais comnvetitivos da praca.

A “Guerra ans Sorteins” é comanda-
da pela “dobradinha” Big-Lar e Lojas
Ideal, do grupo Marcilio Furtado. L4
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éles ddo brindes sem sortear e o cliente
leva desde liquidificador a panelas, de
riddios a honecas, de despmertadores a fa-
queiros, tudo dependendo do montante
da compra.

HA também o “Papai Noel Fdra de
Epnca”, da Galeria Olimpio, que decanta
o nrinnipnio de ane “contra honestidade
ndo hd argumento”. E que dita ofertas
competitivas que sé uma “tomada de
precos” pelo cliente vai avaliar.

O “Super Boldao” da Casa Régio é
apresentado no rddo através de um
“jinele” na musica “Prd Frente, Brasil”,
de Miguel Gustavo. Conquanto a md dic-
¢do dos cantores provoque vVarios cacH-
fanos na letra meio fajuta, a promocao
estd funcionando, porque a Casa Régio é
tradicionalmente uma boa vendedora e o
seu prémio para sorteio, no fim do ano,
é interessante até demais: um carro.

Afora estas hAentre outras o “Feirdo
da Economia”, das Lojas Wacil e a “Se-
gunda Festa do Coracéo”, das lojas Cha-
lita, que inclusive motiva as vendas, na
parte visual, com um enorme coraglo

desenhado na “porta-sanfona” da loja.
Que, no entanto, sé é visto quando a
porta € cerrada.

Assis Lacerda:

“No fim do ano todos compram. Nio

temos porque fazer propaganda nesta
época.”

José da Costa Barreto:
“As Lojas Seta nao venderam como
se esperava.”

MAS TUDO VAI BEM

Em que pese 0 mal gosto de alpumas
campanhas e a guerra da concorréncia
mal delineada e expocta, as vendas vao
de vento em pdépa. Nao apenns cuantn
ans eletro domésticos. Em confecgdes
tambhém.

“O ano todo foi muito bm de ven-
das”, diz o sr. Eustiquio Medeiros, da
Camisaria Uniao. "Este més (meados de
novembro) j4 estamns com volume de
vendas ma‘or do que no ano passado, na
mesma énoca. E as nersnectivas p'ra
daqui até o fim de 1971 sao as melho-
res”.

A Camisaria Unido é outra que tem
campanha no rddio, intitulada “Combre
agora e pague a pr.meira prestagio cm
janero”.

Vendendo as roupas Cribe Um com
primazia sobre outres artiros, essa loja
tem também, além de cam'ses, calcas e
calgados para homens, uma seccio de
cnnfecgdes femininas e outra ‘e camae-
mesa.

Eustiquio Medeiros tem ima justifi-
cativa para o sucesso das vendas:

“A nova polftica econdémico finzn-
cerra do Govérno estd provocando a re-
es.ruturacdo do comércio. Temcs, 1
mente, de nos preparar para a arranca-
da desenvolvimentista do pais, que esid
2i a olhos vistos”.

RN-ECON MIC



O seu entusiasmo € tanto que éle
confessa:

“No prdximo ano provavelmente abri-
rei mais duas loias, uma na Cidade e
ourra no Alecrim”.

Hoje éle i4 possui uma em cada um
désses bairros.

SO VENDEU AS COTAS

Para o gerente das Lojas Seta (con-
fecroes masculinas) a situacio n&o estd
como, era de desejar. José da Costa Bar-
reto acha que “s6 agora a coisa estd co-
mecando a melhorar”. Ble acha mesmo
que nas duas lojas du orranizacio em
Natal o movimento foi fraco, entre se-
tembro e outubro. Diz que sé conseguu
vender as cotas determinadas pela ma-
triz do Recife. Mas queria vender mais.

Mesmo assim acho que dezembro vai
ser um bom més de vendas. Além das
festas do ciclo natalino, quando todo
mundo compra, hd as colagdes de grau
das diversas escolas”.

AUTOMOVEIS TAMBEM

No setor de vendss de automdveis a
temnnorrda também estd excedendo as
exnectativas. E O que comnrova O Sr.
José Pinto Frer~, da Distribuidora de
Automdveis Seridé.

“O trimestre estd transcorrendo exce-
lente” — d'z éle. “De setembro para cd
temos vendido tdda a nossa cota de 40
carros mensais e dezembro serd sem du-
vida um més em que poderemos exceder
é&ste nimern de unidades”.

O sr. José Pinto Freire assinala uma
modificacio nas vendas: o “fniscRo” Wolks-
vagen, proporcionalmente, estd até ven-
dendo menos gque o novo T-L. Conside-

José Pinto:
“O trimestre estd excelente para as
vendas de automdveis.” -

rando-se que o “fuscio” semore foi ram-
pedo na preferéncia do comprador, o
T-L estd “arrastando-o no chinelo”. No
més passado, por exemplo, pam 25 “fus-
cdes“ sairam 15 T-Ls, diz éle.

MIUDEZAS, COSMETIcOS, ETC.

Tambhém nn remo dos chemados
"artigos miuidos” as vendas em nossa ca-
pital estdo indo muito bem, néste final d*
ano. Para mostrar isto tomamos por base
a principal casa do ramo, em Natal: as
Lojas Brasilelras S. A. (4 400) que ulti-
mamente ampliou as suas instalacdes
numa prova evidente de que com ela os
negocios estdo em hoa foen.

O suh-serente Olavo Medeiros diz que
j& a partir do dia 10 de novembro co-
mecamos & sentir que as vendas estdo
simerando as do ano passado, nesta
épore®,

Ble se refere ao fato do cliente en-
trar e tomear contato com a mercadoria
evnosta. sendo visitandn uma  nor uma
des trinta e se's seccbes da loja, mas
indn avel~r o0s prerns dn Ame lhe inta.
receq e levando pelo menos alguma
coisa.

A famosa “Lnia qrv‘ro e quatrocen-
tos” tem uma variedade de 5 00N »-ti.
ec diversos para oferecer ao cliente,
tudo com O preco marcado na mercadao-
ria, 0 que facilita grandemente a comnra

Na nova loja ampl'ada, com capaci-
dode duplicada, comnparada com a ant~-
r‘or. hd vArias s~crdes novas. como a de
discos (antes vendiam apenas saldos) e
a lanchonete.

Semindo Olavo Medeiros o que vende
mals sdo artigns de perfumaria, para
toucador, para eshaln RFag =n Anans
Matq] as vendas de brinquedos superam
murtas outras. Assim como a de =1 wwes
e aderecos nera decoracin natalina.

Sem divida, nas “4 400" estd o mainr
sortimento de drvores de Natal, presé-
pos, bolas coloridas e todo aquele mun-
do colorido que d4 ma-s v'véncia & inti-
midade dos lares, no fim do ano.

Smem-

o i A_<E COM O RN-ECONOMICO PE
INFORMA SUAS PRINCI-

PAIS LINHAS DE REVENDA:

MULLER

CESSNA
HOUGHES
SCANIA
M WM

britagem.

asfalto.
Aeronaves

Helicopteros

TRAVESSA DAS DONZELAS, 311

Motores diesel.

LA PASSAGEM

CATERPILLAR - Tratores de esteiras, de pneus,
motoniveladoras, carregadeiras
de esteiras e de pneus.

BARBER-GREENE-Equipamentos de pavimentagao e

Equipamentos de compactagido

Caminhoes, onibus, motores.

- FONt: 27-29.




Estamos vivendo um Brasil névo em
Educag@ao, como destarte, estamos viven-
do um Brasil névo em tudo o mais.

Nunca na Histéria de nossa Pdtria,
se investiu (ésse é hoje o térmo correto)
tanto em Educag¢do como atualmente.

Estatisticas levantadas pelo IPEA de-
monstram que, de 1963 a 1967, aumenta-
mos nossa aplicacdo em Educaciao de
2,1% do PIB naquele ano, para 3.5% em
1967 — praticamente dobrando essa apli-
cacdo em apenas quatro (4) anos.

Isso colocou o0 Brasil entre os paises
oue mais aplicam em Educacéo. “A URSS,
em 1966, gastou 7,2°» do PIB em Edu-
cagdo;. os EUA, 6,5%; o Japao, 58" e
a Franca, 4.8%, enquanto a Argentina
consumiu 3 3% e o México 2,1°% no mes-
mo ano”, conforme comentdu o0 Ministro
Jarbas Passarinho em

mico”, vol. IV, n* 5.
Segundo o Plano Trienal 19681970,
empregariamos em Educacido 4.8"0 do

PIB. 0 que colocaria o Brasil em posi-
cdo de destaque no Mundo.

Como se depreende, sOmente apos
1964 reconheceu o0 Brasil que era necessé-
rio investir em Educagdo, para alcangar
0 seu pleno desenvolvimrnto. E desde
entao, tem sido esta a politica adotada.

As matriculas nos vdrios niveis, em
1966 (IBGE), situavam-se da seguinte
forma:
Primadrio 10.695.391
Médio 2483 212
Superior 180.109

Em 1969, j4 se notava modificacdo

bastante sensivel nesse quadro (I!BGE):

Primario 12.1780 000
Meédio 3 640 000
Superior 320.000

A. metas estabelecidas pelo Governo

Federal, para 1973, sao as seguintes:
(IPEA)

Primdrio 16 440 000
Médio 6 090 000
Superior 580 000

“Mundg ~ Econé-.

A NOVA
EDUCACAO

DALTON MELO DE ANDRADE

(Exclusivo para RN-Econ0dmico)

Serd, realmente, um marcante salto
para a solugdo de nossa problemdtica
educacional, em térmos de numeros.

No entanto, € necessdrio salientar,
ndao houve preocupacdao apenas quanto
a0 maior numero de atendidos pelo sis-
tema.

Desejando realmente contribuir para
o desenvolvimento do Paifs — o que be-
neficiard a todos — preocupava-se ainda
o Govérno na “qualidade” do ensino.

A resposta a essa preocupacéo foi
dada pelas legislagoes das reformas “Uni-
versitdria” e do “Ensino Fundamental”.

As inovacdes introduzidas com a atua-
lizacdo do ensino em todes os niveis e
sua direcdo as necessidades sécio-econd-
micas do Pais e consequentemente uo in-
dividuo, e exigéncia gradativa da melhor

qualificacdo e profissionalizagdo do pro-
fessor, comprovam a preocupacao oficial
com a “qualidade”.

Assim, atingindo os dois pontos prin-
cipais que estrangulavam o crescimento
do sistema, o “quantitativo” e o “qualita-
tivo”, estd o Pais agora no rumo certo
para cumprir a exigéncia constitucional
de oferecer educacdao a todos.

Nesse esfor¢co, os Estedos somam o
todo, e nenhum déles pode se isolar.

Procura o nosso Estado, seguindo o
exemplo emanado do Govérno Federal, in-
cutir também essa nova dindmica no
nosso sistema educacional.

Apesar das dificuldades em recursos
humanos e financeiros, vem evoluindo
positivamente a matricula nos varios ni-
veis de ensino, conforme quadros abaixo:

RIO GRANDE DO NORTE

SECRETARIA DE ESTADO DE EDUCACAO E CULTURA

Assessoria Setorial de Planejamento

QUADRO DEMONSTRATIVO DA MATRICULA INICIAL DO ENSINO MEDIO

1966 a 1971
MATRICULA INICIAL
ANOS
Dependéncia Administrativa
TOTAL Federal Estadual Municipal Particular

1966 22.901 1.163 10.863 1 961 8 914
1967 28.225 1 684 13 915 2.202 10.424
1968 31.910 1.779 15,207 3,304 11.620
1969 32 867 1.838 15 365 3.197 12 467
1970 37.265 2.748 17.399 3.276 13 842
1971 (*) 40.681 2.801 20.023 5.069 12,788

FONTE: — Assessoria Setorial de Planejamento — SEEC
NOTA (*) — Os dados referentes ao ano de 1971 estdo sujeitos & modificacdes.

QUADRO DEMONSTRATIVO DA MATRICULA INICIAL DO ENSINO
PRIMARIO COMUM

1966 a 1971
MATRICULA INICIAL
ANOS
Dependéncia Administrativa
TOTAL Federal Estadual Municipal  Particular
1966 171.765 776 102 547 52 946 15.496
1967 192 177 1.070 111 .387 67.624 17.241
1968 200 821 1.854 114 154 85 565 17.189
1969 213.871 1.398 116 835 76 615 19.023
1970 222 939 1.040 118 339 62 479 17.995
1971 (*) 235.628 1.872 122 889 91.332 19.535
FONTE: — Fichas Ensino Médio — ASP/SEEC Lt

NOTA (*) — Os didos referentes ao ano de 1971 estdo sujeitos a modificagdes.
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Infelizmente, porém, ndo tem sido
essa evolucdo suficiente para atender a
demanda na faixa etdria respectiva (7 a
14 anos), encontrandcse fera da escola
cerca de 35% da clientela, o que nos
leva agora a tomar :nedidas intenstH'ca-
doras a solucdo do problema.

Destaca-se como prioridade mdxima
o total aproveitamerto de toda a cava-
cidade da réde fisicc existente, ndo per-
mitindo a ociosidad2 seja na réde pu-
blica, seja na particular, o estudo dos
twinos para ésse integial aproveitamrerto
encontrando-se em fase de “anclusac

Caminha, igualmente, a adequacéo gra-
dativa do sistema a4 nova estrutura cria-
da pela legislacdo fed=ral, aumertando
para ojto (8) anos o periodo de escola-
rizacdo, a 0 mesmn temno ¢m que torna
0 ensino profissionalizante, ¢.endendo a
realidade econdémica nacional, em busca
do desenvolvimento.

Para atender as novas necessidades e
exigéncias do névy ensino, imprescindi-
vel & alta qualificagdo dos professoéres,
por isso mesmo estabelecida na nova le-
gislacao.

E essa outra preocupacao de 1:0sso
Estado, e os passos essenciais para ttin-
gir ésse objetivo j4 foram dados através
de (1) o névo quadro de vencimentos do

Magistério, que procura incentivar a qua-
lificacdo constante do nosso professor
pela sua promo¢ao automdtica, e (2) pela
oferta, aos professdores jd servindo ao
sistema, de cursos que lhes permitam
atingir a qualificacdo ideal, ao lado da
nao permissibilidade de concurso, a quem
nd» possue a qualificagio minima obri-
gatoria.

Também medidas atinentes a romba-
ter o grave problema da evasio e da re-

O QUE O PRORURAL
VAl FAZER PELO RN

Apesar do amplo desenvolvimento
industrial das duas ultimas décadas, que
tem no eletrodomeéstico 4 industria mais
qualificada, o Brasil continua a ser um
pais agricola.

Da agricultura depende a maior j.ar-
te dos brasileiros, trabalhando entre e
sob dificuldades ainda insoluveis no pre-
sente, até agora, sem assisténcia previ-
denciiria que lhes dé garantia e estimulo.

Mas, se até agora perduram certas
desvantagens, o ano de 1972 marcard o’
inicio de caminhos promissores, por onde
o homem do campo marchard em busca
de sua reali-agcdo. O Governo Federal
manda plantar, prometendo garantias. E,
desta vez, ndo s6 o empenho da comnra
do produto colhido e a oferta de crédita
Também a assisténcia a saude do traba-
lhador rural e seus dependentes, o am-
paro na velhice e na invalidez. Tornar o
agricultor integrante do quadro de bene-
ficidrios da Previdéncia  Social brasi
leira.

A instituicio do PRORURAL — Pro-
grama de Assisténcia ao Trabalhador Ru-
ral — veio possibilitar a execugdc desse
plano hd muito esperado. Por isso hd
quem diga: “Plante! O Govérno garante
o seu produto e o seu esforco sobre a
terra”.

DA LEI A EXECUCAO

O PRORURAL foi criado no dia 25
de maio de 1970, pela lei complemen‘ar
n- 11. Esta mesma lei incumbiu o FUN-
RURAL — Fundo de Assisténcia ao Tra-
balhador Rural —, diretamente subordi-
nado ao MTPS, de executd-lo, contando,
para isso, com a colaboracio de ouiros
érgios e dos Govérnos Fstadiais.

Nésse sentido, o governador Cortez
Pereira, através do comunicado n.* 5,
concedeu atribuicées ao secretdrio da Ad-
ministracdo, Joanilson de Paula Régo, e

ao chefe da Casa Militar, major Edmil-
son Holanda, sob a supervisdo da secre

RN-ECONOCMICO

taria de Planejamento, para levar ao ho-
mem do campo a legislagio que os be-
neficiard.

Segundo o secretdrio da Administra
¢do, “o professor Cortez Pereira, como
homem que nasceu no campo e que c¢on-
nhece detalhadamente os problemas do
trabalhador rural, tomou a iniciativa de
cooperar com o FUNRURAL na execucgdo
désse programa”. E estabeleceu uma co-
missdo para coordenar ésses servigos, in-
tegrada pelos secretdrios Marcos Cesar For-
miga Ramos, Joanilson de Paula fégo, o
presidente da COFAN e o chefe da Casa
Militar.

OS BENEFICIOS

Somente depois de regulamentada a
Lei complementar que o criou, € que o
PRORURAL poderd partir para a execu-
cdo de seu esquema,Por enquanto, es-
tdo sendo preparados os meios, mas jd
se conhece os tipos de assisténcia que
serdo prestadas.

A aposentadoria por velhice assegu-
rard aos trabathadores, de 65 anos de
idade em diante, uma prestacdo mensal
equivalente a 50% do maior saldrio imni-
nimo do pais e serdo devidas a partir
de janeiro do proximo ano.

Compreende ainda a .assisténcia do
PRORURAL auxilio funeral, servico de
saude completo e servigo social, servigos
ésses que serdo extensivos aos dependen-
tes do trabalhador agricola.

ESQUEMA DE ACAO

J4 foram realizadas duas reunides
preliminares da comissao coord:nadora,
que contaram com as presencas dos di-
rigentes do FUNRURAL, no Rio Grande
do Norte, srs. Mussoline Fernandes e
Paulo César. E nelas foi estabelecido o
esquema de acdo, a ser utilizado no pré-
ximo ano.

peténcia tém sido adotadas e estdo sen-
do intensificadas. Os periodos escolares
estdo sendo adaptados & safra e plantio,
o que diminuird a evasdao nos camvnos. O
sistema de avaliacdo foi modernizado,
usando o método conceitual com recu-
peracdio mensal e anual dos alunos com
insuficiéncia. Nova dinimica no Curso
Primdrio, esvecialmente no inicio, com
melhor qualificagdo dos professdres, vem
sendo adotada.

Esta, a nova situagdo e as novas pers-:
pectivas da Educagdo em nosso Pais e
em nosso Estado, procurando levar a
nossa juventude, a nossa crianga, hoie
53°% da nossa populacdo, pelo caminho
certo ao destino certo do nosso progresso,
da nossa felicidade, de uma vida melhor
e mais util para cada um e para nossa
Pdtria.

O Governador Cortez Poreira
acredita ove 30 mil trabalhadores
rrais com mais de 65 anos
reeeberao os beneticios do Pro
rural no RN.
O Govérno do Estado prestard, gra-
tuitamente — conforme declarou o sr.
Joanilson de Paula Régo — o0s servigos
indispensdveis para estudar, no que diz
respeito & documentagdo, a melhor ma-
neira de obté-la sem qualquer custo, ou
pelo menos por menor custo, ad homem
do campo que merecer os beneficios.
Foi proposto um esquema de funcio-
namento do projeto através do aprovei-
tamento das Casas do Agricultor e dos
entre postos da COFAN. Désse modo, to-
do o Estado sera coberto por funcionéd.
rios treinados para ésse tipo de trabalho.

REFLEXOS NA ECONOMIA

Poderdo também ser mobilizadas a
favor do PRORURAL outras instituigdes
e organismos goverpamentais, como Ci-
ritas, ANCAR e coletorias. Os promoto-
res de justica, por sua vez, estdo se pre-
parando para integrarem O esquema.

Embora ndo se possa apresentar a'n-
da numeros exatos, segundo cdlculos dos
assessores do FUNRURAL, com base em
proiecbes estatisticas, cérca de 18 mil
serdo os beneficiados pelo PRORURAL
em 1972.

Isso significard um aumen‘o do po-
der de compra do trabalhador bdsico de
uma economia bastante dependente do
setor primdriv e uma injecdo nas finan-
cas do Estado da ordem de quase 2 mul
cruzeiros mensais.



MERCADO DE CAPITAIS

MANOEL
LEAO
FILHO

O Brasil cresce no panorama mun-
dial. E se ainda nedimns, comegamos
também a ditar condigoes.

O Govérno traca a politica de desen
volvimento e o faz com o oljetivo comum
» tclos — fazer deste Pais um grande
Fstadn, deixando de anenas consumir
para passar a produzir. vender, cxportar,
comerciar com o mundo todo.

Na busca dos enderégos do futuro, um
dons instrumentos de realre no processo
de desenvolvimentn nacional tem sido o
mercado de capitais. Através de cua es-
trutura e de sua dindmica. o Governo
vem estimulando a vitalizaciRo dos re-
cursos privados de pounanca, os auais
durante tanto temno estiveram naraliza-
dos, medrosos, com o receio do movi-
mentn pnlo temor de perder.

No Nordeste isso era mais acentua
dn. A prineinfo as gentes destas plani.
cies, de~ronfiadas por natureza, viam
com ceticismo a compra e venda de pa-
péis, sem crer neles e mergulhada nas
divides de quem semnre viveu atufado
no dédalo invadedvel de esperancas que
se csgarcavam de ano para ano e se di-
luiam numa realidade incaracteristica do
Brasil de amanha. E perdidas em si mes-
mas assistiam o temvo fruir, dentro do
aual ganhavam avn2nas 0 campeonato na-
cionsl de exnlosdo demogrdfica, sem dis-
cinlina, que chegou & casa dos 3% anuais,
fndice mais elevado ao menos dentro do
territério nacional.

Sob o0 atual processo politico, onde
cada um se ajusta ao sistema, coliman-
do pontos de vista comuns, o Nordeste
descobriu o mercado de capitais e co-
meca a exercitar-se no enxadrismo da
aplicacdo dos recursos financeiros, onde
a planificagdo, a paciéncia, a cautela e a
seguranga dos lances si3o condigdes de
vitdria.

Descobriu o Nordeste a Boélsa de Va-
lores, assimilou com rapidez as li¢cées
dos doutos da ciéncia e arte dos inves-
timentos, passando as economias e pou-
pancas privadas a contribuir com suas
parcelas no arrimo dos negdcios que
ajudam a fazer crescer o Brasil, produ-
zindo lucros e tornando-as rentdveis.

E agraddvel ver a mocidade de hoje,
sem perder sentido nos encantos da vids,
viver época diferente, conscientizada pela
realidade brasileira. E é surpreendent=
vé-la entusiasmar-se no verdor de seus
18 e 20 anos e discutir cotacdes de pa-
péis, calcular P/L, falar em rentabilida-
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de, analizar balancos. J4 se familiariza-
ram tanto com é&sses assuntos que vio
deixando na poeira da distdncia os c.r-
cunspectos senhores da gera¢do de on-
tem que davam aos negdcios um ar de
mistério.

Petrobsds, Vale do Rio Doce, Acesita,
Banco do Brasil, Siderurgica Nac‘onrl.
Guararapes, Banco do Nordeste, Pirelli,
Banco da Amazdnia, Soricdem e um
elenco de outras entidades e emprcsas
fazem parte obrigatdéria do crrddmon did-
rio dos que passaram a identificar-se,
como o americano do norte, na concei-
tuacdo de cue “o negdcio é negociar”.

Bolsas de Valores em todos os Es-
tados e as Corretoras a elas filiadas, os
Bancos de Invest menrtos e as entidades
financeiras constituem motores de pro-
pu'sdo, somando esforgo na escalzda do

csenrolvimento

Aqui no nosso Rio Grand? do Norte
t~-mhém h4 uma Bolzsa de Valores que é
mhdélo entre as suas congfneres. E em-
bora seiamos ainda retraidos e cautelo-
sos, pois nela nem sempre chega a ha-
ver o cléssico “preegdo”, seus resultados
mensais sA0 crescentes e o total de suas
c-~rarches vai hastante alto. No volume
desses negdcios a gente vé que as prefe-
réncias também sdio acentuadas pelos

Anc pmnrieng do Govérno. Af vem
se concentrando as mais subslanciais c¢ne-
ragdes. E que éles rend~m maijs, dis‘1i
buem maiores bonificacoes, dividendos
mnis substanciais. E sobretudo é sensi-
vel a diferenca aue vai do vaior nomen~l
déles ao valor de suas cotacdes oficiais
no mercado.

Porém, @as emnr'sas prvedas vAm
oferecendo rentabilidade estimulante, pois
a pouco e pouco van d'stribuindo remu-
neracio cada vez mais acentuada sbhre
o capital que as acbes representam. Cer-
tamenrte interessa a todos vé-las crescer
e subir, sendo a uivel de emprésas go-
vernamentais, ac menos a limites que
delas se aproximem.

Bolsa de Valores e mercado de ca-
pitais ndo mais constituem assunto nri-
vativo de profissionais ou de iniciados.
E atracdo que vai ralvanizando as aten-
c62s do grande publico, despertando con-
fianca e interdsse crescentes, de momen-
to que é sabido que o Govérno se man-
tém atento a tudu que se passa nesse
setor, conhecendo ao detalhe e com mi-
nucias tudo que ali se desenrola e
ocorre,

Marcadn de Acoes emnnlga, estimula,
convida. E auem des~ja lucrer com <e-
granca, an'ieando bem su~s econom-as
snbe aite néle ndo deve haver pressa
derest‘mulos pelas oscilardes eventua's e
naturais, n~m preocunardo de retribui-
cdn a curto prazo. O racional e o légico
devem sobrepuiar o ifen  esveculativo,
orda ns riscos sem cdlculo podem lever
a frustracoes e retraimento evitdve's.

Néo faz muitos dias sentiu-se nns
PRd's~s de Valores os efe‘tos da baixa de
pané's, inclusive os aoue sdo considera-
dns nrhres Mss 0s técnicos e especia-

lis‘as nén receizm afirmar que &sse mor-
mnro aue traz  um certo marasmo nao
pacea de nrova de forca do mercado de
cavpitais. E por oportuno que citamos a
dnrclaracio aue féz Paulo Cesar Brito —
Dirator da Distribuidora Nac'onal Brasi-
lrira — em entrevista £0 “MDnmingo Ilus-
trado”, afirmando que “nelos estudos
d» nossos analistas, a tend®ncia de baixa

anase nn fim n {4 comeca a se ma-
nifestar a estabili-aciio e consequente re-
cup~ragio da Bolsa”.

E natural o receio e uma certa in-
serurcnea, pe'a falta de vivAncia em mer-
cado de capitais, culo interésse sé des-
pertou para o grande publco faz pouco.

Mas, confiamos em nds mesmos e
a~rrditamos no Bras’l. E o entusiasmo
.em BoOlsas de Valores, mesmo com O
refluir das ultimas semnnas, marca a
justa medida da certeza de que nosso
destiro estd tracado no mundo dos ne-
gécins. Seu parimetro definidor rhama-
se- sucesso.

JOS :
VANCONCELON
ROCH
Advogado

Rua Jodo Pessoa, 198 I'd. Canagu
Fene coizon - 3 andar Sala 308

“AELEGANTE

de DALILA MAGALHAES DA ROCHA

Artigos do sul

para as clegantes
do Nordestr. —

Pagamentos Facllitados.

R. Leonel Leite. 1467 — 1. and (ant Pajanazes)

ALECRIM
o endereco do hom gosto
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VJIRINALDO:: i VFIC

Este ano,

pelo menos quinhentos
MOSSOoroenses

estdo muito satisfeitos

com J IRINALDO

Sao os quinhentos proprietarios de veiculos detodas

as marcas que os adquiriram a J. IRINALDO. Quem

vende assim € porque oferece melhores condigoes.

J. IRINALDO tem uma tradigao de 12 anos no mercado

de automoveis o que lhe da uma lideranga em toda a

regiao. J.

24 mee--.

IRINALDO vende, para pagamento em ate

Nao é a toa que J. IRINALDO €& o maior

vendedor de veiculos auto-motores da regiao

J. IRINALDO & Cia,

rua toronel Gurgel, 460/4 MOSSORG-RN

Chegou a hora
de implantar
o desevolvimento.
Isso é com IMPLANTA.

Os primeiros passos ja estao dados.
COIRG e NATECIA deixaram de ser sim
ples projetos. A IMPLANTA participa
deste esforgo que e de todo o Rio

Grande do Norte.

IMPLANTA or5anizacac

Implantadora de Industrias Ltda

Av. Deodono, 696 A - Fone 2706

| UMA ALEGRIA VISITAR

UM PRAZER COMPRAR
UMA SATISFACAO ECONOMIZAR

Agora no Coragao da Cidade

Princesa lIsabel, 586




O estadio vem mesmo

NOSSO FUTEBO
ESTA SA

4.4

O estadio Castelo Branco pode nao ser a salvacido para o futebol do RN. Mas
colocara Natal entre as cidades mais bem servidas de praca de esportes.

Quinze horas e vinte e cinco minutos
do domingo, dia 24 de maio de 1972. O
Estddio Municipal de Lagoa Nova total-
mente lotado, prepara-se para sua fests
de inauguragdo. Um locutor visivelmente
nervoso e com a voz bastante trémula,
diz entusiasmado através do microfone:

Ai estd o colosso de Lagoa Nova. Um
sonho transformado em realidade e peio
qual o Rio Grande do Norte tanto espe-
rou. Gente, éle estd ai! Preparem-se para
viver 0 maior momento do esporte poti-
guar, a redengdo do nosso futebel e a
nossa afirmacgdo diante do cendrio espor-
tivo de todo o pais.

Nas arquibancadas é s6 festa. Milha-
res de bandeiras abecedistas, americanas,
alecrinenses, brasileiras e do Fstado. dio
um colorido jamais visto em Natal. Baloes
j4 comecgaram a subir e foguetes hd muito
gue espocam no ar. Faixas de agradeci-
mentos ja sdo erguidas por torcedores
mais exaltados e uma chuva de papel
picado jé comega a ser ensairda pelo
lado das arquibancadas, onde coloca-se a
fiel frasqueira abecedista.

COMECO DE FESTA

Sentado na sua cabine com ar enndi.
cionado, sistema de acustica exceiente,
visio panoramica de tedo o estddo, o
mesmo locutor do inicio. passa as mios
pelos cabelos, olha o reldnio  eletronico
do placar e diante do mécroione, con‘inua
transmitindo os minimos detalhes que
antecedem a “grande festa”. De renente
o0 eco da sua voz misturada a de milha-
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res de torcedores toma conta do estadio.
ele salta e grita: “Ld vemn as selecoes”.
que inflama-se — parecendo “inchar” —
e em seguida comeg¢am as man festagdes
de saudagbes as selecoes daHyasil e do
Rio Grande do Norte, que d3o oS prim-=i-
ros passos em dire¢do ao gramaco.

A guerra ja comegou e € imporssivel
alguém se entender nas arquibancadias a
nao ser na base de gritos. Bandeiras e
faixas estdo tremulantes, pepel picado
em quantidade banha as arquibancadas
espraiando-se sobre os torcedores, fogue-
tes, e baloes sobem no ar empoirado de
confetes e serpentinas. E -realinente o
que o0 locutor quase em delirios diz re-
petidamente: “estamos rresenciando a
maior festa j4 vista em todo o Rio Gran-
de do Norte, estamos presenciando

O locutor j4 bastante excidadp e com
a voz rouca, torta um copo d'dgua e
volta a falar: “Gente! Agura vamos ver
o ponto alto das festividades de inaugu-
ragdo do colosso de Lagoa Nava. Vém ai
as autoridades respunsdveis péla constru-
¢do desta obra, fagamos 0 mesmo carna-
val que fizemos hd pouco tempo quando
da entrada das sclegbes, éles merecem,
torcedores! Sao os grandes responsiveis
pela alegria que ora esiamos vivendo”.

Novamente o estidio esplode e de-
baixo de muita vibragdo, entram em
campo com passos lentos e com rapidos
acenos para a multiddao em delirio, o Go-
vernador Cortez Pereira, o Prefeito Ubi
ratan Galvdo, o0 &r. Jodo Havelange —
Presidente da CBD; Jodao Claudio Macha-
do — Presidente da FND --, além de vi-

rias outras autoridades convidadas espe-
cialmente para a inauguracdo do Estdd:o
Municipal de Lagoa Nova. As autoridadcs
agora cumprimentam as duas selegdes
perfiladas no gramado e emn segu.da co
locam-se também em posi¢do de sentido,
para o inicio das solenidades.

INICIO DO JOGO

Ap6s o0 hasteamento das Bandeiras
do Brasil, do Rio Grande do Norte e de
Natal, canto do hino Nacional por tddas
as pessoas presentes ao estddio e rdpidos
discursos por algumas autoridades foi
retirada a bandeira Nacional que cobria
uma placa na qual estava gravada a data
de construgdo e inauguragio da obra,
assim como o0 nome das autoridades e
érgdo publicos responsdveis pela edifica-
¢do do Estddio Municipal de Lagoa Nova.
Estavam encerradas as solenidades de
inauguracdo e agora ia comeca a festa
do povo, 0 jogo entre as duas selegoes.

O locutor levanta-se mais uma véz,
acende um cigarro e diz: “Aten¢éo R.o
Grande do Norte! Vai comegar o jogo
do ano. A sele¢cdo brasileira jogard de
Felix; Carlos Alberto, Brito, Luis Carlos
e Marcos Antonio; Clodoaldo e Gerson;
Jairzinho, Paulo César, Tostio e Rive-
lino. A sele¢io norte-rio-grandense saird
de: Erivan; Preta, Edson Josemd e Duda;
William e Gobat; Ivo, Alberi, Petinha e
Josenildo. Capitdes das equipes se con
fraternizam no centro do gramado, o
juiz olha seu cronémetro, vai ap‘tar
atenc¢do! Comegou o jogo... desce Alberi

RN-ECONOMIC



O prefeito Ubiratan Gal-
vio ¢ um homem decidido.
Lle concluira mesmo o es-
tidio nos primeiros meses
de 1972,

pela esquerda, langou espetacularmente
prd Petinha, vibra a torcida norte-rio-
grandense, desce a selecdo brasileira num
contra-ataque perigoso, 0 canhotirha de
ouro entrega a bola a Paulo César, espe-
tacular a passagem do crioulo sbbre Go-
bat. ..

A torcida nas arquibancadas continua
vibrante. J4 estamos aos 25 minutos
do segundo tempo e um gol de Tostdo
feito aos 44 minutos do primeiro tempo,
nio parece apagar O 4nimo da nossa tor-
cida que permanece firme torcendo pela
selecdo potiguar. O tempo vai passando.
30, 35, 40 minutos e continua a mesma
festa pelas arquibancadas. O locutor ji
rouco continua transmitindo a partida- ja
nos seus minutos finais: “ainda hd tem-
po prdé muito, vamos incentivar mais
ainda a nossa selecdo que o gobl saird.
14 vai Alberi, Langamento primoroso pra
Petinha, passou por Brito, por Luis Car-
los, chutou, espalmou Félix, sobrou préa
Alberf, vai marcar é GOOLLLLL do Rio
Grande do Norte. Alberi de maneira sen-
sacional torcida norte-rio-grandense”.

Outra véz explode o estddio, milha-
res de bandeiras tremulam nas méos de
torcedores eufdéricos. Mais uma vibragao
acontece ao juiz trilar o apito e dar por
encerrada a partida. O locutor com uma
euforia impressionante estd dizendo: “ro-
megamos bem a caminhada em busca da
redencio do nosso futebol”. Af estd a
forga do nosso futebol, impulsionado pela
grandeza do nosso estddio”. Jogadores se
ahracaram e apds os cumprimentos ha-
bituais se deslocaram para o0s luxunsos
banheiros existentes nas dependéncias in-
ternas do estddio.

RN-ECONOM O

Os times natalenses vivem em crise. A grande esperanga é a inauguracgio do

estadio. Esperanca s6 para os grandes.

O Juvenal Lamartine fechari? E onde serdao recalizados os jogos entre os pe-

quenos times?

E OS PROBLEMAS ?

O jbgo acabou, o locutor parou, 0O
estddio voltou a solidio de antes. Jogado-
res se foram, torcedores também, o “co-
losso estd 6co. E agora, doutor? A re-
dencao do nosso futebol, tao badalada
pelo locutor, serd que vai chegar mes-
mo, ou voltaremos a passar as mesmas
crises sempre existentes no futebol po-
tiguar ? As despesas triplicaram diante
da mudang¢a de um estddio pequeno, mo-
desto como era o Juvenal Lamartine,
para a pomposidade do Estidio Munici-
pal de Lagoa Nova.

Dos oito funcionérios (os unicos) que
trabalhavam no Juvenal Lamartine, igual
nmimeros de pessoas O “colosso” precisa
sbmente para diariamente tratar de sua
grama, carinhosamente chamada de ta-
pete. A folha de pagamento de todas as
despesas que no Juvenal Lamartine nio
ultrapassavam os 2 mil e 500 cruzeiros
por més, no novo estidio terd que ser a:1-
mentada sensivelmente. Agora niao serio
mais oito funciondrios responsiveis por
todn o trabalho, quer seja de burocrati-
zacao ou até mesmo de iimpeza, mais
s‘m de centena de trabalhidores dado a
grand:os‘dnde da obra.

O estad'o veio com tdda sua pompa
e grandiosidade, m*s # velho Juvenal
Lamartine, terd que ficar para pagar os
érros de um futebol mal estruturado. Um
jozo entre Ferroviirio e Atlético que no
dia 15 de setembro de 1970 rendeu ape-
nas a importincia de 12500 cruzeiros. o
qlle n2o nara nerm a tava de encrgia gasia
por nnite no noévo estéd’o, nadn poderd
render ma’s nn  “cnlos<o” da Lagoa” e
nem tao nnuco se chegar a pensar em
real’'zi'o nesta r~va nraca de futebol.
0Os joros corhed'ins como  “feiido com
arroz” do nosso futebol, nio podem dei-
xar de ser realizados e para isto o Ju-
venal Lamartine terd que ainda existir.

Fspera-se entio que venha uma mu-
danca, ndo sé de aromodacdns através
da nova praca de esnortes, como princi-
palmente uma mudanga de bases e uma
infra-estrutura sat'sfatéria para realmen-
te aparecer a redencao do futebol poti-
guar. A mentalidade dos dirigentes do
nosso futehol terd que mudar, pois a
conclusiio do estddio se é importante, nao
parece tanto. Afiral de contas, éle nio
vird para ensinar ninguém a jogar fute-
bol, mas sim através da sua administra-
cdo e funcionamentn, é que ocorreri a
“redencdo do futebol potiguar”, ji bas-
tante badalada tanto pelos locutores como
proncipalmente por todos os desportistas
norte-rio-grandenses.
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RN - dois
anos
depois

Estamos entregando a Voc®, assinante - com algum atraso, é bem ver
dade - uma verdadeira super-revista, 3 qual demos o titulo de RN-AND 2,pois
marca a passagem do segundo aniversdrio de circulagdo de RN-ECONOMICO. E u-
ma revista com um volume de 160 p&ginas; muito, para quem h& dois anos ape-
nas surgia com 16 p&ginas e muita f8rga de vontade.

Nesses dois anos, pelo menos em termos de nidmero de péginas, cres-
cemos dez vezes mais, como crescemos em ndmero de assinantes, em qualidade
de material gré&fico, em técnica redacional. Crescimento que foi fruto, prin
cipalmente, do apoio, do incentivo e da confianga de todos aqules que, co-
mo nés, acreditam no futuro do Rio Grande do Norte.

Foi um esf@rgo muito grande. Esf8rgo que nos obrica, até mesmo por
conta de nossas deficiBncias técnicas e materiais, a englobar num sd ndmero
as edigoes de dois meses: novembro e dezembro. Isto sem nenhum prejuizo pa-
ra os assinantes e leitores que, ao invés das 48 p&ginas que oferecemos nas
nossas edigoes mensais, terao quase quatro vezes mais p&ginas de notfcias e
reportagens econ8micas.

Voc®, assinante, por seu turno, serd o menos prejudicado: o prego
de capa desta edigao especial é de dez cruzeiros, ou seja, um tergo do pre-
go de uma assinatura anual.

Temos que reconhecer que fomos muito além das possibilidades mate-
ri2:s e humanas do nosso meio. Passamos tr8s meses trabalhando nesta edigao
especial de RN-ECONOMICO. Mobilizamos uma equipe de quase cem pessoas: re-
pérteres levantando os assuntos pautados, entrevistando empresdrios, técni-
cos,; profissionais liberais, estudantes, politicos, colhendo as informagSes
que. se seguem; redatores procurando a melhor forma jornalistica de apresen-
ta¥ Bcses assuntos; a editoria dispondo os assuntos por piginas e ordem de
Aeirart&ncia; os contatos comerciais visitando os nossos anunciantes (veja o
reswltado do trabalho d8les na pdgina 156); os redatores publicitdrios ela-
boﬁéndo os textos dos andncios; os desenhistas preparando os lay outs e a
arte final; os diagramadores paginando as reportagens; os operdrios gréfi-
co8 fazendo as filmagens dos textos paginados, transpondo os filmes para as
chapas de zinco, imprimindo a revista em papel couch®, intercalando-a e con
feccionando-a, para que agora ela lhe chegue 3s maos. Todo 8sse pessoal,sob
noss& supervisao direta, trabalhou dias e madrugadas, centenas de horas ex-
tras, sem o menor desprazer.

Enfim, eis o nosso RN-AND 2, ingressando confiante no terceiro ano
de circulagao ininterrupta, prestando ao homem de empr8sa do Rio Grande do
Norte o servigo informativo que o atualiza e o leva a acreditar sempre mais
no desenvolvimento do Estado.

Estamos certos que nossa missao vai sendo cumprida; que a imagem
positiva que langamos do Rio Grande do Norte, aqui e 18 fora, repercute e a_
trai novas realizagoes, novos investimentos, novos créditos de fé na capaci
dade empreendedora do nosso homem.

Marcos Aurélio de S&
Marcelo Fernandes de Dliveira
Cassiano Arruda Camara




PESCA:

\__

GUERRA, NAO
BOA-VIZINHANCA, SIM

/

A pesca € para o R0 Gm~de do
Norte uma excelente fonte ecordémica e
dela devende grande parte da populagdo
litorinea do %stado. Entretanto, até ago-
ra tem sido cuntrolada por emnrésas de
Estados vizinhns que, bem sucedidas em
seus empreendimentos, de certa forma
impedem o surgimento de emwnreendi-
mentos semelhantes por parte de pesca-
dores, pequenos ou médios industria.s
— os homers que lidam com 0 nosso
mer.

Como produto de exportacdo, a lagosta
se sobressal entre todos os pescadns da
costa norte-rio-grandense. E é a lagosta
o produto mais visado pelas empresas
que aqui vér. se instalur. Em vista disso
sdo os pequénos “armadores” 0s mais
sacrificedos. conforme as declaracdes do
idealizador da FRINAPE — a nossa pri-
meira emprésa de pesca, em fase de im-

plantaciko — em reportagem publicada
pa edicio de setembro de RN-ECON®
MICO.

Quase 50 por cento da producdo na-
sonal de cauda de lagdsta, exportada
para os Estados Unidos e Europa, é ori-
gindria do Rio Grande do Norte.* Mas,
em qual estatistica o RN figura como
expnrtador ? Os pequenos lagosteiros se
sentem prejudicados porque as emprésas
de fora compram o crustdcio -agui, por
Cr$ 1400 o quilo e o exportam por
Cr$ 45,00. Désse modo todo o lucro f.lca
retido noutros Estados. Os empresarios,
porém, dizem que néo.

“INVESTIMOS NA TERRA"

Pro~uramns os drretoros das romoa-
rhias p~rnambucanas e rles se recusa-
ram a dar malo-es informacdes orais,
promeatendo responder por escrito as nns-
sns persuntas, o ocue néo foi cumprido
até a data em que fechdvamos a presente
edicao.

Numsa vrova de quetdaas as compa
nhias de fora, aqui atuantes, se, relacio-
ram mnito bem, Norte  Pesca S/A e a
Pesca Alto Mar credenciaram o -diretor
da primeira para falar em nome das
duas. E éste ainda prometeu oferecer
dados de uma outra empresa paralbana
que estd se instatando.

Apesar de nan terem feito as sias
“declaracdes autorizndas”, os emmnresirios
contestam o0s “armadores” e insistem em
d'zer gue ndo existe guerra entre vizi-
nhos. “Isto aqui também é Brasil e nds
somos brasileiros” — afirmam.

Os homens que controlam a nos<a
pesca — e, principalmente, a nossa la-
gosta — alegam os grandes investimen-
tos que estio fazendo no' Estado, adqui-
rndo prédios, abrindo novas oportuni-
derdes de emprégo, embora s6 a Pesca
Alto Mar beneficie o produto em Natal

RN-ECONOM D

Ressaltam, ainda, a assisténcia total con-
cedida ao pescador. “Muitos deles adqui-
riram até carros e se outros vivem na
pobreza é porque nio podemos mudar a
mentalidade dessa gente assim, de re-
pente”.

DE LA PRA CA

Pela aplicacio de capital em imdveis,
emprégos, financiamentos de barcos, ré-
des e covos a pescadores, 0S empresarios
de fora se acham “incentivadores do
progresso do Estado”, injustamente cri-
tinados por quem lhes recebe Os bene-
ficios. E mais: semanalmente mais de
um milhdo de cru-eiros é enviado sé do
Recife para Natal onde circula no co-
mércio.

O Governo do Estado é também acu-
sado de niao compreender essas empré-
sas e de considerd-las estrangeiras. Por-
que somos de outro Estado — disse um
diretor — ndao somos olhados com bons
olhos pelo Govérno, que nos fecha to-
das as portas. Citou, inclusive, uma vez
que desejou conversar com determinado
secretdrio, num dia de audiéncia publica,
e nao foi recebido.

ASSISTENCIA DA SUDEPE

A responsabilidade da SUDEPE é in-
crementar a pesca a emprésas legalmente
constituidas de qualquer Estado. Assim,
as delegacias de Pernambuco, Bahia e
Paraiba tém feito financiamentos a di-
versas companhias que operam no Rio
Grande do Norte. A delegacia local, sob
8 direcBo do sr. José Olimpio do Nasci-
mento vem atuando mais juntamente aos
pescadores. J4 financiou mais d2 50 mo-
tores, estimados em Cr$ 500 mil, e trés
barcos, no valor total de Cr$ 800 mil
Os maiores financiamentos, até agora, se
destinaram & lagosta e foram feitos em
prazos de quatro a cinco anos.

A SUDEPE s6 interfere quando a
preservacio das espécies marinhas estido
ameagadas, como no caso que agora
estd se verificando no litoral norte do
Estado, Emprésas cearenses estio cap-
turando lagosta com “cacoeiras”, quando
O sistema que vem sendo adotado é o
de “covos”. A “cacoeira” é vista como
prejudicial por se tratar de uma réde
muita fina e nfo deixa passar as lagos-
tinhas (j& que as ovadas nem dos “co-
vos” escapam). Mas a SUDEPE estd es-
tudando o processo.’ S6 depois opinara.

CONVENIO

As nnssibil'dades pesqueciras do RN
sio ampnlas. H4a uma grande var-edade
de esnénies. principt'inente entre 89 e
270 mi'hos de rhar. No sentido de ap=o

José Olimplo:
“Quase 50°% da lagosta nacional
exportada para os EUA s#o
origindrios do RN.”

ve‘tar essas poscibi'’'dades, a SUDFPE
firmou um convénio com a Universidade
Federal do Rio Grande do Norte para a
realizacdo do um estudo snhre o cultivo
intensivo do género "mugil”, peixes es-
tuar.nos e bio-estatictica dos desembar-
ques. O estudo ficard a cargo do Insti-
tuto de B.ologia Murinha e p-ra tanto
ja foram construidos cincd tinques a
margem direi‘a do Potengi com vistas ao
cult’'vo da t1'nha.

Por sol‘citacio dn governador Cortez
Pereira a Superint~dincia dan SUDEPE,
estéve no R o Grande do Norte um é -
nico da FAO. que ver ficou as poss bili-
dades de industrializagio do “neixe-voa
dor”. Depois dz2 visitar praias apresentnu
um relatério em que mostrou a viabili-
dade da industricl ~a¢éo, sugerindat

1) Real'zatdo d2 um ensaio tenold-
gico, em laboratério, para a racionaliza-
cio cientifica da preparacdo do salgado
scco.

2) Esses ensa‘os, iniciclmen’e. t‘evcm
ser relaciorcdbs com o “voades™ 2 o
“cacadd”. Devem p-rt:c'par a Un versi-
dade, nos estudos lchoratoriais, e a SU-
DEPE. no contato ¢ m os pescadores e
fornecimento do mater.al.

ATIRMACOES  VALIDAS
Snbre leg*s*a — d--lara o sr. Josd
O'impio — niiy estd scran fe'to nenhum

estudo porque rio a cstomos industr a-
lizando. fnr~ncs envianios para o exte
rior, vin Roe'fe

Quanto a entrovista conced'da a RN-E
pelo sr. Abe'ardn Bezerra de Melo. o de-
legado da  SUDEPE acha “vdl.das as
afirmagdes rela~ionadas com a es‘atis-
tica da erporta~io”. Mas, quanto ao mo-
nopdlio da lagista por comn.nhias de
outros Estzdns, o sr. Jisé Olimp o nada
quis dizer, alezando que “todas as fir-
mas paraibanas, pernambucanzs e cea-
renses mant2m as melhores relacdes com
0 Or;iao": a Morte-Sul S A, a }.rte Pes
ca, a Pcsea Alto Mar, a Cenuuaud e agera
a pr.mcira emprésa do Estado, a FRI-
Ivaaa®as.
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Duas voltas ao mundo
em trinta dias de plastico

A PLANOSA ¢é uma empresa que se
consolida como uma das maiores do
Rio Grande do Norte. Partindo desta
afirmativa- é que os seus dirigentes
Cyro Cavalcanti (Presidente) e Pedro
william Cavalcanti (Superintenden-
te) adquiriram moderna maquinaria,
novo sistema de impressao, ampliando
suas instala¢des e dentro em breve pro-
moverdao o aumento de capital da or.

dem de Cr$ 1.500.000,00.

Se a producao mensal de Plasticos
do Nordeste S/A (PLANOSA) percor-
resse 0 mundo, os sacos de pldsticos,

partindo do Rio Grande do Norte cir-
cundariam duas vezes a Terra, ou seja
dois equadores de pldstico em trinta
dias de trabalho.

MODERNIZACAO

A PLANOSA estd agora adquirindo
novas mdquinas japonesas “Ataka &
Co. Ltd”, de solda e corte de sacos.
A grande vantagem dessas méquinas é
que a solda é mais eficiente g seguia.

Também terd um novo sistema de
impressdao pelo processo de rotogra-
vura. Este processo oferece resistén-
cia absoluta da tinta ao polietileno.

A PLANOSA atende uma grande faixa industrial na confecgio de garrafas cu
de sacos pldsticos
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Cyro Cavclcanti, diretor-Presidente da

PLANOSA, anuncia que a emprésa

que dirige vai aumentar seu capital
em mais de Cr$ 1.500.000,00

Pedro Willlam Cavalcanti acompanha

de perto todo o trabalho de cresci-

mento da PLANOSA, como Diretor-
Superintendente.

RN-ECONOMIC



A drea coberta da Pianosa esta sendo ampliada

Passara

de 704 m2 para 2 984 m2 e posteriormegnte para 5 00 m2

Além dessa aquisicio, a industria
cstd aumentando sua drea coberta
de 704 metros quadrados para 2.984
metros quadrados, numa primeira eta-
pa e chegard a mais 5.000 metros qua-
drados em etapa posterior.

MERCADO CONSUMIDOR

Liderando a producido de pldstico a
PLANOSA atende ao mercado interno
do Rio Grande do Norte, com boa pe-
netracio nos Estados de Paraiba, Per-
nambuco, Alagoas e ainda na Bahia,
Ceara, Piaui e Maranhao.

E ligada as principais industriais e
empresas locais, fornecendo os sacos
ou vasilhames para embalagem do sal,
pao, bombons, revistas, leite, calcas,
camisas, fumo, cereais carnes, alcool,
vinagre, querozene, refrigerantes. Vale
acrescentar que poucas sao as indus-
trias do Nordeste, que ndo usam pro-
dutos da PLANCSA.

UMA GRANDE EMPRESA

O Capital da PLANOSA, atuaimente,
é de Cr$ 6.000.000,00 e dentro e pouco
tempo passard para Cr$ 7.000.000,00.

E uma das vinte empresas do Rio
Grande do Norte que mais coniri-
buem para o Estado, recolhendo de
imposto cérca de Cr$ 35.000,00 men-
sais. Oferece oportunidade de empre-

go direto a 350 funciondrios, benefician-

do indiretamente 2000 pessoas.

O Conselho Deliberativo da SUDE-
NE ja autorizou a fusdo da PLASTO-
NI e PLANOSA em uma s6 empresa
cuja nova personalidade juridica gira-

rda em torno do nome de uma ou de.

outro nome a ser escolhido

RN-ECON!

A produgio de sacos pldsticos da Planosa. em trinta dias,
é de duas ve-es o equador terrestre. Mas a meta de seus

diretores ¢é crescer ainda mais.
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A VEZ DOS
SUPER-MERCADOS

O auto-servigo chegou em Natal,
sorrateiramente, hda cérca de qua-
tro anos. Mas foi preciso que uma
firma do Recife viesse para cd a fim
de que a mentalidade da donn de rasa
natalense fosse aberta para o novo sis-
tema de fazer compras. Atualmente
todas as cidades em desenvolvimento
adotam o sistemma do super-mercado,
que aos poucos vai substituindo a
mercearia e até o armazém grossista.
E isto por que?

—“Porque atualmente quanto mais
simplificada e confortdvel fér a ma-
neira gde comprar, melhor para a dona
de casa” — diz o sr. Salles Bechara As-
fora, diretor-gerente da firma pernam-
bucana Super-Mercados Mini-Prego
Ltda.

Ruy Glay:

“Super mercado no centro
da cidade so funcionaria en-
quanto nao s¢ instalassem ou-
tros nos bairros.”
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A Faléncia
das Mercearias

A sua firma instalou em Natal no
dia 4 de novembro de 1970 o Super-
Mercudo Mini-Preco, no bairro do Ti-
rol. Aparentemente construido para
atingir a classe “A”, dada a sua loca-
lizagdo, o Mini-Preco estd hoje com
um movimento de vendas dividido
também entre as classes, “B” e “C”, es-
ta ultima, em menor escala.

OS PIONEIROS

A firma Raimundo Paiva foi a pio-
neira na instala¢cio de super-mercados
em Natal. O seu atual Super-Mercado
Super-Mini, foi instalado em 1964, an-
tes do incéndio do Mercado Publico
da Cidade Alta, fato que provocou o
surgimento do nosso segundo-servigo,
o0 Super Mercado Sao Cristovao.

Hoje, o Super-Mini estd as portas
do encerramento de suas atividades,
devendo surgir em seu lugar uma lo-
'a de exposi¢do de automoveis, jd que
o sr. Raimundo Paiva é um dos so¢-
cios da firma Marpas S. A., concessio-
ndria de importante marca de veicu-
los. E, embora instalado em drea bem
menor, o Sao Cristovao vai “aguen-
tando a barra”. como diz o seu geren-
te Joao de Deus Cordeiro Bastos.

(. ONCORRENCIA?

Quando a firma Super-Mercados Mi-
ni-Prego chegou a Natal, fé-lo dentro
dos métodos mais modernos para ins-
talar um auto-servico, firmando-se
principalmente numa forte campanha
publicitiria que imediatamente fixou
a nova loja como a casa que em ver-
dade possui o estoque mais renovado
e os melhores precos. Nésse sentido,
uma licdo foi dada aos comerciantes
natalenses, que nunca ligaram para as
campanhas  publicitdrias, achando
mesmo que fazer publicidade em ra.
dio ¢ jornal € uma questdo de favor
a4 empresa de romunicagao.

Salles Asfora

“O Mirni-Préco podc oferecer
uma variedade de 6.000 arti-
gos ao consumidor”.

Mas, apesar de tudo isto, os comer-
ciantes natalenses nao acham que o
Mini-Preco veio fazer concorréncia as
suas lojas.

— “Pelo contrario — diz o sr. Jodo
de Deus Cordeiro Bastos. O Mini-Preco
veio dar o “estalo” nas donas de ca-
sa, e elas concluiram que o auto-ser-
vico é de fato o melhor sistema para
fazer compras. Ele nos trouxe essa
contribui¢ao, afastando a dona de ca-
sa do “sistema da caderneta” adotado
pelas mercearias”.
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O super mercado simplifi
ca tudo. Torna agraddvel a
obrigacao de comprar géne-
ros e produtos domésticos.”

—- “Nao houve concorréncia, pelo
menos no nosso caso, diz o sr. Rui
Glay Paiva, gerente do Super-Mini.
N6s vamos sair do ramo, temporaria-
mente, apenas por uma questao de lo-
calizagdo. O Mini-Preco estd na melhor
localizagao que se poderia imaginar
para um super-mercado, com um gran-
de local para estacionamento. NOs
estamos no centro da cidade, com
uma faixa minima para os carros es-
tacionarem, faixa que vai ser extin-
ta brevemente, pelo DETRAN, dentro
de reformulagdo do transito da ci-
dade”.

Rui Glay acha ainda que o super-
mercado no centro da cidade — zona
de poucas residéncias — sé funciona-
ria mesmo até o dia em qu~ outro
fosse instalado numa drea residencial.
Como foi o caso do Mini-Preco.

F o sr. Joao de Deus tem uma res-
salva a fazer quanto & concorréncia
por parte do grupo pernambucano:

— “Nao houve concorréncia no sen-
tido do volume de vendas, da prefe-
réncia por parte dos clientes. Mas se-
ra que podemos dizer o0 mesmo com
relacio a parte econdmico-financeira?
Afinal, todo o movimento financeiro
do Mini-Prego vai para Recife, saindo
muito dinheiro de circulag¢io, do nos-
S¢ meio”.

FALENCIA DAS MERCEARIAS?

Os super-mercados, onde se insta-
lam, decretam automaticamente o fim
das mercearias. Ou pelo menos a di-
nmrnuicdo do seu numero nas areas
arliacentes.

O sr. Rui Glay acha que a mercea-
ria ja teve vez. Como também os ar-
mazéns de atacado.

Pensamento idéntico é do sr. Salles
Bechara Asfora, que inclusive jd estd

RN-ECONOM

com o0 seu grupo (formado por mais
quatrd elementos da familia), tratan-
do da instalagao de outros Super-Mer-
cado Mini-Pre¢o, no bairro do Alecrim
mais precisamente na Avenida Ale-
xandrino de Alencar.

Joao de Deus Bastos:

“A mercearia sempre exis
tira, por causa do poder aqui-
sitivo do povo.”

O sr. Joao de Deus Cordeiro Bastos
€ mais ponderado:

— “Acabar nao vai. A mercearia
sempre existird numa cidade de po-
der aquisitivo muito pequeno, como
Natal. Admito que ndao vai mais cres-

cer, nao vai mais proliferar. Mas sem-
rre havera necessidade de mercearias,
porque nao sdo todas as donas de ca-
sa que tém dinheiro té6da hora para
desembolsar nos caixas dos super-mer-
cados’.

O SUPER-MERCADO IDEAL

O sr. Salles Asféra, cujo grupo pos-
sii outra loja (a matriz) em Recife,
diz que o super-mercado ideal € o que
pode oferecer uma variedade de 6.000
artigos ao consumidor. O Mini-Prego
de Natal atualmente tem em exposi-
¢ao cérca de 4.000.

O Sio Cristovdao, embora numa srea
bem menor que o Mini-Pre¢o compe-
te com ésse em matéria de artigos e
também de precos. E pode oferecer
cérca de 2.500 tipos de mercadorias.

O Super-Mini, em sua época durea,
tinha até 3.000 mercadorias diversas
para o fregués escolher. Hoje, as ves-
peras de cerrar as suas portas, talvés
tenha cérca de 1.000.

Assim como o Mini-Preco, o Séo
Cristovio pensa em estender o seu
raio de a¢ao. E ja tem terreno no Bar-
ro Vermelho, para constru¢do de uma
nova loja, embora isto nao seja para
agora. O que nao ocorre com a nova
filial do grupo pernambucano, que ja
estd iniciando a construcdo da loja da
Al2xandrino de Alencar.

O s1. Rui Glay diz que a firma do sr.
Raimundo Paiva nao pretende sair do
ramo definitivamente. Tanto que ja
possui um terreno, proximo ao Coto-
nificio Seridé (avenida Salgado Filho)
uma drea de 2.500 metros quadrados,
onde futuramente podera construir ou-
tra loja, atingindo uma parte da po-
pulacdo da cidade realmente ainda nao
servida pelo auto-servico.
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MOVIMENTO FINANCEIRO

O super-Mercado Sao Cristovio nao
vive exclusivamente de suas vendas
de auto-servico, A firma Joado Bastos
Santana antes operava no Mercado
Publico da Cidade Alta em dezoito bo-
xes. Com o incéndio do mercado, em
1966, teve um prejuizode cerca de 300
milhdes — uma grande soma para a
3poca. Ere a Casa Sao Cristovdao, que
re transformaria no Super-Mercado da
rua Vigdrio Bartolomeu. E que tam
bem fornece mercadorias para o Es-
'ado e para diversas reparticoes fede-
rais. E que, entre o0 movimento do cai-
xa da loja e as vendas a prazo conse-
zue um faturamento em volta dos ..
2r$ 300 000,00 mensais.

No Mini-Preco, por conta mesmo
da grande drea coberta da loja, da
variedade de artigos expostos, dos seus
Jito caixas, o movimento semanal €
de cérca de Cr$ 400.000,00 — ou seja,
r3 1.200.000,00 mensais.

O Super-Mini, em épocas passadas,
chegava a faturar Cr$ 25.000,00 sema-
nais e até Cr$ 18.000,00 didrios, no fim
10 ano, quando nao tinha a presenga
10 Mini-Preco. Hoje, fatura uma mé-
dia de Cr$ 2.000,00 didrios.

OUTROS VEM At

O bairro do Alecrim, além do pré-
ximo Mini-Preco e do ainda distante
Sao Cristovao, vai contar com outro
wto-servico: o da firma José Geraldo
de Medeiros, que ja comercia com um
armazém na rua Presidente Quaresma,
1:0 ciilamado Pateo da Feira. Serd cons-
truido no cruzamento da avenida Pre-
sidente Bandeira com rua dos Pageus,
as antigas avenidas Dois e Seis.

Na Avenida Salgado Filho ja fun-
>iona um, de menores proporg¢des que
3>s do centro da Cidade e do Tirol. E
iinda no Alecrim, na rua coronel Es-
:evam, foi recentemente reinaugurado
3> super-mercado antes denominado
Menor-Prego, que mudou de raziao so-
:ial e que pertence ao grupo J. Be
zerra.

Jos¢ Zelio Caldas
de Vasconcelos

especialista em
salgados e doces
entrega a domicilio

pelo telefone 26:64

Rua Apadi. 311 - Cidade Alta
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A COBAL
AMEAGCA O

COMERCIO?

Como seria o mundo do comércio
vaiejista se tddas as empresas ao fi-
nal dos exercicios financeiros, feitos
os balang¢os distribuissem os lucros en-
tre os seus empregados, depois de
guardados o suporte finanoeiro para
a nao descapitalizacdo do negécio?

Seria esta a forma ideal de comer-
cializar? Inclusive porque até os di-
retores teriam também a sua cnta/
lucro, na propor¢cao dos seus venci-
mentos, seguindo a distribuicio ae
acordo com a hierarquia da félha de
pagamento?

N#o seja esta a forma normal de ro-

mercializar, é, no entanto, a maneira
pela qual a COBAL (Companhia Bra-
sileira de Alimentos) funciona.
..— “A funcdo prezipua da COBAL é
regular os precos dos géneros alimern-
tfcios,educando o comércio no sentido
de diminuir o0s custos operacionais
justamente para poder oferecer an n°i-
blicomelhores zondi¢des de ag:isigio”
—- diz o sr. Cornélio de Souz: Masf-a,
gerente estadual do dérgao.

Ou seja: 0 que a COBAL quer € que
todos adotem o sistema de auto-ser-
vico (super-mercado) porque assim
concentram as despesas a0 mesmo
tempo que as evitam, podendo por-
tanto oferecer pre¢os nos quais néo
esjtdo adicionadas taxas de operacac
que desaparecem. Mais ainda porque
com o sistema de auto-servico some
também a questdo do fiado, vez que
o consumidor no ato da compra dei-
xa o dinheiro registrado na caixa re-
cebedora.

UMA CONCORRENTE?

A alusdo a concorréncia que a CO-
BAL faz ao comércio particular & té-
nica em tbédas as conversas sébre o
comércio varejista de géneros alimen-
ticios.

Cornélio Mafra:
“A COBAL é uma emprésagque paga
impostos”.

— “A COBAL nao faz concorréncia
a ninguém. Ela paga todos os impos-
tos, como as outras firmas” — diz o
sr. Cornélio Mafra. “Estamos pagan-
do, s6 de ICM, uma média de 120 a
150 mil cruzeiros mensais. O contrdle
das geréncias em Brasilia é muito r!-
gido e mesmo que quizéssemos sone
gar nao poderiamos”.

Depois, a COBAL € empresa publica
federal, com forma juridica de socie-
dade por agdes, da qual o maijor acio-
nista é o Govérno. Essa condicdo lhe
dd um cunho de seriedade inereate
nos tltimos tempos, principalmente as
coisas ligadas ao Govérno. Vinculadi
ao Ministério da Agricultura, ela visa
especialmente: a) dar prosseguimento
as medidas anteriormente estabeleci-
das com relag¢ao a rédenacionalde Cen-
trais de Abastecimento; b) formar es-
tocarem reguladora em bases técnicas,
tendo em vista as necessidades alimen-
tares e hdabitos de cada regiao; c) di-
ligenciar nc' sentido de expandir a as-
sisténc a alimentar as pcpulacoes in-
tcrioranas, propiciando melliores con.
dic6es ao poder aquisitivo.

DESCENTRALIZACAO

Com relacdo ao ultimo item, a CO-
BAL estd atualmente num ponto de
espera que a aproxima mais do que
nunca da consecucdo de um plano hd
muito delineado: estd partindo para
o interior através do auto-servico md-
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vel rodovidrio e ferrovidrio, se pro-
pondo a atingir as regiGes agreste-nor-
te. sertio e sul-costeira do Estado.
Através da Réde Ferrovidria do Nor-
deste. que estd transformando vagoes
comuns em vagbes-super-mercados,
atingira as cidades servidas por lin".a
ferren. £ em carretas também adanri-
das vai percorrer por rodovias diver-
sas sedes municipais. Em cada locali-
dade passard vinte e quatro horas, pe-
riodicamente, vendendo a pre¢os com-
petitivos  géneros alimenticios e ao
mesmo tempo exercendo a sua fun-
¢io regularizadora (nunca fiscalizado-
ra) junto ao comeércio local, no senti-
do da racionalizagdo dos sistemas,
operamonais, a fim de que também s
casas varejistas ¢e cada cidade possam
dar melhores condi¢bes aquisitivas ao
povo.

Em Natal, como a réde varejista é
muito desenvolvida, a COBAL funcio-
na apenas como termoémetro do merca-
do, dando énfase & rotatividade do
sistema e seus reflexos na economis
global. Com cérca de cem funciond
rios nas lojas do Tirol (central) Cida-
de Alta e Alecrim (as trés em Natal)
e nas de Macaiba, Mossoré e Macdu,
a COBAL brevemente vai inaugurar
outros super-mercados em Currais No-
vos, Ac¢u, Caicé e Pau dos Ferros, aon-
de ja estdo sendo mantidos contatos.
Escas loias. no entanto, dentro das
probabilidades, s6 ser@o abertas depois
de comecar a funcionar os sistemas
de auto-servico moével.

DIMINUIR SEM PREJUIZO

— “A COBAL tem sempre o rneror
preco para qualauer mercadoria” —
diz o sr. Sérgio Roberto Bezerra Frei-
re, assessor para assuntos econ’mico-
financeiros, junto a4 Geréncia. “E na-
ra marcar o seu nrego ela geralment~
se relin? juntaraente com os reprecen-
tantes dos super-mercados da cidade,
nas assembléias periédicas da CADEP
(Companhia de Defesa de Esonomia
Popular) da qual o diretor é o dele-
gado da SUNAB, orgido oficial encar-
regado do contrble dos precos”.

Atualmente ha em Natal seis fir-
mas filindas 4 CADEP, firmes no pro-
pésito de sempre oferccer precos ra-
zodveis ao cliente:

Os super-mercados Sdo Cristovin,
Mini-Preco, Menor Pre¢o, Super-Mini,
COBAL ¢ Super-Mercado LS.

Oferecendo sempre um pre¢o mais
baixo, porque nio visa o lucro natu-
ral des organizacbes particulares, a
COBAL automdticamente férca os ou-
tros super-mercados a acompanhi-la,
mas diminuindo os seus precos sem
nenhuma possibilidade de prejuizos.
Isto porque todos ja estio funcionan-
do dentro do sistema de auto-servico,

RM.ECOND

No dizer de um assessor da geréncia, a COBAL tem sempre o menor
pre¢o para qualquer mercadoria.

onde Os custos operacionais ja estdo
bastante diminuidos e onde ndo exis-
te problema de prazos de pagamento,
da parte do cliente.

Ocorre, néste sentido, que os super-
mercados sdo, atualmente, o ramo de
negdécio de mais rdpida rentabilidade:
compram para pagar com prazo mas
vendem recebendo no ato da compra,
tendo sempre, por isto, disponibili-
dades financeiras para capitalizar ca-
da vez mais 0 seu acérvo.

— “Algqum dia a COBAL podera dei-
xar Natal” — diz o sr. Cornélio Ma
fra. “Nso deixar definitivamente, mas
diminuir a sua ac¢do regularizadora.
Serda quando os prdéprios super-mer-
cados particulares estiverem eles pré-
prios se fiscalizando e competindo den.
tro do limite dos precos reais. E o
que ocorre na Guanabara, em Sio Pau-
lo, once super-mercados como Casas
da Banha, Peg-Pag, Disco, Pao de Acgu-
car, Dumbo e outros se encarregam
eles mesmos de competir na carreira
dos pre¢os menores”.

CENTRAIS DE ABASTECIMENTO

Referindo-se &4 Central de Abasteci-

mento que podera ser instalada em
Natal, o gerente estadual da COBAL
explica:

— “Nao se trata de tarefa afeta &
COBAL. Efetivamente o nosso orgiao
tem partcipagdo no empreendimento,
mas s¢ depois de passada a fase da
implantacao”.

As Centrais de Abastecimento sio
orgdos que o Ministério da Agricultu-
ra implanta em reeines determinadas
pelo estudo de viabilidades. Unidades
bdsicas para a aproximac¢io entre pro-
dutores e consumidores, vinculo es-
sencial para a modernizagio e racio-
nalizagdo dos atuais processos de co-
mercializagao.

O Govérno do Estado, através da
Secretaria de Planejamento, ji enviou
para o GEMAP (Grupo Executivo de
Modernizagdo e Planejamento) os es-
tudos sObre a implantacio da nossa
Central. Caso o projeto seja aprovado
e implantado, s6 entio a COBAL déle
participa, dando-lhe o diretor finan-
ceiro. O diretor-presidente serd indi-
cado pelo Estado, assim como o dire-
tor-administrativo.
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Tradicdo em motores e material pa-
racd industria: motores eleétricos
ARNO, mangueiras e correias indus-
triais GOODYEAR, polias para to-
dos os fins, produtos quimicos em
geral, caldeiras ata em estoque per-
manente e pelas melhores condi-
¢Oes. Nosso ramo de atividade é
uma prova de que hd muito tempo
jé acreditavamos na industrializa-
¢do do RN.

Cesar S/A

COMPRCIO E REPRESENTACOES
rua Dr. BRarata, 209 — fone 12:68

O tradicional
“mo6lho de

Santa Cruz”
tem muito
a ver com
desenvolvimento

Um trabalho artesanal, a
principio, pela sua qua
lidade conquistou o mer-
cado. Os pedidos se tor
naram maiores que a ca’
pacidade de produgao e o
“mélho de Santa Cruz”
passou a ser produzido
em escala industrial. As’
sim é que se conta uma
breve histéria na luta
pelo desenvolvimento. O
surgimento de uma nova
marca — INHARE — e
o aparecimento de uma
linha completa de produ
tos com o mesmo com-
promisso de manter a
alta qualidade que trans
formou uma atividade ca
seira num dos marcos da
conquista industrial do
Rio Grande do Norte,

BEZERRA

& FIUZA S/A
Indlstria e
Comércio

FABRICA
DE MOLHOS

AN
INHARE

NV

RECOMAPE

equipa
seu escritorio

Maquinas de escrever,
somadoras e calculadoras
ELETRONICAS REMINGTON
Moveis de aco marca
CONFIANCA

Cadeiras para escritorio
Duplicadores a alcool e a tinta
Bebedouros marca EVEREST
Material para Contabilidade

VISITE A

RECOMAPE

Revendedora Costa. Maquinas
e Pegas Ltda.

Praca Augusto Severo, 91

Fone 2643




um- patrimonio
de trabalho no desenvolvimento
que se afirma

f cetas

Construindo casas ==

Conglomerado de
Empresas e de
Técnicas e
Administragao de
Servigos

2,5 unidades por dia
Estruturando pontes = 10 metros por dia

Erguendo escolas == 3,5 por mes

£ o resultado em pedra e cal e concreto amado do balango de quen traba-
lha na formacao de um patrimonio que forma a 7imagem do novo nordeste

Construimos no Rio Grande do Norte, na Paraiba, no Piauil e em Pernambuco

ENTIDADES FINANCEIRAS
Fmpresa de Construcgao

e Servicgos
SECISA
Souto Engenharia Comercio e
Industria

Alvaro Alberto Construtora
Imovel Planejamento e Vendas
PROMOVE - Promogao e Vendas
MACOL - Material de Construgao
RIGA - Artefatos de Madeira
TIRANTE - Artefatos de Cimento

Paiva Irmao & Cia.

FORTEMA - Corretora de Titu}os e
Valores do Maranhao

FORTEPE - Corretora de Titulos e
Valores do Paiul

NR - Corretora de Titulos e Valo
res do Maranhao

PARTICIPAGAO

APERN - Associacgao de Poupanga e
Empréstimo Riograndense
do Norte

CAIXA FORTE - Associagao de Pou-
panca ¢ Emprestimo

. do Piauil
Posto Brasil Ltda.
Turismo
ROTA Moteis
PYLA Turisno
VAT \w DPuque de Caxias. 127 Natil RN .
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Contabilidade

CONSELHO E SINDICATOS NA
CONTABILIDADE

A Lei 5780, de 8 de novembro iltmio,
resolveu a problemdtica entre os 6rgaos
de contabilidade e sindicatos, estabelecen-
dn aue ns membros do Conselho Federal,
s@io eleitos pelo colegiado constituido pe-
los delegados dos Conselhos Regionais.
Neste ano de 1971, os membros dos con-
selhos regionais, sdo eleitos pelo o sinci-
cato de classe. Assim teremos no més de
dezembro a eleicdo de 1/3 do conselho re-
gional de Contabilidade pelo Sindicato
dos Contabilistas do Rio Grande do Norte.

O Decreto Lei 1.040, de 21 de outubro
de 1969, ficou revogado na parte que con-
feria ao Sindicato o direito de eleger os
membros do Conselho Federal.

O movimento feito pelos Sindicatos
da Guanabara, Sdo Paulo, Rio Grande do
Sul, e Porto Alegre, obteve o éxito dese-
jado, quanto ao 1/3 dos Conselhos Regio-
nais em 1971. A partir de 1972, a eleigéo
cabe aos Conselhos Regionais — O Conse-
lho de Belo Horizonte se coneratulou com
o Sindicato dos Contabilistas do Rio
Grande do Norte, pela jungdo da Lei pelo
Presidente Médrci. Tanto o Conselho Re-
ponal de Contabilidade do Rio Grande do
Norte como Sindicato estdo aguardando
instrucées para providenciar as eleicdes,
que serdo até o dia 20 de dezembro do
corrente ano.

REGISTRO DO COMERCIO

A Junta Comercial do Estado do Rio
Grande do Norte é uma autarquia subordi-
nada técnicamente ao Ministério da In-
distria e Comércio. através do Departa-
mento Nacional do Registro do Comércin
(DNRC) e. administrativamente aoc Go-
vérno do Estado. Seu atual Presidente é o
Sr. Antonio Fernandes Filho. Nos térmos
da Lei Estadual n.° 3.715 de 10.12 68, entre
outros drgaos aue comndem a Junta. estd
o plendrio, composto de vogais e 8 su-
plentes. aue sdao Antonio Fernandes Filho,
Sinval Poti de Oliveira Lima. Vinicio Gar
cia Freire, Valdomiro de Carvalho Dan-
tas, Severino Ramos de Brito, Glenio
Aquino de Andrade e Francisco Dantas
Guedes, nomeados para um mandato de
quatro anos, desde 30 de margo de T1.
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Atualizada

O QUE E PIS

A Lei Complementar n° 7, de 7-9 70,
é o marco inicial do Programa de Inte-
gracdo Social. Ela o instituiu e determi-
nou sua execucdo mediante o Fundo de
Participagdo a ser constituido pelos depo-
sitos efetuados pelas empresas na Caixa
Econdmica Federal.

Pela primeira vez, depois de unificada,
recebeu a CEF misséio especifica do Go-
vérno que lhe atribui a administracdo e
gestdo do Fundo.

Participard do Fundo o emoregado
das emprésas, assim entendido toda pes-
soa fisica que prestar servicos de nature-
za nio eventual & empregadora, sob de-
pendéncia e subordinagdo desta, median-
te saldrio, sem distingdo quanto A espécie
de emprégo e a condigcio de empregado.
nem quanto ao trabalho intelectual, técni-
co ou manual, sendo também participante
do Fundo o trabalhador avulso que pres-
tar servicos a diversas emprésas sem re-
lacdo empregaticia.

O ndéo pagamento das parcelas na épo-
ca prépria, sujeitard a emprésa & inci-
déncia de juros, corre¢io monetdria e
multa, sem prejuizo das demais sang¢des
penais previstas no Regulaniento.

COMO REGISTRAR O EMPREGADO

1 — Peca na Caixa Econdmica Fede-
ral o documento de Solicitagdo e Resumo
de Cadastramento — DRC; 2 — Verifique
quantos empregados vdo ser cadastrados
por vocé — emprésa, empregador ou sin-

dicato — e preencha o DRC de uma sé
vez, em suas 4 vias, datilografando-o em
letras maitisculas; 3 - Entregue o DRC

preenchido na Caixa EconOmica onde féz
a solicitagdo; 4 — Aguarde, entdio, novas
instrugées como completar o cadastramen-
to de seus empregados.

IMPOSTO DE RENDA NA FONTE

O parecer normativo CST n.° 505, de
3 de agésto de 1971, estabelece novas for-
mas de dispensa de retencdo do impdAsto
de renda, que dizem respeito as pessoas
juridicas isentas ou imunes do tributo,
como é o caso de algumas empresas loca-
lizadas em dreas que gozam de incentivos
fiscais, como o Norte e o Nordeste.

Francisco Aires

Fabiano de Cristo

IMPOSTO DE RENDA NA FONTE

O parecer normativo CST n.=- 505, de
3 de agosto de 1971, estabelece novas for-
mag de dispensa de retencdo do impésto
de renda. Esta inovagAo sbmente é permi-
tida, quando os bheneficidrios — pessoas
juridicas — estejam “isentas ou imunes
de tributo”. Ndo estando a empresa dentro
destas condigdes, nio poderd gozar da
vantagem.

Como exemplo poderfamos citar o
caso de organiza¢des que estejam na re-
gito da SUDAM, portanto dentro de uma
drca de incentivos aos empreendiinentos,
como fatores de desenvolvimento regio-
nal. Através de organismo dessa natureza
o progresso de determinados Estados que
sofrem o desnivel econdmico regional.

Diz taxativamente o art. 307do R. I. R,,
com base no paragrafo 5°.

“O disposto néste artigo ndo se aplica
aos rendimentos pagos ou creditados a
pessoas Juridicas imunes ou isentas do
ImpoOsto de Renda. Portanto é bem clara
a Lei quando estabelece prioridade mas
ndo deixa contudo, que se abuse da prio-
ridade para prejudicar interesses de ter-
ceiros. Assim acertado o parecer norma-
tivo dando maijor flexibilidade a que os
beneficios da imunidade atinjam um maior
nimero de beneficiados, visando maior
desenvolvimento de regides desfavorecidas.

FUNDO DE GARANTIA

O Presidente do Banco Nacional de
Habitacio, economista Rubens Costa, in-
forma que a partir de janeiro, os interes-
sados na compra de casas pelo sistema
habitacional do Govérno Federal, poderéo
sacar suas cotas no Fundo de Garantia
por Tempo de Servigo para cobrir a en-
trada, que ndo é financiada.

RN-ECONOMIC



construir
: é acelerar o

desenvolvimentio...
[ |

]

Multiplicamos nossos esforgos. Estamos
ajudando o Rio Grande do Nonte a se
desenvolver mais napidamente. Uma missao
que nos esta confiada, uma historia que
ajudamos a escrhever com 0 nosso alto
padrdo tecndico.

Acreditamos no esfor¢o conjugado entre
homens e empresas. Oferecemos um es4onrgo
integrado entre homens e maquinas.
Poresso, contribuimos no melhoramento
do nosso nivelf tecnofodogico. Somos ainda
uma industria finmemente implLantada na
nossa realidade, preocupada com uma
constante nrenovagdo. 0 desenvofvimento
do Estado e uma tareda de Zodos,

todos crnescem com o desenvolvimento.

po4Ls

Vamos chescer juntos...

CONSTRUTORA SERIDO

Av. Tavares de Lira, 100 - Fone 1294

Ribeira - NATAL-RN

R

PO I'ENGI
DEIXOU DE SER
O RIO SIMBOLO

E vendade que nao desejamos acabar nossas
thadigoes mais sagradas. pelo contrario,
desejamos preserva-Las.Tanto iss0 e cento
que usamos o0 nio simbolo para batisanr

com 0 seu nome um grupo f4inanceiro tdo
potiguar quanto o proprio nio e que se
ongulha muito disso. Tanto assim que
thansformou o simbofLo em manca.
arntigos de alta qualidade, que Leva bem

Longe o nome da tenna comum,

Marca de

GRUPO POTENG!
Indistria da Pescados Potengi

(ja exportando crustaceos)

Tavanes de Lira, P00 - Ribeina
- Fone 12.94 - NATAL-RN

|




Sebastiio Carvalho

Mercado de Eapitais

Porque se
compra

mais acoes
no final
do ano

O investidor ou o simples observa-
dor do movimento do Mercado de Ca-
pitais deve estar notando o que se po-
deria considerar um fendémeno, mas
nao passa de mais uma facéta do ci-
clépico mundo dos investimentos: a
partir de outubro estda havendo alta
considerdvel nos precos de papéis di-
versos e até alguns que apresentavam
indices bastante baixos estao atingin-
do cotagdes consideradas excelentes.

O fato € explicdavel e considerado até
uma das distor¢cdes que automadtica-
mente ocorrem no Mercado de Capi-
tais. Pela ldégica, & aproximacdo do
fim do ano, os papéis deveriam bai-
xar, ocorrendo as altas exatamente nas
transacdes de meio de ano.

Ocorre que sempre que se aproxi-
ma o final do exercicio financeiro das
empresas, cOm a consequente apura-
¢ao de suas lucratividades, as agdes se
valorizam, porque os investidores pro-
curam adquirir, no afa dos lucros,
aquelas que apresentaram mais ren-
tabilidade, feitos os cdlculos e paga-
mentos de bonificagdes e dividendos.
Ou porque o tempo para obtencao de
lucros é mais curto, vez que se estd
mais préximo do final do exercicio fi-
nanceiro.

A ascendéncia do pregco dos papéis,
a partir de outubro, no entanto, ja
vem de uma considerivel queda. E

uma mutacio que sdmente os mais
entrosados sentem e sabem justificar.
O sr. Breno Fernandes Barros, pre-

sidente da Bolsa de Valores do Rio
Grande do Norte, explica:

—“Quando uma empresa convoca 0S
seus acionistas para pagamento de
sua lucratividade pelo encerramento
do exercicio financeiro, representada
pelas bonifica¢gdes (novas acdes) e di-
videndos (dinheiro) as acdes siao con-
sideradas “sécas”, e por conseguinte
0 seu preco no mercado secundario
esiinge indices mais baixos. Entretan-
to, com o decorrer dos dias proximos
a ésse pagamento, e tendo em vista
vérios fatores como (e principalmen-
te) o interésse de terceiros e a pers-
pectiva de uma préxima rentabilidade,
essas acdes tendem a se valorizar”.

Ocorre que a acao se valoriza na
propor¢do inversa da decorréncia do
tempo para a obtencdao do lucro. Quan-
to mais tempo dccorre, mais valori-
zada fica a ag¢ao. H4& um circulo us-
cendente natural de valorizacdo dos
papéis, tendo em vista: 1) o que a
empresa dd em lucro, o percentual
de lucratividade; 2) o tempo de em-
prego do capital para a obten¢do do
lucro: quem compra uma agio em
margo, por exemplo, compra mais ba-
rato do que quem compra em outro.

—
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NA HORA ERRADA?

Para o sr. Breno Fernandes “vem-
se observando um fenémeno no Mer-
cado de Capitais: os investidores pre-
ferem comprar papéis exatamente no
periodo em que 0s mesmos estio em
ascencio. O que motiva um aumento
de negociabilidade nas Bolsas de Va-
lores, em virtude da procura inten-

Ele acha que o normal seria ‘movi-
mentacio muito maior na fase que
caracteriza os pregos baixos. E exem-
plifica o fené6meno com o proprio
movimento da Bolsa de Valores do
Rio Grande do Norte. Diz que fazen-
do-se um confronto do movimento de
outtbro com o dos meses anteriores
se vai notar uma quantidade muito
maior de negdcio feita ultimamente,
com tendéncia a aumentar muito mais.

E mostra dados: enqanto a nego-
ciabilidade média de meses anterio-
res foi da média de Cr$ 150 mil men-
sais, em outubro a Bolsa teve um mo-
vimento que ascendeu os Cr$ 400 mil.
Tudo levando a crér que em novem-
oro se atinja ali um recorde de tran-
sarnes

AS ACOES LOCAIS

O aumento de negdcios em novem-
bro, dezembro vai ser maior na Bolsa
de Valores do Rio Grande do Norte
— diz ainda o sr. Breno Fernandes
Barros — porque nessa €poca prova-
velmente ja estaremos transacionan-
do com agOes de empresas locais que
estardao abrindo o seu capital. =

Efetivamente, pelo menos meia du-
zia de empresas potiguares que estdo
com documentacio no Banco Central
com vistas a democratizagao do seu
capital, j4 poderao estar com papé’s
na praca, no fim déste ano. Sao elas
a SORIEDEM (confecgdes) JOSSAN
(pregos), PLANOSA (plasticos), CO-
IRG (c6co), T. BARRETO (confec-
¢6es) BANDERN (banco), NAT®CIA
(industria téxtil).

PAIVA,
IRMAQ E CIA

TEM A CASA DOS
SEUS SONHOS
informacocs
Rua Ulisses Caldas, 193
1. andar — Fone: 10:11

RN-ECONOM O

Abertura de
Capital:
eis a questao

Um conferencista natalense, enten-
dido em Mercado de Capitais, falando
recentemente para homens de nego-
cios, referiu-se ao descaso dos em-
presarios norteriograndenses quanto
a abertura do capital de suas empre-
sas. A sua assertiva poderia parecer
€xtemporanea porque a €poca dacon-
feréncia muitas empresas estavam
justamente com documentagio tra-
mitando no sentido de democratizar
a captagiao dos seus recursos.

“Mas estio fazendo isto um pouco
tarde quanto a obtencao imediata de
beneficios”, dizia o conferencista.

Quem falava era o sr. Breno Fer-
nandes Barros, presidente da Bolsa
de Valores do Rio Grande do Nor-
te e um dos homens que mais se preo-
cupam com o crescimento do Merca-
(o de Capitais em nosso Estado. Um
batalhador que, ndo fésse pela ética

que rege a atuacao dos que vivem no
negocio, mas pelo esfor¢o que dispen-
de em favor da fixagao do nosso MC
— sempre age com a melhor boa fé e
com a mais completa isengcdo quando
indica para o investidor o melhor ne-
gocio ou para o empresdrio a melhor
solugao

O que éle queria era chamar a aten-
¢io do empresariado para v fato de
terem se descuidado quanto a capta-
Cao de recursos para as suas empre-
sas. A abertura de capital fora libera-
da pelo Govérno Federal, era verda-
de, mas nao interessava ao Govérno

a proliferacao de papéis, mesmo por
que, no conjunto de colocag¢ao de no-
vos papéis na praca havia sempre dis-
crepincias e dia iria chegar em que as
facilidades comecariam a ser embar
gadas pelo Banco Central.

Ora, acontecia que a €época propi-
cia das empresas norteriograndenses
procurar captur capital popular para
o coniunto dos seus recursos ja ia
um pouco longe, dizia éle. Todos se
ha~.ar1 a.'omooado, apesar das suges-
toes que foram dadas e da proépria
Bolsa de Valores estar de portas aber-
tas para informar e assessorar, den-
tro do gue determinam as leis que re-
gem o assunto. E a época melhor pas-
sara como ¢ 9or gue?

O sr. Breno Fernandes explicava:
houve uma auténtica inflacao de Fun-
dos de Investimento e de subscricao
d2 acdes de outros Estados, em Natal
€ até em criades -io interior. Esses
fundos e ésses papéis carrearam para
empresas diversificadas, de féra, a
quase iofalidade das disponibilidades
financeiras populares, entre nés. Jus-
tamente porque ndo havia motivacao
€ razan para se aplicar em papéis de
empresas locais.

O cue pareceu de imediato incom-
preendido para os ouvintes da confe-
réncia foi aos poucos se transforman-
do numa clara observagao de um ho-
Imem interessado no problema. E eles
concluiram que realmente houvera ©
descaso. Que os Fundos de Investi-
mento e outras formas de captacdo de
recursos, de empresas de féra, haviam
levantado e levado para longe as ecq-

nomias populares que os papéis das
empresas locais poderiam ter deixado
aqui imesmo.

Hoje varias empresas potiguares
estio as vésperas de lancar ag¢des no
mercado. Mas a receptividade para a
aquisi¢ao désses papéis serda, hoje, a
mesma que seria antes, quando o mer-
cado estava praticamente imaculado?
E tédas as empresas que estdo enca-
minhando documentagao para garantir
as benesses do Banco Central, vao re-
almente consegui-lo?
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Veee ja sentiu algumas mudancas na forma de atuzr do nosso

Banco de Desenvelvimento, Agora, anote mais uma: o Banco de

Decenvolvimento 1o Rio Grandc do Norte se chama agora Banco

de Dezenvolvimento do Rio Grande dq Norte, mesmo, Uniformi

zando se, ‘inclusive em nomenclatura com os Bancos de Desenvol

vimento de tcdo o Brasil, o nosso nao pretende outra coisa: colocar
o Estado ncs mesmos caminhos de progresso do Brasil. Se vocé

também pensa assim, conte com o BDRN.

— BDRN —
BANCO D DESENVOLVIMENTD D0 R0 GRANDE DO NORTE




O norteriograndense aprendeu a viajar e a exigir mais
conforto,melhor servico e um tratamento cada vez me-
lhor. Contribuimos para isto adquirindo a unica “Jumbo
Jet 2001’ existente no Estado, projetado especialmente
para turismo. Mas o nosso padrao de servicos é um so,
inclusive nas nossas linhas regulares que atendem as ci-
dades de Pau dos Ferros, Alexandria, Patu, Jardim do
Serido e Parelhas. Nosso lema é uma definicao de prin-
cipios: renovar para melhor servir.

AUTO VIACAO

RN-ECONOM ©

JARDINENSE Ltda
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Federal estd segurando

duas mil vidas da UFRN

A apresentacdo do projeto do seguro
em grupo para professores e funciondrios
da Universidade Federal, foi feita pelo
representante da Federal de Seguros Sr.

O Diretor de Finan¢as, Manoel Au-
gusto de Godoy Bezerra, quando da assi-

natura do convénio enalteceu o mérito

Augusto Monteiro de Medeiros, na sole-
nidade de instalagdo da Associacdo dos
Professores da Universidade. No flagrante
0 Reitor Gendrio Fonseca e o ex-Reitor
Onofre Lopes discutem o projeto.

de desenvolvimento da Federal de Segu-
ros no Estado, o apoio das autoridades
governamentais e agradeceu a confianga
do Reitor Gendrio Fonséca.

Todos os professores e funciondrios
da Universidade Federal do Rio Grande
do Norte tém agora a oportunidade de
se beneficiarem com O seguro em grupo
e acidentes pessoais coletivos. Cérca de
duas mil pessoas estdo aderindo a esse
tipo de seguro, contando com o incentivo
direto do Reitor Gendrio Alves Fonséca.

O projeto foi apresentado & Univer-
sidade no dia 15 de outubro, na instala-
¢ao da APURN (AssociacAo de Professo-
res da Universidade), sendo que, no dia
28 de outubro (dia do funciondrio pu-
blico), ja se realizava a solenidade de
assinatura do convénio.

O QUE E O SEGURO

O projeto foi elaborado por rompu-
tacao eletronica, e é concebido para um
determinado nmimero de pessoas, com CO-
bertura total durante as 24 horas do dia,
em qualquer parte da Terra. Divide-se ¢m
Seguro de Vida em Grupo, para cober-
tura por morte e invalidez permanente,
total ou parcial, seguro de acidentes pes-
soais coletivos para qualquer que seja a
“causa mortis”.

Dentre outras vantagens o seguro da
Federal nao exige exame médico nem
prazo de caréncia, além disso os prémios
mensais SA0 susceptiveis a qualquer faixa
salarial da empresa seguradora.

QUEM E A SEGURADORA

A Federal de Seguros é a empresa que
mais desenvolve em operagdes (1.842%).
¥oi fundada em 1. de setembro de 1969,
e estd no Rio Grande do Norte desde
aquele dia. Seu diretor-Presidente é o
Dr. Nadir Pereira, nosso> conterraneo.

Tendo como lema: “Federal de Segu
ros — Segura tudo”, ja celebrou ccnveé-
nios de seguro em grupo dos funcionarious
do Estado, através do IPE, de funciona-
rios do SESC, Tribunal de Contas, Assem-
bléia Legislatvia, e estuda para o IPRE-
VINAT, COMEMSA, IPASE e Funda-
¢do José Augusto.

Na assinatura do convénio do Seguro

em grupo da Universidade estiveram pre-
sentes diretores da Federal de Seguros
e professores universitdrios. Na foto os
srs. Raimundo Soares (Diretor de (pera-
¢Ooes da Federal), Carlos Alberto Vascon-
celos Rocha, gerente da Sucursal de Per-
nambuco, 0 representante da Federal no
RN e o Vice-Reitor Otto de Britn Guerra.



O Reitor Gendrio Fonséca afirmou
mais de uma vez que confiava no éxito
do convénio, trazendo maior seguranca a
familia da Universidade Federal do RN.

Reitor Gendrio Fonseca assinando o
convénio, na presenca do Diretor de Fi-
nancas da Federal de Seguros, Dr. Ma-
noel Augusto de Godoy Bezerra, que no
momento representava o Diretor @?resi-
dente da Federal, Dr. Nadir Rodrigues

Pereira.

Raimundo Soares de Souza falando
no almogo em nome da Cia. Federal de
Seguros.

Aspecto do almogo oferecido pes Cia._
Federal de Seguros no Restaurante do
Hotel Internacional dos Reis Magos.

O Governador Cortez Pereira for um
dos primeiros a confiar no segurno em
gruno da Federal de Seguros, apoiando
desde o inicio 0 seguro em grupo do
IPE. No seu discurso parabenizou os ¢i-
rigentes da companhia pelo projcto. e o
Reitor Gendrio Fonseca por ter assinado
O conveénio.



Desenvolvimento,

uma questao
de higiéne..

Para o natalense, ja se foram os tempos de preocupagdo
com a qualidade de sua principal fonte de alimento: a
a carne.

O FRIGONORTE abriu uma nova era para o natalense
no setor do abastecimento, oferecendo as necessdrias
condi¢oes de higiéne, etapa primeira para qualquer pro-
grama de saude, condicdo indispensavel para o desen-
volvimento que é luta principal da administragdo Ubi-
ratan Galvao e do natalense traduzida nas reportagens
e artigos de RN ECONOMICO que comemora o seu se-
gundo ano de circulagao.

FRIGONORTE

Frigorifico Industrial
do Rio Grande do Norte

RN-ECCN MIC




Natal ingressa na
Hcheck-up"

As atribuicdes e atribulacdes do mo-
derno homem de negécios forgaram-no a
adotar um névo hdbito: o de fazer “che-
ck-up” pelo meros de dois em dois anos,
para avaliar o seu estado de saude real-
mente muito sujeito &s mais variadas
armadilhas.

Nos grandes centros, as clinicas de
“check-up” sdo uma imperiosa necessida-
de. E no Brasil, mais particularmente (Séo
Paulo, Rio, Belo Horizonte, Recife), ja
existem clinicas que mantém convénios
com empresas, bancos, drgdos governa-
mentais, no sentido de que diretores, ge-
rentes, administradores fagam o seu “che-
ck-up” periddico.

No homem com mais de 40 anos, pelo
menos, essa avaliacdo do estado de satide
é absolutamente necessdria, pois é nessa
quadra da vida que incidem as possibili-
dades de males que, caso ndo sejam logo
erradicados, poderao se tornar mais gra-
ves, diffceis de curar e quase sempre fa.
tais com o passar do tempo.

NATAL NA ERA DO CHECK-UP

Natal agora tem também a sua cli-
nica de “check-up”. Idealizado pelo dr.
Carlos Alberto S. Dutra, o SERVICO DE
REVISAO DE SAUDE agrega alguns dos
mais conceituados especialistas do Estado
que vdo trabalhar seguindo métodos de
clinicas paulistas, dessas possuindo até
os modernos materiais.

Virios exames serdo programados
para 0 homem de negdcios natalense que
deseje fazer a sua avaliagdo de sa\l.de'
exame clinico geral, exame cardiolégico
com eletrocardiograma e radioscopia,
exame oto-rino-laringolégico, exame oftal-
moldgico, exame procto-urolégico, exa-
mes radiolégicos (Rx torax e Rx de ab-
dome). Para mulheres, héd ainda o exame
ginecoldgico, feito no Instituto de Gi-
necologia de Natal, recentemente insta-
lado,

Os exames laboratoriais compreen-
dem: hemograma, hemossedimentagao,
testes p/ sifiles, grupo sanguineo, fator
Rh, dosagemn de glicose, dosagem de
uréia, dosagem de colesterol, exame de
urina, parasitoldgico de fezes.

COMO FUNCIONA

O SERVICO DE REVISAO DF. SAU-
DE funciona no Instituto das Clinicas
de Natal (Rua Agu, 441) e de principio
vai atender apenas nas quartas-feiras, a
partir das 19h30m_  com atendimento de
no méximo cinco pessoas. O horario no-
turno é no sentido de coadunar a tarcfa
particular do cliente com a necessidade
meédica.

O dr. Carlos
Alberto S. Dutra
idealizou a
clinica de
“check-up” para
0 homem de
negdcios
natalense —

o SERVICO
DE REVISAO
DE SAUDE.

Na marcagdo do exame, o cliente leva
para casa uma ficha de sintomas, onde
estdo relacionados 60 sintomas, dos quais
éle assinalard os que sente. Voltard ao
Servi¢o, no dia marcado para consulta,
com a ficha preenchida, na ocasiao fazen-
do o exame clinico geral. a cargo do dr.
Carlos Dutra. A partir dai, serd encami-
nhado &s diversas clinicas, para outros
exames.

A ESCOLHA

Para cada especialidade médica o SER-
VICO DE REVISAO DE SAUDE catalo-
gou varios meédicos, exatamente para que
o cliente faga a sua opg¢@o, visitando o
que quiser: Cardio-Clinica: Drs. Paulo
Bittencourt, Sidney Gurgel, Ovidio Fer-
nandes e Francisco Bittencourt; Clinica
de Otorinolaringologia — Drs. Gley F.
Gurjao, Jahir Navarro, Luciano Bandeira,
Syllos Carvalho; Instituto de Ginecolo-
gia — Drs. Araken Pinto, Ivis Bezerra e
Socorro Germano; Instituto de Radiolo-
gia — Drs. Silvino Lamartine, José Ma-
ciel, Paulo Bezerra e José Carlos Passos;
Oftalmologia — Drs. Luiz Monte e Ma-
noel Texeira. Os exames laboratoriais
serdo feitas pelo Dr. Lourival Gomes.

Diz o dr. Carlos Alberto Dutra que
o cliente fard os exames com 0s médicos
das diversas clinicas sem oOnus adicio-
nais. No ato da consulta, no SERVICO
DE REVISAO DE SAUDE, éle pagard
uma taxa, desembolsando o0 restante
quando receber o resultado do “check-up”
que lhe seréd entregue em pasta com to-
dos os laudos dos exames realizados e
orientagdo para o tratamento.

E pensamento do Servigo, acrescenta,
conseguir com bancos natalenses o finan-
ciamento para melhor atendimento dos
clientes. O Servigo estudard com agéncias
bancdrias o melhor sistema de financiar
os exames ficando a pessoa interessada
obrigada a saldar junto ao banco a quan-
tia relativa ao *check-up”.

era do

Av Salgado Filho, 1597
LF'onc 22:00 — Natal — RN

IMOVEIS?

Rua Ulisses Caldas, 193
1. andar — Fone: 10:44

PAIVA IRMAO E CIA,
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As perspectivas

da UFRN

Enfatizando os pontos badsicos de-

senvolvidos por sua administracio, e
a perspectiva de todo um programa a
ser cumprido de agora em diante, o
Reitor Gendrio Fonseca entende (e,
antes de tudo, a Universidade tem de
instrumentalizarr sua acdo, voliada
para ser realmente um centro de en-
sino e pesquisa, concluindo um proje-
to de investigacao cientifica e tecno-
16gica, voltada primordialmente para
a regido, aberta a téda comunidade.

Com quase sete meses & frcnte da
Universidade Federai do RGN depcis
de uma experiéncia proditiva- comn
diretor da Faculdade de iarmaiczia ¢
professor universitdrio, éle se prepa-
rou realmente para 0 narzo que exer
ce, tendo vivido s proktlemras da
UFRN em seus vdrios procesos de for-
macao e crescimento.

Dai afirmar que “iniciada sob o difi-
cil signo de inaugurar fronteiras em
as vézes dspera realidade, na vontade
pioneira do dr. Onofre Lopes e sua
equipe, a Universidade Federal do
RGN tom, agora, o desaflio, de aceitar
a necessidade de realiza¢gio e ordena-
mento de seu préprio crescima2nto”

EXPANSAO E DESENVOLVIMENTO
Toéda acdo administrativa que im-

pulsionou o projeto de sua expansio
inicial volta-se agora para o método
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de tornd-lo vidvel e cada vez mais fie-
xivel & contemporaneidade veloz das
mudancgas e das exigéncias que essas
mudancas acarretam no tempo de ho-
je. Novos instrumentos de agdo estdo
sendo conhecidos dentro da prdépria
experiéncia adquirida, na implantagdo
de uma organicidade que tem, por ra-
zao de ser, antes de tudo, uma filoso-
fia de contacto com a realidade que
nos cerca e que se torna, na maioria
dos casos, instrumento decisivo para
nosso trabalho.

De inicio, o Reitor Gendrio Fonseca
situou o que éle chama a Universida-
de — Hoje, com trés pontos que con-
sidera especiais do programa ji rea-
lizado, a curto prazo. Primeiramente,
o0 nbdvo estilo administrativo que estad
sendo implantado, desde a descentra-
lizacio administrativa com a criagido
das Pré-Reitorias, o estudo das neces-
sidades bdsicas de solugido imediata
com critéros e alternativas para solu-
¢do até o inicio da padronizacio da
documentagido bdsica para o planeja-
mento e contrble (formuldrios e/ou ro-
teiros para projetos) e implantagédo
dc um sistema de administracao finan-
ceira, contabilidade e auditoria, com o
advento do or¢amento-programa jd
para o préximo ano.

INTEGRACAO CCM COMUNIDADE

A integracio da comunidade univer-

sitdria foi outro objetivo de sua acgao.
Quinzenalmente, o Reitor Gendrio Fon-
seca visita uma Unidade da Universi-

dade, para ouvir e debater os proble-
mas, com a presen¢ca do professor e
do aluno. Nesse sentido de integrar,
foi criada a Associacio dos Professo-
res Universitdrios com um programa
altamente ambicioso e que vai reali-
zar um trabalho pioneiro no Estado.

E mais: a preocupac¢io, também
exercendo grande énfase, da valoriza-
¢do dos recursos humanos, promoven-
do o bem-estar, que vai desde o trei-
namento com pessoal administrativo,
beneficios previdencidrios e levanta-
mento acérca da satisfagdo funcional.
Por fim, um ponto de alta relzvancia
para a atual administragio: o progra-
ma de extensdao universitdria, isto é€,
a Universidade criando cultura, ani-
mando a comunidade para melhor e
maior participa¢do cultural. Dois cur-
sos realizados inicialmente, s6bre His-
téria da Arte e Misica em Debate, ti-
veram efeito inesperado. Houve uma
presenca, nio sé numerosa, de varios
setores da comunidade, como também
uma presen¢a participante. Para o
préximo ano, hd dezenas de cursos,
sObre temas os mais variados de for-
mag¢io, com o convite de grandes no-
mes nacionais e a valorizagdo, sobretu-
do do que se chama de prata de casa. A
Universidade tem que liderar o proje-
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to cultural do Estado, propensa ao
didlogo com os mais jovens, animan-
do-os & criagao e inventividade. J4 ago-
ra, estrutura-se no ambito universita-
rio um movimento que congregue to-
dos 0s que queiram realizar Cinema,
Teatro e artes em geral. Isso ao lado
de semindrios e pesquisas que re'e-
vem, sobremodo as necessidades reg:o-
aais.

DIRETRIZES E BASES

A implanta¢do do planejamento tera
Ce ser 0 proprio sistema que abran-
ja todos os setores da Universidade.
Isso € decorrente de duas ordens de
motivo. A primeira: para atender as
exigéncias inadidveis do contrdle e or-
denamento da expansiao da Universi-
dade. A segunda: para dar cumpri-
mento & propria legislacdo fede-
ral que nos impobe a racionaliza¢do de
recursos — inevitdvelmente escassos,
e a coordenagio de esfor¢cos com vis-
tas a objetivos prioritarios, — explica
0 Reitor.

E acrescenta: — Desde que assumi-
mos a Reitoria, procuramos estabelec-
cer um Plano Geral com objetivos bé-
sicos. De inicio, foi tragado um intine-
ririo que pudesse realizar no minimo
espago de tempo o mdximo de possi-
bilidades efetivadoras. E, dentro do re-
ferido Plano, foi estabelecido a eleva-
¢do dos niveis de eficiéncia educacio-
nal e administrativa, a formag¢do de
profissionais — atendendo as necessi-
dades do meio e instrumentando o
processo de desenvolvimento nacional;
o desenvolvimento da pesquica pura
e aplicada, voltada para identifica¢ado
e utilizacdo das potencialidades regio-
nais; a interacdo da comunidade uni-
versitaria e, por fim, a extensdo dos
servi¢cos e atividades culturais da Uni-
versidade para toda a populagdo.

0 QUE JA FOI FEITO

0O Reitor Gendrio Fonseca enumera,
a seguir, vdrios convénios ja estabele-
cidos, principalmente com o Govcrno
do Estado, e que formam o elenco de
um trabalho numeroso realizado até
agora, em seis meses apcnas. A come-
¢ar da criagdo do Centro de Computa-
¢do do Rio Grande do Norte, quando,
a cibernética e seus efeitos desenvol-
vimentistas e tecnoldgicos chegam aié
nés. E mais: criacio, implantacido e
funcionamento do CETENE; implan-
tagdo da TV Universitdria;, manuten-
¢do do Hospital das Clinicas e Servi-
¢o de Atendimento de Urgéncia.

A TV Universitdria, experiéncia pio-

neira em termos nacionais, ja em ja-
neiro préximo estara fazendo suas pri-
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meiras experiéncias, prova inconteste
de uma vontade sobretudo modificado-
ra da paisagem ainda sub-desenvolvida
que ainda nos cerca.

— Temos que relevar outros convé-
nios firmados como, por exemplo, pa-
ra funcionamento e manuten¢do da
CECINE, concessio de empréstimos
aos servidores pela Caixa Econdmica,
manutencdo dos servigos do CRUTAC
prestados no CRN-2 de Santo Antonio
criacio de condi¢bes para implanta-
¢do do PROJETO HOPE. Sem esque-
cer a énfase que pretendemos dar a
implantagao do Centro de Computacao
de Dados, resultado do convénio da
UFRN e Govérno do Estado. Nesse es-
paco de tempo, fizemos um diagndstl-
co global da Universidade, o regimen-
to da Reitoria e o projeto de integra-
¢ao Universidade-Emprésa, acentou o
Professor Genariv Fonseca.

Rettor Genario Fonsceca:

“Pensamos em Universida-
de que  seja instrumerto
proputsor  de processo  de
coenstruso da nova socieda-
de. sempre tendo em oanira o

promociao do homem”,

INTEGRACAO E
DESENVOLVIMENTO

Enumerando o trabalho jd realiza-
do e sua imediata significacdo, o Rei-
tor deixou transparecer seu entusias-
mo pela criacao e instalacio da AS-
SOCIACAO DOS PROFESSORES UNI-
VERSITARIO DO RGN (APURN),

que dara condi¢Oes para uma integra-
¢do humana e profissional vantajosis-
sima como fator de aumento de pro-
ducdo para a UFRN. O Colégio Agri-
cola de Jundiai teve uma dinamiza-
¢ao0 1negdvel nesse periodo, procuran-
do realizar um trabalho diferente e
aberto 4 experiéncia.

— Uma nova Universidade requer
neturalmente novas exigéncias. UGis
eventos marcam a dimensao propos‘a
De imcio, a reestruturagido orgin .:o-
funcional, de que falei, iniciada e¢m
1968 e. depois, a implantagio Jda re-
foima Universitaria em 1970. Pela ex-
traordindria expansao, verificada decs-
de sua instalagdo, a Universidade jus-
tilira a necessidade de precisos 11s
trumentos de trabalho, capaz2s de
corresponder as exigéncias do pres2n-
te ¢ sua irreversivel evolugdo. Ha evi-
dentc descompasso entre seu ritmo
desenvolvimentista e suas possibilida-
des fisicas, materiais, humanas e ‘i-
ranceiras, que estamos procurin‘io
sanar, na racionalizagido de um proje-
to vidvel e, principalmente, flex.vel,
até diante das necessidades emergewn:
ies.

Ia'ando, na vibragao natural ce
Suas palavras, o sr. Gendrio Fonseca
expressou a filosofia de seu trabalho:

— Pensamos em Universidadce que
seja instrumento propulsor do proces-
so de construgdo da nova sociedadsz,
sempre tendo em mira a promogin do
homem na plenitude de sua pctencia
lidade. Pensamos em Universidade
que esteja adequada e preparada pa-
ra ser Centro de ensino e investiga-
¢ao cientifica e tecnoldgica, tendo co-
mo polo de definigdo as necessidades
da regido. Pensamos em Universidade
que utilize todos os seus recursos pa-
ra maior eficiéncia operacional e*in-
teragdo entre as funcdes de ensine
pesquisa e extensio.

E finalizou: — Pensimos em Univer-
sidade integrada coin a mpr(sa, o

govérno e a comunidade, na valori-
zagao principal do homem, que é su-
jeito de todo Processo de desenvolvi
mento econdinizo. UYma Universidade
aberta, cuja politica de artagao sera
sempre o0 desclohiamento de desafio
1ecebido, da melhu- heranca e nos ou
torgada, e qu2 tem tracade para o fu
turo préximo, a wlenitude de sua con-
quista: a de ztuar no sctor da cuftu-
ra, do ensino e da pesguiri, ambicao
genercsa de tazer o1 GuG L0 s se-
giio e o Esiadn inteive, intcgranese
no grande priocessv nacional de cres-
cimento e prouresso.
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E o industrial, o banqueiro, o comerciante,
o politico e o agropecuarista,

E o economista, o advogado, o engenheiro, o
professor e o universitario,

E o jornalista e o intelectual,

E também o investidor, o homem que tem
poupanga e poder aquisitivo elevado,
Milhares de exemplares de RN-ECONODMICO vao
todos os meses para as maos do

homem mais importante do RN,

nuncie em RN-Econémico
para atingir o homem
mais importante do RN




PLANASA-RN:
Agua e esgéto para o
nosso desenvolvimento

L

oo T ]

Foram assinados no dia 30 do més passado dois convénios de fun-
damental importancia para o Rio Grande do Norte. O primeiro e¢ntre
o Banco Nacional da Habitacio e Governo do Estado, referente ao
aditamento e alteracdo do convénio de constituigin do Fundo de Aguas
¢ Esgotos do Estado. O segundo, celebrado entre o Banco Nacional da
Habitagdo, Governo do Estado, Banco de Desenvolvimento do Rio
Grande do Norte ¢ a Companhia de Aguas e Esgotos do Rio Grande do
Norte (CAERN), com o objetivo de firmar condi¢ies para a realiza-
¢do do programa de abastecimento d’igua do Estado.

O primeiro convénio visa atualizar os termos de convémo »¢me-
lhante assinado, em face da metodologia adotada presentemente pelo
BNH. O segundo destina-se a estabelecer as condi¢tes gerais para rea
lizacdo de programa integrado, no Rio Grande do Norte, objetivando
ao equacionamento global e permanente do problema de abastecimento
d'igua nos municipios do Estado, nos moldes preconizados pelo PLA-
NO NACIONAL DE SANEAMENTO (PLANASA).

O PLANASA

Ao longo dos anos a politica de saneamento bdsico adotada pelo
Brasil mostrou.se carente de um planejamento sistemdtico, colocan-
do o pais em 1967 em peniltimo lugar na América Latina com relagdo
ao atendimento do abastecimento d'dgua e em ultimo lugar em oferta
de servicos de coleta, tratamento e adequada destinacido final dos es-
gotos sanitirios,

Uma tomada de consciéncia dessa realidade inspirou o Governo Fede.
ral, em fins de 67, através do Ministério dolInterior, a conyocar 0 BNH
para esquematizar uma solugdo para o problema. Assim, foi criado o Sis-
tema Financeiro de Saneamento, instituido pelo BNH e destinado a
mobilizar e aplicar os recursos necessirios & execucido, em carater per-
manente, do que se chamou PROGRAMA DE FINANCIAMENTO PARA
SANEAMENTO — FINANSA —. Este programa integrava, em acdo con-
junta, o BNH como 6rgdo central. Os Governos estaduais, como enti-
dades financiadoras. os bancos de desenvolvimento como agentes fi-

nanceiros do BNH, as Companhias Estaduais de Saneamento, como 6r-
gidos promotores dos programas, bancos estaduais, como érgdos ges
tores dos Fundos Estaduais de Financiamento para Agua e Esgotos —
FAE — e os governos mugiicipais como beneficidrios finais dos
programas.

Apés dois anos e mejo de experiéncia, com alguns resultados ji bem
significativos, passou o BNH & formulacdo de um plano que, através de
um modelo matemitico e de uma metodologia adequada, permitisse
solucionar de forma permanente e realista o problema de abastecimen-
to d'agua no Brasil. Com essa finalidade foi elaborado o PLANO NA-
CIONAL DE SANEAMENTO — PLANASA — que estabeleceu ¢omo
metas o atendimento de 80°%: e 50*: da populagdo urbana do pais, res-
pectivamente, com servigos de abastecimento d'igua e de esgotos sani-
tirios em prazos ndo superiores a 10 anos.

PLANASA

Atualmente o Rio G. do Norte possui uma populacio urbana de 779
mil habitantes, encontrando-se abastecida apenas um total de 172
mil, ou seja, cerca de 22,1°. Sensibilizado com o grave problema, o
governador Cortez Pereira decidiu aderir ao PLANO NACIONAL DE
SANEAMENTO — PLANASA —, estabelecendo-através dos convénios
acima mencionados, as metas de atendimento de abastecimento de igua
potével psra os municipios do Estado.

Assim é que, comprometendo nos anos 72 a 74, sete por cento e em
75, seis por cento, da receita tributiria do Estado, como contra-partida
estadual, possibilitarda o atual govérno a levar o abastecimento d’igua
a cerca de 52 municipios, ampliando e melhorando os sistemas atual-
mente em funcionamento, 0 que atenderd até 1975, 676 mil norte-rio-
grandenses, ou seja, 70*: da populacdo urbana do Estado. Os convé-
nios firmados terdo vigéncia até 1980, quando deveri ser cumprido a
meta final de atendimento a 80*» da populacdio urbana do Estado. O de-
sembolso do programa é da ordem de Cr$ 114.641.160,00, devendo
ser desembolsado, no periodo governamental do Govérno Cortez Perei-
ra, cérca de Cr$§ 90.493.840,00.



A APERN financia uma casa por dia

A Associacdo de Poupanca e Emprés-
timo Riosrandense do Norte — APERN
— financia uma casa por dia, em Natal.
Contando-se todos os dias do ano e fa-
zendo-se a média, a APERN consegue
abrir 40 cadernetas de poupan¢a por dia.

fsse é o indice de desenvolvimento
obtido pela APERN em trés anos apenus
de atividade, que ainda serio completa-
dos no proximo dia 12 de dezembro.

A APERN nunca parou. O seu cresci-
mento tem sido constante, quer seja par-
ticipando da construcdo de grandes edi-
ficios, de conjuntos residenciais, finan-
ciando construcdes ou reformas de casas,
abrindo cadernetas de poupanga ou au-
mentando, indiretamente, a arrecadagio
tributdria do poder piblico. Sem falar na
quantidade de empregos que surgem com
as obras que ela financia.

A RAZAO DO EXITO

Fernando Paiva, Administrador Geral
da APERN, explica porque a entidade
alcangou em tdo pouco tempo essa nosi-
cdo de destaque que inclusive lhe vale o
titulo de maijor Associazdo de Poupanca
e Empréstimo do Brasil. Afirma Fer-
nando Paiva:

“A incrementacdo da APERN em todo
o Rio Grande do Norte se deve a varios
fatéres, podendo-se citar quatro dos mais
importantes:

1) a seriedade com que foi desenvol-
vida a Caderneta de Poupan¢a e a segu-
ranca da APERN na aplica¢do désses va.

O Conjunto Residencial Roselandia, com 64 casas, é um dds muitos conjun-
tos financiados pela APERN

lores. Dinheiro na APERN é transformado
em pedra, cal e tijolo. Ou seja, nossas
aplicagdes se transformam em casas;

2) a forma dindmica de trabalho que
a APERN implantou. Aqui, 0s processcs
de financiamentos nédo tém aquela buro-
cracia convencional;

3) o dinheiro que a APERN movi-
menta fica aqui mesmo, no Rio Grande
do Norte;

E v¢levado o numero de criangas que possui caderneta de poupanga da
APERN. Os pais sabem que fazer poupanga para os lilhtvs € um meio de
garantir Thes uvm futuro tranquilo

4) se o associado da APERN deseja
retirar a sua poupanc¢a, por uma necessi-
dade qualquer, retira-a imediatamente. O
associado sabe exatamente onde estd o
seu dinheiro e onde busca-lo”.

APLICAGCOES E ASSOCIADOS

Na APERN, até o dia 22 de novembro
ultimo, 13.784 pessoas tinham Cadernetas
de Poupanga, representando- a soma de
Cr§ 12.036.883,37, soma esta que estda ren-
dendo dividendos e corre¢io monetdria.

As aplicacbes da APERN, em Natal,
atingem a Cr$§ 25.626,747 01.

O que se verifica, com a anilise
désses dados, é que o valor das aplica-
¢oes da APERN ullrapassa o valov ca
soma que foi depositada em suas quase
14 mil cadernetas de poupanca. S6 ha
uma explicagdo légica: o dinheiro cresce
e aparece.

OBRAS FINANCIADAS

Dentre os 1.192 financiamentos da
APERN, destacam-se o Editicio Etoile,
com 10 andares (dois apartamentos por
andar), que estd sendo construido na
Avenida Hermes da Fonseca, obra cujo
valor global atinge quase dois milhdes e
quinhentos mil cruzeiros;, Conjunto Resi.
denc.al Ouro Branco, la. e 2a. fases. com
com 32 casas; Conjunto Residencial Sio
Conrado, com 48 casas; Conjunto Residea-
cial Santa Manica, com 30 cascs; Con-
junto Residencial Sio José, la. e 2a. fases,
com 38 casas; Conjunto Residencial Sin
Judas Tadeu, com 24 casas; Conjunto Re-
silencial Roselandia, la. e 2a. fases, com
64 casas; Conjunto Trairi, com trés blo-
cos de apartamentos; Conjunto Residen.
cial Siio Murcos, com 36 casas.

Os restantes foram financiamentos
isolados para construtio, reforma  ou
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Fernando Paiva:

“Os depositantes da APERN

podem deduzir de sua venda

bruta 20° do saldo médio

anual de sua caderneta de

poupan¢a, no Imposto de
Renda

aquisicio de casas préprias. dentro da
politica habitacional do Governo Federal,
através do BNH e seus agentes finan-
ceiros.

TRES POR CENTO DE LUCRO

No setor de percentuzis de correcio
e dividendos pagos aos depositantes, a
APERN paga a corre~do estabelecida pelo
BNH, trimestralmente. E além dessa cor-
recio, paga dividendos resultantes do lu-
cro, 0 que garante uma méda de 25%
a0 més, entre correcdo e dividendos. E
ainda mais: 0 sistema financeiro de habi-
tacdo assegura aos depositantes o direito
de nio pagar Imposto de Renda sdbre o
lucro auferido nessa correcio e dividen-
dos. e ainda podem éles deduzir de sua
renda bruta 20°: do saldo médio anual de
deposito. Isto significa que o dinheiro de-
positado na APERN rende mais de 3%
a0 mes.

O COMPUTADOR DA APERN

Visando atender melhor aos seus as-
sociados, e tornar mais dindmico ainda o
processo de financiamento, a APERN ad-
quiriu um computador de mesa que ira
proceder o langamento das contas de pou-
panca, cdlculo de correcio monetdiria e
dividendos, proceder o cdlculo dos finan-
ciamentos, elaborar os recibos de cobran-
ca de prestacdo dos mutudrios, além de
fazer tdda a contabilidade da Associacao
e executar outros programas ImMmenores,
tais como fornecimento de dados estatfs-
ticos, etc.

DESENVOLVIMENTO DA CIDADE

A medida em que a APERN est4 cres-
cendo, ela tamhém participa do desenvol-
vimento da cidade. Na drea publica, ji
recolneu em trés anos, em impostos de
laudémio e transmissdo inter-vivos  mais
de 800 mil cruzeiros; transformou o im-
posto territorial em imposto prediai de
mais de mil unidades; em todos os finan
ciamentos de implantacdo de conrjuntos
residenciais foram construidas obLras ce
infraestrutura bdsica que, evidentemente,
foram incorporadas a Prefeitura ¢ drgaos
de servigo publico — calcamento, sanea-
mento e iluminacdo publica.

RN-ECONOMICO

Com relacdo ao cardter social. através
das construgdes que financia a APERN
J& ofereceu oportunidade de emnrézo a
cérca de 3 mil pessoas, beneficiando in-
diretamente 15 mil pessoas.

A APERN proporciona a circulacin
de riquezas, aumentando o consumo de
material de construcio e ajudando a es-
tabilizar os precos dos aluguéis em Natal.

APERN — SEUS PLANOS PARA 72

As metas da APERN para 1972, ce-
pundo Fernando Paiva, sfio: construir a
sua sede prépria, implantar definitiva-

0O Edificio Etoiie, primsiro

edificio residencial “classe A"

de Natal, com dez pavimen-

tos, ¢ um grande empreendi-

mento financiado p el a
APERN

mente O sistema de computacdo, aplicar
recursos da ordem de 12 m'lhdes de cru-
zeiros e atingir o numero de 20 mil cader-
netas de poupanga.

O inicio da construcdo da sede pré-
pria estd previsto para os primeiros cgis
meses do ano, dependendo apenas da
aprovacdo do projeto arquiteténicy nela
Prefeitura de Natal. A conclus@o da obra
estd prevista para um espagco de oito
meses. A nova sede da APFRN (a®atunl
funciona no térreo do Edificio Canacu)
ficard localizada na Praca Padre Joao
Maria.

A APERN tem patrocinado e promovido grandes acontecimentos em Natal,
Um deles foi a grande gincana automobilistica, que mubilizou centenas
de jovens e distribuiu prémios valiosos
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0 CEPLAN resolve
seus 4 problemas

1 — Agéncia de Empregos — Empregos permaner.tes ou
temporarios sem vinculo cmpregaticio. Temos 5.000 pes-
soas cadastradas para diversas furg¢des de uma empresa.
Solicite nos, pois teremos o prazer de servi los, sem co.
brar quaisquer taxas adicionais.,

2 — Cursos — Sccretaria Executiva — Aux. de Escri-
térios — Contabilidade pratica — Computadores Eletroni
cos — Grafoscopia — Administragido de Farmacia — Téc
nicas de Vendas — Relagoes Humanas — Memorizagio e
Leitura Dinamica — Taquigraiia — Estudo Dirigido —
Diccdo Inglés — Pré Vestibular — Artigo 99 — Ginasial ou
Colegial em 10 muses, com uma turma exclusiva para se
nhoras.

3 — Orientagdo Psicrlogla ao Trabalho — A partir do
dia 20 de dezembro estd em funcionamento o nosso De.
partamer.to de Oriuntacio Psicologica ao Trabalho. Esta
remes realizando testes du:

Inteligéncia — Personalidade — Vocacional — Psicotéenico

4 — Cadastro — Informaqoes particulares ou comur
ciais. Guardamos todo sigilo. Excecutamos trabalhos em
qualquer parte do Brasil. Trabalhamos em convénio com
Agéncias de Informagdes de: Salvador — Recife — Jodo
Pcss¢la — Rio de Janciio — Guanabara — Sdo Paulo —
Brasilia — Fortaleza — Belém — Manaus.

Av. Rio Branco, 791 — Caixa Postal, 527 — 59.000 — Natal RN

Incentivando os r.ovas valores, editando seus traba-
lhos. oferecendo ao Rio Grande do Norte a cul
tura vinda das melhores fontes, as organizacoes
Walter Pereira ccontribuem para o desenvolvi-
mento do Rio Grande do Norte Porisso, participa
destas alegrias que marcam o segundo aniversa-
rio de RN ECONOMICO — g veiculo do desen
volvimento potiguar.

organizacdes Walter Pereira:
LIVRARIA UNIVERSITARIA (NATAL)
LIVRARIA UNIVERSITARIA (Mossord)

J LIVRARIA ISMAEL PEREIRA (Natal)

IRANSPORTAR ?

€ CONOSCOo

Garantimos a entrega da sua
varga de qualquer espédie, de
todo o Brasil, trabalhamos com
tapidez, seguranca ¢ honestida-
de. Somos uma empresa per-
tencente ao grupo da LOBRAS
S A

~ e
Cﬂr'qtelaca Rua Fonseca ¢ Silva, 1136
- Fone 21:62 — Alecrim
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SOCIEMA

Sociedade Mercantil
de Materiais Ltda.
RUA CEL. ESTEVAO, 1355

Centro Comercial do Alecrim — Sala 1
NATAL (RN)

Escritorio de
Contabilidade e
Auditoria Ltda.

LUIZ
GONCALVES
PINHEIRO

Rua Frei Miguelinho, 109 — 1 andar
Fone 21-59 — NATAL (RN)




O primeiro edificio

“classe A” de

Natal

ja esta sendo construido
a av. Hermes da

Fonseca,

504-A

 "Ltcile" € o primeiro edificio "clas

se A" de Natal: 10 pavimentos, “ois apar-
tamentos (alto luxo) por andar. sobre pi

iotis, area para play-graund, caraper -
privativas, dois elevadores. O "Etoile "
€ uma verdadeira obra de arte para ofere-
cer conforto acs seus moradores: en cada a
partamento sao tras quartos, dois banhei-
ros sociails, cop. -ccrinha, terraco de
festas, dependencia completa de empregada

numa area total de 184 m?2.

Alem das caracteristicas que determinan
—J————-—— um predio de firno acabamento, a constru -
¢ac e da CiCOL — Empresa que coenetr
tambem o pregressc de Natal.
incorporador: GILSON RAMALHO A. RODRIGUES
construcao: CICOL - Companhia de Investimentos
e Construcoes Ltda.
instalagoes: PROEX - Projetos e Instalacoes de
Engenharia Ltda.
financiamento: APERN - Associagao de Poupanga

e Emprestimo Riogranden

se do

Norte

vendas: PAIVA I1RMAOQ




MARMORE -
Riqueza que o RN
nao aproveita bem

O mdrmore encontrady 1.0 R‘o Gran-
de do Norte, um dos melhores- do- Bra-
sil, tendo em vista mais pesquisas na
regiao do Seridd, nos e»oloca em lugar
destacdvel ante a producdc nscionzl. So.
mos um bom produtof rom perspectivas
para melhorarmos nosso nercado néstes
préximos dois anos.

Com atividade cxtrativa, o mszrmore
do Rio Grande do Norte vem se desen-
volvendo rapidamente hd :nais de {0 anos.
Até agora n#io deixamos de produzi-lo,
mesmo chegando a baixar de tonelagem
alrpuns anos e melhorando em  outros,
frente aos demais Estadns iambém pro
dutores ' Nossa producdo tem aimentado
de maneira assombrosa, depois de 1968.
E. com as pesquisas que a CASOL vai
levar a efeito em alguns municipios, a
tendéncia é termos no Estado uma das
maiores produgdes do pais.

ONDE ESTAMOS

Pelos dados  estatisticos, tivemos a
ovnortunidade de apreciar a nossi produ-
¢fio desde 1965. O 4° lugar nos foi reser-
vado em 1967 e de 14 para cd ainda nao
ultrapassamos essa posi¢do. Em 1965, che-
gamos ¢ uma producdo de 1599 t pera,
no ano seguinte, baixarmos para as 939 t.

Duplicamos a produgéo em :967, che-
gando a extrair 4119 t, o que nos deu
uma renda de Cr$ 160.000, muito sita em
relacio aos anos anteriores, Cr$ 50.000 e
Cr$ 25.000, respectivamente. Tivemos, en-
tdo, em 1968, um declive de 100 t, Gue
em valor significou uma subida para
Cr$ 188.000. Déste ano em diante rfo
baixamos mais. Continuamos aumentando
a producdo e o valor das vendas.

O primeiro prcdutor de Mdrmore do
Brasil é o Estado de Minas Gerais. Fm
1968, estava com uma produgin de 25.000
t, no valor de Cr$ 1.460.000, o que sig-
nificava 50% da producdo nacional. ¥
seguido com grande diferenca pelo Lsta-
do do Rio, Espirito Santo e Bahia. Te-
mos ainda como produtores S@o Paulo,
Santa Catarina e Parand, tendo sido éste
ultimo um dos grandes produtores nos
anos de 1965 e 1966, detentor do 5. lugar
na producdo de mdrmore no Brasil

GRAFICO MARMORE DO RN

Na regidio do Seridd é que temos as
grandes reservas do mdrmore em nosso
Estado. Sdo os municipios de S&o Rafael
Sdo Jodo do Sabugi, Caicéd, Almino
Afonso, Parai e Parelhas, quem mais
produzem mdrmore no Estado e também
no Nordeste. Nossas principais reservas
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Joao Fernandes Freire, diretor-industrial da Rolanto, é um dos homens
que conhece bem o mirmore do RN

podem ser encontradas na Regiio do Ca-
valo Bravo (Municipio de Sdo Refael),
que em pesquisa feita pela SUDENE, em
1964, foram calculadas em 20.000.000 me-
tros cubicos déste precioso calcdrio, tao
bem cuanto o de Carrara (Itdlia).

Atualmente, o desenvolvimento da
mineracdo do mdrmore no Rio Grande
do Norte tem sido intenso. Além da je-
giao do Cavalo Bravo, estao sendo objeto
de pesquisas as jazidas Virzea Cumprida
(Jucuruti), Carai, Fazenda Massané e
Sftio Santa Clara (Sao Rafael), Sitic
Trapid (Almino Afonso) e a Fazenda Pe-
ara e Cal (Sao Joao do Sabugi).

CUSTO E VENDA

O prego do mdrmore no Rio Grande
do Norte oscila entre Cr$ 60,00 e .
Cr$ 120,00 o metro quadrado. preco bas

tante barato vendo-se a qualidade do ma-
terial. Isto para a pedra i4 beneficiada.
Fistes precos foram obtidos através Jas
duas marmorarias existentes em Natal e
tinicas no Es!ado, que sio a Penedo e
Rolauto.

O mdrmore bruto custa Cr$ 350,00 o
metro cibico, que perde cérca de 40°%
do seu péso depo's do beneficiamento,
devido ao desvaste do corte e polimento.
Sendo o nosso Estado possuidor de gran-
des reservas  até agora somente vem ser-
vindo como fornecclor do mdrmore bru-
to para a marmorarias de Natal e da
regiio Nordeste.

Nossa cidade é o principal centro de
consumo dessa matéria, porem temos
como compradores os Estados de Per-
nambuco, Paraiba e Ceard. Memo a
Rahia sendo um produtor dos maiores,

RN-ECON MICO



também se abastece do nosso mdrmore.
Chegamos algumas vezes a evportar para
o Sul e Centro do Brasil, como n: *aso
da cons'rucdv do Pa'dcio da Alvorada,
em DBrasilia, em cuio revest mento foi
ut'lizado mdrmorz do municipio dz Pa-
relhas.

APRESENTACAO E CORES

Nosso mdrmore apresentase com
granulometria, brilho e resisténcia. Estad
qualificado como o meolhor do Brosil e
pode ser comparado ao mdirmore Italia-
no, o0 melhor do mundo. As cores mais
procuradas sao branca e cinza, e a branca
aparece nas tonalidades gélo e areia. O
mirmore branco €é encontrado nos mu-
nicipios de Sao Rafael e Jucurutu, o
nerro em Parau e o rosa em Sdao Tomé,
onde ha também o avermelhado. Pode
sor encontrado listrado, nas tonalidades
conza claro e cinza escuro, no municipio
de Parelhas.

TRABALIIO DE PRIMLCIRA

O hbeneficiamento do mdrmore é ri-
pido e belo, ndao oferecendo nenhuma
alteracdo por produtos quimicos. O bloco
cinza claro e cinza escuro, no municip o
s6 chega a perder muito do péso de-
vido ao desgaste, quando da serragem.
Tracido das jazidas fornecedoras, o mar-
more passa por complexo processamento
até chegar» ao ponto de ser entregue ao
consumidor. O tratamento comeg¢a a scr-
ragem, vindo a seguir o corte e puli.
mento.

Todo o bloco é aproveitado em re-
vestimento de pisos, soleiras, balcoes, tu-
mulos, altares, paredes, etc. As sobras
nao ficam desperdigadas, sdo utilizadas
para a fabricacdao de piso venesiano, cin-
zeiros, porta-canetas, e outra infinidade
de artigos.

Esta industria nao emprega muitos
operdrios. Em todo o Estado, tanto nas
marmorarias como nas jaz'das, o numero
de operdrios nao ultrapassu a faixa dos
600, nuimero bastante reduziao. Isto acon-
tece porque nao podemos trabalhar o
mérmore em larga escala se niao temos
um amplo mercado consumidor. O pro-
duto ndao pode ficar empatado j& que os
gastos s@o excessivos em miéo de obra e
maquindrio utilizado.

EMPRESAS

Sdmente duas marmorar.as temos
em todo o Estado, localizadas em Natal.
A Marmoraria Penédo da 4qual um dos
diretores ¢ o Sr. Celio Luna e a Rolauto
Importadora/Exportadora Ltda.. que tem
no Sr. Waldomiro Cavalcanti Dantas um
dos dirigentes. Possuindo uma larga vi-
sdo do que seja o comércio do msrmore
éles acham que exportar 0 nosso mar-
more para O exterior é impossivel. Hd
compradores como a Venezuela e Argen-
tina. mas a exportagdo sai bastante dis
pendiosa.

A Penédo possui jazida em Sao Ra-
fael o que diminui muito o pre¢o da pro-

pra 0 médrmore para beneficid-lo em
Natal. Mesmo assim consegue té-lo aceito
no mercado tanto como a Fenédo.

O Grupo Sinval, diretamente ligado
ao comércio do mdrmore no Estado, estd
implantando na cidade de A¢u uma das
mais modernas marmorarias do pafls,
com ajuda do Banco do Desenvolv.mento
do Rio Grande do Norte.

Uma das justificativas econdmica des-
ta emprésa é o da proximidade das ja-
zidas existentes em Sao Rafael, Jucurutn
e Parau bem perto de Aqui, o que dimi-
nui os gastos no transporte da pedra
bruta para a serraria. Outra, é que as
estradas pavimentadas facilitam a am-
pliagao do mercado j& que se torna fécil
o acesso direto das marmorarias no in-
terior com os grandes centros comerciais
do pais. Sao as estradas BR-304 e BR-301.

PERSPECTIVAS

As estradas sao consideradas fator de
grande importancia para o comércio dr
mdrmore. Embora o Rio Grande do Nor-
te tenha grandes-reservas deste material,
até agora tem servido unicamente como
fornecedor de matéria prima. Com as
emprésas que j4 temos e mais o Grupo
Sinval iremos ampliar nosso comércio.
A instala¢iio de marmorarias junto as ja-
zidas sdao de grande valia. Porque assim
teremos oportunidade de aumentar rdpi-
damente, a producdao entrando no comér-
¢io nacional.

et

Uma historia de

Sa.

MINERACAO JERONIMO ROSADO S/A

pum——"

Quando o gesso ecra artigo de luxo ¢ dec impor u
tagao, a visao de um pioneiro mossoroensc, com

sua fc inquebrantavel e sua capacidade de trabalho,
popularizou o produto, ahriu novos empregos ¢

gerou riquezas nara a regiao. Mo sepundo ani-
versario do DRN-LCOADMICO, fazemos cste pequeno
registro. "egistro que nos orgulhamos de fazer

com a sinples divulgagao do neme de nossa empreé

desde 1939

sraga Fresidente Varcas, 20 - lossoro-nn

pioneirismo

/
RN-ECONOMICO
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)
desenvolvimento

se constrdi
com cnmen‘ro

O Rio Gra d d N rte comecar a produzir cimento

a partir do o do p roximo ano. A ITAPETINGA
AGROINDUSTRIAL uma d s do g upo Jo o
Santos, em Mossoro, ja p t d pa p oduz
200m|f ld de cime top tl dg acas a um in-

estimento de 57 mi lh s de . Nu uma segu nda
t apa a ITAPETINGA ta mb ém voi p oduzir cimento
branco (s segunda fabrica do Brasil), da d RN
de hoje s do dese ol vimento

AGRO-IINDUSTRIAL S/A
uma empresa do

grupo Joao Santos )

CMiICT




MONTE LIBANO

SALHA
LAWAR

Trés projetos para
0 desenvolvimento

O espirito empresarial cresce no Rio
Grande do Norte. Sem deméritos pa-
ra outros nomes, essa imagem € sen-
tida quando um grupo em cuja fren-
te se encontram os conhecidos ho-
mens de negécio Abbas Hassan El-
Aouar, Alcides Araijo e Nagib Assad
Salha.

Fora de diuvida que seus empreendi
mentos, bem enraizados nesta terra,
tém obtido o mais absoluto éxito. Por
tantas razoes ha de se entender que
outro destino nao poderao ter os em-
preendimentos a que agora se estao
dedicando, e que representarao, cer-
tamente, contribui¢ido expressiva ao
desenvolvimento econdmico do Estado

Ai estao impondo-se a admiragao de
todos, 0 maior parque avicola, da re
gido, em projeto integrado e que se
implanta numa drea de 1.000.000m2,
no Jiqui; o Hotel Monte Libano, cu-
ja constru¢do no Grande Ponto, em
pleno “coragao da cidade”, ressalta
aos olhos de todos, nao apenas pela
beleza arquiteténica prometida, co-
mo pelo objetivo de dar a Natal um
estabelecimento hoteleiro dos mais
modernos do pais; a fabrica de oleo
de mamona, no municipio de Parna-
mirim, abrindo horizontes os mais
promissores a cultura da mamona no
Estado, possibilitando nova mao-de-
obra a0 homem do campo.

E assim que podemos apresentar
ésse grupo onde trés verdadeiros em-
presarios dao de si, em nome dos
que se coulocam ao seu 130 Nas suas
empresas, ndo apenas o0 melhor de
seus sonhos, porém, o mais auténti-
co de suas realizagdes.

do RN

Nagib Assad Salha. Alcides Araijo e Abbas Hassan El-Aouar sdo
trés nomes que cormn muito espirito empresarial participam do
desenvolvimento do RN.



Empreendimento por empreendi-
mento, é assim que os indicamos:

LAWAR S/A — Industrial, Comer-
cial e Avieola - - é a empresa que tem

como Abbas Has-
san empreendimen-
to, d .000.000,00, tem
a recursos oriundos
dos arts. da legislagdo de in-
centivas de Renda, otra-
veés da

Projel® infkrado, compreendendo
desde a prodichio de pintos, a criacdo
de aves parf® dbrte e postura permi-
tindo a comercializagdo, inclusive, di-
reta a@ consumidor.

Esse parque agricola, contando com
fibrica de rag¢Ges e abatedouros pro-
prios, terd condi¢Ges para produzir
30.000 ovos didrios, 0 que equivale
dizer, producdo bastante para assegiu
rar o consumo de todo o Estado.

Sua execu@ot ¥ atingindo mais de
60% da construtﬁo civil, estd com sua
conclusio prevista para o segundo se
mestre de 1972, representando, acima
de tudo, uma participacdo das mais
positivas a economia do Estado.

A Lawar S/A — Industrial. Comercial’ e Avicola vai produzir
30.000 ovos diarios, garantindo assim todgo o consumo do Estado.

\ |
It M,NIH‘ | ‘ I l

A construcio civil de Lawar S/A ja atinge mais de 60%. A conclusao
esta prevista para o segzundo semestre do proximeo ano,




MONTE LIBANO HOTEIS E TU
RISMO S,;A — Este empreendimento
hoteleiro, dos mais arrojados da re-
gido, tem a sua frente, na condicao
de Diretor-Presidente, o0 empresario
Alcides Araujo.

O natalense ja tomou conhecimento
de sua existéncia. Em pleno centro da
cidade, se estda erguendo uma obra ar
quitetbnica, moderna, da mais expres-
siva beleza, recebendo recursos oriun-
dos de incentivos do Imposto de Ren
da reservados a turismo, que recebeu
da EMBRATUR integral aprovacgao.

O Hotel MONTE LIBANO compre
endera 17 andares, nos quais se dis-
tribhuirdo 13° apartamentos e 8 suites,
todos com as instalagées mais moder
nas no ramo hoteleiro, e mais, diver
sas salas de estar, restaurante, bar e
piscina no 3.-andar, bem assim, depen
cias que complementarao todo o seu
conjunto.

Em térno do Hotel ficara uma rede
de estabelecimentos comerciais, nos
quais os hdspedes hao de encontrar
todos os artigos de seu interésse, in
clusive as curiosidades regionais.

Essa obra tem o seu custo previsto
em Cr$ 20.000.000,00, e sua conclusao
estd prevista para 1973. Ha de repre
sentar, sob todos os aspectos, um em
preendimento do qual se orgulhara o
natalense.

SALHA S/A — Industria ¢ Comér
cio de Oleos — Este empreendimento
tem a sua frente, o empresario Nagib
Assad Salha, Diretor-Presidente da so-
ciedade.

No municipio de Parnamirim. dis
pondo de uma drea de 50 000m2, as
construgoes civis désse empreendi
mento ja ultrapassam a faixa dos 6%«
Ali 0 mais moderno maquinario para
beneficiamento de semente de mamo-:
na e outras oleoginosas serda instala
do.

O seu funcionamento possibilitara
o0 mais intenso fomento a cultura de
mamona, visto que industrializara 100
toneladas diarias, ou ainda, 25.000.000
kg anuais. Para alcangar essa produ
¢a0, o homem do campo tera diante
de si, plantando mamona, possibili
dades reais, alcan¢ando uma mado-de
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A miona « unvr riguesa do RN
que ninzuem  tinha pensado em
aproveitar. \zcora 2 mamona tera
vez com o funcionamento de Na-
Tha S/A Indistria ¢ Coméreio de
Oleos,

Monte Libano ceme-
c¢a a ser uma realida-
de, De acordo com o
seu projeto, éste ho-
tel tera 17 andares,
132 apartamentos ¢
8 suites. Sua locali-
7acio ¢ no centro da
cidade.

obra que empregara 60.000 pessoas
(nO campo).

E do conhecimento de todos o lar-
go mercado que estd aberto ao 6leo
de mamcna, sobretudo no comeércio
com o exterior, dai resultando mais
divisas para o pais, afirmando-se, mais
solida, a economia norte-riograndense.

Até 0 momento o custo do projeto
estd previsto para Cr$ 6.000.000,00,

Outras consideracoes — Nao se po-
de negar o que vao representar para
0 nosso Estado, as realizagbes désse
grupo, formado de empresarios do
equilibrio de Abbas Hassan El-Aouar,
Alcides Araujo e Nagib Assad Salha.
0 que realizaram até agora, constitui
sobretudo aval para o que realizarao
ainda nesta terra, ajudando-a a cres-
cer e a configurar-se na nova imagem
du Brasil gigante



AMBIENTAL
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Com a crescente deterioracéo
de seu “habitat” natural, a hu-
manidade estd pagando um tri-
buto pesado & sua propria genia-
lidade na criagdo e no desenvol-
vimento de seu mundo material.

POLUICAO

JURDICO
MUNDIAL

Polui¢do do ar, da dgua e o barulho
excessivo é tema constante. E com
razdo, pois tornou-se um dos maiores
problemas da sociedade moderna,
criado junto com o progresso tecno-
ldgico.

Em quase todos os paises organi-
2am-se comissdes, realizam-se congres-
sos, criam-se leis, numa tentativa de
se encontrar uma solugdo para uma
das maiores ameagas para a vida hu-
mana e vegetal. Também o Brasil se
preocupa com a poluic@ao ambiental,
e seu cddigo penal prevé punicdo para
quem colaborar com a polui¢do, seja
do ar, da dgua ou para a perturbac¢do
do meio-ambiente do homem, através
do ruido.

Porém, existe grande dificuldade em
se apontar uma fonte unica como cau-
sadora e encontrar a ilegalidade do
ato imputado @ fonte emissora da po-
luicdo. Além disso, a legisla¢do a res-
peito é falha, tornando dificil a apli-
cagcdo do direito penal comum para
combater eficientemente a polui¢cGo
ambiental.

Entre os males — pestes, doengas,
guerras e tantos outros — que se der-
ramaram da caixa de Pandora sdbre a
terra, jé devem ter-se encontrado 0s
visiveis ou invisiveis agentes para cas-
tigar 0 homem moderno na sua mar-
cha para a conquista tecnolégica das
suas condigbes de vida. Com a cres-
cente deterioracdo de seu “habitat”
natural, a humanidade estd pagando
um tributo pesado & sua prépria ge-
nialidade na criacido e no desenvolvi-
mento de seu mundo material: é o fe-
némeno da chamada “poluicdo am-
biental” em seu sentido mais lato.
Manifesta-se nas aglomeragdes huma-
nas das grandes cidades como na pe-
quena aldeia nas vizinhancas de um
aeroporto supersdnico ou afinal nas
redondezas habitadas de emprésas in-
dustriais, soltando gases ou vapdres
ao ar ou residuos de toda a espécie,
téxicos ou contaminados, nos rios,
nos lagos e mesmo, as orlas mariti-
mas. Se o problema nao é ndvo, se
o combate & poluicio ambiental jd
tomou a consciéncia dos homens de
senso de responsabilidade pelas ne-
cessidades elementares da coletivida-
de, nunca se levantou tao alto o bra-
do de alerta geral como nos tultimos
tempos e em &mbito mundial. Se a
ciéncia indaga quantos sucumbem
anualmente ao céncer na sua incansd-
vel procura de debeléd-lo, hoje ela se
preocupa jé com a mesma intensida-
de com as inumeras vitimas da polui-
¢do ambiental que, ainda mais, ndo se
limita a0 homem, mas ataca impiedo-
samente, também os seus bens, a flo-
ra e fauna de seu “habitat”.

A gravidade do problema é indis-
cutivel. O que nos leva a encard-lo
aqui, € a movimentacdo notdvel que
atualmente estd mobilizando, fora e
dentro do pais, as fOrcas oficiais e
privadas, &s quais incumbe enfrentar,
em tOda a sua amplitude, as causas
e efeitos da poluicio ambiental. O
alarme € geral, transborda os circulos
restritos de especialistas e autorida-
des, toma cada dia mais conta da im-

prensa escrita e falada, empolga, com
a forma sensacionalista dada pelas re-
vistas ilustradas nos paises mais im-
portantes, as grandes massas. Numa
palavra: tornou-se assunto do dia e,
como podemos afirmar, em boa hora.

Poluicao Ambiental — o seu
Conceito

O legislador brasileiro, no art. 1* do
Decreto-lei n.* 303, de 1967, definiu a
poluicdo como:

“Para as finalidades déste Decre-
to-lei, denomina-se Poluicdo qual-
quer alteracdao das propriedades fi-
sicas, quimicas ou bioldgicas do
meio ambiente (solo, dgua e ar),
causada por qualquer substincia
sdlida, liquida, gasosa ou em qual-
quer estado da matéria, que, direta
ou indiretamente:
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Seja nociva ou ofensiva a saude,
4 seguranca e ao bem-estar das po-
pulacées;

Crie condi¢des inadequadas para
fins domésticos, agropecuadrios, in-
dustriais e outros; ou

Oocasione danos a fauna e a
flora”.

Nao se enquadrou nesta defini¢do a
perturbacao do meio-ambiente do ho-
mem pelo ruido que, em escala cres-
cente, é considerada como problema
gravissimo e impropriamente denomi-
nada de “poluig¢do sonora”. Com a po-
luicao do ar e da dgua ela tem comum
o efeito nocivo a saude do homem.
Entendemos, portanto, por polui¢ao
ambiental a deterioragdo substancial
das condigbes gerais e normais do
“habitat” do homem, decorrentes de
causas criadas por terceiros, produ-
zindo efeitos nocivos a sua integrida-
de fisica, aos seus bens, as suas ati-
vidades bem como a flora ou fauna
da regiao atingida.

Assim sdo trés as principais moda-
lidades da “polui¢do ambiental”:

1) polui¢do do ar

2) poluigdo da dgua

3) a chamada “polui¢do sonora”

A polui¢do ambiental, em tddas as
suas formas de sua ocorrér.cia, pode
causar efeitos que se deixam capitu-
lar no Cédigo Penal como crimes con-
tra a pessoa — homicidio culposo, le-
sfes corporais ou contra O patrimo-
nio — dano e outras figuras delituo-
sas, pelo que, a primeira vista, a or-
dem juridica geral jd possui armas
de defesa.

Com efeito, nao faltam exemplos de
casos de mortes e lesdes corporais,
como o relatorio da Comissao Suiga
para Higiene do Ar, de 20 de junho
de -1961 focalizou, historiando o se
guinte:

“Em dezembro de 1961, os gases
emitidos das muitas fdbricas qui-
micas e industrias pesadas, aglo-
meradas no Vale do Rio Maas na
sua parte inferior, estagnaram por
tempo prolongado em virtude de
condicdes anormais da atmosfera
(inversio de temperatura, auséncia
de ventos e nevoeiro durante 5
dias). A partir do terceiro dia dés-
te periodo de estagnacao verificou-
se um rdpido aumento das doen-
¢as do aparélho respiratério. Ava-
lia-se em varios milhares as pessoas
adoentadas. Os casos fatais, nor-
malmente em média de seis por
semana, elevaram-se a 60 por se-
mana. Diversas autépsias revela-
ram que foi respirada uma subs-
tancia que fortemente atacou as
mucosas das vias respiratdrias.
Em consequéncia faleceram em
primeiro lugar pessoas idosas e
pessoas que ja haviam sofrido do-
encas cronicas do coracao e dos
pulindes. O efeito téxico em ou-
tros orgaos nao foi comprovado.
Com o término déste periodo de
nevoeiro cessaram dentro de cur-
to tempo, estas enfermidades”.
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Catdstrofes semelhantes ocorreram
em 1948 em Donora (Pennsylvania),
em 1947 e 1949 em Los Angeles, em
1950 em Poza Rica (México), em 1952
e 1962 em Londres.

Estes acontecimentos nao sé atin-
gem a pessoa humana, mas tam-
bém objetos de patriménio, flora e
fauna.

Adherbal Meira Mattos, na sua tese
“A Defesa da Vida Humana nas Gran-
des Concentragdes Urbanas”, apresen-
tadas a “IV Conferéncia Nacional da
Ordem dos Advogados do Brasil”, ao
reportar-se a poluicio do ar, foca-
lizou:

“Com o envolver da civilizagéo,
alarmantes se tornaram seus efei-
tos econdmicos e sociais. Quanto
aos primeiros, ha os prejuizos cau-
sados as plantas, principalmente,
nas zonas de cultivo mais proxi-
mas aos grandes centros urbanos
sendo, nos Estados Unidos, avalia-
dos em quinhentos milhdes de dé-
lares anuais. O mesmo sucede com
as propriedades (corrosio de ma-
teriais de construgiao e de revesti-
mento), com os saldrios (na Fran-
¢a, ainda em 1957, houve uma bai-
xa avaliada em quarenta milhdes
de francos), com 0os meios de trans-
porte (hda acentuada queda na uti-
lizagdo de veiculos urbanos em de-
corréncia do “smog”) e, finalmen-
te, com 0s proprios seres humanos,
ocasionando inflamac¢io nos olhos,
lesao geral dos alvéolos pulmona-
res, irritagdo na garganta, bronqui-
tes e 0 cancer pulmonar. A bron-
quite e o efizema foram, ano pas-
sado, a principal razio da morte
de vinte e seis mil pessoas nos
Estados Unidos e causa secunda-
ria de outras cinquenta mil, ofe-
recendo-se o fendémeno, na Ingla-
terra, pelo menos seis vézes mais
dramadtico. Os efeitos sociais, de-
nunciados desde o Século XIX,
com a queima do carvao, exaspe-
raram-se com o funcionamento de
novas industrias e pela auséncia
de um planejamento urbano eficaz,
podendo, @m larga escala, gerar O
desemprégo (Pedro M. Gondim).
Dai a necessidade da participagio
de técnicos especializados e a cria-

¢ao de zonas de protecdo sanitdria.

Uma simples nuvem de “smog”
contém 3.200 toneladas de ani-
drico sulforoso, 2.800 toneladas de
impurezas e 4.200 toneladas de 6xi-
do de carbono, desprendidas dos
automoveis, fdbricas e incinera-
dores”.

A gravidade da questdo nem permi-
te mais taxar de sensacional certos
artigos da imprensa como o da Re-
vista alema “Quick” n. 37, de 9-9-1970,
pdgina 34 e seguintes, que sob a epi-
grafe “Socorro — Estamos sendo en-
venenados”, exclama:

“O ar que respiramos, estd em-
pestado, nossos rios e lagos polui-
dos. Afixamo-nos em montanhas
de lixo. Cientistas advertiram-nos

ha anos, da iminéncia desta catds-
trofe. Nossos politicos fingiram-se
surdos. Agora faltam 5 minutos
para meia-noite. Se nada se faz
agora, devermnos pagar pelas omis-
sOes do passado um prego terrivel:
com a nossa saude e com a nossa
vida”.

Os casos concretos que a revista
relata, sdo assustadores; mesmo quan-
do se introduz, num ou noutro, um
traz a tragicomica, como o que ocor-
reu na cidade de Colonia, onde numa
pancada de chuva se dissolveram
guarda-chuvas e meias de senhoras,
pois quando uma fdbrica queimou te-
cidos artificiais, desprenderam-se ga-
ses que, por sua vez, formaram nas
nuvens dcido cloridrico que, com a
chuva, desceu das nuvens, destruindo
os tecidos fabricados com fibras arti-
ficiais. S&o inumeros os casos de in-
toxicagdo fatal de gado e outros ani-
mais e as doengas que atacam as pes-
soas em contato com poeiras e gases
provenientes da deterioracdao deletéria
da atmosfera em que se vive.

O ruido que caracterizamos como
polui¢do sonora, ndo € menos nocivo
a4 saude humana: A revista alema
“Bunte Ilustriente”, no seu n. 3, de
12 de janeiro de 1971, publicou uma
reportagem sob o titulo “Barulho En-
curta Nossa Vida”.

O ruido pode levar a perturbagdes
cardiacas e circulatérias, provocar do-
encas gdstricas e nervosas. Nao exis-
te ainda um catdlogo seguro de doen-
¢as causadas por ruido. O Prof. Dr.
Werner Klosterkoetter, Diretor do
Instituto Alemao de Higiene e Medi-
cina do Trabalho em Essen e Presi-
dente da Liga Alema do Combate con-
tra 0 Ruido, afirma:

“Ndo podemos ainda definir do-
engas especificas do ruido”.

O barulho encurta a vida. Arruina o

coragdo, o estomago, os nervos. E o

“stress”. Mas s@o os berlinenses que
reclamam.

Certo é, porém, que o ruido produz
efeitos nocivos a saude dos homens
que, todavia, nio reagem uniforme-
mente a exposi¢do de ruidos excessi-
vos. Ademais, a medicina nio chegou
ainda a indicar os limites exatos a
partir dos quais o ruido pode ser
considerado causa de enfermidades.
Entretanto, certds limites de periculo-
sidade ja foram cientificamente esta-
belecidos. Assim acima 70 decibéis
(phones) podem ocorrer sintomas fi-
siolégicos e a partir de 90 decibeis
lesbes organicas. Entre as fontes de
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barulho excessivo figura em primeiro
lugar o transito nas grandes cidades
por sua insisténcia que, dia e noite.
pesa sbbre os habitantes, atingindo-
os ainda em seu lares e nas horas des-
tinadas ao descanso. A cidade alema
de Colonia incumbiu o Prof. Guthof
de medir a ruido nas suas ruas. De
3.000 foram medidas 1.000 ruas com
resultado alarmante. Nenhum habi-
tante destas ruas gosa o minimo de
siléncio noturno que se situa abaixo
de 30 decibéis. Em 316 ruas.encqQn-
trou-se ruido forte e em 27 ruido mui-
to forte com a agravante de que 30%
das moradias examinadas possuiam
as janelas de seus dormitérios com
frente para a rua.

Conhecida € a situagdao das pessoas
que residem nas redondezas imediatas
de um aeroporto.

A cidade de Rerlim calculou em 30
milhGes de marcos os gastos necessa-
rios para prover as casas contiguas
a0 Aeroporto de Tempelhof com jane-
las duplas contra ruido e para tais
fins, o Senado de Berlim coloca a dis-
posican da Sociedade Berlinense de
Combate Contra o Ruido, anuulmente,
a soma de 3 milhdes de marcos.

A importancia do ruido para o bem-
estar fisico do homem foi reconhecida
particularmente na matéria de sala-
rios de insalubridade. Assim, a Por-
taria do Ministro do Trabalho e da
Previdéncia Social, n* 491, de 16 de
setembro de 1965, no Quadro XI
(Operacoes Diversas), atribui insa-
lubridade em grau meédio a:

“Trabalhos em ambientes com
excesso de ruido:

a) Em recintos limitados: nivel
igual ou superior a 85 decibéis (me-
dida efetuada na curva “b” no me-
didor de intensidade de som).

b) Ao ar livre: nivel igual ou su-
perior a 90 decibéis (medida efe-
tuada na curva “c” do medidor de
intensidade de som”.

O Municipio de Siao Paulo orgulha-
se de ter disciplinado o problema do
ruido através da Lei n. 4.805, de 29
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de setembro de 1955, cujo regulamen-
to foi aprovado pelo Decreto n.° 3.962,
de 26 de agosto de 1958.

O Art. 1* do referido regulamento
preceitua:

“E proibido perturbar o bem-es-
tar e o sosségo publico ou da vizi-
nhanca, com ruidos, algazarras,
barulhos ou sons de qualquer na-
tureza, produzidos por qualquer
forma que ultrapassem os niveis
madximos de intensidades toleradas
por éste decreto”.

E algo diferente do art. 1 da Lei
que assim se acha redigido:

“E proibido perturbar o bem-es-
tar e o sosségo publico, ou da vi-
zinhanga com ruidos, algazarras,
ou barulhos de qualquer natureza,
ou com produ¢ao de sons julgados
excessivos, a critério das autorida-
des municipais, e especialmente,
dentre outros:

a) — de motores de explosdao ou
similares, desprovidos de abafado-
res ou em mau estado de funcio-
namento, bem como os de moto-
res que funcionem com escapamen-
to aberto e de geradores de ener-
gia elétrica, ... Vetado;

b) — buzinas, trompas, “claxons”
apitos, timpanos, campainhas, si-
nos e sereias, ou de quaisquer ou-
tros aparelhos semelhantes;

¢) — de matracas, cornetas, ou
de outros sinais exagerados ou con-
tinuos, usados como anuncio por
ambulantes;

d) — de anuncio de propaganda,
produzidos por alto-falantes, am-
plificadores, bandas-de-miisica, tam-
bores e fanfarras;

e) — de alto-falantes, fondgrafos,
rddios e outros aparelhos sonoros,
usados como meio de propaganda,
mesmo em casas de negocio, ou
para outros fins, desde que se fa-
¢cam ouvir fora do recinto onde
funcionem de modo a prejudica-
rem o sosségo da vizinhanga ou a
incomodarem os transeuntes;

f) — de morteiros, bombas, ro-
joes, foguetes e fogos ruidosos em

A foto (revista Bun-
te, de Berlim) é das
vizinhancas do Ae-
roporto de Tempe-
thof (como poderia
ser do aeroporto de
qualquer grande ci-
dade. Resultado do
barutho na hora do
vo0: serdo precisos
30 milhdes de mar-
cos a fim de confi-
nar o prejuizo do
barulho nas habita-
¢bes prdximas ao ae-
roporto, com a cons-
trucdo de janelas
duplas para vedar o
som.

geral, queimados em logradouros
publicos ou particulares;

g) — de médquinas e motores,
apitos ou sereias de fabrica, desde
que o som seja percebido fora dos
respectivos recintos, ou nao se li-
mite ao minimo necessdrio para
se constituirem em sinais conven-
cionais;

h) — de anuncios ou pregodes de
jornais ou de mercadorias, em vo-
zes exageradas, alarmantes, estri-
dentes ou continuas.

Pardgrafo unico — Também ¢é
proibido na zona urbana o uso de
buzinas de automodvel, a nao ser
em casos de extrema emergéncia.

Alids, o paragrafo unico aparece no
art. 10 do Regulamento com a seguin-
te redagao:

“Também ¢é proibido, na zona ur-
bana, 0 uso de buzinas de automod
veis ou similares, a nao ser em
caso de extrema emergéncia, obser-
vadas as determinagdes policiais”.

A problemdtica gira em torno dos
“niveis mdximos de intensidade tole-
radas por éste Decreto” e para as
quais o Art. 2 estabelece:

“Os niveis de intensidade de som
ou ruido fixadas por éste regula-
mento, atenderdo as normas da
“ASA (American Standard Associa-
tion — Sociedade Americana de Pa-
drdes) e serdo medidos pelo “Me-
didor de Intensidade de Som”, pa-
dronizado pela referida Sociedade,
em “decibeis” (db).

O Art. 22, por seu turno, fixa os ni-
veis médximos da seguinte forma:
“Os estabelecimentos referidos
no artigo 18 deverao apresentar ni-
veis de intensidade de som ou rui-
do, iguais ou inferiores aos discri-
minados abaixo, medidor no “Me-
didor de Intensidade de Som”, a
distancia de cinco (5) de qualquer
ponto das divisas do imodvel onde
tem origem o0 som ou ruido.

a) Na zona estritamente residen-
cial, de sessenta decibeis (60 db) no
hordario compreendido das 7 as 19
horas, medidos na curva “b” e qua-
renta e cinco decibeis (45 db) das
19 as 7 horas do dia seguinte, me-
didos na curva “a”.

b) Na zona predominantemente
residencial ou zona ecntral, de se-
tenta decibeis (70 db) no horério
compreendido das 7 as 19 horas,
medidos na curva “b” e cinquenta
e cinco (55 db) das 19 as 7 horas
do dia seguinte, medidos na curva
“a”

c) Na zona mista de oitenta de-
cibeis (80 db) no horario compre-
endido das 7 as 19 horas, medidos
na curva “b” e sessenta e cinco
decibeis (65 db) das 19 as 7 horas
do dia seguinte, medidos na cur-
va “b";

d) Na zona industrial, de oiten-
ta e cinco decibeis (85 db) no ho-
rario compreendido das 7 as 19 ho-
ras, medidos na curva “b” e ses-

Centinua na paging 18



A CHESF

Fator estratégico do desenvolvimento do nordeste

O aproveitamento da Cachoeira de
Paulo Afonso, em pleno coragao do
Nordeste Brasileiro, se constitui num
auténtico testemunho de fé por quan-
tos acreditam na ciéncia e na técnolo-
gia a servico do homem e da grande-
za da paz.

A engenharia brasileira, associando
sua elevada capacidade tecnoldgica a
ésse importante objetivo, féz do do-
minio da impetuosidade das daguas da-
quele salto a alavanca mestra do de-
senvolvimento sdcio-econdmico por
que ora passa, a olhos vistos, aquela
regiao.

Esse aproveitamento hidroclétrico,
realizado pela Companhia Hidro Elé-
trica do Sao Francisco — CHESF, —
uma das mais importantes empresas
subsididrias da ELETROBRAS, se
consubstancia através de trés gran-
des usinas cujo potencial nominal uti-
lizdvel €, no momento, de 821.000 kw

Através de um complexo sistema ra-
diall de transmissiao, com extensio da
ordem de 10.200 quilémetros de linhas
sob diversas tensdes elétricas, a ....
CHESF supre de energia elétrica a
cérca de 45% da populacdo nordesti-
na distribuida em 1.440 localidades pe-
los Estados da Bahia, Sergipe, Ala-
goas, Pernambuco, Paraiba, R. G. do
Norte e Ceard, inclusive a cidade de
Parnaiba, no Estado do Piaui.

Para o atendimento as crescentes ne-
cessidades energéticas dessa vasta re-
gido, mister se féz do emprégo de ou-
tras fontes geradoras complementares
vindo posssibilitar a essa Companhia
dispor, atualmente, em operagao da
seguinte capacidade nominal:

HIDRELETRICA KW
Paulo Afonso 821.000
Outras usinas 49.000

TERMELETRICA
Cotegipe 20.000
Outras usinas 13.000

TOTAL 903.500

Désse total, verifica-se que 90,87%
da geracdo é devido a Paulo Afonso.
Sendo tedrico e praticamente acei-
to que os indices de producao de ener-
gia elétrica traduzem o estado de de-
senvolvimento sécio-econémico de uma

regido ou de um povo, a série histé-
rica da evolucao do mercado de ener-
gia elétrica do Nordeste, abaixo apre-
sentada, leva-nos a importantes con-
clusoes.

EVOLUCAO DO MERCADO ENERGETICO DO NORDESTE
(1960 — 1970)
ANO Demanda Mixima Anual Produgao Total
KW) (kwh)
1960 ... .. 186 060 874508 .500
1961 ... .. 228 u00 1.027.980.800
1962 ... 272 600 1.180.162.000
1963 ... .. 314 000 1.371.530.000
1964 ... .. 348.Cun 1.623.697.000
1965 ... .. 378 000 1.801.827.120
1966 .. ... 420.000 2.102.358.800
1967 .. ... 526 000 2.420.498.180
1968 .. .. 616.000 2.837.527.200
1969 .. . 670.300 3.249.351.500
1970 .. . 742 .600 3.718.485.339

Tomando-se por base o ano de 1960,
depreende-se que para aquela regiio
brasileira, o crescimento médio annal
cumulativo da demanda e produgao
foram, no periodo, de 14,9% e 15,49,
respectivamente, os mais elevados per-
centuais dessa espécie mundialmente
atingidos.

Observe-se, também, que o mercaco
energético nordestino estd a erizic da
CHESF a duplicagdo dJc sua capaui-

dade geradora em kwh, de cinco em
cinco anos.

Periodo de inconteste surto de de-
senvolvimento vem sendo marcado a
partir da Revolucao de margo de 19»4.
Com o restabelecimento da ordem e
da paz em tdda a nagao, o Nordeste
atingiu, no periodo que a sucedeu fin-
dices extraordindarios na composi¢do
da sua infra-estrutura energéti~a, con-
forme confirma o seguinte quadro.

Capacidade nominal instalada (kw:

Produc@o de energia (milhoes kwh?

Linhas de transmissio em operacio
(kw) ... oo

Localidades Servidas ... ... .... ..

Consumo “per capita” (kwh/hab/ano)

1963 1970 |Acréscimo®%
330.000 696 000 +110
1.372 3 718 +170
4.650 10 170 +118
342 1 322 + 286
69,6 141 + 1204

As consideragdes anteriormente ex-
postas nos permitem assegurar achar-
se o Nordeste sob a agao de profun-
das modificagdes econdmicas, traciu-
zidas nos crescentes percentuais apre-
sentados.

Em tdda a regiao testemunhamos a
implantagdo de pequenos, meédios e
grandes polos de desenvolvimento, pa-
ralelamente a uma significativa me-
lhoria de condigbes de vida socia! e
urbana de suas n™opulacoes.

Presentemente, dada a énfase que o
Govérno Federal vem dispensando ao
problema de irrigagao e el@trificacio
rural na regiao, através dos Ministé-
rios do Interior e das Minas e Ener-
gia, pressente-se a conjugacio que se
fazia necessdria dos setores primairios
e secundarios do sistema econdémico
regional.

Em apoio a ésse equilibrio e aos
benéficos efeitos sociais que déle ad-
virao, a 'CHESF, contando com pon-
deraveis recursos financeiros da ELE-
TROBRAS e de 6rgiaos internacionais,

nao se faz alheia as suas responsabi
lidades presentes e futuras.

Conclui-se, presentemente, mais uma
usina em Paulo Afonso, com capaci-
aGade para quatro geradores de 206.000
kw nominais dos quais um ji se acha
em pleno funcionamento.

Iniciam-se as obras da usina de Mo-
xoto, sita a cérca de trés quilémetros
a montante das atuais usinas de Pau-
lo Afonso, capaz de contribuir com
440.000 kw para o sistema de geragio
da Companhia.

Os primeiros passos para constru-
30 do grande reservatério de acumu-
lacio e regularizacao de Sobradinho,
a 470 quilébmetros a montante de Pau-
lo Afonso, ja foram dados.

Assim, prcsente a realidade do mo-
mento brasileiro, a CHESF prosse-
gue a suapunjante missiao de, aprovei-
tando os recursos hidraulicos natu
rais de Paulo Afonso e de suas v'zi-
nhancas, dotar o Nordeste dos meios
basicos capazes de integra-lo na con-
textura socioecononiica do Brasil
Grande do amanha.




senta e cinco decibeis (65 db) das

19 as 7 horas do dia seguinte, me-

didos na curva “b”;

Pardgrafo unico — Os estabele-
cimentos produzindo niveis de som
ou rufdo superiores aos fixados
neste artigo s6 poderdao continuar
funcionando a titulo precdrio e en-
quanto nédo haja prejuizo para in-
terésse coletivo ou reclamacdes de
vizinhos das quais resultem com-
provacao de inobservancia dos ni-
veis estabelecidos nos artigos 23 e
24 déste Decreto”.

A primeira vista estranhamos éstes
limites, quando, linhas atrds, anqta-
mos de uma publicagdo alemad como
méaximo, no periodo noturno, de 30
decibéis e nao de 45 decibéis.

Censura mais acerba encontramos
em declaracaio do Prof. Lauro Xa-
vier Nepomuceno, do Laboratério de
Acustica e Sonica, Delegado paulista
no Simpdsio Brasileiro de Poluicéao
Sonora que serd realizado, em setem-
bro vindouro na Guanabara, por ini-
ciativa da Divisdao de Fisica Industrial,
do Instituto Nacional de Tecnologia,
orgao do Ministério da Indistria e
Comércio, declaragdes essas publica-
das no “O Estado de Sao Paulo”, de
21 de abril de 1971, & pdgina 19, das
quais tomamos a liberdade de trans-
crever os seguintes topicos, referentes
aos citados diplomas legais:

“Foram feitas por vendedores,
bacharéis, médicos e politicos, ndo
contando com nenhuma base téc-
nica. Apenas para dar uma idéia,
a Lei 4.805, de 1955, da Prefeitura
de Sao Paulo, diz na Secgio 1, Ar-
tigo II, que os “niveis de intensi-
dade de som ou ruido fixados por
ésse regulamento atenderdao as nor-
mas da ASA-American Standard
Association (Sociedade Norte-Ame-
ricana de Padrdes) — e serao me-
didos pelo “medidor de intensida-
de de som”, padronizado pela refe-
rida Sociedade, em decibeis (db)”.

“Explica, ainda, o prof. Nepomu-
ceno que ndao s6 “nao existe medi-
da direta de niveis de intensidade
de som como, muito menos um
aparelno medidor de intensidade”.
Segundo o delegado do Simpdsio
em Sao Paulo, na realidade, o que
existe sdo niveis de pressdo do som
e o lnico aparelho que pode ser
usado é o medidor de pressio do
som ou medidor do nivel do som.
Com isso, quando muito pode-se
chegar ao nivel da intensidade do
som, mas sempre a partir do nivel
de pressao”.

Quanto aos limites mdximos de in-
tensidade, a referida autoridade no
assunto, diz:

“A Lei 4.805, de Sao Paulo, por
exemplo, estabelece os seguintes
niveis mdximos de ruido: zona re-
sidencial, 60 decibeis (db) de dia e

45 a4 noite; zona central, 70 db de
dia e 55 & noite; zona mista, 80 de
dia e 65 & noite: zona industrial,
85 de dia e 65 & nroite. Esses sdo
os niveis que estdo na lei hoje, de-
pois de terem sido alterados pelo
ex-prefeito Maluf que, embora te-
nha mudado os indices, conservou
na integra a esséncia das falhas da
lei. segundo o »rof. Nepomuceno.
Explica, ainda, que, nas condi¢cdes
em que foram estabelecidos os ni-
veis de ruido por zona da cidade,
“é um absurdo nao terem feito me-
digées adequadas, para se ter uma
idéia da média de frequéncia do
ruido nessas zonas. Com isso, nin-
guém ¢é capaz de informar em que
estdo baseados os niveis estabele-
cidos.

As mesmas falhas entraram na Lei
ne 112, de 1969, do Estado da Guana-
bara e na Portaria do Ministro do
Trabalho e da Previdéncia Social, pe
lo que devem ser examinados, em pro-
fundidade e com tecnologia mais
avancada, todos os indices que pro-
curam tracar as linhas divisdrias en-
tre o que o habitante das grandes ci-
dades deve e pode suportar, sem pre-
juizo da sua salde e de seu bem-estar,
e 0 que passa inegavelmente para a
faixa do ilicito, com tbédas as conse-
quéncias de ordem juridica.

Tutela Legal

Se a Constituicao brasileira, de 17
de outubro de 1969, no seu art. 153
assegura aos brasileiros e aos estran-
geiros residentes no pafs a inviolabi-
lidade dos direitos concernentes a vi-
da, & liberdade, & seguranca e & pro-
priedade, a Suica, reconhecendo a ine-
ficdcia de conceitos tdo amplos e mais
programdticos do que concretos, pro-
cedeu a uma reforma do art. 24 de
sua Constituicdo, acrescentando um
ndvo item “7”, determinando:

“A Confederacdao estabelecera
normas para a protecio do homem
e de seu ambiente natural contra
interferéncias nocivas ou incoémo-
das. Ela combate em particular, a
poluicdo do ar e o ruido. A exe-
cucdo das normas competird aos
Cautdes, a ndo ser que a lei a re-
serve & Confederacao”.

(“Der Bund erlaesst Vorschriften
Uber den Schutz des Menschen und
Seiner natirlichen Umwelt gegen
schiddliche oder ldstige Einwirkun-
gen. Er bekdmpft insbesondere die
Luftverunreiningung und den Larm.

Der Vollzug der Vorschriften
wird soweit das Gesetz ihn nicht
dem Bunde vorbechilt, den Kan-
tonen iibertragen).

Nao se refere o preceito consti-
tucional & poluicdo d’dgua, pois a
ésse respeito, hd lei especial:

Na discussdo parlamentar (vide
“Neue Zuercher Zeitung”, 3-10-1970)
foi destacada a necessidade de preser-

var o equilibrio biologico da vida coti-
diana contra perturbacdes, sobretudo
em relacao ao solo, & flora e a fauna.
O Presidente da Confederacao Suica
ressaltou nesta oportunidade a “im-
portdncia mundial da prote¢do do
ambiente”, pelo que serdo indispensd-
veis normas de natureza internacio-
nal. Assume relevéncia especial a pes-
quisa do ambiente, frizando textual-
mente: “A tutela ambiental é um dos
problemas mais agudos do nosso
tempo. Mesmo cientistas reservados
receiam para o futuro situacdes que
ameacam a Ssobrevivéncia”.

A projecao mundial o problema é
hoje fora de divida.

O lago de Constanza preocupa com
a crescente poluicdo de suas dguas os
trés estados limitrofes: Alemanha,
Austria e Suica. Assustadora é a po-
luicdo de grandes rios como do Reno,
nao escapando o mar e as praias. Néao
se trata sOmente dos eventuais efei-
tos de detonacdes nucleares sdbre a
vida humana, a flora e a fauna terres-
tres, mas, arntes de tudo, da necessi-
dade imperiosa de um ordenamento
juridico capaz de reduzir a limites
ainda suportdveis o conjunto de per-
turbagdes nocivas do ambiente em
seu sentido mais amplo.

Contirua na pagina g3

“A bicicleta é o inico meio de trans-
porte conhecido que ndo produz po-
luic@o — inclusive o cavalo”.



~ Nossa satisfagao
€ NOSSOo

trabalho dar em agua

Se vocé pensa que o unico trabalho da CASOL é trazer
agua do subsolo para gerar o desenvolvimento, esté en-
ganado. A CASOL é responsavel por toda a politica mi-
neral do Rio Grande do Norte. Mas, mesmo assim, nossa
grande satisfagcao é ver nosso trabalho transformado em
agua. Conte conosco para isto.

CASO Companhia de Aguas e Solos
do Rio Grande do Norte
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SILVAN
a maior industria d

Silvio Mendes, um mossoroense ex-
tremamente trabalhador e imaginoso,
comecou a sua vida pelos caminhos
mais dificeis e mais modestos; come-
¢ou, na década de quarenta, como um
simples aprendiz, a exercer a profis-
sdo de carpinteiro, o que mqis tarde
0 credenciaria para iniciar um negé-
cio que hoje é o maior ‘do ramo no
Nordeste: a INDUSTRIA DE MOVEIS
SILVAN.

Em 1956, com um capital de apenas
Cr$ 100,00, Silvio Mendes criou a IN-
DUSTRIA DE MOVEIS SILVAN, fa-
zendo-a funcionar em um pequeno
prédio de 180 metros quadrados, na
rua Coronel Gurgel, em Mossoré. No
principio, eram trés empregados e 0
préprio Silvio Mendes, que se iguala-
va a éles no trabalho e produzia com
éles. Os moveis fabricaglos na peque-
nina indudstria logo -@Mnharam fama
pela boa qualidade, primeiro em Mos-
sord, depois nas cidades vizinhas. Lo-
go, o volume de pedidos superava a
capacidade de producao da modest
fdbrica. E Silvio Mendes ia providen-
ciando novas ampliacoes no seu ne-
gécio.

Hoje, os trés primeiros empregados
da firma sdo sécios e estdo recom-
pensados da luta dos primeiros anos.
Silvio Mendes dirige agora uma eni: .,
présa que proporciona 70 empregos
diretos e 350 indiretos, instalada em
uma drea coberta de 3.000 metros qua-
drados, e com duas filiais que se en-
carregam da comercializacdo dos seus
produtos.

A NOVA FABRICA

Em 1963, a INDUST}‘?.'IA DE MG
VEIS SILVAN transferiu suas insta-
lacoes na rua Coronel Gurgel para
a avenida Presidente Dutra, adquirin-
do na época o que existia de mais
moderno em maquigas e equipamenss
tos. A emprésa passou a ter np.w{a ra-
zao social: SILVIO MENDES & CIA.
E, nessa ocasido, abriuse uma fibva
fase na histéria da. fghrica: ela corpe-
¢cou a exportar mdéveis para outros
Estados. Primando per quafHade ‘e
com a sua producido ampliada, rapi-
damente conquistou o mercado das
principais capitais do Norte/Nordes-

A fabrica dos méveis SILVAN com 3 000 metn
de drea ctberta, situada na margem esquerd

te, destacando-se atualmente como
principais centros consumidores dos
méveis SILVAN as cidades de Salva-
dor, Fortaleza e Recife.

Numa das fases em que a indus-
tria mais exigia ampliagdo, Silvio
Mendes recorreu ao Banco do Nordes-
te, solititando empréstimo da ordem
de Cr$ 5.000,00. Isto foi em 1964. Em
vez de emprestar.os 5 mil cruzeiros

Presidente Dutra, é um cartio de visita

solicitados, o BNB emprestou .... 1
Cr$ 85.000,00. Tal era a confianca no:l
empreendimento e na capacidade em 1
presarial de Silvio Mendes.

Hoje, a emprésa é beneficiada peldi
programa de assisténcia a pequenast
médias empresas no Banco do Rit
Grande do Norte, dentro do qual rel
cebeu flnanciamentos da ordem de J
Cr$ 220.000,00. E conta, ainda, conl

Os méveis SILVAN ganharam o mercado pela qualidade e beleza.
'




spoio do Banco do Brasil, através de
mmpréstimo de Cr$ 100.000,00, para
suisicdo de matéria prima.

AS AMPLIACOES

Dentro do seu ritmo de crescimento,
$ILVIO MENDES & CIA. instalou em
1970 duas filiais (lojas), uma em Na-
tal e outra em Mossord, com o obje-
tivo de possibilitar ao publico consu-
midor do Rio Grande do Norte a
squisicio de mdéveis residenciais e de
escritério a precos compensadores.

Até o final déste ano, a meta da em-
press é crescer ainda mais. Estd em
sndamento a transformacdo da fir-
ms em Sociedade Andénima e a aber-
tura do seu capital, com o lancamen-
to de Cr$ 1.000.000,00 de acdes logo
nos primeiros meses de 1972.

Também estd sendo elaborado para
dar entrada na SUDENE um projeto
pans captacdo de recursos dos artigos
U/18, projeto éste que permitird a
duplicacio da atual capacidade de pro-
ducdo da emprésa e o aumento de

SILVIO MENDES — um exemplo
para o empresariado do Rio Grande
do Norte

sua oferta de emprégos diretos de 70
para 130. Silvio Mendes pretende so-
licitar & SUDENE investimentos da
ordem de Cr$ 2.000.000,00, o que lhe
dard condicdes de exportar seu pro-
duto para o Exterior.

PRODUCAO E VENDAS

Com relacdo ao ano de 1970, as ven.
das dos moéveis SILVAN deverdo és-
te ano ser elevadas em mais de 50 por
cento.

SILVIO MENDES & CIA. est4 com
uma producdo de 700 pecas por meés,
da qual se vende cérca de 20 por cen-
to no Rio Grande do Norte. Para man-
ter ésse indice de produtividade, & em-
présa consome, por ano, 250.000 me-

tros quadrados de compensados,-m."):

250.000 metros quadrados de ldminas
e 200 metros cibicos de madeira ma-
cica. As principais madeiras consumi-
das pelos mdveis SILVAN sao: Jaca-
randd, Pau Ferro, Gongalo Alves, Vio-
leta e Imbuia. As firmas fornecedoras
sao: BRUMASA (Amapd), GETHAL

(Ri& Grande do Sul), MABASA (maior
emprésa de liminas dewwnadeiras de
América Tatiha, localizada no parque
industrial de Aratu, Bahia), além de
outras empresas madeireiras de San-
ta Catarina e da prépria regido nor-
destina. Agora, com 0 desmatamento
de extensas dreas da Amazdnia, como
consequéncia da construcdo da Tran-
sama~dnica, a emprésa deverd aumen-
tar o consumo de madeira da reguio
Norte.

Apesar das ampliaces, o volume de
pedidos continua maior do que a -ca-
pacidade de producédo. A INDUSTRIA
DE MOVEIS SILVAN estd bem diri-
gida e voltada para a realidade do
mercado. O prestigio da sua linha de
produtos estd muito além das fron-
teiras do Estado. Os industriais que
lidam com o ramo de mdveis, quan-
do convidados a uma visita & empré-
sa mossoroense, s6 tém palavras de
surpresa e admiracdo pelo que. Silvio
Mendes conseguiu construir.

Trabalhando hoje com 0 mee€mo en-
tusiasmo e a mesma abnegacdo (os
velhos tempos, Sflvio Mendes se en-
contra sempre entre os seus operarios,
supervisionandg , ingtruindo, criando,
orientando. A frénte dos negécio, nos-
contatos com o bancos, com Os repre-
sentantes de outras pracas, cuidando
dos problemas de remessa dos produ-
tos, atualizando a contabilidade, cum-
prindo obrigacdes fiscais, sociais e
trabalhistas, Silvio Mendes colocou os
filhos — que vivemn totalmente inte-
grados na vida da emprésa, apesar de
anda jovens.

A grande fdbrica dos méveis SIL-
VAN, situada na margem esquerda da
avenida Presidente Dutra, é um cartao
de visita para o Rio Grande do Nor-
te, especialmente para Mossord, nao
apenas pelo que tem de moderno em
equipamentos e pela exagpeojonal quali-
dade do que ali g p 1z, mas pelas
linhas ,arr6jadas t&su conjunto ar-

uit@onico, que. mraem a atengdo de
Guerﬁ"passb. E nao é sem razao que
os mossoroenses se orgulham da gran-
de industria implantada em sua cida-
de, industria que d4 um exemplo in-
sofismdvel do quanto se pode cons-
truir com a inteligéncia e com a {0r-
¢a do trabalho.



r
CARAVANA DA JUVENTUDE Utilidades
BRASILEIRA AO EGITO para o lar é com
(Excursdo Micheline) UTILAR
Utitidades domesticas, em Natal,
sempre foi nossa tareda e ndo
€ @ toa que mantemos uma posi-
¢do de tideranca no comenrcio
natolense.
R
Vocé que vibrou com Mickeline Cristophe na te- | /
ievisdo, vibre mais ainda acompanhandoa ao Egito f i
I B @ prarsando por Listos, Madrid, Paris, Londres, Frank- [l Il
furt Ruma » Atenas. A AGENCIA ABREU programeu
tudo com muito gélo, para voch ter agora as suas
rias inesquecivels |
documentos de viagem - planejamento para excursdex [/, )
onibus-ieito para Rio ¢ Sio Paulo » ruservas de hotéis
MG NSO KEMBRATUR
infarmacdes e reservas com:
Ag&ncia Aerotur CONFORTO E QUALIDADE COM MAIOR FACILIDADE
rua dr. Barata, 199 — fone 11.44 RUA Ulisses Caldas. 120 - Cidade Alta
que trata de tudo para a sua viagem rua Amaro -Barreto, 1322 - Alecrim

Almeida, Aires & Cia,

o aliado do automobilista mossoroense

Um verdadeiro super-mercado de au-
to-pecas. Tudo para as linhas VOLKS-
WAGEN, FORD, MERCEDES, CHE-
VROLET, além da distribui¢gdo dos r - -~
lamentos SKF, das velas NGK, das ba-
terias DUREX e de to6da a linha BORG-
WARNER, além da venda dos produ-
tos TEXACO e da gasolina azul.

EM MOSSORO, AUTOPECAS E LUBRIFICANTES:

ALMEIDA AYRES, & Cia. - POSTO SAO CRISTOVAD

RUA CEL. GURGEL, 509/513
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A primeira pergunta que se impde,
¢ a aplicacio das normas do direito
penal, jé que a poluicio ambiental
causy lesdes corporais e mesmo a
morte

Entretanto, é fdcil compreender por-
que em nenhuma parte do mundo o
direato penal vigente ofereceu a tute-
la adequada contra a poluicido ambi-
ental. O Prof. Dr. Peter Noll, da Uni-
versidade de Zurich (“Nuec Zuerchen
Zeitumg, 4 e 5 9-1970) observa com
acérto que o direito penal parte da
idéia de uma relagio individualizada
entre 0 agente ¢ a vitima e, portanto
ndo funciona mais se o agente é and-
nimo e a vitima sé é apontada por es-
tatisticas.

Ndo se afigura com a necessdria
precisio a relagdao causal, jé que, na
poluicdo ambiental, se verifica a con-
corréncia de miltiplas causas. Beer,
na sua disserta¢do “A Poluicdo do Ar
Sob Aspectos do Direito Penal”, 1968,
reporta-se a vdrios casos ocorridos na
Alemanha e nos quais o préprio pro-
motor publico foi obrigado a pleitear
o arquivamento de processos instau-
rados por lesGes corporais ou danos
a coisas, argumentando dificuldades
intransponiveis oriundas da dogmati-
ca do direito penal, pois, “cada um
dos indiciados defender-se-4, argumen-
tando que o dano teria sido produzido
também sem a sua a¢dao ou jd a ela
precedeu”. Evidentemente, as fontes
emissoras de poluicdo ambiental sdo
muitas como na poluicdo do ar e na
poluicio sonora causadas pelo trénsi-
to. Além da extrema dificuldade de
apresentar uma fonte tunica como cau-
sadora, afigura-se ainda de séria pro-
blemdtica a verificagcdo da ilegalida-
de do ato imputado & fonte emissora
da poluicio Como bem pondera Pe-
ter Noll, o proprietdrio de um vefculo
a motor ou de uma fdbrica alegard
sempre que a autoridade competente,
a0 licenciar o vefculo e autorizar o
funcionamento da fdbrica, examinou
e aprovou o seu uso. Com a grande
disseminag¢do das fontes emissoras da
poluicio, como os inumeros partici-
pantes do trénsito, dolo ou culpa po-
dem ser imputados a qualquer uma
delas. Nao é portanto, aplicdvel o di-
reito penal comum para combater efi-
cientemente a polui¢cdo ambiental que
decorre de fontes multiplas e envolve
responsabdilidades coletivas com rela-
¢do de bens coletivos bioldgicos que
como O ar e a dgua, reclamam uma
tutela jurfdica prépria.

0 Cédigo Penal Brasileiro (Decreto-
lei n® 1004, de 21-10-1969) dedica & po-
luicko ambiental expressamente dois
artigos, conceituando-a como crime
contra a saude publica. Preceitua o
art. 303:

“Poluir lagos e cursos de &dgud
oy, nos lugares habitados, as praias
e a atmosfera, infringindo prescri-
¢0es legais ou regulamentares fe-
derais:

e

Pena — reclusdo, até trés anos,
e pagamento de cinco a vinte e
cinco dias-multa.

Pardgrafo unico. Se o crime é
culposo, a pena é de detencdo, de
dois meses a um ano”.

O artigo 304 determina:

“Corromper ou poluir dgua po-
tdvel, de uso comum ou particular,
tornando-a imprdépria para consu-
mo ou nociva & saude:

Pena — reclusido, de dois a cinco
anos, e pagamento de cinco a quin-
ze dias-multa.

Pardgrafo unico.
culposo:

Pena — detencdo, de dois meses
a um ano”,

Restringese o art. 303 ao caso da
poluicdo de dgua e, nos lugares habi-
tados, do ar, condicionando, porém, o
crime & infracdao de normas de lei ou
regulamento federal. N&ao se aplica
na hipdtese de violacao de preceitos
estabelecidos em lei estadual ou mu-
nicipal.

N&@o é norma penal auténoma. De-
pende de complementacao e subor-i-

Se o crime é

na a 8a¢aAo repressiva & legislacdo 1e-
deral. E tlpicamente uma norma ou
lei penal “em branco” que estabelece
a sanc¢do, mas delega a outras fontes
normativas a configuracido dos fatos
geradores, do suporte ficticio.

Apesar desta necessidade de com-
plementacdo, a norma penal sempre
emana da competéncia legislativa da
Uniao (vide Franz von Liszt, “Trata-
do do Direito Penal Alemao”, ed.
1921, p. 91/92). Basileu Garcia carac-
teriza tais normas com acertado
cunho critico ao observar:

“Por veézes, a lei penal, a0 concei-
tuar a infragao, reporta-se a textos
extra-penais, em vigor ou porvin-
douros, de cujo conteido ficam a
depender os contornos e a prépria
existéncia da figura delituosa. Ai
temos a chamada lei penal em
branco, modalidade que, pela sua

progressiva difusdao, assume uma
importincia que de certo modo
cerceia o império do principio
nullum crimen. Sim, porque sur-
ge tdo difusa e imprecisa, em al-
guns casos, a complementagido da
norma penal e obriga a tédo intrin-
cadas averiguagdes para positivar-
se a existéncia ou ndo do crime,
que aquéle dogma fundamental de-
cai do seu valor como garantia
contra imputagdes especiosas ou
arbitrdrias”.

Dispensamos maior aprofundamen-
to desta matéria que é de suma pro-
blematica.

Entretanto, para preencher os cla-
ros da norma penal, cabe principal-
mente, a0 Conselho Nacional de Con
tréle da Polui¢do Ambiental (CNCPA),
criado pelo Decreto-lei n.° 303, de 28
de fevereiro de 1967, elaborar um con-
junto de normas que disciplinem a
tutela do ambiente contra a polui¢do
e que, com precisao, definam os ele-
mentos subjetivos e objetivos das in-
fragdes regulamentares.

Alids, consoante o art. 6:

“Q Conselho funcionard como or-
gdo normativo e planejador, agin-
do ainda como unico coordenador
especifico de assuuto junto ao Go-
vérno Federal e aos drgdos exe-
cutores da politica de controle da
poluicdo ambiental”.

Nao hd duvida que o0 empenho pre-
ponderante deve visar a eliminagao
gradativa das causas da poluicdo nas
suas fontes. Esta tarefa encontra-se
delineada no inciso III do pardgrafo
tunico do art. 6 que atribui, entre ou-
tras, ao CNCPA a competéncia de:

“Fixar normas gerais para o con-
trole, prevencio e correcio da po-
luicio ambiental causada por esta
belecirnentos industriais, comer-
ciais, agropecudrios, instalagdes de
queima de lixo, motores de com-
hustio e veiculos a rotor de com-
hustio ou qualquer outro disposi
tivo capaz de poluir o ambiente”.

Centirua na pagina 8%



Crise na construcao civi

r’ lr

Poucas obras +
muitas firmas

A construgdio civil atravessa atual-
mente uma das mais sérias crises, no
Rio Grande do Norte. Como de r.sto em
trdo o pafs. Uma crise que embora os
donos de empresas construtoras conside-
rem préxima de ser sanada, ndo deixa
de estar refletindo nos vdrios setores a
ela diretamente ligados, desde a m#o de
obra ao comércio de materiais.

Para o engenheiro Edilson Fonseca,
da CICOL, “a crise existe e é mais acen-
tuada no Nordeste”.

Yod o §
POR QUE?

“IId poeas obras em relacio ao mi.
mero de firmas existentes. Existe proli-
feraciin de construtoras para um merca-
do pritieam~nte paral zado” — di- éle.

Mas Edilsnrn Fonséca acha que estd
comegando a haver uma reag¢do com vis-
tns A melhoria da situacio. O plano de
cons‘ru~do o Governo Federal é uma das
caueas dn <o ot'mismn. Atuulmente existe
uma série de concorréncias que, no feu
entender, virdio d:minuir 0 numero de
firmas praticemente fora de operacdo.

GENTE DE FORA

Para 02 heiro Fab.ano Veras, aa
Consrutoses"ORelisco™sda., A crise no
Ri6 Grande @o Norte. existe principal-
mahte por comta da presenca de iirmas
de. {fora. oanstruindo no Estado. Nio se
tragh fn“,".% de falpo bairrismo. E
expicn: .

“Rs mxlored obras Wo Fstado de 1947
n 1m0 forapt construidas por firmas de
outrop Egteim. prigeipalmente do sul
do pris @ Crard AW ai nada demuis,
le&a-a W .%fonta & eoncorrércia ea-
nha. .etc. l!n orre ‘e a concorréncia
gantys. por e firma dessas é extempno-
AR s0b ™ vAlnc aspectos.  Geralmente
éstes Lraseli@gli s6 d*ROme. gorque aqui
contiurrma j$ encenhefros. Ou entio tra-
zem tudo” o dkixam aqui sé o dinheiro
da mio de obra, porque até o material

sap e a, clise em de-

- es stragdo civil é
a tafta e uma lcmislagio especifica que
determine os cr.térios de ‘idoneidade fi-
nomoeira e técn'ca das firmas que se ins-
crewem nas8 comcorréoeias. A rigor ndo
exi‘ nade fanadamentado em 12, que
esshgire crtéfMos técnicos quanto & par-
tiripacio de empresas em concorréncias
oficiais ou ndo.

No Rio Grarde do Norte, como disse
Fabiano Veras, todas as obras construi-
das nos tltimos trés anos (as mais im-
portantes) o foram por firnias de for..

adqgirem ra”
Mlra. . lp Formdge ums das cau-
a e.ﬂ
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O Hospital do Pronto Sncorro, a Porte
de Igapd, o prédio do INPS, os do Banco
do Estado de SdoPaulo e Banco do Nor-
deste, a Fdbrica de Cimento de Mossord,
n Ponte de Mossoré, as casas dcs Bair-
ros Nedpolis e Nordeste, 0o prédio da Sc-
cretaria das Financgas.

“A justificativa de que s firmas lo-
cais ndo tém gabarito ndn funciona. por-
que muitos engenheiros nossos opercram
nessas obras” — diz éle, acrescentando
que sdmente nas construcdes citadas fo-
ram pagos, ofici~lmente. Cr$ 33.850.000,00.

OS PRT™COS BAIXOS

O grande numero de firmas cxistan-
te no ramo da construcdo civil ocasiona,
automaticamente, 0 preco baixo nas con-
corréncias. E isto também cria discre-
péncias.

Embora nfio espose a idé:a imediata
de uma legislacio especial para o pro-
blema das concorrénctas, porque acredits
que 0 pomo da crise estd em outros se-
tores. 0 engenheiro Fabiano Veras acha
que 0 que deveria haver era uma espé-
cie de “prego-base”. Ganharia nfo a fir-
ma que apresentasse O menor preco, ge-
ralmente inexequivel, mas a que alcan-
casse O “preco-base”.

O diretor-presidente da Obelisco tam-
bém se refere ao grande rumero de

i

Fabiano Veras:
“As maiores obras do Esta-

do quase sempre sio cons-

truidas por firmas de fora.”

obras clandestinas que proliteram no Es-
tado, sem observiancia das exigéncias de-
terminadas pelo Governo. Néste caso éle
cita cérca de 40 obras que estdo sendo
conctruidas em Mossoré sem nenhum re-
gistro nos drgios compctentes, de res-
ponsabilidade de pessoas que naoc tém
poderes para estar no ramo. Uma fisca-
lizacio mais intensa da parte do CREA
e do proprio Ministério do Trabalho se-
ria o suficiente para acabar com tais
irregularidades.

FALTA DE PAGAMENTO

O problema do pagamento da parte
dos Orgios contratantes €é outro sérit
entrave para a industria da construgic
civil em nosso Estado. E, certamente, em
outros pontos do pais.

A firma PROCALCO, de Fortaleza, que
entrou no mercado nojte-rio-grandensk
para construir as casas dos bairros Nor
deste e Nedpolis e também a sede do
Banco do Nordeste j4 se viu forgada i
fechar o seu escritério em Natal exats
mente por conta disto. Ela tem cm jog
cérca de Cr§ 9 milhbées. Apesar de tc
ganho as concorréncias com pregos con
siderados muito abaixo dos previstos pels
préprio DBanco Nacional de IIab tacl
(para as casas residenciais) e de esar
atualmente, construindo un. préd.o dce
apartamentos para 0 INOCOOP.

No Danco do Brasil atualmente exis
tem muitas duplicatas vencidas. perten
centes a construtoras locais, em nome
de comerciantes de materias. Esses co
merciantes, niio raro, sio obrigados a res
gatar os papdis, por razdes dovv'as, fican
do no aguardo e na dependéncia do pa
gamento que os Orgdaos contratantes l\-‘
rdo as coristrutoras. ‘

Com relagdo a esse problema o en
genheiro Edi'son Fonscca acha que de
veria haver uma med-da relativa a des
contos de duplicatas de servi¢o emit das
pelas firmas, nos bancos ofic.ais ou mes
mo particulares, como ocorre com O o
mcércio e com a industria.

BONS VENTOS

Mas para os diretores de firmas cons
trutoras bons ventos vdo soprar dentro
em breve sObre o ramo das construgoes
civis. Fabiano Veras ap'tude, de inico,
o decreto do Govérno do Estado que be
neficiou a industria ¢ o comdrcio locass,
com a vantagem de até 10°¢ sObre os
precos de concorrentes de outros Esta
dos, medidaque éle considera “um grax
de incentivo oferecido pelo Governadcr
Cortez Perecira”.

O enzenheiro Edilson Fonseca se r
fere &s concorréncias abertas principal
men‘e pelo DNER ¢ pelo DNUS, puani
obras no norte, centro sul e nordeste, a
de nossa regiaio em menor escala, ape
nas cérca de 1% — mas todas represen
tando obras para firmas que realmentr
tenham gabarito de construi-las, como ¢
o caso da sua e de algumas outras, em
nosso Estcdo. Sdo servicos de navimen
tacdio, terraplanagem e obras d’arte, dos
quais s6 o DNER tem cento e dois lotes
de concorréncia.
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As demais atribuicdes foram estabe-
lecidas como segue:

“l1 — Estudar, rever ou aprovar,
mediante portaria, as normas e li-
mites necessdrios ao contréle da
poluicdo ambiental em ambito na-
cional e em ambito regional, ouvi-
dos os 6rgaos componentes”;

“II — normalizar e uniformizar
as técnicas de trabalho a serem
adotadas oficialmente no pafs, pa-
ra controle da polui¢cio ambiental,
em colaboracio com os ©Orgaos
executores do controle da poluicao
ambiental”;

“III — elaborar um sistema de
normas de apoio, cooperacao e es-
timulo aos investimentos privados
em controle da poluicio ambi-
ental”;

“IV — coordenar estudos sbbre
as praticas de coleta, transporte e
disposicao do lixo”;

“V — organizar planos nacionais,
de contrble da poluicio ambiental
€ programar sua execucio”;

“VI — estabelecer o grau de res-
ponsabilidade pela poluicdo, no ca-
so de mais de uma entidade estar
poluindo o ambiente”;

“VII — arbitrar e atuar como 6r-
gio de recurso, em questoes inte-
restaduais”;

“VIII — promover pesquisas,
dar assisténcia técnica e colaborar
com as entidades de ensino no trei-
namento do pessoal em assuntos
de suas atribuigbes”;

“IX — promover campanhas de
divulgagido educativas e de orien-
tagio da opinido ptblica, em as-
suntos de poluicio ambiental”;

“X — orientar outras entidades,
estatais ou nio em assuntos rela-
tivos ao contrule da poluig¢do”;

“XI — promover a celebragéo de
convénios e acordos com entidades
Tiblicas ou privativas, nacionais,
internacionais ou estrangeiras, pa-
ra o bom desenvolvimento de seus
trabalhos”.

Este Conselho é um 6rgao colegia-
do, subordinado ao Ministério da Sau-
de, cujo titular € seu presidente, sen-
do seus membros representantes do
Setor de Administracdo encarregado
da Coordenacdo dos Organismos Re-
gionais, do Ministério da.Industria e
do Comércio, do Ministério da Agri-
cultura, do Ministério das Minas e
Energia, do Ministério dos Transpor-
tes, do Setor da Administra¢do en-
carregado da Ciéncia e Tecnologia, do
Estado Maior das Forgcas Armadas,
das Administragdes estaduais ou mu-
nicipais, atuantes no setor do contro-
le da poluicdo ambiental.

Se a funcdo do Conselho € primor-
dialmente normativa na esfera fe-
deral, a erecug¢do da politica de con-
tréle da polui¢cdo ambiental serd exer-
cida em nivel estadual e municipal,
por meio de delegagdo de poderes,
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sem prejuizo do direito de avocar a
si também a execucao, se assim fOr
conveniente (art. 8 e § unico). Acres-
centa o art. 9:

“Ainda para a execug¢ao do con-
tréle da poluicdo, 0 CNCPA incen-
tivara a criacdo de entidades mu-
nicipais, intermunicipais, estaduais,
interestaduais ou regionais, de
preferéncia estruturadas por con-
sércios ou convénios administrati-
vos, sob a forma de 6rgdos com a
necessaria autonomia administra-
tiva, técnica e financeira.

O art. 10 confere a estas entidades

executoras as seguintes atribuicgodes:

“As entidades executoras reco-
nhecidas pelo CNCPA desenvolve-
rao seus trabalhos nos seguintes
setores bdsicos:

1. Contréle da poluigdao: andlises
de rotina para levantamento das
caracteristicas do solo, das dguas
e do ar;

2. Prevengdao da poluicao: con-
trole de novas fontes de poluican
ambiental; para isto, nenhum pro-
jeto de instalacdo capaz de poluir
0 meio ambiente podera ser exe-

cutado sem prévia aprovacao da
entidade executora existente na
area interessada;

3. Corregdo da poluigdo existen-
te: medidas corretivas a serem to-
madas; visando & adaptacdo de
instalacées capazes de poluir, as
exigéncias déste Decreto-lei. Neste
caso, as emprésas que, por iniciati-
va prépria ou por sugestdo de um
6rgao executor, instalarem equipa-
mentos para contréle da poluigcao
ambiental, gosar@do dos incentivos
fiscais previstos em lei”.

De suma relevancia é o disposto no

art. 12 que determina:

“Para a construcdao, ampliacao,
reforma, reconstrucao, adaptacdes
e instalacGes de estabelecimentos
industriais, comerciais ou correla-
tos, serd exigido pelas municipali-
dades, um térmo de compromisso
sujeitando-se o0 interessado ao
cumprimento das disposi¢gdes do
presente Decreto-lei.

Pardgrafo unico. Quando solici-
tado, o interessado devera apresen-
tar projetos, detalhes ou fluxogra-
mes, devidamente assinados por
profissional responsdvel, das insta-
lacdes de tratamento ou contréle
da polui¢do ambiental.

Com efeito, se a legislacdo compe-

tente torna obrigatdéria para os pro-
dutores de mdaquinas e vefculos a in-
troducdo de dispositivos destinados a
eliminar ou reduzir substancialmente
a contaminacdo do ambiente inclusi-
ve as suas condigdes acusticas, éstes
dispositivos incorporam-se as qualida-
des essenciais do objeto e a sua inob-
servancia representa um vicio redibi-
torio no sentido do art. 1.101 do Cédi-
go Civil Brasileiro que dispde: “A

coisa recebida em virtude de contra-
to comutativo pode ser enjeitada por
vicios ou defeitos ocultos, que a tor-
nem imprépria ao uso a que é desti-
nado ou lhe diminuam o valor”.

Esta regra ja é comum pard os dis-
positivos que visam o dotar determi-

nados maquinismos com a devida tu-
tela contra acidentes do trabalho.

O Regulamento do Cédigo Nacional
de Transito (Decreto n.~ 62.111, de 12
de janeiro de 1968 incluiu mo inciso
XIV do art. 9° na competéncia do
Conselho Nacional de Transito “deter-
minar o uso, nos veiculos automoto-
res de aparelhos que diminuem ou
impecam a poluicio do ar”. O art.
188, inciso XXX proibe transitar o
vefculo “produzindo fumaga”, sob pe-
na da “retencdo do veiculo para re-
gularizacdo”, estabelecendo o art. 187:

“O responsdvel pela infracdo fi-
ca sujeito as seguintes penalidades:

I — adverténcia;
II — multa;

IIT — apreensio do documento
de habilitacéo;

IV — cassacdo do documento de
habilitacio;

V — remocgiao do veiculo;

VI — retencdo do veiculo;

VII — apreensiao do vefculo;

Pardgrafo 1 Quando o infrator
praticar, simultaneamente, duas ou
mais infragdes, ser-lhe-d0 aplicadas,
cumulativamente, as penalidades
a elas cominadas.

Paragrafo 2 A aplicacdo das pe-
nalidades previstas neste Regula-
mento néo exonera o infrator das
cominagbes civil e penal cabiveis.

Pardgrafo 3. O 6nus decorrente
da remog¢do ou apreensio do
vefculo recaird sbbre seu proprie-
tdrio, ressalvados os casos for-
tuitos.

Pardgrafo 4° O disposto neste
artigo nao se aplica aos membros
do Corpo Diplomadtico, cujas infra-
¢oes serio comunicadas pelo De-
partamento de Transito ao Cerimo-
nial do Ministério das Relagdes Ex-
teriores, para as providéncias ca-
biveis”.

Persistem, como se vé, concomitan-
temente as responsabilidades de direi-
to civil e de direito penal. mas. sem-

pre exigindo normas precisas.para de-
finir os elementos subjetivos e obje-
tivos do suporte ficticio do preceito
legal que, como demonstramos em
nossas observagdes, devem preencher
os claros do art. 303 do ‘Cédigo Penal
que € lei penal “em branco”.

Evidentemente, como se vetifica pe-
la citacao das mais diversas leis fe-
derais e municipais, 0 que urge fazer
€ a coordenacio'das autoridades in-
cumbidas para a luta contra tddas as
formas de poluicio ambiental. Cada
um de ndés pode presenciar em tbéda
parte a inobservancia continua e ma-
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cica das proibicdes como a densa fu-
maca dos caminhées e Onibus nas es-
tradas de rodagem e o estridente ba-
rulho de businas das mais fortes e
melédicas nas corridas de automdveis
pelas 1uas da cidade.

Na lei severissima norte-americana
contra a polui¢do do ar, de iniciativa
do Presidente Nixon e aprovada pelas
duas Casas do Congresso dos Estados
Unidos em setembro de 1970, foram
criados pesados encargos & industria
automobilistica que no ano de 1975 s6
pode lan¢ar ao mercado modélos
cujos gases expelidos no escapamen-
to contenham 90°¢ menos substancias
toxicas, do que em 1970.

A infracdo serd punida por multa
de 10.000 a 25.000 ddlares por dia e
detencao. No total da poluicdo do
ar 214 milhdes de toneladas no ano
de 1968 contribui o transito com 90
milhdes de toneladas ou 42%, o que
explica a importancia preponderante
que se atribui 4s medidas de repres-
sdo a cargo da industria automobi-
listica.

O projeto do Presidente Nixon pre-
via um prazo maijor (até 1980) para a
industria autcmobilistica adaptar-se
as exigéncias legais, cujo cumprimen-
to demanda substanciais inovagdes de
ordem técnica.

Entre as normas regulamentares
que a Suiga estaheleceu & lei de 1948
sObre o trifego aéreo destaca-se o De-
creto de 30 de outubro de 1968 con-
tra o barulho dos avides que visa es-
pecialmente restricdes de construgéo
de moradias, escolas e hospitais em
zonas limfitrofes de aerddromos, o
que, sob 0 aspecto da desapropriacao
indireta, vem provocar sérios -proble-
mas juridicos (vide Prof. Dr. R. Tag-
metti em “Neue Zuercher Zeitung”, 24
de junho de 1970, p. 49, “Problemas
Jurfdicos em to6rno do ruido da
aviacao”

E mundial o problema juridico da
poluicao ambiental como ressalta dos
poucos exemplos que acabamos de
apresentar. Mundial, particularmen-
te, porque a eliminagcdo ou reducao
da poluicdo, seja do ar ou da 4gua,
seja pelo excesso de ruido, é obra da
tecnologia que deve ser realizada nas
fontes emissoras da poluicdo, nas fa-
bricas que expelem gases e fumaca no
ar ou despejam nos rios e lagos as
suas dguas servidas, imundas e conta-
minadas, nas maquinas e motores que
fazem funcionar veiculos na terra e
no ar, produzindo os mais graves cho-
ques acusticos etc.

A campanha contra a polui¢cao am-
biental é geral e exige ser divulgada
por todos os meios da moderna pu-
blicidade. pois, s6 assim, forma-se, a
conscién-ia do quinhdo de responsabi
lidad= que toce a ‘odos, governantes
e gcvernacdos, na preservacio das con-
di¢ct:os essenciais de um “habitat”
sem Os graves riscos que O ameajam
nu atuel estdgio das conglomeracgdes
humanas em qualquer parte da
terra.
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Poluigdo sonora, praga de
cidade grande

Abrindo os debates, o sr. Rui No-
gueira Martins cumprimentou o prof.
Gottschalk, que trazia para o Conse-
lho Técnico mais um problema da-
queles que o progresso vem criando.
O estudo mostrava o que se vem fa

zendo fora do Brasil em matéria de
tutela juridica para o sosségo dos ha-
bitantes das grandes cidades. O con-
ferencista partira do alarma dado na
Alemanha, onde, como se verifica, se

empresta importancia & “poluicdo so-

nora”, a ponto de os limites 14 esta-
belecidos, por lei, contra o barulho ur-
bano, serem mais rigorosos do que os
novos limites fixacdos pela nossa le-
gislacao.

Pelo que se vé — ou melhor, se ou-
ve — berlinenses e paulistanos se
igualam como vitimas do ruido. Sé
que nos estamos menos protegidos.
Os hordrios de vO0o martelam os ou-
vidos tanto dos moradores das ime-
diacbes do aeporoto de Tempelhof
como os de Congonhas, por exemplo,
para nao citar outras areas da cidade,
cobertas pelas faixas de véo. O as-
sunto, alids, tornou-se mundialmente
popular através do romance de Ar-
thur Halley, ao descrever 0 movimen-
to de protesto politico dos moradores
dos arredores do aeroporto de Chica-
go. A “poluicdo sonora” devida aos
hordrios de v0o é tal que j& chegamos
a sentir alguns campineiros se rego-
sijarem “sotto voce” com a preteri-
cao de Viracopos como futuro aero-
porto supersdnico: que o estouro dos
que vencem a barreira do som fique
14 pelo Galeao.

E de lamentar, como salientou o
eminente companheiro prof. Gotts-
chalk, que s6 agora se comece a en-
saiar, entre nés, uma tutela juridica
para a poluicio e que ainda néo es-
tejamos na fase da policia da polui-
¢ado. A propdsito, lembro-me ter lido
que um deputado paulista ja apresen-
tou, ou cuida de apresentar 4 Camara
Federal, projeto de defesa contra a po-
luicdo nos diversos setores; e que em
setembro sera realizado entre nés um
debate sObre o assunto, se ndo me en-
gano promovido pelo Instituto Nacio-
nal de Tecnologia.

N&o desejo encerrar estas palavras,
estimuladas pelo excelente trabalho
do nosso companheiro, sem referir
duas observacdes que colhi nestes

dias, sébre polui¢dao, na imprensa es-
trangeira, onde o tema ¢é tratado dia-
riamente, quase diria obsedantemen-
te. Paul Samuelson, o famoso Pré-
mio Nobel de Economia, acha exage-
rada a campanha que considera “on-
da de protesto da juventude”; e acres-
centa que a unica maneira de acabar
com a poluicao do ar nas cidades é

deixarem as pessoas de respirar. As-
sim acabaria a dose de carbono que
infesta o ar.

A outra nao é menos alegre nem
objetiva: a bicicteta é o unico meio
de transporte conhecido que nao pro-
duz poluicRo — inclusive o cavalo.
Quem o diz é um homem de 95 anos,
porém *“chairman” da Columbia Ma-:
nufaturing Co., mr. Norman  Clark.
“Se non & vero”...

Pesticidas. Um mal

necessario?

Comentando a palestra do profes-
sor Egon Feliz, o conselheiro José Ga-
ribaldi Dantas disse:

Por brilhante e erudito que seja, ne-
nhum estudo, nos limites de tempo
assegurado as palestras néste Egrégio
Conselho, poderia abordar os muilti-
plos aspectos désse grave problema
mundial, que é a poluicio ambiental.
O Conselheiro Egon Felix Gottschalk
brindou-nos, novamente, com um de
seus trabalhos, desta vez sObre a po-
luicio mundial, em seu aspecto juri-
d.co.

Ouvimo-lo, como sempre, com en-
cantamento, e se bemn que, na sua
costumeira modestia tenha afirmado
que a sua oportuna palestra nao se re-
vestia de pretensdes de obra juridica,
oportuna palestra nio se revestia de
pretensées de obra juridica, na rea-
na realidade, tantos problemas foram
ai aflorados, e de tal cunho de trans-
cendéncia se revestem, que, certamen-
te, os dados e conceitos expendidos
constituem vibrante brado de alarma,
contra a tremenda amea¢a da polui-
¢do ambiental, em seus varios as-
pectos.

O Decreto n.° 17.317, do nosso Pais
— acrescantou o Doutor Egon Felix
Gottschalk — trata do problema em
sua multifaria conceituag¢ao, de polui
¢do do ar, do solo e da dgua, em nos-
SO meio, 0 que vem provar que a si-
tuacdo aflitante que amea¢a 0 mundo
ja& o Brasil ndo mais se ache imune.

Polui¢io na Agricultura

Cumprimentando, pois, o ilustre
conferencista sObre o tema que se pro-
pOs desenvolver — e o fez, com tanta
erudi¢do e brilho — desejaria, & gui-
za de colaboracdo, fazer alguns ca.
nhestros reparos & parte de sua pa-
lestra que, 8 meu ver, poderia ainda
ser objeto de outras consideragses.
Refirome & poluicio na Agricultu-
ra moderna, a Agricultura da era tec-
nolégica, que niao pode subsistir sem
a presenga dos chamados defensivos
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quimicos, controladores de pragas e,
consequentemente, asseguradores da
ampliacdo das colheitas, tdo necessd-
ria nesta época de aumento vertigino-
so da popula¢do humana. E niéo é sé
nésse setor, que a aplicagdo de inseti-

cidas assegura certa tranquilidade, ao
desenvolvimento demogrdfico dos ha-
bitantes da terra. N@&o menos impor-
tante, nésse respeito, o papel de inse-
ticidas, como o D.D.T., no combate
a maldria e a outras doen¢as que, por
séculos afora, desafiavam os homnes,
ceifando, por anos, milhdes de vidas
preciosas e impedindo o desenvolvi-
mento das dreas onde ésse flagelo e
outros semelhantes se tornavam en-
démicos.

Se, de um lado, a aplicagdo de cer-
tos inseticidas contribuiu e ainda con-
tribue, para o progresso humano, do
outro, pela sua muitas vézes indiscri-
minada e onimoda aplicagdo, vai cri-

ando e levantando problemas ndo me-
nores, como os da poluicio ambiental.

Pela primeira vez, na histéria do
mundo, o ser humano acha-se, atual-
mente, sujeito a contactos com pro-
dutos quimicos poderosos, desde o
nascimento até a morte. Em menos
de trés décadas de utilizacdio, os pes-
ticidas sintéticos espalharam-se tio
Intimamente no mundo animado e
inanimado que, hoje, praticamente,
encontram-se por toda a parte.

Paru ter-se idéia do acima afirma-
do, basta dizer que, s6 nos Estados
Unidos — a produgdio de pesticidas
subiu de 124 para 637 milhdes de li-
bras-péso, entre 1947 e 1960.

O D.D.T.

Sob as mais diversas e complicadas
formas, os pesticidas sdo, como al-
guém jd os batisou, males necessdrios,
se bem que, em face de suas implica-
¢des negativas, alguns ji estejam sen-
do apontados como elixires da morte.
A histéria de alguns déles é altamente
interessante. Haja vista o D.D.T.
(abreviagio de dicloro — difenil —
tricloro — etano) sintetisado em 1847,
por Paul Muller, quimico aleméo.

Sua acdo no combate as pragas da
lavoura foi, entdo, considerada tdo efi-
ciente que, certamente, por isso cou-
be a ésse quimico o Prémio Nobel,
como, no ano passado idéntica honra-
ria foi estendida a um agrénomo nor-
teamericano, pelos seus trabalhos, na
selecio de novas variedades de trigo
de alta produtividade.

Dessa descoberta, ou dessa sintese,
ndo foi dificil passar-se a outros pes-
ticidas, que tomaram conta do mun-
do, nio sdmente agricola, mas urba-
no. No combate aos insetos, ndo hd
nenhum lar que os desconhega, sob va-
rios nomes, mas, sempre escondendo,
no fundo, a sua tremenda toxicidade.

RN- CONMOM CO

Quantas doengas, nos dias atuais, ndo
sdo, talvez causadas pelo seu uso des-
cuidado, ou indiscriminado, no inte-
rior dos nossos lares! De certo, as

empresas que os fabricam cercam-nos
de bulas protetoras, a fim de evitar
males & saide humana. Quantos des-
cuidos, porém, ndo surgem, por ai afo-
ra, que pdem em risco a saude hu-
mana.

O D.D.T., sob forma de p6, foi uma
grande arma, na guerra, para a desin-
feccdo das populagdes e dos exércitos,
contra parasitas perigosos. Dissolvi-
do, ou emulsionado em 6leo, como €
usual, na lavoura, foi — conforme o
dissemos — considerado uma bengéo,
mas, esqueceram-se OS seus apologis-
tas dos efeitos secunddrios, exercidos
no homem, na sua absor¢cio pela
pele.

Os fazendeiros dos Estados Unidos
jé& encontram dificuldades em obter
feno sem residuos désses inseticidas
toxicos. Passam ao leite e através do
leite a0 ser humano.

Produtos Modernos

Outros pesticidas mais modernos e
potentes inundam os meios agricolas.
Um déles, por exemplo, é o “Dieldrin”
muito conhecido e usado no Brasil.

O nome deriva do seu descobridor
— Diels — um quimico alemd@o. E
cinco vézes tdo téxico quanto o
D.D.T., quando absorvido por via bu-
cal, porém, 40 vézes mais, se pela pele.
Ataca o figado e o rim. O “Endrim”,
da mesma gama, é 0 mais t6xico dos
hidrocarbonetos clorados. Perto déle,
o DD.T. é quase inocente. E 15 vé-
zes tdo venenoso quanto o D.D.T. pa-
ra mamiferos, 30 para peixes e cérca
de 300 vézes para pdssaros.

E que dizer dos novos pesticidas, os
derivados de fosfatos orgénicos —
como “Paration” e “Malation”, duas
marcas bem conhecidas na lavoura?
Eles estdo incluidos entre os produ-
tos quimicos mais venenosos do mun-
do. Sua origem € sombria ou se re-
veste de irdnico significado. Outro
quimico alemao, Gerhard Schrader,
em fins de 1930, descobriu as proprie-
dades insciicidas désses derivados.

Imediatamente, o govérno zirmao de-
clarou segrédo de Estado a sua fabri-
cacdo, porque néles se acham a mor-
tifera arma de guerra, os gazes asfi-
xiantes de tdo trdgica memodria na
Guerra Mundial.

Uso do Pesticida exige Codigo

Nao vou tratar de todos, pois isso
exigiria compéndio, mas apenas acen-
tuar-lhe os perigos, que a sua aplica-
¢d0 na lavoura, sem OS necessdrios
cuidados, estd provocando.

Rompe-se o equilibrio biolégico da
natureza, com o uso dos inseticidas.
Surge ésse mundo, onde, nas flores-
tas, ndao hd mais o canto dos pdssaros,
e nem, nos rios e cérregos encachoei-
rados, o luzir e o encanto dos peixes
multicOres.

Ninguém descreveu melhor ésse
mundo do que Rachel Carson, cientis-
ta, biologista, universitdria, artista da
pena e amante da natureza. Seu li-
vro — “Primavera Silenciosa” “best-
seller” no mundo, durante 86 sema-
nas, traduzido, em 30 linguas inclusi-
ve no portugués, € o maior libelo
até hoje escrito contra a destruicdo,
pelos inseticidas, do equilibrio biolé-
gico, esséncia da unidade do mundo.
Nenhum livro exerceu maior influén-
cia, no mundo, e especialmente nos
Estados Unidos, contra o uso indis-
criminado, de pesticidas no combate
as pragas das florestas, pastagens, la-
vouras e relvados. Na sua “Silent
Spring”, livro para o qual tive a satis-
facdo de chamar a atengdo, hd dois
anos, Rachel Carson conseguiu, néo
sem lutas, ver postas em prdtica mui-
tas de suas recomendag¢des, visando a

impedir maior calamidade, no uso de
inseticidas na lavoura, e nas suas im-
plicacdes na vida dos insetos, dos pds-
saros, e de outros animais que contri-
buem, tdo harmoniosamente, para o
equilibrio biolégico da natureza.

E tdo importante a polui¢do da agri-
cultura moderna, pelos pesticidas, que
ja4 se torna imprescindivel, ou um
cédigo rigido de suas aplicagles, pa-
ra atenuar-lhes os perigos, ou a aber-
tura de uma nova avenida ao comba-
te as pragas, que seria de natureza
biolégica, ou melhor, o uso de inse-
tos apropriados a destrui¢gdo das pra-
gas, ou mesmo a sua esterilizacédo.
Essas novas avenidas de a¢do jd ndo
sio novidade. Delas ocupar-me-ei,
oportunamente, néste Conselho, por-
que elas constituem, por igual, for-
cas de combate & polui¢gio ambiental.
Nem menos sombrias as consequén-
cias da aplicacdo, na horticultura, de
inseticidas arsenicais, que envenenam
os consumidores. Pior ainda: a uti-
lizacio de alguns agentes quimicos,
no mesmo campo, de efeitos manifes-
tadamente carcinogénicos. A ésse res-
peito, o livro de Lewis Herber —
“Our synthetic Environment” — é va-
lioso documentdrio e outro brado de
alerta.

Peco desculpas por ter-me alonga-
do mais do que seria natural, em apar-
te a uma palestra de tdo desusado in-
terésse, como a desenvolvida, tdo ex-
tensivamente, pelo Conselheiro Egon
Felix Gottschalk. Fi-lo, com o fito de
despertar o interésse para os perigos
da polui¢cio ambiental nos meios agri-
colas e, consequentemente, entre ou-
tras coisas, na propria saude hu-
mana.
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Veja os numeros que mostram
um banco que acerta o passo.

tendo a confianca de todos:

P QUADRO COMPARATIVO DA SITUACAO EM
30.4.71 E EM 31.10.71
CONTAS Em 30.04 71 Em 31.10.71 Acréscimo Reducio
Cr$ 1,00 Cr$ 1,00 Y%
R

(1)—DEPOSITOS 20.096.005 . 39.491.184. 96,5
(2)—APLICACOES 40.970.391. 47.731.445. 16,5
(3)—DISPONIVEL 1.527.447. 9.937.935. 550,6
(4)—APLICACOES P/

FUNCION ARIOS 188.803. 231.706. 29 7
(5)—DESPESAS DE ’

CUSTEIO 329.621. 196.747. — 40,32

SGo os numeros da nova arrancada do BANDERN que
aumenta os depositos e as aplicacoes, diminuindo as des-
pesas de custeio, E o BANDERN crescendo para servir
melhor ao Estado e seu Povo. E o BANDERN se capa-
H citando para ser o instrumento na luta pelo desenvol.
vimento.

BANCO DO RIO GRANDE DD NORTE

9 agéncias — instrumento a servico do desenvolvimento do Estado




consciencia do sonegador

Finalmente
vamos falar sobre a

Ainda existem pessoas que ndo per-
cebem a necessidade de hospitais, esco-
las, saneamento e muitas outras coisas.

Elas ndo entendem que isto tudo é
muito importante em suas vidas.

Que a qualquer momento podem pre-
cisar de atendimento. médico. Que seus
filhos precisam estudar. Que utilizam
energia durante o dia todo em suas casas.

Com o dinheiro que recolhe dos im-
postos, o govérno faz o que pode. Mas se
todos pagassem, mais coisas poderiam
ser feitas. Pagando o IMPOSTO SOBRE
CIRCULAGAO DE MERCADORIAS, o
IPI e 0 IMPOSTO DE RENDA vocé est4
ajudando a salvar muitas vidas.

O sonegador prejudica a si mesmo.E,

RN-ECONOMICO

o que é pior, prejudica aos outros. Por sua
falta de consciéncia, podera faltar medi-
camentos nos hospitais. Ou faltar energia
para que se abra uma nova fabrica. Pen-
se quantas pessoas poderio seremprega-
das com a abertura de novas industrias.

E se depois de saber tudo isso, alguém
continuar sonegando, imagine a cor da
consciéncia dessa pessoa.

Nao se negue. todos dependem
de voce.

IMPOSTO:
RESPONSABILIDADE SOCIAL



SITEX —

Um suporte para industria

de confeccoes de Natal

Se Natal é considerada hoje “a capital
das confecg¢des” nao haveria por que nao
possuir também uma industria correlata
a de roupas e que é também muito im-
portante e utiliza maquinaria tiao compli-
cada quanto a que se usa para fazer cal-
cas e camisas. Estamos nos referindo a
Industria de etiquetas e fitas tecidas.

A idéia da implantagdo da fdbrica de
etiquetas de Natal foi de Hemetério Fer-
nandes Gurgel, advogado, jornalista e
ex-diretor de uma emissora de rddio que,
de uma hora para outra, resolveu enveredar
pelos caminhos da industria.

“Em boa hora” — diz éle — “por-
que a expansio que atualmente estamos
promovendo em nossa fdabrica é uma pro-
va de que estamos no zaminhd certc”.

A EXPANSAO

A Industria SITEX S. A. atualmente
estd no que o seu diretor-financeiro, Mar-
cos Augusto Teixeira de Carvalho, chama
“a primeira fase de funcionamento”. Mas
ja estdo bem adiantadas as providéncias
da “fase de expansao”, quz prevé a che-
gada dentro de breves dias de mais vinte
e oito teares (ja embarcados no Japao)
que Va0 se juntar aos seis que estio em
tuncionamento. Logo apods, outros vinte e
quatro virdo para ser instalados no espa-
¢o0 que surgird com ampliacdo do galpao.
Atualmente com 60 m2, a fabri~a SITEX
ficard cony 1.100 m2 de drea ccberta.

Na outra fase de expansido, ja progra-
mada e que serd implantada em seguida,
hd a previsdo de aquisicio de mais 66 tea-
res, com os quais a fabrica totalizarda 100
unidades, trabalhando entdo nio apenas
para suprir as necessidades da industria
de confeccdes loeais, mas também de ou-
tros Estados, inclusive do sul do pais, e
a exportacao.

JA VAI LONGE

Com a chegada e instalacido das pro-
ximas 28 mdquinas a SITEX jd vai poder
atender a industria natalense fabricando
todas as etiquetas necessdrias a identifi-
cag¢do de calgas e camisas das fdbricas
Guararapes, Soriedem, Conté, Sucar, Reis
Magos e Dinam. Para se ter uma idéia da
demanda de etiquetas que a industria na-
talense requer basta dizer que s a Gua-
rarapes consome O equivalente a 450 qui-
lometros, por ano. Atualmente a SITEX
atende & confec¢ées Guararapes apenas
de uma pequena parte dessa necessidade
(porque tem de atender as outras).

Mesmo assim jd existem clientes do
Ceard, de Pernambuco e até de Sdao Paulo.
a0 lado dos locais; principalmente de For
taleza que, com os de Natal, vao ocupar
os 34 teares que brevemente estario em
funcionamento.

TODOS SE EXPANDEM

A preocupacido da SITEX em aumen-
tar a sua capacidade de producdao € por
conta dos planos de expansiao das fdbri
cas de confec¢des do Estado. Todas estio
com projetos aprovados na SUDENE,
algumas ja em fase de implantacdo au
mentando a sua capacidade produtiva.

ApOs uma pesquisa de mercado, a SI-
TEX optou por seguir o ritmo da indus
tria de confec¢des local. E ja com os pri:
meiros 34 teares em funcionamento vai
ter que trabalhar 24 horas/dia — 300 dias
no ano, para atender a produ¢dao amplia-
da de nossas fdbriczs de confec¢ao. Para
0 que também jd adquiriu uma maquin.
de costurar cartonagem, uma gaiola para
urdideira e um piano-automdtico para
perfuragido de cartonagem.

400 METROS/DIA

A produgdo da fdbrica varia de tear
para tear, porque hd etiquétas com maior
variagdo de cores do que outras, e pos-
suem maior numero de perfuragbes na
cartonagem, determinadas pelo texto im-
presso ou por essas cOres utilizadas. Urna
etiquéta simples, com fundo branco e
cores apenas no texto, pode ter uma pro-
dugdo de até 400 metros por dia, em cada
tear.

Essa producdo € orientada por um
técnico japonés (o diretor industr.al
Susumu Kumeda) e subsiste principal
mente pelo apoio dado pela industria de
confec¢coes local, diz o diretor-financeiro
Marcos Teixeira. “Ao lado, certamente,
da boa qualidade de nossas etiquetas, que
sdo, comprovadamente, das melhores que
se fabricam no pais”, acrescenta.

Atualmente o diretor-presidente He-
metério Fernandes Gurgel se encontra no
sul do pais, tratando do embarque de
parte da maquinaria que vai nproporcio
nar o hreve aumento de producio.

E dentro de mais algum tempo a In
dustria SITEX S. A, estard em pleno
usufruto como uma grande industria nor-
teriograndense, pioneira no nosso parque
industrial que cresce com o passar dos
dias.



A hora

e a.vez da
terra do sal..

e AT

O Rio Grande do Norte sempre foi a terra do sal.
A figura do salineiro e dos moinhos de vento aa .
lado das brancas piramides se incorporam & sua -
propria paisagem, na fase artezanal das salinas.
Agora com suas salinas mecanizadas, ja descor-
tinando o mercado internacional, o sal do Rio
Grande do Norte vai pesar na economia do Estado.
Macau é o tradicional produtor de sal do Rio
Grande do Norte, e, em Macau somos dos primei-
ros que batalharam pelo progresso e pela moder-
nizacdo da industria

Herinque Lage Salineira do Nodeste S/A
(ia. de Navegacdo Cabo Frio

NORA-LAGE S/A

"

RN-ECONOM!IC



Piratininga de Seguros Gerais
pagou maior indenizacao do RN

A Companhia Pirantininga de Seguros
Gerais pagou, em cerimdnia que teve lu-
par no gabinete do Presidente do Banco
do Rio Grande do Norte S’/A, a maior in-
denizagfio de sinistro de que se tem noti-
cia néste Estado.

O pagamento foi feito diretamente aos
diretores da firma PLASTOL — Plastoni
Oeste Ltda., que teve destruida »or um
incéndio tdda a sua fdbrica na cidade de

|

Mossord, desde as suas maquinas, até os
seus estoques e 0 seu prédio.

A industria sinistrada, que integra o
grupo Cyro Cavalcanti, sofreu prejuizos
da ordem de Cr$ 596.433,63, que foram
totalmonte indenizados pela Companhia Pi-
ratiningade Seguros Geras, seguradora
de todas as empresas do citado grupo.

Nas fotos, o sr. José Menezos, repre-
sentante da Companh'a Piratininga de
Seguros Gerais no Rio Grande do Norte,

faz entrega de um cheque no valor de
Cr$ 220.000 00 ao Presidente do Banco do
Rio Grande do Norte, sr. Ormundo Fa-
ria, correspondente & parte do referido
estabelecimento bancdrio, conforme cldu.
sula contratual constante da apdlice; e
entrega, ainda, outro cheque no ve'or de

Cr$ 376.433,63 20 sr. Pedro Wlian» Czval-
canti, diretor da PLASTOL. imnurtancia
correspondente & participagdo da segura
da na indenizagdo.

POSICAO DA PIRATINTNGA
FAM PAGAMENTOS DE
SINISTROS EM NATAL

Nos exercicics de 70/71, a Companhia
Piratininga de Seguros Gerais pagou em
Natal as seguintes indenizacoes:

Terez'nha Germano da Silva Cr$ 388.000,00
Comerc'al “A FAMA” Ltda. Cr$ 113.00,00
Wilson Collier Cr$ 31.000,00
Vitiva Napnledo Athaide de A!meida

(O Paldcio dos Sapatos) Cr$ 35.717.85

Isto som  folar nos  inlimeros nnga-
mentos entre Cr$ 1.000,00 e Cr$ 10.000,00.

Vele salientar ainda que no exercicio
de 1970 a Pirntininga efetyou nagamen-
tos no montante de Cr$ 2 450.000,00, atra-
vés da sua Sucursal do Mordeste, hon-
rando assim o titulo d2 “A MELHOR
COMPAMNHIA DE SEGUROS DE 1970",
titulo éste outorgado pela Rddio Jornal
do Comércio, de Rec'fe, através do seu
progsrama “Guia do Trabalhador”.

A —.
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~ Uma
afirmacao de fé

no nosso RN...

Corntinuamos acreditando no Rio Grande do Nonte.
Estamos Lutando para continuar produzindo sal

no Rio Grande do Norte, com capital, tecnolo-
gia, administracao e pessoal potiguarn. 0 salk
podera trhazen melhones dias para o Estado. Ache
ditamos nisso, e heafirmamos nossa disposdicao de
Luta no segundo andivernsario do RN-ECONOMICO.

F. SOUTO - Indistria, Comércio e Navegacdo S/A

av. Joao Pessoa, 58 - Mossoro, RN

Mineracao
Tomaz Salustino S/A

RN-ECONDOMICO atinge a maioridade no més que
completadojs anosde vida.

A MINERAGCAO TOMAZ SALUSTINO S/A, que com a
sua constante_ colaboragao, ajudou o seu
nascimento e crescimento, deseja ao aniver
sariante, nesta data querida, muitas felici

dades, muitos anos de vida.

rua: Vigario Bartolomeu, 635 s 510/511- NATAL - RN



Com o0 mesmo carinho com que conquistamos
uma fatia do mencado de torrefagao para

0 nosso CAFE VENCEDOR estamos fabricando
paes, bolachas, biscoitos, bolos e salga
dinhos. Qualidade, em qualquer um dos
nossos setornes de atividade"e o nosso pao
nosso de cada dia"

PADARIA SANTA CECILIA
rua Manoel Miranda, 1469 - Fone 2062

PANIFICADORA BOA SORTE
av. Salgado Filho, 1565 - Fone 1897

POSTO DE VENDAS SANTA CECILIA
Princesa Isabel, 700 - Fone 2672

ORGANTIZAGOES

MOINHO DE OURQ IND. E COM. LTDA

Pureza
e uma questao
de qualidade

0 CAFE VENCEDOR
conquistou o mencado natafenrse
pela tradigao de pureza
que mantem., VENCEDOR e um produto

potiguarn fedito para
04 potiguarnes, cbedecendo
as mals modennas especiiicacoes
da industria moagedra.

CAFE" VENCEDOR

e caté puro

Rua dos Paianazes, 1490 -~ Tone 1141

-

perfeicio das placas

Joao Wanderley faz armarios com a mesma
que marcam para a historia

0 que se faz no Rio Grande do Norte

E uma questdo de hdbito. Esta emprésa
comegou fazendo placas ae bronze. Placas
que tém de ter alta durabilidade para regis-
trar para a histéria momentos de nossa proé
pria histéria. Este mesmo hdbito de buscar
a perfeigdo foi levado para a nova linha de
armdrios de ago para todos os fins. Muita
coisa desarrumada estd com lugar certo gra-
cas a éste trabalho.

Joao Wanderley Industria e (omércio Litda.

* Rua Juvino Barreto, n. 238 fone 15:12




Este Dodge Dart tem duas portas.
Quemviaja atras nem percebe.

0 Dodge Dart Coupé veio, finalmen-
te, fazer justica para a turma do banco
de trés.

Com o Dodge Dart Coupé, ninguém
precisa lazer ginéstica para entrar.

Nem se espremer para sair.

Nem viajar humilhado e oprimido.

No Dodge Dart Coupé, todos tém
08 mesmos direitos.

O mesmo e amplo espa¢o interno.
O mesmo conforto e tranquilidade.

No Dodge Dart Coupé todos des-
frutam com igualdade, de um possante
motor de 198 hp.

Do ar esportivo e elegante que seu
exclusivo teto hardtop lhe da.

De uma suspensdo lirme e macia.

De freios sempre precisos.

Definitivamente, é o inico carro de
duas portas que ndo faz distingdo de
bancos.

O Dodge Dart Coupé nasceu para

JOTAPINTO VEfCULOS LTDA.

Rua Ferro Cardoso, 135
NATAL-RN

Café Sao Luiz

100% puro

em seus 35 anos de
TRADICAO

HOMENAGEIA O RN ECONOMICO NO SEU 2 ANIVERSARIO

todos.

E, para terminar, mais um detalhe
onde o Dodge Dart Coupé néio aperta
a8 pessoas - 0 preco.

le custa 0 mesmo
que um carro
médio comum.

DODGE
DART/~

REVENDEDORES AUTORIZADOS 45 CHRYSLER

do BRASIL

FNM V-17
22.000 kg,

MENOR
CUSTO

MAIS RAPIDO, :iiiaatat "

OPERACIONAL

milhares de mecanicod
. brasilerros
Cam motar de
. 175 ev (NAE) 0 V17
mpresenta, com
Carga mixima, uma
excelente relagclo pano)

N

Anegumm um
+ dewempenhof
FIRY FRPLCIAIE me: m percurskon
ansporte  cam acliven

neentundos,

Tudn (nyo e main
n neu hrixo custa
inicial, proporcionam

tranaportador um
custo aperarional
extremamente b

Canhegn o
nos revendedares

] M han
GO R luvorece
wrundemente a
Satrulnle de cane

R
woiluenbiliiade

REVENDEDOR AI"TORIZADO

ENATA

RUA FERRO CARDOSO, 132
RIBEIR\ FONFE

ésimples ¢ econimicn, mutorizados
wun mechnicn ¢

conhecida por

FABRICA NACIONAL
DE MOTORES S.A.




PROFISSIONAIS.
PROCURAM-SE

0O SENAC pode ajudar vocé que €
empresario. Possui fichas de todos que
passaram por ld fazendo cursos de espe-
cializagdo profissional. Se o dificil era
obter alguém capaz, com ésse 6rgao atu-
almente ndo € mais nenhum problema.
Esta entidade € ligada ao empresariado
do comércio, sendo conhecido em todo
Brasil. Estda funcionagido desde 1946 quan-
do foi fundado no Rio de Janeiro, mas
no Rio Grande do Norte sé veio apare-
cer dois anos apds. Tem como finalidade
principal, formar profissionais para a
drea de comércio.

A Assistente Social, Renira Mots di-
rige o Departamento Regional do SENAC
do Rio Grande do Norte. Tendo feitc
grandes inovagdes em prol dos profissio-
nais do comeércio desta cidade. Este Or-
gdo do qual Renira Mota é diretora, estd
ligado diretamente ao Conselho Dclibeva
tivo e ao Departamento Nacional, com
séde no Rio.

Em nosso Estado, o SENAC tem fun-
cionado em todos os setores do comér-
cio, beneficiando a classe com o0s ma:s
moderrnos ensinamentos das matérias ba-
sicas e tornandoos jovens capazes de
obterem melhores condigbes de trabalho.

UMA EMPRLESA ORGANIZADA

Para que o treinamento profissional
seja perfeito, o SENAC resolveu criar uma
pequena emprésa, equipada para funcio-
nar diariamente, com todo material usa-
do numa casa comercial. E a Empresa
Comercial de Treinamento. O menor
aprendiz passa por trés estdgios antes de
fazer a especializagdo no setor em que
mostrou mais aptidao.

Este treinamento tem a durag¢ido de
6 meses, quando o aprendiz recebe orien-
tagdo tedrica, de Escritério e Vendas.
Aprende a trabalhar em balcko, caixa,
cadastro, expedigio, faturamento, conta-
bilidade, etc. Apds éste periodo de rsta-
gio, vivendo numra verdadeirs empresa.
o aprendiz ja possui bastante pratica
néstes setores.

Pode entdo pedir um estagio numa
das empresas da cidade, onde ird exer-
citar todos os seus conhecimentos adqui-
ridos com a ajuda do SENAC. Um fato
muito curioso vem dando-se até hoje. To-
dos os alunos que vdo fazer um estagio
mais prolongado nas casas de corércio
da cidade, sao geralmente aproveitados
e incluidos no quadro de funciondrios.
Isto quer dizer que esta entidade pre-
para gente capaz de ser aproveitada em

qualquer lugar.
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ATENGAO: jovens de ambos ns sexos,
oferecemos d6timas oportunidades para
Secretdrios, Datilégrafos, Balconistas com
salario fixo. Tratar no Ed..Sisal, s;1C10
com o sr. Franco de Tal.

Cabelereiras e manicures também sido formadas pelo SENAC. Na foto, uma
aula pratica

UM GRANDE PROBLEMA

Um dos mais graves problemas é a
falta de campo de trabalho. Os iovens
que terminam os cursos especializados,
nio podem muito facilmeute obterem
emprego. Os lugares Sao poucos e ja es-
tdo tomados. A unica solucdo € empre-
gar-se em outro ramo que nao seja de
sua especialidade.

As empresas limitam-se a conservar
um numero bem limitado de operérios,
ndao desejando aumentar. Os motivos sao
vdarios. E talvez o mais grave seja o da
falta de gente com cursos especificos.

Em Natal a classe empresarial sofre
o terrivel problema da falta de profissio-
nais qualificados, com uma boa prepa
ragdo para mais facilmente se adaptar &a
empresa. O grande gndice de empresados
da cidade, ndo possue bastante instrugao
para ocupar alguns cargos de maior res-
pensabilidade. O SENAC beneficia todos
que o procuram, formando verdadeiros
profissionais. Como exemplo, algumac

firrnas ja4 possuem em seus quadros jo
vens com cursos de grande valér como
secretdrios datilégrafos, balconistas, tée
nicos em contabilidade e tantos outros.

SENAC — FAZER PROFISSIONAIS

A formagédo profissional é a principa
meta. Possuindo dois cursos para éste
fim, o Senac prepara rapazes e mogal
na faixa de 14 a 18 anos, aQ que se che
ma de menor aprendiz, oferecendo um
curso de quatro anos, o Gindsio Comer
cial, equivalente ao 1~ ciclo da Escols
Secunddria. Outro, porém, € dado pan
adultos, o de Formacdo Intensiva de M
de Obra Adulta.

Para éste fim, funciona no Senac
Orientagio Educacional de Profissionais
tencarregado de recrutamento e selecaol
e a Orientacdo Pedagogica que fica com
a parte de aplicagBo de psicotestes pan
colher dados de aptidées nos vdrios se
tores.

RN-ECONOM ¢



Desde cedc os alunos do SENAC aprendem os segredos da mao de obra

especializada .

CURSOS — NOVAS AREAS

Nos vdrios campos de especializacao,
0 Senac treina para O comércio gente
especalizada para qualquer tipo de ser

Além do ensino curricular, recebem orientagao profissional.

vigo. Pode-se encontrar cursos que abran
gem: Escritdrio. Vendess, Artes Higiene

Beleza, Hospitalizacao, Turismo, e'¢
Campos vastamente divididos, onde pode
mos encontrar auxiliares de escritdrio, es

pecialistas em faturamento, contabilida-
de. caixa, vendedor, cartazistas, vitrinis-
tas, cabelereiros, esteticistas, garcons,
bar-man, guias de turismo.

Oferece agora cursos especalizados
em classificarao de café, algodiao e cor-
retor de imdveis. Sao abertos cursos para
0 publico que deseja ter uma profissao
assegurada. No préoximo ano aumentard o
numero de cursos para melhor oferecer
condicdes aos que querem ter um luoar
no comeércio.

UMA TENTATIVA

No interior do Brasil temos bous re-
sultados da atuagdo do Senac. Os cursos
patrocinados s@o procurados por um ni-
mero muito grande de participantes. O
curso de Secretdrio é um dos mais
aceitos, sem falar nos demais. No inte-
rior do Estado, o Senac téve uma expe-
riéncia por demais satisfatdria, principal-
mente nas cidades de Mogord, Caicd, Sao
Paulo do Potengi, Currais Novos e Nova
Cruz, onde tem maior atuag@o.

Foram ministrados cursos de Secreta-
riado, Datilografia, Técnica de Vendas,
Nocdes de Administraggo e Classificagdo
de Produtos

EMPRESARIO — PROCURE O SENAC

Sendo uma das maiores problemadti-
cas para a classe empresarial de no«sa
cidade a falta de gsnte especializada,
muitos jovens necessitam de emprégo
urgentemente e sdao portadores de Cursos
dados pelo Senac. Este 6rgao que também
é de utilidade piblica pode muito bem
ajudar vocé. Portanto Sr. Empresdrio, se
é necessdrio algum funciondrio a mais
na sua emprésa, procure 0 Senac Gue
prontamente serd atendido.

__J
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laminados decorativos?
esta marca _
é a sua garantial

madeiras em geral — compensados_ de
todos os tipos — duratex — lambris .

Importadora Comercial de Madeiras Ltda.

Rua Almino Afonso, 38/40 — Ribeira
Fones 26:79 — 20:56 — NATAL — RN.

As donas de
casa ja fizeram

0 teste Sdo Braz...

Elas sabem que o CAFE SAO BRAZ €& real
mente o melhor. Sabem porque testaram.
Sabem também que a melhor farinha de

milho e FAMILHO. Retribuindo esta pre
feréncia de varios anos & que partlcl
pamos do aniversario do RN-ECONOMICO ,
grande veiculo de divulgagao desta ter

ra que nos escolheu.

_ CAFFE
SAO BRAZ

COMERCIAL
JOSELUCENALTDA.

Material para construgao - Maguinas ¢ implementos agricolas

azulejos lisos e decorados — céramica

SAO CAETANO — cimento POTY —
ferro em geral — louca sanitaria — motores
diese] YANMAR — tubos e conexdes

Matriz Filial
Rua Frel Miguelinho, 120 Rua Mairlo Negbeio, 1470
Fones : 1514 - 2513 Fane: 1951

Caixa Postal. 289 — End. Telegr.: "JOLUC’
NATAL — RIO GRANDE DO NORTE

DEUM
fHOWeM

Deixe tudo por conta do

Colorex Branco Decorado.

Ele da show de beleza

e resisténcia todo dia. Mas é vocé
que ganha fama pelo bom gdsto.

produto Santa Marina
DESEJA AQS SEUS CLIENTES DO RN UM FELIZ
NATAL E PROSPERO ANO NOVO
Distribuidor para o Rio Grande do Norte
A.Suassuna — Rua Princesa Isabel, 586 — Fone 12:96
Cidade Alta — Natal P




Sao
as empresas
associadas

ao
BANCO COMERCIO
E INDUSTRIA
d DE MINAS GERAIS SA

\ seus bons servicos podem
ser com qualquer de
nossos gerentes.

Estamos por dentro dos
maiores acudes do RN

Afinal, somos a tGnica firma especializada em conservacao de acudes.

Para as regioes secas todos sabem a importancia de agudes. Basta isso
para sentir a validade de nosso trabalho. Aindg fazemos pesquisas, levanta-
mentos topogrificos, remogio de corpos estranhos dos solos submarinos e ser:

vigos de escafandria. Mas a pesca é também preocupacio nossa. Dispomos de
umg frota percorrendo as costas e gerando riquezas para o RN,

SE SEU PROBLEMA NA AGUA
REQUER SOLUCOES PROFUNDAS PROCURE:

EVPOS
Emprésa Norteriograndense de

Pesca e Operagdes Submarinas

Trev. Aureliano Medeiros, 45 — Fone 21:31 Ribeira — Natal — RN




Inglés
ainda é

um bom
negocio

Natal j4 fol um parafso para os cur-
sos de Inglés. Houve época em qne as
escolas faziam uso de publicidade até
certo ponto agressiva para anunciar “o
mais moderno método”. Hole, a raovi-
menta¢io nfo é tdo intcnsa. Somente
duas escolas disputam a vproferéncia clos
que esperam algum dia dispensar as le-
gendas dos filmes americancs ou enten-
der a poesia de Bob Dylan.

Sob o ponto de vista emmresarial,
Inglés ainda ¢ um bom negécio?

S@o mais de mil alunos pagando em
média Cr$ 30.00 mensais para assistir
duas ou trés horas de aula por secmana.
Também, uma nova perspective. estd
surgindo pn ra dinamizar 6ste “burs.
ness”: os cursos profissionais. Com a
aproximagéio dos exames vestibulares, no-
vas classes s@io criadas e outros “cursi-
nhos” aparecem. E a safra.

ESCOLA E EMPRESA

Charles Darwin, o pai da teoria evn.
lucionista, explicou seu conceito de “se-
lecBo natural” através da sobrevivéncia
do mais forte. O que foi usado para os
animais, tem ocorrido também com os
vdrios educanddrios especializados de
lingua inglésa em Natal.

Os naturalmente selecionados, os que
sobreviveram, foram aquéles que conta-
vam com uma estrutura sélida. A orga.
niza¢do como emprésa foi mais uma véz
fundamental.

H4 dois anos, surgia em nossa czpi-
tal uma escola de inglés que vinha para
revolucionar tudo. Dirigida por jovens
idealistas o0 “Rocket Method” (Método
Foguete) nascia sob o signo da origina-
lidade. Comecando pelos livros que fo-
ram escritos por professores da terra e
impressos com a ajuda do 7overno es‘a-
dual. Funcionava num velho casario da
Rua Juvino Barreto com cadeiras e me-
sas das salas de jantar dos diretores.

Seis meses depois, }4 com mais de
cem alunos, o “foguete” aterrissava. Fal-
tou a vivéncia empresarial para o curso.
Um de seus fundadores, o jovem profes-
sor e hoie recepcionista do Hote! dos
Reis Magos, Ricardo Maranhiio, esplica:
— Nosso fracasso foi devido a e¢scassez
de capital de giro. Faltou dinheiro para
a compra de novos materiais diddtizos”.

As nacionalmente conhecidas Escolas
Fisk lideraram por certo temnn o ensi-
no de Inglés em Natal. Resistiram até
quando a expansio dos negdécios estava
em andamento. Depois ndo conseguiram
a estabilidade ideal e a solugcdu foi fe-
char as portas.

NEGOCIO E TRADICAO

A pioncira em escolas de inglés no
Estado, foi fundada em 1957 com a ajuda
da Embaixada Americana e inicialmente
administrada por professdres america-
nos. Seu nome, Sociedade Cultural Bra-
sil — Estados Unidos (SCBEU).

A SCBEU viu surgirem e deszparecerem
serios competidores nestes quase quinze
anos de existéncia. Atualmente j4 é au-
tbnoma. Pela primeira vez em sua hists-
ria tem um diretor brasileiro, o arofes-
sor engenheiro Paulo Fernandes de Oli-
veira. Sua séde, na Av. Getdlio Vargas,

SOCIEDADE CULTURAL
BRASIL ESTADOS UNIDOS

VIDA DZ PROFESSOR

Algumas cidades brasi'eirnrs sin en
nhecidas por possuirem “em cada esqti
na” um bar, ou um poetq, ou um mis
tico. Natal tem um professor de Inglés.
Um bom nesdcio para rtm jovem estu
dante que j4 tenha concluido um curso
razodvel, ou morado num pais de lingus
inglésa.

O Yazigi emnrega 18 professéres que
recebem Cr§ 7.00 por aula-hora. Levan
do-se em conta que O curso completo
naquele instituto tem a duracio de ape
nas dozrsseis meses. éste numern tende

Primeiro a Sociedade Brasil—Estacdos Unidos. Depois, os cursos particulares.
Em Natal, é elevado o numero de pessoas que estudam inglés.

com v.stas para o mar é de propriedade
da Embaixada Americana. A sociedade
paga apenas um aluguel simbdlico. Tem
convénio com USAID e USIS, mas a ad-
ministragdo é local. .

Houve épocas cm que O Tnumero
de alunos ultrapassava os 0800, Hoje
conta com 510 estudantes, na maioria
jovens secundaristas que pugam Cr3 25.00
mensais por cinco horas de aulas sema-
nais. Tem o melhor laboratério de lin-
guas da cidade, onde lé-se: “Dedicado
ao espirito das Nacdes Unidas”,

O diretor de cursos. Pzulo de O’i-
veira define a organizacdo: “Néo visa-
mos lucros pois tudo é empregado aqui
mesmo. Se organizado, o ensino de lin-
guas em Natal é um bom negécio. Em-
bora sujeito a flutucgdcs de toda a es-
pécie”.

A NOVIDADE EM ENSINO

Atu~'mente 0 ma’s cério concorrente
da SCBEU ¢ o Instituto de Idiomas
YAZIGI. Apesar de ndo ser especializado.
(ofercce cursos de Alemiao, Francés e
Italinno) a maioria de suas classes siio
de Inglés. Pertence &4 uma organ'zacio
nac'onal qu? tem um método nadroni-
7~do para todo o pais. A men-alidade é
Cr$ 30,00 para qualquer lingua e hi so-
mente tr*s herns de ovles per semana.
No ato de matricu'a (CrS 61,000 os alu-

motertal  Aidatinn (liy=n e
4lbim de disces). As culas sio todas pzlo
procesco dudin-visial que d4 infese A
projecio de “Slides”. A escoln ran vns
sui  labrratéria, N~ A'-etares e profes-
sOres sio todos b-asileiros.

O Yi4zigi tambem oferece cursos de
Inpglés 4 domecil o Por auatro-entos cru-
reiros mersais o ‘'rstituto forne~e pro-
fessor e material drddtico, trés vezes por
semana. I'm res d’ncias, repartierd~s ou
empresas. ssis closses estio frneinpan-
do de inicio no Palicio do Govérno e
no IBGE.

a progredir geomeéiricamente. Sem temer
concorréncia, os profescéres en~ontram
tempo até parn escrever num jornal mi
meografado, (“Free Press” (Imprenst I
vre), que também é o nome de jornal
“underground” de Sio Francisco, Califér
na. “Frec Press” é ed tcdo pelo Professor
Alopr~do e no seu sepundo ni'mero dava
conselhos como: “p'ante uma flor, curts
um som, ndo vd & praia do forte”.

A SCBEU tem 28 professdres e o s
lirio/aula é de Cr$ 9,09. Seu curso com
pleto (dez periodos) pode ser concluido
em quatro ou cinco anos. Tudo depende
da intensidade d-~s aulas e dos cursm®
extras de Fonética ou Linguistica que
sa0 opcionais.

MAIS UM OBJETIVO

Com as modificacdes nos exames ves
tibulares e a introdujio da prova de
conhecimentos linguisticos nos mcsmos,
sursin novo curso de linTuns na cidode
o Obietivo. Sua apresenta~fo ao puiblico
foi com um vestibular simulado (const
derado muito dificil pelos vertibulandos)
publicado nos jornals domincais.

A mensalidade do  Objetivo € de
Cr$ 30.01 para vma s3 lintua e CrS 500
para duas on~des (Portugués e Inglés ou
Francés). Conta agora com ma.s de cem
alunos que visam exclus'vamen‘e apren
der os maccles de uma interpretagio de
texto.

Lucio Brandio, seu dre‘or, anun
cia a transferéncia do curso da Facuk
dade de C'éncias Econdmicas para onde
funcionava a “Boite Krsantiga” Vao crar
novas clasces de conversacdes e talves
montar um Cursinho Pré-vestibular com
pleto. Seria o pr meiro projetado pan
atender aos Vestibulares unificados que
serio introduzidos & partir de 1973.

Sem diuvida. Inglés ainda é um ne
gécio muito bom.

Quem quer investir ? Por hora, suas
acdes nido seriio langadzs na Bolsa.



EM DEFESA DA
CAPRINOCULTURA

Dr. Antonio de Souza Régo
Médico Veterindrio — Chefe do POVIG
do M. A, em Nova Cruz-RN

A verminnse peusa meic nretufznc 3
erischn de caprinos oue tAdgs as ontras
enfermidndes reunidne  Nenhum nroble.
ma é de major gravidade na crprinneul-
turn do que éste. A verminise nas suas
diferentas formas, renresenta o mais sé-
rin obstfculn  para 0 desenvolvimento
déste ramo da oroducéin animal. No Nor-
des‘e, a criacfio re caprinns nian merece
a devida atencdo. vor warte dos criado-
res; as doencas de ordem mnarasitdriss,
principalmente a vermnose ocupa o pri-
me‘ro lugar en‘re as causas que mais
atacam e que mais zoncorrem para a
e pouca preducdo e sua bhaiva renta-
bilidada. A falta de m tratamento sis-
temdtico dos animn“is parasitados, oca-
siona tma proliferacan cada vez maior
desse flagelo. Para que se prssa ter uma
idéia da intens'dade ~om que se provaga
s verminose basta citar aue um caprino
atocado  por vermes  (Trichostronaylus)
por exemplo. prde elinnar de nove a
trinta mithA~s de ovns por dia. Compro-
va-se tamhém. através de pesouisas ¢ue
um ecampe onde  sfio mantidos animais
apenas mcderadamente atacados de ver-
minose, 0 rumero de larvas por cada
quilo de pasto e'evase a mais de mil.
Esses OvOS ou larvas, conservam-se nos
pastos durante algum tempo, ocasiio ¢m
que sao ingeridos pelos an'mais. A quan-
tidade de ovos e larvas serd tanto maior,
quento mais infestados estiverem os ani-
mais e maior for o numero destes em
determinada drea do campo. A infesta-
¢lo por vermes se torna muito menos
intensa nas criagdes extensivas em Jque é
reduzido o nimero de caprinos em re-
lacio a drea do campo. O tempo <imido
e quente favorece o desenvolvimento dos
vermes em certos periodos do seu ciclo
evolutivo. Os periodos de séca prolonga-
da reduzem consideravelmente os cfeitos
de verminose, pela destrui¢dao natural dos
ovos e larvas, que deixam de ter condi-
cbes satisfatérias para o seu desenvolvi-
mento, especialmente aqueles que 1eque-
rem certo grau de umidade. Outros ver-
mes, no entanto podem suportar a ¢ao
ao sol e as mais adversas condi¢gées de
tempo. Praticamente todos os caprinos
estio parasitados por vermes.

PRINCIPAIS VERMES PARASITAS
DE CAPRINOS

Hoemonchus contortus, verme 4ver-
melhado da grossura, de um alfinete,
medindo de um a trés centimetros, loca-
lizado no abomaso (coagulador).

Ostertagia trifurcata, verme de cor
parda, mais fino e curto que o anterior
medindo aproximadamente um centfme-
tro de comprimento; localiza-se no coa-
gulador e intestino delgado.

Trichostrongylus axei, verme dificil-
mente visivel, localiza-se no coagulador.

RN-ECONOMICO

Trichostrongylus leolubiformis, locali-
zado no intestino delgado.

Strongylus papillosus — localizado
no intestino delgado.

Bunostomum trigonocephalum — lo-
caliza-se no intestino delgado.

Cooperia curticei — parasita o intes-
tino delgado.

Oesophagostomum columbrinum —
localiza-se no intestino delgado, é cha-
mado também de verme nodular porque
suas larvas formam ndédulos pequenos na
parte inicial do intestino delgado e final
do intestino grosso,

Trichuris ovis — localiza se no intes-
tino grosso.

Chabertia ovina — localiza-se no in-
testino grosso.

Dictvocaulus filaria — localiza-se nos

bronquios e traquéia; causa grar.de pre-
juizos provocando a bronquite vermind-
tica;, pode alcangar até dez centimetros
de comprimento.

Moellerius capillaria — localiza-se nos
pulmoes.

Moniezia expansa — verme em forma
de fita com cabega fina e corpo gradati-
vamente mais grosso, dividido em seg-
mentos ou anéis; 0 comprimento pode
atingir até dez metros, parasita o intes-
tino delgado.

Cysticercus tenuicollis — larva em
forma de uma vesicula ou tumor branc,
podendo atingir a grandes tamanhos, es-
tas vesiculas estdao cheias de um liquido
muito claro; origina-se do helminto adul-
to do intestino dos carnivoros. Localiza-
s¢ no periténeo e figado.

Cisto Hidatico — forma larval da
Taenia Echinococus granulosus, verme
parcsita dos carnivoros; localiza-se no
pulmao e figado.

Coenurus cerebralis — forma larval
da Taenia multiceps,localiza-se no ceré-
bro caprino.

Estes parasitas em forma de larva
upresentam-se em vesiculas nos tecidos
onde se localizam.

Fasciola hepitica — verme em forma
de folha, de cor vermelha cinza locali-
zando-se no figado.

Ciclo Evolutivo —  Algumas nocoes
sdbre o ciclo evolutivo dos diversos ver-
mes s@o lteis para o estabelecimento das
necessirias medidas de prevencio e com-
bate a0os mesmos. Nestas nordes, nos om'-
timos de fazé-las especificamente para
cada verme, ou grupo de verme, por se-
rem muito extensos e exigirem um tra.
balho bem detalhado, 0 que nao € O NOSsO
ohjetivo no momento mas, apenas, di um
grito de alegria de alerta a éste ponto de
estrangulamento da caprinoculturt no
Nordeste e particularmente no RN, ja
aque agora esta sendo brilhantemente in-
centivada pelo Ministério da Agricultura

Em linhas gerais, o0s vermes botam
0s seus ovos no JSredo parasitado esto-
mago, intestino, figado, pulmdo etc. Os
ovos dos vermes localizados no estomago
e intestino sdo expelidos com as fezes.

Aqueles localizados no figado, o caso
da fas-ciola hepatica, langa seus OvOs nos
condutos biliares, que vao ter ao intes-
tino e passam com as fezes ao exterior.
Os vermes pulmonares, quando o animal
tosse, a mucosidade dos bronquios rica
em ovos do parusita vai ter & faringe e
é depois deglut‘da, entrando no aparelho
digestivo, sendo entdo elim'nados pelas
fezes. O ovo de qualquer parasita depois
de expelido e encontrando no solo as con-
dicbes favordveis de calor, umidade etc..
eclodem.

As larvas oriundas desses ovos, cha-
madas larvas infestantes se aloiam nfs
folhas ou na base dos colmos de capim,
nag aguadas etc.,, aguardando a oportu-
nidade de infestar o animal por inges-
tao ou por penetragdo através da pe.e.
As larvas, uma vez ating.ndo o intestino,
transforma-se em vermes adultos, outras
penetram através da parede do intestino,
passam & circulagio, indo alojarem:se
nos orgios correspondentes, onde trans-
formam-se no verme adulto; outras loca-
lizam-se na mucosa intestinal formando
nédulos onde iniciam a postura; depo:s
os nédulos se rompem e na luz intest!-
na: transformam-se em vermes adultos.
Outras depois de atravessarem a parede
intestinal, pela circulagio vdo até o or-
gio que tem eleicio e all permanecem
encistadas, com Cisto hiddtico e o Coe-
nurus crebralis.

Acdo Patologica dos Parasitas — Além
dos prejuizos diretos como mortandade,
diminuicio da produgio de carne, leite,
temos os prejuizos indireios motivados
pela alteragio do metabolismo das gra-
xas, proteinas, hidratos de carbono, mi-
nerais, assim como a utilizagdo das vita-
minas. Frequentemente, os prejuiros nio.
se manifestam abertamente e apresenton
um curso insidioso, passam despercebi-
dos; nio se presta suficiente aten¢io o
que acarreta prejui:os cada vez maiores.
O criador ndao se apercebe que oOs ani-
mais aparentemente szdios, daram 1ien-
dimentos maiores se estivessem livres de
parasitas. Outro grande prejuizo a consi-
derar e que passa despercebido é a uti-
lizacRo antieconémica dos al.mentos. pois
os animais nio os aproveitam plenamn-
te. A diminuigio da resisténcia ormanica
contra as diversas enfermidades, influen-
ciadas pelo meio ambiente desfavordvel,
causa uma mortalidade superior a «os
animais que se desenvolvem sadios. Os
vermes provocam suas agdes de vidrias
formas; acao mecanica, qual seja obstru-
¢Ao intestinal obstrucao dos condutos bi-
liares, obstrugio dos bronquios. A acuo

om




fnflamatéria pode provocar necroses, pe-
las ventoses e aparelhos bucais dos ver-
mes ou larvas. Acio expoliadora, se veri-
fica pela subtracdo de substdncias nutri-
tivas ou sucos tissulares que o parasita
necessita para si. Os parasitas alimen-
tando-se através cCe liquidos que passam
através de sua superficie corporal por
nemnse ou pela boca, podem provocar
lesbes de capilares sanguineos, havendo
assim perda de sangue, hemorragias por
r~rte do hospedeiro. Estas hemorragias
sio tanto mais intensas, quanto mais
frequente o parasita muda de loralizaciao
dai as grandes anemias nos animais pa-
rasitados. Nao € que o0 verme necessite
de sangue para sua alimentacdo em abso-
luto mas, pelo fato de lesar vasos san-
guineos na busca dos liquidos nutritivos
que necessita para sua vida.

Além dessas acdes mecénicas, infla-
matdérias e expoliadoras existe a agao to-
xica dos vermes, produzida pelos produ-
tos de desassimilacio e de dcgradacio
que se forma depois de sua morte, cons-
tituindo substdncias téxicas. sondc absor-
vidas pelo organismo causando-'he sérias
alteracdes.

Sintomas do caprino com verm'nose:
Crescimento retardado, queda de produ-
cdo de leite e carne, md eficiéncia re-
produtiva, mau aproveitamento dos ali-
mentos, principalmente no inverno, quan-
do hd abundéncia de pastos, elevado in-
dice de mortalidade principalmente nos
animais jovens. O animal apresenta didr-
reia ou constipacdo intestinal, denota
uma aparéncia doentia, emagrece, tosse
as véces, perde o apetite, o pélo torna-se
séco, crespo, longo, e sem resisténcia;
Quando a verminose ¢ intensa aparece
um edema, (tumor aquoso), da mandi-
bula, as mucosas tornam-se visivelmente
pdlidas denotando profunda anemia. A
mortalidade em alta incidéncia sem causa
aparente € na maioria das vézes devida
a intensa verminose. Entretanto a medi-
da mais certa é sempre que o caprino
apresenta sinais de doenga, recorrer ao
servigo de defesa arimal mais préximo
e solicitar A remessa de fezes au ‘abo-
ratério para a dete~minacdo especifica
do verme.

Tratamento: Ex'stem vdrios produtas
que apresentam uma a¢lio bem generali-
zada sObre a maioria dos vermes que aca-
bamos de nos referir; entre éles temos:
Fenotiazina, Lepeimim, Baminth, Jetvet,
Riporcol, Disofen, etc. Vale lembrar que
quando o animal jd se encontra com uma
infestac@o nacica e em profunda po-
breza orgédnica, muitas vézes a aplicacdo
do vermifugo nio consegue mais salvar o
animal.

Profilaxia: Manter o rebanho em pas-
tagens nao sobrecarregadas. Sempre (ue
possivel adotar o pastoreio rotativo, sen-
do possivel cada pasto deve ter uma se-
mana de uso e quatro de descanso. O
acesso aos pastos baixos deve ser evitado
nos periodos muito umidos. Deve se uvi-
tar também, o arracoamento nas proxi-
midades de brejos ou dguas paradas. es-
tagnadas, charcos etc. Evitar que os ciaes
comam visceras cruas de caprinos ovi-
nos. Os cabritos nio devem ser soltos
em terrenos muito umidos e muito con-
taminados. Os lugares umidos devem ser
drenados ou tornados inacessiveis ags

animais. O esterco do abrigo deve ser
junto e recolhido a uma esterqueira, se
possivel diariamente. Finalmente a admi-
nistragdo periédica de anti-helminticos
como medida preventiva, pelo menos duas
véles por ano € altamente aconselhdvel,
principalmente nas épocas de chuva.

Prejuizos na caprinocultura na re-iin
de Nova Cruz: — Sentimos a necessidade
de elaborar éste trabalho, pela vultuosi-
dade de prejuizos que constatamos na
nossa drea de atuacdo. Damos assistén-
cia veterindria a regido de Nova Cruz e
mais de dezoito Municipios circunvizi-
nhos.

Tem-nos assombrado este aspecto de
verminose na caprinocultura.

De um numero grande de fazendas
onde existe caprinos, neste ano 80 ser-
mos chamado para verificar mortandade
na capr nocultura, sempre constatamos
verminose intensa. Vdrios exames de fe-
zes foram fcitos e deixaram-nos estupe
fatos com a intensidade de infestagin;
muitos animais chegando a apresertar
até 3000 ovos por grama de fezes. Eni
quase todas as criagbes de caprinos que
visitamos 80°. apresentavam-se parasita-
dos e em estado de profunda pobreza
orginica, apesar de ebundancia de pas-
tos. Todos os criadores s&20 unin mes em
afirmir que no inverno os caprinos fi-
cam mais magros, quando deveria ser o
contrdrio. Justifica-se pelas condicées
ideais que existem no inverno pari o de-
sonvolv.mento dos vermes. Constatamos
que dos animais altamente vermrnéticos,
constavam todos os animais jovens e nos
animais adultos, a incidincia era em tor-
no de 50°. Levantamos também que 2
mortandade nos animais jovens, em z'gu-
mas fazendas chegou até 60°; a mo=t"1-
d-de nos adultos é em torno de 10°a.
Esta taxa de mortandade, varia muito ce
propriedade para propr.edade dependen-
do das condigdes ecologicas de cada uma,
do estado geral do rebanho, do manejo do
criador etc. Constatou-se também que 0s
an‘mais jovens altamente parasitados na
é=oca do abate apresentam uma di’e-
rénca de peso em torno de 30° a 407
em relacdo aqueles de mesma ilace mas,
que foram levemente parasitado§. lE:n
duas fajendas que estivemos pur ultimo
confessaram os criadores um prejuizo até
agora em torno de Cr$ 1.200,00 e
Cr$ 1.500,00 respectivamente, com mor-
tandade.

Cabe pois, aos criadores agenfarem
para este estrangulamento na criacdo de
caprino que representa muito para sua

economia.
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Ameérica S A.

w

O Ameérica Futebol Clube tem 2513 socios contribuintes e arrecada, por més,
cerca de 60 mil cruzeiros. Sao poucas as emprésas do RN que faturam tanto.

Uma emprésa diferente. Cuja pro-
ducio é completamente diversa da de
qualquer outra do seu porte econdmi-
cofinanceiro. Uma das mais sélidas do
Rio Grande do Norte. Que fatura cru-
2eiros, gasta cruzeiros, mas produz ..
Alegria e Lazer.

E assim a emprésa que se poderia
muito bem ser chamada Ameérica S.
A. Uma sociedade de muitos donos,
porque pertence a uma comun.dade,
mais de 3.500 sdcios de nove catego-
rias.

Possuindo atualmente um dos maio-
res patrimébnios para clubes sociais
de sua estrutura, o Ameérica Futebol
Clube de Natal tem também uma das
mais bonitas e amplas sédes sociais
do Nordeste e quigda do Brasil. A sua
organizacdo interna, partindo de esta-
tutos rigidos, € modélo para muitas
outras que na regiio pretendem al-
cangar 0 ponto que o clube rubro con-

seguiu.

0 QUE PAGAM

Das nove categorias de soécios do
América apenas trés tém obrigagcao

financeira com o clube, pagando meu-
mlidades. S30 os 2.241 sdécios contrt

RN-ECONAVCD

buintes, os 78 temporais e os 294 as-
pirantes. Os primeiros pagando

Cr$ 25,00 mensais dao ao clube, no fim
do més, o recolhimento de Cr$ 56.025,00
Os segundos, pagando Cr$ 35,0C ense-
jam Cr$ 2.230,00 aos cofres da tesoura-
ria. Os ultimos, geralmente filhos de
sécios contribuintes, pagando Cr$ 5,00
por meés, totalizam Cr$ 1.470,00.

Ou seja: se nao houvesse atrazo no
pagamento das mensalidades dos seus
associados, 0 Ameérica recolheria na
ponta do lapis, todos 0s meses
Cr$ 60.225,00. Mas dificilmente se che-
ga a receber Cr$ 50.000,00 — diz o pre-
sidente Hugo Manso, porque senire
ha os que atrazam por razbes 6bvias
Mesmo assim, estima-se que com os
associados 0 Ameérica consegue, anual-
mente, por volta de Cr$ 720.000,00.

Para ser sdcio contribuinte do clu-
be rubro, depois de passar pelo na
tural “crivo” do Conselho Deliberati-
vo, vocé vai ter que pagar Cr$ 1.000,00
de joia e ficar recolhendo Cr$§ 25,00
ao< cofres da agremiagao.

Se quizer adquirir um titulo de sé-
cio proprietario, pagara Cr$ 4.000.00.

Ainda restam alguns, vale a pena sa-
lientar. O limite de sdécios dessa cate-
goria é de 600 e atualmente existem
aprenas 581.

Outros tipos de sécios existentes no
clube: remidos, 113; beneméritos, 6;
ronordrios, 15; fundadores 13; atletas
femininos, 56; atletas masculinos, 169.

OS LUCROS DE UM CLUBE

Um Clube do porte do Ameérica tem,
certamente, varias fontes de renda,
além das mensalidades dos seus asso-
ciados. O Bar do América, anualmen-
te. tem uma receita da ordem de
90.000,00. O Restaurante fatura em do-
ze meses cérca de Cr$ 60.000,00. Isto
sem se falar no Carnaval, tanto num
caso como no outro.

Botando-se o Departamento de Fu-
tebol nos calculos, pode-se dizer que
num Campeonato da Cidade o clube
fica com cérca de Cr$§ 15.000,00 pela
temporada, quando “as aguas correm
bem”, diz o presidente Hugo Manso.
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AS DESPESAS DE UM CLUBE

Mas tudo o que ganha nao é sim-
plesmente guardado ou mesmo aplica-
do. O atual presidente encontrou uma
divida de Cr$ 228.000,00 (“por conta
das grandes constru¢des que foram
realizadas nas gestdes passadas”, fri-
fa) e, em um ano frente a4 dire¢cdao do
sodalicio ja diminuiu essa divida pa-
ra Cr$ 80.000,00.

Setenta pessoas trabalham no Amé-
rica ou para o América, algumas com
tempo de servigo suficiente para fa-
zer o clube nao pensar em calcular
uma indeniza¢do imediata. Sao joga-
dores, musicos (tem orquestra pro-
pria) pessoal burocrdtico, de limpesa,
de cozinha, gargons. E alguns contra-
tudos para servigos especiais.

Para um simples clube social, mes-
me do gabarito do Ameérica, ndao dei-
xa de ser um numero muito expressi-
do de empregos.

A foélha de pagamento désse pessoal
atinge os Cr$ 30.000,00 mensais. O or-
denado mais alto é o do chefe da Or-
questra: Cr$ 1.500,00. Mas ja houve o
de um técnico de futebol, que era de
Cr3 2.000,00.

Este ano, ja na gestao Hugo Manso
¢ América pagou uma indenizagiao (a
um musico) da ordem de Cr$ 3.500,00.

Com as suas obrigagdes previdencia-
rias ¢em dia, o América recolhe para
o INPS, todos os meses, Cr$ 8.500,00
e mais Cr$ 600,00 do parcelamento de
dividas de gestoes anteriores. E
Cr5 1200,00 de FGTS.

O Departamento de Futebol exige a
despesa mensal de Cr$ 10.600,00. Pa-
gando se ainda a cozinheiro, faxineiro,
massagista e ropeiro.

Aldra isto, outras despesas mensais:

Crd 3.500,00 de energia elétrica;
Cr3 250,00 de telefone; Cr$ 1.000,00 de
agua e esgoto; Cr$ 4.000,00 de despe-
sas gerais; Cr$ 3.000,00 com material
de Limpesa.

UM CLUBE PREFERIDO

Pelo seu porte e pelo que conseguiu
impor em matéria de organizag¢do ad-
ministrativa, o América atualmente é
0 clube mais discutido no Rio Grande
do Norte — socialmente falando. Os
cronistas sociais que pontificam na
capital s6 tem olhos para os seus am-
plos salGes e para o ar de imponéncia
e finesse que inspira a sua séde. As-
sim é que Paulo Macédo realiza ali
anualmente a sua “Festa das Persona-
lidades”. Jota Epifdanio vai para la com
o seu “Baile Branco das Debutantes”,
sempre em outubro. E Adalberto Ro-
drigues traz para a sua passarela as
concorrentes a Rainha da Festa Na-
cional do Sal.
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Hugo Manso:
“A folha de pessoal do Améri-
ca é de Cr$ 30.000,00.”

Todos os clubes de servico de Na-
tal preferem o América para as suas
plendrias ou jantares-assembléias. Nés-
te ponto o presidente Hugo Manso fri-
sa: sempre foi interésse do clube abrir
as portas para essas entidades, nao
apenas porque muitos dos seus inte-
grantes pertencem ao quadro social
da entidade, mas porque acha que as-
sim estd também prestando um servi-
¢co dos que aquelas agremiagdes se
propéem executar todos os cariter fi-
lantrépico.

COMO NASCE UM CLUBE

O América nasceu de um incidente
dos mais exdruxulos, para a é€época,

proporcionador da personalidade juri-
dica de simples time de futebol poeirs,
mas hoje talvez ndo provocador de
resultados tdo simplorios.

Numa casa do Béco da Lama (hoje
rua Dr. José Ivo) alguns animadores
de futebol inveterados fundaram o clu
be. Eram Getulio Soares Ferreira, Clo
vis Fernandes Barros, Osmar Homem
de Siqueira, Carlos Homem de Siquei
ra, Lauro Lustosa, Augusto Servita,
José Lopes Teixeira, José Fernandes
de Oliveira, José dos Reis Lisboa, Ma
rio Monteiro e Antonio Trigueiro. 0
primeiro da lista foi eleito também
o primeiro presidente. Os jogos eram
realizados num desmatado onde hoje
fica situado o terreno da futura Cate
dral de Natal, ou seja, a antiga (até
pouco tempo) Praga Pio X. Até um
ano apds a fundagado (14 de julho de
1915) o time ainda ndo possuia situa-
¢ao juridica definida e foi entdao que
se deu o incidente que provocou a sua
cntrada nos tramites legais.

Ocorre que, durante um jogo de
disputa aguerrida, o entdo Comandan:
te do 40 Batalhdo de Cacadores (Co
ronel Canabarro) atravessou o campo,
no intervalo, quando uma bola chuta
da sem destino lhe atingiu o picinez,
jogando o artefato ocular no chéo.
Irado, o Coronel mandou que o seu
ordenanca furasse a bola, o que foi
feito incontinente. Os jogadores recla
maram para Oscar Homem de Siquei
ra, Ex-Desembargador do nosso Tribu-
nal de Justiga, que promoveu uma,
ag¢ao de indenizacdo. Acontece, porém,‘
que o clube nao tinha personalidade
juridica para disputar querelas legais.
E o registro foi imediatamente promo
vido, através do dr. Bruno Pereir.

O patriménio do América Futebol Clube ¢ avaliado em Cr§ 1.500.000,00. Para
se ter iddia da rentabilidade do clube, no tltimo carnaval o América teve um
lucro de Cr$ '120.000,00.

RN-ECONOMICC



Mas o entdo Governador Ferreira Cha-
ves, sabedor do processo contra o Co-
mandante, apressou-se em indenizar o
prejuizo, pagando 180 mil reis ao clu-
be. Uma nova bola (merca Olimpic)
foi adquirida e uma grande festa foi
promovida, para comemorar a vitoria.

O América F. C. nascia, assim sob o
signo da disputa. E assim continuaria
até os dias de hoje, através da garra
dos que o fazem, seja no campo es-
portivo ou no social.

0 PATRIMONIO DE UM CLUBE

Hoje o América possui uma das sé-

des sociais mais imponentes do Nor-
deste. E um patriménio avaliado em
cérca de Cr$ 1.500.000,00. Além de dois
terrenos onde vai construir brevemen-
te o Estadio General Everardo.

A atual séde ocupa um quarteirdo
inteiro, na avenida Rodrigues Alves
Além das dependéncias para as festas
(0o major salao de dancas do Estado,
com palco equipado) a séde tem qua-
dras de esportes para volei, basquete,
tenis e futebol de saldo. Um parque
aqudtico semi-olimpico com uma cai-
xa de salto e uma piscina para crian-

cas, além de arquibancada para 3.000
pessoas. No interior das arquibanca-
das, vestidrios e banheiros para atle-
tas masculinos e femininos. Tudo ilu-
minado com lumindrias a vapor mer-
curio.

Ao lado do parque aqudtico, um
parque infantil. E uma drea limitrofe
arborizada com plantas tropicais. Um
gindsio coberto estd programado para
ser construido brevemente, na mesma
area.

Tudo isto avaliado, para efeito de
seguro, em Cr$ 800.000,00.

O CARNAVAL NUM CLUBE

O Carnaval no América é, hda muito
tempo, considerado (comprovadamen-
te) o melhor do Estado. A tradicédo
rege varios aspectos da folia momes-
ca no clube rubro: as prévias, das
quais sobressaem o “Carnaval do Pas-
sado”, orientada pelo diretor Vicente
Lira, o “Reveillon” e finalmente do
Carnaval propriamente dito, com os
folides saindo do clube e indo até o
Grande Ponto, seguindo a Orquestra.

Essa orquestra que para o Carna-
val de 1971 foi contratada por ......
Cr$ 55.000,00 — musicos extras, que
nao fazem parte da Orquestra pro-
pria do clube.

Para se ter uma idéia do que seja o
Carnaval no América, alguns nuimeros,
relativos ao de 1971: lucro de ......
Cr$ 120.000,00 na venda de mesas e no
apurado do Bar e do Restaurante.
Consumo de 40 caixas de uisque, 40
grades de cerveja, 50 caixas de run, ..
1.600 grades de refrigerante, 5000 san-
duiches e 3.500 refeigdes.

AMERICA S. A.

Atualmente o América pode ser ca-
talogado entre as dez maiores empre-
sas do Rio Grande do Norte.

— “Um clube de dificil manutencao”
— diz o presidente Hugo Manso, cujo
mandato termina em dezembro de
1972. “Justamente porque € muito
grande, e por isto possui um mundo
de problemas grandes e pequenos que
nem sempre podem ser resolvidos a
contento de todos ou no tempo dese-
javel”

O clube € dirigido por um Conselho
Diretor integrado por um Presidente
e seis Vice-Presidentes, auxiliados por,
vinte diretores de setors diversos. E
mais 2 Conselho Deliberativo, que ho-
je conta com 60 conselheiros e 20 su-
plentes.

Novidades,
bons artigos

e melhores pre¢os.
Trinomio de uma organiza¢ao nossa

CASAS CARDOSO sao uma ornganizagao tipicamente
potiguarn. Gente da gente
dos anos conquistou uma posigao de neal desta
que no comencio de tecidos, fiel a um Lema

de trabalho crniado em decernrencia da propria
necessidade do mercado. Para nos, moda ¢ uma
nazao de sen, e, como temcs um COMPRLOMASAQ

com 0 Rio Grande do Nente, aliames Lsto a uma

crnitericsa solecac de qualidade, aliada a uma
constante pecéfitica de phregcs badixcs.

novidades, bons artigos,

que, com o0 passahr

melhores precos
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A MAIOR GARANTIA QUE VOCE
05 descrentes PODE TER EM TRANSPORTES

que nos perdoem. RODOVIARIOS COMECA PELO

Em matéria B
de desenvolvimento
a fé & fundamental... -

Uma questao de fe e de muito

trabalho. Trabalho que realizamos
para que o desenvolvimento comece
no setor agropecuario, dando uma

Em vinte anos de trabalho, temos dinamizado dreas

base sélida \a economia do nosso basicas :o apn\isA Dclslenv)olvendo multiplos :e:orcs d; ammsssmEns
. . - sua producio. P o seu do interno.

Estado. Parthlpe de nossa ll.ltd - assim que participamos do desenvolvimento do pais.

Destine os seus incentivos fisccais TRADICAO EM TRANSPORTES RODOVIARIOS

dos arts., 34/18 & SAFESA,

AGENTES:
BORGES & CIA. LTDA,

Santa Fé Fazendas Reunidas S/A Escritorios: Rua Cémara Cascudo, 220 — 1 andar  salas 103/105 — Fone: 25:52
Depdsttos Praca Augusto Severo, 107 — Rua Chtle, 33—aA
rd
Ma(mba_RN. L NATAL — RIO G. DO NORTE

As

armas do RN
na

luta da agricultura

programa de acudagem do Governo, os novos
mpos de algodao e milho asteca, os plan -
os realizados nos varios projetos agro-
cuarios do Estado tém um aliado na nossa
presa e nas linhas que representamos:

Allis Chalmers Manufacturing Co.

FNV - Fabrica Nacional de Vagoes

Valmet do Brasil S/A

Tema Terra Maquinaria S/A

Gehl Bros Manufacturing Co.

Aeroquip Sulamericana Industria
e Comercio S/A

COMERCIAL WANDICK LOPES S/A

Av. Duaue de Caxias, n. 50 - CP 57 - Fone: 11-35¢

e - asenhapmaay sapsh ol




FRINAT
chegou para sua

comodidade

As donas de casa de Natal ja contam com
um complemento para a despensa natalen-
se. FRINAT promcve vendas diretas dc
produtor ao consumidor: camaroes, £agcs
tas, aves, cannes, pedixes ¢ vexaduras. A
gorna, FRINAT, que ja tem a CASA DE CAR-
NES, fanga tambem sua CASA DE PEIXES

onde vece vad encontrar num sc Lugar 2o

FR'NAT das as delicias do man.

Fua %anto &ntonlo, n. 614, ali na Praga Pe. Jodo Maria

’

Os
biscoitos
WESTON
vao

ter agora
gbsto

de lucros...

g

Vocé ja conhece a qualidade dos produtos WES-
TON. Qua'idade que garante um lugar certo no mer-
cedo. Mercado sempre crescente que vai trazer mui-
tcs lucros. Lucros que vocé vai ter comprando agora WESTON S/
as aches da WESTON S/A. Vocé que jd sente aquéle a
gostinho bem ¢m cada biscoito WESTON, vai sentir
um godsto muito melhor, Para vocé, tiscoito WES-

TON vai ter goste de lucro. ..
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a mais antiga
emprésa de construcao
civil do Estado
também a mais jovem

- Contrasenso?
Coisa nenhuma. Renovagao.

Esta aparente incoerencia tambem aparece na natureza do
nosso trabalho. Trabalho para dar novas oportunidades

de trabalho ao natalense, na construgao de tres das mais
importantes industrias do Estado: a JOSSAN, a ALGIMAR e

a DUBOM. Trabalho que dara tambem diversdo ao natalense,
pois também estamos ajudando na conclusdo do Estadio
Castelo Branco. Por falar em trabalho, este € o nosso
forte. Em materia de construgao civil, nao enjeitamos
parada: na TRANSAMAZONICA, em Picos, Piaui, ou construindo
pontes no Interior do Rio Grande do Norte.

Sabe qual é o segredo da ECOCIL?

E acreditar no nosso Estado.

Porisso, saudamos RN-ECONOMICO no seu segundo aniversario.
Fomos uma das primeiras empresas a acreditar nesta revista.

ECOCIL
Emprésa de Construcoes Civis Ltda.

construindo o progresso desde £94§&.

Rua Chile, #5272 - Fone 22.1% - NATAL - RN



Reforma de rede urbana

e eletrificacao rural sao
metas prioritarias da COSERN

Eletrificagdo rural e reforma da rede
urbana de Natal traduzem desenvolvimenio
do Rio Grande do Norte. Esse tesenvolvi-
mento € uma preocupac¢do constante do
Governador Cortez Pereira e porisso a
eletrificacdo rural em todo o Estado e re-
forma da rede urbana de Natal se consti-
tuem metas prioritarias da COSERN,
(Companhia de Servigos Elétricos do Rio
Grande do Norte).

0O Comunicado n° 6 do Govérno Cor-
tez Pereira é um comunicado de energia,
dirigido & COSERN, numa investida defini-

tiva na eletrificacéo rural: “Temos repetido
que o desenvolvimento agricola, nas cir-
cunstincias que caracterizam a economia
do nosso Estado, confunde-se com o pro-
prio desenvolvimento”.

AUMENTO DA PRODUTIVIDADE

O povo norte-riograndense (71%) vive
do setor primdrio e o Govérno sdmente
poderd ofercer uma expressio social ao
desenvolvimento no momento em que este
desenvolvimento alcance o setor rural. E
hd justificativa. “Nada mais vdlido para
isto do que levar a energia elétrica ao se-
tor primdrio, ndo para iluminar a nossa
pobreza, mas para transforma-la, através
da utilizacdo da forga motora, que aumen-
ta a produtividade e rendimentos”.

Serdo feitas modificacGes, realgandn
como novo objetivo a eletrificagdo rural,
com a COSERN se transformando num
instrumento de apoio a economia rural
deixando de se limitar aos servigos pres-
tados apenas #s cidades.

Até o dia 15 de dezembro a COSERN
tornaréd efetiva a encampagio das linhas-
troncos da Cooperativa do Vale do Acu,
para que seja reduzida a participacéo fi-
nanceira do agricultor, permitindo que
um maior numero alcance os beneficios
de energia que j4 se encontra na regido.

OUTRAS PROVIDENCIAS

Recomenda o Governador, em seu coO-
municado, que selam recebidos reformu-
lados os proietos de eletrificagdo existen-
tes no INCRA — “permitindo viabilizar
para tentar, em seguide, implanta-los
dentro do programa global que deverd ser
elaborado no prazo de 150 dias”.

Outra determinizaciio, para que se co-
nheca o potencial de procura decorrentes
da utilizacio econdémica na energia para
propriedades isoladas, € que seja feito,
nas diversas regiées do Estado, o levan-
tamento dos seguintes trechos: Pau dos
Ferros — Marcelino Vieira; Almino Afonso

RN-ECONOMICO

Dirigentes da COSERN explicam ao Governador Cortez Pereira, os pia
nos da empresa.

Paty; Afonso Bezerra — Pedro Avelino
— Fazenda S&o Miguel; Santo Antonio —
Nova Cruz — Vera Cruz — Fontes; Santa
Cruz — Campo Redondo; Caicé — Sao
Joéo do Sabugi; Currais Novos — Lagoa
Nova — Cerro Coré.

OBJETIVOS

O objetivo do Comunicado n* 6 é de
promover e recuperar todo o setor agro-
pecudrio do Estado, sendo aproveitada a
infraestrutura das linhas de transmisséo
da COSERN. Toda a fazenda localizada as
margens dessas linhas poderao receber a
energia, sendo que o Estado ainda finan-
ciard a extenséio da rede de baixa tensao,
transformador, postes e outros accesso-
rios, por um prazo de até 36 meses.

Determinou o Governador que ésse fi;
nanciamento seja feito dentro de um pro-
cessual bemn répido. Serd efetuado com
recursos da propria COSERN. O inicio
do programa de eletrificagio rural estd
previsto para janeiro, com uma meta de
beneficiar 400 propriedades por ano. O
valor global do financiamento é de 12 mi-
lhoes.

REFORMA DE NATAL

Com relagéio a rede de distribuicdo do
sistema de energia elétrica de Natal, toda
ela serd substituida com o objetivo de
evitar, definitivamente, o grave problema
da queda de tensdo que causa grandes
prejuizos, tanto para os consumidores co-
mo para a propria empresa. Essa substi-
tuicdo seréd dentro de um periodo de dois
anos e j4 foi iniciada, com a construgéo
do quinto alimentador e da subestaglo
Teotonio Freire.

O Governador Cortez Pereira determi-
nou que fosse iniciado o estudo para a
construcdo de um sistema de distribuicfio
de energia elétrica subterrineo, a exem-
plo das grandes cidades * brasileiras, fi-
cando Natal, com um sistema perfeito e
moderno de distribuicio de energia elé-
trica.

Também serd executada a ampliacko
de toda iluminacdo publica da cidade,
para atingir os WYairros mais afastados,
onde hd uma caréncia de lumindrias nas
vias publicas. Esta reforma. custard a CO-
SERN Cr$ 14 milhges, incluindo a constru-
¢io do sistema subterrdneo e ampliagdo
das lumindrias.

1



VERISSIMO:

A qualidade de um sal do RN

S30o Peaulo conhece um sal potiguar
mell:or do gue o Rio Grande do Nor-
te. £ uin sal de alta qualidade utili-
zadn nas charqueadas paulistas, goia-
nas e 1matogrossenses. A sua marca:
Verissimo. ¥ adquirida com exclusi-
vidade pelos mais importantes frigo-
rificos do sul do pais.

O sal Verissimo é produzido no Rio
CGrande do Norte nas Salinas Jundiai,
que ocupam uma drea de 100 hecta-
res pertencente ao Grupo J. Verissi-
mo Comércio S /A, que vem exploran-
do essas salinas hd mais de cinco
anos.

O MELHOR SAL

“0O melhor sal do RN é o sal Veris-
simo”. Nao € o diretor-presidente Joao
Verissimo da Nobrega quem afirma,
ele apenac traduz a opiniao dos com-
pradores e - justifica porque produz
o melhor sal: “Nd6s temos um trata-
mento todo especial em nossas sali-

nas — 1) sistema de baldos forra-
dos; 2} lavagem do sal; 3) sistema de
carrezamento do baldo para as pilhas;
4) sistema de tratamento com agua de
grdau. Todo ésse tratamento elimina as
impurezas do sal marinho.

A preferéncia pelo sal Verissimo é
um fato, tanto € assim que éle é uti-
lizado pelo Frigorifico de Cutia (Sao
Paulo), Moura Andrade (Sao Paulo
e Goias), Frigorifico de Bordon (Sao
Paulo, Parand e Mato Grosso), In-
dustria Gessy-Lever, Usina Colombi-
na S/A e outros grandes clientes.

O abastecimento do sal, do Rio
Grande do Norte para os centros con-
sumidores € feito em grande escala
por via maritima e em pequena esca-
la por via rodovidria. Brevemente J.
Verissimo estard deaspachando trens
de sal para o Sul.

GRUPO J. VERISSIMQ

J. Verissimo Comeércio S/A tem fi-
liais em Santos (rua Eduardo Ferrei-

ra ns. 23/29, fone 29.271), Sao Paulo
(escritério — rua Benjamim Constant
153, salas 503/504, fone 36.19.82 e de
posito — Av. Presidente Wilson 2.987),
Recife (Avenida da Imbiribeira).

O escritdrio central estd localizado
no rua Frei Miguelinho 43, fones 26.41
e 25.10. A diretoria é composta por
Jodo Verissimo da Nobrega (diretor-
presidente), José Gerino da Silva (di
retor-Comercial) Manuel Teodoro I'rei
-re (gerente).

Nos planos de expansdao para o pré
ximo ano destacam-se a construcio da
sede do escritorio central da emprésa,
na Avenida Tavares de Lira, esquina
com a rua Frei Miouelinho, além da
instalacao de escritorios e depdsitos
no Rio de Janeiro e Salvador.

Além de sal, J. Verissimo é distri
huidor exclusivo para o Rio Grande
do Norte das Usinas de acgucar Esti
vas S/A (Arés) e Central Olho D'Agua
S/A (Pernambuco), sendo que da pri:
rieira adquire 60°0 de toca a produ
cao.

RN-ECON MICO



Mais vale

dinheiro na caixa

do que certos

amigos na praca

0 trnocadilho e para dizen uma verndade de ha
muito conhecida pelo natalense. A CAIXA ECO

NOMICA FEDERAL sempre 404 uma giel aliada
da economdia dcs potiguanres. PLlonedra no 44

nancianiento de casas e na promogao da poupan
¢a, a CAIXA modernndizou-se e se atualiza a
cada dia, para permanecenr j4iel aos seus obje
jetivos e aos mesmos critendios que 4Lzenram
da sua tradi¢ao de seniedade uma vendadeina

doutnina. Hose como ontem, conte com a CAIXA
ECONOMICA ao seu Zado...

CAIXA ECONOMICA FEDERAL

av. Duque de Caxdias, £24 Ribeina




Forte dos Reis Magos:

m museu do
mar para o RN

O Govérno do Estado, através da
Funda¢ao José Augusto vai construir uma
nova imagem do Forte dos Reis Magos.
Essa constru¢do ndo € em pedra, cal ou
cimento e nem exigird o trabalho de ar-
quitetos ou engenheiros. Serd uma cd.{i-
cacdo com bases na cultura, na historia,
no paisagismo e no turismo do Rio Gran-
de do Norte”.

“Nds vamos fazer o Museu do Mar —
diz o Presidente da Fundacdo .José Augus-
to, professor Didgenes da Cunha Lima,
informando ainda — o Governo do Estado
estd integrando o Museu do Forte A Fun-
dag¢do e estamos elaborando hd algum
tempo o que serd o Museu 40 Mar do
Forte dos Reis Magos”.

SIGNIFICAGAO HISTORICA

A idéia — aprovada de imediato pelo
Governador Cortez Pereira — € a de que o
monumento de maior significacdo histo.
rica do Rio Grande do Norte seja valori-
zado pelos bens populares realmente apre-
cidveis.

Segundo o Presidente Didgenes da
Cunha Lima, o Museu do Mar nao poderd
contar pecas que amesquinhem © monu-
mento e a sua disposi¢do nio voderd ti-
rar o efeito das velhas paredes. Estamos
aproveitando os estudos dos bpesquisado-
res norte-riograndenses, notadam-nte
Luiz da Camara Cascudo e Hélio Galvio.

Diégenes da Cu-
nha Lima estd A
frente do gran-
de empreendi-
mente do Gover-
no do Estado em
transformar [\
Forte dos Reis
Magos, no Museu
do Mar

ela do Museu do Mar conta com o apoio de empresarios. A partjcipagio
da SOSAL (Sociedade Salineira do Nordeste S’A) ¢ um exemplo

AMIGOS DO FORTE

Paralelamente, estd sendo ronstituida
uma associa¢do de Amigos do Iorte dos
Reis Magos, com szde no Rio de Janeiro,
se tornando uma espécie de embaixada
cultural do Rio Grande do Norte, tendo
a finalidade de divulgar o Forte no con-
texto da cultura e da histéria do Rio
Grande do Norte, sendo um dos entusias-
tas da Associagio o Sr. James Court
Rraga.

E vdlido destacar, que talver ocorra
pela primeira vez no Rio Greande (o Nor-
te, um fato importante entre cultura e
emprésa potiguar: € O apoio de t.ma em-
presa econoOmica a um projeto cultural.
Trata-se da SOSAL (Sociedade Ralineira
do Nordeste), cujos funciondrios traba.
lham anonimamente para a nssociagao,
principalmente Izete de Souza, que tem
feito um trabalho magnificu de coleta,
de dados e informagoes.

Esse verdadeiro ante prnjeto serd sub-
metido a apreciagéo de técnicos do Patri.
ménio Histérico Nacional, dentre éles ©
professor Oswa'do de Souza. que repre:
senta o Patriménio no Estado e scra o
principal orientador na teitura Ao Museu

do Mar



A beleza do Forte dos Reis

APOIO E COLABORACAO

O Museu do Mar vai criar uma nova
imagem do Rio Granfle do Norte. O Pre-
sidente da Fundag¢do José Augusto, Dr.
Diégenes da Cunha Lima vem realizando
audiéncias, estudos, acompanhando as
pesquisas, porque incentivar a cultura e
a histéria potiguar sempre fni uma meta
da Fundagao José Augusto.

O Ministro da Marinha deu integral
apoio a0 Museu do Mar, tendo sido crde-
nado a0 Servico de Documentagdo da Ma-
rinha a inteira colaboragio nos estudos e
implantagdo do projeto.

Também o Presidente da Funiacio
José Augusto manteve contatos com 0 ar-
quiteto Lucio Costa, na Guanabara, que
garantiu sua colaborag¢ao pessoal no acom-
panhamento e assessoramento do plano.

IMPLANTACAO

O Museu do Mar do Fortes dos Reis
Magos comecgard a ser implantado a par-
tir do proximo ano e, para as obras de
in’* aestrutura o Governador Cortez Pe-
reira ja4 estd adotando providencias, para
que o Forte dos Reis Magos tenha ilumi-
nacido e instalagées hidraulicas e sani-
tdrias.

Uma parte complementar & beleze do
Forte, ¢ a iluminacdo moderna e orna-
mental que a COSERN instalard em to-
dos os arrecifes, proximo ao forte. Lam-
padas potentes e multi-coloridas transfor-
marao as praias de Natal, numa perma-
nente fonte luminosa natural.

O QUE TERA O MUSEU

Uma rigorosa selecdo de pecas de

0 Governo também cuidara do embelezamento de toda orla maritima, e para
tanto, instalara luminarias coloridas nos arrecifes. criando uma fonte lumino-
sa natural em toda costa natalense

Magos serd cnriquecida com as pegas histéricas do RN.

arte id estd sendo selecionada. O Museu
do Mar serd uma grande parte da histo-
ria do Rio Grande do Norte, porque so-
mos um Estado intimamente ligzado ao
mar — na histéria na coloniza¢do e no
desenvolvimento.

O professor Didgenes da Cunha L'ma
anda ndao possui a relagdo das pecas que
irilo para o acervo do Museu, porém
acredita que o primeiro marco co-
lonial do Brasil, que estd fincado na praia
de Touros, Rio Grande do Norte, vird
para o Museu.

O FORTE NO PASSADO

O passado do Rio Grande do Norte se
localizard no Museu do Forte — diz Di6-
genes — “nos vamos mostrar o Forte co-
mo era no passado, os seus canhdes, as
stias armas e muni¢des, os instrumentos
utilizados e também o vestudrio da época,
o0 que resultard num conjunto harmonioso
do edificio como Museu.

As tradigbes serdo mantidas, e para
tanto haverd, permanentemente, um Cen-
tro de Apresentacao de Coniuntos Focldri-
cos, que € uma riqueza do Rio Grande do
Norte. No Museu do Forte, a lapinha, o
fandango, o bambel6, a chegang¢a e o boi
de reis terdo vez.

HISTORIA DO FORTE

Marco do inicio da colonizagdo de
Natal, o Forte dos Reis Magos se situa na
foz do rio Potengi. E talvez o mais im-
portante monumento histérico militar do
Brasil. Sua construcdo foi iniciada em
1598, mas até agora nado foi definida, exa-
tamente, o dia de sua inauguragao.

Mas com a instalagio do Museu do
Mar, todos os arquivos histéricos serao
consultados e com o surgimento deste
museu, surgi~d a histéria do Forte dos
Reis Magos e a propria histéria do Rio
(irande do Norte.



FAM® Seu lucro
tamanho familia/

N\ ' —
: |

M[Ns Al SEU FAM E UM PLANO DO
FUNDO RIQUE DE VALORIZACAD

administrado pelo Banco Campina Grande de Investimento S.A.

O Fundo Rique de Valorizacdo juntara seu dinheiro com o de milhares de outros
cotistas, para aplicar em acOes das emprésas mais prosperas da, Brasil, proporcionando a vocé

lucro crescente.

Seu Fam acabou com o problema da escolha em investimentos a longo prazo. A solugdo

perfeita para quem ndo tem agora um dinheirdo. . . mas quer ter um dia.

E além de dar lucro, seu FAM l|he presenteia com trés seguros.

FUNDO RIQUE _
DE VALORIZACAO

Av. Rio Branco, 651 - Natal Tel. 1324

Administrado pelo

Banco Campina Grande
g4 deInvestimento S.A.



HABITACAO
Os efeitos da reforma no RN

Os bancos natalenses éstdo prestan-
do um novo tipo de servigo que até
bem pouco nao constava das suas re-
lacoes de préstimos: a informacgao a
pessoas de diversas camadas sociais
e tipos de ocupacdao sObre como agir
para usufruir, dentro em breve, do di-
nheiro que tém depositado, referente
80 FGTS — Fundo de Garantia Por
Tempo' de Servico. De principio, essas
pessoas sabiam que s poderiam lan-
¢ar mao dessa economia, a que tém
direito desde 0 momento que optaram
pelo FGTS, depois de passados cinco
anos a partir da data da opg¢dao. Mas
desde o dia 21 de setembro elas sa-
bem que uma nova possibilidade foi
aberta: o Presidente Médici sancionou
naquela data o projeto de lei que mo-
difica o FGTS, com o propdsito de fa-
cilitar as condi¢gées de aquisicdo da
casa propria.

Ao lado dessa sanc¢do, o Presidente
tomou outras medidas, através de ou-
tros documentos que visam, igualmen-
te, a parte pratica do reexame do Pla-
no Nacional de Habitacdo. Como a
assinatura do decreto que permite o
abatimento da renda bruta, para
fins do Imposto de Renda, de 50%
das quantias pagas pelos mutudrios,
como cOrre¢ao monetdria; a assinatu-
ra do decreto que altera o limite de

S

Fernando Paiva:
‘A intengdo do Presidente é beneficiar
a populagio mais pobre.”
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financiamento para casa prdpria: e
0 encaminhamento ao Congresso do
projeto que dispbe sobre o desconto
em folha de prestagbes relativas ao
financiamento da residéncia.

Todos os decretos j4 assinados, no
entanto, ainda nao estao regulamenta-
dos e por isto o que os bancos podem
informar ao natalense ansioso é que
éle aguarde um pouco para poder ti-
rar o dinheiro referente ao FGTS com
0 qual poderd amortizar dividas atra-
sedas 1elativas a compra de casa pro-
pria ou iniciar a operacdao de uma com-
prs, isto é, dar dinheiro como poupan-
¢a, de acordo com o plano a que es-
teja vinculado. Os bancos se referem
a lei especifica do FGTS porque essa
¢ a que jid foi sancionada pelo Presi-
dente. embora ainda nao esteja em
vigor

— “Trata-se de um assunto muito
complexo, que envolve um sem niume-
ro de implicacbes, desde o problema
cos financiamentos aos sistemas de
overacao de Caixas, Sociedade de Cré-
dito, Associagdo de Poupancga, Coope-
rativas, etc.” — disse o sr. Manoel
Newton Siminéia, gerente geral da Cai-
xa Econémica Federal no Rio Grande
ds Norte. “E que por isto precisa ser
bem estudado, detalhado, para que nao
haja discrepancias e distor¢ées no fu-
turo”

— “A intenc¢ao presidencial tem o
maior alcance social” — disse O sr.
Fernando Antdnio Barreto Paiva, da
Associacdo de Poupanca e Emprésti-
mo Norteriograndense. “Ela tem o
sentido de ampliar até as faixas de
rendas menores os favores do Plano
Nacional de Habitagdo, através do
Sistema Financeiro de Habitacao”.

YOLTANDO NO TEMPO

Podemos considerar que o Sistema
Financeiro de Habitac@o estd dividido
em duas fases estanques. A primeira
e 1936 a 1964. A segunda, a partir
cesse 2no até os dias atuais.

Na primeira fase o Sistema conse-
guiu firanciar apenas cérca de 120.000
casas para os brasileiros, funcionando
através das Caixas Econdmicas e dos
antigos Institutos de Aposentadoria
e PensOes. Mas nessa época nao con-
tava com a corre¢do monetdria, e por
isto as instituigbes promotoras se
desestirnuilaram, sentindo a inflagao e
a descapitalizagao.

Manoel Newton Siminéa:
“Apesar da reforma as operacdées na
Caixa continuam normais.”

A segunda fase conta justamente
com a corre¢so0 monetdria, o instru-
mento capaz de contrabalangar o des-
gaste {manceiro e a desvalorizagao da
moeda, instituida pela lei n. 4.380 que
também criou o Banco Nacional de
Eabitacdo. O banco veio com prop6-
sito de coordenar, orientar e assis-
tir tecnica e financeiramente a politi-
ca naciorul de habitagdo, que entao
se 1eforniviava

De 1964 até hoje, por conta de tais
medidas mais de 700.000 habitacées jd
foram dadas aos brasileiros.

Para conseguir isto, o Sistema Fi-
nanceiro de Habitacao partiu para a
democratizacido do financiamento, ou
seja: a participacdo dos trabalhadores
no processo de aquisicdo de sua casa
propria. As entidades patronais, de
acordo com a consolidacido das leis
trabalhistas ji4 garantiam indeniza-
cdo aos que fossem demitidos. Era
um custo, portanto, imputado em seus
lancamentos. Pretendeu-se, entdo, di-
luir ésses custos ao longo do tempo
de servico dos trabalhadores. E foi
criado o FGTS — Fundo de Garantia
Por Tempo de Servico — através da
lei 5.107/66. Uma poupanc¢a compulso-
ria, mas de grande beneficio social.

BI'NEFICIO REEXAMINADO

A lei que instituiu o FGTS previa
que o trabalhador sé poderia langar
mao do seu dinheiro, depositado sob

nz



a guarda do Govérno, passado o pra-
zo de cinco anos. Prazo que terminou
justamente em 1971. Ocasido em que
houvve o reexame do Plano Nacional
de Habitagdao, por parte do Presidente
da Republica. A lei original que insti-
tuiu o FGTS foi modificada no senti-
do de permitir que as taxas de remu-
neracao das contas a éle vinculadas
f6ssem unificadas em 3% ao ano. E
de 1° de outubro até setembro de 1972
os adquirentes de iméveis poderao mo-
bilizar os seus depdsitos do Fundo
para absorcido das prestacdes em atra-
zo ou retird-los para amortizacdo do
financiamento.

As outras modificacdes: 1) a partir
do exercicio de 1972, as pessoas que
adquirirem iméveis poderao deduzir
da renda bruta na declaracdo de ren-
dimento 50% do valor do reajustamen-
to (correcio monetdria) realizado nas
prestacdes; 2) os empregadores ficam
obrigados a descontar diretamente das
félhas de pagamento as quantias rela-
tivas as prestacgdes devidas pelos mu-
tudrios; 3) o teto de financiamento da
casa prépria foi aumentado de 1.260
UPC (Unidade Padrao de Capital, que
representava Cr$ 65.000,00 — para 2.250
UPC — ou seja Cr$ 130.000,00; 4) foi
elevado de 15% para 20% a importan-
cia que poderd ser abatida da renda
bruta sbébre o saldo médio dos depéd-
sitos em cadernetas de poupanga, ou

Seja: ésses depésitos gozardo de mais
10% de abono ao ano; 5) os atuais e
futuros mutudrios terao prazos mais
amplos para resgatar as suas dividas,
passando de 15 a até 25 anos, prazo
médximo; 6) um névo sistema de cél-
cvlo de juros (out-standing) permiti-
r4 uma redugdo média de 15% sobbre
a prestacio. Essa reducdo é a média
entre os cdlculos para os financiamen-
tos de COHABs e/ou agentes finan-
ceiros.

TUDO CONTINUA

Uma precaugdo no entanto, foi to-
mada pelas autoridades, para ésse in-
terim entre sancao, assinatura e en~a-
minhamento de decretos-lei: O Plano
Nacional de Habitagdo continua em
pleno funcionamento.

— “As operacdes do SFH ndo sofre-
rao solucdo de continuidade, apesar
de quaisquer modificacdes que venham
a ser implantadas” — diz o sr. Ma-
noel Newton Siminéia. “E mesmo sa-
bendo-se que as reformas que estdo
sendo encaminhadas abrangem todos
os contratos habitacionais, antigos ou
atuais, as operacdes da Caixa Econd-
mica, por exemplo, continuam nor-
mais”, acentuou.

Também a APERN continua operan-
de normalmente, disse o sr. Fernan-
do Antbénio Barreto Paiva. E toédas as
cnoperativas habitacionais, associacdes

ue crédito que transacionam com ha-
bitacao.

— “Cumpre-nos esclarecer aos clien-
tes que as medidas que estao por ser
regulamentadas sdo tédas de maior
transcedéncia para éles e constituem
ponto de interésse do Banco Nacional
de Habitacdo” — diz Fernando Paiva.
E acrescenta: “E 0 que é mais impor-
tante: quando elas forem incorpora-
das a legislagdo vigente terao efeito
retroativo, atingindo a todos com os
seus beneficios”.

Mas uma coisa é bom que se frise,
numa arremate: para que os mutud-
rios sejam atingidos pelos beneficios
determinados pelos novos decretos-lei
€ necessario que estejam em dia com
o pagamento das prestacgdes.

(DR, HENRY WILSON h

DE MIRANDA COUTINHO

DR. GLAUGIO TEOFILO
CAMARA DE S§A

CIRURCIOFS DENTINT AN

ATENDENM DIARIAMENTE
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abraco
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| O Nnosso

0 que se poderia desejar a alguem que
presta um servigo a coletividade, e
que festeja a sua exLdtencia ?
Parnticipando destes festejos, incen-
tivamos esta indiciativa da forma mais
simples e sincera: com um abraco.

Para quem como nés tem uma tradigio de pio-
nerismo no comércio natalense, pioneirismo que se
renova com a implantagio de novos servicos — co-
mo a venda de lentes inquebraiveis e de lentes de
contato — saudar a -revista pioneira em informa
magdo econdmica ¢ de dever de justica de quem
sempre pensou no crescimento da terra comum.

visite 0 nosso departamento de

Otica
Brasil

OTICA ESPECIALIZADA
LENTES INQUEBRAVEILS

lentes de contactos

J. P. DE ARAUJO,
ESTIVAS L CEREAILS M GROSSO E A VARLJO

118

Av. Rio Branco, 595
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XIQUE-XIQUE

uma forma de cortesia
[ ou um

( H cartdo de visitas

XI[IUE-XI[!UEres‘r-bar

um pouco de bar, um muito de restaurante




Informacao é basica no

sistema de “marketing”

SYLVIO C. BORGES DOS REIS
da Universidade de Sao Paule

1 Introdugao ao Conceito de
Sistemas
O conceito de sisterszc permite,
20 administrador, uma visualiza-
c¢ap de todos os fatorcs internos
e externos, que afetam a admi-
nistracao, em um conjunto inte-
grado.
dos tatores se

constitui princinal caracteris-
tica do sistema.’

AS partes de um Sistema, por
siua le sub-
paries (subsistomas

A de um sis-
tema ser informagao. Es-
ta devera ser repre-

1ma pagina impres-
sa, fitas liscos ete

O sistema apenas tra

balhar com informagoes como e

¢oes administrativas, o qual, enr
dentemente, é apenas um subsis-
tema da organizacio como um
todo.

A comunicagao é vital na im-
plementacdo do conceito de sis-
tema. O fluxo de informagoes é
coordenado através de um siste-
ma de comunicagoes.

11 Sistemas de Informacgao
em Marketing.

Na montagem de um sistema
de informagées para-a adminis-
tracao de Markeling, devemos,
inicialmente, definir:

1 — Quais informacdes sio in-
dispensaveis?

Considera-se informagao indis-
pensavel o conjunto de informa-
¢ues, sem as quais ndp se conse-
gue elaborar o planejamento das

0o caso do sistema de Informa- atividades de Marketing.
E301 A MARKETING
Por exemplo:
INDUSTIIA INFORMAGAO UTILIDADE DA
INFORMACAO
Fletrodomestico Politica de crédito do Governo Previsio de
vendas
Alimentacio Habitos alimentares da
populacido Desenvolvimento
de produtos
Adubos Dolitica de crédito e precgos
agricolas do Governo Previsao de
vendas
Vestuirio Cowmportamento do consumiaor
{ s mudancas da moda Desenvolvimento
de modelos
Como e quando esta informacdo sera utilizada?

resposta a esta quesldo sera
dada em termos oa utilidade da
informicio € em Gue data sera
utilizada.

Tara a industria de eletrodo--
mesticos ¥ politicd de credito ao
governo é de fundamental jmpor-
tancia para a previcao de vendas.
Portanto, a previsio de vendas é
uso da Informacao. Considerando-
s¢ que esla industria vende mais
nos meses de maio, setembro €
dczembro, esta informacio deve-
ri estar na empresa no minimo
em fevereiro, funho ¢ setembro,
para reformularse a po'itica de
Markting a fim de se evitar falta
de produto no mercado ou esto-
que na fabrica. Portanto, feverei-
ro, funho ¢ setembro ¢ a data em
que a informacgio sera utilizada.

Para a industria de azlimmenta-
cio informac¢ao sobre‘ os
tos alimentares da populagio se-

para o desenvolvi
mento de novos produtos e deve-
ra estar na empresa para a reu.
nido que decidird a pesquica tee-

&«

nologica e o lancamento do pro-
duto. Portanto antes de se lancar
0 yogurt com sabor de frutas é
preciso saber se o sabor natural
¢ fator de restricio ao consumo
e por parte de que camada da
populagao — adultos ou criancas.

3 — Como a informacao sera
obhtida e analisada?

No caso de populacées numero-
sus adota-se amosiragem e anali-
se estatistica.

Para populagoes pouco nume-
rosas levanta-se dados de todo o
universo e adota-se analise estatis-
tica.

Entretanto a analise de dados
ndo numericos (les, decretos, re-
gulamentos, portarias ete.) & fei-
ta calculando-se o impacto sobre
o custo ou sobre as vendas.

4 — Qual o custo da informa-
cao?

) custo da Informagao so ¢
cemparcvel com o custo da nae
infermacao. Por exemplo: a fabri-

a A de raticinios encomenda uma

pesquisa de mercado para saber
qual o fator de restricao ao con-
sumo do yogurt e a pesquisa in-
forma que é o sabor natural do
produto principalmente para cri-
angas. Em vista dos resultados
desenvolve produtos com sabores
artificiais, embalazens coloridas e
campanha publicitaria dirigida pa-
ra a crianga. A crianca persuvade
¢s pais a comprar, bem como os
induz a experimentar o produto,
portanto um novo mercado esta
sendo aberto.

E’ evidente que a companhia A
pagou a pesquisa, pagou o dese-
nho da embalagem e pagou a
campanhra. Mas ohteve um retor-
no, que foi obtido, ¢m grande par-
te devido ao nao consumo de yo-
gurt de outras fabricas. Portanto,
neste caso, o custo da informagao
é medido da seguinte forma:

CDCP — Custo de desenvolvi-
mento e comerciaiizagdo do pro-
duto;

LLEA — Lucro liquido obtido
com o produto A no exercicio
IR — Indice de retorno

CDCP
wmwem = IR
LLEA

Se 1R e maidr do que 1 ‘um)
a informacgao nao foi devidamen-
te anaiisada.

Se IR ¢ menor do que 1 (um
a informacao foi valiosa para a
empre-.a.

Para os concorrentes, o custo
da nao informagao sera calculado:

QVPA — Quantidade vendida
no perioro anterior

QVP — Quantidade vendida no
periodo

QVPA — QVP == Q

Se QVFA ¢ maior do que QVP,
o produto langado por A tomou
mercado da concorrencia

Se QVPA e igual a QVP, a
empresa pouco sentiu o lanca
mento de A. pois perdeu apenas
o crescimento veaetativo.

Se QVPA ¢ menor do que QVP.
a empresa ndo foi afetada pclo
langamento do produto.

Portanto:

0O custo da nao informagao ¢
igual ao produto da quantidade
vendida pelo prego atual do pro-
duto 1Q x PA = Xi

PA — FPreco atual do produto

X — Custo da nao informagao

1Ii — Sistema de Informagoes
Externas para Marketing

O sistema de Informugoes Ex-
ternas proposto na figura 2 é o
minimo indispensavel para a for-
mulacao da estraténa de Marke-
tins de um~ empresa, hem como
permite rornecer  ormacoes

para a reformulagio da estraté-
gia.

1 — Sistema de Informacoes
sobre a (oncorrencia
1.1 — Informagdes obtidas no

proprio concorrente

1.1.1. — Produtos.

1.1.2. — Pregos

1.2 — Informacgio obtida junto
a revendedores
1.2.1 — Condigbes de pagamento

1.2.2. — Prazos de entrega

1.2.3 — Quantidades vendidas

1.3 — Informagdes obtida junto
a consumidores

1.3.1 — Assistencia tecnica

1.32 — Desempenho do pro-
duto

1.3.3 — Propaganda e promogio

2 — Sistema de Informagdcs so-
bre a agao do Govérno

2.1 — Informacao obhtida do
proprio Govérno tDiario Oficial)

2.2.1 — Medidas tomadas

222 — Planos

2.2 — Informacao obtida em
orgaos executantes

2.2.1 —- Criterios adotados

2.3 — Informagao obtida junto
a heneficiarios

231 — Como foi atendido

232 -~ Quanto gastou para
preparar os clementos exigidos.

3 — Sistema de Informagdes
sobre o comportamento do consu-
midor

3.1 — Informacédo obtida junto
ao consumidor

3.1.1 — O que compra

3.1.2 — Onde compra

3.1.3 — Quando compra
3.1.4." — Como compra

3.1.5 — Como paga

3.1.6 — Quanto compra

3.2 — Informacdo obtida jun-

to a revendedores
3.2.1 —- Quanto vende
3.2.2 — Quando vende
3.2.3 — Como recebe
3.2.4 — Como vende .
Estes trés sistemas permitem a
administracdo fixar a Politica de
Mercado, dentro dos objetivos da
emprésa.

A Politica de Mercado dcve.
basicamente, fixar:

a) Parcela de Mercado que
cerd atendida

b1 — Area geogratica do mer
cado

¢) — Consumidores a serem
atendidos

Em decorréncia, da Politica de
Mercado, temos trés politicas:
Produto. Vendas, Propaganda.

A Politica de Produto, dever
ser desenvolvida de tal forma
que permita atender os consumi-
dores ¢ assegurar a parcela de
mercado. definidos pela Politica
de Marcado, bem como fixar:
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a) — Linha de Produtos

b) — Assisténcia Técnica

¢) — Controle de qualidade

d) — Desenvolvimento de no-
vos produtos.

A Politica de Vendas, deverd
ser desenvolvida de forma a
atender a Politica de Mercado e,
portanto, deverad fixar:

a) — Embalagem de venda

b) — quantidade por embala-
gem e por pedido

¢) — Como o produto sera ven-
dido (diretamente, varejistas, ata-
cadistas, filiais).

d) — Areas de venda

e) — Previsio de vendas

f) — Quotas de venda

g) — Numero de vendedores

h) — Remuneracio de vende
dores

i) — Promocio do produto

A Politica de Propaganda, de-
veri ser desenvolvida de forma a
atingir ¢s consumidores definidos
pela Politica de Mercado e, por-
tanto, devera fixar:

a) — Veiculos a serem utiliza-
dos

b) — Mensagens

¢} — Epocas

Ao se fixar as Politicas de Pro-
duto, Vendas, Propaganda e In-
formacdes, elabora-se o orca-
mento de Marketing da Emprésa.

As Polfticas de Produto, Vendas
e Propaganda, passam a consti-
tuir a Estratégia de Marketing da
Emprésa.

A Estratégia de Marketing da
Emprésa e da Concorréncia de-
frontar-gle-é,, no mercado, com a
Acio do Consumidor.

Déste confronto, trés solugoes
sdo possiveis:

a) — O Consumidor compra da

emprésa

b) — O Consumidor compra
da concorréncia

¢) — O Consumidor nao com-
pra.

Estas trés solu¢ées dao origem
a trés Sistemas de Informagao.

4 — Sistema de Informacdes
sobre Compradores da Emprésa

4.1 — Informagcoes a serem
obtidas nos revendedores e filiais

4.1.1 — Estoque mensal

4.1.2 — Preco de venda

4.2 — Informacoes a serem

obtidas dos consumidores

4.2.1 — Onde compra

4.2.2 — Quando compra

5 — Sistema de Informacdes de
Compradores da Concorréncia

§.1 — Informacdoes a serem
obtidas nos revendedores

§.1.1 — Porque compra

5.1.2 — Preco

6 — Sistema de Informacoes
sobre o Consumo de Produtos da
Emprésa

6.1 — Informagodes a serem ob-
tidas junto aos Consumidores

6.1.1 — Quantidade que com-
pra

6.1.2 — Desempenho do pro-
duto

6.1.3 — Imagem da emprésa

7 — Sistema de Informacoes
sobre o Consumo de Produtos da
Concorréncia

7.1 — Informacdes a serem
obtidas junto aos consumidores

7.1.1 — Quantidade que com-
pra

7.1.2 — Desempenho do pro-
duto

7.1.3 — Servicos que a con-
corréncia oferece

O Conselho Regional de Conta-
bilidade do Rio Grande do
Norte parabeniza o RN-ECO
NOMICO pelo seu segundo ani-
versario,

CONSELHO

REGIONAL DE
CONTABILIDADE

Ed. Can ¢u, 5° andar — Conj. 504/505 — NATAL (RN) %

7.1.4 — Imagem da Concor-
réncia

8 — Sistema de Informacoes
de Nao Compradores

8.1 — Informacoes a serem
sbtidas junto aos Revendedores

8.1.1 — Porque nao compra

8.1.2 — Tipo de consumidor
que compra no estabelecimento

9 — Sistema de Informacdes
de Nio Consuwnidores

9.1 — Inforinacdoes a Serem
obtidas junto : Niao Consumido-
res

9.1.1 — Nao necessita do pro-
duto

9.1.2 — Desc ‘nhece o produto

IV — Conside agées Finais

1 — Ao se es abelecer um Sis-
tema de Inform ¢iao para Marke-
ting, deve-se fix r a vtilidade da
Informacgao.

2 — O conjuuto de Sisiemas
de Informacao deve ser consoii-
dado por 4reas (concorréncia,
consumo, nio consumo).

3 — A consolidagdo final de to-
dos os sistemas de informacao,
deve fornecer informacao con-
clusiva sébre o mercado.

-
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T. JANER TEM
MUITO A VER COM

O EXITO DO RN-ECONOMICO

|

Distnibuindo matenial grafico,vendendo pa
pel, fornecendo equipamento of4 set panra
{imprensa, perfurando pogos, fazendo pes-
quisas minenadis, T. JANER tambem esta
presente no sucesso do RN-ECONOMICO, ne-
vesta paoneara em enformagao economica
porta-voz da Integra¢ao do desenvolvimen
to do Rio Grande do Nonte, feita denthro
dos mais avancadcs padroes tecnicos, a
quem, saudamos ao ensejo das comemohra
coes do seu 11 Andvensanio.




Mossoré esta
presente no

desenvolvimento do RN

Consulte as estatisticas. Constate o seu desenvolvimen-
to industrial. Vocé sabe que para industrializacao, ener-
gia é fundamental. Energia é o nosso trabalho. Traba-
lho pelodesenvolvimento de uma regiGo que cada vez
mais se integra no desenvolvimento do Estado. Desen-
volvimento que é feito com energia.

COMEMSA

Companhia Melhoramentos de Mossoré S/A

subsidiaria da COSERN




“

O brasil tem conseguido nes 13'tisng
anos s‘gnificativos indices de evp~ncan
econdmica, quer pela taxa de crescimen-
to, quer pela melhoria e incremento de
sua infra-estrutura. O Nordeste acoma-
nhando essa tendéncia vem conseguindo,
notadamente no setor industrial, um rit-
mo acelerado na implantacio de urida-
des produtoras de manufaturados, gra-
¢as sobretudo ao din&dmico pavel da
SUDENE, através do seu mecanismo de
incentivos.

Esse desenvolvimento indus‘rial na
regiao nao vém ocorrendo. entret-nto,
de modo harménico, acabando n~- rrve.
lar uma disparidade entre os Estados
nordestinos, na absorcio dos incentivos
postos a disposicao pelo Govérno Frdoral.

£ bem verdade que uma desigual-
dade ji era esperada, mesmo porque a
politica econdmica liberal posta em pra-
tica pela SUDENE, em obediéncia ao
marco institucional sob o qual foi cria-
da, transferia praticamente a classe em-
presarial a opcéao locacional dos proietos
industriais. Diante dessa liberalidade e
levando-se em conta a existéncia na Re-
giao de dois polos de indiscutivel imnor-
tincia Salvador e Recife — e de outro
Fortaleza — de certa magnitude, onde ss
economias externas ja apresentavam atra-
tivos locacionais bem mais  significati-
vos, pode-se concluir que o comporta-
mento dos incentivos da SUDENE, com
relacio ao seu destino, n~n poder'a nos
primeiros anos de sua real aplicac@o, ser
outro.

Desta forma o Rio Grande do Norte
como integrante do grupo menos apa
relhado, no primeiro quinquénio opera-
cional dos Ariigos 34/18, nao teve con-
dicbes de atrair investidores de outras
dreas, nem contou, com raras excegoes,
com a capacidade do empresariado lo~al
e por este motivo teve uma participacao
modesta no aporte dos recursos or.undos
dos Artigo$ acima mencionados.

Diante do panorama encontrado, a
atual Diretoria do BDRN — criou e aper-
feicoou um elenco de incentivos que alia-
do a estudos e trabalhos especificos a
cargo de sua equipe técnica e contando
‘com uma infra-estrutura bem mais orga-
ni ada, formardao a base para um pro-
grama de industrializacao com capaci-
dade ndo sé de atrair investidores de
tora mas também de despertar a poten-
c1alidade local e com 1stu tornar mais
destacada a posicgdo do R.o Grande do
Norte na economia regional.

O elenco de incentivos do BDRN se
desenvolve no sentido de dar condicdes
de consolidacao e ampliagdo de indus-
trias existentes e uma série de estimulcs
4 1mplantagdo de novos empreendimen-
tos. Estes incentivos abrange na) sé a
idéia inicial do empreendimento através
do financizmento a elaboragao do pro
jeto, mas também a fase de sua execu-
¢30 com as linhas de antecipag@o dos re
cursos oriundos da SUDENE e financia-
mento a subscrigao de agoes, ate o0 apoiv
-0 seu capital de giro, fase final na cor
retizagdo de um projeto.

Ao lado desses incentivos diretos, o
Banco interfere na administracio de em-
presas, desde que necessirio e realiza

BANCO DO DESENVOLVIMENTO
E A INDUSTRIALIZACAO DO RN

——

Jo#o de Deus Costa

estudos para descobr.r oportunidades in-
dustriais para o Estado. Neste aspecto
vale salientar o importante trabalho pu-
blicado recentemente sob o titulo “Im-
plantagdo de um Parque Téxtil no Rio
Grande do Norte” onde de maneira obje-
tiva se procurou mostrar uma verdadeira
vocacdo do Rio Grande do Norte, para
esse setor industrial.

como se scbe, aqui se produz, pelas
condigdes ecoldgicas especiticiis, 0 me-
lnur aigoddo do Pais. Por outro lado se
implanton e continua em expansao ex-
traordinaria um conjunto de industrias
de vestudrio, hoje 0 mais importante do
Nordeste. Estas duas atividades formam
os elos extremos da cadeia téxtil. Fal-
tam, portanto, os elos intermedidrios na
formacéao da corrente; este € 0 objetivo.

Baseado na andlise desses e de ou-
tros fatores encontrados no trabalho aci-
ma referido, 0 Govérno Estadual, atra-
vés do BDRN, decidiu dar um impulso
ao processo de indastrializag¢@o, utiuizan-
do como base fundamental, uma das
mais evidentes vocacbes do Rio Grande
jo Norte, porém sé agora tratada com
a devida consciéncia: a industria téxtil
integrada.

O Rio Grande do Norte necessita
sara sair do estdgio de desenvolvimentq
em que se encontra, de empreendimen-
os capazes de provocar impactos na eco-
nomia estadual. Consciente disto o BDRN
prucura atrair capitais de outras dreas
notadamente do Centro Sul, onde existe
capacidade financeira e empresarial em
condigdes de se obter o que se pretende.

Por outro lado, uma sistemdtica aju-
ja vem sendo dada ao empresariado lo-
>al para consolidar e ampliar”o parque
industrial existente que representa 1ne-
gavelmente uma parcela indispensdvel ao
processo.

Embora se tenha tratado aqui ape-
nas do setor industrial, por conta do
tema deste artigo, ndao quer dizer que 21
po'itica de atuagdo do 3anco de Desen-
volvimento ndo abranja o setor primdrio.
Ao contrdrio, se a luta se desenvolvesse
no sentido de incrementar a industria,
relegando ao esquecimento o setor agrn:
pecudrio, seria um programa incoerent3
com o objetivo global do Govérno, que é
um crescimento equilibrado de todos os
setores, porquanto € sabido que os dese-
quilibrios inter setoriais, em certo nivel,
sdo proprios de dreas subdesenvolvidas.

Além disso, a implantagdo de um
parque téxtil, sobretudo de artigos finos,
como se pretende, tem como base fun-
damental o setor agricola como forne-
cedor de matéria prima, especialmente o
algodao de fibra longa.

O BANCO DE DESENVOLVIMENTO
DO RIO GRANDE DC NORTE, estd cons-
c'ente da imensa responsabilidade que
lhe foi confiada pelo Govérno Cortez Pe-
reira e agressivamente desenvolve um
programa de ac¢ao para cumprir a sua
parcela nesta UNIAO PARA O DESEN-
VOLVIMENTO visando dar a esta drea
do Nordeste um ritmo de progresso ca-
p2z de tornd.la economicamente desen-
volvida e socialmer‘e justa.

ja

no

O RN

tem vez

mercado

de

capitais

SERVECRED

funciona mesmo

Um grupo potiguar
que conhece os desejos
dn nosso investidor,

sabe

das suas pretensoes

e porisso oferece sempre

a melhor indicagao na compra
e venda das melhores agoes,
através de ligagaovia
Embratel — didria

com as bolsas de

Rio e Sao Paulo

para

um melhor negdcio,

A SERVECRED
roloca o RN por dentro
do mercado de capitais.

NERVECRED

CCRRETORA DE TITULOS E
VAT CRESNMOBILIARIOS LTDA

Carta Patente — n. A-71/1362

do Banco Central

edf 21 de marco — Sala. 508

fone

- 2262 - NATAL-RN




Vocésabia?

O melhor algodao do Brasil & o do Rio Grande

do Norte. E o melhor algodao deste Estado é
" o nosso. Desde 1921, ha 50 anos, portanto ,
0S nossos geneticistas vém pesquisando novas
técnicas a fim de garantir sementes selecio-
nadas, assim como aumentar 0O rendimento da
terra através do uso de fertilizantes. O re
sultado dessas experiéncias & atestado pela
—_— preferéncia do nosso produto na indastria
téxtil brasileira, e pelo prdoprio Govérno,
que tem em nds um dos seus maiores contri
buintes no RN: em 1970, quase 3 milhdes de
cruzeiros em tributos. Porisso, nos orgulha

mos em dizer que, ha 50 anos, temos sido

' UMA PRESENCA NA VIDA DO RN

Usina Sao Migquel
Usina Ancora
Refinaria de Oleo SANDI

Algodoeira Sao Miguel S/A

—_— —— S 4
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O CAJUEIRO

Perspectivas do seu desenvolvimento no R.N.

ek

¢
INTRODUCAO

.

Uma breve andlise dos rectirsos na-
tutrais. do ponto de vista da agricultu-
ra estadual, revela uma predominén-
cia das caracteristicas de semi aridez
na maior parte do seu territério. En
tretanto, ao aprofundar-se ma's o ¢o-
nhecimento sObre as diversas regioes
naturais, que compdem a fisionoraia
do Estado, verifica-se a existéncia rle
distintas faixas que, numa denomina-
¢do puramente arbitrdria, poder-se-ia
chamar de faixa litorinea, zona inter-
medidria ou de transicRo e micro cii-
mas serranos. De modo geral p.ae-se
acrescentar que, nessas areas, existem
as maiores possibilidades de diversi-
ficacio de culturas, onde o cajuelrn
representaria uma das alternativas
mais vilidas.

Acredita-se, principalmente, nas pos-

sibilidades das faixas costeiras e da
Chapada do Apodf onde as condigdes
de clima, solo e topografia permitem
a implartacdo de projetos em aran-
de esrala, para o cultivo raciona' ¢o
¢ 100,

Um cxemplo bem patente AJessa
perspectiva, é a realidade apresentada
pela MAISA — Mossoré Agro-Indus-
trial S/A, com uma etapa parcial de
450.000 pés de cajueiro ja& plantados
numa drea de 3.500 hectares, além de
outras emprésas em fase de implan-
tagdo,

A PRODUCAO DE CASTANHAS

A producgéio brasileira de castanhas
de caju atingiu, em 1968, 23.683 tone-
ladas no valor de Cr$ 6.554.726,00 sen-
do o Nordeste responsdvel por mais
de 90% da producdo nacional.

Castanha de Caju

UNIDADES DA FEDERACAO

Maranhéo
Ceard

Paraiba
Pernambuco
Alagoas
Sergipe
Bahia
Brasil

ACTe e

Plaufl ... ... ... ... ...

Rio G. do Norte .....................

PRODUGCAO (t)

1966 1967 1968
1 1 1

57 110 230
241 711 653
7.183 16.570 15.976
748 1.404 1.803
276 388 437
4.113 3.783 3.701
489 532 266
148 249 226
421 433 390
13.677 24.181 23.683

Ronaldo
de Alencar
Fernandes
‘
VALOR (Cr$)
1966 1967 1968
200 240 225
10 339 19.961 57.733

21.116 122.918 147.126
101.724 3.895.575 5.017.117
68.603 230.464 397.117

35.892 60.570 90.573
235.922 308 .888 669.787
45.673 64.737 58 482
1101.724 3.895.575 5.017.467
12.086 27.191 24.107

1.581.141 4.810.606 6.554.726

FONTE: IBGE — Anuirio Estatistico do Brasil — 1970

Dc quadro acima, constata-se que
o Ceard é o 1. produtor, seguido de
Pernambuco e Rio Grande do Norte.
A participacdo potiguar no conjunto
da producdo brasileira foi de 7,6%
(1968). Contudo, é conveniente frizar
que, a origem da referida producgéo
ainda ndo tem base em explorag¢des
técnicamente organizadas, mas sim,
no processo extrativo das milhares
de cajueiros existentes, semi-cultiva-
dos e em estado nativo, principalmen-
te nos tabuleiros litorineos.

MERCADO
O Brasil é o terceiro exportador

mundial de castanha, depois da In-
dia e Mog¢ambique, respectivamente.

Os principais importadores da pro-
ducdo nacional sio Estados Unidos e
os paises 'latino-americanos, principal-
mente Argentina.

De modo geral as possibilidades do
mercado internacional sdo bdas, so-
bretudo no que diz respeito & deman-
da em tendéncia crescente e com pre-
¢os compensadores. Entretanto. o Bra-
sil necessita urgentemente melhorar a
qualidade de sua producdéo, tendo em
vista aumentar sua eficiéncia na com-
peticio para abertura de novos merca-
dos, sobretudo a Europa Ocidental e
Japao.

Quanto ao mercado interno, os da-
dos disponiveis ndo sfo muito escla-
recedores. Entretanto, seja para a in-
dustrializacio da castanha quanto pa-

ra o aproveitamento do pseudofruto,
os empresdrios sdo unidnimes em alfir-
rar a existéncia de perspectivas fa
vordveis. Contudo, a guisa de escla-
recimento, é importante frizar que a
falta de um suprimento organizado de
matérias prima j4 compromeie as in-
dustria existentes na regido nordestina
0 que implica na existéncia de uma
capacidade ociosa nessas industrias,

O I'ATEL DO GOVERNO

Do exposto, nessas breves conside-
racdes sobre o cajueiro, o Rio Grande
do Norte deverd partir agressivamen-
te para o plantio racional desta fruta
tropical, utilizando todo o esquema de
incentivos |disponives,de modo a in-



teressar O0s empresdrios na implanta-
¢a0 ae grandes projetos agricolas.

Outro aspecto que interessa par-
ticularmente ao Estado é que, essa
cultura, poderd abrir uma nova pers-
pectiva para instalagao de agroindis-
irias, com um enfoque social muito
importante de duplo efeito, de cria-
¢80 de novos empregos na agricultu-
ra e no setor industrial.

A Secretaria de Agricultura, consci-
ente de sua responsabilidade como 6r-
yio de comando da politica agricola
estadual e, ainda, principal instrumen-
to para consecucao da meta priorita-
ria do Covérno Cortez Pereira — A
Agricultura —, fomentard até o final
de sua administragao, o plantio no ter-
ritcrio poticuar de mais de trés mi-
lhves de pes de cajueiros, para o que
contari, ccin o decisivo apoio das di
versas enticades que militam integra-
ds.nente eva prol do desenvolvimento
do Rio Grande do Norte.

0 secretirio da Saiide, Genibaldo
Barros, acha uma aberragio a ma-
neira como se gasta, por ano, 50 mi-
lhdes de cruzeiros em programas de
saide no Rio Grande do Norte. Sao
inimeros organismos piblicos, de
todas as e feras, que gastam mui.
tas vezes realizando trabalhos para-
ldos. Genibaldo é favordavel a um
planejamento para a aplicagao des-
ses 50 milhdes.

RN-ECONOMICO

Como anda a
saude do RN

Os governos federal e estadual, atra-
vés dos seus drgaos encarregados pela
problemdtica da saude, investem 50 milhdes
de cruzeiros todos os anos, para erradi-
car doengas no Rio Grande do Norte.
Que se gaste muito em saide no Estado
é 6timo. Mas o errado é que éste dinhei-
ro seja gasto sem nenhum planejamento,
havendo muitas vezes dois ou mais Or-
gdos executando um mesmo tipo de ser-
vigo, que um sé poderia executar muito
bem.

Por que ao invés de se gastar téo
exorbitante soma em tratamento de do-
engas, ndo se faz uma campanha de pre-
vencdo e que com O tempo viria diminuir
em muito, a soma hoje gasta na saude
do Estado?

A prevengdo €é mais barata e surte
mais efeito, sendc vejamos: a vacina con-
tra o tétano custa (uma dose) Cr$ 0,50,
enquanto O tratamento do tétano custa
Cr$ 6.000,00. Este exemplo serve também
para tddas as outras doencas que, geral-
mente, custam mais do que o dinheiro
— custam a prdpria vida.

O QUE SE GASTA E QUEM GASTA

Seria impossivel se ter um cdlculo
realmente preciso de que se gasta em
saude no Rio Grande do Norte. Segundo
levantamento feito recentemente sb6bre
ésses gastos, mais de cinquenta milhdes
sdo gastos anualmente em saide no Es-
tado pelos diversos 6rgaos encarregados
do servigo.

A maior parcela desses gastos fica
com o INPS, que contribui com 32%, vin-
do em seguida a Universidade Federal do
Rio Grande do Norte (15%) Secretaria
de Saude (13%), Sucam (5%), ficando os
35% restantes, distribuidos com os se-
guintes o6rgdos: Ancar, Fundagcao SESP,
Funrural, IPASE, IPE, LBA, SUDEPE,
IPREVINAT, além de diversos outros
érgdos de administragdes municipais e
as unidades militares.

SECRETARIA TENTA SOLUGCAO

A Secretaria de Saude do Estado,
através do seu Secretdrio, médico Geni-
baldo Barros, integrando-se no espirito
de planejamento do govérno, elaborou
uma programag¢do de planejamento de
saude. Procurou dar destaque a seis pro-
gramas bdsicos que s@o: Administiacgdo:
2. Assisténcia médico-hospitalar, ambula-
torial, simplificada e odontoldgica; 3.:
Contrdle de doengas; 4.: Treinamente de
pessoal; 5.-: Saneamento bdsico e 6.°: In-
vestimento de infra-estrutura de saude.

Téda esta programacdo e planejamen-
to geral feito pela Secretaria de Saude,
estd sendo detalhada a nivel de projetos
que no momento alcanca um numero su-
perior a trinta. Muitos desses projetos ja
se encontram em pleno andamento, €n-
quanto outros estdo em fase de implan-

tacio e alguns, ainda estic. em fase de
estudos para sua aplicagio.

OS SEIS PROGRAMAS

E o seguinte o objetivo e planificagdo
dos seis programas feitos e muitos jd co-
mecados pela Secretaria de Saudc:

O programa primeiro que é de Admi-
nistracdo, tem como objetivos gerais e
operacionais, promover a racionalizacdo
dos servigos, através de reformas admi-
nistrativas, mejo indispensdvel a qualquer
sistema de funcionamento e eficiéncia ce
qualquer sistema do servigo de sauide. O
programa de assisténcia médico-hospita-
lar, ambulatorial, simplificada e odontold-
gica, tem com objetivos gerais, alcangar
melhoria nos rendimentos e menJor custo
dos mesmos. Também visa a um bom sis-
tema de produgdo de servico hospitalar e
ambulatorial, pela implantagdo de técni-
cas racionali-adas de administra¢do e su-
pervisao.

O terceiro programa, ou seja o de
contrdle de doencas transmissiveis, visa
a4 redugdo dos indices da mortalidade por
doencas transmissiveis. Isto elevard o ni-
vel de protecio das comunidades, utili-
zando técnicas de baixos custos e graades
rendimentos. Reduzird também a incidén-
cia de doengas endémicas que vulneram
as capacidades potenciais produtivas wos
individuos. O programa seguinte, ou seja
o de Treinamento de Pessoal, tem como
principal objetivo; a promogao do aumen-
to do pessoal capacitado para a execucido
das atividades de saude publica. Serdo
estabelecidos os tipos de qualificacdo ex-
tratégica para o desempenho dos diversos
programas.

O quinto programa que é o de Sanea-
mento Bdsico, visa & ampliacdo e cober-
tura dos beneficios de esgotos sanitdrios,
promovendo também maior provisido do
servigo de abastecimento ddgua nas dreas
rurais e sistematizaréd medidas preventi-
vas as doengas de veiculagdo hidro-alimen-
tar através da educagdo sanitdria. O ulti-
mo programa que € o de Investimento
em Infra-estrutura de Saude, pretende am-
pliar a assisténcia médico-sanitdria, pela
recapacitagdo bdsica e funcional das es-
truturas jé& existentes.
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Kathy Lee sé gosta de juventude,
cultura hippie e libertagio
da mulher,

Fla nio sabe como vai o mercado
‘e capitais. Nao é comerciante, tampouco
industrial. N&o se deslumbra com o
‘boom” da economia nacional. Seus inte-
resses de jovem sao outros. Gusta de fa-
lar de movimentos de juventude, cultura
“hippie” e seu assunto preferido é a li-
bertacdo da mulher nesta sociedade
‘hauvinista. Sendo estrangeira, é uma
observadora das coisas nossas. Suas
idéias com certeza despertario a atencao
do “homem mais importante do estado”:
2 leitor do RN Econdémico.

Kathy Lee € americana do Maine, es-
tado irmao do Rio Grande do Norte. Em
Natal desde julho, é hdspede da familia
Dr. Dantas Guedes. Cursa o segundo ano
~olegial no Marista. Nao fosse sua difi-
suldade em falar portugués, passaria ta-
2il por brasileira. Veste-se discretamente
sem parecer ligar para 0 que e¢std na
moda. E quase deselegante. Sua aparen-
te timidez desaparece quando come¢a &
falar das coisas que gosta.

MEU COLEGIO E O MAIOR...

Kathy comegou falando sObre sua
escola americana, situada numa cidade
de 35.000 habitantes: — “Ela € muito
eonservadora, mas estd melhorando. Os
sstudantes 14 estao comeg¢ando a reali-
1ar. 4 tomar mais interésse pelo que
acontece na escola, sem aceitar tudo que
a dire¢do determina. Estiao se preocu-
pando pelo curriculo e as primeiras mu-
dancas néle estdo sendo feitas. O impor-
tante € que éste é apenas O prime‘ro
passo que os estudantes dao para fazer
algo por si”.

Sobre o Marista, disse: “Com justiga,
s6 posso compard-lo com outros colégios
da cidade. Eles podem ser classificados
tomo razoavelmente bons, porque abol-
ram pequenas regras que considero sem
mmportancia, como deixar que 0s alunus
fumem na escola Mas 0 que ma chateia
¢ o curriculo. Ndo hd liberdade de escod
lha das matérias e outras coisas desta
nature~a. A participa¢gdo dos alunos ¢
nula para fazer”.
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Como uma estudante
estrangeira vive no RN

“WOMEN’'S LIBERATION"

Nos Estados Unidos, 0 movimento de
libertagdo da mulher é conhecido como
‘Women’s Liberation” ou simplesmente
“Women's Lib”, Kathy se nao pode ser
considerada uma militante da causa, pelo
menos € uma pessoa muito interessada
no assunto. Assina diversas publicacies
especializadas em divulgar essas iddias
fiberacionistas.

“Acho que até € um movimento cres-
cente e muito importante nos Estados
Unidos. Diria, mas muito facilmente mal
antendido, especialmente se vocé nao
vem dos “States” e se vocé nao esti en-
volvido. “Women’s Liberation”, para mim
significa que a mulher deve ter as mes:
nas liberdades do homem para estuac.r.
Nao sei se é justo para a mulher, quan
do nasce, nascer com a pré-determina-
;80 de passar o resto de sua vida coz-
nhando e limpando a casa. E eu acho
jue esta posi¢do nao deveria ser dada
10 nascimento... que a mulher deve ser
livre para escolher carreiras, fa-er algu-
ma coisa de sua vida, da mesma forma
jue o0 homem faz. Eu era muito inte-
ressada nisto nos Estados Unidos e vin-
do aqui... tudo € mais acentuado, mais
ficil de ver porque a diferenca de papéis
muito maior”.

Perguntamos  pelo radicalismo de
Betty Friedam, militante feminista ame-
ricana que esteve hd pouco no Bras:
sendo ridicularizada por muitos. “Nao
roncordo com todas as suas filosorias,
nas ela foi muito mal entendida quandu
aqui estéve. Vocé nao pode sentir a luta,
a ndo ser que vocé esteja nos Estados
Unidos, e se vocé niao € parte dela. Real
mente nao tenho idolatra¢gido por nin-
guém no movimento “Women’'s Lib".
Ela diz muitas coisas boas, mas nao sigo
ilinguém. Sigo mais ou menos minha
opiniao”.

A GRACA DA MULHER BRASILEIRA

Charme, Graga, Beleza, Veneno, sao
algumas das caracteristicas da mulher

déste pais tropical. Kathy notou também
que ela estd acomodada & uma poOsicac
inferior em relagdio ao homem. “Nos
Estados Unidos as mulheres eram assim,
talvez hd muitos anos atrds. A geragao
de minha maie estd mais ou inenos sa-
tisfeita e acostumada em ficar em casa
e fazer de sua vida inteira, uma iamilia
que é boa porque é uma parte impor-
tante de sua vida, mas eu penso que nao
é o bastante. Deve existir mais vida do
que ser apenas uma dona-de-casa”.

JUVENTUDE SEM TERNURA

Alguns acham que a juventude em
grande parte do mundo, principalmente
nos Estados Unidos, estd sem saber para
onde ir. Outros, que o movimento todo
vai trazer mudancas socio-culturais para
melhor. Kathy fica com o segundo grupo
e justifica:

“H4 uma definida cultura jovem no
meu pais que é muito separada da cul-
tura dos pais e avos. e por essa razio
muitos nao compreendem. Estd havendo
muita conscientiza¢do por parte dos -jo-
vens americanos Eles estdo se tornando
informados do mundo que os rodeia. e
vendo que o mundo serd o que a juven:
tude fizer déle. Eles nao podem deitar
e esperar que algum “homem sentado
numa cadeira de couro preto” faca de-
cisbes que tornem suas vidas melhores.
Eles estdo comeg¢ando a se conscientizar,
desprezando os valores da classe média
e tentando chegar perto do que viver
realmente ¢, sem superficialidade”.

OUTRA CULTURA

Kathy fez questao de nao generali
zar suas afirmagbes. Por isso € que ela
procurou fazer uma distingio dentro da
juventude americana de hoje:

“Hd duas culturas jovens diferentes
nos Estados Unidos. Sdo aquéles que tém
vivido mais ou menos da maneira que
seus pais viveram, aceitando todos os
seus valores e marchando para ser como
éles .. entdo éles aceitam os valores da
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classe média, nos quais como vocé ves'e
€ a ‘maneira que vocé aparece prra a
sociedade é uma coisa muito importante.
A outra é aquela que j& fale:, que estd
mudando as coisas”.

“JESUS £ A SALVACAO"

Atualmente quando se fala no retér-
no da juventude, antes desviada para as
drogas, para a rcligido, as opinides sdo
as mais diversas possiveis. Umas acham
que isto seja natural, outros que tudo
nio passa de mais um “modismo” pas-
sageiro. A verdade é que milhares de jo-
vens americanos e agora também brasi-
leiros, resolveram “curtir” o Cristo. Kathy
também falou sobre o assunto:

“H4 algum tempo viajei através dos
“States” com um grupo de amigos, vi-
vendo em acampamentos e tendas. Foi
uma das melhores coisis que eu ja& fiz.
porque s6 em visitar lugares naquele
pais ndo leva ninguém a conhecer o povo,
mas conversando e vivendo com gerte
diferente, sim. Na' costa oeste, encontrei
muita gente que estd procurando reli-
gides. Para mim, religido néo é impor-
tante. Meus pais e.avds sdo judeus e eu
nasci judia, mas _eu realmente nio acre-
dito em religiées:_:

e -~ Tota te L

PRA TERMINAR

Foi esta a conversa que tivemos com
uma jovem americana que vive O seu

tempo. Bem diferente daquele cldssico
modélo de “All American girl” que tan-
tas vezes tomamos emprestados as co-
médias de Hollywood. Foram opinides
sinceras de alguém que contesta, mas que
oferece uma aliernativa para o que com-
bate. Kathy falou sem querer agradar
ninguém, coerente com suas idéias.

Quando pedimos que desse sua opi-
nido sobre os jovens natalenses de sua
idade com quem tem convivido. disse:

“Todos tém sido muito amigdveis em
térmos de lingua e vida didria, mas eu
encontrei muito pouca gente com quem
posso falar sObre coisas fora de Nata!
N&@o posso dizer que éles ndo séio infor-
mados, porque ndo sei das expcriénc:as
que éles tiveram no passado”.

linha

-..----=« Masculina

MATRIZ: rua Amaro Barreto, 1343
FILIAL: rua Jcdo Pessda, 183
NATAL — RN

ATENDFMOS NO
PERTMETRO ORBANO

AUTO SERVIGO ROCHA

CORREIAS PARA
TODOS OS FINS

BATERIAS: GOODYEAR E PRESTOLITE

assisténcia técnica e vendas
FPAIANASES. 1383 — FONE 2407

ALO RN,

"EIVIS n

Materiais Ltda)

Prod. Quim e Farm.
- "«- HOECHST DO BRASIL

aquéle abraco...

(Sociedade

Distribuidora

de

sauda RN-EGONOMICO em nome de:
JONHSON & JONIISON S/A

CARLO ERBA

No segundo anivensarnio do
RN-ECONOMICO mandamos a nossa
saudaedo mais afetuosa. Sauda-
cao de quem Luta pelos mesmos
objetivos desta nevisita.
Saudacao da SODISMA.

Rua Nisia Floresta 23 - Ribeira
Fone 21.59

MERCK SHARP & DOHME

RIIODIA S/A
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APARECA.
COMPRE.
“APARECA”.

Venha ver de perto o Karmann Ghia TC. interior, pelos bancos macios.

Olhe bem pra éle. Ligue o motor 1600, de 65 HP (SAE).

Ah, que vontade de entrar! Quem resiste a uma voltinha?

Vamos, abra a porta, sente-se. V. vai se Garantimos que antes do fim dessa

apaixonar pela beleza de seu voltinha v. vai entender o “aparega”.
Av.Tavaresdelira,159 REVENDEDOR

AUTORIZADO
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. Se vocd 1€ num bo'etim téenco um
possip” segundo 0 qual a indistria ja-
ponesa estd lancando telefones que to-
tPm musica antes do snal chegar, vocé
bate palmas & tecnologia nindnica e sahe
aue pelo menos em Nnva lorque a td--
nica i4d estd sendo utilizada da Quirta
Avenida ao Bronx. Mas se vocé, em Na-
tal, *ira o telefore do puncho e ouve
Roberto Carlos, The Beatles ou mesmn
%5 mil violinos de Franck Pourcel, vocé
entende que alguma coisa estd errada.

Até bem pouco tempo quando se ia
telefonar em Natal era comum se ouvir
misica antes do sinal para discagem. E
até durante a conversecdo. N&o era téc-
nira dirigida, a TELWRN (Companh'a
Telefénica do Rio Grande do Norte) na-
da tinha a ver com a “inovacd@o”.

Era anenas o som de alta impedAn-
cia da UNO-SOM. firma pioneira na im-
p'antacdo da miisica ambiente. ou mi-
sirarelax em Natal. O rdpido cresci-
mento da firma e a proliferacan de auto-
[rlantes distribuindo misica para escri-
térios, cinemas, consultérios, fdbricas e
ate res'dencias, atingia a linha telefénica
2 0o natelense extranhava a novidade. E
a TELERN também.

“0O nivel do <om induzido nas noss-~s
linhas pela UNO-SOM era mnuito mainr
jo que 0 nosso, cobria 0Os nossos s'nnis
muitas vezes” — diz o sr. Jessé Nobre
Barreto, chefe da Divisio de Servicos
Urbanos da companhia. “Chegou uma
énoca em que a coisa ficou impossivel
de continuar, os assinantes reclamando
tAda hora. EntAo. nartimos para um con-
této com a UNO-SOM, para sanar a irre-
gularidade”.

ESTA MUDANDO

Francineide Diniz Alves, proprietdrio
da firma fornecedora de miisica ambien-
te, diz que tudo estd mudado. Ele pro-
move essa modificacdo todo o sistema e
gastando em tdérno de Cr$ 50 milhdes sé
na primeira etapa.

“Na realidade, eu tinha que mudar
on acabar. Preferi mudar, investindo.
Contratei o0 técnico José Reis que féz um
projeto que inclusive jd4 estd em execu-
cdo. O sistema de alta impedincia, que
transmitia em 210 walts foi trocado por
um transistorizado, de circuito integrado,
transmitindo em baixa frequéncia”.

b

Esse novo sistema torna impossivel
a interferénica nos telefones e jd4 estd
imolantado no Alecrim. Dentro de ses-
senta dias, diz Francineide Diniz, téda a
réde da. Gidade Alta e da Ribeira.tam-

bém jd terdo sido modificadas. E a mu-”

sica ambiente da UNO-SOM vai ser es-
cutada avnenas nas salas onde existem
os auto-falantes instalados pela firma.

“A interferéncia chegou a tal ponto
que até nas comutacdes para Séo Paulo
recebfamos reclamacdes” — diz O sr.
Jessé Nobre Barreto. “O assinante recla-
mava que estava ouvindo apenas musica
e o sinal da TELERN funcionava em
“back-ground” como uma segunda trans-
missao”.

COMO FUNCIONA

Em 1968, chegando de Belo Horizon-
te onde passara uma temporada, Fran-

*“‘cineide Diniz Alves resolvia implantar a

musica ambiente em Natal. A novidade,
por ser de viabilidade imediata, funcio-
nou as mil maravilnas e hoje hd cérca
de 700 auto-falantes instalados em téda
a cidade. Até o fim do ano haverd 1.000.

No edificio Mipibu estd a sala trans-
missora. Uma mesa de som com duas
consoletas, gravador profissional, disco-
teca com mais de mil elepés seleciona-
dos (e sempre renovados) um arquivo
de fitas magnéticas.

A instalacio de um auto-falante fica
para o assinante por cérca de Cr$ 150,00.
E éle pagard uma média de Cr$ 20,00
mensais por cada auto-falante instalado.
A Base Naval, por exemplo, tem cérca de
100 distribuidos por suas diversas sec-
coes, divisbes, salas, etc. A COSERN
uma média de vinte. Todos os bancos de
Natal ouvem a miisica da UNO-SOM. A
maioria dos consultérios de médicos,
dentistas, advogados, os cinemas, também.

A muiisica comeca a tocar as oito ho-
ras da manhd e vai até as 22h30m.

“Irradiamos Ssbmente musica selecio-
naaa, temos contrato de exclusividade
com as préprias gravadoras, que nos en-
viam os lancamentos. De trinta em trin-
ta minutos damos a hora certa. Néo in-
serimos propaganda”.

Diniz acha (e com sobradas razdes)
que o0 sucesso do seu sistema de musica
ambiente é devido, em grande parte, &
md queliderde da programacéo das emis-
soras de rddio de Natal. A sua miisica €
selccionada, variada, de bom goésto, exa-
tomente o contrdrio do que se ouve nas
emissoras locais.

EXPANSAO

Até pouco tempo a UNO-SOM teve
um concorrente. Uma outra firma, quase
dois anos depois de Francineide Diniz
estar no mercado, tentou também se ins-
talar. Mas hd a'suns meses desistiu.

“Realmente néo hd condi¢ées para
mais um servico”, diz éle. ““Qualquer fir-
ma que hoje fara uma pesquisa vai veri-
fienr agve a UNO-SOM estd ramificada,
estd presente em tdda a cidade”.

E agora éle estd ampliando a réde,
levando-a em demanda da avenida Sal-
gado Filho, para atingir as fdbricas que
estio se instalando ali. Tudo dentro do
nosso sistema, que néo vai permitir mais
interferéncia nos telefones.

O que n@o deixa, de certo modo, de
ser também uma solucdo econdmica
para a UNO-SOM, diz Francineide Diniz
Alves. Porque o que havia de prejudicial
na interferéncia era sbmente a impedén-
cia mais alta, ou seja, os assinantes d-
TELERN escutando a nossa musica de
graca, quando Os outros pagam para
isto.

PERFIS
INDUSTRIAIS

TALOES
DE CHEQUE

MATERIAL

DE EXPEDIENTE
(Papeis para carta, me-
morando, enelopes)

ACOES E
DIPLOMAS

COM A APRESENTACAO
GRAFICA QUE SO O
SISTEMA OFFSET PODE

OFERECER



O que fazer com
os elefantes brancos?

Tao brancos ao ponto do bom hu-
mor popular os taxar durante muito
tempo de “elefantes brancos”, os de-
zenove armazéns da CIBRAZEM (Com-
panhia Brasileira de Armazéns) espa-
lhados pelas cidades do Estado ain-
da néo conseguiram mudfr as suas
cOres de origem, fazer esquecer o seu
pseudénimo popular, nem tdao pouco
se firmar diante da classe produtora
potiguar, como principal réde de ar-
mazenamento dos nossos géneros ali-
menticios.

O sistema de armazenamento da
producgéao agricola através dos arma-
zéns da CIBRAZEM foi criado desde
1962, mas sdmente em 1964, foi que
passou a agir junto aos pequenos, mé-
dios e grandes agricultores do pais,
como um O6rgao nacional de socieda-
de e economia piublica de administra-
¢éo indireta, pertencente ao Ministério
da Agricultura.

No Rio Grande do Norte, éste sis-
tema de armazenamento de géneros
agricolas passou a vigorar a partir do
Govérno do Monsenhor Walfredo Gur-
gel e até hoje, apesar do empenho e
esforco demonstrado pelos seus diri-
gentes, ndo se firmou, concretamente,
perante a opinido- dos nossos agricul-
tores, como um 6rgio possuidor de
uma parcela de responsabilidade pela
economia agricola do Estado.

OS MOTIVOS

Para o sr. Douglas Fonséca Leitédo.
delegado estadual da CIBRAZEM, vi-
rios s8o os motivos que contribuem
para a nio utilizagdo do sistema de ar-
mazenamento de géneros, por parte
dos nossos agricultores:

1) A safra déste ano nao foi o que se
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esperava, ou seja nao houve a super-
safra que se previa. A safra apesar de
ter sido relativa, algumas regides che-
garam a produzir quase nada;

2) O valor das mercadorias estava
além dos précos minimos estabeleci-
dos pela CFP (Comissdao de Financia-
mento da Produg@o), o que forgcou o
agricultor a nao utilizar o sistema de
armazenamento e financiamento da
CIBRAZEM;

3) O prazo para o financiamento do
feijao ndo correspondeu as necessida-
des do agricultor, havendo néste caso
necessidade urgente de uma maior
elasticidade com relagdo ao prazo de
financiamentos;

4) Acdo de atravessadores (pessoas
que compram o produto diretamente
a0 agricultor), que agem constante-
mente nos diversos campos de produ-
¢ao, levando o nosso produto para ou-
tros Estados, tais como: Paraiba, Cea-
r4, Minas Gerais, Bahia e Piaui, isto
sem a autorizagdo direta das autori-
dades;

5) Falta de transporte para que o
agricultor possa trazer a sua colhei-
ta do campo até o local dos armazéns;

6) Utilizacdo de silos domésticos por
alguns agricultores menos esclareci-
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dos, quando as vezes estdo até sujeitos
a4 perda dos seus produtos.

CAPACIDADE E DEFICIT

Nos dezenove postos de armazena-
mentos da CIBRAZEM instalados em
Natal (9) e mais Mossoré, Acu, Apodi,
Pau dos Ferros, Caic6é, Santa Cruz,
Sido Paulo do Potengi, Nova Cruz, San-
to Antonio e Goianinha, todos com
uma unidade possuem reunidos uma
capacidade total de 770 mil sacas de
60 quilos. No momento existem ape-
nas 200 mil sacas de géneros armaze
nados em todo o Estado.

O Sr. Douglas Leitdo para um pou
co, acende um cigarro, rf e diz, “Pior-
é na Paraiba, pois as informacdes che-
gadas de 14, sio de que, até agora, sé
existem duas mil sacas de produtos
armazenados, isto levando-se em con-
sideracdo tanto a drea, como a maior
producgéo agricola que éles tém sObre
nés”.

O maijor problema para a diregao
da CIBRAZEM com o0 néo armazena-
mento dos nossos géneros, é que isto
ocasiona grandes prejuizos, pois quan-
do ocorre um ano de séca e conse
quentemente nao existe safra, o Go-
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Douglas Fonseca Leitdo:

“Nosso objetivo é transfor-
mar os elefantes brancos em
verdadeiros postos de arma-
zenamento.”

vérno tem que buscar géneros em Ou-
tros Estados que adotam melhor o sis-
tema de armazehamento. O gerente
da CIBRAZEM cita, inclusive, o caso
do nosso produto que € levado para
outros Estados, pelos atravessadores
e que depois volta para o Rio Grande
do Norte, mais caro algumas vezes.

ELEFANTES BRANCOS

O motivo pelo qual a populag¢do pas-
sou a chamar os armazéns da CIBRA-
ZEM de “elefantes brancos”, € muito
simples e o préprio Douglas explica:

“Isto foi antes e hoje que néao exis-
te esta denominagdo. Antes os arma-
zéns eram construidos e passavam
anos e anos sem receber nem um grao
de géneros. Como éles eram muito
grandes e todos pintados de branco,
ji que esta é a cor da companhia, o
povo resolveu denomind-los com éste
apelido. Hoje, ainda existem alguns
“elefantezinhos” por ai. Mas 0 nosso
objetivo € transformd-los todos em
verdadeiros postos de armazenamen-
tos, totalmente lotados e com isto aca-
bar por completo esta gozacdo”.

0 OBJETIVO

O objetivo principal do sistema de
armazenamentos da CIBRAZEM, € fa-
cilitar a comercializacdo e ajudar o
agricultor em todas as fases do culti-
vo da sua lavoura. Os géneros armaze-
nados pela companhia, sao financiados

RH-ECON MICO

pelo Banco do Brasil e com os prégos
estipulados pela CFP, de acérdo com
a regidao da cultura ou o género do
produto. No Rio Grande do No:te
existen sete zonas diferentes, onde os
précos dos diversos produtos agrico-
las, sdo dotados de pequenas variagoes,
O prazo de financiamento através do
Banco do Brasil também € bastante
variado, de acordo com o tipo do gé-
nero. O maior prazo, por exemplo, 3
o do milho, que tem seis meses de fi-
nanciamento.

Segundo o sr. Douglas Leitdo, o nos-
so agricultor precisa ainda de uma me-
thor campanha de esclarecimento do
sistemma de armazenamento da CIBRA-
ZEM. “Eles precisam participar mais
do nosso esforco — diz o delegado
da CIBRAZEM —, pois s6 assim o Es-
tado se libertard de todos os processos
convencionais da agricultura e tam-
bém poderemos manter um completo
sistema de abastecimento para toda a
cpoca em que a safra ndo seja favo-
rdavel.

SECRETARIA DE AGRICULTURA

Nem s6 o sr. Douglas Leitdo conhe-
ce perfeitamente os problemas de ar-
mazenamentos através da CIBRAZEM.
O secretdrio da Agricultura, agrono-
mo Geraldo Bezerra, também os co-
nhece profundamente e diz que tudo
0 que estd havendo, dependerd apenas
de algumas mudancas no sistema dos

précos minimos adotados pela CFP.

Para o Secretdrio da Agricultura do
Estado, esta serd a solu¢ao mais via-
vel para o0 problema e acrescenta:

Técnicos da CFP ja estiveram no Es-
tado onde fizeram todo o levantamen-
to da produgido de cereais e mais al-
godédo, céra de carnauba, etc., e todo
o resultado déste estudo estard sendo
debatido durante a visita do Ministro
da Agricultura, Cirne Lima, a Natal.

BANCO SEM CULPA

0O Banco do Brasil, agente financia-
dor direto dos produtos armazenados
nos postos da CIBRAZEM, nao tem ne-
nhuma culpa com os précos minimos
estabelecidos nos financiamentos. Pa-
ra o Delegado Estadual da CIBRA-
ZEM e Secretdario da Agricultura do
Estado, o Banco do Brasil age apenas
como financiador direto da politica

de prégos minimos estabelecidos pelo
CFP.

— “Esperamos que a nova politica
de précos minimos estabelecida con-
juntamente através da CFP, Ministé-
rio da Agricultura e nds Secretdrios
Nordestinos, venha acabar de uma véz
por todas, com a problemadtica ainda
existente com relacio aos armazena-
mentos de géneros agricolas e que os
“elefantes brancos” ainda existentes,
sejam transformados em potentosos
armazéns de abastecimento, ponto
fundamental da economia potiguar”,
frizou o Secretdrio da Agricultura.
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Em matéria de som o RN ¢é auto-suficiente
completamente. Interfones, comunicag¢ao inter-
na, instalacoes completas, som, enfim, o RN ja
esta capacitado a fazer tudo isso € fazer bem
feito. WALFER. especialista em som, ja resol-
veu problemas que se apresentavam como inso-
luveis. Véja o0 que WALFER ja produziu em
matéria de som

WALFER ELETRONICA
IND. e COM. Ltda.

rua Prgft. Zuza, 159 - (. Alta
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Direito
Fiscal e
Trabalhista

Epitacio Lira Aquino de Andrade — Advogado

A FORCA MAIOR NA RESCISAO
DO CONTRATO DE TRABALHO

“Entende-se como for¢ga taior todo
acontecimento inevitdvel, em relagdo a
vontade do empregador, e para a reali-
m¢io do qual éste ndo concorreu, direta
ot indiretamente”. Esta a regra do artigo
501, da CLT, que é, sem embargo de
qualquer outra concentragdo, a que dd as
linhas mestras, ou mais propriamente, a
real estrutura da figura juridica em
causa.

Trata-se, como se pode nitidamente
verificar, através a letra da lei, de um
problema de alta indagacdo, uma vez que
envolve especulacdes de vastas latitudes,
tanto na ordem humana quanto na ordem
natural das coisas, e bem assim as suas
causas e os seus efeitos.

De fato, a Forga Maior pressupde,
consoante salta da prépria delimitacao
legal, acontecimentos, episédios, fatos
que escapam ao contrdle do Homem e
que, por via de consequéncia, a éle se
superpde, envolvendo processos e fend-
menos de vdrias naturezas, os quais os
homens nfio conseguiram, até hoje. do-
minar, em que pese o extraordindrio
avanco da ciéncia nos nossos dias.

Vale acentuar, de inicio, algumas con-
sidleragdes exegéticas tracadas por Aluf-
sio Sampaio e Paulo Jorge de Lima, in
“Diciondrio Juridico Trabalhista:

“Tendo em vista os pardgrafos
do citado artigo (501), a f6r¢ca maior
sdmente estard configurada pelo
gonjunto dos seguintes elementos:
a) — que o acontecimento seia
IRRESISTIVEL; b) — que o em-
pregador ndo tenha concorrido, di-
reta ou indiretamente, para a sua
realizagdo; c¢) — que o aconteci-
mento seja imprevisivel;, d) — que
afete, ou seja suscetivel de afetar,
a situacdo econdmica da empresa”.

Aqui encontramos. segundo os aludi-
dos estudiosos do assunto, os elementos
caracterizadores da Forca Maijor, que a
norteiam, por assim dizer, dentro de
uma problemdtica que terd de se reali-
zar integralmente para a sua perfeita
existéncia.

Seguindo ainda o fio do raciocinio dos
autores acima criados € de se registrar

“No direito comum, a fér¢a maior
é excludente de qualquer responsa-
bilidade. O mesmo, todavia, n#&o
ocorre na esfera do direito do tra-
balho. Assim, em relacin a indeni-

zagdo por tempo de servigco, a fOrca
maijor tem o efeito de reduzir o
seu valdr, por metade. Excetua-se,
anenas, o caso do “factum princi-
pis”, (o fato do principe) cujo efei-
to é transferir a responsabilidade
de indenizar para o poder publico.
Ainda poderd a f0r¢ca maior auto-
rizar a reducdo geral dos saldrios
dos empregados, reduco essa que
nio poderd ser superior a 25%, res-
peitado, em qualquer caso, o sald-
rio minimo da reg ao” etc.

Mozart Vitor Russomano, uma das
mais altas expressdes do Direito Traba-
lhista entre ndés, no Tomo III, capitulo
VIII, do seu alentado comentdrio & Con-
solidacio das Leis do Trabalho, assim
preleciona:

“Os autores, comumente, se ex-
tremam em discussdes doutrindrias
— que fogem a indole desta obra
— distinguindo entre foér¢a maicr
e caso fortuito Para alguns o caso
fortuito € definido pela sua impre-
visibilidade e a fbérca maior pela
sua irresistibilidade. @ Uns pensam
que a férca maior se manifesta em
acidente natural, em fato da natu-
reza, a0 passo a8 que o caso fortuito
seria o resultado da agdo humana,
de ato praticado por outrem. Uma
enchente seria motivo de forc¢a
major, um levante armado seria
caso fortuito (Demolombe). Outros
porém, pensam, exatamente, o ¢on-
trdrio, dizendo que a foérca maior
é o produto dos fatos naturais
(Marcade)”.

Ndéo foge o eminente tratadista gau-
cho as lindes do texto Consolidado, pois
o tépico acima transcrito apenas dd-lhe
u’'a maior amplitude, uma dimensdo mais
flexivel, para completando essa sua oOb-
servacdo geral aduzir:

“No direito nacional. hd alguns
momentos em que as duas figuras
parecem representar coisas diferen-
tes (Cod. Civil arts. 1.117 e i277).
Fora desses casos, S8 sempre co-
locados lado a lado e usadas as
expressdes como sindnimos. A Lei
comum, passando por cima de to-
dos os complexos debates doutring-
rios que se travam nésse terreno,
diz: “o caso fortuito ou de forca
major verifica-se pelo fato necessd-

rio, cujos efeitos ndo era possivel
evitar ou impedir. Foi, por certo,
dentro desse ponto de vista. que
a Consolidacdo silenciou sobre o
caso fortuito, dedicando a fbrg¢a
maior o capitulo que vamos, a se-
guir, analisar”.

Sentimos, através a interpretacdo do
douto jurista enfocado, que o Direito do
Trabalho n@o observa, pari passu, o Di-
reito comum na fixacRo conceitual da
forca maior. E ndo poderia, evidentemen-
te, fazé-lo, pelo seu cardter distinguida-
mente social, que lhe confere, por isso
mesmo, uma mais acentuada elasticidade,
principalmente no equacionamento das
disputas entre empregados e empregado-
red, quando procura estabelecer um equi-
librio entre o poder econdmico, deste
utimo. e a inferioridade econdémica dos
trabalhadores, dando, a estes, “uma su.
perioridade juridica, seemindo a famosa
férmula de GALLART FOLCH”.

Igualmente com Russomano enten-
dem Orlando Gomes e Elson Gottschalk,
em “Curso Elementar de Direito do Tra-
balho”, pag. 315, quando asseveram:

“A doutrina clds<ica ensina que
a forca major rompe a relagdo de
trabalho, de forma que dispensa a
denincia de uma das partes, por
isso que, nos contratos com presta-
¢Oes correlativas a impossibilidade
do cumprimento de uma das obri-
gagcdes exonera a outra parte do
cumprimento da sua. Trata-se, na-
turalmente, de impossibilidade ndéo
imputdvel a conduta de um dos
contraentes. A for¢ga maijor no seu
rigoroso significado de vis fatale
cui resistiti non potest €, portanto,
um fato exterior que reage violen-
tamente sObre a emprésa, impedin-
do-lhe o funcionamento. Nesse caso,
segundo a concep¢do tradicional,
libera de obrigagdes ambos os con-
traentes”.

Depois de mencionarem a regra do
Cédigo Civil, esclarecem:

“A Consolidacdo das Leis do Tra-
balho ndéo aceitou, todavia, o prin-
cipio do direito comum. A fOrca
major ndo suprime o direito do

empregado de receber a indeniza-



cfio. Reduz, apenas, seu montante.
Ademais estabeleceu-se 0 preceito
de que a imprevidéncia do empre-
gador exclui a razao de forca maior,
bem como o evento que ndao alte-
rar substancialmente, ou nao for
suscetivel de alterar, a situacdo
econdmica e financeira da emprésa”.

Nao padece, portanto, qualquer du-
vida no tocante ao c¢nceito do que reja
Foérca Maior na drea do Direito Traba-
lhista, mesmo porque Jjd estd suficiente-
mente demonstrado seu arcabouco e bem
assim o0 seu raio de acao.

Délio Maranhdao, na parte que lhe
toca na conceituada obra “Instituicoes de
Direito do Trabalho”, Vol. I, expende co-
mentdrios de rara lucidez sdbre o tema
em pauta. Através esses comentdrios po-
der-se-4 recolher, mesmo, a prépria ess2-
cia desse nomen juris, para alcangar-se
as suas formas de aplicacRo na pritica
até mesmo quando discorda do legisla-
dor, no que tange ao que denomina “ex-
cecdo violenta“, a respeito do n.~ III do
artigo 502 da CLT, que manda pagar pela
metade a indenizacRo na extingdo do
contrato a térmo, por motivo de foérca
maior.

4 CONSULTORIN FE ASSESSORIA
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Essa diferenca chama-se experiéncia

em Boeing, que sé a VARIG tem. Boeing
ndo é novidade para a VARIG. Ha mais

de 12 anos, nossas tripulagées voam

esses magnificos aparelhos sébre o

Brasil, o Oriente a Europa e as Américas.
Agora, em suas viagens pelo Brasil, prefira
os novos ftrijatos Boeing 727, da VARIG.



O 1° Encontro dos Prepostos da
Zona Oeste do Rio Grande do Nor-
te, promovido pela Junta Comercial
do Estado, na cidade de Mossoré no
dia 30 de outubro j& comegou a dar
bons resultados. Agora, com os conhe-
cimentos transmitidos existe maior
facilidade sobre como se proceder no
Registro do Comeércio e Atividades
Afins, que é mais uma atribuicao dos
Prepostos.

Participaram do 1 Encontro os
Prepostos de Areia Branca, Acgu, Ale-
xandria, Angicos, Caraubas, Martins,
Mossord, Patu e Pau dos Ferros. O
encontro foi promocao do Govérno
Cortez Pereira, através da Secretaria
de Governo e Justica.

Junta realiza

em Mossoro

1. encontro de prepostos

Antonio Fernandes Filhn fala sobre

1° Encontro dos Prepostos da
Zona Oeste

Antonio Fernandes Filho, Presidente da Junta Comercial. Glenio
Aquino de Andrade, Presidente da 2a. Turma de Vogais e
Indcio da Silva. Secretario Geral, participaram do 1.° Encontro.

Ascendino

INSTRUCOES

Foi transmitido aos presentes, in-
clusive a varios contadores militantes
naquela regiao, instrugdes e esclareci-
mentos sObre a elabora¢ao de Contra-
tos de Firmas Individuais, Limitadas,
Soliddrias e SociedadesAnonimas, pa-
ra que sejam encaminhados a Junta
Comercial, processos devidamente ins-
truidos de acordo com as Normas Le-
giglativas vigente, bem como sbbre a
documentacgao exigida, evitando assim
o minimo de deligéncias por ocasido
do julgamento dos pedidos de registro
de arquivamento.

Compareceram ao 1.° Encontro daque-
la cidade, os srs. Antonio Fernandes
Filho, Presidente da Junta Comercial,
Dr. Glenio Aquino de Andrade, Presi-
dente da 2a. Turma de Vogais e As-
cendino Indcio da Silva, Secretario Ge-
ral. Os trabalhos foram presididos pe-
lo Sr. Antonio Fernandes Filho .

Foram distribuidos aos presentes
normas regulamentares,a rela¢io da
documentac¢ao exigida para o Registro
do Comércio, tendo os resultados do
trabalho coroados de pleno exite.

O Govérno do Estado, através da
Secretaria de Govérno e Justica vem
dando substancial apoio aos servi¢os
de Registro do Comeércio no Rio Gran-
de do Norte, estando o Governador
Cortez Pereira empenhado, desde o
inicio da Administracio Antonio Fer-
nandes Filho, em doar dquela autar-
quia uma sede propria condigna aos
servicos que lhes estao afetos. sendo
objetivo da administra¢cdo em 1972 a
instalacdo de um escritério da Junta
Comercial, na cidade de Mossord, com
a finalidade de atender a varios muni-
cipios da regido oeste do Estado.
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- Mdquinas para escritério

- Méveis de Ago — FIEL

- Cadeiras — GIROFLEX-FORT-FLEX

- Caixas Registradoras — ARGUS — RENA

- Mdquinas de Café — BLASSL

- Assadeiras para Galetos — HERNANDEZ

- Bebedouros — CLIMA X — Congeladores METALFRIO
- Ventiladores de teto — INEMA

- Balangas — ARJA

- Mdquinas para bares e casas de lanche — CROYDON

OCROMAK LTDA

RUA ULISSES CALDAS. 144 — NATAL

[—AGENTE EXCLUSIVO IQI-ollvelll-—]
EM CAICO
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O PERIGO DOS

MATADOUROS
CLANDESTINOS

As buscas rigorosas tém sido repeti-
das periddicamente. Resultados imedia-
tos sdo conseguidos mas, depois, tudo
volta a existir como antes. Com o0s “re-
sultados positivos” conseguidos durante
uma blitz, a fiscalizacio, a partir dai,
pira. Tendo novamente um campo livre
em seu favor, os matadouros clandesti-
nos voltam a funcionar tranquilos e nor-
malmente.

Nao é diffcil localizi-los. Uma ronda
pelos bairros Nordeste, Igapd, Quintas e
Lagoa Seca, principalmente nas tardes e
coméco de noite das sextas feiras — vés-
pera da grande feira do Aleecrm —, e
facilmente se localiza ésses matadsuros.
Em muitos casos podem ser encontrados
dois funcionando em um mosmo ¢ uar-
teirdo, podendo, inclusive, serem v zinhcs
como os da rua Eloi de Souza, no bairro
Nordeste, ou na Sampaio Correia, Quin-
tes. Sdo improvisrdos dentro da maior
s mplicidade sem obcdecer, nem de longe
us minimas exigfncias de higrene Sao
seus instrumentos: uma velha e desgas-
tada mesa para cortar o animal, bacias
e latas onde a carne ¢é tratada, um pe-
queno cercado com muita lama para o
sbate e uma latada onde o animal é pen-
durado depois des morto. Complementan-
do o cendrio, hi sempre a presen¢g de

animais domeésticos — cachorros e gatos
—, ou de cria¢Zo — gal nhas, patos, etc.
FISCALIZACAO

Este ano jd foram pro~edides dins,
Com o inicio da atual admenistri¢io es-
tadual, as secretarias da Forzenda e da
Saide realizaram uma blitz  conjunta
contra os matadouros clande-*inos. resul-
tando numa onerario Senitar a/tribms-
ria. A participecdn da Secret-r'a da Sau-
de foi feita at-avés do Departamento de
Promogdo da Saude, com a colaboragiv
dos guardas sanitdrios.

Nessa primeira investida con‘ra a
proliferagio dos m~*adouros clandes'|
nos, alguns resultados foram consegui-
dos, tendo sido apreasndida grande quan-
tdnde de carne. A fiscalizagdo pzrou ai.
Sem possuir uma infra-estrutura necessd
ris ao prosseguimento do traba'ho, a Se-
cretaria ficou apuardando uma nova
oportunidade de agir.

PREJUIZOS

No FRIGONAT, segundo o se: dire-
tor, sr. Paulo Mariz. considerardo os
dies de segurda a aquinta fe‘ra. hA rma
média de dois porros ehat'dos dirr-a-
mente. Na sex‘a. corsenuéncia da feira
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do Alecrim no d'a seguinte, a matanra
sobe a 40. Ein alguns meses, o ab~te de
porco desce a anenas 270, tctalizarda
perto de 14 mil quilos. Aneser dissn. em
todos os mercados e fe-ras da Cidade. é
grande a comercializacio dn carne suina.
Para o dretor do FRIGONAT. a tir‘ca
explicagdo para o fendmeno é a existén.
cia de uma bnt quantidade dos mata
douros clandestinos.

Paulo Mariz:
“Mais de 30° do abate de gado em
Natal sao fcitos clandestinamente.”

Tendo em vista que “o risco é maior
e o pessoal se retrai um pouco”, o com-
portamento em relacio A matanca clan-
destina de gado é bem diferente Mesmn
assim, hd meses em aque o FRIGONAT
consegue apenas 4'3 m'l quilos de carne.
Alerta o sr. Paulo Mariz que se forem
feitas simples opera~des matemdticas,
serdio encontrados resu'tedos assombro-
sos. Comenta, refrrindo-se aos 413 mil
quilos saidos do FRIGONAT em um m-s
aue “désse total 259 do pe~o € em 0ssO.
Se o que sobra for dividido pe'o nu-

mero de habitantes da cidade, resulta qre
cada pessoa consome apenas 970 gramas
de carne por mA3s”. A deduclio é a mais
clara possivel. a oferta do alimento é
comp'ementada através dos matadruros
clandestinos que, semurdo o sr. Pzulo
Mariz, sdo 0s responsdveis nor ma's de
30°% do abate em Natal. Com essa si-
tuarfio, o Estado e o mun‘cipio t~mbém
perdem com a sone~acio de imnostos,
pois, por cada an‘mal sbatido dev~ ser
pago Cr$ 500 ao Funrural, Cr$ 40,00 ao
Estado e CrS 27" a0 FRICONAT.

A ULTIMA BLITZ

Através de seu Departamen‘o de Fis-
calizacdo, a Secretaria da Fazenda, em
agdsto passado, realizou nova blitz, mon
tando um esquema, que segundo o dire-
tor da fiscel zacfio, serviria “para exter-
minar com ésse abuso no~ivo & saude da
populagio e ao erdr'o estaduval”. Saba,
entre outras coisas, aue o gndn era aba-
tido sem qualquer exame sanitdrio, além
de levar em con-ider~¢io que o imposto
perdido com essa situacdio representava
para a receita do Estado. Segundo os
cdlculos, o preiui o anual gira em tdrno
de Cr$ 700 mil.

Feita a devida p-eprraciio. contando
o Departamento de Fiscalizagdo com a
cooperagio da Secretar'a de Seguranca,
a nova blitz foi evxecutzdn e, novamente
muita carne anrrerdida. Em um sé dia,
segundo determinacdes da Secretaria dn
Fazenda, os animais apreendidos forsm
distribuidos em quntro casas d2 cari-
dade. Depois. nova denuncia foi feita: ¢
problema ndo estawva reduzido apenas
nos matadouros clandestinos, mas tam-

avigtin a enrroda dn pranda ananti.
dade de carne em Natal vinda do interior,
e particularmente de Macaiba. Essa en-
trada de carne, passando pelos p7stos
fiscais, normalmente era feita de forma
camuflada, trazidas em komb's, rurais e
carros. A fiscalizacio sendo tamkém es-
tendida a @ésse setor, conseguiu arreen-
der maior quantidade de carne.

Todavia., novamente s matadouros
desapareceram. Porém tempoririamenta.
Passados mais de dois meses da ultima
b'itz, informa o sr. Paulo Mariz que no-
vamerte éles estdao de volta. A matanca
no FRIGONAT nao evoluiu, a nio ser
nos dias imediatos a fiscalizacio inten-
siva e novamente a populacdo da Cidade
vive a iminéncia de incluir em sua ali-
mentacio a carne de um animal doente
que nao sofreu exame sanitdrio antes
de ser abatido.

139




"SUDENE

colobora com eate aemam g

Uma fazenda de 1 781 hectares, atin- F
gindo 0s municipios de Sdo José de Cam- N DAS PO CO VE R DE-
pestre, Tangara, Brejinho e Santo Anto- '
nio, cortadn pela perenidade dos rios E Y N .
Trairi e Jacu, € hoje um projeto que t
oferece grandes perspectivas de rentabi- XperlenCIa provel Osa
lidade, na drea dos incentivos fiscais dos
artigos 34/18 da SUDENE Nome deste CO
projeto: Fazenda Po¢o Verde S/A. d

Projetada exclusivamente para a ex- m ga O puro Sangue
ploraciao da pecudria bovina a Fazenda
Poco Verde S/A serd responsdvel pela
melhoria de qualidade do rebanho bovino
norte-rio-grandense, bem como do abas-
tecimento de leite para Natal.

FASE DE IMPLANTACAO

Constituida por duas propriedades:
Poco Verde e Passagem do Meio, a Fa-
zenda Pogo Verde S/A estd no seu scgun-
do ano de implantag¢do e hoje jd € consi-
derada uma empresa que s€ solidifica.
Passagem do Meio se situa em Tangara,
sendo cortada pelo rio Trairi, enquanto
Poco Verde em Sao José de Campestre,
Brejinho e Santo Anténio, cortada pelo
rio Jacu. Oferece 30 empregos diretos.

O seu valor é de trés milhons e qua-
trocentos mil cruzeiros, porém afirinam
seus diretores que o projeto serda refor-
mulado, quando estiver em 70% de im-
plantagdo para 10 milhdes d2 cruzeiras.

PRIMEIRA LINHA
i Abat-Jour é um dos dez reprodutores puro. sangue da Fazendas ..

o Na Fasenda Pogo Verde esté 0§20 adquirido em Uberaba (MG) © desde que chegou 20 Rio Grande do Nerts vem
ten‘i trezentas novilhas n: cria, recria e sendo registrado e controlado por uma equipe de veterinirios.
engorda, mas no quinto ano de ativida-
de estard com mil novilhas em reprodu-
¢do. Agora tem dez touros de pura linha
para reproducao.

Em Passagem do Meio estd o gado
mestico holandés destinado a vrodugdo
de leite. A previsio é de mil e quinhen-
tos litros de leite por dia, com mercado
consumidor certo: usinas de pasteuriza-
¢ho de Natal. Tem hoje 6 touros puros

de origem nolandés e 150 vacas leiteiras,
que serdo duplicadas até o final da im-
plantacao.
Trezentos hectares sdo destinados a
plantacio de capim Pangola_  Elefante,
Napier e Sempre Verde. Também ha
uma drea destinada a agricuitura de
subsisténcia dos moradores.
Fazendas Pogo Verde S'A tem como
diretores: Teodorico Bezerra (Presidente)
Kleber de Carvalho Bezerra (Diretor Co-
mercial) e Helio Nelson (Diretor Execu-
tivo). Seus escritorios em Natal, funcio-
?Izr:acr:io seétimo  pavimento do Edificio Essas vacas vdo produzir mil e quinbentos litros de leite e porisso recebem um
g : tratamento especlal em Passagem do Meio
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0 Governador Cortez Pereira acompanha de perto os trabalhos de ampliccio do sistema de abastecimento digua de Mossoré

MOSSORO

Meta prioritaria da CAERN

A ampliacio do sistema de abasteci-
mento ddgua e o sistema de esgotos sa-
nitdrios de Mossoré, € obra prioritdria
do Govérno Cortez Pereira. O Poco Mons.
Mota ¢ um exemplo, oferecendo agora
melhores perspectivas, face ao considera-
vel aumento de volume ddgua a ser em
futuro bem préximo aproveitado.

O Pogo Mons. Mota, localizado 1.0 ni-
cleo de Boa Vista, j4 estd concluido, com
uma profundidade de 906 metros, num
trabalho que se constituiu num record,
pois foi executado entre 18 e 26 de no-
vembro, tempo esse jamais alcan¢ado an-
teriormente em relagio os jd existentes
em nimero de cinco, naquela cidade.

GOVERNADOR ACOMPANHA

O Governador Cortez Pereira acom-
panhou pessoalmente, os trabalhos do
pogo Monsenhor Mota, obra que tem a
mpervisio da CAERN. J4 estd jorrando
%5 mil litros de dgua por hora, sendo
que, atualmente, sdo executados os traba-
lhos de limpeza ddgua.

A Estacao Elevatoria Moacir Vascon-
celos, j& concluida, aumentard em 30 mil
litros de dgua por hora, elevando assim
a oferta para 120 mil litros/hora. E
fambém uma medida prioritdria a que o
Governador Cortez Pereira estd dedican-
do todo o empenho para amenizar o an-
gustiante problema de falta ddgua em
Mossoré, devendo até o término do pré
xdmo ano, estar o sistema de distribui-
¢do atendendo satisfatdriamente aos con-
sumidores da CAERN naquela cidade.

NOVOS POCOS

Com a perfuracio do pogo Mons. Mota,
tem 8 CAERN em seus planos para

breve, a perfuracio de mais trés pocos
a serem localizados nos ntcleos de San-
to Antonio (saida para o Norte), Belo
Horizonte (estrada para Governador Dix-
Sept Rosado) e Nova Beténia, nas ime-
diagles do Estddio Leonardo Nogueira,
cujas dguas seriam canalizadas para um
grande reservatdério a ser construido nas
proximidades do Quartel do II Batalhao
de Policia Militar do Estado, possibili-
tando vazio de nada menos de dois mil
metros cibicos para o sistema de distri-
bui¢ao de téda a cidade.
NOVE POCOS

Mom todn este nraorama de rrabatho

a CAERN beneficiard Mossoré com nove
pogos jorrantes, seis dos quais passariam
a abastecer o sistema de distribui¢io da
cidade, os quais sdo: “Costa e Silva” e
“Moacir Vasconcelos”, j& em funciona-
mento, o “Monsenhor Mota” a ser inau-
gurado, e os trés a serem perturados em
Santo Antonio (Presidente Médici) Belo
Horizonte e Nova Beténia, se bem que

ainda existam os pogos “Costa Caval-
canti” (em reparo), e os localizados na
Fdbrica de Cimento e Escola Superior
de Agricultura (ESAM) privativos para o
abastecimento interno das referidas orga-
nizacées em que estdo situados.

|

A estacdo elevatoria do noco “Moacir Vasconcelos” quadruplicari a producao de 30
m 1 litros por hora. Depois de concluida a producio sera de 120 mil litres/hora.




EXTRAIMOS

PROGRESSO

DO

SUBSOLO

Os minérios se apresentam como
uma op¢ao para o progresso do
Estado. Sabemos disso. Temos a
exata consciéncia disso. Foi pori«
SO0 que nos organizamos como
empresa de mineracio.

Emprésa que trabalha sabendo da
importincia de sua missiao, ofere-
cendo oportunidade de trabalho,
pagando impostos e contribuindo
para o progresso do Rio Grande
do Norte e do Brasil.

EMPRESA DE MINERACAO NORTE RIOGRANDENSE LTDA

MINA BOMFIM

Lages-RN




IRRIGACAO:

A solucdo para ceard-mirim e extremoz

Quando hi trés anos o Departamen-
to Nacional de Obras e Saneamento
inaugurava a barragem “José Batis-
ta”, no rio Ceard-Mirim, nem mesmo
os seus diretores imaginavam que da-
li fé6sse partir um importante proje-
to de irrigacio, que beneficiard dire-
tamente quase mil familias, aumentan-
do a produc@o agricola e pecudria .0
Estado.

A barragem “José Batista” ndo é de
acumulacdo, como a maioria das bar-
ragens nordestinas, feita para enfren-
tar a0 mesmo tempo inverno cauda-
losos e sécas persistentes. Regulari-
zando o nivel das dguas durante as
chuvas, ela evita que o vale do Ceard-
Mirim sofra inunda¢Ges. Mas nao acu-
mula a dgua para o verdo, esvaziando-
se com o fim do inverno. O DNOS des-
pertou entdio, para a necessidade ae
aproveitar o volume dagua que estd
sendo perdido, que juntado ao poien-
cial da lagoa de Extermoz € o suficien-
te para irrigar uma drea de 3.200 hec-
tares. E assim nasceu o Projeto de
Irrigacio Ceard-Mirim/Extremoz.

O PROJETO

Elaborado pela firma israelense
“Tahal”, especialista em projetos de
irrigacdo, o projeto do Ceard-Mirim/
Extremoz estd pronto desde o ano
passado. Prevé o aproveitamento das
terras de tabuleiros localizadas en-
tre a lagoa de Extremoz e o rio Mudo,
de um lado, e do outro, a estrada de
ferro que liga aqueles municipios a
Natal.

Essas terras — 3.200 hectares — re-
ceberao 980 familias residentes nas ad-
jacéncias, que 14 desenvolverdo hor-
ticultura, fruticultura e pecudria lei-
teira, esta ultima servindo de supor-
te & bacia leiteira de Natal.

Cada familia receberda um lote de
trés hectares e meio para pagamento
a longo prazo e tera agua cedida, gra.
tuitamente, pelo DNOS, através da ir-
rigagio por aspersio.

EM ANDAMENTO

Para a implanta¢do do projeto o Go-
vérno Federal vai desapropriar 72 pro-
priedades que formam a drea do pro-
jeto. O distrito local do DNOS encer-
rou no més de setembro a avaliacdo
dessas propriedades, através de uma
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comissdao presidida pelo engenheiro
Geraldo Pinho Pessoa e integrada pe-
lo engenheiro Miguel Rodrigues de Li-
re e o agronomo Manoel Batista de
Melo.

Enviado o relatdério para a diretoria
nacional do drgédo o distrito de Natal
estd apenas aguardando comunicacdo
do Rio para pacar aos proprietdrios.

Geraldo Pinho Pessoa

“H4 20 anos o Departamento vem
atuando no vale do Cears-Mirim”

IMPLANTACAO JA

Apesar da avaliagdo das terras ter
sofrido atrazo, provocado por um equi-
voco no mapeamento da regido, é de-
sejo do Departamento Nacional de
Obras de Viacéo iniciar o quanto antes
a irrigacdo do tabuleiro. Na sua ulti-
ma visita a Natal, o diretor geral do
DNOS, engenheiro Carlos Krebs, anu-
ciou para ainda éste ano a implanta-
¢do do projeto.

Mas para isso deverd haver um.\ con-
corréncia para a escolha da firna qre
ficard responsivel pela execugio. pois
o0 DNOS ndo € dérgio de execugio di-
reta, e sim de fiscalizacdo.

HA 20 ANOS

“Hd 20 anos o Departamento vem
atuando no vale do Cears-Mirim”, dis-
se o engenheiro Geraldo Pinho

Por essa razio ésse projeto estd sen-
do visto com as melhores perspectivas,
acreditando-se mesmo que depois Ae
implantado venha a servir d~ modcio
p«1a outros que, certamente, heo de
surgir

A lagoa de Extremoz, com uma ¢a-
pacidade de 13 milh6es de metros cu-
bicos, até agora tem servido apenas
a modestas lavadeiras do municipio
do mesmo nome ou a proprietdrios de
sftios, 4s suas margens, que, moran-
do em Natal, as vézes, preferem pas-
sar um fim de semana por ld. A par-
tir do préximo ano tera a sua hora
e sua vez no contexto econdémico o
Fstadn

Antomio Tnacio da Silva

O MELHOR CHUNRASCO L& CIDADE

especialista
em churrasco,
galeto 2 carneiro

AMPLO ESTACIONAMEN i
PAakra vEICULCS

Rua : Pte. Bandeira %73 Natal - Kn

_ J

r Representantes para o Rio Grande do Norte '\
dos Produtos

COSMETICA DO CABELO DE
FAMA MUNDIAL

Rua Nisia Floresta 75 — Fone 10:90
End. Tcdlg. POCONETO — Cx. Pastal 81

(ASA
PROPRIA?

PAIVA IRMAO E CIA

Rua Ulisses Caldas, 193
1. andar — Fone: 10:44



Divisoes
METALPLAC

multiplicam

a eficiéncia
de sua
empresa

—— .

,' Divisdes METALPLAC garan.
’ tem maior rendimento no tra-
| balho. Dividindo o seu escrité
1 [ rio sua empresa comeca a cres-
cer,
' ‘ Beleza e eficiéncia sdo o bina-
mio da METALPLAC,
O representante METALPLAC
sabe como ninguem valorizar
a decoracao de sua empresa,
fibrica, escola ou escritério.
METALPLAC é especinlista em
divisdes. Divide até o paga-
mento,

|[\4IMETALPLAC

l METALURGICA DO NORDESTE LTDA.

Rua Pe. Damasceno, 4 (esquina com a Av. Salgado Filho) Natal — RN




Pequenos salineiros do RN
acreditam na cooperativa

Para os pequenos e médios salinei-
ros, cooperativismo € a solugao pura
crise em que se debatem no Rio Gran
de Norte. Mesmo que o presidente
da Associacio Brasileira dos Extra-
tores e Refinadores do Sal, Sr. Tar-
quinio Barbosa, tenha se manitestado
contrario a ideia.

O presidente ua ABERSAL, falando -

a RN-ECONOMICO (edigao de setem-
bro) disse que é necessario aos peque-
nos salineiros sair do artesanato para
a elnprésa. E isto, na sua opinido, s6
seri possivel com a criagao da Sal So-
ciciade Andénima, uma emprésa de
economia resultante da agregagio de
todos os produtores em crise. Mas pe-
queros e meédios salineiros insistcm
em pensar diferente. A cooperativa
amdz € a melhor solugao, apesar da
ciperiéncia negativa que tiveram com
a ptimeira a ser organizada — a Coo-
[erativa dos Pequenos Produtores, d¢
Grossos — e que agora tenta o resta-
belecimento. Em Macau foi fundada
a COMPSAL — Cooperativa de Mec-
iios ¢ Pequenos Produtores de Sal do
Fio Grande do Norte — que jd fé~,
inclusive, reinvidicagcdes ao GoOverr.o
Federal. O DCOR e a SUDENE cstilo
mtegrados nesse movimento, contads
esta faltando o melhor: capital.

PIONEIRISMO DE GROSSOS

Foi a clandestinidade no comércio
a7 sal que levou pequenos pronul:-
res de Grossos, Cérrego e Boi Maito
a se reun:rem numa Cor.perativii \1
sando legalizar pelo menos a »a-cela
de sal do Rio Grande do Norte rrodi:-
zida naquela regiao.

Em 1968, essa iniciativa tornou-se
pioneira em todo o Brasil no setor do
sal. E logo a CPP teve o seu reconhe-
cimento pelo entao INDA, DCOR, ins-
cricdes do Ministério da Fazenda, sob
n. 08.052961/01, e no Cadastro Es-
tadual, sob n. 11/0284, além do pedido
de inscri¢cao na Comissio Executiva
do Sal

Na teuniio setorial do sal, reslize-
da em julho do ano passado, através
do seu representante, odontélogo Jo-
rio Marques de Souza, a Cooperativa
conseguiu acrescentar as conclusoes
um documento a ser apresentado na
Convencao Nacional da Indiistria e 2n-

Jorio Marques:
“Deixei de produzir por conta da
desvalorizagao.”

globado no documento bdisico do em-
presariado a ser levado ao Govérno
Federal. A reivindicagio da CPP € de
que lhe seja concedida uma drea, em
Porto Franco, Grossos, para estoca
gem e embarque de sua producgao, por
via maritima, inclusive através ua
TERMISA.

DEPOIS, A QUEDA

A Cooperativa de Grossos pretendia
combater os atravessadores financi-
ando a produgao e responsabilizando-
se pela sua venda. Porém, .nao conse-
guiu.

Na regido existem cerca de 350 pe-
quenos produtores, filiados a Coope-
rativa, 200. Durante trés anos, nenhum
incentivo 4 entidade, fora o seu reco-
nhecimento. Um assistente solicitado
ao DCOR e 4 SUDENE nao foi envia-
do, por motivos que os dirigentes des-
conhecem. Por falta de recursos, os
atravessadores — donos de armazéns
em Mngoré — continuaram financian-
do pequenos produtores, as portas da
faléncia, garantindo a compra de “sal
na iagua”, por qualquer préco.

Mediante uma nota fiscal da Coo-
perativa os armazenistas de Mogo'o

adquiriam 6 toneladas do produto ao
pegaeno salineiro. Mas, na realidade
levavam em seus caminhdes quantida-
des cuva variavam entre 8 e 10 tonela-
das, por falta de uma estrutura de
controle, tanto da parte da Cooperati-
va guanto da parte do produtor. =
for essa situagio que acarretou a nz-
re.rzacao da CPP, éste ano, depois dc
funcionar trés anos precariamente.

ESTADO CRITICO

Atualmente DCOR e SUDENE estio
interessados em levantar a Cooperati
va de Grossos. Para isso jd iniciaram
um estudo acérca das possibilidades
para o funcionamento ideal do drgao.

Mas, enquanto nao chega uma solu-
¢ao. a crise dos pequenos salineiros se
caracteriza por um retrocesso no tem-
po. Em 1965, todos éles possuiam mo-
tores para puxar agua. Hoje, em vir-
tude do empobrecimento, voltaram-se
para o velho sistema de moinhos a
vento para realizarem ésse Servigo.

O odontélogo Jorio Marques, que
herdou de seu avdé Raimundo Firmino
de Souza a atividade salineira, aban-
douou o ramo, afirmando:

“Deixei de produzir por conta da
desvalorizagdo do produto e conse-
quente queda do mercado. Como odon-
télogo ganho mais que produzindo sal
nas bases atuais”.

Na regiao de Grossos enguantc ©
grance produtor vende uma tcnelada
de sal por Cr$ 50,00, o pequeno pro-
dutor vende, por ésse prégo, uma car-
rada com 6 a 10 toneladas.

PERSPECTIVAS

Apesar da falta de capital e da pres-
¢10 constante exercida pelos grandes
produtores, os pequenos e meédios sa-
lineiros véem no futuro perspectivas
de iw:clhuna.

O presidente da Cooperativa de Mé-
dios e Pequenos Salineiros, de Macau,
sr. José Mesquita Fontes, estéve re-
ceritemente em Brasilia apresentando
as rcivindicagbes dos associados. E,
embora nada tenha transpirado ofici-
almente para a imprensa, sabe-se que
o item principal dessas reivindicagdes
é financiamento para que os peque-
nos ¢ meédios salineiros possam reti-
rar as suas salinas da estagnacao.

Na regido de Grossos, onde a sua
situacdo é mais calamitosa, hd tam-
bém esperangas, com a atengao que
a SUDENE e o DCOR estiao dando
agora a Cooperativa paralizada. Isso
tem chamado & regiao antigos salinci-
ros que haviam abandonado tudo cm
virtnude dos prejuizos. Até mesmo 0
cdontélogo Jorio Marques, que desco-
brin que era mais vantagem “tratar
dos dentes do povo” do que explorar
o sal no Rio Grande do Norte, csla
animado e afirma que se a Coopz2ra-
tiva de Grossos fér restabelecida vol-
tarda a manter a tradicio da familia
desde os tempos de seu avd.



O Rolauto iniciou o beneficiamento
de mdrmore em 1962 na cidade de
Pendéncias-RN, transferindo suas
instalacbes para esta capital em
agosto de 1963.

A capacidade de suas mdquinas €
de 1200 m2 mensal, enquanto o
consumo do mercado local € de
500 ma2.

A Rolauto estd instalada para aten-
der qualquer trabalho em mérmore
como sejam:

REVESTIMENTO DE PAREDES E
PISOS DE EDIFICIOS, TUMULOS
E PECAS PARA MOVEIS EM
GERAL

sua Diretoria:
DIRETOR PRESIDENTE:
JOSE NILSON DE SA
DIRETOR SUPERINTENDENTE:
RENATO GOMES SOARES
DIRETOR GERENTE:
WALDOMIRO CARVALHO
DANTAS
DIRETOR TECNICO:
JOAO FERNANDES FREIRE

IMPORTADORA, EXPORTADORA LIDA.

Fabrica — Rua Guimassa, n. 07 — Quintas.

A PIONEIRA EM MARMORES NO RIO GRANDE DO NORTE

Escritério — Pg¢a. Dom Vital, 520 Fone: 1810 Enderégo Telegrdfico — ROLAUTO

NATAL — RIO G. DO NORTE




Em maténa
de incentivos fiscais

a JOSSAN

nao bateu prego
em estépa..

Com os incentivos do SUDENE e o apoio do BNB e
BDRN nossa nova fdbrica jd é uma realidade em pe.
dra, cal e lucros também. Lucros para todos aquéles
que optaram por nés e lucros também para os que
acreditaram na iniciativa pioneira que representamos.
A JOSSAN é um atestado publico da nossa capacidade
empresarial, da mesma forma que o RN é uma prova
do desejo do nosso Estado de encontrar dias melhores
que por certo virdo com o desenvolvimento.

INDUSTRIAS
JOSSAN S/A

RN-ECC:’?‘-'!ON\:CC‘ 147



Aqui estéo cinco
das 42 razoes

para vocé escolher
- a EMPRESA BARROS

Dispomos da maior frota de onibus do Rio Grande do
Norte. Sao 42, em varios modelos, atendendo as popu-
lacoes de Natal e de varias cidades do Estado. A Em-
présa Barros, com capital autorizado de Cr$ 140.000,00,
oferece 106 empregos diretos, com pessoal treinado para
servir bem. Também em transporte rodoviario, o RN esta
encontrando os seus verdadeiros caminhos de progresso
E, nesta frente, contribuimos decisivamente.

EMPRESA BARROS Ltda

- crescendo para acompanhar o progresso do RN

148 RN-ECONOM C



“ouro branco’
vai pesar

na luta pelo

desenvolvi
mento

O "ouro branco cantado na misica regional passou
algum tempo num guase esquecimento. Foram pou -
cos 0s que cuidaram de melhorar sua qualidade, au
mentar sua produtividade e motivar os seus produ-
tores para o uso de nova tecnologia. Este nao é
apenas um trabalho de industriais ou de comercian
tes. E um ato de amor. Uma devogao a terra. Is-
SO gue sempre tem sido uma norma de trabalho, um
ponto de honra, uma forma de agao de nossa empre-
sa. Um trabalho de guem tem amor a terra e ao
seu rovo. Povo a quem tratamos pelo nome e conhe
cemos como irmao. Irnao na mesma luta e no mesmo
destino de produzir algodao. Algodao, produto
sintese de um Lstado que tem de encontrar no seu
mais tradicional produto o caminho mais seguro

mara O seu desenvolvimento.

NOBREGR & DANTAS
COMERCIO E INDUSTRIA S/R




1972:

O ano da

retorma
educacional

Na 4rea da educacdo, o ané de 1972
terd o signo da reforma.

O ensino superior consolidard a sua
Reforma Universitdria, por éstes dias em
avaliagdo pelo Conselho de Reitores, em
Juiz de Fora. E o ensino de primeiro e
segundo grau serd totalmente reestrutu-
rado, deixando a fase meramente huma-
nsta para ingressar numa outra onde a
maior preocupa¢do das escolas serd a pre-
paracind dos jovens para a vida vnritica
dando-lhes condi¢bes para o trabalho, in-
dependen‘e do ingresso na universidade

Em Natal, as Secretarias de Educa-
¢do do Estado e do Municipio estdo ulti-
mando os preparativos para a implanta-
¢do do ndvo sistema, que apesar de gra-
dativa deve ser continua e bem planejada.

Noutra parte desta edi¢do, o profes-
sor Dalton Melo de Andrade, secretdrio
de Educag¢do do Estado, escreve sbdbre a
Reforma em seus minimns detalhes e a
maneira pela qual a SEC vem estrutu.
rando a sua implantacdo. Nesta reporta-
gem, outro professor — Jodao Faustino
Ferreira Neto —, secretdrio municipal de
Educacéo, conta como ela vai ser imp'an-
tada no municipio de Natal e o que )34
foi feito nesse sentido.

A RCFORMA

T'm sirtese, a proxima gerarfo es~n.
lar encontrard essas substanciais mod {i-
caches no ensino:

— Oito ano de ens'no obrigatdrio e
eratuito, a nortir dos sete anos, com 180

ias de aulas.

— Tris ancs de ensino de segundo
grau (em vez do cldssico, crentifico, nor-
mal e os cursns técnicos comercial, agri-
cola e irdustrial.

— Haverd, nos dois graus, um curri-
culo comum, obrigatério em todo o pafs,
determ'nado pelo Conselho Federal de
Educacdo, e um curriculo diversificado
para cada regido, de scérdo com as ne-
cessidades e possibilidades de cada uma.

— Outra parte do curriculo sera de-
dicada & formac@o especial, que no pri-
meiro grau consistirdA de sondagens de
aptidoes e iniciacdo para o trabalho e, no
segundo grau evnrofundamento de certos
campos de estudo, comn preparacdo para
a universidade, ou habilitacdo profissio-
nal.

150

Ess"s modificard~s essenc'ais acarre-
tardo outras complementares como a fu-
=20 de nenuenas escolas para a formacio
de unidades mais amplas. en‘rosamento
entre escolas diferentes, aproveitando a
capec’dade oziosa de umas para svprir
defic'éncias de outras; criacdo de centros
interescolares: elimin1~an de nrova como
unico meio de anrendizagem: e anrovei-
tamento das férias para recnperar alu-
nos < ministror cursos intens.vos.

Jodo Faustiro:

dentro de cinco anos a Rcforma
do Ensino estari

implantada em Na:al”

O PLANO DA SMEC

Para implantar a Reformn em seus
estabelecimentos, a Secretaria Municipal
de Educacdo elaborou uvm plano, fixando
as diretrizes a serem obedecidas.

Inicialmente, prevé o plano a recu-
peracio de téda a drea fisica destinada
hs salas de au'a, com a recuperagio e 0O
reequipamento dos nrédios escolares. Para
executar essa medida e as que virdo de-
pois, foi criado o Fundo Municipal de
Educacdo, cuio objetivo é engariar re-
cursos financeiros para fins educacionais

A Reforma ndo pode ser implantzda
sem uma cnlaboracdio de um hom quactro
de professéres. Compreendendo essa ne-
cessidade, a SMEC estd reestruturando
os quadros dn macis‘ério municipal e
iniciou a ministracdo de cursos de for-
mac@o de professdres em 600 horas, das
quais 200 j4 foram m‘nistradas.

A longo prazo deverdio ser congtrui-
dos trés centros interescolares, que ofe-
recerdo aos alunos matriculados nos es
tabelecimentos da Prefeitura a iniciacdo
profissional exigida pelo névo ensino.
Com a criagdo desses centros e a <alda
da geracdo que, atualmente, ocupa cs
bancos das escolas de primeiro e segun.
do grau, havera a elimincio gradativa dq
chamado ensino secunddrio (cursos gina-
sial, cientifico e cldssico).

E eliminado o ensino médio, a Pre-
feitura ficard responsdvel, na d4rea do
municipio, pelo ensino de primeiro Jrau
(com oito anos de duracdo), enquanto o
Fstado cuidard do ensino de segundo
grau (com trés anns de duracio).

O PRESENTE E O FUTURO

Atunlmente a Secretaria Municina! de
Educacdao ja4 obteve duas conquistas fun-
damentais para a implanta¢io da Refor-
ma a que se propde. A prime‘ra, a anro
vacdo da lei municipal que criou o Fun-
do Municpial de Educacdo. E a sequnda,
o encaminhmento — agora em vias de
aprovacio — do projeto que prevé a re-
estruturacio dos quadrns docentes da
Prefeitura, & luz da lei 5692.

O Grupo Escolar “Henricue Castri-
ciano”, situado a rua S@o Jodo, nes Ro-
cas, foi a unidade escolh-da nara a expe-
riéncia da implantacio, em 1972. Suas ins:
talacoes, como seus professdres estdo
sendo adptados & nova escola e serfo
éles que vdao di-er o que existe de nosi:
tivo e de negativo no plno da SMEC. Os
demais estabelecimentos s6 em 1973 €
que sofrerdo as modificagoes impostas
pelo Ministério.

PARTICIPACAO

Segundo o secretdrio Jodo Faustiro
Neto, dentro de cinco anos a Rcforma
do Ensino estard implantada em Naal,
isto é, ao término da administra¢io do
prefeito Ubiratan Galvio, embora s6 em
73 comecem a ser construids novas salas
de aula (no préximo ano a Prefeitura se
limitard, no setor de construcdes, a cons:
truir a nova sede do Gindsio “Jo#o
XXIIT"). i

O Fundo Municipal de Educacao ace
na melhores perspectivas para a Secrets
ria executar o seu plano, pois, presente
mente, o préprio titular nio faz segrado
em afirmar que “as condicdes sdo péssi-
mas, mas O mérito da Prefe‘tura estd
exatamente na mneira de conseguir meios”.

H4 um perfeito entrosamento entre
a Secretaria Municipal de Educagdo do
Estado. Periddicamente sido feitas reu-
nides com elementos de ambas as partes
tendo sido as atribui¢cbes de cda uma de
finidas de maneira que ndo haja duplica:
¢do de esforcos em vio.

Sébre a participacio dos Orgdos que,
hoje., ministrem ensino profissional, como
o SESC, o SENAC e outros, o professor
Jodo Faustino disse que éles “terdio opor-
tunidade de colaborar com a SMEC, mas
também com a SEC e os colégios parti-
culares”, tornando a implantacdo da Re
forma em Natal uma acio conjunta de
todos os setores ligados & educagfo.

RN-ECONOMICO



NAO E DE AGORA QUE

ENTENDEMOS DE TINTAS

Realmente, .embora-ha muito tem-
po trabalhando com materiais elé-
tricos, sempre entendemos mui-

e

T g —— to de tintas, Principalmente das
Tintas Ypiranga. Ou seja: das me-

lhores tintas.

Porque sempre preferimos traba-
lhar com ¢ que existe de melhor
para oferecer um bom servi¢o aos

clientes.

CASA LUX S/A

Matriz: Rua Dr. Barata, 196/200 — Fone: 11.20

Filial: Av. Rio Branco, 643 — Fone: 11:86

Nossa Saudacao...

Ha dois anos surgia nesta Cidade uma publicagao
que veio preencher uma lacuna na divulgagao dos
problemas economicos do Rio Grande do Norte,
tratados dentro de uma criteriosa linha de se-
riedade. Acompanhamos este trabalho. Algumas ve
zes, tivemos a oportunidade de nos pronunciar-

mos oficialmente a respeito. Agora, na comemora

950 do seu segundo aniversario, 0s representantes

-

tes do povo de Natal se irmanam no mesmo pensa-

mento de solidariedade e incentivo ao RN-ECONDO-

MICO para que continue a sua meritoria jornada..
ANTONIO *FELIX DA.SILVA

P"restdente

CAMARA MUNICIPAL DE NATAL

RN-ECOUNUMICD
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O RN entrou firme

no CLUB UM. A CAM|SARIA UNIAO
ajudou muito

PONTO DE ENCONTRO COM A ELEGANCIA
Rua Gal, Osorie, 171- C, Alta

O futuro
do Brasil ja
comecou..,

0 Brasil do ano 2000 ja é agora. Os
dirigentes do Brasil no ano 2000 sao

‘angas de agora. O ano 2000
tem de ser preparado de agora. Esta
> responsabilidade, a nossa

missac de hoje, a formagao do Brasil
no 2000,

JARDIM DE INFANCIA
= PEQUENO DOUTOR

~venida _ampos Sales. n. 682




Fertilizantes triplicam a
produtividade da mandioca

I — INTRODUCAO

Entre as lavouras que se cultiva no
Estado, a mandioca destaca-se vela sua
rentabilidade. Ao analisar-se o perfodo
56/66, ela ocupou uma drea média de
48° do total explorado pelas lavouras,
com um valor de 7,7 do total da pro-
ducdo déste sub-setor. Reflexo desta ren-
tabilidade e a expansdo verificada no
seu cultivo, que no periodo anteriormen-
te citado evoluiu a uma taxa média de
792% ao ano, enquanto que algoddo, mi-
lho e feijao evoluiram a 3,83%, 4,74% e
6.44"a, respectivamente. Entretanto, quan-
do coparados a evolugio da drea e da
producao, verifica-se que o rendimento
por unidade da drea € ligeiramente ascen-
dente quase que estdvel, continuando o
Rio Grande do Norte, com a incbmoda
posicio de estado detentor no pals de
menor produtividade.

0O rendimento de 5 700 kg/ha no Es-
tado, nada representa quando compara-
do com os demais: Paraiba, 10.000 kg/ha;
Bahia, 15.000 kg/ha e S8o0 Paulo 20.00Q
kg-ha. A média do Brasil, 15.007 ke/n,
é quase trés vézes superior ao Rio Gron-
de do Norte. Atualmente, a drea culti-
vada com esta Euphorbeacea. esta em
torno de 90.000 ha._

LRLURRED mii

A mandioca adubada cen
o Cgic
remclimento industrial.

dreo NPR tom maior

Joao Batista Gurgel
ANCAR-RN

2 — SITUACAO TECNOLOGICA ATUAL

O Sistema de exploragdo, o cultivo
direto nos pequenos estabelec mentos cu
a parceira nas méd'as e grandes proprie-
dades, limita o emprégo das principais
prdticas agrondnrcas, pr ncipalmente ao
uso de corretivos e fertli antes sendo
pois os grandes responsdveis pela paixa
produtividade. Considerando que a man-
dioca € normalmente cultivada nos solos
de taboleiros, caracterizados pela pobre
za e pequena capacidade de fornecimento
de nutrientes, a adubagio merece espe-
cial atencdo. Além disso, sabe-se que fer-
tilizantes e fertilidade sdo os principais
responsdveis pela melhoria da produtivi-
dade na agricultura.

As terras destinadas ao seu cultivo
no Estado, apresentam condigdes fisicas
ideais, principalmente no que se refere
a profund.dade e poros-dade. En‘retanto,
a fertilidade natural déstes solos, deim
muito o desejar. A falsa conceprd) vi-
cente de que a mandroca tem prefercn-
cia por terras fracas e cansadas, com
baixo teor de nutrientes, ja tem adepto
no meio rural, po‘s es'a cultura para
oterecer uma boa sz2fra exire solos fér-
teis, sendo que a produtividade €é ser'a-
mente comprometida nos terrenos pobhres.

3 — TRABALHO REALIZADO

Considerando-se a importanc’a da {er-
tilizacdo e correcdo do solo na melhora
da produtividade, toda prioridade foi
dada pela ANCAR-RN, a implantacdo da
Unidade de Observaciao tU. O.), com es-
tas técnicas. Para isso, em ariiculacin
com o Ministérro da Aer-cultura, através
do Planical foram instalrdas em 1869 e
1970, 15 U. O., com as s22uintes caracle-
risticas: Local: Municipios das Micro f:ie-
gides Homogéneas, 6 e 10: Santo Anto-
nio, Nova Cruz, Macaiba e Ceard Mirim.
Area de Cada Unidade: 1 ha.. dividido
em 4 (quatro) tratamentos de 0,25 ha.
Niveis de Corretivos e Fertilizantes: Em
todos os ensaios procedeu-se a andlise de
solo, nos laboratdorios do IPEANE (Ins-
tituto de Pesquisa e Experimentacho
Agropecuaria do Nordeste), em Recife
PE. Como corretivo utilizou-se o calca-
reo dolomitico, nos niveis de 1,00; 1,50;
ou 2,00 ton/ha. Os fertilizantes foram
utilizados conforme o quadro I.

0O adubo testemunha, ape-
sar de nao apresentar gran-
de rendimento, é mais bara-
to.

4 — RESULTADOS

De uma mancra geral, apesar de pe-
quenas restrigdes referentes ao ataque de
formiga, broca da haste, acaros e limpas
nio realizadas oportunamente, os ensaios
foram bem conduzidos e as observagdes
realicadas com relagio ao stand e ao de-
senvolvimento das plantas, constatou que
em todos Os ensaios, o0s 4 tratamentos
apresentaram-se praticamente sem falhas.

A producio foi estudada em kg. de
raiz por hectare. ¥stes resultados figu-
ram no Quadro II, onde pode-se obser-
var a média de produtividade por trata-
mento em cada um dos 4 municipios
onde a ANCAR-RN e o Ministério da
Agricultura instalaram as Unidades.

Em todos os ensaios a testemunha,
apesar de apresentar baixa producido foi
pouco acima da média do Estado. Sbmen-
te o uso do Calcdreo dolomitico provo-
cou um aumento de 41%. Os dois trata-
mentos que receberam a adubacdo qui-
mica pelos excelentes resultadcs cbser-
vados, mostram a pobreza de nutrientes
dos solos onde se cultiva a mandioca
em nosso Estado.

Além dos resultados obtidns na me.
lhoria da produtividade é notério o au-
mento observado no rendimento Indus-
trial. Andlise feita em Ceard-M:iim, epre-
sentou um rendimento de farinha de
24,71% e 27,2%, para 0s demais tratamen-
tos que sdo calcireo, NPK e NPK . cal-
cidreo respectivamente.

QUADRO 1
KG HA

NOME DO ADUBO NUTRIENTE ADUBD APLICACAD
Sulfato de Amonia letodo no plantio
2000 deN 100 Metodo 60 dias

Tamti
Superfosfato simples apos o plantio
20" de P05 200 1.0y no plantio
Clorcto e Potassio 10 ou 17 ou I"e no plantio
€y vuvde K, 0 40 67




QUADRO 11

TESTEMUNHA CALCAREO N P CALCAREO + NPK

Produt. N. Produt. N. Produt. N. Produt. N.°

(kg/ha) Indice (kg/ha) Indice (kg, ha) Indice (kg/ha) Indice
Nova Cruz 5 600 100 9 628 171 11 750 209 13 415 240
Santo Antdnio 5 312 100 6 250 117 7 500 141 18 125 341
Macaiba & 687 100 11 250 116 12.187 126 14 062 145
Media 6 974 100 9 854 141 11 859 170 18 742 269

5 — CONCLUSOES

Experimentos de adubaciio realizados
pela SUDENE na Paraiba e pela Secre-

taria de Agricultura no Rio Grande do
Norte, tém mostrado a grande contribui:
¢do do Nitrogéneo e Fdésforo no aumento
da produtividade.

Ensaios conduzidos pela ANCAR-RN
e MA, confirmaram éstes dados em cul
tura geral. Pelo quadro III, observa-se a
andlise econdmica déstes ensaios.

QUADRO III

Total das Produti- Valor da Renda li- Custo de
TRATAMENTO despesas vidade produgio quida por 1 kg de

por ha. kg/ha por ha hectare rais
Testemunha 380,00 6 974 836,88 456,88 0.054
Calcdreo 460,00 9 854 1 182,48 722,48 0,047
N P K 500,00 11 859 1.423,08 923,08 0,042
Calcdreo -+ NPK 580,00 18 742 2 249,04 1 669,04 0,031

O grande aume:.0 observado na ren-

da liquida, a reducdo no custo de pro-
ducdo de mandioca, ao lado da melhoria
do rendimento Industrial, mostram a cco-
nomicidade da adubag¢do quimica. com
um alto retorno do capital empregado

na aquisi¢io dos corretivos e fertilizan-
tes, garantindo com grande seguranc¢a o
seu emprégo por parte dos agricultores.

Comprovada a viabilidade econtmica
necessdria se faz um esfor¢o nao sé do
Servico de Extensdo Rural do Rio Gran-

Prudéncio ;
lembra o que:

de do Norte, como de todos o0s Orgdéos
responsdveis pelo desenvolvimento da
Agropecudria, no sentido de difundirem
o uso desta tecnologia e, consequente-
mente contribuindo para 0 aumento da
producao e produtividade da mandioca.

Se vocé ¢ esportista pode lembrar ABC, mas

para os automaobilistas

PRUDENCIO

quer dizer

BATERIAS. O Posto Prudéncio orgutha se muito em

ser confundido com as batcrias que vende, pois tem

primado em vender artigos de alta qualidade, Exis-
tem outras mais baratas, porcm SATURNO — HELIAR
sao as melhores,
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|

POSTO PRUDENCIO

0 maximo em baterias
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A lagosta é nossa.

A SUAPE esta lutando
para que continue sendo.

A lagosta sempre foi do Rio Grande do Norte.
No nosso litoral concentram-se as maiores e
mais piscosas areas de pesca deésse crustaceo,
mas, Os potiguares nunca se capacitaram para
explorar esta riqueza e a solucao era lamen-
tar. Lamentar e perder tempo. Ai, surgiu a
SUAPE. Brevemente a SUAPE estara pescando,
industrializando e exportando a nossa lagos-
ta, com uma unica diferenga, sera uma expor-
tacao do Rio Grande do Norte. E a SUAPE e uma
empresa tao potiguar como RN-ECONOMICO, que

completa agora dois anos de circulagao, levan
tando os principais problemas de estado, inclu

sive o da lagosta, e claro, Neste anluncio, Gs

nossos parabens aos que fazem esta revista e a

nossa presenga. Uma presenca de luta pelo desen

volvimento.

SUAPE

Sul Americana de Pesca S/A

Rua Chile, 164 - NATAL

P CCONOMICD
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Anunciam nesta edicao:

A Elegante Boutique

A, Suassuna

Agéncia Aerotur

Algodoeira Sio Miguel S/A
Almeida, Aires & Cia.

Associacido de Poupanca e Empréstimos Riograndense do Norte
Associagido dos Profissionais Liberais Universitarios do Brasil

Associagio dos Servidores Civis do Brasil

Auto Servigo Rocha

Bezerra & Fiuza S/A Industria e Comércio
Banco Campina Grande de Investimento S/A
Banco de Desenvolvimento do Rio Grande do Norte
Banco de Mossoréo S/A

Banco do Rio Grande do Norte S/A

Bolsa de Valores do Rio Grande do Norte
Borges & Cia. Limitada.

Caixa Econdmica Federal

Camara Muricipal de Natal

Camisaria Unido Ltda.

Caea Lux S/A

Casas Cardoso — Tecidos

Centro de Estudos Planificados do Nordeste
Cesar S/A Comércio e Representagdes
Churrascaria Dom Pedrito

Cine Som Publicidade Ltda.

Comercial José Lucena & Filhos Ltda.
Companhia de Aguas e Esgotos de Rio Grande do Norte
Companhia de Aguas e Solos

Companhia HidroElétrica do Sdo Francisco
Companhia Industrial Rio-Grandense do Norte
Companhia Investimentos e Construgdes Ltda.
Companhia Melhoramz2ntos de Mossoré S/A
Companhia Paraiba de Cimento Portland
Companhia Piratininga de Seguros Gerais
Companhia de Servigos Elétricos do Rio Grande do Norte
Companhia T. Janér

Companhia Textil do Natal

Confecgoes Dinan Ltda,

Confecgdes Reis Magos S/A

Confeccoes Sucar S/A

Conselkio Regional de Contabilidade

Corenata S/A Comércio e Representagdes
Construtora Seridéo S/A

Costa Neto & Cia. — Representacdes

Cyro Cavalecanti

Empresa Barros

Empresa de Construcdoe Civil Ltda.

Empresa Industrial Gésso Mossoré S/A
Empresa Industrial Técnica S/A

Empresa Norteriograndense de Pesca e Operagdoes Submarinas

Esritorio de Contabilidade e Auditoria Ltda.
Escritério de Contabilidade N. S. da Conceigdo
tvilisio Dias Cavalcanti

F. Souto Indistria Comércio e Navegacio S/a
Fazendas Pogo Verde S/A

Federal de Seguros S/A

Frigonorte

Frigorifico de Natal

Fundagio dos Esportes de Natal

Grafica Off Set Ltda.

Henry Wilson Miranda Coutinho

Importadora Comercial de Madeiras Ltda,
Implanta

Industria e Comércio José Carlos S/A
Industrias Jossan S/A

Industria de Pescados Potengi S/A
Indistria Sitex S/A

Itapetinga Agro Industrial S/A

J. F. Oliveira & Filhos

J_ Irlnaldo & Cia.

J. P. de Araujo

J. Verissimo Comércio S/A

Jardim de Infancia Pequeno Doutor

Jessé Freire Agro Comercial S/A

Jodo Wanderley Indistria e Comércio Ltda.
Jobel Amorim das Virgens

José Antonio da Silva

José Vasconcelos Rocha

Jotapinto Veiculos Ltda.

Junta Comercial do Rio Grande do Norte
Lawar S/A — Industrial, Comercial e Avicola
Lojas LM

Luiz Veiga & Cia.

M. D. Melo — O Madeireiro do Norte
Marcosa S/A — Maquinas Representacées Comérci. e Industria
Marpas S/A

Metalplac — Metalirgica do Nordeste Ltda.
Mineragdo Jeronimo Rosado S/A

Mineragido Norte Rlograndense Ltda
Mineragio Tomaz Salustino S/ A

Moinho de Ouro Industria e Comércio Ltda
Monte Libano — Hotéis e Turismo S/A
Mossoré Agro-Industrial S'A

Noébrega & Dantas S/A Indistria e Comércio
Nora-Lage S/'A

Normaq

Odontoclinlca Natal

Oeste Veiculos Ltda

Otica Brasil

Padaria Santa Cecilia

Paiva Irmdo Ltda.

Pastelaria Natal

Pedro Simoes Neto

Plasticos do Nordeste S/'A

Prefeitura Municipal de Mossoro

Promove — Promogio e Vendas

Prudéncio — Distribuidora de Baterias Ltda.
Revendedora Costa, Miaquinas e Pecas Ltda,
Rolauto Importadora Exportadora Ltda.
Salha S/A — Indistria e Comércio de Oleos
Santa Fé — Fazendas Reunidas S/A
Servecred — Corretora de Titulos e Valores Mobiliarios Ltda.
Servico de Revisio de Saude

Siderurgica do Nordeste S/A

Sidney C. Dore S/A

Silvio Mendes & Cia.

Sociedade Salineira do Nordeste

Sociedade Distribuidora de Materiais Ltda.
Socromak

Sul Americana de Pesca S/A

Supermercado Mini-Prego Ltda.
Transportadora Constelagdo

Turvel Veiculos Ltda.

Usina Estivas

Varig

Viacdo Jardinense

Walfer Eletronica

Walter Pereira S/A — Livraria e Papelaria
Wandick Lopes Comercial S/A

Weston S/A — Produtos Alimenticios
Xique Xique Rest-Bar



CLOVIS GONCALVES — Dire-
tor-Presidente da Companhia de Servigos
Elétricos do Rio Grande do Norte (CO-
SERN) — “O RN-ECONOMICO ¢é hoje em
nosso Estado o unico veiculo de comuni-
cacio que tem capacidade de atualizar
0 potiguar em matéria de desenvolvimen-
to, nessa arrancada da qual todos nés
participamos. Quando a revista comemora
0 seu segundo aniversdrio verificamos o
quanto estd sendo prestigiada pelas clas-
ses empresariais que, de resto, é a mais
servida pelos seus artigos e reportagzens,
pelos seus conceitos e pela sua manrcira
correta de enfocar os assuntos mais di-
versos todos no entanto relacionados com
A economia potiguar. Parabéns aos que
fazem essa publicacdo”.

PAULQ FERREIRA MACHADO — Di-
retor Financeiro das Confcccoes Cuara-
rapas S. A. — “O RN-ECONOMICO &,
realmente, uma publica¢do tla maior im-
portancia para a vida econdémico-rinancei-
ra do nosso Estado e pode mesmo servir
de exemplo para muitas congéneres exis-
tentes na regido: a matéria que nela é in-
serida, a maneira como 0s assuntos sao
abordados, a retidio das informagoes,
tudo isto € muito dificil se encontrar em
publicacées especializadas. No RN-ECO-
NOMICO hd ésse cuidado de bem infor-
mar, enfocando sempre dos melhores an-
gulos os problemas pautados. Estdo de
parabéns os seus diretores e redatores,
principalmente agora, quando a re-
vista comemora 0 seu segundo aniver-
sério”.

FABIANO VERAS — Diretor-
presidente da Construtora Obelisco — “Ha
um fato muito interessante a se observar:
s6 completa anos auem estd vivo, e bem
vivo. E af estd o RN-ECONOMICO come-
morando os seus dois anos de existénciu.
O que equivale a dizer: trata-se de algo
que estd em plena forma vivencial, den-
tro do seu esquema de trabalho, ;10 rumo
que se propds tracar e que :d.) bemn estd
trilhando. E uma satjsfa¢do para nds, po-
tiguares, vermos 0 quanto a revista estd
progredindo, melhorando de numero para
numero, contando em seu quadro redacio-
nal com profissionais competentes e ten-
do a sua frente dirigentes que antes de
mais nada sabem que estdo prestando um
servico, antes de vendendo uma simples
mercadoria. S6 me resta parabenizar a
todos que fazem a revista, agora que se
comemora 0s seus dois anos de publica-
¢do ininterrupta”.

RMN-ECONOMICO

FRANCISCO SERAFICO DANTAS —
Industrial, diretor-présidente do Grupo
NOBRANTAS — “Dois anos depois do seu
surgimento, a revista RN-ECONOMICO é
hoje uma necessidade para 0 nosso Es-
tado, e sem ela todos os meses em nossa
mesa de trabalho uma lacuna sem duvi-
da se abriria. A classe empresarial tem
nessa publica¢do um 6rgdo do qual pode
se orgulhar, seja pela sua feicdo grdfica
seja pelas matérias que insere. todas do
maior interesse para o0s que fazam o de-
senvolvimento do Rio Grande do Norte.
E um orgulho para os potiguares a revis-
ta RN-ECONOMICO, que hoje recebe pa-
rabéns pelo seu segundo aniversdrio”.

LIBERATO CARVALHO — Chefe
do Escritério Regional da SUDENE no
Rio Grande do Norte — “A revista ¢é
muito interessante. Deveria, mesmo, ha-
ver uma publicagdo assim em todos os
Estados da Regido pela qual tanto luta.
mos. Na minha terra, Bahia, ndo tenho
conhecimento de publicagdo idéntica, ©
que considero uma lacuna. E com satis-
facdo que vejo que no Rio Grande do
Norte o0s assuntos econdmico-financeiros
interessam tanto ao ponto de se editar
uma revista do gabarito do RN-ECONO-
MICO. Parabéns aos que a fazem”.

SARITA STROMBOWSKY — Proprie-
tdria da Boutique Sarita. mulher de so-
ciedade — “O RN-ECONOMICO, como
6rgao informativo, veio preencher as fi-
nalidades a que se propde, nos meios em-
presariais do nosso Estado. Pela sua lei-
tura tomamos conhecimento mensalmen-
te das atividades e do progresso da indus-
tria e comércio do Rio Grande do Norte,
pelos conceitos nela emitidos, dada a ca-
pacidade dos seus diretores e redatores”.

DEMETRIO PEREIRA — Delega-
do regional da SUNAB — “Tive oportuni-
dade de ver, até agora, apenas dois nu-

meros do RN-ECONOMICO, dado o pou

co tempo ém que me encontro na cidade.

No entanto, jé pude fazer uma avalia¢do:
trata-se de uma excelente revista, uma pu
blicagdo sensata, que sOmente pensa em
ajudar os que fazem Os setores econdémi-
co-financeiros do Estado. Fiquei muito
satisfeito em ver que aqui se publica uma
revista tdo interessada no desenvolvimen-
to do Estado. E parabenizo os que a fa-
zem, certo de que os estou incentivando
a progredir com a tarefa de que tdo bem
ja estdo se saindo”.

pinioes

Capitdio CLEANTO SIQUEIRA — Re-
lacbes Publicas do QG da ID/7 — “Para
todos aqueles que acompanham o progres-
sO brasileiro, em marcha batida para o
futuro, néo €é dificil constatar que o es-
fér¢co dos dirigentes  redatores e demais
colaboradores da revista RN-ECONOMI-
CO, representa inestimdvel apoio ao de
senvolvimento do Rio Grande do Norte.
A revista surpreende nao s6 pela sua
magnifica apresentag¢do grafica, mas, so-
bretudo, pela selecdo de sua matéria alta-
mente especializada, incontestavelmente
de grande interesse as diferentes dreas
de atividades correlatas, além de se cons-
tituir em subsidio valioso aos estudiosos
dos apaixonantes e complexos assuntos
econdmicos”.

TEREZA GUIMARAES — Geren‘e
do Banco Campina Grande de Investi-
mentos S. A, — “Desde muito a revista
RN-ECONOMICO significa um veiculo da
maior importancia para o desenvolvimen-
to do Rio Grande do Norte. Esta é a
opinido de todos e, por que ndo, também
a minha. E uma 6tima publicagdo, que
atinge plenamente o seu objetivo, qual
seia 0 de movimentar as prpmogoes S6-
cio-econdmicas do Estado, ensejando a
classe empresarial uma completa visdo
da realidade potiguar. Na oportunidade
do seu segundo aniversdrio, quero juntar
os meus parabéns de quantos estdo se
congratulando com a dire¢do da revista,
pela existéncia jd tdo vivida”.

MANOEL MACEDO BRITO — Gergnte
de SERVECRED — Corretora de Titulos
e Valores MobilidriosLtda. — “O mundo
moderno descobriu a comunicagdo. que
é o seu mais poderoso instrumento no
processo de desenvolvimento sdcio-econé-
mico-politico de desenvolvimento. Entre
nos, no Rio Grande do Norte, ésse poder
de comunicacdo tem a sua foér¢a mais
sensivel e significativa no RN-ECONOMT-
CO, revista que marca a sua presenc¢a de
forma brilhante na seriedade de suns pa-
ginas, onde vamos encontrar 9 pensamen-
to de nossos homens publicos e homens
de emprésa, sobre nossos prob'emcs,
buscando a adequa¢do do Rio Grande do
Norte ao processo de crescimento do
Brasil.

Os criadores de RN-ECONOMICO
tém um saldo positivo pelo inspirado mo-
mento em que criaram e deram vida a
revista que faltava em nosso Estado e
cujo conceito cresce a cada numero, a
cada instante, pela sqriedade e selecdo
dos assuntos que oferece a discussio e
andlise de todos, com seguran¢a de apre-
ciacbes. Parabéns e sucesso € o minimo
que lhe podemos desejar”.
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RM saidda o
RN e pede

passagem...

Vocé ja esta cansado de ouvir que quem nao é o maior
tem de ser melhor. Esta verdade nao é privilégio apenas
das companhias de petroleo.

Também vale para as confec¢oes. E, em Natal, capital
brasileira das Confecgdes, somos a menor. Yocé sabe a
dificuldade de David para enfrentar Golias. E porisso
que temos de lutar muito, de caprichar cada vez mais em
busca de um produto cada vez melhor.

Mas, fique certos de uma coisa: ndo estamos confor-
mados com esta posicao. Chegou a hora de crescer. E ja
estamostratando disso.A SUDENE aprovou nosso projeto
de ampliacdo e relocalizagao.

Agora, contamos com vocé. Nesta edicao de 2 aniversa-
rio do RN-ECONOMICO anunciamos que estamos aptos
a receber os incentivos dos artigos 34/18. Lembre-se que
um dia as grandes empresas de Confeccoes também fo-
ram como a REIS MAGOS. Se vocé ja perdeu estas opor-
tunidades, sua vez chegou agora...

CONFECCOES
REIS MAGOS S/A

praca Augusto Severo, n. 264/66 - 1. 2. e 3. andares
- com apoio da SUDENE e BDRN



Veja bem, nao o perca de
vista. A Bolsa continua
sendo o mapa da mina. Vi
site-a, procure os seus
corretores autorizados, e
les tem sempre um bom ne-
gocio para voce, colocan-
do seu dinheiro em agao,
incentivando ao desenvol-
vimento nacional e dando
muitos lucros para voce .
Existe mina melhor do que

esta ?

Rua Camara Cascudo, n.184




O RN também

| precisa ter uma base de ao

e a SIDERUSA

esta trabalhando para isso!

E bem verdade que eram poucos
0S que pensavam na possibilidade
do RN produz® aco. Esses poucos
eramm os homens da SIDERUSA
que com fér¢ca de vontade e amor
a terra partiram para o arrojado
projeto que ja é uma realidade A
margem da BR-304, no Distrito In-
dustrial de Parnamirim.
Realidade que recebeu apoio da
Companhia Siderurgica MAN-
NEWMANN e da ERINKSON DO
BRASIL, entre outras empresas pa
ra um projeto de 15 milhdes de
cruzeiros, localizado rum terreno
de 70 mil m2, 6 mil dos quais de
area construida, iniciada em abril
de 1971 e que ja no proximo ano
estara com sua primeira etapa
construida produzindo perfis re-
dondos e cantoneiras leves, além
de dar emprégo a 300 potiguares.
E com ag¢o que construiremos o de-
senvolvimento do RN.




