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" mentario oportuno, esta revista se om-

NO ANO DO SEU JUE
TEM TODCS OS MOTIVOS'PARA COMEMORAR
O ANIVERSARIO DESTA REVISTA.

O BNB esta completando 25 anos Portanto, no ano do seu Jubileu de
de trabalho na Regido Nordeste. | Prata, o Banco do Nordeste do Brasil
Teria sido uma jornada ainda mais | apresenta ao aniversariante de hoje,
ardua, nao fossem o apoio e a cola- | ndoapenas os cumprimentos mais ca-
boragdo recebidos das mais diversas | lorosos, mas também o agradecimen-
fontes. Entre elas, ressalta-se a im- | to pela sua atuagdo em beneficio das
prensa, da qual esta revista é um | coisas e da gente desta nossa terra.
dos mais legitimos representantes.

Na luta diaria pelo registro da noticia 2
exata, da informagdo precisa e do co-

breia como BNB em favor do desenvol- oy IN® -
vimento socio-economico do Nordeste. BANCO DO NORDESTE DO BRASIL SA
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TAVO ANO

E de repente, eis a nossa chegada ao oitavo ano de existéncia.
Quase uma década contando com persisténcia e coeréncia o de-
senrolar da vida econdmica do Rio Grande do Norte. Move-nos,
agora, como nunca, a certeza de que ndo s este Estado, como a
propria Regido nordestina, pode, pela persisténcia e o trabalho
bem intencionado, superar certas dificuldades ou em ultimo caso
conviver com elas. Nesta edigdo comemorativa, contamos a his-
toria de muitas émpresas potiguares e, pelo perfil exposto, po-
der-se-a tirar conclusdes sobre a pujanga do ntcleo produtivo de
um Estado cuja caracteristica basica € o préprio esforgo e a cria-
tividade dos seus filhos. E eis um dado importante: o Rio Grande
do Norte é impulsionado pelas suas préprias forgas. Procura-se
arrancar tudo do nada. As maiores iniciativas sdo nossas, com-
plementadas pela natural atividade governamental. Esses fato-
res ressaltam ao longo dos histéricos que produzimos para este
numero comemorativo; histéricos rigorosos em verificacéo e ta-
bulagéao de dados, conforme a marca de nossos trabalhos. Como
biografos da moderna economia potiguar a ela estamos ligados
nao s6 simbioticamente, mas porque também somos uma em-
presa econdémica, com finalidade econémica, embora nosso pro-
duto final seja a noticia. Nao s6 contamos as histérias alheias,
nao s6 opinamos na posi¢cdo cémoda do observador: participa-
mos também do processo, estamos envolvidos visceralmente na
luta — jogamos, nao sé torcemos. E essa é uma das razdes por-
que chegamos — cheios de vitalidade — ao oitavo ano.
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igorosamente, somos uma empresa do Estado.

N
-

. nvestimos aqui na nossa terra e

dinheiro que circula entre nés,

_ %o sai para lugar nenhum, fica em nosso Estado.
nosso propdésito determinado em

eter aqui, o nosso dinheiro, serve para que
enhamos as nossas riquezas distribuidas

m prol do desenvolvimento do R. G. do Norte.

Nossos parabéns pelos oito snos de
RN-ECONOMICO, uma empresa que
também trabalha pelo desenvolvimento
do nosso Estado.

RIONORTE —

Cia. Norteriograndense
de Crédito, Financiamento
e Investimento

o




RIO GRANDE DO NORTE

MENSAGEM

Na oportunidade em que o ‘‘RN-Econdmico’’ completa
oito anos de trabalho e pesquisa jornalistica em favor do nosso
Estado, dentro de uma sistematica de comunicag¢ao sempre vol-
tada para a analise sécio-econdmica — das nossas potencialida-
des, do futuro que estamos construindo e da certeza de confian-
¢a que nos anima para esse projeto — nossa palavra é de
aplauso e estimulo a todos seus responsaveis para que prossi-
gam sempre a altura do grande porvir que ja se constréi para o
Rio Grande do Norte, através do debate, da sugestao e da criti-

ca construtiva e criadora.

Natal, 12 de dezembro de 1977.

\
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homens & empresas

ALPARGATAS TRAZ
TEXTIL PARA RN

Alpargatas do Nordeste tem o
projeto ja aprovado para mais
uma fabrica nesta regidao. Os es-
tudos finais de localizagéo e ini-
cio da construgdo da fabrica téx-
til em Natal, no préximo ano, es-
tdo na mesa dos diretores em
Sao Paulo, para decisao.

BANCO DO BRASIL
EXPOE EM NATAL

A 12 Exposigédo do Museu Hist6-
rico do Banco do Brasil vai ser
aberta ao publico desta cidade a
partir do dia 19 de dezembro. No
5° andar do novo prédio da agén-
cia metropolitana do Alecrim, na
av. Presidente Bandeira, e pela
primeira vez no Nordeste, o Ban-
co do Brasil promove uma expo-
si¢do de Moedas e Cédulas Bra-
sileiras e Moedas de Todo o
Mundo.

NATAL VEICULOS VAI
AMPLIAR INSTALAGOES

A Natal Veiculos esta pretenden-
do também ampliar as suas ins-
talagées da BR-101. Sera cons-
truida uma oficina maior, em ter-
reno proprio, para atendimento
exclusivo de caminhdes e camio-
netas GM e Chevrolet. Além da
ampliacdo dos servigos, a inicia-
tiva vai proporcionar também a
criagdo de novos empregos.

BRASINOX JA EXPORTA
PARA TODO O BRASIL

Brasil Inoxidavel S. A. — BRA-
SINOX —, cuja fabrica esta sen-
do implantada na BR-101, Km 6
em Eduardo Gomes (RN), ja ini-
ciou a exportagdo de equipamen-
tos e artefatos de ago inoxidavel
para todo o Brasil. Num terreno
de 100 mil metros quadrados on-
de ja estdo construidos 16.000
m2 de obras fisicas, sendo a
maior area coberta de produgéo
no género, esta empresa vem ex-
portanto fogdes industriais, cal-
deirdes, refrigeradores comer-
ciais (freezer), instalagdes frigo-
rificas e produtos metaltrgicos,
atendendo a clientes como a Ba-
se Aérea de Santa Cruz (RJ), o
Quartel do Exército de Campo
Grande (MT), SESI e SESC e o
CATRE neste Estado. O diretor
Jodo Sandoval da Silveira vé com
muito otimismo a expansado dos
negoécios de sua industria e acre-
dita que a execugao do projeto
sera mantida dentro do crono-
grama para 1979, quando esta-
rao inteiramente concluidas to-
das as construgces da BRASI-
NOX no Rio Grande do Norte.

HENRIQUE LAGE TEM
PROJETO DE PECUARIA

Com entusiasmo o cel. Paulo
Barreto Viana, diretor do Grupo
Nora-Lage, fala da experiéncia
que a sua empresa esta fazendo
na fazenda Varzea Cercada, em
Macau, com um plantel de gado
do tipo TARENTAISE, de sele-
¢ao francesa. As matrizes impor-
tadas e aqui ambientadas, desde
o inicio de 1976, apresentam ex-
celentes caracteristicas de gado
leiteiro e, também, como de cor-
te. Alguns exemplares que fo-
ram mostrados nas ultimas expo-
sigdes agropecuarias de Natal e
Mossoré conseguiram altos ni-
veis de aceitagdo e ganharam
prémios na sua categoria.

CISAF EXPORTA
TODA PRODUGAO

A produgdo de ‘‘Baler Twine”’
(cordas especiais para fardos) da
CISAF foi de 4,5 mil toneladas
este ano. O diretor Dantas Gue-
des mostra-se satisfeito com os
resultados que a sua empresa al-
cangou no ano de 1971, embora a
CISAF nao tenha atingido sua
capacidade total de produgao,
considerando que a fabrica s6 fi-
cou pronta quando os concorren-
tes ja haviam entrado no merca-
do. Contudo, toda a produgéo
deste ano foi exportada para os
Estados Unidos da América, Ca-
nada, Franga, Alemanha e Dina-
marca. Os clientes sdo conside-
rados exigentes — diz Dantas
Guedes — ‘‘mas, a CISAF con-
seguiu excelente padrdo de qua-
lidade, sem queixa nenhuma dos
nossos compradores’’.

DIRETOR DE
RN-ECONOMICO
VIAJA PELA
EUROPA

O jornalista Marcos Aurélio de
Sa, diretor das empresas do gru-
po RN-ECONOMICO, viajou &
Europa no més de novembro, a
convite do Governo da Republica
Federal da Alemanha. Durante o
Seminario Internacional de Co-
municagao do qual participou co-
mo membro da delegagéo brasi-
leira, Marcos Aurélio conheceu
varias cidades da Alemanha Oci-
dental, inclusive fazendo visitas
a industrias graficas, jornais,
emissoras de radio e TV. Marcos
Aurélio prosseguira sua viagem
visitando ainda Londres, Paris,
Madrid e Lisboa, de onde retor-
nara a Natal no préximo dia 22
de dezembro.

RN-ECONOMICO



homens & empresas

T. BARRETO AMPLIA SEU
CENTRO DE
PROCESSAMENTO

T. Barreto Industria e ‘Comércio
S. A. ampliou o seu Centro de
Processamento de Dados com a
aquisicdo de mais um computa-
dor, de geragdo recente. Visando
racionalizar 0 mais possivel a sua
estrutura administrativa e de
produgéo, a Conté esta concluin-
do um local especial para a insta-
lagdo de todo o seu Centro de
Processamento de Dados, que é
um dos mais completos do Esta-
do. A empresa tem mantido con-
tatos com importadores visando
a ampliagéo de suas vendas no
mercado exterior.

A SERTANEJA ATUA
NA BASE DO TELEX

Procurando sempre melhorar a
sua sistematica operacional, a
cadeia de lojas de ‘‘A Sertaneja’’
ja moritou telex, com linha exclu-
siva, ha mais de 30 dias. Além
das vantagens dbvias da comuni-
cagao mais rapida, o telex permi-
te que a loja informe ao cliente
qual o prego de determinada
mercadoria que ndo existe no
momento em estoque e precisa
ser encomendada. A consulta é
feita na hora com a industria, ou
representante, se for o caso de
produto importado.

INOCOOP VAI CONSTRUIR
NOVOS CONJUNTOS

Ainda este ano o INOCOOP-RN
vai construir um conjunto em
Currais Novos, com 100 unida-
des residenciais, em terreno
doado pela Prefeitura daquela ci-
dade. O projeto esta orgado em
Cr$ 100 milhdes. Enquanto isso,
esta praticamente definida a
construgdo da Cidade Satélite
em Pitimbu, pois a dire¢do do

RN-ECONOMICO

BNH considera que essas casas
vao solucionar, pelo menos por
algum tempo, a situagado do defi-
cit habitacional em Natal, equili-
brando a oferta e a procura.

RADIR PEREIRA PODE
ENTRAR EM RECIFE

Por muito tempo a Viana Leal foi
a loja de departamentos mais s6-
lida do Recife. Sao trés pavimen-
tos de um edificio que ocupa
quase um quarteiréo na rua da
Palma, no centro do Recife, ven-
dendo praticamente de tudo.
Quando alguns técnicos aconse-
Iharam que a loja devia montar
um shopping-center em Boa Via-
gem, as dificuldades comega-
ram. O shopping-center foi um
fracasso. Hoje, o maior credor do
Grupo é o empresario Batista da
Silva, que propds ao comerciante
Radir Pereira a sua entrada no
comeércio do Recife com a Viana
Leal. A loja da Viana Leal foi a
primeira da regiao a ter escadas
rolantes.

BANORTE VAI
REINAUGURAR PREDIO DO
BANCO COMERCIAL

O Grupo Banorte vai promover a
reinauguragdo do prédio do seu
banco comercial em Natal. O ob-
jetivo é dotar as instalagées de
mais conforto e funcionalidade,
conforme as caracteristicas de
apresentacdo dos prédios onde
estdo implantadas as diversas
empresas do Grupo. Neste ano,
o Banorte ampliou consideravel-
mente a sua rede de agéncias,
em todo o pais, tendo atingido
inclusive o extremo sul, tendo
também promovido o Encontro
do Recife com a presenga de Mi-
nistros e economistas de renome
nacional. O Grupo € um dos pou-
cos do Nordeste e que permane-
ce com caracteristicas essencial-
mente regionais.

OS CORTES NA ENERGIA E
OS PREJUIZOS CAUSADOS

Muitas atividades industriais,
comerciais e de prestagdo de ser-
vigos em Natal tém sido prejudi-
cadas pelas constantes faltas de
energia, principalmente nos mo-
mentos mais criticos. As recla-
magbes sao constantes — e esta
revista as recebé com muita in-
sisténcia a fim de que as veicule.
A explicacdo da Cosern é a de
que a rede esta saturada, pois
aumentou a procura e nao houve
o correspondente refor¢co da dis-
ponibilidade em energia para
Natal.

CAFE SAO LUIZEM _
FASE DE MODERNIZAGAO

Luiz Veiga & Cia., produtora do
Café Sao Luiz, continua realizan-
do providéncias para modernizar
0 seu parque industrial. Recen-
temente, ja adquiriu e instalou
um novo torrador ‘‘Lilla’’, no
momento em fase de experimen-
tacdo e programado para entrar
logo em fase de produg¢do. Tam-
bém adquiriu uma dosadora/en-
chedora automatica e pretende
adquirir, dentro de mais alguns
dias, outra unidade do mesmo ti-
po. Segundo técnicos da empre-
sa, ela estara com a sua maqui-
naria totalmente renovada a mé-
dio prazo.



Alpargatas
Confeccoes Nordeste S.A.
cumprimenta
“RN-Econdémico” pela

passagem de
seu 8° aniversario.

ASA

ALPARGATAS CONFECCOES NORDESTE S.A.




PREFEITURA MUNICIPAL DO NATAL

MENSAGEM

Uma revista que apresenta fatos, analisa questdes, in-
terpreta oportunidades e indica fontes de riqueza, presta ines-
timaveis servigos a comunidade e seu governo. RN-Econdémico
ha oito anos vem tendo esta atuagdo em Natal. Atuagédo indica-
dora do espirito publico de seus dirigentes, que a tornaram um
veiculo de comunica¢gdo merecedor de todo nosso respeito,
diante da forga de opinidao que conquistou com influéncia positi-
va nas decis6es dos setores governamental e privado mais res-
ponsaveis. Sua continuidade é benéfica a Capital e ao Estado
do Rio Grande do Norte. Deve ser preservada, na renovacao de
outros tantos anos de circulagdo. Parabéns a todos que a fazem,
dentro da oficina, na mesa de redacao, na reportagem de cam-
po, no gabinete de administragao. E a seus diretores.

Natal, 12 de dezembro de 1977.
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MAIORES EMPRESAS DO RN

AS EMPRESAS QUE
MAIS PAGARAM ICM

EM 1976

i

Confecgbes Guararapes: lideranca pelo segundo ano

Num periodo em que a pala-
vra mais ouvida e pronunciada nos
meios econdémicos do pais foi ‘“‘re-
cessio’’ o conjunto das 50 empre-
sas que mais contribuiram com o
pagamento de ICM — Imposto de
Circulagio de Mercadoria, no Rio
Grande do Norte, nao pode propria-
mente se queixar, conquanto o
quantitativo dos nimeros tabula-
dos pela equipe de Coordenagao de
Administragdo Tributaria da Secre-
taria da Fazenda ndo seja, diga-
mos, significativo. E, ao mesmo
tempo, é — desde que examinados
segundo a Gtica relativista e posi-
cional da ciéncia econémica, que
tem de ser enfocada de acordo com
multiplas realidades e situagdes.

A economia, ja é fato admiti-
do por consenso, é uma ciéncia com
fundamentos bdsicos mas de com-
portamento extremamente dinAmi-
co. Um crescimento de oito por cen-
to num periodo de ‘‘boom’’ nio é

10

considerado bom. Porém, em pe-
riodos de recessio — ou simples-
mente ‘‘desaquecimento’’ — até
cinco por cento é encarado como
um resultado excelente. E o relati-
vismo, pois.

E mais ou menos dessa ma-
neira — mais ou menos, pois hi
muitos fatores a considerar tam-
bém — que o balango feito pela
equipe do Secretirio Arthur Nunes
de Oliveira especialmente para a
edigdo de oitavo aniversario de RN-
ECONOMICO deve ser recebido. A
grosso modo, a fria revelagdo dos
nimeros indica que, se em 1975 as
50 empresas que mais pagaram
ICM no Rio Grande do Norte tive-
ram uma participagdo de 41,27 por
cento no computo geral da arreca-
dagdo, em 1976 o percentual pas-
sou para 44,22 por cento. Ou seja: 3
por cento a mais, em nimeros re-
dondos.

Pouco?

T
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O RELATIVISMO DOS RESULTA-
DOS — E inevitivel recorrer-se ao
relativismo para aplicar-se uma in-
terpretagio. Considere-se, primei-
ramente, o ‘‘desaquecimento”’. E
elementar a sua inclusio em qual-
quer tipo de interpretagdo. Depois
vem um outro fator que em iniime-
ras oportunidades o Secretdrio Ar-
thur Nunes de Oliveira mencionou:
quando a miquina fiscal fazendaria
do Rio Grande do Norte comegou a
funcionarva todo vapor ha pouco
mais de dois anos, o percentual de
crescimento da arrecadagio do
ICM no Estado deu saltos admira-
veis. Os nimeros entdo apresenta-
dos chegaram a causar impacto. Os
percentuais de crescimento acumu-
lado se sucederam em resultados
entusiasmantes e, se ndo exata-
mente significavam vitalidade da
economia potiguar, evidenciavam a
eficiéncia da nova rede fiscal.

Dai — como teve oportuni-

RN-ECONOMICO



dade de afirmar ao RN-ECONOMI-
CO naquela época o Secretario Ar-
thur Nunes — os percentuais foram
aos poucos diminuindo de salto.
Houve saltos de até 80 por cento.
Claro que, depois dessa marca, se-
ria completamente impossivel con-
tinuar o crescimento no mesmo ni-
vel. E assim como a 4gua que atin-
ge o seu nivel maximo na caixa d’a-
gua e, dai por diante, se continuar
em ascensdo, escorre pelo ladrao.

A INTERPRETACAO INDIVI-
DUAL — Essa interpretacao global
é perfeitamente aplicivel na anali-
se individualizada do comporta-
mento das empresas, tomando-se
como base a comparagao de sua
participa¢do de um ano para o ou-
tro. A Confecgoes Guararapes, por
exemplo, apresenta um aparente-
mente modesto crescimento de
9,40 por cento. Contudo, ela se
mantém pelo segundo ano consecu-
tivo na cabega da relagio das S0
empresas que mais pagaram ICM
em Natal. Foi bastante alta a sua
participagado em 1975 — Cr$
8.567.652,00 na Capital e no inte-
rior. O segundo lugar — a Socieda-
de Algodoeira do Nordeste Brasi-
leiro S/A — ficou em Cr$
5.271.099. Logo, a Guararapes nao
poderia crescer muito sobre o mui-
to.

Em 1976, a Algodoeira Sao
Miguel S/A foi a primeira entre as
50 empresas que mais pagaram
ICM no interior € no computo ge-
ral, apresentando um crescimento
percentual de sua contribuigio fis-
cal da ordem de 139,59 por cento no
interior e de 139,60 no Estado.

Al torna-se necessario o con-
siderando ou a analise relativista.

A Algodoeira Sao Miguel é
praticamente a iunica empresa do
ramo algodoeiro no Rio Grande do
Norte que tem uma posi¢ao confor-
tavel no mercado em qualquer épo-
ca, por forca de seu mecanismo
operacional. Ela compra e revende
para si propria. Logo, beneficiou-se
especialmente com o formidavel
boom dos pregos da safra 75/76.
Nio fosse a economia uma ciéncia
tao vetusta poder-se-ia dizer que
ela deitou e rolou.

0 ALGODAO, O IMPULSIONA-
DOR — Alias, o algodao foi o vetor

RN-ECONOMICO

Arthur Nunes: as vezes 0s nimeros sio relativos

geral de crescimento das empresas
que mais pagaram ICM no Rio
Grande do Norte no exercicio fiscal
de 1976. E o agicar também — pelo
menos em dois casos. A Compa-
nhia Agucareira Vale do Ceara Mi-
rim saltou do 36° posto para o 14°
na relagao de 1976 das S0 empresas
que mais pagaram ICM no interior
do Rio Grande do Norte. A Usina
Estivas S/A, que figurava na lista
de 1975 no 11° lugar — também
com referéncia ao computo do inte-
rior — esta no segundo, em 1976,
com um percentual de crescimento
da ordem de 228,64 por cento.

0S DOIS RECOLHIMENTOS —
Certos percentuais de crescimento
também tém razoes especificas — e
peculiares. Quem da uma explica-
¢do técnica € o coordenador da Ad-
ministra¢ao Tributaria, José Jacaii-
na de Assungado, um dos mais
atuantes técnicos da equipe monta-
da pelo Secretario Arthur Nunes de
Oliveira. Ele especifica os casos
das empresas incluidas no chama-
do Protocolo 2.

— Essas empresas — expli-
cou Jacaiina a RN-ECONOMICO —
recolhem o imposto na fonte e o
normal, na qualidade de contri-
buinte substituto.

Sao os casos da Natal Indus-
trial e Souza Cruz. Ha também, por
outra parte, crescimentos diretos,
como R. Gurgel, do ramo de venda
de materiais de construgao, cujo in-
dice é realmente indicativo — se-
gundo o técnico da Secretaria da

Fazenda — de aumento de vendas
e do crescimento econdmico de
suas atividades.

De todo modo, na interpre-
tacdo de José Jacaiina — cuja base
€ uma familiarizagao cotidiana com
os numeros tributarios € os seus
significados — os resultados apre-
sentados pelo balango de 1976,
comparando-se com os nimeros de
1975 “‘sao bons’’.

Ele vai mais adiante ao afir-
mar:

: — Eu os acho bem significa-
tivos. Principalmente no setor do
algodao.

Todos os resultados obtidos
sao atribuidos por Jacaina ao me-
canismo operacional montado pelo
Secretario Arthur Nunes de Olivei-
ra.

Enfatiza, particularmente, a
maneira como a sistemdatica de ar-
recadacao tributaria criteriosamen-
te montada pela administragio Tar-
cisio Maia conseguiu sensibilizar o
contribuinte do ICM sem atingir
aquele indesejavel ponto de confli-

to e incomodo ambiente de pres-
sdo.

— Tudo foi desencadeado
dentro da sistemdtica, sem exces-
sos nem pressoes despropositadas,
conforme a recomendagio do Se-
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cretdrio Arthur Nunes e de confor-
midade com a politica do Governa-
dor Tarcisio Maia, declarou o técni-
co tributdrio.

OS SETORES — No quadro global
elaborado pelos técnicos fazenda-
rios, a industria de beneficiamento
— por causa do algoddao — aparece
com 0s nimeros mais expressivos
no interior € no cdmputo geral. A
tabela do interior mostra um reco-
lhimento da ordem de Cr$
57.152.192,00, enquanto que no
ano anterior esse setor pagou de
ICM menos do que a metade dessa
quantia: Cr$ 20.029.616,00. Desse
modo, o percentual acumulado
compreendeu 60,77 por cento. No
interior, o setor que mais se aproxi-
mou do beneficiamento foi a indis-
tria de transformagdo, com um total
pago de ICM, em 1976, de Cr$
20.776.544,00, crescendo 22,09 por
cento em relacio ao ano anterior.
Na Capital, evidentemente, enca-

beca a lista o comércio varejista,
que proporcionou a arrecadagio de
Cr$ 51.476.916,00 em 1976, quase
dobrando a cifra de 1975, que ficou
em Cr$ 21.476.716,00.

O setor de eletrodomésticos,
na verificagdo do comportamento
das empresas do comércio varejis-
ta, € o mais dinimico, apesar de ter
sido justamente em 1976 que pesa-
ram sobre ele varias medidasedesti-
nadas propositadamente a conter a
ampliacdo de suas vendas visando
conter a inflagio com o desestimulo
a procura. Curiosamente, porém, o
panico manifestado pelos comer-
ciantes do setor — quando o Gover-
no determinou a drastica redugio
dos prazos de financiamento che-
gou-se a falar de faléncia inevitavel
de um grande nimero de lojas —
nao se reflete nos nimeros de sua
arrecadagio do Imposto de Circula-
¢do de Mercadorias, que € o indica-
dor insuspeito do seu movimento.

Conforme se pode constatar
pelos quadros de referéncia, em
1976 as mais tradicionais lojas de
eletrodomésticos de Natal ocupa-
ram posigoes confortiveis entre as
50 empresas que mais recolheram
ICM para os cofres piiblicos. Entre
elas, inclusive, uma relativamente
pequena — porque ndo tem filiais
— a Luiz Cavalcante Comércio
Ltda., que passou do 46° lugar em
1975 para o 28° em 1976, com um
crescimento percentual de 137,34
por cento.

Em mimeros globais, as 50
empresas que mais pagaram ICM
em 1976 proporcionaram um reco-
lhimento ao fisco estadual no mon-
tante de Cr$ 163.803.308,00 no con-
texto de uma arrecadacgao geral que
chegou a Cr$ 370.366.198,00.

Ou seja: um percentual de
contribui¢io que esta se aproxi-
mando dos S0 por cento. =

REVENDEDOR AUTORIZADO

Natal Veiculos e Pecas S/A

BR-101 — Km 04 — Nebpolis — Fones: 231-1226 e 222-0198 — Natal-RN
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ICM POR ATIVIDADE ECONOMICA APURADO ENTRE AS 50 EMPRESAS QUE
MAIS CONTRIBUIRAM NOS EXERCICIOS DE 1975/76

CAPITAL
ICM RECOLHIDO (Cr$) | PERCENTUAL ACUMULADO POR DIFERENGCA
ATIVIDADE ECONOMICA ATIVIDADE ECONOMICA (%) (%)
1975 (A) 1976 (B) 1975 1976 1975/76 B/ A
INDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO | 13.353.222 | 17.235.908 21,42 17,78 + 29,08
INDUSTRIA DE BENEFICIAMENTO 7.597.721 | 11.183.917 12,19 11,54 + 47,20
COMERCIO ATACADISTA 11.396.757 | 17.059.659 18,28 17,60 + 49,69
COMERCIO VAREJISTA 29.984.104 | 51.476.716 48,11 53,08 +71,68
TOTAIS 62.331.804 | 96.956.200 100,00 100,00 + 55,54
INTERIOR
IGM RECOLHIDO (Crg) | PERCENTUAL ACUMULADO POR | DIFERENGA
ATIVIDADE ECONOMICA ATIVIDADE ECONOMICA (%) (%)
1975 (A) 1976 (B) 1975 1976 1975/76 B/ A
CULTURA OU PRODUGAO EXTRATIVA 453.483 724.581 0,90 0,77 + 59,78
INDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO 18.381.399 | 20.776.544 36,46 22,09 + 13,03
INDUSTRIA DE BENEFICIAMENTO 20.029.616 | 57.152.192 39,73 60,77 + 185,34
COMERCIO ATACADISTA 4.146.956 | 5.743.563 8,23 6,11 + 38,50
COMERCIO VAREJISTA 7.398.070 | 9.654.444 14,68 10,26 + 30,50
TOTAIS 50.409.524 | 94.051.324 100,00 100,00 + 86,57
ESTADO
ICM RECOLHIDO (Cr$) | PERCENTUAL ACUMULADO POR |DIFERENGA
ATIVIDADE ECONOMICA ATIVIDADE ECONOMICA (%) (%)
1975 (A) 1976(B) 1975 1976 1975/76 B/ A
INDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO 265.869.362 | 27.379.242 27,19 16,71 + 583
INDUSTRIA DE BENEFICIAMENTO | 28.667.205 | 68.388.277 30,13 41,75 + 138,55
COMERCIO ATACADISTA 10.907.933 | 15.970.656 11,47 9,75 + 46,41
COMERCIO VAREJISTA 29.685.176 | 52.065.133 31,21 31,79 + 75,39
TOTAIS 95.129.676 | 163.803.308 100,00 100,00 + 72,18
ARRECADAGCAO I.C. M.
EXERCICIO ARRECADACAO %
1975 Tolaler.. .. o0 o 230.500.940 100,00
50 maiores empresas........ 95.129.676 41,27
1976 oAl s e 370.366.198 100,00
50 maiores empresas ...... 163.803.308 44,22




AS EMPRESAS QUE MAIS PAGARAM ICM EM 1976

CAPITAL

Fonte: Coordenadoria da Administragio Tributéria

o
N EMPRESA OU RAZAO SOCIAL AT SHEA 1075140
(+)ou(-) Percentual(%)

01 - Confecgdes Guararapes S/A & 9,40
02 Natal Industrial T 51.55
03 Supermercados Nordestao Ltda. + 36,76
04 Supermercados Mini-Prego Ltda. b 110,33
05 Marpas S/A Comércio e Representagao + 86,41
06 Cia. Souza Cruz Industria e Comércio P 18,33
07 Natal Veiculos e Pegas S/A - 84,84
08 Distribuidora de Automéveis Serido S/A T 70,31
09 Socic Comercial S/A + 99,51
10 Revendedoras Com. Varej. de Produtos Avon % 82,18
11 Casa Régio Industrial e Comercial S/A + 135,01
12 Distrib. Potiguar de Veiculos e Motores S/A + 132,98
13 » Soriedem S/A Confecgdes + 39,53
14 Industria e Comércio José Carlos S/A + 113,87
15 Queiroz Oliveira Mat. p/Construcéo Ltda. + 69,46
16 Santos & Cia. Ltda. i 3,75
37 Radir Pereira & Cia. = 74,03
18 Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda. + 132,00
19 importadora Comercial de Madeira Ltda % 111,69
20 R. Gurgel Ltda. & 231,44
21 Porcino Irméao Comercial Ltda. o+ 49,73
22 Lojas Brasileiras S/A S 58,03
23 Lira de Oliveira & Cia. Ltda. & 86,77
24 Galvao Mesquita Ferragens S/A ¥ 59,55
25 L. Cirne & Cia. Ltda 4 91,55
26 A Sertaneja Veiculos* S E
27 Cisaf Comeércio e Industria de Fibras S/A + 143,89
28 Luiz Cavalcanti Comércio Ltda + 137,34
29 Casa Lux S/A £ 66,52
30 Natal Refrigerantes S/A* = =
31 Cyro Cavalcanti L 50,70
32 + Industria Jossan S/A EY 16,41
33 . T. Barreto Industria e Comércio S/A S 17,33
34 Revendedora Costa Maquinas e Pegas Ltda. + 55,20
35 Tecidos Mota S/A* - -
36 Companhia PB Cimento Portland — Cimepar* — :
37 Sociedade Andnima Tubos Brasilit -t 86,43
38 « Simas Industrial S/A % 30,07
39 J. Olimpio & Cia. Ltda. AE 66,62
40 Comisséo de Finan. da Produgéo & 44,48
41 » Moinho de Ouro Industria e Comércio Ltda. + 52,27
42 Uniao Comercial de Estivas Ltda* - -
43 Sociedade Anénima White Martins* —_ -
44 » S/ A Fiagao Borborema* — -
45 Comercial José Lucena Ltda.* — -
46 Metalurgica do Nordeste S/A + 15,27
47 Trigueiro & Cia. + 9,25
48 Ariosvaldo Milton de Gois* — =
49 Camisaria Unido Ltda.* e =
50 Alpargatas Confecgées do Nordeste S/A —_ .

*Empresa que nédo figurou entre as 50 que mais contribuiram com ICM no ano de 1975.




AS EMPRESAS QUE MAIS PAGARAM ICM EM 1976

INTERIOR
Fonte: Coordenadoria da Administracio Tributéria
(o]
gRBEM EMPRESA OU RAZAO SOCIAL CIEERENGA 1978/78
(+)ou(-) Percentual (%)
01 Algodoeira Sao Miguel S/A + 139,59
02 Usina Estivas S/A + 228,64
03 Soc. Algodoeira do NE Brasil. S/A — Sanbra + 57,34
04 Nébrega & Dantas S/A Ind. e Comércio + 56,42
05 Medeiros & Cia. S/A + 66,59
06 Algodoeira Serid6 Comércio e Industria S/A o 49,54
07 Theodorico Bezerra S/ A Industria e Comércio + 85,54
08 Cia. Alfredo Fernandes Ind. e Comércio + 67,15
09 Coop. Agricola Mista M OE Potiguar Ltda. + 269,49
10 Consdrcio Algodoeiro de Nova Cruz Ltda. + 129,49
11 Arnaldo Irméo & Filhos + 98,91
12 Cooperativa Agropecuéria de Sdo Tomé Ltda. + 187,96
13 Radir Pereira & Cia. + 104,81
14 Companhia Agucareira Vale do Ceara Mirim + 127,63
15 Cia. Souza Cruz Ind. e Comércio + 97,19
16 Algodoeira Torres Ind. e Com. S/A — Algosa* e -
17 Ceara Industrial S/A + 51,88
18 Cisaf Com. e Ind. de Fibras S/A - 20,23
19 Cia. Agro-Industrial Zabelé + 73,37
20 Oeste Veiculos Ltda. + 60,11
21 Santorres Comércio S/A + 56,22
25 Torrefagdao e Moagem Oeste Ltda + 155,95
23 Plasticos de Mossoro Ltda* S -
24 Mendes & Cia. + 102,91
25 Mercantil Martins Irmao S/A — -
26 Mossord Agro-Industrial S/A — Maisa - -
o Consorcio Industrial de Oleos Vegetais Ltda. —_ -
28 A Sertaneja Distrib. de Automdveis Ltda. + 26,42
29 J. Irinaldo & Cia. — 42,62
30 J. Irinaldo Veiculos e Pegas Ltda.* — -
31 José Brito + 104,83
32 Distribuidora de Bebidas Potiguar + 34,45
33 Abrahao Otoch & Cia. + 13,39
34 Sinwal S/A Industria de Marmore e Granitos + 87,99
35 Comercial de Beb. Irmao Lima Ltda. — Cobil* o -
36 Jurema Agro-Industrial S/A* e -
37 Algodoeira Inharé Agro-Industrial Ltda.* o »
38 M. Pereira Neto + 34,17
39 Carvalho & Cia. + 121,78
40 Confecgdes Guararapes S/A* = -
M Drogaria Rio Grande Ltda. + 86,37
42 Cicero Gabriel Rodrigues & Cia. * 6,63
43 Coop. Agropecuaria Vale do Agu Ltda. e 16,08
44 Amadeu Venancio & Cia.* - =
45 C. Garcia & Cia. Ltda. + 49,98
46 Porcino F. da Costa & Cia. ¥ 21,37
47 Manoel Ferreira Comércio S/A + 96,89
48 Luiz Paula & Cia. - 28,17
49 Lundgren Tecidos S/A* — =
50 Raimundo Abrantes & Cia. -~ 2,75

*Empresa que nao figurou entre as 50 que mais contribuiram com ICM no ano de 1975.
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UNIVERSIDADE FEDERAL DO RI0O GRANDE DO NORTE

MENSAGEM

Nesta ocasido, quando a revista ‘‘RN-ECONOMICO’’ comemora oito anos de exis-
téncia, a Universidade Federal do Rio Grande do Norte, por seu Reitor, deseja ex-
pressar a sua satisfagio e regozijo, associando-se a comunidade, na comemoragio
de tao significativo acontecimento para a vida cultural e empresarial do Estado.

Realmente, aqueles que de alguma forma estio ligados a empreendimentos cultu-
rais, sentindo suas necessidades e vicissitudes, podem avaliar perfeitamente o es-
forgo e dedicagao necessarios para fundar e manter em funcionamento uma revista
mensal de informagio econdmica. Se constatacio dessa ordem é vilida e verdadei-
ra de um modo geral, mais ainda se torna quando referida a situagdo particular de
um Estado nordestino, pobre economicamente, e inserido em um contexto sécio-
econdmico regional de escasso desenvolvimento empresarial.

Neste caso, fazer € manter uma revista mensal como RN-ECONOMICO é um ato
de heroismo. Uma auténtica ousadia de empresdrio. Um heroismo e uma ousadia
que somente se entende, quando se aceita e se reconhece o espirito de pioneirismo
e a capacidade de empreender do homem de empresa do Rio Grande do Norte.

RN-ECONOMICO hoje desempenha um papel de fundamental importincia para o
desenvolvimento do Estado, como tinica publica¢io estadual especializada em_as-
suntos de economia, administra¢ao e desenvolvimento. Sua preocupagio com os
problemas econdémicos e de crescimento da empresa local, veiculando constante-
mente matérias sobre tais assuntos, faz dela uma fonte indispensavel de consulta
para quantos se interessem pelo estudo desses problemas.

Os docentes e pesquisadores da UFRN tém recorrido freqiientemente, em seus
trabalhos, as informagdes e estudos publicados em RN-ECONOMICO. E neste
sentido a Universidade lhe é devedora. Por outro lado, ndo tem a Universidade
também lhe negado o apoio as suas iniciativas, estabelecendo-se dessa forma uma
cooperagao das mais saudaveis e frutiferas.

Este € um momento propicio, portanto, para externar, em meu nome € no de toda
a comunidade universitéria, os votos de que RN-ECONOMICO prossiga em sua
trajetoria ascendente, contribuindo, como tem ocorrido até agora, para o desenvol-
vimento sécio-econdmico e cultural do Rio Grande do Norte.
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MINERIOS

So esta faltando
dinamizar as pesquisas.

As perspectivas minerais do RN sdo muito boas no
momento, segundo as previsdes de técnicos e
. empresarios ligados ao setor. O que esta faltando
~mesmo é mais pesquisas para transformar essas
perspectivas em riquezas reais.
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Num Estado onde a agricul-
tura é o elemento basico da econo-
mia, pouco se sabe a respeito do
seu potencial de riquezas minerais.
Mas ele é grande, segundo afirma-
ram a RN-ECONOMICO virios
técnicos e empresdrios ligados ao
setor. Um deles — o professor Ed-
gar Dantas, de reconhecida compe-
téncia — afirmou que, no momen-
to, ‘‘para a mineragio, no Rio
Grande do Norte, tudo é favora-
vel’”’. Baseia-se, para sua afirma-
¢do, nas ‘‘condi¢oes favoraveis do
prec¢o da matéria-prima, mercado
interno e externo capaz de absorver
toda produgado e os bons resultados
das pesquisas realizadas no Rio
Grande do Norte, todas revelando
um bom potencial’’.

A posi¢do do RN, no setor, é
uma das mais dindmicas do pais.
Os investimentos sdo substanciais.
Contudo, depreende-se das afirma-
¢oes de alguns especialistas € ém-
presarios que ainda ha necessidade
de aumentar o montante dos inves-
timentos voltados para a pesquisa,
fator fundamental para que se pos-
sa detectar as jazidas com viabili-
dade econémica.

PESQUISAS — Este ano, ao con-
trario dos outros, houve uma pro-
gramacao mais coordenada em tor-
no das pesquisas de minérios no
RN. Entre elas, merecem desta-
que, o trabalho do Projeto Radan
que revelou a nova potencialidade
do Estado e do Departamento de
Geociéncia da UFRN com seus cur-
sos de especializagdo, ji além da
esfera estadual.

Para o Sr. Luiz Fernando
Galvao, chefe de apoio da base de

Edgar Dantas vé a situacgdo favordvel, no
momento

RN-ECONOMICO

Natal, do Projeto RADAN “‘o traba-
lho desenvolvido por este projeto
no Rio Grande do Norte € realmen-
te dos mais importantes’’. Ele é
constituido pela integragio multi-
disciplinar, abrangendo as técnicas
conjuntas das disciplinas de Carto-
grafia, Geologia, Pedologia (Cién-
cia dos Solos), Geomorfologia, Ve-
getacdo e Uso Potencial da Terra.
Essas quatro primeiras disciplinas
fornecem informagdes basilas para
cada campo de recurso mineral, en-
quanto que o Uso Potencial da Ter-
ra orienta a respeito da utilizagao
desses recursos, inclusive o conser-
vacionismo, o qual determina a
area que deve ser preservada para
que haja um equilibrio ecoldgico
estavel.

O Projeto RADAN pertence ao
Departamento Nacional da Produ-
¢ao de Minérios-DNPM, que esta
ligado diretamente ao Ministério
de Minas e Energia e visa cobrir
uma lacuna existente no Estado,
principalmente no que diz respeito
a exploragao da scheelita que tem o
Rio Grande do Norte como o maior
produtor do pais. Convénios sdo
mantidos com a Secretaria do Pla-
nejamento e Coordenagio Geral do
Estado, que contribui com instala-
¢oes (em dois prédios), viaturas
(em nimero de trés) e técnicos
(atualmente cinco).

E um trabalho muito sério o
desenvolvido pelo Projeto RADAN.
Afirma o Sr. Luiz Galvdo que ‘‘ele é
feito através de um levantamento
geolégico na escala de 1 para
250.000 e de 1 para 1.000.000, e es-
tuda com énfase especial o aspecto
da geologia econdmica, procurando
um apoio especifico para o polo mi-
neiro-metalirgico, se encarregan-
do ainda do levantamento dos ti-
pos de solos e suas aptidoes e da
vegetac¢do, tentando maped-la em
ambientes fitoecologicos, da for-
ma do relevo, tendo confeccionado
o primeiro mapa geomorfolégico
para o Nordeste’’.

‘“‘Somente apos todo esse
trabalho é que pode ser feita a ava-
liacao das informagGes basicas dos
recursos naturais, resumindo-as no
mapa de uso potencial da terra, que
servird para orientacdo, a fim de
que se possa adquirir um planeja-
mento regional. O Projeto RADAN,
abrange todas as dreas de explora-
¢do de minérios no Rio Grande do
Norte’’ Concluiu o Dr. Luiz Galvao.

O professor Emanuel Ferraz

Moacir Porto concorda: é pouca a pes -
quisa

Jardim de S4, do Departamento de
Geologia, disse que ‘‘a UFRN tam-
bém desenvolve um trabalho im-
portante de pesquisas de minérios
no Estado. Atualmente; estio em
desenvolvimento as pesquisas de
Geologia Regional, em toda re-
giao do Seridd, inclusive com o re-
conhecimento geocronologico; a
Petrologia, Geoquimica, Estrutura
e Geocronologia de Macigos Grani-
ticos, nas proximidades de Acari e
Brejo do Cruz; Génese de Minerali-
zagoes de Tungsténio, na regiao do
Serid6; e Embasamento e Faixa
Dobrada, na seqiiéncia estrutural
da Regiao do Serido’’.

Todas essas pesquisas sdo
de grande importancia e uma equi-
pe altamente capaz, formada pelos
integrantes do Departamento de
Geologia da UFRN, Dept® Earth
Sciences, Leeds University, Ingla-
terra e Dept® Geology, Southam-
pton, Inglaterra, desenvolve todo o
trabalho.

PROBLEMAS — ‘‘A caréncia de
recursos € o principal fator negati-
vo para a realizagao de pesquisas
minerais no Rio Grande do Norte’’,
afirma o Dr. Jodo Francisco da Sil-
veira, Diretor de Operagdes da
Companhia de Desenvolvimento de
Recursos Minerais do R. G. do Nor-

te-CDM.
Além de muito dispendiosa,

em toda pesquisa, o risco que se as-
sume € muito grande, € mesmo que
ela seja bem sucedida, o retorno do
capital empregado nao ocorre de
imediato. Pelo contrario, o retorno

é acentuadamente demorado. Os
custos com pesquisas chegam a

uma média de Cr$ 2.000.000,00,
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Prof. Emanuel Ferraz:

um alto irvestimento que somente
uma grande empresa pode fazer.

‘A falta de financiamento é
um grande problema’’, afirma o
professor Emanuel Ferraz e, ape-
sar de todo apoio que vem sendo
dado por parte da UFRN no campo
das pesquisas minerais, ainda € in-
suficiente, principalmente para
projetos de maior escala. As difi-
culdades de importagio também
contribuem para aumentar os pro-
blemas mineralégicos, uma vez
que, devido as restrigies existen-
tes, torna-se extremamente dificil a
aquisi¢ao de modernos equipamen-
tos estrangeiros, que muito benefi-
ciariam nas pesquisas que estdo
sendo processadas’’.

E afirma ele:

— ‘“‘Embora tenha havido
um grande esfor¢go em termos de
mapeamentos basicos, por parte do
Ministério das Minas e Energia,
estes trabalhos ainda nao atingiram
um nivel satisfatério e nio foram
apoiados por técnicas modernas de
pesquisa, principalmente aquelas
adequadas ao estudo do Cristalino
Précambriano.

A falta de laboratdrios espe-
cializados, com grau de capacitagio
adequada aos trabalhos necessa-
rios, € apontada pelos pesquisado-
res como fator de entrave as suas
pesquisas, assim como a deficién-
cia de treinamento de pessoal téc-
nico capacitado.

Segundo o Sr. Edgar Dan-
tas, afora estes problemas, ‘‘temos
ainda que levar em conta outros,
como por exemplo o elevado custo
das instalagdes para exploragio do
minério, as dificuldades na prepa-
ragido de trabalhadores especializa-
dos e, acima de tudo, os acordos (ai
sim, muito dificeis) que terdo que
ser feitos com os proprietarios das
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‘UFRN desenvolve pesquisas importantes’’.

terras em que se deseja pesquisar e
explorar o minério’’.

O engenheiro Mairio Porto,
Diretor-Presidente da Mineragio
Tomaz Salustino, também vé na
falta de pesquisas mais constantes,
um problema para a exploragao mi-
neral no Estado. ‘‘Esta escassez de
maior nimero de pesquisas no RN
é motivada pela falta de recursos
proprios por parte de muitas em-
presas e, além do mais, os financia-
mentos sao feitos com juros ele-
vados, o0 que nao incentiva muito’’.

REGIOES — As regiées mais soli-
citadas atualmente para a explora-
¢ao de minérios no Rio Grande do
Norte, estao localizadas na bacia
sedimentar, notadamente no trecho
entre Macau/Mossoro, onde o cal-
cario € abundante. Na regido lito-
ral, as solicitagbes acontecem para
exploragao da argila e da diatomita.
Na regidao seridoense, continua
muito bem a exploragdo da scheeli-
ta.

As dreas que vém produzin-
do muito estdo no Vale do Piranhas
(Seridé), com o tungsténio, em Sao
Rafael, na explora¢io do marmore,
no trecho Mossor6/Macau, com o
calcario, em Saé Fernando, Serri-
nha, Serra do Cavalcanti, Caicd,
com boas perspectivas para o ouro.

Também na area de Natal,
hi grande exploragao das indis-
trias, no que tange a materiais para
construgiao, que ainda abrange um
campo vasto.

Em dreas novas, duas vém
demonstrando grande potencial
nos udltimos dois anos de pesquisas,
em termos de ferro. Ficam localiza-
das em Jucurutu e Cruzeta e delas
muito de espera.

NOVAS EMPRESAS — Até o mo-
mento, nada menos que 30 novos

decretos de lavras de minérios fo-
ram expedidos para o Rio Grande
do Norte, segundo dados da CDM,
0 que significa mais 30 minas lega-
lizadas. Por ser o Rio Grande do
Norte, em todo o Brasil, o Estado
que apresenta a maior densidade
em termos de solicitagio de pesqui-
sas minerais, o0 Governo vem dedi-
cando especial atengdo ao proble-
ma, em busca de solugdes vidveis,
que beneficiem, mutuamente, em-
presas e Estado.

A entrada de novas empre-
sas e grupos importantes na explo-
racao de minérios do RN, vem sen-
do bem aceita pelo Governo, embo-
ra com certa preocupacao por parte
das pequenas empresas do Estado
que temem, evidentemente, a po-
tencialidade das que iniciam agora
seus trabalhos, contando financei-
ramente com maiores possibilida-
des. Acreditam as pequenas que
cada vez mais a terra fica com me-
nor espago para elas, devido a con-
corréncia de fortes grupos.

Devido a limita¢iao da quan-
tidade do nimero de pesquisas, es-
tabelecida pelo Codigo de Minera-
¢do, a maioria das solicitagoes de
decretos de lavras de minérios tem
sido muito diversificada, geralmen-
te em nome de firmas, companhias,
grupos e pessoas fisicas.

Recentemente, um grupo
muito forte pertencente a Mataraz-
zo entrou no setor de minérios no
Estado, com o nome de BATEIA.
Pelos informes, esti disposto a
grandes investimentos nos setores
de pesquisa e explorag¢io de miné-
rios.

O QUE SE TEM FEITO — No cam-
po mineral, muita coisa foi feita. Na
area estadual, o Governo vem dan-
do toda aten¢do a elaboragio de
projetos como o BODOMINAS, que
a CDM preparou. Segundo o Sr.
Edgar Dantas, ‘‘o volume de recur-
sos repassados pelo Banco do De-
senvolvimento do Rio Grande do
Norte-BDRN, atinge um montante
de Cr$ 30.000.000,00, sendo con-
templadas no RN, com esses finan-
ciamentos, a exploragao do tungs-
ténio, diatomita, marmore, calca-
rio, sal marinho e argila. Em rela-
¢ao ao ano passado, o aumento dos
recursos repassados pelo BDRN foi
acentuado, uma vez que em 1976
foram repassados Cr$
12.400.000,00, tendo este ano pra-
ticamente triplicado’’.
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A elaboragao do primeiro
mapa geologico do RN, pela Secre-
taria da Indudstria e Companhia de
Desenvolvimento de Recursos Mi-
nerais, foi um ponto positivo para
as pesquisas, assim como o incenti-
vo (embora ainda financeiramente
pequeno) que o Governo vem for-
necendo.

A construgao da fabrica de
barrilha, outro empreendimento do
Governo do Estado ligado ao campo
de recursos minerais, a mobilizac¢ao
de recursos para extragio do sal e
do calcario; a entralla em operagiao
da mina Boca de Laje, pertencente
a Tungsténio do Brasil, que € sub-
sidiaria da multinacional Union
Carbide; implantagiao da nova mina
de, sheelita Tomaz Salustino, em
associa¢ao com grupos japoneses; a
dinamizag¢ao de pesquisas e explo-
racao de outras mineragoes como a

Mineragdo Acaud, a Sertaneja, a
Potira, o grupo Jodo Santos (princi-
palmente com a exploragao do cal-
cario para o cimento) e a Alcanorte
que produzird o calcério para a fa-
brica¢do da barrilha), sao algumas
das realidades significativas para o
setor mineral potiguar.

Para o Diretor de Operagoes
do CDM, Sr. Joao Francisco, ‘‘dois
dos mais importantes projetos im-
plantados pelo Governo para pro-
mover o desenvolvimento econémi-
co do Estado foram: a) o Polo Me-
tal-Mecénico e o Pdlo Geoquimi-
co''O primeiro objetiva a metalu.r-
gia do tungsténio e outros metais
associados, a partir da scheelita,
para a produgdo de metais duros
(tungsténio-metalico), agos espe-
ciais, ligas de ndo-ferrosos e indus-
tria de componentes mecanico-ele-
tronicos. O segundo, visa o apro-

veitamento industrial de numero-
sos produtos contidos nas dguas-
maes das salinas do Estado.

Devido a medidas acerta-
das, o FUNDEMINAS esti estu-
dando um financiamento total para
a mineragdo, o que devera aconte-
cer ja a partir do préximo ano.

Para o RN, o Governo Fede-
ral investiu num grande projeto
elaborado por técnicos potiguares,
para a Mineragao Medeiros, que
vai atuar nas novas ireas minerais.
Além disso, existe no momento
uma ac¢ao programada para apoio
total aos empresarios, objetivando
a efetivacao de um novo programa:
Pélo Petroquimico, onde o Governo
dara amplas condigdes para a pro-
dug¢ao de minérios.

Um dado realmente anima-
dor, fornecido pela CDM, mostra
que entre 1976/1977, o Rio Grande
do Norte contribuiu com 79% da ar-

O inicio de timidos conta-
tos entre a Secretaria da Indus-
tria ¢ Comércio e 0os empresdrios
de mineragéo no Estado ainda
ndao foi suficiente para eliminar o
ceticismo dos industriais do se-
tor com relugdo ao polo metal/
quimico cuja implantagdo estd
sendo anunciada para breve. Pa-
ralelamente, os mineradores
continuam reivindicando a insta-
lagdo de um laboratdrio de and-
lises minerais no Rio Grande do
Norte e, no caso da scheelita,
uma ateng¢ao maior da Universi-
dade Federal para com os cur-
sos de Geologia e Engenharia de
Minas, reivindicados hdi muito
tempo para Currais Novos.

SEGREDO

Nas duas oportunidades
em que o Governo anunciou que
seria instalado um pélo de in-
dustria mineral no Rio Grande
do Norte, o empresariado do se-
tor ndo foi ouvido. A primeira
noticia' a respeito foi dada pelo
superintendente da SUDENE,
José Lins de Albuquerque, e a
segunda no encontro Geisel/

Empresarios ainda céticos desejam maior dialogo
sobre o polo de mineragao

Por Dermi Azevedo, correspondente da revista Visao.

Tarcisio Maia em Jodao Pessoa,
recentemente. Fontes fidedig-
nas desta drea empresarial asse-
guram mesmo que o assunto foi
mantido em zeloso segredo até
hda bem pouco tempo. Houve
mesmo a impossibilidade de
acesso por parte de alguns in-
dustriais ao documento que os
ministros da drea econdémica
prepararam para Geisel a res-
peito do polo para o Rio Grande
do Norte.

Na verdade, asseguram
as mesmas fontes, ndo hd, nem
houve, motivos para tanto sigilo
em torno de um projeto tdo im-
portante e ambicioso. Terd havi-
do sim um excesso de zelo que
ndo impediu os empresdiios deé
tomarem conhecimento da expo-
si¢cdo de motivos ministerial.

A fonte maior do ceticis-
mo empresarial, contudo, reside
na pressa com que se fala da im-
plantagdo do polo, como se fosse
algo fdacil e que ndo dependesse
da superagcao de determinadas
ctapas de desenvolvimento. A

inexisténcia do didlogo prévio
Governo/empresariado é outra
raiz desta desconfianga. E muito
compreensivel, alegam os indus-
triais, que se queira saber como
serd detalhadamente este polo,
quais 0s incentivos fiscais a se-
rem concedidos as empresas que
manufaturam minérios, como fi-
cardo as indistrias locais, o cro-
nograma previsto, o detalha-
mento do quadrildtero Currais
Novos, Mossord, Macau e Areia
Branca, além de outros dados.

LABORATORIO

Com relagdo ao laboraté-
rio de pesquisa mineral, os em-
presdrios, sobretudo na drea do
tungsténio, continuam insistin-
do na tese de que o Rio Grande
do Norte deve implantar, urgen-
temente, uma dessas unidades,
facilitando o trabalho das em-
presas e barateando a produgdo.

A falta de um laboratdrio
credenciado pelo Ministério das
Minas e Energia para forneci-
mento de certificados de peso e
andlise dos minérios exportados
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recadagio do IUM-Imposto Unico
sobre Mineral, o que significa que
sua produgdo foi superior a todos os
demais Estados (exceto a Bahia).
Este percentual estd crescendo a
medida que aumenta a produgio
mineral. Dois produtos sao respon-
saveis pela grande arrecadagio do
IUM: o sal marinho, cujo valor tri-
butiavel em 76 foi de Cr$ 301 mi-
lhoes e a scheelita, com valor tribu-
tavel de Cr$ 118.500.000,00.

O QUE FALTA FAZER — Para
aqueles que estao diretamente liga-
dos ao campo mineral, apesar das
acentuadas melhoras que acontece-
ram, muita coisa dinda resta para
ser feita. Os problemas existem e
foram enumerados por eles restan-
do, como é Gbvio, a enumeragio
também das possiveis solugoes.

O Diretor-Presidente da Mi-
neragio Tomaz Salustino, enge-
nheiro Mario Porto, acha que ‘‘a
inica solu¢do € o Governo investir

alto nas pesquisas minerais no Rio
Grande do Norte’’. Com o que tam-
bém concorda o Prof. Emanuel Fer-
raz, do Departamento de Geologia
da UFRN, que vai mais além, quan-
do afirma: “‘E necessdria ndo s a
participa¢do ativa dos oOrgaos do
Estado, mas de 6rgaos federais, co-
mo SUDENE, Ministério das Minas
e Energia e até de empresas parti-
culares, para dinamizar a pesquisa
do minério, ponto de partida para
se saber das reais potencialidades
do campo mineral do RN”’.

Estados como o Rio Grande
do Norte, com vocagdo mineral, nao
mostram um correspondente inte-
resse de fomentar pesquisas geolo-
gicas, como era légico se esperar.
No seu atual desenvolvimento, sen-
te-se a necessidade de uma Carta
Geoldgica, em escala de qualidades
adequadas (1:100.000). O desen-
volvimento de campanhas geoqui-
micas paralelas a0 mapeamento ba-
sico, forneceriam dados inestima-

veis para o desenvolvimento da in-
ddstria mineral.

O fortalecimento do quadro
técnico de companhias de explora-
¢do, também é uma solugio que
nao pode faltar, tanto no &mbito go-
vernamental, como no privado,
através de cursos e estigios. A co-
operacgdo integrada entre Governo
Estadual/Ministério de Minas e
Energia/Universidades, visando a
criagdo de nicleos de pesquisa para
incentivar a atividade mineral atra-
vés de realizagdo de pesquisas bd-
sicas, atuagdo de apoio aos projetos
de companhias de exploragio e pro-
mover facilidades analiticas. Alids,
a UFRN através do Departamento
de Geologia, vem procurando de-
senvolver este programa, que ape-
sar de contar com total apoio na
area da Universidade, ainda se res-
sente da cooperagao integrada, pa-
ra que o programa atinja seu princi-
pal objetivo. ]

continua sendo considerada um
dos maiores obstdculos para
uma rdpida comercializagdo dos
nossos produtos minerais. O
problema foi, apenas parcial-
mente, aliviado, a partir do pri-
meiro semestre deste ano, com a
recolocagdo em funcionamento,
em Campina Grande, do Labora-
torio de Andlises Minerais.

Pioneiro, este laboratdrio
atendeu, de 1941 a 1973, a todos
os exportadores de minérios do
Nordeste. Era ligado ao Ministé-
rio das Minas e Energia, visan-
do, na época da instalagdo, fazer
a andlise quimica quantitativa
dos minérios estratégicos do
tungsténio, tantdlio, niébio, be-
rilo, titdnio e estanho, coletados
no distrito geo-mineralégico do
Nordeste, em pleno esforgo de
guerra.

O Laboratério de Produ-
¢do Mineral de Campina Grande
funcionava também como drgdo
fiscalizador, analisando e expe-
dindo o Certificado Oficial de
Andlise do Minério a ser comer-
cializado com o exterior. Razoes
ndo muito consistentes levaram
esta unidade a fechar. Dai em
diante, onerando os minerado-
res do Nordeste, as pesquisas
passaram a ser feitas no Rio de

Janeiro, prejudicando todos os
cronogramas de exportagdo.

Agora a situagdo melho-
rou em grande parte, jd que
Campina Grande estd muito
bem localizada com relagdo as
principais jazidas minerais da
Paraiba, Rio Grande do Norte e
Ceard. No entanto, os empresd-
rios potiguares acreditam que
existem condigoes de fazer fun-
cionar, aqui mesmo, um labora-
tério especifico, facilitando ain-
da mas as exportagies e gerando
divisas para o FEstado, com
maior eficiéncia.

Houve uma renovagio de
expectativas no comego do ano
quando a Universidade anunciou
que instalaria no Estado um la-
boratdrio mineral dos mais avan-
¢ados, adotando, inclusive,
equipamentos a base da absor-
¢do atémica. Mas, até o momen-
to, este aniincio ndo se concreti-
zou.

FACULDADES

Outro ponto central das
reivindicagoes dos mineradores
de scheelita no Rio Grande do
Norte é a instalagdo, em Currais
Novos, dos cursos de graduagdo
em Geologia e Engenharia de

Minas. Neste sentido, reconhe-
cem eles, vdrios passos positivos
Jd foram dados: jd funciona na
UFRN o curso de Geologia, o
curso de Engenharia de Minas
estd aprovado e no Grupo de
Trabalho que estuda a implanta-
¢do do Niicleo Avangado de Cur-
rais Novos atuam dois gedlogos.

Isto indica que a Univer-
sidade vé com simpatia a idéia
de aproveitar os laboratdrios na-
turais de Currais Novos para a
formagdo de técnicos do setor.
Mas os empresdrios acreditam
que o complexo scheelitifero do
Seridé tem condig¢des de receber
todo o curso de graduagdo e pds-
graduagdo em Geologia e Enge-
nharia de Minas e ndo somente o
ciclo_profissionalizante de uma
ou de outra.

Uma integragdo mais efe-
tiva entre o poder piblico e a ini-
ciativa privada no setor da pes-
quisa mineral no Rio Grande do
Norte também estd sendo suge-
rida com insisténcia. Os esforgos
empresariais neste sentido sdo
evidentes: o Grupo Salustino in-
vestiu, no ano passado, 5 mi-
lhées de cruzeiros neste setor e
acaba de associar-se a Nittetsu
Mining Co., do Japdo, para co-
brir o Rio Grande do Norte, de-
tectando reservas e potenciali-
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dades minerais. O mesmo acon-
tece com a Tungsténio do Brasil,
do grupo Union Carbide, e
Acauan, entre outras.

Mas a reforma prometida
pela Companhia de Pesquisa de
Recursos Minerais, CPRM, na
atual sistemdtica adotada nesta
atividade ainda ndo se tornou
uma realidade e pesquisar miné-
rios continua sendo, antes de tu-
do, uma tarefa quase invidvel
para os empresdrios.

Além disso, hd toda uma
série de infra-estruturas a serem
melhoradas, caso o pélo mineral
venha mesmo a ser implantado.

Os empresdrios apontam, entre
outros aspectos, o caso do Porto
de Natal, ainda insuficiente para
Jacilitar a exportagdo. Suas defi-
ciéncias provocam a” perda de
muitas divisas para o Estado,
beneficiando unidades vizinhas.

Na pauta de exportagées de Per-
nambuco, por exemplo, a
scheelita ocupa lugar destacado,
embora ndo haja qualquer pro-
dugdo deste minério naquele Es-
tado.

E que grande parte de nos-
sa exportagao sai pelo Porto de
Recife. O mesmo acontece, em
menor escala, com Cabedefo, na
Paraiba.

Mesmo no dngulo pura-
mente empresarial, interno, hd
muitos passos a serem dados pa-
ra que o Rio Grande do Norte te-
nha condigées de receber o polo.

E de se observar, por exemplo,
que, embora a exportagdo de mi-
nérios seja o segundo setor na
pauta de exportagoes do Estado,
os industriais do setor ndo estdo
representados oficialmente na
Federagdo das Indistrias. Isto
significa que ndo podem votar

nem ser votados, diminuindo as-
sim o seu poder de pressao.

Enquanto isso, a Associa-
¢do dos Mineradores estd sendo
transformada em Sindicato, cer-
tamente nesta perspectiva de
fortalecimento como grupo de
pressdo e reivindicagdo.

Estes elementos todos
servem para justificar a premis-
sa: pelo que se pode concluir,
ouvindo industriais do setor mi-
neral, sobretudo da drea da
Scheelita, hd todo um processo
de fortalecimento interno a de-
senvolver, antes de se pensar
em implantagio de um pdlo.

Mesmo assim, fontes empresa-
riais revelam sua disposigdo em
estabelecerem um didlogo com a
drea econémica do Governo para
que seja encontrada uma solu-
¢do adequada e condizente com
os interesses reciprocos. n

Passat-78,
o melhor
carro dos
proximos
anos.

Vocé adquire em Mossoré e na Regido
Oeste do Estado em Qeste Veiculos

OESTE VEICULOS

Revendedor Autorizado Volkswagen Av. Presidente Dutra, s/n Mossor6-RN.

Fones: Geréncia — 321-5184
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INFORME ESPECIAL

No inicio da atual administracdo da
Companhia Nacional de Alcalis, em re-
lagdo ao Projeto ALCANORTE havia
apenas um contrato de acionistas e um
contrato de engenharia com o grupo ho-
landés AKZO, para implantagdo de
uma fabrica de barrilha em Macau. Néo
havia recursos alocados para e empre-
endimento, sendo a quantia correspon-
dente ao montante a ser pago ao grupo
AKZO mediante a entrega do projeto.
Nao se tendo recebido o projeto, obvia-
mente ndo se dispunha do cronograma
para o empreendimento. O contrato de
acionistas referia-se a participagéo acio-
naria da AKZO para implantagdo da fa-
brica, porém a atual administra¢do da
Alcalis ndo concordou com determina-
das cldusulas, clausulas essas que o
BNDE solicitou fossem reexaminadas a
fim de possibilitar a andlise do projeto.
O Grupo AKZO mostrava-se intransi-
gente: somente mediante pagamento
seria o projeto entregue a ALCANOR-
TE. Por conseguinte, vinha a ser irrea-
lista falar-se em prazo para conclusdo
da fabrica.

Justamente em decorréncia dos es-
forgos dispendidos e das medidas ado-
tadas pela atual administragdo da Alca-
lis, verificou-se que ficou garantida a
viabilizagdo da fabrica de barrilha de
Macau. Comprova-o o simples enuncia-
do de tais providéncias, abaixo relacio-
nadas. O passo fundamental para o efe-
tivo inicio dos trabalhos da ALCANOR-
TE foi, assim, a reformulacdo de sua
composicdo aciondria, através da qual a
Companhia Nacional de Alcalis adqui-
riu, em 22.06.76, a totalidade das a¢bes
da AKZO ZOUT CHEMIE B. V., na
proporgdo de 30%, mas que estranha-
mente |lhe conferiam o comando da em-
presa, inclusive pelo poder de veto as
decisdes de maioria, controle das deci-
sbes técnicas e administrativas, indica-
¢édo do coordenador técnico do projeto e
obrigagbes em relagdo a compra do sal
necessario a fabrica, entre outras dispo-
sigbes.

A partir de entdo, criadas as condi-
¢Ges para o aporte de capitais do Tesou-
ro Nacional, tornou-se possivel o desen-
volvimento de um conjunto de ativida-
des, cujas datas demonstram que resul-
taram da acdo da atual administragdo,
indicam o vulto do empreendimento e
deixam claro que nada significativo ha-
via sido feito anteriormente.

As providéncias ja4 adotadas, com as
respectivas datas, foram as seguintes:

21.06.76 — compra do terreno desti-
nado a fabrica no municipio de Macau;

25.08.76 — aquisi¢do da area do
municipio de Pendéncias para a capta-
¢édo da agua;

Setembro de 1976 — entrega ao
BNDE e SUDENE dos projetos devida-
mente reformulados;

20.09.78 — pagamento e recebi-
mento do projeto basico de engenharia
elaborado na Holanda pelo Grupo
AKZO;

Fins de 76, inicio de 77 — instalagdo
dos escritérios de Natal e Macau;

25.01.77 — homologagdo do Acordo
CACEX, com 78% de equipamentos na-
cionais;

A ALCANORTE HOJE

‘0 Presidente Geisel tem interesse pessoal na implantag¢do aqui,
no mais curto prazo possivel, da segunda fibrica de barrilha do
pais'' (Ministro Angelo Calmon de Sd).

09.02.77 — conclusdo da terraplena-
gem da area da fabrica;

25.04.77 — conclusdo do trabalho
de sondagem;

Abril de 1977 — entendimentos fi-
nais com o Banco do Nordeste do Brasil
para agente financeiro da FINAME e
PRODEPO e instalagdo de um posto de
servico na fabrica;

13.04.77 — compra de terreno na
Vila Industrial;

Maio de 1977 — conclusio do proje-
to de implantagdo da Vila Industrial;

06.05.77 — conclusédo do projeto do
sistema de abastecimento d'agua para
a fabrica;

30.05.77 — aprovagdo pela FINA-
ME do financiamento para compra de
equipamentos nacionais, no valor de
Cr$ 400 milhdges;

Junho de 1977 — processo de licita-
¢do de diversos equipamentos criticos,
no que se refere a qualificagdo dos for-
necedores e procura dos equipamentos
importados;

01.07.77 — liberagdo pela SUDENE
da parcela de Cr$ 60 milhdes de recur-
sos do FINOR;

08.07.77 — contrato de sonda com
poder de perfuragdo superior a mil me-
tros de profundidade, com a CPRM, pa-
ra a perfuragdo de pogo na area da fa-
brica; em meados de outubro, confir-
maram-se as expectativas, com a obten-
¢do de agua pura e abundante, que dis-
pensa tratamento e, préxima a fébrica,
permitird seu abastecimento, assim co-
mo de toda a regido de Macau: mais um
beneficio, de fundamental importancia,
que lhe traza ALCANORTE;

19.07.77 — deferimento pelo Minis-
tério da Fazenda aos equipamentos na-
cionais dos incentivos fiscais concedi-
dos a exportagdo;

Julho de 1977 — elaboragdo do Pla-
no Diretor do.Municipio de Macau, con-
forme convénio assinado em 07.02.77,
com a participagdo de técnico da AL-
CANORTE;

— definigdo dos estudos quanto ao
abastecimento das matérias-ptimas sal
e calcario;

— gestdes continuadas para pavi-
mentacdo da BR-406 no trecho Natal-
Macau e para o melhoramento da ferro-
via Natal-Macau e do Porto de Natal;

— definigdo da politica de absorgdo
de tecnologia pela empresa, asseguran-
do a crescente e decisiva participagdo
de técnicos brasileiros;

— definigdo da organizagdo admi-
nistrativa global da empresa;

— gestdes junto ao Ministério da In-
dustria e do Comércio, BNDE e SUDE-
NE, no sentido de garantir a liberagdo
de recursos ainda para 1977 e consigna- —
¢do dos recursos em 1978;

— entendimentos com organizagbes
bancérias do exterior para o financia-
mento dos equipamentos importados;

28.07.77 — liberagdo pela SUDE-
NE, em sessdo do seu Conselho Delibe-
rativo, da parcela de Cr$ 50 milhdes do
Programa de Integragdo Nacional (PIN);

10.08.77 — realizagdo da concorrén-
cia entre 29 firmas de engenharia para
construcdo da fabrica de barrilha em
Macau, das quais apenas 7 se qualifica-
ram segundo 0s rigorosos critérios de
julgamento de capacitagdo técnica, a
cargo da Comissdo Especial de Com-
pras e Contratos da ALCANORTE, que
selecionou a firma Mendes Junior como
vencedora;

06.10.77 — assinatura, em Natal, de
varios contratos com as seguintes em-
presas: 1) Construtora Mendes Junior
— fundagdo e construgdo de edificios
processuais € ndo processuais; 2) Cia.
de Pesquisas e Recursos Minerais
(CPRM) — abertura de pogos tubulares
profundos; 3) Klowckner Industria e
Comércio Ltda. — servigos complemen-
tares de geologia, pesquisa de lavra e

beneficiamento de calcéario; 4) C. B. c.
Industrias Pesadas S. A. — encomen-
das de caldeiras; 5) Usina Queirés Ju-
nior S. A. — equipamentos em ferro
fundido;

17.07.77 — concorréncias para
construgdo da Vila Industrial, orgada
em Cr$ 81 milhdes;

26.10.77 — mobilizagdo pelo BNB
de recursos na ordem de Cr$ 736 mi-
InGes, a partir da assinatura de: contra-
to segundo o qual o BNB funcionara co-
mo agente repassador de financiamento
da ordem de Cr$ 250 mil UPCs (Cr$
56,8 milhdes) através do Programa de
Apoio ao Desenvolvimento de Pélos
Econémicos (PRODEPQO), do BNH, pa-
ra realizagdo de aproximadamente 60%
das obras de infra-estrutura urbana e
social da Vila Industrial; protocolo pelo
qual serdo repassados através do Siste-
ma 'FINAME, destinados & compra de
equipamentos de fabricagdo nacional
(70% — indice superior ao comum em
financiamentos do género, por volta de
60%), no montante  de Cr$
500.000.000,00; protocolo no qual o
B.NB se incumbe de obter linhas de cré-
ditos especiais em bancos do exterior
ou prestar aval para aquisi¢do de ma-
quinas e equipamentos importados, no
valor de 12 milhdes de délares; protoco-
0 que prevé a instalagdo de um posto
de servico do Banco no canteiro de
obras da fabrica, em Macau; contrata-
¢ao, através de protocolo com o Banco
de Desenvolvimento do Rio Grande do
Norte (BDRN), de operacdes de repasse
do FINAME, no valor de Cr$ 55 mi-
Ihdes;

05.12.77 — inicio das obras.




ARTIGO

A IGREJA E SUA PARTICIPACAO NO
DESENVOLVIMENTO SOCIAL DO RIO
GRANDE DO NORTE

DOM ANTONIO COSTA

MISSAO DA IGREJA

A Igreja no Rio Grande do
Norte, de hd muito, entendeu que
sua missdo ndo é apenas ‘‘salvar al-
mas’'’, almas desencarnadas, mas,
promover o ‘‘homem todo e todos
0s homens’’ na visdo de Paulo VI
na sua carta sobre o Desenvolvi-
mento dos Povos.

Esta salvagio que Cristo
mandou que a Igreja anunciasse e
promovesse, serd vivida em pleni-
tude na Casa do Pai. Mas, jé come-
¢a aqui na Terra a manifestar seus
Jrutos pelo amor e pela fraternida-
de.

Mais tarde, o Vaticano II ex-
plicitou esta nova visdo da missdo
da Igreja, quando ensina: ‘‘a mis-
sdo prépria que Cristo confiou a sua
Igreja ndo é de ordem politica, eco-
némica ou social ... é de ordem re-
ligiosa. Mas, desta missdo religiosa
decorrem beneficios, luzes e forgas
que podem auxiliar a organizagdo e
o fortalecimento da comunidade

humana segundo a Lei de Deus’’
(GS 42).

Nesta linha, os Bispos do
Brasil, no seu Documento ‘‘Exigén-
cias Cristds de uma Ordem Politi-
ca’’, afirmam: ‘‘No desempenho de
sua missdo, a exemplo de Cristo, a
lgreja tem que se comprometer
com todos os homens, especial-
mente, com os pobres (Mt. 11, 5;
Lc. 4, 18), cuja situagdo de miséria
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¢é elogiiente testemunho do pecado
que se instala no coragio do ho-
mem, contaminando toda a sua vi-
da individual, familiar e social’’
(GS n° 13).

FE acrescentam: ‘‘salvaguar-
dando a legitima autonomia das
realidades terrestres, sabemos que
ndo nos compete agir diretamente
sobre as estruturas, mas, ilumind-
las e formar a consciéncia do ho-
mem’’.

DESENVOLVIMENTO NA VISAO
DA IGREJA

Para a Igreja, o desenvolvi-
mento para ser auténtico deve ser
integral. Jd ensinava o Papa Paulo
VI, na sua carta PP, que o desen-
volvimento ndo se reduz a um sim-
ples crescimento econémico. E os
Bispos do Brasil no Documento de
Itaici, afirmam com toda seguran-
¢a: ‘O desenvolvimento integral,
que responde as Exigéncias do
Bem Comum, ndo se mede apenas
pelo crescimento quantitativo de
valores mensurdveis; ele se mede
também e, principalmente, por va-

s

lores qualitativos, ndo contdbeis”’.

Dentro desta visdo, a Igreja
participa do desenvolvimento do
Rio Grande do Norte. Vejamos co-
mo.

PARTICIPACAO DA IGREJA

Acreditando que sua missdao
fundamental é educar o homem, é
formar a consciéncia do homem, a
Igreja vem realizando, hd mais de
trés décadas, um trabalho sdcio-
educativo.

Voltada, inicialmente, para
0 meio urbano, mais precisamente,
para os bairros periféricos da Cida-
de, onde desenvolve até hogje um
trabalho de agdo social, sentiu mais
tarde que os problemas constata-
dos na drea urbana sdo conseqiién-
cia da situagdo do meio rural. Co-
megou a estudar a situagio do ho-
mem do campo, seus problemas,
suas necessidades, um homem so-
frido, injustigado e oprimido, mui-
tas vezes.

Vale salientar o papel da Es-
cola de Servigo Social na aborda-
gem mais cientifica dos problemas
na drea urbana e na capacitagdo
dos agentes, que mais tarde iriam
orientar o trabalho social no meio
rural.

Em 1949, surge o SERVICO
DE ASSISTENCIA RURAL com o
objetivo de ‘‘formar a consciéncia
social através da percepgio realista
dos problemas das comunidades e
das estruturas sociais’’. Ndo se tra-
ta de um trabalho i¥olado, mas, in-
tegrado na Pastoral da Igreja e em
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termos de participa¢do em progra-
mas governamentais ou de outras
institui¢oes a quewm pesava, pri-
mordialmente, a responsabilidade
de solucionar os graves problemas
do Rio Grande do Norte.

Ndo era possivel fazer um
trabalho profundo junto ao homem
do campo sem despertar seus lide-
res. formd-los, capacitd-los e orien-
td-los para uma ag¢do de base. Dai,
os treinamentos das liderangas, co-
mo meta prioritdria do SAR até ho-

je.

Em 1953, uma nova expe-
riéncia — a de Colonizagao, inicia-
da em Pium, depois em Punai,
com a colaboragdo dos Governos
Federal e Estadual.

Vem depois uma experién-
cla pioneira, marcante e de grande
influéncia na educagdo do homem
do campo, que é o Ensino Radiof6-
nico. Esta experiéncia inspirou a
criagdo, mais tarde, pelo Governo,
do Movimento de Educagio de Ba-
se (MEB).

A partir de 1960, o SAR vol-
tou para a Sindicalizagdio Rural,
motivando os trabalhadores para se
organizarem como classe, capaci-
tando as liderang¢as e assessorando
na fundagdo de sindicatos e depois,
da Federagdio do Rio Grande do
Norte.

O SAR também estimulou o
Cooperativismo, organizando co-
operativas de crédito e de consu-
mo. Incentivou o Artesanato no Rio
Grande do Norte e motivou a cria-
¢do da COPALA, que hoje conta
com mais de 3.000 agsociados. Um
dos programas do SAR hoje é edu-
cag¢do cooperativista, com a finali-
dade de acompanhar as artesds,
possibilitando-lhes uma maior vi-
sdo dos seus direitos e deveres e
sua conseqiiente participagdo na vi-
da da Cooperativa.

A partir de 1972, surgiu uma
nova forma de participagdo da Igre-
Ju no desenvolvimento do Rio Gran-
de do Norte, que é o Programa de
Educacao Politica, cuja finalidade é
“contribuir para a formagdo de

uma consciéncia adulta de partici-
pagdo politica na populagdo ..."".

Hoje, o SAR mantém e ori-
enta novos programas de agdo, a
saber: Educagao Sanitaria, Melho-
ria de Habitag¢do, Incentivo a Pro-
dugao e Assessoria aos Centros So-
ciais. Ndo somente a Arquidiocese
de Natal, como também as Dioce-
ses de Caico e Mossord tém seus
programas de agdo visando tam-
bém a promogdo do homem concre-
to, situado, vivendo a realidade da
regido do Serido e da zona Qeste do
Estado.

Esta tem sido a caminhada
da lgreja na participagdo do desen-
volvimento no Rio Grande do Nor-
te. Nao tem ficado a margem. Mas,
sua missdao é, antes de tudo, ani-
mar 0s Cristdos a assumirem Sudas
fung¢oes, nos cargos que ocupam e
nos programas que dirigem. Mas,
muitas vezes, ela tomou a iniciati-
va, realizou, assumiu tarefas, cons-
ciente de sua missdo profética junto
a mais de dois milhoes de norte-rio-
grandenses. L

QUANDO A DIFERENCA E CONFORTO

/ Pense em verdo, congestio.\
namento. E vocé dentro do

il

/Imagine agora o seu carro\
equipado com o condiciona.

dor de ar Climauto.

% b 2
Z— /

Um desconforto total. Calor de derreter os miolos. Poeira.
Ruidos de arrebentar o8 nervos. Se chove é outro tormen-
\ to. Abafamento. Ar viciado. Vidros embagados.

i/

Vocé val até sorrir da IrritagBio que ficou do lado de fora.
Seu carro de janelas fechadas. Voc# isolado da poeira e dos
ruidos. E desfrutando um conforto absoluto: Ar puro, tem-
peratura a seu gosto, controlada por vocé mesmo.

o

Equipadora Lazaro tem Climauto, ar condicionado sob medida para todas as marcas de carros nacionais. Produzido
com material importado de alta qualidade, Climauto é o condicionador de ar mais leve que existe. Instale um Cli-
mauto no seu carro. E enfrente o verdo com um sorriso nos labios.

Gz EQUIPADORA

LAZARO

2-0284 — NATAL-RN.
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dumbo

JioCenter

estacomvocé

~~~~~~

..endo fecha...

Para v. comprar ainda melhor, prolon-
gamos nosso expediente ate as 19 horas,
SEM FECHAR PARA ALMOCO.

Vocé ja pode antecipar suas compras
do Natal, desfrutando da comodidade
de 4 pavimentos - com variadas secOes
onde vai encontrar tudo que quiser.

Vocé n3o precisa, mais, correr de loja
em loja.

JioCenter

a primeira loja de departamentos de Natal
RUA JOAO PESSOA, 261




ANALISE POLITICA

Aluizismo x Dinartismo

Ainda a velha questao
politica do RN.

No préximo ano, milhares de norte-riograndenses darao o seu primeiro voto —
se for mantido o calendario eleitoral — e dificilmente poderao exercer esse di-
reito fora dos blocos que dividem o Rio Grande do Norte desde que nasceram.
Muitos desses novos eleitores, quando recém-nascidos, foram’ embalados ao
som de musiquinhas cantando uma das facgdes e via de regra, o primeiro gesto
que aprenderam a fazer era uma forma de externar a preferéncia eleitoral dos
seus pais. Quais as perspectivas hoje, para o Rio Grande do Norte? Quais as
opcoes oferecidas ao eleitorado? Como estdo nossos quadros politicos? Quais
os nomes disponiveis? Em que contexto serdo feitas as escolhas? E o que pro-
curaremos mostrar nesta reportagem.
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Tarcisio: posi¢do de equidistancia
No préximo ano milhares de
norte-riograndenses dario o seu
primeiro voto — se for mantido o
calendario eleitoral — e dificilmen-
te poderao exercer esse direito fora
dos blocos que dividem o Rio Gran-
de do Norte desde que nasceram.

Muitos desses novos eleitores,
quando recém-nascidos, foram em-
balados ao som de musiquinhas
cantando uma das facgdes e, via de
regra, o primeiro gesto que apren-
deram a fazer era uma forma de ex-
ternar a preferéncia eleitoral dos
seus pais.

Quais as perspectivas politicas
hoje, para o Rio Grande do Norte?
Quais as opgdes oferecidas ao elei-
torado? Como estdo nossos quadros
politicos? Quais os nomes disponi-
veis? Em que contexto serdo feitas
as escolhas? E o que procuraremos
mostrar nesta reportagem.

A atual anilise politica do Rio
Grande do Norte caminha para
atingir 20 anos. Depois de resistir a
diferentes embates eleitorais, so-
breviver 2 uma Revolugio, i extin-
¢ao e criagéo de partidos, além da
cassacgao de mandatos.

Agora, como no inicio da déca-
da de 60, sob o ponto de vista poli-
tico, os norte-riograndenses conti-
nuam divididos entre aluizistas e
dinartistas, da mesma forma que
no futebol se dividem em abecedis-
tas € americanos, ou, nas quermes-
ses paroquiais se agrupam nos cor-
dées azul e encarnado.

Qual a ideologia desses gru-
pos?
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A ideologia do aluizismo pode-
ria ser definida como a do bloco po-
litico que combate o dinartismo.

O dinartismo, como o grupo
politico que combate o aluizismo.

Na politica potiguar, Arena e
MDB, representam, no maximo,
disfarces para viabilizar essa luta,
que além de continuar dividindo o
Rio Grande do Norté, nao se res-
tringe apenas ao campo politico
eleitoral, mas se enraiza a todos os
setores da vida da comunidade.

DIVISAO — Embora o Rio
Grande do Norte, depois de 1946,
pudesse ser classificado como um
Estado pessedista, suas duas lide-
rangas atuais tém a mesma origem:
a UDN.

UDN que havia atingido o Go-
verno do Estado em 1955 com Di-
narte Mariz e ja preparava Aluizio
Alves como o elemento capaz de
manté-la no Poder.

No encaminhamento da sua
sucessdao, Dinarte pretere Aluizio
que se torna candidato do PSD, e
desde a sua campanha comeca a
trabalhar contra o partido que o
acolheu, valorizando o nome da co-
ligagdo que o apoiava — Cruzada
da Esperanga — como um novo
partido, € uma nova religiao, que
pregava o fim dos infiéis do outro
lado de maneira geral, e das tradi-
cionais liderancgas, em particular.

Vitorioso, Aluizio teve tudo pa-
ra finalizar a sua intengao de sepul-
tar as antigas liderancas, quando
eclodiu a Revolugio de 1964, a ex-
tingdo dos antigos partidos politi-
cos, e o aluizismo € obrigado a co-

Dix-Huit: sempre o prestigio dos Rosado

habitar com o dinartismo sob o
mesmo teto protetor da Arena, até
a cassac¢ao do mandato de Deputa-
do Federal e dos Direitos Politicos
do seu lider, no inicio de 1969.
EMBATES — Se o aluizismo
manteve desde a sua criagdo um
constante crescimento popular,
usando como o seu forte, os apelos
mais popularescos, os chavoes de-

magoégicos € as campanhas mais
festivas, o dinartismo sempre bus-

cou sua sobrevivéncia nos acordos,
conchavos € nos contatos com as

cupulas.
Os dois blocos tém mantido,

desde que se definiram, a mesma
posicdo de irrestrito apoio aos Go-
vernos Federais (Jango era corteja-
do pelos dois blocos, da mesma ma-
neira que os aluizistas mesmo no
MDB se mantiveram ‘‘fiéis’’ aos
presidentes Médici e Geisel).

Ney Lopes: vocagéio cortada pela cassa -
clio




Mas, mesmo sem entendimen-
to prévio, esses dois extremos tém
se unido sistematicamente para
abafar e impedir ¢ surgimento dc
uma nova forca, ou aparecimento
de nova lideranca. O ultimo episo-
dio onde os interesses dos dois gru-
pos caminharam para um mesmo
objetivo foi recentemente, apoian-
do a candidatura do Sr. Expedito
Amorim para a presidéncia da Fe-
deracdo das Industrias, da mesma
maneira que respiraram aliviados
quando da cassagdo do mandato do
Sr. Ney Lopes, cuja carreira no
Congresso poderia representar
uma ameaca para ambos.

SOBREVIVENCIA — A pri-
meira tentativa real para mudar es-
se panorama sé ocorreu dez anos
depois da grande divisdo, quando a
Revolugio pdde indicar o seu pri-
meiro Governador do Rio Grande
do Norte: o professor Cortez Perei-
ra (UDN), do bloco dinartista, mas
de vocagio — e origem — aluizista.

Cortez comegou radicalizando
contra o aluizismo, mas sem dar ao
dinartismo a participagao no Gover-
no que o grupo desejava. Fez um
Governo marcado pela criatividade,
de grandes projetos, porém sucum-
biu nos detalhes e na indefini¢ao
entre os dois grupos, que, descon-
tentes, terminaram se voltando
contra ele que terminou pratica-
mente sozinho e cassado.

No encaminhamento de sua
sucessao, Cortez conientou o alui-
zismo vetando as candidaturas do
dinartismo — Dix-Huit Rosado e
Moacyr Duarte — mas nao conse-
guiu indicar o seu sucessor, depois
da queimacdo de 12 nomes levados
pelo senador Petronio Portella para
o Paldcio do Planalto.

Moacyr Duarte: candidatura vetada para
contentar o aluizismo
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Djalma Marinho: recompondo-se da derrota

nas urnas

Exauridas todas as tentativas
de se atingir o esperado consenso,
a Revolugao reconvocou o Sr. Tarci-
sio Maia (UDN), tido como inte-
grante do dinartismo radical, mas
que afastado das querelas paro-
quiais, com a visao panoramica dos
problemas potiguares e depois de
um reencontro frustrado com o elei-
torado na praga publica (a eleigdao
de ’74, quando o seu candidato ao
Senado, Djalma Marinho, foi derro-
tado pelo inexpressivo eleitoral-
mente Agenor Maria), terminou
buscando novos caminhos ao assu-
mir o Governo do Estado.

TARCISISMO? — Contrarian-
do as expectativas gerais, o gover-
nador Tarcisio Maia, desde os pri-
meiros instantes do seu Governo
vem mantendo uma posi¢do de
equidistincia e de entendimento
com os dois blocos. Sem radicalis-
mo.

Se, para integrar a sua equipe,
convidou nomes como o do Sr.
Moacyr Duarte, representativos
da fina flor do dinartismo, recebeu
o Sr. Aluizio Alves em Paldcio e
abriu o didlogo em diferentes niveis
com o aluizismo.

Os rarissimos problemas que
teve nos seus primeiros dias de ad-
ministra¢ao, foram remanescentes
da tentativa de criacao de um bloco
cortezista, bloco que nao resistiu a
cassacio dos direitos politicos do
seu lider e cuja capacidade de luta
ou de resisténcia também acabou
nessa mesma época.

Da ‘“‘oposi¢ao’’, o Sr. Tarcisio
Maia ndo tem do que se queixar.
Os orgdos representativos do pen-
samento oposicionista nada mais
fazem do que elogiar a acdo do Go-

Agenor Maria: a surpresa entre os extremo

verno, também enaltecida de forma
ostensiva pela maioria da bancada
oposicionista na Assembléia Legis-
lativa.

As ‘‘alfinetadas’ que a admi-
nistragdo estadual tem recebido,
sao de elementos do seu proprio
grupo de origem, embora circule a
noticia de que o senador Dinarte
Mariz havia afirmado em Brasilia
que ‘‘continuo com Tarcisio, mes-
mo que ele nao queira’’.

Do ponto de vista politico, os
momentos de maior tensdo vividos
pelo Governo Tarcisio Maia foram
no episédio do inquérito da Secre-
taria da Agricultura, que mandou
abrir para apurar responsabilida-
des, e que poderia ter alcangado o
Sr. Moacyr Duarte — e o coragdo
do dinartismo — mas terminou com
a punicao de trés funciondrios do
segundo escalao, sem a ruptura do
sisttma que apoia oficialmente a
administragao estadual.

SUCESSAQ — A primeira ten-
tativa de abertura do debate suces-
sorio estadual ocorreu no més de
abril, em Brasilia, quando o sena-
dor Dinarte Mariz articulou o en-
contro da bancada federal da Are-

na. Nesse encontro — segundo al-
guns — teria sido definido o com-
portamento da bancada com vistas
aos proximos pleitos: a bancada
marcharia unida, para defender os
mesmos objetivos, qualquer que
fosse a decisio da maioria.

Segundo outros, houve uma
defini¢io completa, inclusive de
nomes e cargos. Defini¢ao que che-
gou a alguns jornais e terminou ge-
randouma reprimenda da direcio
nacional da Arena. Teria havido
uma verdadeira ‘‘partilha’’ dos
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Radir: sempre um riofne possivel

principais postos: Dix-Huit Rosado
(Governador), Dinarte Mariz (Se-
nador bibnico), Jessé Freire (Sena-
dor — eleigdo direta), Ulisses Poti-
guar (vice-Governador), cabendo
a0 Sr. Tarcisio Maia indicar o futu-
ro prefeito de Natal.

Essa tentativa serviu pelo me-
nos para uma coisa. Para o Sr. Tar-
cisio Maia, que nao se mostrava
sensivel aos temas politicos, refor-
mular a sua atuagio, e passar a de-
senvolver uma acdo mais direta
Junto ao povo e estimular defini-
¢oes de parlamentares da bancada
federal, de apoio ao seu Governo e
de reconhecimento da sua lideran-
¢a; tendo a assessoria governamen-
tal divulgado pronunciamentos fei-
tos no Congresso pelo senador Jes-
s€ Freire e pelos deputados Antd-
nio Floréncio e Ulisses Potiguar.

NOMES — Se a sucessio do
Sr. Tarcisio Maia fosse através do
voto direto, jd havia praticamente
uma defini¢dao de nomes.

A Arena — e o dinartismo —
com o Sr. Dix-Huit Rosado, ex-se-
nador da Repiiblica, ex-Deputado
Federal, ex-Deputado Estadual,
ex-Prefeito de Mossoré e ex-Presi-
dente do INDA, preterido duas ve-
zes para o Governo do Rio Grande
do Norte, em elei¢des indiretas.

O MDB — e o aluizismo —
com o senador Agenor Maria, que
jd integrou o dinartismo e que foi ti-
rado de Currais Novos, onde exer-
cia o pequeno comércio, para en-
frentar nas urnas o Sr. Djalma Ma-
rinho, e cuja a¢do no Senado é tag
surpreendente como foi a sua elei-
¢ao.

Como o futuro governador sera
escolhido em eleig¢ao indireta, os
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Garibaldi: Injustk;ao pelo aluizismo?

oy .

prognosticos feitos antes da esco-
lha do futuro presidente da Repu-
blica perdem qualquer base de sus-
tentagao logica, embora a mudanga
tenha estimulado o aparecimento
de indmeras candidaturas, que
eram escassas quando dependiam
do referendo popular.

OS VERDES — A possibilida-
de de surgimento de novos parti-
dos, de mudangas eleitorais, e dos
proprios rumos a serem tomados
pelo pais pouco estdo importando a
aluizistas e dinartistas que come-
cam a desfraldar suas bandeiras
para voltarem as pracas publicas,
provavelmente repetindo os mes-
mos slogans e frases feitas desses
18 anos de lutas.

O aluizismo — enquanto per-
manece a situacao atual — se pre-
parando para a campanha pela le-
genda do MDB, onde o senador
Agenor Maria ainda dispoe de qua-
tro anos de mandato, mas que divi-
diri com o deputado Henrique
Eduardo Alves, o comando da cam-
panha.

Para o Senado, o MDB espera
contar com o advogado Varela Bar-
ca, que foi ‘‘menino-prodigio’’ do
PSD, mas afastou-se da politica pa-
ra cuidar de sua prospera banca de
Advogado. Nao pode ser enquadra-
do como um aluizista radical, mas é
representativo deste bloco desde a
sua origem.

Outro nome seria o do indus-
trial Odilon Ribeiro Coutinho, que
surgiu na cena politica do Rio Gran-
de do Norte no auge do aluizismo,
se elegeu Deputado Federal, teve
uma posigao destacada na Camara,
mas, como resolveu fazer sua defi-
ni¢ao politica em termos nacionais,

fundando o MDB do Rio Grande do
Norte e rompendo contra aluizismo
e dinartismo, terminou excluido da
vida publica potiguar, embora te-
nha sido candidato — derrotado —
ao Senado em 1970, contra Dinarte,
com o apoio do aluizismo que se re-
fugiava no MDB.

Para a Camara Federal, o no-
me mais representativo do MDB,
continua sendo o do deputado Hen-
rigue Eduardo Alves, filho de Alui-
zio, seu herdeiro e intérprete, que
depois de um primeiro mandato
discreto, reelegeu-se novamente
com vota¢ao excepcional e langou-
se nacionalmente tendo chegado a
2* Secretaria da Camara. Sua es-
trela comegou a cair, do ponto de
vista da politica nacional, coincidin-
do com as dificuldades do grupo
UEB, de onde seu pai € vice-presi-
dente.

O deputado Pedro Lucena en-
trou em politica com um insdlito ar-
gumento: possuia a maior bandeira
verde de Natal. Eleito deputado es-
tadual pelo aluizismo, pouco tempo
depois foi candidato a prefeito de
Natal pelo dinartismo, e conseguiu
chegar a Deputado Federal com os
votos de sua clientela médica, que
continua cultivando nos meses de
recesso. Como Deputado Federal
desenvolve uma campanha contra 0
fumo. Seu grande problema para
uma nova reelei¢ao € a sua saude,
que dificilmente permitird a repeti-
¢ao das maratonas que realizou em
outras eleigoes.

Francisco Rocha, aproveitou-

se da avalancha emedebista no
iltimo pleito e ganhou uma cadeira
de Deputado pelo Rio Grande do

Jessé Freire: de novo o Senado?
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Norte, que havia pleiteado e sem
conseguir quatro anos antes pela
Arena, por falta de domicilio elei-
toral. Passou trés anos ausente do
Estado e agora esta tentando voltar
para disputar nova eleigao.

Um dos favoritos na chapa fede-
ral emedebista é o deputado esta-
dual Carlos Alberto, locutor da Rd-
dio Cabugi. De origem humilde e
poucas letras, repete o fenémeno
do deputado-radialista Alcides Tei-
xeira na politica pernambucana.
Beneficiado pelo aluizismo, nao po-
de ser apontado como representati-
vo deste bloco. Entrou em politica
muito mais para aproveitar a popu-
laridade que o radio lhe deu e foi
responsavel pela sua eleigio para
Vereador e Deputado Estadual.
Sua candidatura podera diminuir a
votag¢ao do Sr. Henrique Eduardo e
devera surpreender em todo o Es-
tado.

Na chapa emedebista devera
aparecer ainda o médico mossoro-
ense Leodécio Fernandes Néo, com
0 apoio das ‘‘senadoras’’, que me-
lhor representam o aluizismo em
Mossor6. Fala-se também nos no-
mes dos Srs. Binha Torres, Radir
Pereira e Garibaldi Alves Filho, ti-
do tomo um injusti¢cado pelo alui-
zismo, onde é apontado como a fi-
gura de maior talento, mas que
permanece na Assembléia Legisla-
tiva, porque seu primo Henrique
Eduardo nao deixa margem para
que entre na Chapa Federal.

OS VERMELHOS — Depois da
derrota mnas dltimas elei¢des

majoritarias, a ARENA nio se mos-

Floréncio: a surpresa de 70
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tra tranquila ao saber que os seus
dois Senadores estio terminando
seus mandatos, € mesmo com
a mudanca das regras do jogo -
pela criacao do chamado Senador
Bidnico - que lhe assegura uma va-
ga, o panorama ¢ de muitas duvi-
das.

Dinarte Mariz, um dos ultimos
caciques da politica brasileira,
€ também a ‘maior expressao elei-
toral da Arena. Postulante da vaga
de Senador Bibnico, formula que
idealizou e terminou encampada
pelo Governo Federal, no chamado
Pacote de Abril. Apesar de ser a
maior expressao eleitoral, é capaz
de unir contra si todos os adver-
sarios do dinartismo, em maior
ou menor grau, inclusive os rema-
nescentes que ainda continuam
na Arena. Se prepara cuidado-
samente, para, aos 74 anos de ida-
de, disputar seu ultimo pleito.
Goza de boa saide, mantém o mes-
mo carisma que embassou sua
lideran¢a e é um dos mais bem in-
formados politicos da Repuiblica, e
um dos melhores analistas da vida
publica nacional pos '64. Nacional-
mente, é apontado como radical
de direita, embora no plano esta-
dual, seu radicalismo seja apenas
contra o aluizismo. No Palacio Po-
tengi fala-se numa pesquisa que
0 apontou como o mais forte nome
da Arena, posi¢io que pode ser
interpretada como uma maneira
de afasta-lo da indicagao indireta
para que va disputar os votos na
praga publica.

Jessé Freire desfruta uma oti-
ma posi¢ao na politica nacional
e praticamente nenhuma base po-
pular no seu Estado. Embora o
Governo do Estado e a indicagao
indireta nao estejam fora de suas
pretensoes, se prepara a fim de
disputar o Senado nas eleig¢oes
diretas. Tido por alguns como anti-
patico, tem a seu favor sucessivas
vitorias eleitorais, e a posi¢ao de
lideran¢a que destruta no empresa-
riado nacional o qualifica como
o arenista com capacidade de cana-
lizar maior nimero de recursos
para uma eleigao.

Para a Camara Federal, poucas
novidades na chapa da Arena, que
praticamente devera reeleger os
atuais Deputados:

Wanderley  Mariz, mesmo
repetindo apenas um mesmo dis-
curso, foi o mais votado arenista
no ultimo pleito, gragas ao presti-

Lavoisier: tarcisista tipico

gio do seu pai, que, nao sendo
candidato, pode dedicar-se inte-
gralmente a sua campanha. No
Congresso tem se limitado a de-
sempenhar o mesmo papel do
candidato: filho de Dinarte Mariz.
entre o dinartismo é apontado como
causador de uma injusti¢a ao seu
cunhado Moacyr Duarte, que foi
um dos maiores parlamentares
na Assembléia Legislativa, mas
que nunca teve chances na esfera
federal. Wanderley, ou Titi como é
chamado, foi a réplica do dinar-
tismo ao emedebista Henrique
Eduardo Alves.

Vingt Rosado representa a
maior lideranca regional do parti-
do, mas € um nomeé sempre fora
das cogitag¢oes para os postos majo-

Jodo Faustino: pronto para as urnas
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Varela Barca: ex-menino prodigio

rjtérios. onde seu irmido Dix-Huit
€ o representante da familia.
Vingt mantém o mesmo trabalho de
afendimento permanente aos muni-
cipios da zona Oeste, ji tendo
sido classificado, no passado, por
um colega, como ‘‘Vereador Fede-
ral”’, tanta é a sua preocupacio
com os problemas municipais.
Maior lideranca de uma regiio que
detém um tergo do eleitorado esta-
d.ual serdi ouvido em qualquer
circunstancia. Representa o dinar-
tismo mais radical.

Anténio Floréncio foi a maior
surpresa da elei¢ao de 1970, quan-
do garantiu um lugar deixando de
fora politicos experientes como
Theodorico Bezerra e Clévis Mota,
ex-presidentes do PSD e PTB.
Teve uma atuagio destacada no
primeiro mandato, defendendo te-
mas importantes da economia esta-
dual e liderando a campanha em fa-
vor da fabrica de barrilha. Tudo in-
dicava que seria convocado para
postos mais elevados, mas teve de
se contentar com uma reeleicio,
que lhe permite uma atuagio me-
nos impetuosa do que no primeiro
mandato, e uma atuagio politica
bem mais discreta, navegando en-
tre o aluizismo € o dinartismo, num
equilibrio muito dificil de ser man-
tido.

Ulisses Potiguar manteve ao
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longo de muitos anos uma das mais
solidas liderangas municipais em
Parelhas, que transformou em ci-
dadela do dinartismo, embora
oriundo do PSD. Mesmo dinartista,
manteve-se ligado ao Sr. Jessé
Freire que o apoiou para Deputado
Federal. Dificilmente disputara
uma reelei¢io e pleiteia publica-
mente a vice-governanga.

Jodo Faustino é dos novos are-
nistas aquele que apresenta mais
condigdes para disputar o dificil vo-
to de Natal. A obra que realiza na
Secretaria da Educagao e a base
que o sogro, ex-deputado José Fer-
nandes, assegura na zona Oeste,
sao indicativos de uma eleigao facil.
E o tipico politico pés aluizismo-di-
nartismo, se preparando para dis-
putar a primeira elei¢do, e prova-
velmente, provocar a ira dos dois
grupos.

Lavoisier Maia, oriundo do di-
nartismo, é o prototipo do tarcisis-
mo, pelo didlogo que mantém com
o aluizismo, mesmo casado com
uma sobrinha do Senador Dinarte
Mariz. Embora sem charme pes-
soal, compensa isso com uma gran-
de capacidade de articulagao que ja
lhe assegurou uma grande estrutu
ra eleitoral.

Provavelmente o sucessor do
Sr. Tarcisio Maia tera algum candi-
dato, o que pode lhe dar uma gran-

Odilon: uma possivel volta

Henrique: ascens#o e baixa

de cotagio, na chapa federal, mas
da Assembléia Legislativa ndo de-
vera sair nenhum postulante a car-
go federal. Restam desta maneira
os Srs. Grimaldi Ribeiro, que nao
conseguiu a reeleicagp em 74, e
Djalma Marinho, que vem se man-
tendo presente a todos os eventos
politicos, mesmo dizendo que nio
deseja nenhum posto.

INDEFINICAO — Neste con-
texto, nao é dificil se afirmar, em-
bora faltem ainda trés ou quatro
meses para as definigbes, que as
tentativas realizadas para a renova-
¢ao politica do Rio Grande do Norte
nao deram os frutos esperados.

Por que?

A verdade € que as poucas vo-
cagoes surgidas nessas duas déca-
das emperraram no meio do cami-
nho, ou foram desviadas para ou-
tras atividades, e a vida piblica ja
nao parece exercer fascinio entre os
jovens.

Com isso, cada vez mais o Rio
Grande do Norte perde representa-
tividade, ficando marginalizado das
grandes discussoes nacionais e sem
poder pleitear nenhum posto na ad-
ministracao federal.

Enquanto isso muitos eleijtores
dardo seu primeiro voto no préximo
ano. Votando no aluizismo ou di-
nartismo. Até sem saberem ainda o
que isso significa. &



Lo )
ACAO INTEGRADA A SERVICO
DA QUALIDADE.

Esta é a filosofia das empresas
do Grupo Serido.

Na construcao civil, erguendo as
estruturas que o progresso da
Regiao requer — centrais
telefénicas, sistemas de
abastecimento d’agua, redes
telefénicas, conjuntos
habitacionais; na producao A,y EUE:
de materiais, fabricando telhas, == ceramica
tijolos e ladrilhos da mais serido itda.
alta qualidade;

na atividade imobiliaria,

uma acao sadia de
comercializacao, dentro dos
padroées éticos que satisfazem a
todas as partes.

empreendimentos

B iobiliarios Itda.

CONSTRUTORA SERIDO LTDA.

CERAMICA SERIDO LTDA.
SERIDO EMPREENDIMENTOS IMOBILIARIOS LTDA.

MATRIZ — Av. Tavares de Lira, 104, Natal/RN — Fones: 222.1489 — 222 4635 — 222 7912
— Telex: 081-1970.

FILIAL DO RECIFE — Rua Bernardino Pessoa, 248, Boa Viagem — Fones: 326.3286 —

326.2879 — 326.3921 — Telex: 081-1589.
Escritorios em Petrolina, Salgueiro, Serra Talhada, Arcoverde, Limoeiro, Igarassu, Timbatiba,

Goiana, Sao Lourenco da Mata, Paulista (PE) e Agu (RN).
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PORTO

Porto so tem reforma
se houver movimento

A Portobras acha que o Porto de Natal serve
perfeitamente para atender ao movimento do momento.
Reformas sé se o aumento da procura justificar. l?ara 0s

exportadores, o problema é a demora dos navios.

Na corrente de debates, te-
ses gratuitas e reivindicagdes em
torno do porto de Natal, um aspecto
tem sido sistematicamente esqueci-
do: a versao das autoridades por-
tudrias. Porque, se hd um aparente
consenso em se classificar o anco-
radouro ‘da capital potiguar como
deficiente e incapaz de escoar a
produgio do Estado, fazendo com
que as empresas — com acréscimo
das despesas — recorram com fre-
qiiéncia aos’portos de Fortaleza,
Cabedelo e Recife, nio tem havido
a contrapartida de um exame mais
conciso sobre os fundamentos das
alegagdes de deficiéncias — e se
elas realmente existem, pelo me-
nos na intensidade alardeada.

A imprensa, de seu lado,
também tem dificuldade em exer-
cer o seu papel deaferidora neutra
e praticamente vé-se forcada a es-
cutar s6 um lado, nio por parciali-
dade ou visdo unilateral, mas por-
que as tentativas de conseguir in-
formagdes das fontes portudrias
sdo sistematicamente repelidas.

A equipe da RN-ECONOMI-
CO, por exemplo, se dispds a que-
brar essa sistematica e insistiu jun-
to ao atual administrador do Porto,
almirante Porge Figueiredo, que é
vinculado & Portobrds. Um tanto
por questdes burocraticas, face a
complexidade da problematica, a
reserva se repetiu. No entanto, fa-
zendo a comparagio com o siléncio
de antigamente, uma razodvel
quantidade de informagoes foi con-
seguida — principalmente ao longo
de uma conversa informal — e que
permitiram tirar uma conclusio: a
Portobras nio vé razdes suficientes
para as sistematicas afirmagdes so-
bre as defici€éncias do porto de Na-
tal e o considera até em condigdes
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de atender o movimento atual, de
resto — no entender do almirante
Porge — ainda incapaz de justificar
investimentos a serem feitos em
eventuais reformas.

O RETORNO — Se os empresarios
criticam o porto por suas deficién-
cias, o porto — na versio dos seus

responsaveis — tém as suas razoes-
e alegam que o seu movimento é in-
suficiente e deficitdrio, ndo justifi-
cando, portanto, qualquer investi-
mento de monta por nao haver pos-
sibilidade de retorno. Quando a
Portobrds se responsabilizou pela
sua administracdo, a partir de de-

Porto de Natal é questionado, mas ndo totalmente utilizado



zembro de 1975, criou-se uma ex-
pectativa ndo €stimulada a respeito
de possiveis reformas. Mas nada
aconteceu. O almirante Porge Fi-
gueiredo é um homem bastante
identificado com os problemas por-
tuarios e fala do assunto com entu-
siasmo, pelo que se pode depreen-
der de sua conversa informal com a
RN-ECONOMICO. Mas examina a
situacdo pelo angulo técnico. Reco-
nhece que as instalagées do porto
de Natal sao antigas e os equipa-
mentos obsoletos. Nota, todavia,
que elas ‘‘ainda funcionam com efi-
ciéncia e satisfazem as necessida-
des do momento, executando com
rapidez as operagbes de carga e
descarga’’. A opinido do adminis-
trador é a de que, inclusive, as ope-
racoes de carga e descarga sio rea-
lizadas com rapidez acima do nor-
mal — ‘““‘uma das mais rdpidas do
Nordeste’’ — e, desse modo, nao
se justifica a realizagao de qualquer
reforma, no momento, em virtude
da inviabilidade econémica.

O almirante Porge vai mais
longe. Assegura mesmo que ‘‘o
porto de Natal ndo € pequeno e po-
de ser considerado grande para

nossas necessidades’’.

— Mesmo se houver a dupli-
cac¢io do movimento atual, ainda
assim ele podera atender perfeita-
mente, — afirmou.

Chega a insinuar que parte
da pressido pelas reformas tem ori-
gem no desejo de algumas pessoas
em ganhar dinheiro com elas, atra-
vés dos servigos de construgao, for-
necimento de maquinas e material,
drenagem, etc. Dai, disse a RN-
ECONOMICO:

— Quando a Portobras sen-
tir realmente essa necessidade, en-
tio todos saberdo pela imprensa,
de modo oficial, o que realmente
vai ser feito. Antes disso, qualquer
noticia tende a ndo possuir cunho
verdadeiro.

Refor¢ou suas palavras com
rapidas estatisticas sobre o movi-
mento portudrio de Natal: até o
més de novembro entraram e sai-
ram do porto 417 navios, na quase
totalidade de cabotagem e poucos
de longo curso. Foram descarrega-
das 182.795 toneladas de produtos
e embarcadas apenas 46.264.

A DEMORA — Do lado das empre-
sas exportadoras a maior reclama-
¢do diz respeito a demora dos na-
vios em atracarem no porto de Na-
tal. Essa demora, como € natural,
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implica em prejuizos e perda de
prazos vitais para entrega de mer-
cadorias. Uma das firmas mais pre-
judicadas é a Cisaf, conforme reve-
la o seu diretor, Sr. Dantas Guedes.
A empresa tem tido dificuldade em
escoar a sua exportagao de cordoa-
lha, especialmente para os Estados
Unidos e Canadda — para a Europa
disse o Sr. Dantas Guedes que o
problema é menor.

Ai também verifica-se um
impasse. As empresas de navega-
¢do colocam obstaculos alegando
que, de um lado, as cargas sdo de-

masiado volumosas para os navios
pequenos e, de outro, nao ha condi-
¢oes de atracagao para os grandes.
E o pior: alegam as empresas pro-
prietarias de navios que s6 a garan-
tia de um faturamento da ordem de
30 mil ddlares poderia compensar
uma parada em Natal pois, do con-
trario, as taxas a serem pagas a
Portobras nao compensam o volu-
me de carga apanhada.

O Sr. Dantas Guedes faz
uma ressalva para o Loide Brasilei-
ro:

— Louve-se o Loide — disse

QUAL SEJA ELE.
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ele — pois atende as solicitagdes
para o recebimento de mercadorias
no porto de Natal, felizmente com-
preendendo os nossos problemas.
Os empresarios, como é na-
tural, nao podem se contentar com
os atendimentos eventuais do Loide
Brasileiro. Um deles, o Sr. Alonso
Bezerra, fez recentemente uma au-
téntica peregrinagao nos escritorios
de diversas companhias de navega-
¢a0 no Rio de Janeiro tentando sen-
sibiliza-las para o problema e pro-
curando conseguir mais regularida-
des na atracagdo de navios em Na-
tal. Em vao.
A LUTA — Os esfor¢os nao vao
cessar, porém. A proxima etapa se-
ra uma movimentagdo dos exporta-
dores potiguares junto 4 Sunamam
(Superintendéncia Nacional da Ma-
rinha Mercante) com a finalidade
de conseguirem seus objetivos com
um argumento muito logico: se as
Companhias de Navegagdo atuam
mediante concessio devem tam-
bém ter certas obrigagdes que nido
as exclusivamente as do lucro puro
e simples. Além do que, os contra-
tos de concessao as obrigam a ser-
vir os portos.indiscriminadamente.
Porque a solugao tem de vir.
Os exportadores continuam angus-
tiados com o aumento das despesas

provocado pelo recurso desespera-
do de procurar outros portos a fim
de darem vazao as suas mercado-
rias para o exterior ou outros Esta-
dos.

A demora implica também
em falta de confianga dos clientes e
até prejuizo para o pais, em forma
da perda de divisas, pois os expor-
tadores, como providéncia de
emergéncia, ndo raro tém de utili-
zar navios de outras bandeiras. A
Cisaf mesmo teve de recorrer, re-
centemente, a um navio de empre-
sa estrangeira para exportar nove
mil kilos de sisal porque os nacio-
nais recusaram com as alegagdes
costumeiras.
MINERIOS, MENOS MAL — Nes-
sas circunstancias os minérios sao
favorecidos. Sao em volume, quan-
tidade e valor suficientes para justi-
ficarem a parada dos navios no por-
to — a operagdo torna-se viavel,
economicamente. Isso nao quer di-
zer que a situac¢ao dos minérios seja
propriamente um mar de rosas.
Permanece o problema dos espagos
entre a chegada de um e outro na-
vio. Dessa maneira, os exportado-
res de minérios ndo podem esperar
todo tempo. Tém de encontrar e re-
correr as solugdes.de emergéncia e,
de certo modo, ja rotineiras: os por-

tos de Cabedelo e Recife.

Nio obstante, ha nimeros

animadores — e surpreendentes
mesmo. A Mineragiao Tomaz Salus-
tino informa estar embarcando 90
por cento do seu total de exporta-
¢oes pelo porto de Natal, conside-
rando os seus servigos satisfato-
rios. Das 550 toneladas de sua pro-
ducao em 1977 a Tomaz Salustino
exportou 400, sendo o restante co-
locado no sul do pais. Quase a mes-
ma coisa ocorreu com a Tungsténio
do Brasil.
E A BARRILHA? — Agora, as
questoes relacionadas com o porto
de Natal tém como complemento
uma indagacdo inevitavel: e quan-
do a barrilha vier? Sim: a implanta-
¢do da fabrica de barrilha certmen-
te ocasionara um novo fluxo de ne-
cessidades. Ha informagoes de que
a Portobrds esta atenta a esse as-
pecto da situagdo e, caso surjam
realmente as necessidades, estaria
disposta a proceder adaptagbes na
faixa portudria, que incluiriam a
constru¢io de novos armazéns €
outros melhoramentos.

Falta saber se, entdao, as
Companhias de Navegacdo final-
mente se mostrarao motivadas a in-
cluirem o porto de Natal em seus
roteiros de escalas. ]

Matriz:

GAI.VAO MESQUITA FERRAGENS S A

Camara Cascudo, 210/216 (Galeria)

. Barata, 217/219

HORIZONTAIS

PARA

lavlagem de veiculos
estabulos

tratores

recalque em edificios
reservatérios elevados

sistemas "'booster”’

BOMBA MULTI ESTAGIO

sistemas de prevencio de incéndios

BOMBAS
CENTRIFUGAS
DE USO
GERAL

Projetadas para longa duragao

BOMBAS
SUBMERSIVEIS

Capacidade d'agua
até 300 metros
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B DRN — MAIOR APOIO AS
EMPRESAS DO ESTADO

Os expressivos numeros que tém
aparecido nos balangos e balancetes
do BDRN — Banco de Desenvolvi-
mento do Rio Grande do Norte S/A.
a partir de 1975, indicam um alto
grau de revitalizagdo financeira e
operaci onal de uma instituigdo que
tem um papel cada vez mais impor-
tante no processo de desenvolvimen-
to da economia do Estado. Injetando
recursos financeiros nas empresas
com atuagdo no Rio Grande do Norte
através de suas diversas linhas e pro-
gramas, o BDRN tem sabido compor-
tar-se como vetor de progresso, com-
plementando e suplementando ativi-
dades em setores mais carentes de
suporte econémico. Nos ultimos trés
anos, ou seja, a partir de 1975, quan-
do se iniciou o Governo Tarcisio
Maia, o Banco de Desenvolvimento
do Rio Grande do Norte tem, sobre-
tudo, marcado a sua presenca na
economia do Estado com uma assis-
téncia mais efetiva aos seus'segmen-
tos de produgéo, encorajando e apoi-
ando os projetos reaimente viaveis e
compativeis com um processo de
crescimento real e saudavel, desti-
tuido de quaisquer conotagbes pater-
nalistas.
DESEMPENHO OPERACIONAL —
Pelas informagbes prestadas pelo
seu Diretor Presidente, Bel. Heyder
Pinheiro de Moura, o BDRN, ‘‘no pe-
riodo 1975/1977, vem apresentando
um crescimento bastante significati-
vo, tanto em volume de recursos
quanto em numero de empresas be-
neficiadas’’.
— Neste ano de 1977 — disse ele —
-até o final de outubro, foram firma-
dos 92 contratos de financiamentos,
sendo prevista a contratagdo de mais
23 operagbes, mobilizando recursos
globais da ordem de Cr$ 187 mi-
Ihdes.
Explicou, a seguir, que, em relagdo
‘‘as contratagdes efetivadas, mesmo
sem computar os dois ultimos meses
do ano, onde a atividade econémica
tem tradicionalmente um desenvolvi-
mento bem acentuado, ja foi supera-
do o total contratado em 1976’’.
AS APLICAGOES — Os resultados
operacionais apresentados pelo Ban-
co de Desenvolvimento do Rio Gran-
de do Norte ganham contornos reais
quando devidamente interpretados.
Agora é o préprio Diretor de Opera-
¢bes do Banco, Economista Francis-

Wi s co Edivalson Borba quem explica:
‘m‘ — ‘O balancete encerrado em 31 de

.'," outubro ultimo, mostra um saldo de
aplicagbes no montante de Cr$ 511
milhdes. Esta cifra terd maior signifi-
cagdo se notarmos que, em dezem-
bro de 1974, o saldo contabil dessa
conta era de apenas Cr$ 250 milhdes,
valor este inferior & metade do saldo
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registrado no balancete referido, o
que comprova uma evolugdo percen-
tual no periodo de 104%"’.

Esclareceu ainda o Diretor de Opera-
¢6es do BDRN que ‘‘acreditando ser
o incentivo ao setor privado priorita-
rio para o desenvolvimento econdmi-
co do nosso Estado, o BDRN vem di-
rigindo sua atuagédo no sentido de be-
neficiar especialmente as empresas
privadas norte-riograndenses, mes-
mo com sacrificio da alocagao de re-
cursos em empresas de outra nature-
za.

E aduziu:

— Se em 1974, 42,1% dos recursos
do BDRN eram concedidos a empre-
sas privadas, este percentual evoluiu
para 70,1% durante o ano de 1977,
conforme dados apurados até 31 de
outubro.

AS LINHAS DE FINANCIAMENTO
— As linhas de crédito do BDRN ja
estdo bastante diversificadas. Esse
assunto, é esclarecido pelo Presiden-
te Heyder Moura, quando afirma:

— Além de financiamentos com re-
cursos oriundos de programas de re-
passe de outras institui¢ées financei-
ras, estamos também aplicando nor-
malmente recursos préprios destina-
dos ao reforgo de capital de giro das
empresas norte-riograndenses.

Qestacou, entre as linhas de finan-
Clamento repassadas pelo BDRN, o
Programa do BNDE/FINAC — (Fi-
nanciamento a Acionistas), ‘‘ndo sé
pelq total de recursos aplicados e dis-
poniveis, mas sobretudo pela alta
significagdo desse programa, no to-
cante a capitalizagdo das empresas’’.

— Através dele — assegurou — séo
concedidos financiamentos aos acio-
nistas ou cotistas, para subscri¢do e
integralizagdo de capital da empresa
que, assim, é beneficiada com incre-
mento de suas inversoes fixas e cir-
culantes, sem elevar o seu grau de
endividamento.

Qutro programa que, segundo o Pre-
sidente do BDRN, teve acentuadd
crescimento no periodo foi o
PMI/BNB/SUDENE, ou seja, Pro-
grama de Fomento a Pequena e Mé-
dia Empresa, cuja contratagio e
comprometimento, em 1977, de-
monstrarn um crescimento de 100%
em relagdc aos valores confratados
anteriormente.

PROGIRO — Numa analogia entre a
Empresa e o Corpo Humano dir-se-ia
que o capital de giro esta para a Em-
presa como o oxigénio para a vida.

A ‘“‘imagem comparativa’’, acima,
foi utilizada pelo Diretor de Opera-
¢6es Francisco Edivalson Borba, pa-
ra tornar clara a razdo pela qual o
BDRN colocou em destaque a LINHA
PROGIRO, em relagdo as demais.

Diretor-Presidente, Bel. Heyder Pinheirode Moura

Aduziu:

— Em primeiro lugar, ampliou o raio
de agdo do BDRN, integrando-o a
mais um segmento da atividade eco-
némica: o setor comércio. Por outro
lado, fortaleceu a atuagdo do BDRN
nos outros dois grandes segmentos:
o da Industria e o de Servigos.

E importante salientar que nao obs-
tante tratar-se de uma linha institui-
da a nivel nacional, — a partir de
maio — o BDRN nao se limitou ape-
nas g aderir como simples Agente Fi-
nanceiro da CEF.

— Os recursos PROGIRO ja contra-
tados e/ou em fase final de analise
pelo BDRN, representam mais de
100% do capital do Banco. Além des-
te fato dois outros merecem desta-

que:

1) O BDRN aplicou mais recursos em
pequenas que em médias empresas,
superando neste aspecto as reco-

mendagdes da propria CEF; assim,
‘‘pulverizando’’ estes recursos com a
preocupagdo de contemplar aquelas
Empresas que por seu pequeno porte
sentem-se tolhidas de obter recursos
nas fontes convencionais, o BDRN
além de ter alcancado um maior efei-
to multiplicador, atingiu, também
maior dimensao social com esta apli-
cagao.

2) Ter aplicado 33% do total dos re-
cursos em Empresas fora da Capital,
0 que significa maior preocupagédo
em injetar recursos no interior do Es-
tado, mesmo com o maior 6nus, vez
que o BDRN néo tendo agéncias no
interior, incorre em custos operacio-
nais mais elevados.

Finalmente, entre recursos aplicados
e a aplicar até dezembro, o BDRN
apresenta uma cifra de
Cr$ 60.840.000,00, distribuida entre
59 Empresas, 0 que representa uma
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Francisco Edivalson

média de Cr$ 1.031.186,00 por Em-
presa beneficiada.

DESEMPENHO ADMINISTRATIVO
— Evidentemente, a ampliagdo das
atividades do Banco de Desenvolvi-
mento do Rio Grande do Norte teria
de implicar num igual ritmo no setor
administrativo. Explica o Diretor-
Administrativo do BDRN, Sr. Anté-
nio Lins que ‘‘a magnitude das novas
responsabilidades assumidas pelo
Banco exigiu da Diretoria a concreti-
zagao de uma nova estrutura organi-
zacional interna, ja em funcionamen-
to neste exercicio’’.

— A elevagdo dos niveis de eficacia
dos quadros técnico e administrativo
induziu a uma maior énfase nos pro-
gramas de Treinamento de Pessoal,
— afirmou ele, enfatizando que ‘“‘o
Banco foi uma das primeiras empre-
sas a obter, no Estado, o beneficio
concedido pelo Governo Federal
através da Lei n° 6.297, enviando 34
servidores para cursos, estagios e se-
minarios, no periodo de 1975 a 1977.
Instituiu, também, o BDRN — de
acordo com as informagGes do Sr.
Anténio Lins — o regime de Bolsas
de Trabalho permitindo o ingresso
automatico de bolsistas no seu Qua-
dro Técnico. No periodo de
1976/1977 participaram desse pro-
grama 14 universitarios recrutados
na nossa Universidade Federal.

De outra parte, no exercicio de 1977,
0 prédio anexo a sede, onde funcio-
nava a RIONORTE, foi recuperado,
sendo construida a caixa-forte, com a
transferéncia para aquela unidade da
Divisdao de Cadastro. O BDRN tam-
bém se preocupou com o lazer dos
seus funcionarios. Disse o Diretor-
Administrativo que, a partir de ou-
tubro do corrente ano, o DESBAN
passou a oferecer aos servidores do
BDRN um clube de recreacgao, locali-
zado na praia de Ponta Negra.

REVITALIZACAO DE EMPRESAS
— Outro papel desempenhado pelo
Banco foi o de atuar mais dinamica-
mente na estrutura econémica. Em
consequéncia, informou o seu Dire-
tor Presidente que ‘‘o BDRN, nao se
contentando com a sua fung¢ao de
agente financeiro para atender a de-
manda espontadnea de financiamen-
to, instituiu, através da Resolugao n°®
12/76, uma linha especial de finan-
ciamento e/ou participagdo aciona-
ria, com recursos proprios, para revi-
talizar projetos paralisados ha mais
de dois anos’’.

— Assim — declarou o Sr. Heyder
Moura — o BDRN entrou progressi-
vamente em contatos com os antigos
grupos empreendedores dos projetos
da COMAP, DUBOM, NATERCIA e
CBE, e ap6s entendimentos com os
novos responsaveis pela implantagao
desses projetos, prestou a sua cola-
boracao efetiva, participando aciona-
riamente dos mesmos ou concedendo
financiamentos a juros subsidiados.

Antonio Lins

AS METAS PARA 1978 — Seguindo
o mesmo ritmo dinamico herdado da
administragdo anterior o Dr. Danilo
Negdcio, a atual diregdo do Banco de
Desenvolvimento do Rio Grande do
Norte estabeleceu uma série de me-
tas para seqlienciar 0 mesmo proces-
so. Essas metas se consubstanciam,
basicamente, em trés, a saber:
Maior Repasse de Recursos — Pre-
tendendo dinamizar as suas aplica-
¢oes no préximo ano, o BDRN ja ce-
lebrou com a ALCANORTE um pro-
tocolo pelo qual se compromete a re-
passar aquela empresa um montante
de Cr$ 55 milhdes para aquisi¢ao de
maquinas e equipamentos, através
de linha FINAME; Programa de
Apoio as Micro-Empresas — As em-
presas que, pelo seu pequeno porte,
nao se enquadram no conceito con-
vencional de ‘‘pequenas e médias’’,
serao também contempladas, a par-
tir de 1978, com assisténcia técnica e
financeira do BDRN, através de um
programa especifico, a nivel de Go-
verno, em convénio celebrado entre
o0 Banco e as Secretarias do Planeja-
mento, do Trabalho e Assisténcia So-
cial, da Industria e Comércio, bem
assim com o NAE/RN e CEBRAE,
sendo que este ultimo ja assegurou,
para a assisténcia técnica, recursos
equivalentes a 60% dos custos to-
tais; Interiorizacdo do Banco — No
préximo exercicio o BDRN reintensi-
ficara a sua campanha de interioriza-
¢ao iniciada este ano, através de visi-
tas a empresas e reuniées em mesa
redonda com empresarios e repre-
sentantes de associagdes de classe.
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PROBLEMAS ALGODOEIROS

ALGODAO: DOIS ANOS DE
ASCENSOES E QUEDAS

Os ultimos dois anos serviram como espelho de todo o
grau de instabilidade e falta de racionaliza¢éo da
estrutura algodoeira do Rio Grande do Norte.

PR T .

O algod&o em estoque: pesadelo para os maquinistas

Nunca, como nos dois dlti-
mos periodos da safra algodoeira
— compreendendo 1975/76 e
1976/77 — passou o setor por tan-
tas e tao inusitadas situagdes, fre-
qiientemente passando de estados
de siibita e desenfreada euforia pa-
ra os de desalento e panico. Nestes
dois anos, o algodio potiguar ser-
viu como perfeita mostra de como é
vulnerdvel uma agricultura que de-
pende exclusivamente de fatores
alheios a sua prépria estrutura para
poder conseguir posigoes adequa-
das no mercado. O mais significati-
vo na rapida sucessio de ascensoes
€ quedas € que todos os setores fo-
ram de uma forra ou de outra atin-
gidos — no comego, na primeira fa-
se do ciclo, o produtor, depois os
magquinistas e, o que é praticamen-
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te inédito, os intermediarios. Por
isso a grita, agora, foi bem mais in-
tensa do que as usuais, pois o coro
das reclamacoes foi integrado por
um grande conjunto de vozes, in-
clusive com tons ainda-nao ouvidos
pelas autoridades acostumadas a
enfrentar a problematica do algo-
dio no Rio Grande do Norte.

A EUFORIA — A crise inicial teve
inicio ha cerca de dois anos com o
periodo mais florescente para a
economia algodoeira do Estado. A
safra mostrava-se razoavel e a cota-
¢do do produto atingia a piques se-
quer imaginados: chegou a rondar
os Cr$ 12,00 por quilo. Mesmo
aquela altura, havia quem ndo
acompanhasse a maré da euforia e,
diante de tantas aparentes boas
perspectivas, entoasse o cantico da

ponderacdo, embora com o receio
de parecer agourento. Uma dessas
vozes foi a do experiente técnico
Walter Lopes, do setor de classifi-
cacdo de algodao da Secretaria de
Agricyltura, bastante familiarizado
com o frenético balé das altas e bai-
xas e que manifestou a sua apreen-
sdo em entrevista a RN-ECONO-
MICO, naquela época, dizendo:

— Essa alta € artificial. H4 o
perigo de haver, logo em seguida,
uma queda desastrada.

Ele sabia, como sabe, o
quanto sdo ténues os fios que ligam
o algodao a estabilidade. Suas pala-
vras precisaram pouco tempo para
confirmagéo. O inicio da fase de re-
versao comegou logo e, entio, par-
tiu dos maquinistas e niao dos pro-
dutores. Estes, tinham conseguido
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vender na fase do ‘‘boom’’ e atra-
vessaram um breve periodo de
prosperidade a ponto de, na época,
quando entrevistado sobre a possi-
bilidade da ja anunciada crise do al-
godao nao afetar a arrecadagio do
ICM, ter afirmado o Secretdrio Ar-

thur Nunes de Oliveira, da Fazen-
da:

— Nao, porque o produtor

dessa vez ganhou dinheiro.
A REVERSAO — A fase negativa
eclodiu com a violéncia que Walter
Lopes temia. Houve praticamente
de tudo, na avalancha de rever-
sdes. A safra, que vinha em ritmo
ascendente, caiu em cerca de qua-
tro mil toneladas. Os produtores de
tecido resistiram aos pregos, orga-
nizaram varias manobras e alguns
conseguiram comprar algoddo no
Paragnai pelo processo de ‘‘draw
back’’. As manobras protelatorias
surtiram .efeito, pois deram tempo
a que entrasse no mercado a produ-
¢do do sul. Déntro em pouco, 14 es-
tavam os maquinistas com o algo-
dao, pago em regime de alta, esto-
cado, sem ter o mercado.

Um grupo do nivel do de
Theodorico Bezerra, por exemplo,
que atua nas duas pontas do setor
— produgdo e compra — sofreu du-
plamente. Seu diretor presidente,
engenheiro Kléber Bezerra, um
dos mais ativos nas campanhas jun-
to as autoridades no sentido de ser
conseguida uma solugdo para o im-
passe algodoeiro, explica a situagao
como conseqiiéncia de ‘‘uma falha
no dimensionamento dos estoques
da época, tanto da safra brasileira
como de consumo da indistria téx-
til’’. A conseqii€ncia, no seu enten-
der, foi ‘‘total prejuizo’’ para os
magquinistas, enquanto os produto-
res nao chegaram a sofrer o proble-
ma em toda a sua intensidade. ..
AS “ILHAS' . Como regra das
contradigoes e ironias do setor al-
godoeiro, ha a destacar que, na
grita geral dos maquinistas, verifi-
ca-se, ainda, as chamadas ‘‘ilhas”
de relativa trangiiilidade. Alguns
niao chegaram a confiar muito na
fase ascendente e venderam logo
seus estoques no inicio da alta — e
tiveram poucos e seguros lucros. E
h4 casos como a da Algodoeira Sao
Miguel que, segundo seu diretor,
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Sr. Charles Birch, tem o fluxo de
producio afinado com as necessi-
dades das Linhas Correntes, nao
dependendo, desse modo, das flu-
tuagoes de preco e producdo. Nem
a alta nem a baixa — conforme o
Sr. Charles Birch explicou a RN-
ECONOMICO — tiveram efeito so-
bre a Sao Miguel.

De certa maneira, a Algodo-
eira Sio Miguel é um perfeito
exemplo de que, havendo uma ra-
cionalizagdo global, sera possivel
sintonizar os interesses tanto de
produtores como de maquinistas e
do mercado.

Porque € esta falta de racio-
naliza¢gio o problema principal e
dela se aproveitam algumas indus-
trias téxteis, segundo acredita o Sr.
Kléber Bezerra, que chega a ver
em varias delas ‘‘'ma fé’’ com a fi-
nalidade de aproveitar as situagoes
mais favoraveis.

IMPASSE IRREVERSIVEL — O
que ha de estavel no momento é a
irreversibilidade do impasse e dos
prejuizos sofridos pelos maquinis-
tas — além das sombrias perspecti-
vas para todo o setor algodoeiro. A
essa altura, os maquinistas depen-
dem, basicamente, de ajuda oficial
para diminuirem os prejuizos. Ten-
ta-se uma maior flexibilidade dos
financiamentos do Banco do Brasil.

Por outro lado as esperan-
¢as dos maquinistas parecem con-
centrar-se, agora, na exportagao.
Contudo, ha a barreira do preco
pouco competitivo para o mercado
internacional, mesmo com os in-
centivos proporcionados pelo Ban-
co do Brasil.

O produtor, nessa nova fase
da crise, vai também receber a sua
bordoada. As inddstrias j4 nio se
arriscam a pratica de comprar para
a manutencao de estoques minimos
de trés meses. De resto, a palavra
estoque parece ter alcangado a co-
notacdo pejorativa e as previsdes
sao para, em média, 15 dias e nio
mais trés meses.

Também a safra de algodio
este ano, principalmente na regiio
do Seridé, vai ser perdida em torno
de 30 por cento, segundo afirma-
ram a RN-ECONOMICO alguns
prefeitos. O de Acari — Silvino Be-
zerra Filho — prestou-nos o se-

\

Walter Lopes previu a crise

guinte depoimento, ao manifestar a
preocupacao dos produtores:

__Tudo foi culpa do excesso

de chuvas. O inverno passou da
conta e, em conseqiiéncia, os algo-
doais ficaram prejudicados justa-
mente no periodo de florescéncia.
Segundo as informagdes que tenho
recebido de muitos agricultores a
situacdo é a mesma em todo o Seri-
dé. Isso vai ser ruim.
PRECOS E SAFRA — E afinal tal-
vez a solucao, ou parte dela, possa
estar nesse detalhe antes angus-
tiante: o prejuizo causado pelo in-
verno, assim como a geada sempre
provoca a salvacao da lavoura cafe-
eira. Os precos minimos ja foram
decretados e estio razodveis, se-
gundo o técnico Walter Lopes. H4
algodio em estoque e perspectivas
de atropelamento de safras, o que
aumenta a disponibilidade. Contu-
do, concretizando-se as informa-
coes do Prefeito Silvino Bezerra, do
prejuizo global em torno de 30 por
cento, ji de uma safra que vem de-
caindo em mimeros, poderd haver
uma lenta reversio da situagio com
possibilidade de equilibrio entre a
oferta e a procura.

Os maquinistas nao tém
pensado nisso. O sempre ativo Klé-
ber Bezerra ja reuniu virios deles
e, em fins do més de outubro, pas-
sou a liderar um movimento com o
intuito de abrir as portas do merca-
do exterior para o algodao do Rio
Grande do Norte. Vai ser, infeliz-
mente, dificil, com tantos fios de
qualidade superior e precos mais
acessiveis existentes no mercado
internacional. |
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ESTUDO

— GRANDES CICLOS SOCIO- ECONOMICOS —

Deputado Paulo Gongalves

Agqueles que desejarem or-
ganizadamente fazer um estudo sd-
cio-econémico da Regido do Seridd,
tém necessariamente de se ater a 3
grandes ciclos:

19) Do Indio;

29) Do Gado;

39) Do Algodaio.

CICLO DO INDIO — Remoto no
tempo, confuso e nebuloso. Parece-
nos que os descobridores portugue-
ses ndo tiveram muita habilidade
no trato com a indiada, pelo menos
no Rio Grande do Norte. Bom rela-
cionamento somente com os Poti-
guares, ramo Tupi, que acendiam
as suas fogueiras; nas ribanceiras
do rio onde se construiu o Forte dos
Reis Magos.

O grande sertdo, especial-
mente a Regido do Seridd, miste-
rioso pelas suas distdncias, ainda
mais pela toponomia: ‘‘QUACARI,
QUINTURURE, JUCURUTU,
QUINDE, ARARI, até as lenddrias
serras do ARARIDU e TIPUI'’, era
habitado por numerosas tribos da
nagdo Cariri, destacando-se os PE-
GAS, JANDUIS, CABORES, CAI-
COS e CANINDES.

“KIRIRI — o calado, o si-

lencioso, o taciturno’’.

As informagées que temos atra-
vés de dedugées de velhos relatds-
rios, pesquisados especialmente
por Cdmara Cascudo, nos faz crer
que o gentio seridoense, além da
extrema ferocidade, ‘‘era alto, for-
te, impulsivo, com pequena agri-
cultura e cerdmica rudimentar, dor-
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mindo em redes de aigoddo ou fi-
bra, com aprecidvel organizagio so-
cial e militar’’.

A sua lembranga ficou ape-
nas nas inimeras inscrigées rupes-
tres espalhadas pelos talhados das
serranias do Seridé.

Com a invasdo holandesa, o
relacionamento entre as tribos Ca-
riris e os portugueses, piorou consi-
deravelmente, especialmente por-
que os bdtavos conseguiram infil-
trar um judeu teuto-holandés — Ja-
c6 Rabi - entre os Janduls, ganhan -
do ele influéncia considerdvel so-
bre o respeitado cacique Janduf.

Certamente este judeu, ex-
tremamente ganancioso, casado
com a india Domingas, inspirou os
massacres de Cunhaii e Uruagu.

Mesmo depois da sua morte
— assassinado pelo alferes De Bo-
lan da guarnigdo militar do Castelo
de Keulen — a influéncia de Jacé
Rabi foi extremamente maléfica es-
pecialmente para o Seridd.

Assim é que sendo os holan-
deses expulsos do Rio Grande do
Norte, com os ferozes Janduis bati-
dos na orilha do Atldntico, se inter-
naram os remanescentes da tribo,
nos sertoes do Seridd, levando con-
sigo o édio ao portugués e destruin-
do a ferro e fogo as incipientes fa-
zendas que entdo comegavam a se
instalar na regido.

O 6dio e a necessidade de
sobrevivéncia, uniu todas as tribos,
desde as margens do Agu e Jagua-

ribe, cobrindo todo o Seridé, até os
Curimatau.

Estava formada a Grande
Confederagdo Cariri com as tribos,
lutando unidas ou isoladas, na
guerra chamada dos Bdrbaros.

Sentindo-se acuados em to-
da a regido, os fazendeiros brada-
vam por socorro, ameagando mes-
mo ndo mais fornecer o gado que
abastecia Pernambuco. As provi-
déncias foram imediatas, Matias da
Cunha, Governador Geral da Ba-
hia, ordenou que um Governador
das Armas Paulistas e mais 4 Capi-
tdes-Mor , com as suas tropas,
viessem socorrer os habitantes da
regido conflitada.

Domingos Jorge Velho aba-
lou-se dos seus currais as margens
do Sdo Francisco, trazendo ‘‘Ter-
¢os '’ aguerridos, penetrou no Seri-
dé pelo Boqueirdo das Parélhas e
travou vdrias escaramugas com 0s
Canindés e Janudis.

Para a regido do Seridé a
guerra foi decidida porém numa
batalha, denominada Batalha da
Acaua. A principio o pensamento
geral é que Domingos Jorge Velho,
houvesse chefiado as tropas portu-
guesas, o mais certo porém é que o
seu comandante tenha sido Matias
Cardoso de Almeida, famoso cabo
de guerra paulista, chefiando 500
experimentados sertanistas.

Do lado indio afirmam as
crénicas que quase 3.000 selva-
gens, comandados ndo se sabe
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bem, se pelos caciques — Jandui,
Itau, Carcard e Canindé — lutaram
desesperadamente até a morte.

O local da batalha ndo ficou
precisumente determinado, supon-
do-se que tenha sido uma operagdo
de guerra movel, tendo como palco
o Vule du Acaud, talvez nas serra-
nias de Gargalheiras, Bico da Ara-
ra, ou Serra da Rajada.

A batalha significou o ocaso
de uma raga e o fim do ciclo do in-
dio na regido do Seridd; com o seu
cacique maior — Canindé — preso
e batizado com o nome de Jodo Fer-
nandes Vieira, com milhares de in-
dios mortos, com outros tantos hu-
milhantemente ‘‘envilados’', com
alguns remanescentes que haviam
escapado da grande batalha, enfur-
nados nas serras mais ingremes, a
altiva raga cariri, acabou diluindo-
se nas novas etnias, deixando po-
rém no vale do Serido, uma heran-
¢a benfaseju — o seu proprio san-
gue — na missenagdo com outras
ragas, produzindo o caboclo, que se
transformou no personagem lendd-
rio do vaqueiro.

CICLO DO GADO — Vencido o in-
dio, estava o vale do Serido escan-
carado para os homens de posse,
ou 0s aventureiros que nele quises-
sem se enraizar. Vinham, olhavam,
gostavam e foram se fixando, re-
querendo as ‘‘datas’’.

Eram os Araiijos, os Dantas,
os Medeiros, os Pereiras, os Pires,
os Nobregas, os Azevedos, os Be-
zerras.

O criatdrio era feito em co-
mum, com a diferen¢a apenas do
ferro. Cercas apenas as dos currais,
ou para separagdo da agricultura de
subsisténcia.

Os primeiros povoadores
ndo construiram casas duradouras.
Eram casarées imensos de taipa,
quase todos sem firmamento. O
maior exemplo me foi dado, quan-
do ocupei a Prefeitura de Acari. Re-
solveu o municipio prestar uma ho-
menagem a Caetano Dantas Cor-
reia. A homenagem consistia em
plantar um marco na Fazenda Picos
de Cima, onde Caetano montara a
sua primeira moradia. Percorremos
o local detidamente e nos valemos
das informagoes de pessoas idosas.
Da casa grande nem sinal.
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Talvez este fato significasse
que os homens vinham para uma
experiéneia, queriam sentir a terra,
as suas aguadas, os seus ares. Eles
gostaram e ficaram e construiram
depois, solares tdo resistentes que
duzentos anos apds, ainda perma-
necem imbativeis pelo tempo: Este
é o ciclo herdico e romdntico do Se-
rido.

Suas historias trazidas até
nos, pelas tradiges orais, enfeita-
dus de boca em boca.

Assim é que se conta que
Tomaz de Araijo Pereira, casado
com a batana Maria da Conceigdo,
requereu e obteve no lugar denomi-
nado Picos de Baixo, municipio de
Acari, uma ‘‘data’’ de terras com 3
léguas de comprimento e 1 de lar-
gura, instalou a sua Fazenda Sdo
Pedro e ai prosperou e criou a _fami-
lia, 4 homens e 4 mulheres. Logo
depois vizinho a Tomaz de Araiijo,
instalou-se na data Picos de Cima,
um paraibano — Caetano Dantas
Correia — jovem, trabalhador, va-
queiro dos melhores, dotado de
grande forga fisica, logo prosperou
¢ relacionou-se bem com Tomaz de
Araiijo. Até aqui os fatos sdo rigo-
rosamente historicos, daqui para a

frente é a fic¢do, que me foi trans-

mitida pelo meu tio Enéas Pires Gal-
vdo, acariense de memdria privile-
giadua.

Com certo tempo, Caetano
mais e mais comegou a freqiientar o

solar dos Araiijos, a pretexto de ne-
gocios de gado, de apartagoes, de
vaquejadas. O que realmente esta-
va acontecendo é que Caetano hou-
vera sido fisgado pelos encantos da
bela Josefa, filha mais velha de To-
maz de Araiijo.

Tudo correu bem, enquanto
o velho ndo tomou conhecimento do
namoro, quando isto aconteceu
quase o mundo vinha abaixo. O pla-
no do Senhor do *'Sdo Pedro'' é que
a filha mais velha, casasse com um
portugués como ele, se possivel,
ilustrado.

O primeiro passo foi cortar
as relagées de amizade com Caeta-
no, o segundo foi preparar a tropa
de mulas, os escravos, os agrega-
dos e se mandar para Olinda, via-
gem que era feita anualmente, com
a finalidade de comprar sal, quero-
sene, potassa para fabricar o sabdo
da terra, ferramentas, seda e pren-
das para as mulheres. Desta vez a
viagem tinha outro objetivo, trazer
um portugués para casar com Jose-

fa.

Dez dias depois da partida
de Tomaz de Araijo, chega a Fa-
zenda Sdo Pedro, o Vigdrio que
anualmente fazia a ‘‘desobriga’’
(chamava-se desobriga a passagem
de um padre pelo sertdo, casando,
batizando e confessando).

Depois de convenientemen-
te instalado, o Vigdrio informado
que o dono da casa estava ausente,
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Vocé que mora em Natal
j& pode fazer sua assina-
tura de RN-Econdémico
pelo  Fone: 222-0806.
Nossa vendedora ihe pro-
curara no enderego que
vocé indicar.
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foi logo perguntando por Caetano
Corréia: manda avisar o Caetano
para amanhd bem cedo se apresen-
tar para me ajudar a celebrar a mis-
sa.

Foi ai que o Vigdrio notou,
que algo ndo estava certo — a me-
nina Josefa fazia beicinhos e ndo
escondia as ldgrimas, Dona Maria
da Conceigdo estava visivelmente
preocupada.

Sabedor da verdade, depois
do interrogatdrio que fez, o padre
pediu papel e tinta, chamou o es-
cravo Claudiano, e+« mandou que
fosse entregar aquela carta a To-
maz de Araiijo, no local onde o en-
contrasse.

Reza a tradigdo que o negro
encontrou o seu Senhor, ji de re-
gresso, nas alturas ‘da cidade de.
Goiana, trazendo um mog¢o portu-
gués em sua companhia.

Tomaz leu a carta, fechou a
carranca por algum tempo, depois

com um SOrriso malreiro, pergun-
tou ao portuguezinho: o que é que
vocé vai fazer no Serido? — Vou ca-
sar com Josefa, a filha de Vossa Se-
nhoria — fol a pronta resposta.

— Engano seu, retrucou To-
muz de Araijo, Josefa vai casar
com Caetano.

Ndo sabemos se o portAgués
casou com outra das 3 filhas de To-
maz de Araijo, sabemos certamen-
te que Caetano casou com Josefa,
ao morrer aos 87 anos, sua herdade
estendia-se por todo o municipio de
Carnaiiba dos Dantas, até a Parai-
ba, tendo doado terras para a fun-
dagdo da Freguesia de Cuité.

Mauitas outras lendas pode-
riamos contar, que enfeitam este
periodo herdico da civilizagdo seri-
doense.

A abastanga ou a pobreza
eram medidas pelo niimero de re-
ses que os fazendeiros tivessem
HOS campos.

Conta-se ainda de Caetano
Dantas Correia, que depois de uma
seca, recomendara a mulher medi-
das de economia doméstica, porque
na ‘‘apartagdo’’, s conseguira con-
tar 900 novilhas ...

A figura que realmente pre-
dominou neste periodo, foi a do va-
queiro, desconfiado, taciturno, au-
sente por longas temporadas da
Casa Grande, enfurnado nas gar-
gantas das serras a procura de re-
ses transmalhadas, numa época em
que as ongas pintadas ainda mia-
vam nos grotoes, ele ndo temia na-
da e o seu aboio ia quebrando o en-
canto das solidoes.

CICLO DO ALGODAO — A lide-
rang¢a do algoddo como fator econd-
mico de maior peso na regido do
Seridé, teve o seu inicio, ainda nu-
ma época, em que o ciclo do gado
ndo chegara ao seu 0caso.

Talvez um vaqueiro @ procu-
ra de um novilho transmalhado nos

DENTRO DA EMPRESA NAO E JUSTO
QUE VOCE PENSE EM TUDO.

ma.

balagem, cartdo e entrega.

Co.

de quem presenteia.

A necessidade de presentear determina-
dos clientes e amigos, termina transfor-
mando um prazer em verdadeiro proble-

Por esta razdo a PRESENTES LAZARO,
resolveu criar o Setor de Presentes Perso-
nalizado s. Nos encarregamos de tudo, da
escolha do objeto a ser presenteado, em-

Seu trabalho sera apenas fornecer a lista e
estabelecer quantitativos. O resto é conos-

Esperamos com isso ajudar empresas co-
mo a sua, a deixar de insistir em presen-
tes pouco criativos e que dificilmente le-
vam ac presenteado uma imagem positiva

Av. Deodoro, 622 —

Fone: 222-2019

RN-ECONOMIC{O
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grotoes da Serra da Formiga, onde
afirma-se — o algoddo era nativo
—. Talvez uma escrava trazendo
para a Casa Grande, a ld que en-
contrara num arbdreo as margens
de um riacho; o vaqueiro ou a es-
crava estavam com aquele primeiro
gesto de colher, abrindo o novo ci-
clo econémico da regido.

Primeiro a ld torcida foi usa-
da apenas como pavio de lampari-
na, depois a patroa mandou que
fosse rogado um trecho de mato e
plantada a semente, porque fia-
da, a ld jd era usada no “‘entergo’’
de redes, e o préprio fio era de mui-
ta utilidade doméstica.

— O fazendeiro notou que a se-
mente do algoddo era procurada
com avidez pelo gadv, sendo de no-
tar, que as vacas davam mais leite.

— Estqs divagagoes fazemos
nds, porque nos filiamos a corrente
que advoga ser o algoddo nativo na
regido do Serido.

Esfe nosso pensamento, é
refor¢ado pelo respaldo de velhos
documentos, o que descrevendo os
costumes dos indios Cariris, afir-
mam que os mesmos dormiam em
“tipdias’’ tecidas de algoddo ou fi-
bras.

O fato é que as culturas co-
megaram a se alastrar, motivadas a
principio pelas necessidades casei-
ras.

O tipo de algoddo produzido
no Seridé passou logo a ser deno-
minado de Mocd, pela semelhanga
existente entre sua semente e 0 ex-
cremento do roedor do mesmo no-
me, que habita os serrotes do Nor-
deste.

No inicio do ciclo do algo-
dao, quando a ld e o boi se equili-
braram na balanga econémica das
grandes propriedades, nds tivemos
a época de ouro dos latifiindios do
Serido.

Mado-de-obra barata, prove-
niente do brago escravo. O gado
com comércio certo para Pernam-
buco.
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O algodao, a nova fonte de
renda, comegando a ser disputado
para exportagdo.

As grandes fazendas se bas-
tavam: armazenavam pard consu-
mo, o milho, o feijdo e o arroz. Os
engenhos produziam rapaduras. As
casas de farinha desmanchavam a
mandioca. Pequenas serrarias e

forjas completavam aquele esbogo

de industrializagdo. Tudo isto se
complementou ainda mais com a
instalagdo dos primeiros ‘‘vapo-
res’’ paradescarogar algodao.

Um fator preponderante de-
ve ser anotado neste periodo, os
grandes proprietdrios ndo arreda-
vam o pé de suas fazendas. No
campeio do gado e nas apartagoes o
fazendeiro estava sempre a frente
dos seus vaqueiros. No eito, nas
queimadas e nas limpas, sempre
um filho do proprietdrio estava a
olhar o servigo, quando ndo, ele
proprio no cabo da enxada.

Depois de algum tempo a
cotonicultura comegou a deixar pa-
ra trds o criatorio. Talvez as secas
sem estruturas no tempo, que as
combatesse, talvez a maior divisdo
das terras, diminuindo os Campos
Gerais, talvez a atengdo especial
que o Governo Federal comegou a
dar ao algoddo fibra longa do Seri-
dé, com assisténcia técnica traduzi-
da em FEstagoes Experimentais,
destinadas a estudar novos concei-
tos de produtividade e seleciona-
mento de melhores sementes, o fa-
to é que no meado do século XX, o
algodao ultrapassou completamen-
te o gado, como fator preponderan-
te de rendas na regido seridoense.

Longe estamos do encerra-
mento deste ciclo, muito embora as
secas e pregos pouco convidativos
estejam- a desestimular os produto-
res.

Certo é porém, que jd exis-
tem madrugadas de novas opgées
em que avultam os minérios e a in-
dustrializagdo.

Jardim do Serido, RN, 03 de
rovembro de 1977. [ ]
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Split
System.
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O ar condicionado
que vocé nao Ve,
nao ouve, mas
sente.

As vantagens do ar condicionado
central sao conhecidas.

Sabemos também que os sistemas
convencionais sdo caros e de dificil
instalacédo.

Por isso a Philco langou o SPLIT
SYTEM. Um ar condicionado proje-
tado para escritérios, lojas, restau-
rantes e residéncias.

Sua instalagdo é simples e fica fora
do ambiente, invisivel. Seu prego é
40% menor do que os demais siste-
mas.

Chame a SUMMA ENGENHARIA.
NGs daremos assessoria técnica que
vocé desejar.

Projeto

Venda

Instalacao e
Manutencdo com
garantia da féabrica

SUMNA

ENGENHARIA LTDA.

Rua Fabricio Pedroza, 46 - Fone: (084) 2225857
.. Cx. Postal, 15 - Natal-RN

Ruq Salvador de S4, 398 - Fone: (0812) 222267 -
Recife-PE

Revendedor Autorizado

\PHILCOJ
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sol hotéis mostra
oinicio datemporada
do turismo

Turismo nao se faz, apenas, com mar azul, agua quentinha,
dunas brancas, paisagem paradisiaca.

Turismo comeca com dinheiro.

Por esta razdo é que, para nos, o inicio da temporada do
turismo ndo tem a ilustraciao de um cartao postal.

Mas, da assinatura, do contrato de financiamento a SOL HO-
TEIS TURISMO LTDA.

Um empreendimento genuinamente potiguar, ja vitorioso no
funcionamento do HOTEL SOL.

E permitindo que Natal transforme o turismo numa realida-
de.

Realidade que da lucros, oferece empregos, gera riquezas.

@
HOTEL SOLeQO:e

SOL HOTEIS TURISMO LTDA.

Assinatura do Contrato de Financiamento a Pelo BDRN assinaram os srs. Heyder Pinhei-
SOL HOTEIS TURISMO LTDA. pelo BDRN - ro Moura e Edvaldson Borba.
Banco de Desenvolvimento do Estado do Rio Pela SOL HOTEIS os srs. Fernando Paiva e
Grande do Norte S/A, com recursos do Roberto Paiva.
FUNGETUR (Fundo Geral do Turismo - Presenca do sr. Jairo Pereira, representante

EMBRATUR), no valor de Cr$ 4.102.362,20. do Primeiro Cartério.




INOCOOP-RN: A VITORIA DE UMA
SADIA FILOSOFIA DE TRABALHO

Ponta Negra é considerado o conjunto modelo construido pelo INOCOOP

Criado em cinco de setembro de
1967 e com autorizagdo oficial para
funcionar desde 12 de janeiro de
1968, o INOCOOP — Instituto de
Orientagdo as Cooperativas Habita-
cionais do Rio Grande do Norte, se
constituiu numa experiéncia bem su-
cedida e num marco importante na
histéria do setor habitacional do Es-
tado. A atuagdo do INOCOOP-RN,
em quase dez anos de atividades, foi
de fundamental importdncia para a
dinamizagdo da politica habitacional
do Governo no Rio Grande do Norte,
iniciando uma nova filosofia na cons-
trugdo de grandes conjuntos habita-
cionais, tanto em termos de qualida-
de, como no rigor dos prazos de en-
trega e concepgdo urbanistica. A ta-
refa orientadora e fiscalizadora do
Instituto de Orientagédo as Cooperati-
vas Habitacionais do Rio Grande do
Norte levou também em considera-
¢ao o préprio meio social dos nucleos
residenciais, com vistas a um proces-
so de humanizagéo e integragdo dos
moradores. Nesse sentido, foram in-
troduzidas experiéncias comunité-
rias com a finalidade de conscienti-
zar os moradores, pondo-0s em con-
tatos com especialistas e técnicos.

A ESTRUTURA — O INOCOOP-RN
estruturou-se de modo a enfrentar os
desafios das necessidades habitacio-
nais de uma cidade em crescimento.
Natal tinha de entrar na era dos
grandes conjuntos face as circuns-
tancias do seu desenvelvimento. Par-

As casas de Ponta Negra tdm excelente acabamento tindo de concepgbes préprias, o Insti-

RN-ECONOMICO



A sede prépria do INOCOOP estd em ritmo adiantado de construgéio

tuto de Orientagdo as Cooperativas
Habitacionais do Rio Grande do Nor-
te enfrentou a tarefa com desenvol-
tura e em pouco tempo pontificava
como um instrumento de efetiva im-
portancia na nova etapa da politica
habitacional implantada no Rio
Grande do Norte. Os grandes con-
juntos como os de Potildndia, Nedpo-
lis, Mirassol e Candelaria foram sur-
gindo e emoldurando a cidade com
suas perspectivas sinuosas. A con-
trapartida de um trabalho eficiente
foi a confianga dos usuarios, a forma-
¢ao de um mercado estavel, transfor-
mando o Rio Grande do Norte num
Estado onde nédo existe o feiomeno
dos conjuntos habitacionais ‘‘fantas-
mas’’, com casas por ocupar e desti-
tuidos da infra-estrutura necessaria.

O resultado foi também a con-
fianga do Sistema Financeiro de Ha-
bitacdo e o rapido carreamento para
0 Estado dos recursos destinados aos
grandes projetos habitacionais, quer
a nivel de nucleos residenciais ou
conjuntos de apartamentos.

FORA DO ESTADO — A maior pro-
va da eficiéncia do desempenho do
}nocoop-RN na politica habitacional é
Justamente a convite para atuagdo
e€m outro Estado. O Banco Nacional
de Habitagdo, depois de estudar e
examinar os resuitados obtidos pelo
Instituto no Rio Grande do Norte o
convidou para aplicar a sua experién-
Cla na Paraiba. E foi em Jodo Pessoa
que o INOCOOP-RN comegou a sua
atuacao além fronteiras do Rio Gran-
fie do Norte, participando de um pro-
jeto habitacional para a construcéo
de 850 residéncias. Esse projeto ja
esta em fase adiantada de execucio e

P

as primeiras 350 unidades deverao
ser entregues ainda este ano segun-
do as previsbes. Em Campina Gran-
de, também na Paraiba, outro gran-
de projeto residencial foi levado a
efeito com a supervisdao do Instituto
de Orientagdo as Cooperativas Habi-
tacionais do Rio Grande do Norte,
compreendendo 800 casas. Todas as
fases preliminares foram concluidas
com éxito e os trabalhos de constru-
¢ao ja estdo em andamento.

DINAMICA OPERACIONAL — A fi-
losofia de trabalho do INOCOOP-RN
vai bem além da tarefa de construir,
erguer habitagdes sob a sua supervi-
sdo. Em todos os grandes conjuntos
sempre introduz componentes inte-
gracionais, como escolas, area de la-
zer, arborizagdo sistematica, além da
assisténcia social aos moradores,
justamente um dos seus pontos basi-
cos. Dentro desse trabalho assisten-
cial os moradores sdo chamados a
participar ativamente, sempre in-
fluindo nos planos e programas,
atuando e opinando nas reunides.

Enquanto isso, cada trabalho ser-
ve de exemplo para outro e a busca a
melhoria incessante. Agora mesmo o
conjunto habitacional que esta em fa-
se de conclusdo em Ponta Negra (mil
casas) é apontado como padréo, pela
qualidade das unidades e sua funcio-
nalidade.

E foi aindaem Ponta Negra que o
Instituto promoveu uma reuniao, por
quatro dias, em fins de outubro deste
ano, com a presenga de funcionarios
dos escritérios de Mossor6, Campina
Grande, Jodo Pessoa e Natal e diri-
gentes de cooperativas da regido —
num total de 85 pessoas — com a fi-

nalidade de conferir as atividades
executadas e discutir toda a nova te-
matica habitacional. O ciclo de reu-
nides foi intitulado de ‘‘Semindrio de
Atualizagdo de Normas do BNH e
Rotina de Trabalho'’. Todos 0s novos
aspectos da legislagdo habitacional
emanada do BNH foram abordados
para que os funcionérios ficassem
identificados com eles e aptos a uma
atuacdo segura. O resultado foi alta-
mente positivo e ficou acertado que
esse tipo de reunido sera realizado
semestralmente, por sugestdo mes-
mo dos participantes, com a concor-
dancia integral da dire¢do do
INOCOOP-RN.

OS PLANOS PARA 78 — De acordo
comi a sua sistemdtica de planeja-
mento, o INOCOOP-RN ja tem todo o
programa de trabalho pronto para o
préximo ano. E de acordo com o cro-
nograma de trabalho, serdo entre-
gues mais 2.900 casas para 0s mu-
tuartos do Rio Grande do Norte e da
Paraiba.

E como 1978 vai marcar os 10
anos de efetivos trabalhos do Institu-
to em prol da politica habitacional do
Rio Grande do Norte, vai ser possivel
a concretizagdo de um antigo sonho:
a inauguragdo da sede prépria. Os
trabalhos ja estio em fase de conclu-
sdo. A sede prépria do INOCOOP-
RN fica localizada na rua Mossoré e a
sua inauguragdo esta marcada para o
coroamento das festividades que as-
sinalardo a passagem dos dez ancs
de atividades de uma entidade que
tantos e bons servigos tem prestado
ao Estado na consecugio de uma po-
litica habitacional sadia e que, real-
mente, atenda as necessidades da
populagdo.

RN-ECONOMICO




se o seu problema
¢ armario,
Galeria Decgragées
temasolucaoe
garanteainstalacao

Em vez de vocé sofrer com marceneiros e com todas
aquelas dores de cabeca, tranquilize-se com uma solu-
cao definitiva. Prefira armarios modulados.

Vocé esta comprando o melhor, fica livre dos atrazos e
ainda vai terminar pagando menos para ter o melhor
em sua casa.

GALERIA

decoracoes
AVENIDA DEODORO 459

ARMARIOS



SERVICO SOCIAL

O0S NOVOS CAMPOS PARA
ASSISTENTES SOCIAIS

No Rio Grande do Norte o papel de assistentes sociais
ganhou nova dimenséo. O curso de Servigo Social, no
Estado, foi um dos pioneiros em nivel universitario.

Ainda hid um certo precon-
ceito e pouca informagio a respeito
da carreira de Assistente Social. No
curso atual da Universidade Fede-
ral do Rio Grande do Norte os dois
estudantes do sexo masculino que.o
freqiientam sdo africanos, em regi-
me de convénio. Mesmo entre as
n}ulheres prevalece a desinforma-
€20 que gera o preconceito € o cur-
so fica sempre na posi¢io de uma
das iltimas opgdes nos vestibula-
res. O sentimento sé desaparece
quando o estudante — alids, a estu-
dante na quase totalidade — inicia
O curso e depara-se com um curri-
Cu!o bastante puxado, onde entram
Psicologia, Estatistica, Filosofia,
Sociologia.

Por que, atualmente, o pa-
Pel da Assistente Social é da maior
Importincia na sociedade que se
complexifica e exige um vasto con-
tingente de especialistas no campo
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O curso na UFRN comeca a ganhar mals importincia e a ser mais concorrido

das relagoes humanas para atuar
como elemento integrador. No Rio
Grande do Norte, o campo de ativi-
dades para assistentes sociais cres-
ceu muito, tanto no setor piblico
como no privado e até os conjuntos
residenciais estao utilizando os
seus servigos dentro de uma nova
filosofia comunitaria surgida com
os grandes niicleos de moradias.

PIONEIRISMO — Reconhecido co-
mo curso superior pelo Decreto n®
35.311, de 2 de abril de 1954, ele é

pioneiro no ensino universitirio do
Rio Grande do Norte. A Escola de
Servigo Social foi instituida no Rio
Grande do Norte pela Juventude
Catdlica Brasileira de Natal em 2 de
junho de 1945. Foi a quarta do
Brasil, com a finalidade de formar
técnicos especificos para o setor. S6
dois anos apds a sua instituigdo é
que a Escola conseguiu a sua per-

sonalidade juridica, com o registro
dos seus estatutos no 1° Cartdrio
Juridico da Comarca de Natal, sob
on® 72, em 2 de maio de 1947 e re-
conhecida como de utilidade publi-
ca pela Lei n° 01, de 10 de novem-
bro de 1948. Mas o reconhecimento
como ensinode aivel superior ocor-
reu a partir do Decreto 35.311, de 2
de abril de 1954.

Em 1956, com a fundagio da
Universidade Federal do Rio Cran-
de do Norte, a Escola de Servigo
Social integrou uma de suas unida-
des, como agregada, tendo a Ju-
ventude Feminina Catdlica doado
todo o patriménio pedagégico, o
imével e a sua biblioteca, naquela
época considerada uma das melho-
res de Natal. A federalizagao da Es-
cola ocorreu em 21 de outubro de
1969, através do Decreto n°® 997.
Com a Reforma Universitdria — re-
solucdo n® 02/74, de 04 de feverei-
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ro de 1974, do Conselho Universita-
rio — ela foi transformada em De-
partamento de Servigo Social do
Centro de Ciéncias Sociais Aplica-
das.

NOME ERRADOQO — A primeira au-
la do curso de Assistente Social no
RN foi proferida pelo atual arcebis-
po de Natal, Dom Nivaldo Monte.
Para ele, a denominacio de ‘‘Assis-
tente Social’’ é errada.

— O nome certo deveria ser
Servidor Social, por tratar-se de
profissional que visa estimular a
sua clientela a uma atitude critica
objetiva e reflexiva acerca das cau-
sas e efeitos dos problemas sociais
com o fim de promover as necessa-
rias mudancas no meio social. Esse
profissional também se envolve na
busca de solugdes para problemas
imediatos concernentes a pessoas
ou grupos em estados carenciais ou
situa¢oes de emergéncia, — decla-
rou Dom Nivaldo.

Assegurou que ji enviou su-
gestio ao Congresso Nacional no
sentido de ser promovida a mudan-
¢a do nome para Servidor Social. E
quanto ao aspecto especifico das
caracteristicas do curso no Rio
Grande do Norte disse que ‘‘costu-
mo dividi-lo em trés fases: a pri-
meira, com a Juventude Feminina
Catélica, a segunda, com a criagao
da Universidade Estadual e a ter-
ceira, com a Universidade Fede-
ralt’.

E, falando sobre as diferen-
¢as qualitativas verificadas no de-
correr dos anos, em relagao ao cur-
so, afirmou:

— Enquanto no Brasil, no
inicio, o servi¢co social tinha um
sentido religioso, no Rio Grande do
Norte a conota¢ao era mais promo-
cional, de ajuda ao povo. A tendén-
cia agora € a de melhorar sempre,
pois s6 agora o profissional tem um
campo maior de trabalho a sua
frente. Antigamente era muito difi-
cil. Hoje vemos uma consciéncia
maior do povo ao encarar a profis-
sdo. A ascensdo, portanto, é nor-
mal.

O CAMPO — Efetivamente,
o campo de trabalho para um técni-
co em Servigo Social é bem promis-
sor. Hospitais, escolas, conjuntos
habitacionais, empresas publicas e
privadas estdo requisitando os ser-
vicos desses técnicos. A Confec-
¢oes Soriedem estd introduzindo
um setor de assisténcia social e, se-
gundo o diretor de Recursos Huma-
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nos da empresa, Sr. Jefferson Cor-
reia de Araijo, ‘‘para nds a assis-
téncia social tem um amplo papel
dirigido ao individuo a fim de orien-
ta-lo”’.

— O setor — informou ele
— colabora com as metas dos
Recursos Humanos, para ir orien-
tando profissionalmente o indivi-
duo e compatibilizd-lo com o traba-
lho de acordo com a sua formagao.
A participacio de assistentes so-
ciais aqui foi uma experiéncia que
apresentou bons resultados.

Também na selegao e treina-
mento de pessoal, na Soriedem, as-
sistentes sociais tém atuado, ndo sé
acompanhando a evolugio do fun-
cionario, como organizando progra-
macoes recreativas.

Essa participagdo mais in-
tensa de assistentes sociais nas ta-
refas da sociedade atual é vista pe-
1a professora Bilga de Souza Bar-

Dom Nivaldo: a primeira aula

ros, diretora regional do SESC, in-
tegrante da atual diretoria da Uni-
versidade Federal do Rio Grande
do Norte e concluinte da turma de
1960. No que se refere especifica-
mente ao SESC, acentuou:

— Estamos partindo para
novos horizontes. O principio fina-
listico é a promog¢ao do bem-estar
social da clientela diretamente vin-
culada a entidade.

No SESC os técnicos em Ser-
vico Social tém as seguintes fun-
¢oes: Direcao — dividida em Regio-
nal e Intermedidria; Coordenagio;
Execucao; Atuacao.

A Divisao de Orientagiao So-
cial tem como diretora uma assis-
tente social, que coordena todo o

trabalho técnico. Ha trés coordena-
dorias, assim discriminadas: CE/1
— trabalho social da empresa,
atendimento em grupo, cursos €
ac¢do comunitaria. Este setor é coor-
denado por quatro assistentes so-
ciais, além de estagiirios; CE/2 —
ensino supletivo,cultura. Funciona
com uma assistente social ¢ uma
pedagoga; CE/3 — educagio fisi-
ca, recreagio. E coordenado por
uma assistente social.

O CURSO, HOJE — A definicao di-
datica do Curso de Servigo Social
da UFRN é a formacao de profissio-
nais para atuagdo junto as estrutu-
ras psicossociais, visando a partici-
pac¢ao do homem como sujeito na
superacao de situagdoes-problemas.
Caracterizam a profissdo de Assis-
tente Social: analise e diagndsticos
dos problemas sociais, orientando e
assessorando a populacdo atendida
no planejamento e execugio de pro-
gramas; investigagdo das causas e
natureza das dificuldades que em-
prestam ao individuo, grupos e co-
munidades, analisando suas carac-
teristicas e as do meio onde estdo
inseridos; motiva¢ao e mobiliza¢iao
de individuos e grupos objetivando
oferecer elementos que possibili-
tem o desenvolvimento do grau de
consciéncia da popula¢do atendida
para o assumir de uma responsabi-
lidade social; participagdo de equi-
pes interprofissionais para a plani-
ficagao de politicas sociais que con-
tribuam para a mudanca de estru-
turas; orientagao aos individuos e
grupos para o melhor uso dos re-
Cursos sociais.

A drea de atuagio dos assis-
tentes sociais €: prestacio de servi-
cos diretos a individuos, grupos e
comunidades; planejamento social,
através da participagido em equipes
interproﬁssionais envolvidas na
elaboragio e execugio de progra-
mas e projetos especificos, vincula-
dos a uma planificagio nacional.
Para o treinamento dos seus alunos
a Universidade mantém convénios
com 17 organizagdes da Comunida-
de, como SESC, LBA, SAR, SESI,
INOCOOP, Hospital das Clinicas,
Hospital Colénia, Clinica Pedagégi-
ca, INPS, etc.

No momento, o curso de
Servigo Social conta com um total
de 210 alunos. J4 formou 396 Assis-
tentes Sociais. Tem 32 docentes,
estando grande parte realizando
curso de mestrado no pais e no ex-
terior. l
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Saude
em palavras
e hUmeros.

Aqui estd o Relatério de Atendimento deste ano, até o més
de Outubro. Um resumo expressivo e eloqgiiente do que
a GOLDEN CROSS realiza, sempre dentro do principio
de livre escolha do médico e do Hospital da preferéncia
e confianca de seus Associados.

MOVIMENTO ATE OUTUBRO/77

MES PESSOAS DIARIAS DESPESA
INTERNADAS | HOSPITALARES MENSAL

JANEIRO 1.329 7.270 Cr$ 21.532.257,00

FEVEREIRO 1.546 8.123 Cr$ 22.400.990,00

MARCO 1.569 8.487 Cr$ 24.829.871,00

ABRIL 1.158 6.471 Cr$ 17.310.944,00

MAIO 1.370 7.373 Cr$ 22.736.941,00

JUNHO 1.378 7.734 Cr$ 25.301.182,00

JULHO 1.375 7.733 Cr$ 27.166.809,00

AGOSTO 1.513 7.823 Cr$ 30.830.193,00

SETEMBRO 1.567 8.297 Cr$ 29.836.505,00

OUTUBRO 1.248 6.107 Cr$ 27.068.600,00

TOTAL ATE
OUTUBRO 14063 75418 Cr$ 249.014.292,00

Tol.: 42.3888 — Friburgo —~ Tel.: 6013 — Brasilia Florianépolis — Tel.: 22.7403 —~ Blumenau -

- Tel.: 224.4233 Tel.: 22.5686 — Salvador — Tel.: 247.7378
b "'fu:".;':;:'r: Y.QI 212.8740 Recife — Tel.: 24.3990 -~ Natal ~ Tel: 222-0870.

Golden Cross

ASSISTENCIA INTERNACIONAL DE SAUDE

Rio de Janeiro Vitéria = Tol.: 3.5762 — Porto Alegrs — Tel.: 24.9631
e Afoenediviu 3 sy e Pelotas — Tel.: 2.4054 — Curitiba — Tel.: 22.4021




ARTIGO

SFH: O INTERESSE SOCIAL
NA LUTA CONTRA A INFLACAO

Jorge Ivan Cascudo Rodrigues

Através da Resolugdo 386 do
Conselho Monetdrio Nacional, da-
tada de 21.07.76 e publicada no
D. 0. U. de 28.07.76, importante
providéncia foi tomada, de acordo
com a politica financeira do Gover-
no Federal, visando, especialmen-
te, a redugdo dos indices inflaciond-
rios, com a finalidade de regular
empréstimos celebrados com em-
presas imobilidrias/construtoras,
consideradas em sentido amplo.

As medidas postas em prdti-
ca, hd mais de um ano, geraram um
clima de receio entre as empresas
de construgdo civil, ja que algumas
portas de financiamento chegaram
a ser fechadas ao setor, no reconhe-
cido esforgo do Governo de nao so-
mente conter, mas de reduzir as
causas e os efeitos da inflagdo que
vinha se soltando.

De conformidade com essa
mesma politica anti-inflaciondria,
em abril do corrente ano o Banco
Nacional da Habitagdo, por inter-
médio da Diretoria que supervisio-
na a drea de Poupanga e Emprésti-
mo, baixou Instrugdo de n° 02/77
estabelecendo prioridades para
aplicagdo de sua verba or¢camentd-
ria, na concessdo de empréstimos,
assisténcia financeira e refinancia-
mento as entidades integrantes do
Sistema Brasileiro de Poupanga e
Empréstimo.

Com base nisso, o BNH, que
comanda o Sistema Financeiro da
Habitagdo, fixou como prioridade
1, para atendimento aos pedidos de
refinanciamento dos seus Agentes
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Financeiros, aqueles que nao exce-
dam a 1.100 UPC's, por unidade
habitacional. Se considerarmos que
o valor atual da Unidade Padrdo de
Capital é de Cr$ 227,15, para este
trimestre, chegaremos facilmente a
conclusdo de que o Banco Nacional
da Habitagio dd preferéncia as
operagdes que tenham por base o
financiamento de unidades habita-
cionais de valor ndo superior a
Cr$ 249.865,00.

Por oportuno, lembramos
que, anteriormente, hd menos de 1
ano, o limite mdximo de financia-
mento, por unidade, era de 3.500
UPC's que, ao valor de hoje, seria
da ordem de Cr$ 795.025,00.

Entendemos que, se por um
lado as medidas restritivas de cré-
dito, impostas pelo Governo Fede-
ral, inquietaram o setor da constru-
¢do civil, por outro, na drea dos
Programas Habitacionais de natu-
reza social o que houve foi a trans-
feréncia de faixgs de financiamen-
tos. Ao invés de um limite mdximo
de 3.500 UPC's, o BNH ndo deixou
faltar recursos as dreas de interes-
se social, com um limite de 1.100
UPC'’s, preferencialmente, poden-
do alcangar as 2.250 UPCs’
(Cr$ 511.087,50), por unidade, de-
pendendo, obviamente, da escala
de prioridades prevista na referida
Instrugao do Diretor Supervisor da
Area de Poupanca e Empréstimo
do BNH.

Com efeito, o interesse so-
cial falou mais alto, em todos os
sentidos, na batalha contra a infla-

¢do. Em iultima andlise, o BNH dei-
xou de financiar uma casa de
Cr$ 795.025,00, para oferecer
aporte financeiro a 3 habitagées de
Cr$ 249.865,00. E claro que com
isso, o Governo nao deixou que a
industria da construgdo civil paras-
se, evitou o desemprego em um se-
tor que absorve contingente ex-
pressivo de mao-de-obra e conti-
nuou a oferecer casa propria aque-
les que, pelos seus niveis salariais,
s6 podem realizar o maior sonho,
com financtamento a longo prazo e
habitagdo a prego de custo.

A propdsito, o Rio Grande
do Norte é bom exemplo. Gragas ao
trabalho executado pelos Agentes
Financeiros do SFH e do INOCOOP
deste Estado, aliado a demanda de
mercado e aos elevados indices de
pontualidade no pagamento das
prestagoes mensais pelos mutud-
rios, a industria da construgdo civil
norte-riograndense ndo tem recla-
mado das providéncias tomadas pe-
lo Governo, em sua linha de agdo
contra a inflagdo.

Efetivamente, cerca de
15.000 operdrios trabalham, hoje,
nas empresas de construgdo, em
nosso Estado. Por conta dos vdrios
projetos de Cooperativas, sem fa-
larmos nos créditos isolados, atual-
mente hd dificuldades em se conse-
guir operdrio, principalmente ser-
vente, para as obras que se cons-
troem em Natal e no interior. E po-
deriamos citar como dado a infor-
magdo de que, enquanto o custo le-
gal da hora normal de um servente,
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em Natal, é de Cr§ 3,28, vem sen-
do pago um valor superior: de
Crs$ 3,70 a Cr$ 3,80, enquanto
em Mossord custa até Cr§ 4,00 e
Crs 4,50. A hora de um pedreiro
em Natal estd variando de
Cr$ 8,00aCrs 9,00, muito acima
do acordo salarial que ndo chega a
Cr$ 6,00. A hora de um carpintei-
ro de obras estd em torno dos
Crs 10,00.

E arazdo disso estd alinhada
nas consideragées acima, como
consegqiiéncia da politica habitacio-
nal do Governo Federal, voltada,
agora, com objetivos eminente-
mente sociais para o desejo maior
da classe trabalhadora: a casa pré-
pria.

Os niimeros confirmam ple-
namente: no momento, em Natal,
estdio sendo construidos vdrios
Conjuntos de Cooperativas Habita-
cionais, merecendo destaque os se-
guintes:

Ponta-Negra — 1.837 casas,
devendo ser entregues 1.002 em
margo de 78 e o restante ao longo
do mesmo ano — valor até hoje —
Crs 434.218.122,80 — Agente Fi-

nanceiro: BANORTE — Crédito
Imobilidrio S/A;

Cooperativa da Universida-
de — 252 unidades — Valor
Cr$ 96.297.516,70 — Agente Fi-
nanceiro: BANORTE — Crédito
Imobilidrio S/A;

Alagamar — (Ponta Negra)
— 158 casas, com entrega prevista

para 7 — Valor: Cr§
54.198.217,15 — Agente: APERN;
Hermes da Fonseca — 60
apartamentos, com entrega em
margo/78 — Valor: Cr$

34.448.433,25 — Agente: BANOR-

TE — Crédito Imobilidrio S/A.

Como perspectiva mais im-
portante, fazemos questio de re-
gistrar que poderd ser construido,
em 1978, o Conjunto de Cooperati-
va “‘Vale do Pitimbu’’, com um to-
tal de 4.500 a 5.000 casas, com to-
das as unidades jd vendidas, ha-
vendo uma lista de espera de igual
nimero, numa demonstragio da
grande demanda habitacional de
Natal.

No interior, estd sendo cons-
truido um Conjunto de 100 casas de
Cooperativa em Currais Novos, en-

quanto estd sendo aprovado um
Conjunto de 200 casas, também de
Cooperativa, para a cidade de Mos-
sord.

Engquanto isso, na faixa mais
baixa de saldrios, de atuagdo direta
da COHAB-RN, também, com boa
performance, o volume é bem ex-
pressivo. Neste ano de 77, jd foram
produzidas e vendidas: 5.500 uni-
dades, no valor global de Cr§ 350
milhées, estando programadas, pa-
ra inicio em janeiro de 78, 3.000
unidades, em todo o Estado, num
montante de Cr§ 270 milhées.

Pelo visto, a indistria de
construgdo civil do Rio Grande do
Norte ndo sofreu os efeitos da Re-
solugdo 386 de 1976. Pelo contrdrio,
com a atuagdo do Sistema Financei-
ro da Habitagdo, as nossas empre-
sas construtoras continuam utili-
zando, plenamente, sua capacidade
de produgdo e, cremos nds, fazendo
bons negdcios.

Isso nos dd alento e confian-
¢a para enfrentarmos um novo ano
de luta contra a inflagdo, tendo co-
mo objetivo maior o bem comum, o
interesse social. =

COM A NOVA LINHA MASSEY FERGUSON ESTA CADA
VEZ MAIS FACIL FAZER AGRICULTURA!

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL S/A

MATRIZ: Rua Teoténio Freire, 283
NATAL — RIO GRANDE DO NORTE
FILIAL - Rua Alfredo Fernandes. 4
MOSSORO—RN
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0 ESFOR(O DE PRODUIZIR,
0 ESFOR(O DE DIVULGAR.

O esforgo na produgio de riquezas para alimentar
o desenvolvimento econdmico do Rio Grande do
Norte e do Brasil tem sido a marca padrido das ati-
vidades do Grupo Nora-Lage.

Unindo o esfor¢o do homem e da técnica, a Henri-
que Lage Salineira do Norte S/A extrai do sal a
produgdo econdmica que torna o Estado lider no
setor.

Com atividades diversificadas — na produgao e re-
fino do sal, na indidstria quimica e na metalurgia
— 0 Grupo Nora-Lage compreende também o es-
forgo de divulgar.

E tem orgulho em voltar a parabenizar a revista
RN-ECONOMICO por mais um aniversirio de
existéncia.

Industrias Quimicas Anhembi

Henrique Lage Salineira do Nordeste S/A
Indastria Metallrgica Forjaco S/A

Refinaria Sal Ita S/A




Em oito anos a Soriedem passou
de uma pequena fabrica localizada
na Ribeira — onde funcionava num
pequeno prédio adaptado, com 25
maquinas de costura em constante
atividade — para um complexo in-
dustrial dos mais modernos em area
de 14 mil metros quadrados na
BR-101, logo na saida de Natal, em-
pregando 1.500 pessoas e produzin-
do confecgdes da mais alta qualidade
€ com aceitagdo em todo o pais. O
que motivou essa expansdo e anima
a empresa a preparar-se para novas
etapas é, segundo os seus diretores,
a permanente preocupagdo com o fa-
tor humano, traduzida numa filosofia
de promocdo social e estimulos ao
desempeni:o operacional responsa-
Vels pela qualidade dos produtos So-
riedem.

Além da unidade industrial de
Natal, a Soriedem esté implantando
e€m Jardim do Seridé outra fabrica,
Numa drea de trés mil metros qua-
grados € capacidade para absorver
f00 Operarios, que devera entrar em
ase de funcionamento no principio
do préximo ano. Essa unidade vai
melhorar bastante o mercado de em-
Prego naquela area, bem carente de

iniciativas no género.
B ——

SORIEDEM, UMA EMPRESA
SEMPRE EM EXPANSAO

R e

As instalagbes da Soriedem foram ampliadas a fim de atender & sempre crescente procura dos seus produtos

AMPLIAGCAO E INOVACAO — Até
o inicio deste ano a fabrica da Sorie-
dem em Natal ocupava uma area de
sete mil metros quadrados de area
construida, quando foi concluida a
ampliagdo para o seu espago atual.
Ao mesmo tempo em que se proces-
sava essa ampliagao, foi langada uma
série de inovagbes em sua linha de
produgado, diversificando-se a linha
jovem paralelamente a criagdo de
produtos mais requintados, sébrios.
A necessidade da ampliagdo surgiu
com o crescente aumento da capaci-
dade de absorgdo do mercado. A pro-
cura, pois, chegou a superar a oferta
e dai as providéncias para o dimen-
sionamento da produgéo.

RAZOES DO CRESCIMENTO — Na
explfcagdo de um dos diretores da
empresa, 0 seu crescimento tem se
processado dobrando o seu espago fi-
sico para que a produc¢do se aproxi-

.me mais do mercado, providencian-

do, simultaneamente, a melhoria da
qualificagdo do seu pessoal através
de cursos internos e externos.

— Temos nos empenhado tam-
bém — declarou um dos diretores da
Empresa na diversificagdo da linha
de producdo para identifica-la me-
lhor com a juventude, com a faixa

da sobriedade e requinte, sem que
isso implique no menor descuido
com a nossa tradicional qualidade.

Detendo-se em outras explica-
¢6es sobre como tem crescido a So0-
riedem, acrescentou o mesmo dire-
tor:

— Mantendo servigos de assis-
téncia médica, odontoldgica e social
para o bem-estar do seu pessoal, ins-
talando parque de esporte e recrea-
¢do para proporcionar mais condi-
¢Oes de lazer aos seus colaboradores
e familiares, oferecendo permanente
treinamento interno para costurei-
ras, supervisores, etc., prestigiando
os 6rgdos de classe, entidades gover-
namenteis e a comunidade a que per-
tence, cumprindo rigorosamente o
cronograma de aplicagdo relativa a
recursos proprios e aos oriundos de
incentivos fiscais e financeiros.

E concluiu, dizendo:

— O resultado desses fatores nos
credenciam a uma mais ampla e vi-
gorosa esperanca de continuar cres-
cendo no préximo ano, ao lado dos
que promovem o desenvolvimento da
comunidade.
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TRANSITO

Transito de Natal: criticas
diminuem. Esta tudo bem?

Com independéncia financeira e administrativa, o
Detran esta com mais flexibilidade para executar seus
planos. Ja surgem até alguns timidos elogios ao
transito de Natal, onde existem mais de 26 mil veiculos
registrados.

A nova sinalizacdo implantada teve criticas. Mas o resultado foi positivo

Em nenhuma cidade ha sa-
tisfagdo com o transito. Todo moto-
rista, profissional ou amador, ex-
travasa sua insatisfacio em frases
explosivas contra as autoridades de
trinsito, embora muitas vezes a
culpa pelos problemas seja dele
proprio. Natal, como é dbvio, nao
foge a essa regra. Contudo, ja se
pode notar um relativo reconheci-
mento de que o famoso Plano Dire-
tor do Transito da cidade, elabora-
do pelo engenheiro cearense Fer-
nando Pamplona, ja apresenta al-
guns resultados positivos apesar de
ainda estar em processo de implan-
tag¢do. Os reparos que tém sido fei-
tos situam-se mais em determina-
dos aspectos do sistema de sinali-
zag¢ao que nao teria sido bem apre-
endido pelos motoristas. No entan-
to, confiam os técnicos do Deparfa-

.
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mento de Engenharia do Detran
que a adaptagdo ocorrera e, final-
mente; se obterd a harmonizac¢io
tao desejada entre a técnica e o res-
peito as normas basicas do trinsito.
MAIS FLEXIBILIDADE — O resi-
duo de reconhecimento pelo traba-
lho do Detran ja € o suficiente para
animar o seu diretor, Sr. Gastao
Mariz. Suficientt, levando-se em
consideragao que a norma € o des-
conhecimento e a critica sistemati-
cas. Essa animagao € ainda mais
acentuada porque, segundo declara
a RN-ECONOMICO, o Detran
tem, agora, uma flexibilidade bem
maior para a execucao de seus pro-
jetos porquanto é, na pratica, auto-
nomo.

—*“0 nosso departamento
tem, agora, uma estrutura total-
mente diferente dos anos anterio-

res. Nossa autonomia nos possibili-
ta sempre a oportunidade de um
desenvolvimento dos trabalhos sem
interferéncias, baseados em estu-
dos realizados por equipes especia-
lizadas’’, disse o diretor do Detran.

Trata-se, enfim, de uma au-
tonomia possibilitada pela capaci-
dade que o 6rgao tem de capitali-
zar-se e reunir recursos financeiros
para aplicacio em seus projetos.
De um custo total de Cr$
2.900.000,00 do Plano Diretor de
Transito, ele aplicou Cr$
2.200.000,00, sem que houvesse
necessidade de participagdao gover-
namental, pois foram recursos fi-
nanceiros préoprios, ‘‘oriundos da
cobranga de taxas e do fundo de
participac¢do da Taxa Rodovidria’’.

A independéncia adminis-
trativa e financeira tem outras van-
tagens. Uma das maiores é a que
permite agir'com rapidez na execu-
¢ao dos projetos. Por exemplo: a
capacidade de dispor do dinheiro e
da decisao rapida permitiu que o
Detran adquirisse logo todo o mate-
rial destinado a execugdo dos proje-
tos técnicos do Plano Diretor, ime-
diatamente apés a sua aprovagao
definitiva pelos seus préprios técni-
cos. O resultado pratico disso foi
que houve uma compatibiliza¢ao
com os precos reais estimados, pelo
fato de, formado o estoque, ter sido
contornado o problema dos aumen-
tos. Conseqiientemente, pode-se
dizer que houve economia.
CRITERIO — A flexibilidade expli-
cada pelo Sr. Gastio Mariz e a au-
tonomia financeira e administrativa
do Detran nao significam que se
prescinda de uma sistematica buro-
cratica. O érgio, efetivamente, se
compartimentou a fim de definir
com precisdo as responsabilidades.
Assim foi criado o Departamento
de Engenharia cuja missdo é, justa-
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mente, encontrar solugoes técnicas
compativeis com o desenvolvimen-
to do transito de Natal.

— Todo problema surgido
no transito da Capital — nota o Sr.
Gastao Mariz — s6 tem a sua solu-
¢do apontada com base nos estudos
e observagoes da equipe de enge-
nharia.

Esse cuidado e rigor técnico
é, em algumas oportunidades —
segundo ainda revela o Diretor do
Detran — confundido com o tradi-
cional emperramento burocratico.

— Na realidade — acrescen-
ta ele — essa burocracia é necessa-
ria porque, com a nova estrutura,
*ada equipe tem a responsabilida-
de de apresentar as suas solugdes
€, portanto, tem de cercar-se de to-
dos os cuidados, estudando-as com
rigor. Cada departamento respon-
de por um setor especifico e indica
as solugoes que considerar conveni-
entes.

O PLANO — O Plano Diretor do
Transito de Natal foi, na esséncia
de suas raizes, a conseqiiéncia da
nova filosofia do Detran de encon-
trar solugoes absolutamente técni-
cas para um problema que, de certo
modo, tem boa parte de sua causa
na inconseqitiéncia do comporta-
mento humano. Foi contratado o
escritorio do engenheiro Fernando
Pamplona em razio dos seus ante-
cedentes como técnico de reconhe-

cida capacidade, sendo a sua prin-
cipal credencial o ordenamento do
transito de Fortaleza, considerado
um dos mais disciplinados do pais.
Essa atitude foi uma demonstracao
de que as autoridades do trinsito
no Rio Grande do Norte estavam
dispostas a aceitarem um processo
de reciclagem e atualizacdo com
vistas ao bem do transito natalense
e do proprio Estado. O trabalho da
cquipe de Pamplona também foi
submetido a apreciagao do Depar-
tamento de Engenharia do Detran,
antes de receber o sinal verde para
a sua execugao.

Em seus fundamentos basi-
cos, o Plano Diretor procurou racio-
nalizar o transito da Capital, esta-
belecendo normas para as vias
prioritdrias e preferenciais — ge-
ralmente consideradas ‘‘pontos ne-
gros’’, no jargao dos técnicos — e
determinando um sistema de sina-
lizagdo especifico nos cruzamentos
mais problematicos. O sistema foi
complementado com um esquema
especial de sinalizag¢ao, através de
modelos de placas.

Os técnicos de Pamplona
nao se aventuraram a um planeja-
mento de ponta a ponta. Simples-
mente estabeleceram as regras ba-
sicas e deixaram bastante margem
para a criatividade e o poder de ob-

servacao do pessoal do Departa-
mento de Engenharia do Detran.

-— O restante do Plano, de-
talhes do projeto e a implantagio
roram feitos aqui mesmo, — obser-
va o Sr. Gastao Mariz.

PROBLEMAS — E claro que o Pla-
no Diretor nao solucionara todos os
problemas do trinsito de Natal,
mesmo porque as situagdes novas
surgem a cada momento e, de outro
lado, hd questoes vinculadas a pré-
pria estrutura fisica da cidade. E o
caso da Ribeira.

Gastao Mariz: surpreso com os elogios

Além do trdnsito e os pro-
blemas que ocasionalmente 0s
veiculos apresentam, o maior
pesadelo dos motoristas — pro-
fissionais e amadores — é o da
multa. Ndo sdo meridianamente
claros os critérios a que os guar-
das de trdnsito recorrem para a
aplicagdo de multas, afora os ca-
s0s mais gritantes de infragoes
como avangos de sinais e esta-
cionamentos proibidos. Por isso
0 computo geral das multas sem-
pre é contestado pelos ‘‘infrato-
res’’ e jd tém ocorrido inumerd-
veis casos de incorregoes — aqui
e em todo o pais — em que car-
ros sao ‘‘flagrados’’ em tal ou
qual irregularidade quando, na-
quele exato momento estavam

| na garagem do seu dono.

Multa por computador mas
com o direito a apelacao

Agora, anuncia-se uma mo-
difica¢do nessa sistemdtica, que
vai vigorar a partir de janeiro do
préximo ano. Uma modificagdo
que, a primeira vista, pode as-
sustar. vs moniantes mensdais
das multas serdo enviados pelo
Correio para serem pagos no
BANDERN. Contudo, a vanta-
gem estd no complemento dessa
sistemdtica: vai funcionar tam-
bém a Junta Administrativa de
Recursos de Infragoes — JARI,
cuja finalidade é a de receber os
argumentos dos ‘‘infratores’’ e
julgd-los se tém, ou ndo, proce-
déncia, como uma espécie de
tribunal de apelagdo. Se houver
procedéncia no recurso/apela-
¢do, a multa — ou as multas o
serd cancelada. Em caso contrd-

rio, a pena serd confirmada, in-
clusive com prazos fixos para pa-
gamento.

AS NOVAS NORMAS — Esse
novo sistema jd vem sendo ado-
tado em algumas cidades do Sul
do pais com algum sucesso, se-
gundo os técnicos. O Departa-
mento de Trdnsito, depois de
realizar os levantamentos neces-
sdrios, concluiu pela viabilidade
de sua aplicagdo também no Rio
Grande do Norte. O processo de-
pende, basicamente, dos servi-
¢os de computagdo eletrénica e,
para tanto, o 6rgdo recorreu aos
servigos da DATANORTE, en-
tregando-lhe todos os elementos
para a elaboragdo do esquema a
ser executado.

Segundo as explicagées dos
técnicos, a sistemdtica da aplica-
¢do das multas, a partir da ob-
servagdo dos guardas de trdnsi-
to, ndo sofrerd grandes modifi-
cagoes. Primeiro, o guarda ad-
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— A Ribeira — diz o Sr.
Gastdo Mariz — é o grande desafio
do Detran. L4, certas solugdes fica-
ram adiadas porque houve demora
na implantagio do projeto para a
Hermes da Fonseca — demora esta
por sua vez causada pelo grande
volume de servigos, como o plano
de sinalizagdo, reformulagio no flu-
x0 do transito, etc. Contudo, todos
os estudos para a Ribeira serio rei-
niciados o mais breve possivel.

Ja os problemas internos do
Detran nao foram inteiramente so-
lucionados, segundo assegura o
seu diretor:

— O problema de espago,
por exemplo. O atual prédio do De-
tran ja ndo comporta mais a nova
estrutura. Tanto € assim que a dire-
¢do e alguns departamentos ja fo-
ram transferidos para outro prédio
na Alexandrino de Alencar. Isso
nio solucionou o problema. Foi
apenas um paliativo para o momen-
to, vez que a solugao definitiva sur-
gird apenas com a construcgdo do
novo prédio-sede — ja em cogita-
¢do para o préximo ano, num terre-
no que o 6rgao possui na Cidade da
Esperancga, informou o Sr. Gastao
Mariz.

O novo prédio permitira o
descongestionamento da estrutura

fisica do Detran, prevendo o seu
projeto a.construgao de diversos
blocos e o primeiro a ser implanta-
do é o destinado a sec¢do de Regis-
tro.

Nada disso, contudo, é sufi-
ciente para contornar os problemas
do transito de Natal. Uma cidade
em crescimento apresenta, a cada
momento, novos dilemas e um de-
les, no momento, € o de estaciona-
mento no centro, cuja equagao, se-
gundo a diregao do Detran, depen-
de exclusivamente da Prefeitura e
de seus planejamentos urbanos.
Além do mais, a atribui¢ao do De-
tran nio incluiu apenas o transito
de Natal: é de todo o Estado. E é
assim que, entre seus planos para
este ano, estdo: a) — implantagao
do novo sistema de transito de Cai-
¢6; b) — inicio das obras do novo
sistema de transito de Mossord; c)
— implantacédo de toda a nova sina-
lizagao de Natal, inclusive com a
substituicao das placas indicativas
velhas; d) — elaboragao de projeto
para reforma do transito no Ale-
crim, compreendendo desde a Pre-
sidente Bandeira até as imedia¢oes
do Baldo.

REACOES — Nio é sem razio que
o Sr. Gastao Mariz manifesta a sua
satisfacdo pela quebra na até entdo

monolitica onda de criticas. Afir-
ma, até, que tem recebido congra-
tulagoes entusiasmadas — o que é
positivamente inédito. E ele nao
exagera. A RN-ECONOMICO, para
comprovar, realizou uma rdpida
pesquisa-amostragem, entrevistan-
do alguns motoristas — de taxis, de
caminhdo e amadores. O resultado
foi uma certa aprovagio ao novo
transito da cidade, com os seguin-
tes reparos: muitos locais proibidos
para se estacionar (tdxis), sinais em
€excesso que seriam responsaveis
pelos congestionamentos no centro
(amadores) e falta de uma melhor
disciplina para facilitar a locomo¢io
dos veiculos de grande porte (cami-
nhoes).

Sao reparos, pois, insignifi-
cantes, no entendimento do Sr.
Gastao Mariz, que leva em conside-
ra¢ao os problemas criados para o
trinsito de uma cidade que tem
26.83S carros registrados (e devera
atingir este ano a 28.000) chegando
a uma movimentagio média de 30
mil, em virtude dos veiculos de ou-
tros Estados.

— Isso nos deixa trangiiilos
€ na convicgao de estarmos desem-
penhando bem o nosso papel, —
afirmou o diretor do Detran. u

verte o suposto infrator. O se-
gundo passo # a notificagdo, en-
tregue pessoalmente ou coloca-
da no pdra-brisa do veiculo se o
proprietdrio ndo for localizado.

A outra etapa é a burocrdtica; é
nela que comega a se processar a
modificagdo a nivel de trdmite: o
guarda leva seu taldo com o ca-
nhoto das multas anotadas e o
entrega ao setor competente.
Dai, é feita a triagem — sdo anu-
ladas as multas onde é flagrante
a contradigdo na observagdo, ou
ndo hd caracterizagdo de infra-
¢do as normas de trdnsito, etc.
S6 as multas — garantem os téc-
nicos — efetivamente caracteri-
zadas serdo enviadas para o sis-
tema de computagdo a fim de se-
rem distribuidas pelo Correio
com o aviso da data de paga-
mento no BANDERN. Por sua
vez, o prazo de tolerdncia para o
seu resgate serd de 30 dias.

A APELACAO — Por ironia, a

entrada em cena do computador
na mecdnica da aplicagdo do sis-
tema de multas de trdnsito ndo o
desumanizard. Pois a partir do
recebimento, pelo Correio, da
notificagdo, o suposto infrator
ndo ficard no canto da parede,
na condigdo de paga de qualquer
maneira. Se achar que houve in-
Justiga, pode dirigir-se imediata-
mente a JARI e recorrer. Entdo,
o0 primeiro passo é preencher um
formuldrio, efetuar um depdsito
compulsério correspondente ao
valor da multa a fim de ganhar
condigdo legal para aguardar o
julgamento. Se a Junta Adminis-
trativa de Recursos de Infragdao
julgar a apelagdo justa, mandard
devolver a quantia depositada.

INSTALACAO — A Junta Admi-
nistrativa de Recursos e Infra-
¢oes jd estd instalada. Vai fun-
cionar nas dependéncias das
atuais instalagées do Departa-
mento de Trdnsito. Seu tripé ad-

ministrativo funcionard com um
representante do Conselho Esta-
dual de Trdnsito — que ocupard
a fungdo de presidente da JARI
e ainda ndo foi indicado; um re-
presentante do Detran — jd foi
indicado, o arquiteto Francisco
Marques de Souza; um repre-
sentante do Sindicato dos Moto-
ristas — ainda por indicar. Os
trés terdo a responsabilidade de
Julgar todas as apelagées.

Pelas estatisticas, o maior
nimero de multas no trdnsito de
Natal é com referéncia a estacio-
namento proibido — 65 por cen-
to do total. Avango de sinais vem
em segundo lugar — 25 por cen-
to. Contra-mdo e excesso de ve-
locidade completam os 100 com
10 por cento cada. Os técnicos
reconhecem que ainda ndo hd
condigées de reprimir o excesso
de velocidade. Quando for possi-
vel, o niimero de multas dobra-
ra. &
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UNIMED: Cooperativa de médicos
para servir sem visar lucros

Dr. Tulio Fernandes: Unimed é nova
perspectiva de livre escolha

Um grupo de médicos natalenses
de diversas especialidades decidiu reu-
nir-se para formar uma cooperativa com
a finalidade de prestar servigos a comu-
nidade sem fins lucrativos. Dai surgiu a
UNIMED, entidade que os seus funda-
dores garantem ter uma filosofia pro-
pria, possibilitando o atendimento mé-
dico-hospitalar sem cobranca de taxas
extras, com o cliente retribuindo o ser-
vigo prestado diretamente por determi-
nado especialista, 0 que esta de pleno
acordo com o Cédigo de Etica médico,
totalmente contrario as intermediagoes.

Entidades como a UNIMED exis-
tem em todas as capitais brasileiras e
onde funcionam ha mais de 10 anos
chegam a ter complexos hospitalares
proprios. E o caso, por exemplo, da ci-
dade de Santos, em Sdo Paulo.

A experiéncia tem mostrado que 0
sistema UNIMED apresenta grandes
vantagens, porquanto quando o cliente
paga determinada importancia ela é
realmente revertida integralmente para
0 especialista que o atendeu. Além dis-
so, tem a vantagem de, se ter direito a
atendimento em todo o pais, com pres-
tacdo médica de urgéncia sem qualquer
burocracia e sempre prestada dentro
dos melhores padrdes éticos e cientifi-
cos. Outro aspecto altamente positivo é
que o cliente da UNIMED tem opgdes
quando necessita de atendimento médi-
co: pode escolher o especialista do seu
agrado, nunca Ihe sendo imposto este
ou aquele médico da conveniéncia da
entidade.

O ATENDIMENTO — ‘‘Todos sabemos

Dr. Glay:
nivel técnico de atendimento

Unimed é uma melhoria do

o quanto influi psicologicamente no pa-
ciente um médico de sua confianga'’,
diz um dos participantes da UNIMED,
ao enfatizar uma das propriedades da
cooperativa, que é a de proporcionar
completa condi¢ao de escolha a quem a
ela recorre.

— E pensando nisso — aduziu ele
— que a UNIMED garante sempre o di-
reito de livre escolha. E tem mais: o
atendimento sempre é em consultério
particular e, como paciente particular.
O cliente da cooperativa tem também
completa liberdade na escolha do hospi-
tal.

Outra grande comodidade para o
paciente ¢ a facilidade de atendimento,
nao havendo necessidade de ‘‘guias’’
ou outros entraves burocraticos que
tanto enervam — e mesmo prejudicam
— as pessoas necessitadas de atendi-
mento médico.

Com a carteira da UNIMED o
cliente/beneficiarioe € atendido sem
precisar entrar nas enervantes filas.
0S DIREITOS — Compdem os quadros
da UNIMED em Natal 200 médicos, to-
dos altamente qualificados, incluindo
entre eles professores universitarios e
especialistas concursados na Previden-
cia Social. Toda essa equipe ja esta a
disposigdo, tdo logo o beneficiario se
inscreve na entidade. 24 horas apés a
formalizagdo de sua situacdo ja tem di-
reito também a cirurgia e internacao
nos casos de acidentes pessoais. Por
outro lado, ndo ha qualquer limite de
idade para os beneficiarios.

Outro aspecto importante € que,

Dr. Fernando: Unimed é a simplificacéio
do atendimento médico

sendo as despesas médicas deduzidas
do Imposto de Renda, o investimento
na UNIMED pode ser abatido integral-
mente na declaragéo.

O sistema utilizado pela UNIMED
tem sido consagrado em todo o Brasil,
com beneficios para mais de 1 milhdo
de pessoas que gozam da tranquilidade
de um servigo eficiente.

COMO FILIAR-SE — Para filiar-se a
UNIMED basta procurar a Sociedade
de Medicina e Cirurgia do RN, na Ave-
nida Hermes da Fonseca, 1434, onde
esta funcionando a sede proviséria. A
inscricdo podera ser feita a partir de ja-
neiro, quando sera langado o plano de
vendas. A UNIMED é administrada ex-
clusivamente por médicos, ao cbntrario
de algumas entidades congéneres que
permitem a participagdo de leigos na di-
recdao. No Rio Grande do Norte ela foi
criada em 15 de outubro de 1977, quan-
do visitava Natal o presidente da
UNIMED de Jodo Pessoa, médico Al-
berto Wanderley. Também para o ato
de criagdo esteve presente o presidente
da Confederagdo Brasileira das
UNIMEDs, quando foi eleita a primeira
diretoria da entidade potiguar, tendo
como presidente o médico Gley Noguei-
ra Fernandes.

A UNIMED também se propde a
prestar assisténcia médica as empresas
publicas, privadas e de economia mista,
que assim poderdo contar com atendi-
mento rapido e seguro para os seus fun-
cionarios, implicando menos horas de
trabalho perdidas em virtude da preste-
za dos servigos assistenciais. w
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ESTRADAS

BR-405 E O FIM DO ISOLAMENTO
DA MICRO-REGIAO SERRANA

Ja com os recursos assegurados, a BR-405 vai acabar
com o divdrcio econémico entre a Micro-Regido Serrana
(mais de 200 mil habitantes) e o restante do Estado.

Por falta de estrada pavi-
mentada mais de 200 mil pessoas
da chamada Micro-Regidao Serrana
do Rio Grande do Norte ficam prati-
camente isoladas nas épocas mais
criticas do inverno. Ndo s6 no in-
verno. Normalmente, essa area do
Estado vive num estado de quase
divércio econdmico com os restan-
tes dos municipios porque as suas
facilidades de comunicagao terres-
tre sio mais em relagdo a Paraiba e
Ceara. A efétiva integracao das po-
pulagdes serranas com todo o Rio
Grande do Norte s6 sera possivel
com a construgio da rodovia
BR-405. Por isso, o Governo Esta-
dual desenvolveu uma série de es-
forcos e conseguiu, apesar do regi-
me de contengao de despesas do
Governo Federal’ que atingiu~mui-
tas obras importantes no setor ro-
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dovidrio, os recursos necessarios
para a sua construgao.

Fazendo a ligacdo entre a
BR-304 e BR-230, partindo de Mos-
sord e se estendendo até a fronteira
com a Paraiba, na cidade de Mari-
zopolis, com uma extensao de 250
Km, dos quais 240 Km estdo encra-
vados em territorio norte-riogran-
dense, a BR-405 sera, apds sua
conclusao, a mais importante estra-
da de toda regiao Oeste do Estado.
Tera, segundo o projeto, uma pista
asfiltica de 7 metros de largura em
tratamento superficial duplo, com
camadas superpostas de asfalto e
contara, ainda, com um acostamen-
to de 1,1/2 metro, dando uma pla-
taforma global de 10 metros.

Todo o projeto de viabilida-
de e éstudos de efigenharia perten-
ceram ao Departamento d¢ Estra-

das-de Rodagem-DER, num traba-
lho técnico de alta qualidade. O De-
partamento Nacional de Estradas
de Rodagem-DNER, 6rgio do Go-
verno Federal, executard a obra,
através da Empresa Industrial Téc-
nica-EIT, que foi a vencedora da
concorréncia para os trabalhos de
pavimentagdo, ja estando de posse
de todo o projeto do primeiro sub-
trecho, entregue pelo DER, que
corresponde a 17 Km de extensio,
ligando as cidades de Mossoré e
Umari. A enttega dos projetos para
as etapas seguintes sera feita pos-
teriormente, no mais tardar até o
més de margo, conforme informa-
¢ao do Major Hélio Rocha, Diretor
do DER.

RECURSOS — Num momento em
que o Governo estid empenhado em
samar as dificuldades financeiras do
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pais, adotando uma politica de con-
tengao em todos os setores, o Rio
Grande do Norte foi aquinhoado
COm 0S recursos necessarios para a
construgao da BR-40S.

O motivo inicial de certa in-
quietagao pela incerteza da libera-
¢ao, ou nao, da verba para a execu-
¢ao dos servigos, desapareceu des-
de 0 momento em que o Presidente
Geisel garantiu que os trabalhos
seriam realizados.

No momento, os recursos ja
foram liberados para o DNER ini-
ciar os servigos constantes do pri-
meiro subtrecho Mossoré-Umari,
que devera acontecer o mais rapido
possivel para aproveitar as condi-
g()CS do tempo, favoraveis nesta
¢poca do ano, uma vez que, inicia-
da a fase de inverno, se torna im-
possivel os trabalhos em virtude
das caracteristicas do terreno -que
naquela regiao se torna totalmente
alagado.

O total do custo or¢amenta-
rio foi fixado em Cr$ 60.000.000,00,
valendo salientar que a BR-405, foi
a inica estrada em todo o pais que
teve a liberagio dos recursos para
t;xecucﬁo dos seus servigos, numa
€poca em que eles foram negados
para a construcao de qualquer ou-
tra estrada, em todo o Brasil.

IMPORTANCIA — Como metas
prioritarias do Governo do Estado
existiam dois projetos em estudos
no setor de estradas. Um, também
de grande importincia, era o da
BR-226, de orgamento bastante ele-
vado e dificil de ser executado em
virtude das caracteristicas rochosas
da maioria dos trechos, das gran-
des elevagoes que teriam de ser
baixadas e dos aterros que seriam
feitos. Outro, também importante
(para muitos em menor escala que
0 anterior), era estabelecido para a
BR-40S, que exigia um or¢amento
muito menor que o da BR-226 e,
praticamente, nenhuma dificulda-
de oferecia em seu terreno, para
que os servicos fossem executados,
exigindo menor volume de mao-de-
obra.

Apés examinar os dois pro-
jetos, e levando em con51dera<;ao
principalmente o fator mais impor-
tante, que era a nova politica eco-
nomica do Governo Federal, o Go-
verno do Estado resolveu apresen-
tar apenas o projeto da BR-405,
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pois tinha a convic¢ao de sua apro-
vacao, dado o cuidado que teve em
nao colocar para exame uma obra
de alto custo que, embora de im-
portincia também prioritdria, tor-
naria impossivel sua realizagao, de-
vido as circunstancias econémicas
atuais do Pais.

Foi por esta razao que o Go-
verno do Estado, mesmo contra-
riando lideres politicos de influén-
cia, e até mesmo causando insatis-
taqao em determinadas alas, resol-
veu optar pela BR-40S, uma obra
de menor extensdao mas de alta
prioridade em virtude do papel im-
portante que a estrada vai desem-
penhar na ativagao da economia da
Micro-Regido Serrana do setor
oeste do Estado.

A BR-405 fica numa regiao
cujas estatisticas mostram clara-
mente uma evasao total dos produ-
tos ali origindrios para outros Esta-
dos nordestinos, notadamente o
Ceara e a Paraiba, onde as'cidades
de Ic6 e Iraiina (CE) e Marizépolis
(PB) sdao polos recebedores das
suas riquezas. Os estudos corretos
sobre viabilidade econémica da re-
gido mostraram claramente o acer-
to do Governo em tornar prioritaria

aquela estrada, que apresenta em
suas margens cidades relativamen-
te importantes da Regido Serrana,
como Apodi, Luiz Gomes, José da
Penha, Marcelino Vieira, Rafael
Fernandes, Pau dos Ferros, Riacho
de Santana, Parand, Encanto,
Francisco Dantas, Sdo Francisco do
Oeste, Tabuleiro Grande, Riacho
da Cruz, Itad, Rodolfo Fernandes,
Severiano Melo e Felipe Guerra,
onde a economia gira em torno da
pecudria, produgdo de leite, extra-
¢do vegetal, pesca, industrias de

transformagio, extragio de miné-
rios e, principalmente, da agricul-

tura que representa 60% da produ-
¢ao total.

Depois da construgdo da es-
trada, toda a populagio da Regido
Serrana composta por cerca de
207.000 habitantes (IBGE-1977),
serd beneficiada. Nao acontecerdo
mais as chocantes cenas de isola-
mento total que se tornam tio co-
muns na época do inverno, obri-
gando a estagnagdao das comunica-
¢oes entre as cidades e originando
colapso total de suas atividades
econdmicas. Acontecerd, entdo, a
total transformagao em todos os se-
tores da vida das cidades préximas,
com as melhores facilidades de
acesso. L
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SOCIC: 13 anos de
expansao no RN

A histéria da presencga da Socic
em Natal tem seu inicio ha 13 anos
com a instalagdo de uma modesta lo-
jinha — cinco metros de frente por
20 de fundos — na rua Amaro Barre-
to, Alecrim e tera um dos seus pon-
tos mais altos com a inauguragéo, no
primeiro semestre do proximo ano,
da maior loja de departamentos da
regido (seis mil metros quadrados de
area construida) em terreno situado
defronte do estadio Presidente Cas-
telo Branco. Ao longo desses 13 anos
a modesta loja transformou-se em
sete na Capital e seis no interior
(duas em Mossoré, uma em Jodo Ca-
mara, uma em Nova Cruz, uma em
Eduardo Gomes e uma em Caic6),
compondo uma cadeia de grande vi-
talidade e elevado indice de vendas
no setor de eletrodomésticos, em
funcdo de modernas técnicas de mer-
cado e uma filosofia de vendas volta-
da sempre para menores custos fi-
nais ao consumidor.

So C ' C MAGAZINE

A nova loja de departamentos que a socic vai inaugurar em Lagoa Nova

O MARCO DA EXPANSAO — Po-
rém o-‘marco da expansdo da Socic no
Rio Grande do Norte foi o ano de
1973. Aquela altura a filial de Natal
nao demonstrava muita pujanca e foi
enviado a Jodo Pessoa — onde 0 nu-
cleo da empresa foi fundado em
1942, com um capital de 60 contos de
réis, pelo Dr. José Targino e o Sr.
Edgar Costa — q inspetor José An-
chieta de Figueiredo com a recomen-
dagdo de encerrar as atividades da
loja caso ndo fosse possivel dinami-
za-la. Logo nas primeiras observa-
¢Oes, constatou o inspetor paraibano
da organizagdo que a situagdo nao
era insoluvel. Segundo suas observa-
¢Oes, o mercado era bom, fazendo-se
necessario apenas um conjunto de
medidas que flexibilizassem a sua
sistematica operacional.

José Anchieta retornou a Jodo
Pessoa e fez um relato de suas ob-
servagfes. Entdo, deparou-se com a

incumbéncia de retornar a executar
as providéncias que aconselhara.

Ficou até hoje. Atualmente, é o
gerente-geral da organizagdo Socic
no Rio Grande do Norte.

A HISTORIA — Em primeiro de de-
zembro de 1954, a empresa foi trans-
formada em Sociedade Andnima com
a razao social de Socic S/A Costa
Targino Industria e Comércio. J& em
fevereiro de 1971 realizou-se a As-
sembléia Geral Extraordinaria que
promoveu a alteragdo da razéo social
para Socic Comercial S/A, atualmen-
te com capital de Cr$ 40 milhdes. No
momento, a organizagdo possui uma
rede composta de 73 lojas, assim dis-
tribuidas: 13 no RN, 27 em Pernam-
buco, quatro em Sergipe, 24 na Pa-
raiba e cinco em Alagoas. O Grupo
Socic é integrado por: Socic Comer-
cial S/A, Socic Industrial S/A, Lojas
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José Anchieta comandou a fase de expanséio da Socic em Natal

Boa Vista S/A, ESPASA — Esqua-
drias da Paraiba S/A, além de ter
participagdo acionaria em varias em-
presas daregiao.

O Grupo utiliza modernos méto-
dos administrativos e todos 0s seus
servigos sdo controlados por moder-
no sistema de computagdo, com cére-
bro eletrénico préprio. Possui, ainda,
no Recife, um atualizadissimo par-
que grafico com capacidade para
executar servigos em policromia da
mais alta qualidade. O parque grafi-
Cco trabalha exclusivamente para a
Socic. O setor industrial mantém a li-
deranga na parte da refrigeragdo in-
dustrial (cAmaras e balcdes frigorifi-
cos) e centrais de ar condicionado e é
responsavel, entre outros, pela im-

- plantagdo dos sistemas do Banco do
Brasil, INPS, T. Barreto e Guarara-
pes. Suas unidades de fabricagdo es-
tao instaladas no Recife e Jodo Pes
soa.

A FILOSOFIA — Um dos motivos do
Sucesso das vendas da Socic, no se-
tor de eletrodomésticos, segundo ex-

plica José Anchieta, é o critério utili-

zado em relagao ao cliente. Ela opera -

com o chamado Crédito Direto ao
Consumidor, ou seja: todos os finan-
ciamentos com as Financeiras tém a
sua presenga como interviniente. Is-
so reduz o prazo das aprovacgbes das
propostas e, ao mesmo tempo, dimi-
nui a taxa do financiamento. De ou-
tra parte, a direcao da Socic procura
orientar o seu pessoal de vendas de
conformidade com as modernas téc-
nicas, de modo a conferir um trata-
mento adequado a cada cliente. O
sistema de fichrio cataloga todo
aquele que ja realizou transagbes
com a firma e que passa a ter acesso
as compras sem maior burocracia.

A EXPANSAO — A propria vitalida-
de da organizagao forga a sua expan-
sdo. De 73 a 77, periodo de maior
crescimento em Natal com as provi-
déncias adotadas pelo seu atual ge-
rente, a Socic espalhou-se numa sé-
rie de lojas no centro, chegando a
quebrar a prépria sistematica de até
entéo, por forga de suas linhas arro-
jadas e dimensdes, numa prova de

Na regido, atualmente,
A SOCIC tem 73 lojas,
das quais 13 estdo

‘em pleno funcionamento
"no Rio Grande do Norte
e mais poderdo surgir.

absoluta confianga na capacidade do
mercado natalense.

Os planos para a gigantesca loja
de departamentos em Lagoa Nova
estdo sintonizados com a marca de
seus ousados padrées. Tudo o que ha
de atual em instalagdes e técnicas de
venda sera utilizado. Todas as equi-
pes passardo por treinamentos espe-
ciais. Parte sera aproveitada do pré-
prio pessoal local, enquanto virdo
também elementos especializados de
outros Estados com a finalidade de
transmitir experiéncia.

O deslocamento da Socic para
Lagoa Nova é uma prova de sua vi-
sao, pois é a primeira loja do ramo de
eletrodomésticos que despertou para
o potencial de compra daquela area
de Natal, onde estdo se concentrando
0s conjuntos habitacionais. Ap6s as
pesquisas de mercado, Anchieta e
sua equipe constataram que ali esta-
va uma nova oportunidade de expan-
sao, s6é que numa dimenséo bastante
diferente daquela primeira e acanha-
da loja da Amaro Barreto.

SRS
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ARTIGO

O ESFORCO DE CAPACITAGCAO
DOCENTE DA UFRN

Marco Anténio Cavalcanti da Rocha

Ao longo de sua breve histdria, a politica insti-
tucional da Universidade Federal do Rio Grande do
Norte tem sido marcada pela coexisténcia de duas
abordagens distintas e complementares. De um lado,
a fidelidade aos objetivos permanentes comuns as
Universidades (a oferta de ensino, pesquisa e exten-
sdo a comunidade); além disso, o compromisso tdcito
com objetivos conjunturais, notadamente com o es-
forgo de desenvolvimento nacional, em especial com
o desenvolvimento do Estado.

Numa visdo muito geral e sem a preocupagdo
de estabelecer nuances, pode-se distinguir duas
grandes fases nessa politica institucional. Na fase
que vai da criagdo da Universidade em 1958 até 1975,
a UFRN, além de uma prestagdo crescente de servi-
cos de ensino de graduagdo e da gradual ampliagdo
de atividades de extensdo (com a criagdo do CRUTAC
caracterizando o compromisso com o esfor¢o para a
transformagdo da realidade estadual), houve uma
grande preocupagdo instrumental, inicialmente sob a
forma da institucionalizagdo da organizag¢do e a se-
guir marcada pela preocupagdo com a superag¢do do
ébice representado pelo espago fisico — notadamen-
te com a construgdo do Campus Universitdrio, a par-

tir de 1972.

Jd nessa fase, a Universidade mostrou uma
tendéncia ao crescimento acelerado, apresentando,
nos anos 60, um desempenho superior @ média nacio-
nal. Essa tendéncia acelerou-se nesta década, sendo
que verdadeiros saltos tém marcado os dois iltimos
anos, quando o crescimento do alunado tem-se man-
tido ao redor da elevada taxa de 22% ao ano — que,
se mantida, representard a duplicagdo do corpo dis-
cente a cada quatro e meio anos, aproximadamente.
Outro indicador é o crescimento da oferta de vagas
no exame vestibular, que passou de 1.340 em 1975
para 2.000 em 1977 — um crescimento de 49,2% em
apenas dois anos.

Na segunda fase considerada da politica insti-
tucional, aberta em 1975, o pressuposto bdsico é o de
que, embora a Universidade ndo disponha ainda das

condi¢des organizacionais ideais, jd estd suficiente-
mente madura para voltar-se para ‘‘uma politica de
fins''. Essa politica de fins pode ser explicada como o
direcionamento da UFRN para o alcance mais efetivo
de suas atividades finalisticas — ensino, pesquisa,
extensao — sem que haja entretanto uma desconti-
nuidade no esforgo de insrumentagdo.

O Plano Institucional de Capacitagiao de Docentes: a
chave da estratégia.

O programa de trabalho para dar vida as dire-
trizes e linhas de agdo expostas acima, que ultrapas-
sardo, com as naturais mudangas de énfase e estilo,
os limites temporais de um mandato universitdrio
(assim como a fase vivida até 1975 representou o pe-
riodo de quatro mandatos de sucessivos Reitores)
exige recursos de vdrias ordens, sobretudo recursos
humanos. E, numa Universidade, é inegdvel que os
recursos humanos criticos sdo os professores. Ora, o
corpo docente da UFRN estava, em 1975 (e ainda es-
td, presentemente) inadequado as necessidades da
instituigdo, quer quantitativa, quer qualitativamente.
Quantitativamente, porque sua expansdo ndo acom-
panhara o ritmo da expansdo do alunado, que cresce-
ra 121% entre 1971 e 1975, enquanto o nimero de
professores crescera em 72%. Qualitativamente, me-
nos de 5% dossdocentes estava titulado ao nivel de
Mestrado e Doutorado, o que, além de ser um indica-
dor. de inadequada preparagdo ao exercicio do magis-
tério superior e ao desenvolvimento de atividades de
pesquisa, significava ainda, face a legislagdo vigen-
te, um risco de truncamento da carreira (pela impos-
sibilidade de ucesso as categorias seguintes) para a
maior parte dos professores, além da possibilidade
de rescisdo de contrato para os numerosos Auxiliares
de Ensirzo. obrigados por lei a se titularem até quatro
anos apos sua contratagdo.

Pior que tudo era o risco da queda da qualida-
de do ensino, visto que os novos docentes recrutados
o foram num mercado de trabalho restrito e constitui-
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do sobretudo por ex-alunos da propria Universidade,
sem passagem por outros cursos, resultando dai um
certo empobrecimento cientifico, visto que os ex-alu-
nos reaplicariam, na maioria dos casos, o ensino que
eles proprios haviam recebido.

Outro risco era o do cerceamento da agdo ino-
vadora a qual a Universidade se considera compro-
metida, no dmbito do Estado — e isso justamente
quando o quadro estadual representa apaixonante
desafio, pela mudanga acelerada que vem se verifi-
cando na economia, mercé da revitalizagdo de ativi-
dades tradicionais e, sobretudo, da criagdo de novas
atividades-polo, em especial na regido salineira.

Assim, a capacitagdo docente apresentou-se a
UFRN como o componente central da etapa de ama-
durecimento institucional ora vivida pela organiza-
¢do. A necessidade de capacitagdo de docentes nao
era, entretanto, exclusividade de nossa Universida-
de. Todo o sistema universitdrio, submetido a um in-
tenso ritmo de crescimento desde a Revolugdo de
Margo, ressentia-se da caréncia de docentes qualifi-
cados. Dai a inclusdo, no Plano Nacional de Pos-Gra-
duagdo, do Programa Institucional de Capacita¢do
Docente, langado, coincidentemente, em 1975.

O PICD, como passou a ser conhecido, assu-
miu para a UFRN uma conotagdo distinta daquela
que representava para outras Universidades. En-
quanto para muitas das institui¢oes de ensino supe-
rior o PICD representa a oportunidade de acelerar ou
complementar programas de capacitagdo anterior-
mente iniciados, para a UFRN representa a ferra-
menta para a prevengdo de um emergente impasse
— chave da estratégia para a execugdo do Plano Ge-
ral de A¢do 1976/1979.

A SITUACAO DO CORPO DOCENTE DA UFRN

Para uma melhor compreensdo da situagdo do
corpo docente da UFRN, torna-se necessdrio recorrer
a alguns dados estatisticos. O Quadro 01 expressa as
situagées verificadas por ocasido da elaboragdo dos
diagndsticos feitos para os Planos Operativos Anuais
de 1977 e 1978, elaborados respectivamente em 1976
e 1977:

Quadro 01 — UFRN — QUALIFICACAO DO COR -
PO DOCENTE — 1976 — 1977

(em percentagens)

QUALIFICACAO % DE  DOCENTES
1976 1977

Sem titulagdo 94,7 90,5
Mestres 4,7 6.4
Doutores 0,6 3.7

LT OTAL 100,0 100,0

Vé-se claramente que a situagdo, em termos
de titulagdo, ndo é brilhante. Se fizermos outras rela-

RN-ECONOMICO

¢oes com os numeros disponiveis, verificar-se-d que,
em 1976, um entre cada dezoito professores da
UFRN era titulado, relagdo essa que passou a ser de
um para dez em 1977. Os niimeros indicam, de qual-
quer maneira, uma evolugdo favordvel da situagao,
visto que o numero de titulados aumentou considera-
velmente mais depressa que o aumento geral do cor-
po docente: de 49 metres e doutores entre 832 docen-
tes em 1976, passou-se para 110 metres e doutores
entre 1.160 docentes em 1977. E preciso que se diga
que essa melhoria ndo é devida ao PICD, cujos resul-
dos em escala sensivel far-se-do notar a partir de
1978, mas a uma outra medida, menos conhecida
mas de um considerdvel efeito de impacto a curto
prazo: uma agressiva (mas seletiva) busca de mes-
tres e doutores, no pais e no exterior, para contrata-
¢do como professores visitantes.

De qualquer maneira, o esforgo feito pela
UFRN no quadro do PICD é hoje nacionalmente co-
nhecido. Em verdade, a Universidade é a camped do
PICD: foi a IES (Institui¢do de Ensino Superior) cue
aplicou o maior niimero de bolsas no primeiro ano de
execugdo do Plano (200 bolsas) e, apesar da redugdo
das cotas este ano, em fungdo da quase duplicagdo do
nimero de Universidades beneficidrias, mantém sua
posi¢do com o maior volume acumulado de bolsas no-
vas aplicadas no biénio 1976-1977: 325 bolsas. Além
disso, docentes seus beneficiam-se de bolsas de ou-
tras fontes (CNPq e Governos estrangeiros), aumen-
tando para 340 o niimero de bolsas aplicadas. Dessa
muaneira, em apenas dois exercicios, nos quais a apli-
cagdo de bolsas foi bastante superior a trajetoria ini-
cialmente prevista, a Universidade aproximou-se do
cumprimento da meta de 430 bolsas, inicialmente
prevista para um periodo de quatro anos (1975-1979).
Jd em 1978, a meta referida estard cumprida, com
folga, visto que 133 novas bolsas serdo aplicadas no
proximo exercicio.

Afora os elevados custos financeiros (da or-
dem de Cr$ 32.000.000,00 em 1976 — mais de 10%
do total do or¢amento executado pela UFRN naquele
exercicio), a execug¢do do PICD tem imposto pesada
cargu, sobretudo aos docentes que estdo '‘segurando
a barra’’ enquanto seus colegas se titulam. Os proce-
dimentos adotados para suprir a auséncia simultinea
de tdo grande numero de docentes, justamente quan-
to a Universidade jd enfrentava deficit de pessoal do-
cente em algumas dreas e expandia aceleradamente
suas atividades de ensino (p. ex., no primeiro ano de
execugdo do Plano, seis novos cursos estavam sendo
abertos na UFRN), levou ao uso de vdrios procedi-
mentos.

Esses procedimentos compreenderam a ado-
¢do, a nivel de Departamento, de um sistema de rodi-
zio, pelo qual os docentes em atividade em Natal as-
sumem parte da carga diddtica de seus companhei-
ros. que por sua vez, ao regressarem, assumirdo car-
ga extra, permitindo o afastamento dos ainda ndo-ti-
tulados; a profissionalizagdo do corpo docente, com a
extensdo de regimes especiais de trabalho (tempo in-
tegral ou dedicagdo exclusiva) a cerca de 50% do pro-

fessorado, atualmente; e a contrata¢do de novos do-

centes, como professores visitantes ou colaborado-
res. com atribui¢do de prioridade dos jd detentores
de um titulo de pds-graduagdo (Mestrado ou Douto-
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rado). No caso dos professores colaboradores contra-
tados para substitui¢do dos docentes afastados, 50%
dos encargos financeiros resultantes do pagamento
dos seus saldrios sdo financiados pelo Departamento
de Assuntos Universitdrio do MEC, sob a forma de
reforgos ao orcamento da UFRN.

0 FUTURO PROXIMO DO PICD — O Plano Institu-
cional de Capacitagdo Docente da UFRN é formulado
para um periodo de cinco anos. Assim, entre 1976 e
1981, a UFRN deverd aplicar um total de 583 bolsas
para Mestrado (das quais 412 até 1979) e 81 bolsas
para Doutorado (das quais 39 até 1979).

A medida que o programa for avangando, re-
duzir-se-d o atual desequilibrio entre o niimero de
bolsas atribuidas para Mestrado e as bolsas para
Doutorado: os novos Mestres serdo candidatos em
potencial ao Doutorando, enquanto a atribuigio ma-
ciga de bolsas de Mestrado em 1976, 1977 e 1978 re-
duzird consideravelmente a demanda acumulada pe-
lo titulo de Mestre.

O Plano Operativo para 1978 prevé a atribui-
¢do de 133 novas bolsas, sendo 127 para Mestrado e 6
para Doutorado.

A situagdo de lideranga que a UFRN assumiu
em relagio ao PICD traz-lhe inegdveis beneficios,
mas também responsabilidades, entre elas a de pro-
ver a absorgdo dos docentes titulados e a de contri-
buir para o aperfeicoamento da metodologia nacio-
nalmente empregada pelo PICD. Através da nascen-
te e discreta, mas jd eficaz, atuagdo da Comissdo Per-
manente de Capacitagio Docente, a Universidade se
prepara para levar a bom termo essas responsabili-

dades. o : X
Quanto a absorgdo dos - entes, duas situa-

cdes distintas estdo previstas. vs mestres, além do

retorno ao ensino de graduagdo (cuja melhoria, con-
vém frisar, é objetivo primdrio da Universidade, visto
que, presentemente, representa a mais efetiva res-
posta da UFRN as necessidades estaduais), deverdo
ocupar-se de atividades de pesquisa e da operagdo
dos programas de pés-graduagdo em montagem, em
especial da pds-graduagdo em sentido lato (Curso de
Aperfeicoamento e Especializagdo). Os Doutores,
além de se ocuparem da pesquisa, deverdo trabalhar
nos cursos de Mestrado em implantagdo na prépria
Universidade (Educagdo, Oceanografia Biolégica,
Odontologia Preventiva e Social e Patologia Oral nu-
ma primeira etapa; Administragdo, Geologia e Toco-
ginecologia numa segunda etapa).

Visando a preparar-se eficazmente para essa
absorgdo, a Universidade, no momento em que este
artigo é escrito, realiza pesquisa entre seus bolsistas
nos principais centros de pds-graduagdo do pais. Es-
sa pesquisa, além de dados para o acompanhamento
do desempenho académico dos bolsistas, levanta jun-
to aos concluintes suas necessidades, em termos de
instalagoes, equipamentos, bibliografia, etc. para a
continuidade dos seus trabalhos de pesquisa aqui,
antecipando-se ao langamento pelo MEC do chamado
PRODOCENTE (Programa de Absorgio e Reabsor-
¢do de Docentes Titulados), que ocorrerd em princi-
pios de 1978.

Além disso, visando a alcan¢ar uma maior re-
presentatividade na sua politica de capacitagio do-
cente, a Universidade promoveu, de 28 a 30 de no-
vembro, o I Semindrio Institucional sobre Politica de
Capacitagdo Docente, iniciativa verdadeiramente
pioneira e de amplo sentido dentro da ‘‘pedagogia da
participagdo’’ que vem sendo trabalhada pela atual
administragao da UFRN. &

Quando vocé publica o Balango
de sua empresa & porque quer que
ele seja visto por quem entende.

Investidores, Empresarios, Comerciantes,
Industriais, Politicos, Profissionais Liberais
leem RN-ECONOMICO. Eles tém interesse

em saber como anda sua empresa.

Tel. 222.0806.
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CAFE SAQ LUIZ
A40 ANOS

CEM PORCENTO PURD

4 GERAGOES QUE SE SUCEDEM

- g

Industrial Sr. LUIZ EUGENIO FERREIRA
VEIGA FILHO, Economista Dr. ROBERTO
LUIZVEIGA  Pré-Universitario LUCIANO

JOSE VEIGA FERNANDES e ANDRE LUIZ,
respectivamente pal, filho, neto e bisneto.

NOSSA VIDA, NOSSA HISTORIA

—— TN : ;

:

Nascemos na Av. Rio Branco, 579, precisamente
a 28 de outubro de 1937. Ao iniciarmos nossas
atividades, existiam mais 6 torrefacdes, sendo que,
nenhuma delas concorreriam conosco porque:
nossa preocupaciio inicial era oferecer ao publico
consumidor, um café realmente puro e livre de

I P g eles se preocupavam
mais - segundo as antigas técnicas empiricas e
rotineiras - em obter:

- a cor preta da infustio
- 0 rendimento [lusorio.

Para obtermos o que pretendiamos, tivemos que
instalar um torrador alem#io, ainda niio fabricado
no Brasil, que torrava o café pelo sistema de
“‘duecimento indireto”, o que se chama hoje AR
QUENTE.

Nosso torrador, provido de dispositivo de succiio,
que retirava todas as impurezas como: grios
artidos, pequenas pedras, peliculas, paus, etc.,
nos dava condi¢des de entregar ao publico, aquilo
que mais desejayamos.

COMO SURGIU O

Torrando o café & vista do fregués, com toda a
higiene ¢ dentro da mais alta técnica, trouxe-
mos assim, para todo 0 RI0 GRANDE DO NOR-
TE, um café 100% PURO, proporcionando-lhe o
prazer de uma bebida saborosa, aromdtica,
estimulante e tonica.

BEM SERVIR PARA BEM MERECER

Ao completarmos 11 anos de vida, mudamo-nos
para a Rua General Glicério n® 224 - onde ainda

estamos - ja firmados e vitoriosos pelo nosso
trabalho diario de honestidade, esforco e digni-
dade, em esclarecer, instruir e educar o puablico
consumidor, através da propaganda honesta,
partindo para os esclarecimentos como:

a) NAO SE JULGA O CAFE PELA COR
PRETA, MAS, PELO PALADAR.

Ora, para que o café produza uma bebida preta, e
preciso torra-lo com acicar, geralmente agucar
bruto, que ¢ uma adulteracio que prejudica o seu
aroma e sabor. Somente o café bem torrado ¢ puro
pode produzir a verdadeira bebida saborosa,
aromatica, isto ¢; “Cafée cor de Café” | rico
em propriedades nutritivas, estimulantes e (6-
nicas.

b) - Defenda a sua saude!

¢) - Seja coerente!

POSTO DE DEGUSTAGAO

Somos pioneiros também, no atendimento do
“Cafezinho”.

Até hoje, somos os Gnicos servindo i cidade com
um POSTO DE DEGUSTACAO, porque
achamos que o éxito de uma Indistria e a repu-
tacio de um produto, nfio deve visar exclusiva-
mente o lucro do negocio, mas, também, o critério
¢ o ideal de bem servir.

EMBALAGENS PARA GROSSISTAS
E CONSUMIDORES:

Para um melhor atendimento aos nossos clien-
tes, nosso café ¢ distribuido em embalagens diver-
sas, para as mais variadas op¢des.

Assim, empacotamos em 5
500, 250 e 100 gramas.

e 1 quilo, além de

BEBA SAUDE, BEBENDO CAFE
SAO LUIZ 100% PURO.



Industrializacdo da alga no RN

Os muitos fracassos
niao abalaram a fe

Todas as fracassadas tentativas de industrializar a alga
marinha no Rio Grande do Norte ndo abalaram as
esperangas dos que acreditam no seu potencial de

riqueza. Mesmo porque o Estado tem a espécie de alga
— avermelha — que se presta bem para misturas

combustiveis.

A Algimar: o mais ambicioso dos projetos. Mas a Sudene ainda acredita que ele tera sucesso

Das tentativas frustradas no
sentido de encontrar alternativas
para diversificar suas fontes de ri-
queza e arrancar a sua economia do
estado de pobreza crdénica a que
mais tem desconcertado o Rio
Grande do Norte é com referéncia a
industrializagdo da alga marinha.
Desconcertado porque, a principio,
parecia que o aproveitamento da al-
ga a nivel industrial ndo oferecia
grandes obstdculos, especialmente
levando em conta as extensdes do
litoral potiguar e a conseqiiente
abundancia do produto, cujo cultivo
fica a cargo da prépria natureza.
Todavia, a alga __ apontada como a
fonte alimenticia do futuro e, inclu-
sive, ja consumida em larga escala
em paises carentes de fontes natu-
rais como o Japao — tem se mos-
trado rebelde e dificil. Uma a uma
as empresas montadas no Rio
Grande do Norte, desde 1965, com
a finalidade de transformar a alga
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em riqueza tém fracassado. Uma
série de fracassos sistematicos, o
maior dos quais foi o projeto da Al-
gimar, o mais ambicioso e 0 que
mais conseguiu queimar etapas.
Mesmo assim, as esperan-
¢as nao se extinguiram. Pelo menos
no caso da Algimar, a questao pa-
rece ser, segundo as informagoes
da Sudene, mais de folego, de uma
pausa para reajustamento, de mo-
do a reciclar os seug objetivos e pla-
nos com a realidade e a pratica. Ha,
nesse sentido, consoante afirma-
¢oes feitas a RN-ECONOMICO,
um conjunto de medidas em anda-
mento para viabilizar o projeto da
Algimar e transforma-lo, de fato,
numa realiza¢dao capaz de acrescen-
tar empregos e riqueza a uma eco-
nomia de caréncia secular e ansiosa
para escapar do ciclo de necessida-
des e deficiéncias.
0S5 FRACASSOS — Os sonhos de
muitos visiondrios que acreditavam

no potencial da alga marinha como
fonte de riqueza no Rio Grande do
Norte ganharam efetiva substancia
quando, a partir de 1965, comeca-
ram os registros de empresas espe-
cializadas na Sudepe. Algumas, co-
mo a Promarino, tiveram o carater
de pioneirismo no pais. Credita-se
a Promarino o privilégio de ter sido
a primeira empresa organizada no
pais com a finalidade de efetuar
pesquisas destinadas a industriali-
zagao da alga. Infelizmente, de
pouco adiantou esse pioneirismo:
hd cinco anos a empresa estd para-
lisada.

Ha outros nomes a registrar:
a Cialgas, a Alganor, a Algabris e,
naturalmente, a Algimar. Também
hd de se mencionar inimeros em-
preendimentos de porte menor nio
'registrados oficialmente: empresas
individuais, aventuras nio oficiali-
zadas de pescadores e sonhadores
crédulos no potencial de rentabili-
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dade da alga, no Rio Grande do
Norte. Todos, enfim, grandes e pe-
quenos, igualados nos frustrantes
resultados e inquestionaveis fra-
cassos.

AS CAUSAS —Mas por que tém
fracassado sistematicamente todas
as tentativas de industrializagao da
alga marinha no Rio Grande do
Norte?

I L V
Antdnio de Padua: os investimentos séo
elevados

— Investimentos elevados,
—sentencia o chefe do Escritério da
Sudene no Rio Grande do Norte,
Sr. Antonio de Pddua, tomando co-
mo parametro o caso da Algimar.

Ou seja: os projetos exigem
somas vultosas e, geralmente, es-
gotam sua capacidade de aplicagio
antes que cheguem a fase de retor-
no de capital. A explica¢io é, evi-
dentemente, do dngulo puramente
econdémico. Mas ha outras. O estu-
dioso potiguar da problematica da
alga no Estado, professor Paulo Sil-
va, acha que tudo nao se resume
simplesmente a falta de dinheiro.

— No computo geral a causa
desses fracassos estd também na
deficiéncia da técnica de laboratd-
10, — assegurou ele a RN-ECO-
NOMICO com a firmeza de quem
foi um dos primeiros a realizar pes-
quisas sobre a alga no Rio Grande
do Norte, em trabalhos iniciados
por volta de 1946.

E, a parte essas definigdes
um tanto simplistas, hd as ineviti-
veis sugestdes de supostas causas
mais profundas — algo assim ligei-
ramente aproximado as famosas
‘‘causas ocultas’’ — que se depre-
endem das enigmaticas declara-
¢oes do Sr. José Penha, assistente
da dire¢do da Algimar, cujo teor foi
0 seguinte:

— Prefiro nao tocar no as-
sunto (atual estado em que se en-
contra o projeto da Algimar). A em-
presa esta totalmente paralisada e
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estamos esperando a resolucao da
Sudene. Depois entdo. tudo resol-
vido, poderei dar qualquer esclare-
cimento.

E conveniente frisar, a pro-
pdsito, que, mesmo quando a Algi-
mar estava em fase, aparentemen-
te, de resultados e perspectivas
promissoras, sua dire¢ao recusou-
se sistematicamente a qualquer
contato com a imprensa — pelo me-
nos com repérteres a RN-ECONO-
MICO.

UM ELEFANTE BRANCO? — Tu-
do indica, porém, que a situagao da
Algimar se dproxima bastante das
famosas historias dos ‘‘elefantes
brancos’' — grandes iniciativas
que ficam s6 na fachada. O escrito-
rio da Sudene no Rio Grande do
Norte, por exemplo, informa que
seus armazéns construidos em Iga-
po6 estao abarrotados de farinha de
alga. Mas sem condigao de comer-
cializagao. E acrescenta que a base
fisica dessas instalagdes compreen-
de mais de 40 mil metros quadra-
dos de area industrial em trés pré-
dios e mais de 80 postos de fiscali-
zagao, abrangendo 80 terrenos da
casta de Fortaleza, no Ceara, até
Olinda, em Pernambuco.

O escritorio da Sudene adi-
ciona, entdao, uma informagao onde
transparece uma ponta de irregula-
ridade no comportamento da Algi-
mar: a empresa estaria, ultima-
mente, evidentemente antes da pa-

ralisacao, efetuando exportacao de-

alga prensada. Como o projeto ori-
ginal ndo previa a exportagdo, a Su-
dene teve de intervir para inter-
romper a pratica. Seria esse o as-
pecto que José Penha deixou para
abordar depois?

AS PERSPECTIVAS — Se Jos¢
Penha, como uma espécie de exe-
cutivo da Algimar — diz-se que ele
era uma das cabegas pensantes do
grupo — mostra-se reticente, em-
bora nao desprezando a possibili-
dade de soerguimento da empresa,
o proprio Anténio de Padua, chefe
de escritorio da Sudene, permite-se
explanacdes altamente otimistas.

— A Sudene, juntamente
com o Governo do Estado, estd rea-
lizando esforgos intensivos para
salvar a Algimar, — garantiu ele a
RN-ECONOMICO.

E foi mais além:

— Depois que a Algimar re-
comegar a funcionar sera o maior
impacto econémico do Estado, po-
dendo oferecer mais de 20 empre-
gos indiretos para cada um direto o
que ultrapassard até as estimati-
vas, por esse aspecto, para as gran-
des siderurgicas.

As declarag¢oes do Sr. Antd-
nio de Padua tém o respaldo de al-
gumas evidéncias. Para comegar,
foi efetivamente realizada, sob os
auspicios da Sudene, uma reuniio
com os seis maiores algologistas do
pais com a finalidade exclusiva de
equacionar os problemas da Algi-
mar e, dai, oferecer alternativas
técnicas para soluciona-los. Foram
consideradas como medidas neces-
sarias:

— proibi¢do a exportagao de
algas prensadas;

— aumentar a produgao de
algas;

— produzir farinha de algas;

— instalar equipamentos
para producgao de Agar-Agar e Al-
ginatos.

AS PESQUISAS — Porém, como
bem observou o estudioso Paulo
Silva, a problematica da alga como
elemento de aproveitamento indus-
trial ndo se limita exclusivamente
ao aspecto recursos financeiros —e
disposi¢io para a realizagao dos
projetos. A pesquisa de viabiliza-
¢do é absolutamente necessdria,
mesmo porque nao se pode apontar
nenhum 6rgao ou pessoa capaz de
oferecer experiéncia pronta e aca-
bada num setor ainda vinculado so-
mente as perspectivas. Até a nivel
internacional existe pouco ‘‘know-
how'’ a disposigao porquanto a ex-
ploragao industrial da alga marinha
ainda € incipiente. Segundo os es-
pecialistas, esse vegetal marinho
apareceu na Terra alguns anos an-
tes do homem e dele existem cerca
de 2.500 espécies sedentarias. E ri-
co em componentes alimentares —
€ apontado pelos futurélogos como
o alimento do futuro — e pode ser
utilizado tanto na inddstria farma-
céutica como na composi¢io de
combustiveis. Especificamente pa-
ra o dltimo caso € adequada a alga
vermelha, encontrada com facilida-
de na costa do Rio Grande do Norte
e, portanto, visada pelas empresas
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que tém tentado'a industrializagio
em grande escala.

Segundo Paulo Silva, os es-
tudos em torno das algas no Brasil
tém sido realizados por um punha-
do de ‘‘suaves maniacos’’. No Rio
Grande do Norte ele também ini-
ciou o seu filho nas observagoes so-
bre o vegetal e, entre as conclusoes
a que chegou ao longo dos seus tra-
balhos, estd a-de que a “‘exploragdo
desordenada pode acarretar o rom-
pimento da cadeia biolégica’’. De-
fende, pois, um aproveitamento ra-
cional e cientifico dessa riqueza,
sendo de opiniao que o ‘‘Estado se-
ra por demais beneficiado com a in-
dustrializagdo das algas’’. Informa
que, mesmo com 0s sucessivos fra-
cassos, muitas familias ja consegui-
ram ganhar bom dinheiro no Rio
Grande do Norte a custa da alga.:

— H4a muito tempo venho
defendendo a tese da utilizagao di-
reta das algas marinhas de prova-
vel aproveitamento industrial no li-
toral do Rio Grande do Norte para a
extracio do Agar brasileiro. Isso
evitard, tamhém, que a sua explo-
racio irracional se torne predato-
ria, ocasionando problemas futuros
e desastrosos, podendo até impor-
tar na extingdo, a curto prazo, do
nosso parque algolégico, — disse
Paulo Silvaa RN-ECONOMICO.

As pesquisas sobre a alga
marinha no Estado tém tido a parti-
cipagdo da Universidade Federal do
Rio Grande do Norte, primeiramen-
te através do projeto Agar-UFRN.

Outro projeto de estudos estd sen-
do elaborado por técnicos da Uni-
versidade, cujo objetivo bdsico € o
de efetuar levantamentos compre-
endidos nos seguintes aspectos:

a) Distribui¢do geografica
das espécies industrializaveis;

b) Densidade Kg/2;

¢) Distribuicao horizontal;

d) Composi¢do mineral das
cinzas;

e) Especificagao do produto.

POSSIBILIDADES — Apesar dos
fracassos e frustragoes, permanece
o proposito de aproveitar a riqueza
em potencial da alga marinha no
Rio Grande do Norte. A prépria Al-
gimar tem chances de retomar o
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seu ritmo, conquanto em bases e
com métodos diferentes, partindo
de nova composi¢ao de sua direto-
ria, conforme o propdsito da Sude-
ne. De outra parte, a futura explo-
racao podera contar com estudos
minuciosos realizados por organis-
mos oficiais, o que seri o alivio de
uma grande carga para as empre-
sas, cujas atividades poderdao ser

executadas com base nesses levan-
tamentos e ficardao, assim, livres
desses pesados e onerosos encar-
g0s.

Trabalha-se, pois, para a cria-
¢do das condigdes necessdrias i in-
dustrializagio da alga potiguar,
prosseguindo o antigo sonho, agora
com o respaldo da técnica — e da
experiéncia também. ]
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GUINCHO GLB - 3T
— Capacidade para
pesos de até 4.000 Kg.
Acionamento por ala-
vanca manual.

~ DISTRIBUIDORES DE
MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
PARA A INDUSTRIA DE
CONSTRUCAO CIVIL.
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MATERIAIS PARA CONSTRUGAO LTDA.

Av. Rio Branco 185 - Tel PABX 222-2056
Natal - Rio Grande do Norte -
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BETONEIRA MANUAL
— Motor elétrico de 3HP.
Base de giro sobre
rolamentos. Equipada
com rodas de ferro ou
pneumaticas.
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Bandern continua crescendo
ajudando o Estado a crescer

A agéncia central, na Ribelra

Expansdo do nimero de agéncias
além das previsdes — atualmente 14
no Estado, uma em Brasilia e outra
no Rio de Janeiro, além de mais cin-
Co para serem inauguradas no proxi-
mo ano —, dimensionamento das ati-
vidades das diversas linhas de crédi-
to através de uma atuacédo cada vez
mais dindmica de suas carteiras e
melhoria operacional dos quadros
funcionais, foram alguns dos fatores

marcantes em mais um periodo de
atuagdo do Banco do Estado do Rio
Grande do Norte — BANDERN na
vida econémica potiguar.

Com um capital social de Cr§ 50
milhSes e capital de reserva de
Cr$ 29.896.000,00 o BANDERN con-
tinua movido pelo desejo de uma
participagdo cada vez maior no pro-
cesso de suplementagdo as ativida-
des econdémicas do Rio Grande do

Norte. Das cinco novas agéncias que
pretende colocar em funcionamento
no préximo ano — e ja com cartas pa-
tentes do Banco Central — uma é em
Sao Paulo, onde ja estdo sendo reali-
zadas adaptagées num prédio desti-
nado ao seu funcionamento. As ou-
tras quatro agéncias — todas prece-
didas de estudos e levantamentos
para comprovacdo da viabilidade de
suas implantagbes — vao funcionar
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diversas linhas de crédito, quer dire-
tas ou em carater de repasses, atra-
vés de programas, convénios e pla-
nos especificos com o objetivo de
propiciar tarefas econémicas de inte-
resse do Estado. Em fungdo dessa
atividade, verifica-se uma ampla di-
versificagdo de operagbes que bene-
ficiam o comércio, a industria, a agri-
cultura, a pecudria e o setor habita-
cional, este com uma posi¢do cada
vez mais ascendente no conjunto de
servigos prestados pelo BANDERN.

AS CARTEIRAS — Num exame dos
movimentos das diversas carteiras
do banco, verifica-se um crescendo
dos numeros positivos em cada uma
de suas especialidades. Na Carteira
de Crédito agricola, ocorreu um sau-
davel processo de diversificagéo.
Com um reduzido movimento no se-
tor agricola em 1976 e destinacdo a
pecuaria no valor de
Cr$ 5.970.684,90, dados deste ano
(até novembro) apresentam um in-
cremento bem substancial, ou seja:
aplicagdo em investimento e custeio
na agricultura da ordem de
Cr$ 455.923,00 e na pecudria de
Cr$ 6.934.533,00.

O Crédito Industrial mantém em
constante crescimento. No ano pas-
sado o BANDERN, através de pro-
gramas do FUNDECE, FINAME e
RES. 388, carreou recursos para 0
setor industrial do Rio Grande do
Norte no montante de
Cr$ 13.059.009,56 e até o més de no-
vembro deste ano as aplicagdes ja se
elevam para Cr$ 16.487.074,89 com
perspectiva de superarem os Cr$§ 14
milhées.

Outro setor que vem ganhando
um significativo impulso é o habita-
cional. Financiando construgbes, am-

O movimento da agéncia central

nas cidades de Tangara, Sao José de i oy
Campestre, Canguaretama e Sao To- .

mé. Os prédios onde ficarao localiza- ; i

das estdo passando por reformas, tu- e TS - -
do indicando estarem em condigcbes ” y - .

de pleno funcionamento no primeiro . - -

semestre de 1978:

ATIVIDADE DINAMICA — Atuan-
do dinamicamente tanto no Estado-
como nos principais centros financei-
ros do pais e em perfeita sintonia
com a politica de desenvolvimento
empreendida pelo atual Governo do
Estado, 0 Banco do Estado do Rio
Grande do Norte tem proporcionado
as condigbes necessdrias para a con-
secugao de um bom numero de em-
preendimentos importantes para o
futuro econémico do Estado. E isso
tem sido possivel gragas a estrutura
administrativa, sintonizada com as
mais modernas técnicas operacionais
e que lhe permitem integracdo fun- |
cional entre a Diregdo-Geral e as de-

mais agéncias. Por isso 0 B_ANDERN A agéncia da Pri I I
capacita-se a uma acgéo rapida com as ncesa Isabe
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AGENCIAS DO BANDERN NO INTERIOR.

pliagdes e reformas, o programa do
Banco do Estado do Rio Grande do
No_rte tem caracteristicas especiais,
pois ele pode ser aplicado tanto na
Capital como no Interior, com prazos
para pagamento de cinco a dez anos
(ja incluida a caréncia de 18 meses).
(0] t.eto méaximo de financiamento por
unidade foi fixado em 3.500 UPC,
equivalente a Cr$ 795.025,00.

Ja o programa RECON, o mais
procurado atualmente, oferece a
vantagem da rapidez da operagéo,
com o minimo de burocracia. Assim,
a I|b9ragéo de um crédito ocorre, em
média, num prazo de duas ou trés se-
manas a contar do inicio da formali-
Zagao da proposta. Através deste
programa foi aplicada a importancia
de Cr$ 10.973.817,49 no ano passa-
do, enquanto que, até -outubro de
1977, as aplicagdes estavam em
Cr$ 11.719.680,00, com a previsdo de
c!'\egarem, até o final do ano, a uma
cifra superior a Cr$ 15 milhdes.

A Carteira Industrial do Banco do
Estado do Rio Grande do Norte apre-
senta, em termos comparativos
76/77, um expressivo aumento das
operacgdes. No ano passado o total de
aplicagdes atingiu Cr$ 158.606.832,
96 e neste ano (31-10-77) alcangou
Cr§ 169.175.483,20, prevendo, para
o final do ano, um total de Cr$ 180
milhdes.

Areia Branca

Lagt !

Currais Novos 1

Caicé l

Parelhas b

; José Dantas de Aratijo, Diretor-Pre-
sidente do BANDERN.

4

As caixas-mulheres do Bandern

Sabd Tomé i

Tangara &
Séo José de Campestre %

r Em funcionamento

Ceara Miriml

Macaiba

Eduardo Gomes

Canguaretama

? Em estudos

INVESTIMENTO — Para poder
montar a sua estrutura atual o
BANDERN teve de investir muito.
Somente com a aquisi¢do dos imé-
veis para a instalagdo das agéncias
de Brasilia e Rio de Janeiro foram
empregados Cr$ 13.782.246,62. E os
investimentos ndo podem parar, por
forcza da necessidade que o
BANDERN tem de crescer para
acompanhar o ritmo da expansao
econdmica do Rio Grande do Norte.

Ocorrre, também, que 0s nume-
ros tém o seu significado qualitativo.
Em dois anos o Banco do Estado do
Rio Grande do Norte aumentou os
seus depdsitos em mais de Cr$ 150
milhdes, apresentando no balango de
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vens com o0s mais maduros, com a
conseqtiente rentabilidade funcional.

Consciente, por sua vez, de que €
preciso cercar de seguranca O Seu
pessoal para que a produtividade se
realize com tranqiiilidade, a dire¢ao
do BANDERN executa um amplo
programa assistencial, possibilitan-
do assisténcia médica (através do
Servigo de Assisténcia Médica e So-
cial — SAMES), esportiva e cultural
(com o Clube Bandern Cultural e Es-
portivo) e financeiro (empréstimos
para os funcionarios com juros favo-
recidos), tendo criado, ainda, o Pecu-
lio dos Funcionarios do BANDERN.

RESULTADOS GLOBAIS — O Re-
sultado global de uma sadia politica
administrativa tem sido o crescimen-
to acentuado e continuo. Tudo isso
traduz a constante atualizagao técni-
co-administrativa de um estabeleci-
mento de crédito essencialmente po-
tiguar e que ja conta com a sélida tra-
dicao de 71 anos de existéncia.

: No ano passado, com a receita tri-
plicada em relagdo a 75, foi obtido lu-
Cro excepcional, no montante de
Cr$ 23.129.687,54. Para este ano, es-
forcando-se a Diretoria para manter
a despesa em nivel razoavel, ha a

previsdo de resultados até superio-
res,

A agéncia do Alecrim, fachada externa

31-12-76 a cifra de Cr$ 232.640.429,
40 e, em 31 de dezembro ultimo, a
quantia de Cr$ 275.299.119,30. No
mesmo periodo, 0 montante de suas
aplicagdes globais cresceu de Cr$
173 em 30-12-75 para Cr$ 734.538.
629,86 em 31/10/77.

O FATOR HUMANO — Toda essa
eficiente maquina, contudo, néo po-
deria funcionar dessa maneira nao
contasse com o material humano ne-
cessario, fator considerado funda-
mental para diregdo do Banco. Hou-
ve necessidade de aumentar o qua-
dro de pessoal com a ampliagao do
nuimero de agéncias e, hoje, (até ou-
tubro de 1977) o total chega a 390
funcionarios, sendo que O ingresso
no quadro de carreira vem sendo fei-
to através de concurso publico. O cri-
tério de distribuicdo do pessoal entre
as mais diversas agéncias leva em
conta a capacitagédo e o grau de expe-
riéncia, resultando em harmonia fun- L ,
cional e no intercambio dos mais jo- No Alecrim, também é grande o movimento

B i 2
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ARTIGO

NORDESTE: OASIS OU DESERTO?

PROF. OTTO GUERRA

Realizou-se neste ano de
1977, no més de setembro, em Nai-
robi, capital do Kenia (Africa), a
Conferéncia das Nagées Unidas so-
bre a Desertificagio (UNICOD),
reunindo 1.500 técnicos de cento e
dez paises. O Brasil também se fez
representar, com a participag¢do do
conhecido professor Vasconcelos
Sobrinho, professor da Universida-
de Rural de Pernambuco.

. O problema vem tomando
tats proporgies que jd se estd falan-
do numa especializagdo cientifica
nova, a desertologia. Dir-se-d que a
matéria parece estranha ao Brasil.
Entretanto, o mapa que foi prepa-
rado pelas Nag6es Unidas para essa
Cfmferéncia assinala, entre as re-
gloes com risco de desertificagdo, o
Nordeste brasileiro.

Euclides da Cunha, no clds-
sico “‘Os Sertées’’, jd referia o tris-
te papel do homem, como fazedor
de desertos, no Nordeste brasilei-
ro, seja devastando as matas com o
machado, seja nas coivaras cons-
lantes, que se acendem por estas
terras, hdbito lamentdvel e secular,
ainda hoje repetido, mau grado to-
dos os esc’arecimentos.

3 Hoje, cerca de 150 paises es-
tdo ameagados pela desertificagdo,
em grau maior ou menor e o ho-
mem, sem diivida nenhuma, cons-
titui poderoso agente, a par daque-
les outros fatores, a que o mesmo
FEuclides da Cunha jé se referia,
com o seu estilo inconfundivel: o
homem, disse ele, fez-se uma com-
Pponente nefasta entre as forcas da-
quele clima demolidor, colaboran-
do com os elementos meteoroldgi-
cos, com o Nordeste, com a sucg¢do
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dos estratos, com as caniculas,. com
a erosdo edlia, com as tempestades
subitdneas. E advertia: fez talvez o
deserto, mas pode extingui-lo ain-
da, corrigindo o passado, numa ta-
refa que ndo é insuperdvel.

Os fatos, no Brasil, como em
toda parte, comprovam que a li¢do
ainda ndo foi aprendida. Dizem os
técnicos que os desertos estdo
avangando, no mundo, com uma
velocidade da ordem de 50.000 qui-
I6metros de terra ardvel, cada ano.
Desta maneira, nos ultimos duzen-
tos anos, sobretudo por agdo do
préprio homem (sem excluir outros
fatores), foram desertificados qua-
se nove milhdes de quilémetros
quadrados e essa marcha prosse-
gue, sob a inconsciéncia criminosa
de tantos. Em alguns lugares, se-
gundo divulgam os técnicos, a pro-
gressdo se desenvolve na base de 3
a 5 quilémetros anuais, porém essa
velocidade chega a triplicar e até
mesmo a quintuplicar, em determi-
nadas regioes.

Alids, em Nairobi, os espe-
cialistas, @ unanimidade, conclui-
ram que as atividades humanas e
ndo a natureza constituem a causa
principal da criagdo e do alargg-
mento dos desertos. Quatro ativi-
dades tipicamente humanas sdo
apontadas como as grandes respon-
sdveis pela devastagdo das terras.
Sdo elas: a exploragdo intensiva das
regides subdesérticas como pasto
de gado; o supercultivo de terras
muito secas; a derrubada indiscri-
minada de drvores para obter le-
nha, com a consegqiiente erosdo por
ventos e chuvas; finalmente, a irri-
gagdo da terra, sem drenagem ade-

quada, encharcando e salinizando o
solo.
Com referéncia ao Nordeste,
o professor Vasconcelos Sobrinho,
de alguns anos para cd, tem insis-
tentemente clamado contra a de-
sertificagdo da bacia do Sdo Fran-
cisco. E o competente técnico, pro-
fessor Guimardes Duque, um dos
maiores conhecedores do Nordeste
brasileiro, nos fala da ‘‘saarizagdo’’
progressiva, que vai rompendo ca-
cada vez mais o equilibrio entre as
associagoes vegetativas, o ciclo da
dgua, a produgdo agricola, a econo-
mia e o aspecto social ( Solo e
Agua no Poligono das Secas ).
Sustenta, no mesmo livro precioso,
que o fogo tem sido o grande res-
ponsdvel pela acentuagdo do estado
de secura do Poligono, evidenciado
na redugdo da superficie folhear,
na cria¢do das cascas suberosas, no
desaparecimento da manta orgdni-
ca. De sorte que, ao lado das cau-
sas meteoroldgicas e agroldgicas, é
evidente que figuram causas antro-
poldgicas para a acentuagdo da ari-
dez do Nordeste brasileiro. De um
modo particular, assinala ele ser o
Serid6 a regido mais erodida desta
regido.
Curiosamente, vém se mul-
tiplicando estudos a respeito dos
recursos hidricos desta mesma re-
gido nordestina. Faz poucos dias,
publicava ‘O Estado de S. Paulo"’
conclusoes sobre a existéncia de
um vasto lengol subterrdneo aqui-
fero, inclusive em certas regices do
Rio Grande do Norte. E um estudo
sério, patrocinado pelo CNPQ. In-
Jfelizmente, ndo encontramos o ma-
terial que haviamos separado, para
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uma citagdo oportuna. Mas existia
na publicagdo até mesmo um mapa,
assinalando as regides nordestinas
mais ricas em semelhantes lengdis.

Vale assinalar que a verifi-
cagdo desta realidade ndo é tdo re-
cente. Um dos competentes técni-
cos norte-americanos que, nos ini-
cios da entdo Inspetoria Federal de
Obras contra as Secas, vieram ao
Brasil e percorreram a cavalo
(transporte da época) o Nordeste
brasileiro, o engenheiro Ralph H.
Sopper, nos deixou um livro ainda
hoje lido com o maior proveito so-
bre a ‘‘Geologia e Suprimento
d’'Agua Subterrdnea no Rio Grande
do Norte e Paraiba’’. Data de julho
de 1913 essa publicagio e os seus
trabalhos de campo se fizeram de
fins de margo de 1912 até meados
de fevereirode 1913.

Sopper admira a capacidade
de luta pela vida de nossas popula-
¢oes, nesses dois Estados e assegu-
ra que ‘‘durante os ultimos 200
anos constitui uma das pdginas épi-
cas da América do Sul’'.

Achando dificil encontrar-se

dgua subterrdnea abundante na fai-
xa das rochas cristalinas, vé pers-
pectivas mais risonhas na cinta se-
dimentdria, ao longo da costa, ana-
lisando suas observagées em torno
da Chapada do Apodi e outras re-
gioes, inclusive Agu, levantando
porém uma diuvida sobre se a dgua
seria potdvel. Recordo-me que o
saudoso dr. Francisco Ramalho,
que por muitos anos dirigiu, no Rio
Grande do Norte, os servigos da
Inspetoria de Secas, relativos a per-

fura¢do de pogos neste Estado,

sempre tinha a mdao um mapa ela-
borado por Sopper, anexo ao men-
cionado livro, dando as regioes
mais provdveis de existéncia d'd-
gua subterrdnea no Estado, e que
nas eras de trinta e tantos ainda
orientava a localizagdo dos traba-
lhos de perfuragdo de pogos.

Quanto ao lengol subterrd-
neo da vdrzea do Agu, recordo que,
ao tempo do presidente Juscelino,

Jd existente a SUDENE, numa reu-

nido dos bispos do Nordeste, em
Natal, a que esteve presente o sr.
Celso Furtado, era o entdo superin-

tendente da mesma SUDENE inda-
gado sobre esse lengol d'dgua. Um
dos bispos perguntava-lhe por que
ndo mandava captar essa dgua para
irrigagdo do vale. Ao que Celso
Furtado respondeu ser certa a exis-
téncia, mas ainda desconhecida a
sua quantidade, para saber se eco-
nomicamente valia ou ndo a pena o
seu aproveitamento, em larga esca-
la.

Em pequena escala é sabido
que sim, pois pessoalmente me foi
dado percorrer a drea de Pendén-
citas a A¢u, na companhia do faleci-
do Manoel Pessoa Montenegro,
que me mostrava os sitios cheios de
bananeiras e laranjeiras, irrigados
com cataventos risticos. A seme-
lhang¢a do que jd se via, muito tem-
po antes, na zona do Limoeiro e
Russas, no Estado do Ceard.

O entio Departamento Na-
cional de Produgdo Mineral publi-
cou, em 1953, um trabalho do enge-
nheiro Albert Robaux, chefe dos
estudos Hidrogeologicos de Marro-
cos, sobre os ‘‘Recursos de Agua
do Nordeste'', com o subtitulo *'Es-
tudos e Pesquisas necessdrias ao
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seu aproveitamento’’. a pubiicagdo
data de 1953. Um dos capitulos é
dedicado as dguas permanentes do
Nordeste, sejam superficiais (rio S.
Francisco, por exemplo), sejam
subterrdneas. No seu entender, po-
derd ser encontrada dgua subterrd-
nea em 3 dreas, nas zonas de alu-
vido, nas zonas de rochas sedimen-
tares, nas zonas de rochas primiti-
vas. Considera pouco extensas as
zonas de aluvido, salvo no Jaguari-
be, embora refira outras bacias pe-
quenas, inclusive no Rio Grande do
Norte. Acha extremamente interes-
sante o aproveitamento dessas
dguas dos aluviées, porque em ge-
ral boas, abudantes, pouco profun-
das e a cavaleiro das terras irrigd-
veis. Quanto as zonas sedimenta-
res, sdo também pouco extensas,
em comparagdo com as do gnais, do
granito e dos xistos do Nordeste,
mas representam superficies cuja
prospecgdo vale a pena, aludindo,
entre outras, ao cretdceo do Apodi.
E mesmo inaproveitada para irriga-
¢do, serd preciosissima para ali-
mentagdo do gado e a humana.
Quanto as dguas dos terrenos pri-
mitivos (granjtos, gnais, xistos),
podem oferecer certo volume
d :dgua e no Marrocos, onde as mé-
dias pluviométricas sdo mais baixas
que as do Nordeste, foram encon-
tradas reservas de dgua suficientes
para irrigagdo.

Concluindo suas observa-
¢oes, lhe pareceu que o subsolo do
Nordeste contém dguas subterrd-
neas que permitem o estabeleci-
mento de atividades agricolas.

Por sua vez, os técnicos D.
J. Cederstrom, do United States
Geological Survey e José Carlos
Assad, da Divisdo de Mineralogia
e Geologia do entio DNPM, enten-
dem que ‘‘provavelmente muitos
dos grandes vales do Nordeste do
Brasil sdo similarmente preenchi-
do-s por aluvido, devendo possuir
Otimas formagées produtoras de
dgua e grande capacidade de arma-
zenagem''. (Observagoes Hidrols-
8icas do Nordeste do Brasil).

Um relatério sobre ‘‘Agua
Subterrdnea do Nordeste'’ , elabo-
rado por um grupo de técnicos que
constituiu um Grupo de Trabalho
Interministerial, incluindo colabo-
ragdo da PETROBRAS, conclui, en-
Ire outros pontos, ‘‘pela existéncia
de grande quantidade d ‘dgua nas

RN-ECONOMICO

Jformagoes Apodi e Agu. Embora a
interpretagdo dos registros elétri-
cos dos pogos existentes indique a
presenga de dguas salébras em al-
guns horizontes, em ambas as for-
magées, ela indica, também, com
certeza, dgua doce em extensdo
considerdvel, (da ordem de 100 me-
tros) na parte superior do arenito
Acu.

De tudo quanto se expoe,
deixando de lado a questdo da agu-

dagem (de importdncia inegdvel) e
os aspectos correlatos do aproveita-
mento dessas dguas de superficie
pela irrigagdo, parece certo que
também as dguas subterrineas de-
verdo concorrer, inclusive no Rio
Grande do Norte, para fazer com
que nem tudo sejam sombras, na
perspectiva da desertificagdo, des-
de que as medidas de combate a
erosdo e outras sejam intensifica-
das. Podemos ter odsis no Nordeste
semi-drido"". L
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DIVEMO

Funcionando com a sua nova se-
de desde outubro deste ano no KM-5
da BR-101 (Parque Vale do Pitimbu)
a Divemo S/A — Distribuidora Poti-
guar de Veiculos e Motores S/A, re-
vendedora exclusiva no Rio Grande
do Norte dos veiculos Mercedes-
Benz e Toyota, ampliou os servigos
que prestava aos seus clientes em
virtude das novas condi¢des propor-
cionadas pelo modernissimo e amplo
prédio, onde implantou todo o seu
servigo de assisténcia técnica. O des-
locamento da sede da empresa para
a BR-101 visou, antes de tudo, di-
mensionar mais ainda a qualidade do

atendimento, ao mesmo tempo em
que proporciona mais conforto aos
clientes.

Além da sede, com suas linhas
ousadas e de grande beleza arquite-
ténica, a Divemo complementa a sua
estrutura em Natal com mais duas fi-
liais,®na Ribeira e no*Alecrim, sendo
que esta ultima é dedicada a venda
das legitimas pecas Mercedes-Benz.
No Estado, a empresa mantém, ain-
da, uma filial em Mossoré.

O ACONTECIMENTO — A inaugu-
racdo da sede da Divemo, ocorrida
em outubro, foi um dos acontecimen-
tos mais importantes da area econé-

AMPLIOU INSTALACOES

mica, este ano, em Natal. Um amplo
programa foi elaborado pela diregio
da empresa para assinalar o evento,
que contou com a presenga das mais
altas autoridades civis e militares do
Estado, representantes do Governo
Federal e de setores econdmicos di-
versos, nao s6 do Rio Grande do Nor-
te como de varios Estados brasilei-
ros. Também esteve presente o vice-
presidente da Mercedes-Benz, Sr.
Werner Jessen.

O grande numero de presentes a
inauguragéo da nova sede da Divemo
diz bem da importincia do aconteci-
mento, considerado bem significati-
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VO para a vida econémica do Rio
Grande do Norte, segundo mesmo as
expressdes usadas pelo vice-Gover-
nadqr Genibaldo Barros (naquela
ocasido no exercicio da Chefia do
Executivo).

AS INSTALAGOES — A nova sede
da concessionaria Mercedes-Benz
compreende um terreno de 13 mil
metros quadrados, com 4.200 de
area construida e mais de 10 mil de
drea pavimentada. As oficinas espe-
cializadas séo distri’uidas em 14 bo-
Xes internos e quatro externos. Sio
dotadas de equipamentos dos mais
atualizados para todo servigo de me-

PARA ATENDER AINDA MELHOR

canica, funilaria, pintura e lanterna-
gem.
Todos os detalhes foram planeja-
dos sempre com vistas a um atendi-
mento de nivel. Afora o pessoal exe-
cutivo, a empresa conta com um cor-
po de 83 funcionérios, com instrucéo
e orientagdo para empenhar-se na
prestagdo de servigos dentro dos ob-
jetivos da Divemo. O pessoal técnico
conta com periodos de formagdo na
prépria fabrica Mercedes-Benz e es-
ta, portanto, apto a executar todas as
tarefas necessdrias ao bom funciona-
mento dos veiculos daquela marca.

A loja-sede conta com todos os

requisitos de conforto, incluindo um
sistema de ar condicionado central,
centro telefénico PABX, musica am-
biente com servigo de microfone, um
grande saldo expositor, salas para
reunides e um perfeito sistema de se-
guranga contra incéndio.

A direc¢do da Divemo S/A — Dis-
tribuidora Potiguar de Veiculos e
Motores, tem demonstrado total con-
fianga no futuro econémico do Rio
Grande do Norte e ndo hesitou em
realizar o investimento a fim de ex-
pandir suas atividades no Estado. Is-
so significa empregos e mais rique-
zas na forma de impostos.

RN-ECONOMICO



MERCADO DE CAPITAIS

As acdes que os natalenses
compram na Bolsa

Umas 300 pessoas formam o nucleo de aplicadores em
acdes em Natal, num mercado onde s6 ha uma empresa
do Estado para aplicar — a Guararapes. Mas suas
acdes estéo entre as de melhor cotagéo.

Embora Natal esteja longe
dos centros onde € mais ativo o
mercado de capitais e conte com
uma Bolsa de Valores onde s6 uma
empresa local é registrada — a
Guararapes — hd um pequeno ni-
cleo de investidores bastante ativo,
formado por cerca de 300 pessoas
que aplicam regularmente em
acgoes. Destas trezentas, S0 pelo
menos acompanham diariamente
as altas e baixas das agdes das
grandes empresas — principal-
mente estatais — através dos cor-
retores especializados que tém
seus esquemas de comunicagdo
(via telefone e escutando as emis-
soras do sul que transmitem os pre-
gdes) e hd um grupo menor que vi-
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ve tinica e exclusivamente dos ren-
dimentos de suas aplicagbes.

No momento, segundo reve-
la o corretor Manoel Macedo (sete
anos de atuag¢do no mercado de ca-
pitais), da Servicred, as perspecti-
vas para o setor sdo razodveis, ten-
do se observado que de uns dois
anos para ca verifica-se um proces-
so de reativagdo dos negdcios em
Bolsas. E um dos motivos princi-
pais, sendo o tunico e principal, é o
esforco do Governo no sentido de
conter a inflagao.

— No momento em que a in-
flagao vai diminuindo e se estabili-
zando, a aplicagdo em agdes passa
a ser um excelente negoécio. Alids,
s6 chega a ser vantajoso aplicar em

agdes quando a empresa apresenta
uma rentabilidade superior ao indi-
ce da inflagio do momento. Caso
contririo é empatar capital sem
proveito, — explicou Manoel Ma-
cedo a RN-ECONOMICO.

AS EMPRESAS — Os aplicadores
de Natal tém de recorrer quase que
totalmente as empresas estatais —
a nivel federal — ou algumas de
grande porte, como a Souza Cruz.
No Rio Grande do Norte a iinica
grande empresa de capital aberto é
a Guararapes e é também a dnica
registrada na Bolsa de Valores. A
outra empresa de capital aberto
funcionando no RN é a Alpargatas,
porém seu registro é em Sio Paulo.
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A estrutura da Bolsa de Valores do
Estado, por isso mesmo, é peque-
na, por for¢a de sua caréncia de re-
cursos. As Bolsas sdo sustentadas
com o dinheiro proveniente da mo-
vimentagao geral, numa espécie de
rateio nacional. A parte de cada
uma € proporcional ao seu movi-
mento e, conseqiientemente, a do
Rio Grande do Norte é bem modes-
ta.

As agdes mais procuradas
em Natal sao as do Banco do Brasil,
Petrobras, Guararapes, Banco do
Nordeste, Belgo Mineira, Vale do
Rio Doce e Souza Cruz. As agoes da
Guararapes estavam cotadas, no
inicio da primeira quinzena de no-
vembro, em Cr$ 2,80.

Todavia, as agdes sofrem
muitas oscilagdes, mesmo as do
Banco do Brasil e praticamente as
cotagdes tém posigdes diferentes a
cada dia. Por essa razao, um corre-
tor como Manoel Macedo tem de
estar em contato permanente, did-

rio, com as Bolsas do Rio e Sio
Paulo.

CONSCIENTIZACAO — Segundo
as observagdes do diretor da Servi-
cred, o investidor potiguar estd
bastante conscientizado, tendo pas-

sado por um ripido processo de
amadurecimento.

— O investidor local entrou
n}lmfl fase de realismo. Quando se
dlSpOf: a aplicar em agdes, estd
consciente dos elementos que deve
levgr_ €m conta — a liquidez e a ren-
tabilidade, por exemplo. Hoje aca-
bou a fantasia de 1971 (periodo em
que houve uma febre nas Bolsas,
com altas sibitas e artificiais), —
declarou Manoel Macedo.

Além do combate a inflagao,
o Goxferno tem favorecido o merca-
do aciondrio introduzindo mecanis-
mos que diminuem a rentabilidade
das Cadernetas de Poupanga.

A vitalidade das Bolsas de
Valores é do interesse das empre-
Sas que, comercializando suas
acdes, passam a contar com recur-
sos financeiros para seus planos de
€Xpansao sem terem de pagar um
Uinico centavo de juro. O seu suces-
SO nos pregdes, a partir dai, depen-
de unicamente de sua eficiéncia

operacional, traduzida em rentabi-
lidade.
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O FINOR — Exemplo de como uma
empresa pode aproveitar os recur-
sos financeiros via agdes € o do re-
cente leilao dos papéis do Finor. O
Rio Grande do Norte tem trés em-
presas habilitadas pelo Finor: So-
riedem, Telern e Brasinox. No re-
cente leildo de ag¢des do Finor a So-
riedem conseguiu negociar um to-
tal de Cr$ 2.614.400,00 agoes.

O que isso significa?

Que a Soriedem vai contar
com esse recurso financeiro para
aplicar em suas atividades sem ter
de pagar juros. Em compensagao,
os aplicadores, a partir de agora,
passam a ter direito a dividendos
dos lucros que vao aparecer no pro-
ximo balang¢o da empresa.

EXPANSAO — Manoel Macedo,
como todo corretor experiente e co-
nhecedor do mercado de agoes, he-
sita em tracar um perfil para o futu-
ro. Admite reconhecer a aragem fa-
vordvel que tem soprado sobre o
mercado nos dltimos dois anos,
ap6s um periodo de desconfianga
geral.

— Tudo vai depender — as-
sinalou ele — dos resultados dos

balancos das empresas e dos resul-
tados da luta contra a inflagio.

No entanto, demonstra, sem
0 querer, confianga. Yé como ponto
positivo e salutar na comercializa-
¢ao de agdes em Natal o fato de nio
ocorrer especulagio.

— E hd campo para isso. No
entanto, a especulagio aqui nio
existe, — afirmou.

Quanto as possibilidades de
fusao da Bolsa de Valores do Rio
Grande do Norte com a de Pernam-
buco ele nao vé a questio com mui-
to entusiasmo.

— Depende como o negécio
for encaminhado. Nao podemos fi-
car em desvantagem. A Bolsa de
Valores de Pernambuco nem sede
propria tem e nds temos, — disse
ele.

De todo modo, constata-se
que em Natal ja ndo é o setor imobi-
liario que concentra e monopoliza
os interesses de quem tem disponi-
bilidades financeiras para aplicar.
Ha outras op¢des — e bem renta-
veis, dependendo do tino de quem
aplica. L
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KAs mais completas revistas de leis editadas no
Brasil. Levamos até vocé matéria FEDERAL,
ESTADUAL e MUNICIPAL, sempre atualiza-
das com a legislagdo em vigor. Tudo isso em
excelente apresentacgao grafica. Torne-se o as-
sinante mais atualizado do Brasil.
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Contratos, em Natal, com RN-Econémico, pelo fone 222-0806 ou
escreva para Editora Legislagdo Nordestina Ltda., atencéo do Sr.
Nelson Ramos de Souza — Av. Conde da Boa Vista, 250 — Conj.
411 — Fone (081) 222.3781 — Recife-PE.
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ACUCAR JA FEZ HISTORIA NO BRASIL
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NO RIO GRANDE DO NORTE

Contar essa histéria
nao é tarefa nossa.

E de RN-ECONOMICO
que ha oito anos
acompanha o esforgo
que vem sendo feito
pelo desenvolvimento

| AGORA ESTA FAZENDO HISTORIA

do Rio Grande do Norte.
Nossa tarefa & produzir agucar.
E, em apenas quatro safras,
mais que triplicamos

a nossa producdo.
RN-ECONOMICO est4
contando esta hist6ria.

MAPA DE PRODUCAO

Safra sacas produzidas
1973/74 128.374
1974/75 196.126
1975/76 291.807
1976/77 403.677

L@b COMPANHIA ACUCAREIRA VALE DO CEARA MIRIM
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ESTUDO

VILAS RURAIS — SERRA DO MEL

PROF. CORTEZ PEREIRA

I — Consideragdes preliminares
I — Projeto e implantagdo
Il — Resultados

1 — Consideragies preliminares
1. Colonizagdo

1.1 — Das formas de trabalhar a terra é, a co-
lonizagdo, a mais complexa, porém, a de mais amplos
e variados beneficios. Nela a resultante econémica é
democratizada, formando-se, assim, bases para a
melhoria popular e o bem-estar social. Na coloniza-
cdo sdo exercitadas as faculdades de convivéncia e
aglutinagdo, ganha-se a consciéncia de dependéncia
reciproca, forma-se a sociedade orgdnica.

Sendo uma realidade socializante, compatibi-
liza-se, no entanto, com o préprio sistema capitalista,
beneficiando-o inclusive, pela ampliagdo do mercado
capaz de comprar, decorréncia natural da elevagdo
do nivel econémico-financeiro das populagoes.

Pela amplitude e multiplicidade dos seus re-
sultados é um caminho sempre buscado, porém, de
objetivo dificilmente encontrado, em razdo da com-
plexa e dificil realidade que a colonizagdo representa.

A evidéncia do seu papel no processo de de-
senvolvimento, como meio mais rdpido de fortalecer
a frdgil economia primdria, tem despertado o Poder
Piiblico para necessidade de, suprindo deficiéncias,
tentar a implantagdo de projetos de colonizagdo. Este
é 0 exemplo que todo o mundo nos dd. Por toda a par-
te identificamos a presenga supervisora do Estado,
investindo altos subsidios em imensos projetos, cujas
respostas incluem o retorno dos proprios subsidios,
sob ampliadas formas de receitas piblicas.

2. — Exemplos do mundo

2.1 — Na Espanha, onde o desenvolvimento

primdrio foi comprometido por secular processo de
partilha hereditdria, tornou-se necessdrio promover o
reagrupamento dos minifiindios. Em seguida, o Es-
tado voltou-se para as dreas receptiveis ao seu arroja-
do plano desdobrado em dezenas de projetos basea-
dos na colonizag¢do cooperativista. Apés a implanta-
¢do de infra-estruturas, o esforgo concentrou-se na
obtengdo de alta produtividade agropecudria, cujos
frutos, recebendo a complementagdo industrial e tor-
nando o produto acabado, permite uma participagdo
maior dos associados no resultado final da comercia-
lizacdo.

Os investimentos foram orientados, autonoma-
mente, por jovens equipes nomeadas pelo Governo e
receberam uma classificagdo que assegurava subsi-
dios de 100% na faixa A; de 40%, com financiamento
do restante a juros de 3,5% a.a., na faixa B; enquan-
to os enquadrados como C tiveram subsidios de
30% e empréstimo dos 70% onerado em 4,5% a.a.
Foi assim que a Espanha comegou a dar os largos
passos que a aproximaram, tdao rdpido, do que co-
mega a ser hoje. Investiram, subsidiando, para ter
multiplicados os seus impostos e, ainda, criar novos
atrativos para o turismo que tem liderangw mundial.

2.2 — Na ltdlia, latifiindios cercavam de misé-
ria velhos e abandonados castelos. Imensas dreas im-
produtivas, com a sua inutilidade, desafiavam o Po-
der Piiblico a tornar real o conceito moderno do direi-
to de propriedade, que é o dever de fazé-la produzir.

Criada a grande empresa — Cazza del Mezzo-
giorno —, elaborados e implantados os grandes pro-
Jetos, nasceram os imensos ‘‘consércios’’. O caminho
Joi o mesmo: forma associativa de trabalhar a terra,
complementagdo industrial da produgdo agricola, co-
mercializagdo unificada em favor de todos, de todos
que transformaram extensas paisagens estéreis em
diagramados campos de culturas. O Estado apresen-
tava-se, como no outro caso, desapropriando terras
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que transferia, imediatamente, a novos donos que ti-
nham 30 anos para pagd-las, pagando ainda juros de
1% a.a. Os investimentos agricolas foram subsidia-
dos em até 65%, enquanto os industriais recebiam
25% de subsidios. A moradia representou a aparente
presenca paternal do Estado por se constituir numa
doagdo em favor dos que se comprometessem nela,
definitivamente, morar.

Foi assim que se deu o desenvolvimento do
“‘nordeste’’ italiano, situado no sul daquele paris,
num esforgo do Poder Piiblico em reduzir a distdncia
que o separava do norte industrializado.

2.3 — Na Franga, onde o associativismo foi o
apoio para uma mecanizagdo agricola das mais adian-
tadas do mundo, o Poder Piblico interferiu, entre ou-
tras, numa drea-problema, a Gasconha, para desen-
volvé-la. Criou uma sociedade de economia mista
com essa finalidade — Companhia de Desenvolvi-
mento da Gasconha. Elaborou e implantou grandes
projetos apoiados na unidade familiar de trabalho,
deu subsidios que variam de 20 a 90% dos investi-
mentos e, assim, as vastas terras pobres, desajuda-
das pela irregularidade das chuvas que vdo de 550 a
700 mm, foram transformadas em celeiros de produ-
¢do.

2.4 — Transformado em estudrio de quase to-
das as culturas do mundo, pelo encontro dos judeus
vindos de todas as partes da Terra, Israel é uma na-
¢do que escolheu o associativismo, na variedade rica
de suas formas. Desde o0 Moshavi onde a posse in-
dividual da terra e a iniciativa privada convivem
com o aldeiamento comum até o Kibutz, colbnia co-
munista com propriedade comum e trabalho coleti-
vo, desdobram-se vdrias graduagées de modelos as-
sociativos. Aqui também o subsidio compatibiliza-se
com a aplicagio de alta tecnologia, como investi-
mento piblico necessdrio ao desencadeamento pri-
mdrio da economia.

3 — Colonizagdo Brasileira

3.1 — No Brasil a colonizagdo é marcada por
Insucessos repetidos. Salvam-se dessa fatalidade os
trabalhos das colbnias de europeus e orientais que

plantaram nos Estados do sul, plantando experién-
cias seculares. No Rio Grande do Sul a predomindn-
cia da produgdo associativa de arroz e vinho é a mais
elogiiente amostragem de viabilidade sécio-econé-
mica.

No Nordeste o quadro é de profundo desalen-
to. As deficiéncias culturais aliadas a incorreta atua-
¢do do Poder Piiblico lastreiam uma longa estrada
marcada por muitos fracassos e pouquissimas vito-
rias. O preconceito contra os subsidios, nascido da
incapacidade de enxergar distante as conseqiiéncias
econémico-financeiras dos investimentos primdrios
é, em grande parte, responsdvel pela asfixia de mui-
tos projetos. A historia da colonizagdo nordestina po-
de ser sintetizada pela visdo do que ocorreu no Rio
Grande do Norte. Punau, Pium e Maxaranguape nos
mostram vidas de crises e quedas.

4 — Grandes causas de insucessos e nossa
tentativa de supera-las

4.1 — O descompasso entre o que foi planeja-
do e o que se executa, entre o idealizado e o realiza-
do, tem levado a ruina muitas colonizagées. E comum
planejar-se uma colonizagdo, delimitar drea, definir
mddulos e entregd-los para a implantagdo programa-
da.

O afrouxamento dos controles ao longo do tempo
e a consegqiiente expansdo individualista desfigura, e
muitas vezes até contradiz, o projeto inicial. Quebra-
da a harmonia econémica do projeto, perde-se a inte-
gragdo e com ela a prépria alma do trabalho. Assim
morreram, ou vivem morrendo, muitas das coloniza-
¢oes brasileiras.

4.1.A — Nas Vilas Rurais tentamos neutrali-
zar essa causa através de um instrumento criado: a
CIMPARN. A esta empresa coube implantar, nos mi-
nimos detalhes, tudo o que foi programado: a cultura
indicada, a reserva florestal prevista e seu aproveita-
mento para pecudria, a area de agricultura de subsis-
téncia ou manutencgdo, a rede escolar e os postos de
saude, gindsio agricola e hospital central, campo de
pouso e sede de cooperativa, sistema de armazena-
gem e plano viario. Tudo, enfim, que foi teoricamen-

VOCE PODE TER ECONOMIA E

SEGURANCA NA ESTRUTURA
DE SUA OBRA.

Para isto basta que os calculos estejam exatamente de acordo
com as necessidades do projeto.

LUCIANO ALBUQURQUE ESTRUTURAS LTDA. j4 calculou
cerca de 15.000 m3 de concreto armado executados em Rio
Branco, Teresina, Mossoré, Natal, Recife, Salvador e Rio de
Janeiro.

Em sua préxima obra deixe conosco os célculos estruturais.

L1 LUCIANO ALBUQUERQUE

ESTRUTURAS LTDA.

Rua Potengl, 628 - Tirol - Fone: 222-2732 - NATAL-RN.




te modelado era tirado das folhas do Projeto e feito
em cima da terra. S6 depois era entregue ao colono
selecionado: a propriedade implantada para ele fazé-
la viver e desenvolver.

4.2 — Como segunda grande causa do insu-
cesso de colonizagdo nacional foi apontado o longo,
ilégico e absurdo estdgio probatdrio a que sdo sub-
metidos os colonos para se tornarem proprietdrios
dos lotes. Nunca menos de cinco anos e muitas vezes
além de 20 ou 30 anos, é a espera desestimulante e
desesperadora. As colonizagées daqui do Estado re-
trataram esse erro nacional que ndo encontramos em
nenhum outro lugar do mundo. Morre a primeira e

até a segunda geragdo, enquanto, ji sem nenhum
sentido, concluem pela entrega do titulo da terra es-
perada pelo pai ou avé. O estdgio a que foi submetido
0 homem serviu apenas para fazé-lo desacreditar de
uma atividade que esperava promissora. A auséncia
de legalizagdo patrimonial fecha as portas dos bancos
e as liberagdes do crédito, burocratizado pela reparti-
¢do piiblica, muitas vezes sem '‘oportunidade’’, one-
ram e inviabilizam economicamente os custeios. Sob
pretexto de observar o homem para errar menos na
selegdo, leva-se a faléncia o projeto depois de arrui-
nar o préprio homem.

4.2.B — Nas Vilas Rurais, como foi por nds
projetado, esta causa de malogro é superada através
de um racional e riapido esquema de sele¢ao. A ob-
servagio que, erradamente, € feita diluida e diluin-
do-se ao longo de 5, 20 ou 30 anos, quando o proprio
homem é modificado pelo envelhecimento e pela
frustracdo, quando sobrevive, foi irremediavelmente
condenada. Em substitui¢do, montou-se uma equipe
especializada para observar os 8, 10 e, depois 12.000
homens que conviviam e trabalhavam na implanta-
cao do grande projeto. Antes se fazia uma observa-
cdo rarefeita, aqui concentrada. O projeto foi trans-
formado em laboratorio de estudo do comportamento
de 12.000 homens para identificar os 1.200 (10%)
que ao lado de outras qualidades demonstrassem:

a) a forca de trabalho familiar suficiente ao
modulo e as culturas programados;

b) senso de poupanga necessario, como pro-
prietario em que se transformaria;

¢) capacidade gerencial, por dever ser o novo
empresario agricola;

d) associativismo, por integrar uma realidade
que, dependendo de cada um, dependeria a0 mesmo
tempo de todos.

Assim, idealizou-se a identificagdo e eleigao
dos colonos proprietdrios que, sentindo-se donos da
terra em plena madrugada da sua nova esperanca,
teriam muito maiores condigdes humanas de traba-

lhar e vencer.

4.3 — A terceira grande causa do negativo
comportamento dos projetos de colonizagdo é ligada
a questées de mercado.

Implantam-se culturas sujeitas a violentas va-
riagées ciclicas ou a concorréncia de poderosos cen-
tros de produgdo, sem as pré-condig¢oes para suportar
esses impactos. Aos primeiros sintomas de perigo,
em razao do proprio nivel cultural, inicia-se o proces-
so de desagregagdo que faz sossobrar, irremediavel-
mente. o projeto.

4.3.C — Nas Vilas Rurais procurou-se identifi-
car, como cultura principal, aquela que fosse menos
sujeita a essas variagoes e que ficasse a margem dos
fatais golpes de poderosas concorréncias.

A viabilidade do projeto foi calcada sobre a
producao de castanha, nao tendo sido computado o
resultado comercial do pseudo-fruto (o caju), do li-
quido da casca da castanha (L.C.C.) da torta do caju e
da resina. A demanda da améndoa é constante e
crescente. A trangqiiilidade do seu comércio € indica-
da por serem os dois maiores consumidores, os dois
mais importantes paises do mundo: Estados Unidos e
Rissia. A Rissia e a Argentina apresentam as maio-
res expansoes de consumo com 158 e 120%, respecti-
vamente.

A posi¢ao geogrifica do Nordeste, confronta-
dfl com os maiores exportadores orientais e em refe-
réncia ao principal consumidor — os Estados Unidos
— ¢€ de excepcional vantagem, vantagem maior ainda
em relagao a Argentina.

Por essas razoes e tratando-se de cultura ab-
sorvedora de grandes contingentes humanos, nio be-
neficiada ainda pela colheita mecanizada, sua ten-
déncia, ante o natural despovoamento do campo, é
apresentar vantagem concorrenté, por se tratar de
projeto com base na unidade familiar de trabalho. =

A cultura do cajueiro esté se mostrando
vidvel no RN

RN-ECONOMICO



® CHEGOU FALCAO,

A NOVA LINHA
DA MECANICA

VOLKSWAGEN.

Vocé quer ficar na crista da onda?
Mas para isso, € preciso conhecer
— FALCAO — anova linha da me-
canica Volkswagen, em fibra de vi-
dro, modelo esporte, o carro ideal
para o nosso clima tropical. Econé-
mico como nenhum outro, amplo
espaco interno. O seu FALCAO es-
ta esperando por vocé em Duaut

Veiculos. :

REVENDEDOR EXCLUSIVO

Duauto Veiculos

Av. Presidente Bandeira, 1240 Alecrim Fones: 231-6132 e 231-3927.




Guararapes tem posicao cada vez
melhor entre as empresas do pais

A Guarara esta programndo a expans#o do seu rquo lndustril em Natal (vista aérea Natal) '

Incluida entre as 300 maiores em-
presas do pais, ocupando o quinto lu-
gar entre as fabricas de confecgdes
brasileiras no volume de venda liqui-
da, proporcionando 5.900 empregos
diretos (2.100 em Natal, 1.700 em
S&o0 Paulo, 1.400 em Fortaleza e 700
em Mossord), com um nivel de renta-
bilidade que a coloca no quarto lugar
no rol das industrias de sua especia-
lidade e com uma previsdao de volu-
me de vendas no montante de 1 bi-
lhdo de cruzeiros para este ano, a
Confecgbes Guararapes S/A viveu
suas primeiras experiéncias no setor
na década de 50. No inicio, operava
lojas dedicadas a comercializagio de
artigos de vestuario masculino e foi
em razdo do sucesso nesse ramo de
atividade que o grupo lider animou-
se a fundar, em seis de outubro de
1956, uma pequena unidade indus-
trial no Recife, ocupando 300 metros
quadrados. Ali foram produzidos ar-
tigos masculinos diversificados para
serem vendidos nas lojas varejistas,
que se expandiram por todo o Nor-
deste com o nome de Lojas Seta S/A.

Dois anos apds a sua implanta-

0, a unidade industrial do Recife
foi transferida para Natal, ja para um

prédio com 1.300 metros quadrados,
de onde o grupo empresarial, empre-
gando na pratica uma filosofia de
sempre reinvestir os lucros com vis-
tas a expansdo quantitativa e qualita-
tiva, levou a ConfecgBes Guararapes
a uma posigdo de relevo ndo sé no
Rio Grande do Norte como em todo o
pais.

Os horizontes da empresa se alar-
garam em todos os sentidos e, hoje,
a sua produgéo é vendida em todo o
pais, sendo que 40% do total sdo ab-
sorvidos pelo sistema ‘‘Frenshising’’
— comercializagdo através de uma
rede de quase 300 lojas espalhadas
por todo o Brasil e que recebem
apoio financeiro da Guararapes em
troca do compromisso da venda de
seus produtos. A empresa também
atua com lojas préprias em escala na-
cional (cerca de 30, com 0 nome ‘‘Se-
ta’’) e adotou, ainda, a comercializa-
cdo direta ao consumidor, com trés
lojas CIC — em Natal, Fortaleza e
Mossord. Os restantes 60% da pro-
dugdo sdo colocados no mercado na-
cional e internacional, sendo que o
ultimo representa, por hora, uma
parcela pequena, restringindo-se ba-
sicamente ao continente Sul-Ameri-

cano.
A EXPANSAO — Desde o inicio, as
atividades da Confecgbes Guarara-
pes S/ A foram caracterizadas por um
ritmo de crescente expansdo. Quinze
anos apos a transferéncia da primei-
ra maquinaria para Natal marcas ex-
pressivas haviam sido conquistadas:
de 1.300 metros quadrados originais
a organizagdo passou a ocupar
23.000 metros quadrados de area co-
berta. Em 1971 inaugurou uma uni-
dade industrial em Sdo Paulo, com
14.000 metros quadrados de 4rea co-
berta e com a capacidade de produzir
15 mil camisas/dia. Em 1974 a uni-
dade de S&do Paulo foi dotada de um
setor de malharia que ora produz em
torno de 700.000 metros de tecidos
por més e ainda com planos de am-
pliagdo. A sempre crescente deman-
da dos seus produtos levou a Guara-
rapes a construir mais duas unidades
de produgdo, em Mossoré e Fortale-
za, inauguradas, respectivamente,
em setembro de 1975 e janeiro de
1976. A primeira dessas duas novas
fabricas, com area coberta de 8.400
metros quadrados, tem a capacidade
de produzir 10.000 camisas/dia; a
segunda, a de Fortaleza, cuja area

RN-ECONOMICO




Lojédo do CIC em Natal do Grupo Guararapes

coberta é de 22.000 megros quadra-
dos, tem a capacidade instalada para
a produgdo de 10.000 calgas/dia, po-
dendo ser equipada para dobrar essa
producgédo. A situagdo de maior pro-
dutora de confecgbes do pais, aliada
aos altos indices de liquidez e renta-
bilidade de que desfruta, coloca a
Guararapes numa posi¢do de inveja-
vel destaque ndo s6 no ramo em que
atua como também entre as grandes
empresas brasileiras, fato reconheci-
do peto préprio publico investidor
que colocou suas agdes entre as mais
nggociadas na Bolsa de Valores de
S&o Paulo em 1976/77.

PER_SPECTIVAS — A flexibilidade
administrativa da Confecgdes Guara-
rapes S. A. e a visdo empresarial dos
seus dirigentes tém possibilitado, ao
|9ngo de suas atividades, providén-
cias cujos resultados sempre se mos-
tram particularmente positivos. Ago-
ra mesmo, ha a pretenséo de transfe-
rir a fabrica de confecgbes instalada
em S&o Paulo para o Rio Grande do
Nor}e, 0 que implicara na criagdo de
mais 1.400 novos empregos no Esta-
do. Os planos prevéem a possivel im-
plantagdo da unidade transferida em
terreno vizinho a fabrica de Natal,
com 20 mil metros quadrados.

_O projeto de transferéncia ndo in-
cIun,.contudo, o setor de malhas, que
continuara funcionando em Sao Pau-
lo, vez que naquele Estado existem
mais operarios especializados para
esse tipo de industrializagado.

A localizagdo inicial de Confec-
¢bes Guararapes em Natal foi moti-
vad'a, consideravelmente, pelos be-
neficios fiscais proporcionados por
redugées de tributos estaduais e fe-
qerals, vantagens que propiciaram a
implantagdo, igualmente, de tantas
outras industrias em nosso Estado,

dando-lhes condigdes de competirem
com a estrutura econémico-financei-
ra mais sélida do parque industrial
do Centro-Sul. A prorrogacado desses
incentivos estaduais, que no momen-
to se constitui um pleito dos empre-
sarios do Rio Grande do Norte, con-
tribuiria decisivamente para a conso-
lidagdo dos projetos em curso, inclu-

O clube social: importéncia do lazer

i g AT

sive desse de transferéncia da fabri-
ca de Confecgoes Guararapes, de
Sao Paulo.

POLITICA SOCIAL — Como empre-
sa identificada com o Estado e inicia-
tiva de empresarios que acreditam
na capacidade de trabalho do nordes-
tino, a Confecgbes Guararapes dis-
pensa atengdes especiais ao fator hu-
mano. Por issc executa uma ampla
politica assistencial tendo em vista
proporcionar aos seus empregados
seguranga e tranquilidade para um
bom desempenho de suas ativida-
des. Além da assisténcia médico-
odontolégica, mantém uma escola
para 1.500 alunos, a nivel de primei-
ro grau, totalmente gréatis, destinada
aos filhos e parentes dos funciona-
rios de todos 0s niveis. Cuida, ainda,
de programas de lazer, mantendo em
funcionamento um clube social para
divertimento dos funciondrios e de
suas familias.

CARACTERISTICAS — A Confec-
¢6es Guararapes S/A, além de sua
sede em Natal, mantém filiais em
Sdo Paulo (Avenida Casa Verde,
327), Fortaleza (Avenida Sargento
Herminio, 5.100) e Maossoré (KM 1,
da BR-304). Trata-se de uma Empre-
sa de capital aberto, administrada
por um Conselho de Administragdo
composto de trés membros e de uma
diretoria constituida por sete. O
mandato de cada membro é de trés
anos.
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ARTESANATO

Artesdos tém pressa em
recuperar tempo perdido

O longo periodo de falta de assisténcia deixou os
artesdos impacientes e, agora, acham que todo esforgo
ainda é pouco para ajudé-los a recuperar o tempo
perdido.

Estd sendo feito um esforco
sincero e constante no Rio Grande
do Norte no sentido de compatibili-
zar o trabalho dos artesiaos com as
suas necessidades a fim de que a
sua criacdo nio perca o potencial
remunerador ao longo dos cami-
nhos que sempre percorre até che-
gar as maos do consumidor. O es-
forgo é desenvolvido, basicamente,
pela drea oficial — que, nas cir-
cunstancias, tem de descambar pa-
ra um certo paternalismo — e atra-
vés do cooperativismo; esta, a for-
ma até o momento, mais adequada
de possibilitar uma unido de esfor-
¢os entre os-artesdos com vistas a
uma melhoria a nivel econémico.
Porque, a nivel profissional e técni-
co, no sentido da qualidade do pro-
duto, o artesanato potiguar em na-
da fica a dever aos de outras re-
gides do pais, estando provada a
sua potencialidade comercial e de
mercado, desde que sejam encon-
trados os mecanismos adequados

A feirinha da Praca Jo&o Maria n#o est4 no lugar ideal, segundo os arteséos

s s

de escoamento do fluxo da produ-
¢ao.

AS FORMAS DE AGLUTINAR —
Antes de tudo, deve-se levar em
conta que os esforcos desenvolvi-
dos para racionalizar a produgio ar-
tesanal e dar protecdo ao artesao
ainda estao, na pratica, em fase
embrionaria. Como hd muito a fa-
zer, partindo-se do nada, nio hd
experiéncias bem sucedidas que
sirvam de base. Por isso, € preciso
ir tateando, na base do acerto e do
erro, até encontrar os verdadeiros
caminhos. H4, nota-se, um elemen-
to basico: a boa vontade da area ofi-
cial.

O que nao é suficiente para
contentar impaciéncias. Por exem-
plo: o Governo Estadual, através da
Secretaria de Bem-Estar Social, en-
tre outras medidas, criou a feira de
artesanato, atualmente instalada
na praga Padre Jodo Maria e fun-
cionando aos domingos. Mas a fei-

ra ndo tem contentado os artesios.
Dois deles — Cicero Mendonga Ju-
nior (especialista em trabalhos com
vidro) e Ivanildo Paula Condados,
conhecido como o Sombra (especia-
lista em talhas) — disseram a RN-
ECONOMICO que “‘muito é preci-
50 fazer ainda pelo artesio’’. Con-
sideram o local da feira de artesa-
nato inadequado e acham que esti
faltando uma melhor divulgagio do
seu trabalho para que ele possa
ch.egar ao conhecimento de uma
faixa mais ampla do mercado. Vao
mais além: querem a divulgagdo
em bloco e individualmente, de mo-
do a valorizar o artesanato em geral
e as qualidades especificas deste
ou daquele artista. Sdo anseios in-
questionavelmente justos, mas cer-
tamente inacessiveis no momento
por absoluta falta de condigdes,
pois tais objetivos s6 poderiam ser
alcangados através de uma maciga
campanha publicitiria — e isso
custa, realmente, muito dinheiro.
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Os artesdos também nao estdo uni-
dos entre si e alimentam certas ri-
validades. Um deles afirmou tam-
bém a RN-ECONOMICO que a Se-
cretaria do Bem-Estar Social conce-
de mais facilidades para os arte-
saos do interior — referindo-se es-
pecialmente a transportes — es-
quecendo-se que os da cidade estao
melhor situados e, portanto, nio
podem ter a mesma ajuda para che-
garem a feira da praca Padre Joao
Maria.

E, finalmente, eles recla-
mam em bloco contra o atual local
da feirinha de artesanato. Sonham
com a praca André de Albuquer-
que. Ai tem o outro lado da histo-
tia: a Prefeitura teme afetar a pra-
¢a, justamente o seu mais precioso
ponto de lazer da cidade e, sem du-
vida, o melhor para a populagio.
Os artistas tém como um dos seus
argumentos que, mudando o local
da feirinha para a André de Albu-
querque, poderiam elastecer o ho-
rario de funcionamento, aos domin-
80s. E isso porque, segundo disse
um deles, ‘‘na praga hd mais condi-
¢oes de conforto pessoal € a boa ilu-
minagao permite até que possamos
comercializar também a noite’’.

MAIS RECLAMACOES — Premi -
dos tanto tempo por um ostracismo
que chegou a ser aceito como fator
de normalidade, os artesios, no
momento em que passam a sentir
algum apoio, experimentam uma
necessidade de reivindicar ao maxi-
mo, numa natural i4nsia de superar
0 tempo perdido. Contudo, hd o ou-
tro lado: é impossivel também
montar, em periodo tdo curto, a in-
fra-estrutura ideal. Est4 tudo no co-
meco e todo comego tem de seguir
por etapas. Os artesdos que fala-
ram a RN-ECONOMICO mostra-
ra§n~sg inconformados com a pré-
pria ajuda financeira que passaram
a receber da Secretaria do Bem-Es-
g’r Social — e antes nido tinham is-

Dizcm ser a ajuda fornecida
no periodo pouco favoravel do ano
e, pessa’s condigbes, ndo poderiam
aplica-la do modo desejado na aqui-
si¢ao da matéria-prima.

— Somos obrigados a man-
te_r um calendario fixo de exposi-
¢oes de trabalhos, em fungdo dessa
aj,uda financeira. Mas ocorre que
ha uma variag¢io na data de entrega
do dinheiro. E ele ndo é suficiente

— declarou um dos inconformados
artesaos.

RN-ECONOMICO

Otomar: o esfor¢o do Governo para aju -
dar

0 APOIO — Os casos citados ocor-
rem entre artesdos isolados. Esse
isolamento gera a inseguranca. O
que nio impede de alguns deles —
como o Zendbio — expressaram um
certo orgulho pela qualidade do tra-
balho executado.

— Eu mesmo — disse Zeno-
bio a RN-ECONOMICO — ji con-
segui exportar virios trabalhos pa-
ra outros Estados, até o sul do pais.

Por seu lado, o Governo
mostra também a sua preocupagao
quanto ao nivel desses trabalhos,
sabendo a sua necessidade na hora
de disputar o mercado e as prefe-
réncias dos turistas. Entendem os
seus técnicos que o problema nao
pode ser deixado tdo somente a car-
go da intui¢do e da habilidade inata
do artista.iPara tanto, segundo in-
forma o Secretiario Otomar Lopes
Cardoso, do Bem-Estar Social, tém
sido promovidos varios cursos de
formagio e aperfeigoamento, visan-
do tanto o aumento dos quadros de
artistas como a preservagio das
formas mais tradicionais da arte
popular no Rio Grande do Norte.
Parte desses cursos tem sido exe-
cutada por forga de convénios entre
a Secretaria de Trabalho e Bem-Es-
tar Social e o Ministério do Traba-
lho, através do PIPMO. Até o mo-
mento o Ministério do Trabalho for-
neceu recursos no montante de Cr$
262.780,00 para esse programa.

— Também a Sudene — dis-
se a RN-ECONOMICO o Secretirio
Otomar Lopes Cardoso — tem par-
ticipado desse programa, com fi-
nanciamentos destinados a aquisi-
¢do de matéria-prima. S6 este ano a
Sudene forneceu o montante de Cr$
100 mil, em duas parcelas de Cr$
50 mil.

O Estado também participa
com recursos proprios e da execu-
¢do dos diversos programas, ser-
vindo ainda como elemento agluti-
nador.

— S6 este ano foram realiza-
dos 40 cursos de formagao e aper-
feicoamento e mais um curso pro-
prio e especifico para a formagao de
instrutor, — informou Lopes Car-
doso.

Paralelamente, o Governo
tem procurado conscientizar o arte-
sdo, tendo promovido encontros
com técnicos para o debate dos
seus problemas e a oportunidade
de serem feitas reivindicagdes.
Neste ano ja foram realizados qua-
tro cursos desses encontros — dois
na regido Oeste, um no Serido e ou-
tro na cidade de Santa Cruz.

Aponta o titular da Pasta do
Trabalho e Bem-Estar Soctal como
resultado positivo desse trabalho a
existéncia no Estado de 895 arte-
sios com cursos de formagio e
aperfeigoamento. E indicou, ainda,
o trabalho desenvolvido no campo
da assisténcia social em favor do
artesdo potiguar, como a orientagao
no sentido do artista autonomo ga-
rantir os seus direitos, inscreven-
do-se no INPS.

Mas frisou:

— Damos a orientacio. Mas
a decisdo cabe ao proprio artesao.

0 FUTURO — Considera a Secreta-
ria do Trabalho e Bem-Estar Social
que os resultados até agora conse-
guidos foram satisfatdrios e infor-
mou Otomar Lopes Cardoso que
“no futuro pretendemos ampliar e
intensificar esse trabalho, pois a
metodologia utilizada mostrou-se
eficiente’’. :

Essa conclusio é demons-
trada pelos ndmeros fornecidos.
Assim, no capitulo das oportunida-
des de comercializagdo, estao: Fei-
ra Potiguar de Artesanato — praga
Padre Jodo Maria, aos domingos,
das nove as 17 horas; Loja Seridé
— hall do hotel Vila do Principe,
Caicd, em convénio com a Copala;
Ariesanato do Rio Grande do Norte
— Galeria dos Estados, loja n°® 23,
Brasilia, convénio com a Cooper-
crutac; Associacdo das Bordadeiras
de Caicé — praga Governador Dix-
Sept Rosado, 671, Caico.

AS COOPERATIVAS — No aspecto
cooperativa, existem atualmente
trés diretamente ligadas & comer-
cializagio do artesanato no Rio
Grande do Norte. Elas tém procu-
rado flexibilizar essa comercializa-
¢do conseguindo financiamentos de
bancos oficiais e particulares, prin-
cipalmente do Banco Nacional de
Crédito Cooperativo. Dentro dessa
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sintoniza-lo com que se esta fazen-
do no resto do pais. No momento,

estao atuando Ho Estado as se- Os empreiteiros escolhem a méa- combustivel e sem cansar o operador.
guintes cooperativas: quina considerando: eficiéncia e A 120B tem quase o triplo do
a) — Copala — sob a orien- {ggéagilidade.f E)t(atamente como faz sobretorque de sua mais prbxirga con-
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que se volta, na maior parte, para o da motoniveladora 120B chama-se adaptado. Na 120B, motor, maquina e
artesanato de sisal e palha de car- sobretorque. E umareservaautomatica  qualidade sdo do mesmo fabricante:
naiiba, além de trabalhos em ceri- de poténcia que aparece quando a Caterpillar. E natural que ela ofereca
g S < maquina enfrenta uma resisténcia extra. maior produtividade, vida util mais
mica regional. Em virtude de sua Em outras maquinas, ha neces- longa e menores custos de manutengao.
estrutura e da solidez financeira, sidade de constantes mudangas e mar- E ainda protegida pelo Cat Plus -
tem conseguido bons recursos do chas'\?: ?2%1§tigtron:1cggicorre e %S;;‘!pe'a‘.e”f’;m?mo dg futuro,
. . . . ISponive n Vi
BNCC e tem conseguido atingir o de rotagdo provoca reagao no motor lCaterF;)illar. ERSERD R Gonens
mercado internacional,; - 0 sobretorque - e a maquina vence o Os bons empreiteiros elegeram a
b) — Coopercrutac — indi- obstaculo com menor consumo de 120B. Os bons prefeitos também.

retamente financiada pela UFRN, C at 1208

apresentando maior niimero de tra- e - %
balhos de sisal e palha de carnad- e muitomais
- L]
) maquina.

ba. Comercializa sua produgdo para
outros Estados;
[B carerpiLLAR

¢) — Capanal — pertencen-
te a um grupo particular, produzin-
do quase que exclusivamente redes
caseiras.

0S OBSTACULOS — Nio sido ape-
nas os artesidos sem vinculagio as
cooperativas que apontam obstacu-
los. O préprio Secretario do Traba-
lho e Bem-Estar Social alinha al-
guns deles, como falta de recursos
suficientes e deficiéncia da estrutu-
ra, mas salienta que o principal e
responsavel ‘‘pelo estrangulamen-
to do desenvolvimento do artesana-
to potiguar’’ € a figura do atraves-
sador.

Afirmou ele:

— Em sua maioria, o atra-
vessador tanto explora o artesao co-
mo o consumidor. Sempre fica com
a maior parte do lucro.

Talvez por ingenuidade, o
artesdo, no seu rol de reclamacoes,
deixou passar sem registro a agao
do atravessador, tao nefasta para a
sua atividade como em outros cam-
pos da atividade econdmica. Pois é
o atravessador o explorador de du-
pla atividade, as vezes querendo
aparecer até como protetor e finan-

ciador. Mas sé agora o artista po- m ar‘ C o sa 5 ,a £

pular estd comegando a se cons-

cientizar. Para o futuro é possivel MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
que ele mesmo se encarregue de li- NATAL - R.G.do Norte . PESSOA - Paraiba  FORTALEZA - Coari
vrar-se dos intermediarios. Mas so Trav. das Donzelas, 311 BR - 101, n.° 235 Rua Castro e Silva, 204/8

quando dispor de uma boa rede de
comercializacdo. Enfim, € um ciclo -

de problemas, mais ou menos se- N o N N SN P
melhantes a outros impasses €co- ",\\ ,i-’ AN T 'S (i./ 2o, )
némicos de uma regiao que luta pa- N O, O A NG :
ra se desenvolver. . : e ! ,
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PRODUZIR AINDA EM 1977

As modernas maquinarias que a Salha implantou no seu parque industrial

J4 totalmente implantada e fun-
cionando em fase experimental, a
Salha S. A. — Industria e Comércio
de Oleos devera entrar em fase de
produgdo ainda neste ano, segundo
informagé6es de seus diretores. Cons-
truida pela Cicol num ano e seis me-
ses, com projeto inicial da Consulte-
ne que sofreu varias adaptagfes na
fase de execugédo, o complexo indus-
trial da Salha esta localizado numa
area de 50 mil metros quadrados do
municipio de Parnamirim, ocupando,
em area construida, 10 mil metros
quadrados . Ao mesmo tempo em
que testa a sua maquinaria, a indus-
tria estoca matéria-prima — a se-
mente da mamona —, posto que ela
ainda ndo pode ser adquirida nas
quantidades desejadas no Estado,
tendo a empresa de manter escrit6-
rios de compra em Irecé (Bahia), Se-
nador Pompeu (Ceard), Recife, Ca-
ruaru, Triunfo e Serra Talhada (Per-
nambuco). Tendo conseguido esto-
car, até agora, dois milhdes e 400 mil
quilos de semente de mamona, a Sa-
Iha, quando comegar a funcionar em
escala industrial, processara apenas

1/3, pois sua capacidade é de 30 mil
toneladas de matéria-prima.
A EMPRESA — A Salha é uma em-
presa composta por: Diretor-Presi-
dente, Sr. Nagib Assad Salha; Dire-
tor-Vice-Presidente, Prof. Gendrio
Fonseca; diretores — Srs. Fuad As-
sad Salha, Hosan Assad Salha’e Na-
by Assad Salha. Atualmente aguar-
dando liberagdo de um financiamen-
to da Sudene, a Salha tem posicéo
definida a respeito do 6rgédo, tendo a
diregdo afirmado a RN-ECONOMI-
CO que ‘‘temos recebido total apoio
e, com referéncia a nossa empresa,
tem correspondido plenamente’’.

Na sua area de construgdo, a
Salha disp6e de 11 prédios destina-
dos a industrializagdo, laboratérios
(dotados de moderno equipamento e
pessoal altamente qualificado), es-
critérios para a administracdo, dep6-
sitos (onde é estocada a matéria-pri-
ma), armazéns (para estocagem da
producgéo), etc. O projeto compreen-
de, ainda, a construgdo de um termi-
nal no porto de Natal, com um tan-
que/depdsito de dleo com capacida-
de para 550 toneladas e condigBes

técnicas (através de um oleoduto) pa-
ra efetuar os embarques nos navios.
Ainda na fabrica, existem 4 tanques/
dendsitos sendo 3 com capacidade
para 350 toneladas e um para 500.

Segundo os técnicos, a maqui-
naria da Salha é uma das mais mo-
derpas do pais e toda de fabricagdo
nacional — Sao Paulo. Suas instala-
¢bes foram projetadas de modo a
comportar, sem prejuizo de espaco,
futuras ampliagdes.

A PRODUCAO — A Salha S. A. —
Industria e Comércio de Oleos vai
produzir basicamente 6leos tipo 1 de
exportagdo, e pretende conquistar
amplas faixas do mercado exterior e,
nesse sentido, ja& foram mantidos
contatos altamente promissores com
importadores dos Estados Unidos,
Canada, Alemanha, Franga, Russia e
China. Na produgéo inicial, a fabrica
utilizarda a mamona como matéria-
prima. Todavia, com uma ligeira
adaptagdo, seu equipamento tem
condigdes de operar com qualquer ti-
po de oleoginosa, incluindo o baba-
¢u, soja, amendoim, algod&o, giras-
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sol, etc. H4& possibilidade dessa
adaptagdo porque existe uma certa
tr!ne;iciéncia no fornecimento da ma-

na como matéria-prima, a r
do Nordeste prestar-se bem pag.::-
se tipo de cultura. Isso cria algum
problema em face do prego que ela
atinge: atualmente o quilo da semen-
t_e ‘de mamona custa sete cruzeiros
(j& chegou a nove). Como a necessi-
dade da Salha é da ordem de 30 mil
toneladas anuais para suprir a sua
produgdo isso implica em investi-
mentos da ordem de Cr$ 210 mi-
Ihdes, criando, naturalmente, gran-
de necessidade de capital de giro.

A produgdo da fabrica constara
t(ije 40 por cento de 6leo e 60 por cento
e torta. A maior parte do 6leo sera

S,

Gendrio Fo v

N

destinada ao mercado externo, fican-
do um percentual para comercializa-
¢do no interno. Todos os entendi-
mentos foram concluidos com a
Cacex com vistas a legalizagédo de to-
do o processo para as vendas no mer-
cado internacional.

Com respeito aos métodos de

produgéo, no estagio atual da Salha,
esta sendo ultimada a montagem de
um sistema de extragdo por solvente,
cujo objetivo é o de possibilitar um
melhor aproveitamento da matéria-
prima na extragdo do 6leo. Esse sis-
tema, conforme a explicagdo dos téc-
nicos, consiste no aproveitamento
dos residuos do 6leo que ainda fica
na torta (a chamada torta gorda)
ap6s a extragdo mecénica. O aprovei-
tamento desses residuos é feito me-
diante a utilizagdo de solvente.
AS PERSPECTIVAS — Em torno da
Salha S. A. — Industria e Comércio
de Oleos giram varias perspectivas
— todas promissoras. O mercado —
tanto interno, como externo — é ex-
celente, praticamente insaciavel.
Nos Estados Unidos — e nos outros
paises com condigées tecnolégicas
que véo adquirir o produto da Salha
— 0 6leo de mamona tem pelo menos
800 finalidades diferentes, enquanto
no Brasil elas se reduzem a dez. Na
primeira etapa, a fabrica se limitara
a produgdo do 6leo propriamente e sO
depois, em outra fase, diversificara
suas atividades e para tanto ja existe
terreno apropriado, na sua area de
50 mil metros quadrados, para im-
plantagdo de novas unidades indus-
triais.

A implantagdo da nova industria
trara, também, outros beneficios pa-
ra a economia do Estado e influencia-
r4 decisivamente até na sua estrutu-
ra agricola, pois a mamona é uma
cultura perfeitamente adaptavel as
condigées de clima e solo do Rio

Grande do Norte. Sem falar na cria-
¢do de novos empregos. S6 na fabri-
ca, diretamente, serao oferecidos
100 empregos. Todavia, em termos
indiretos, ha a possibilidade de ab-
sorgao de mao-de-obra no campo nu-
ma estimativa em torno de 48 mil
empregos, proporcionados pelos
possiveis projetos agricolas que cer-
tamente serdo desenvolvidos. Isso
porque torna-se necessaria a utiliza-
¢ao de quatro pessoas por hectare no
cultivo da mamona.

A Salha S. A. — Industria e Co-
mércio de Oleos é mais uma iniciati-
va de empresarios vinculados a eco-
nomia do Estado e conr perspectivas
de contribuir, em bases bastantes
substanciais, para o seu desenvolvi-
mento.

Nagib Salha
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ARTIGO

EMPRESAS ESTATAIS — ESTADO
DENTRO DO OUTRO

Prof. S. R. de Brito

E muito grande a responsa-
bilidade do Governo, na atual con-
Jjuntura da economia brasileira.
Cresce essa responsabilidade,
quando se avultam as reclamagdes
contra as empresas estatais, que
tendo florescido sob os ausplicios ou
benevoléncia do Estado, transfe-
rem ao préprio Estado, o 6nus dos
efeitos da avidez pelo lucro. Nado se
contentando em explorarem seg-
mentos privilegiados do mercado,
transferem, para o povo, o Onus de
md administragdo ou a imposigdo
de taxas de servigo geradoras de lu-
cro exagerado. O capital piblico
ndo deve ser um capital especula-
dor.

Antes, deve se constituir em
capital social, admitindo-se uma ta-
xa de retorno razodvel. Para se ter
uma idéia, a empresa de mais ele-
vada rentabilidade de vendas (lucro
liquido s/ vendas liquidas) foi a
Eletrobrds — chegando a 83,0%. A
nossa CHESF chegou a 48,9% em
1976. Por conta de quem estdo se
formando as fantdsticas reservas fi-
nanceiras das estatais? Este pro-
cesso multiplicador do lucro vem
exigindo cada vez mais dos consu-
midores parcelas crescentes de de-
sembolso, que afinal de contas, vdo
reduzir a sua renda. O Governo de-
ve estar atento para os dois rever-
sos da medalha. Se por um lado
possui uma Petrobrds que deu um
lucro liguido em 1976, na ordem de
Cr$ 11.847.000.000,00, tem wuma
Rede Ferrovidria Federal que, deu
um prejuizo de Crs

6.468.972.000,00. Ai estd o “'x"’ do
problema. Para umas, concorremos
com as elevadas taxas de servigos
para os exagerados lucros e, ainda
mais subsidiamos através de im-
postos a insolvéncia de uma Rede
Ferrovidria Federal.

Por que ndo criar um fundo de
Reservas, com os lucros liquidos
das estatais, para financiar os defi-
cits das prdprias estatais? Como
ndo se criar um sistema Interminis-
terial de Controle das Estatais que
poderia gerir esses fundos e, a mé-
dio prazo, forgar a moderagdo de
umas e o equilibrio das outras? Es-
tamos convencidos de que ndo hd
falta de recursos no dmbito das es-
tatais. Hd falta de uma filosofia de
gestdo, que venha concorrer para
contera avidez do lucro, e, melho-
rar a gestdo financeira das empre-
sas. E oportuno que se estude uma
Jjusta remuneragdo para o capital
das estatais e também uma inteli-
gente aplicagdo dos seus lucros.

Por que parte do lucro das
estatais, ndo foi canalizado para
programas de bem-estar social,
através de um fundo ou outro me-
canismo de repasse? Por que, exis-
te tanta disparidade entre as esta-
tais e as publicas? Acredito que se
poderia também transferir através
de um processo de reversdo — par-
te do lucro para inversoes em Esta-
dos menos desenvolvidos. Isto sig-
nificaria transferir capital, para re-
gides potencialmente ricas, que es-

tdo a espera de uma injegdo de re-
curso. E vital para o desenvolvi-
mento nacional e existéncia das es-
tatais, como organizagoes impulsio-
nadoras de determinados setores.

O que ndo se entende é o poder e a
auréola em torno delas, especial-
mente quanto Q forma de gerar lu-
cros e a sua utilizagdo. Este poder e
esta excessiva concentragdo de ca-
pitais é prejudicial @ economia na-
cional, pela falta de movimentagdo
e de geragdo de novas riquezas. Se
ndo bastasse o poder das atuais
empresas, gerado pelo acimulo de
capital, vé-se que algumas, pro-
gressivamente vém se afastando da
filosofia central do Governo, crian-
do um Estado dentro do outro ge-
rando sua prépria filosofia de agdo.
Este distanciamento, informal é re-
sultante do gigantismo que algu-
mas delas se transformaram crian-
do um poder de negociagdo com
maiores flexibilidades que os 6r-
gaos publicos. Seria oportuno que o
Governo repassasse para iniciativa
privada algumas empresas esta-
tais, fortalecesse outras e estudas-
se uma férmula de retribuir o capi-
tal de forma justa e coerente. Por
que ndo se cria um capitalismo so-
cial, com a transferéncia progressi-
va de parte das agées das estatais,
para setores privados, formando-se
grandes pool setoriais? A férmula
ndc e tdo complexa como parece.
Criar-se-ia um Fundo Brasileiro de
Investimento, que seria alimentado
pelos recursos do PIS-PASEP, Ca-
dernetas de Poupanga, etc. Através
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dele, seriam adquiridas as agoes
das estatais. Indiretamente, passa-
riam elas, a pertencer em parte a
milhées de pessoas. Além disto, es-
te fundo, concorreria para a aquisi-
¢do de agées de empresas privadas,
que desejassem ampliar o seu capi-
tal.

Esta seria uma formula de

transferir os lucros das estatais. e
de outras grandes empresas, para
os cotistas. Estaria formando as-
sim, o capitalismo social, nova or-
dem econémica. Este modelo, se
contrapde ao estatismo, e ao puro
liberalismo econémico, transferin-
do indiretamente a todos, os bene-
ficios gerados pelo capital.

PESQUISA

Museu Camara Cascudo,

a dinamica dos estudos

Antigamente o Instituto de Antropologia, hoje Museu
Camara Cascudo, uma instituicao que, mesmo com
certa dificuldade de recursos, realiza trabalhos que

transcendem a esfera cultural.

Num Estado onde ainda pratica-
mente ndo ha disponibilidade de
recursos para pesquisa em diversos
campos e que, por isso mesmo, dei-
Xa de aproveitar o potencial de ri-
quezas que o seu solo pode oferecer
(ver matéria sobre minérios nesta
edi¢cio) uma instituicio vem trei-
nando em sobreviver, realizando
um tipo de trabalho quase anénimo
€ paciente no setor dos estudos e
verificacdo. De fato, pouca gente
sabe que o Museu Cimara Cascu-
do, antigo Instituto de Antropolo-
813, nao se limita a catalogacgio de
acontecimentos relacionados espe-
RN-ECONOMICO

cificamente com a histéria do ho-
mem e seus costumes. Agora mes-
mo estido sendo realizadas pesqui-
sas nas lagoas costeiras do Estado
— Nizia Floresta, Papeba e Carai-
bas — de modo a viabilizar o apro-
veitamento cientifico desses cria-
douros naturais ‘‘doados gratuita-
mente pela Natureza do Rio Grande
do Norte”’, segundo a expressao do
diretor do Museu, professor José
Cabral.

O TRABALHO — O Instituto de
Antropologia/Museu Camara Cas-
cudo nasceu das observagdoes do
entio Reitor da UFRN, Onofre Lo-

pes, durante uma visita que fez ao
Rio de Janeiro em margo de 1961.
Sua idéia ganhou logo apoio do fol-
clorista Luis da Camara Cascudo, o
escritor Verissimo de Melo e de
Dom Nivaldo Monte. Comegou a
funcionar precariamente numa ca-
sa velha e simples que lhe foi em-
prestada pela Universidade. Suas
finalidades basicas iniciais eram os
estudos de Antropologia e Paleon-
tologia. Nessa fase, as pesquisas
eram desenvolvidas exclusivamen-
te para a UFRN. Em 1970 passou a
desenvolver alguns trabalhos para
as dreas de Ciéncias Sociais e Bio-
I6gicas. Alias, foi o atual diretor do
Museu Cimara Cascudo, professor
José Cabral, que fundou o curso de
Geologia no Estado, cujo funciona-
mento inicial foi naquela instituicao
e s6 depois foi encampado.

O préprio Museu atualmente
faz parte do Centro de Ciéncias
Exatas, do Departamento de Geolo-
gia da Universidade Federal do Rio
Grande do Norte.

Por sua vez, funcionam no Mu-
seu departamentos que t€m a fina-
lidade de pesquisas e de ensina-
mentos tedricos, divididos em: De-
partamento de Antropologia — An-
tropologia Cultural, Antropologia
Social, Ecologia, Antropologia Bio-
16gica, Genética Humana e Ar-
queologia; Departamento de Pa-
leontologia — Micropaleontologia €
Macalogia (conchas fosseis).
FINALIDADES — Ao contrario do
que o termo possa indicar, o Museu
Camara Cascudo engloba uma sé-
rie de atividades dinimicas. Expli-
ca o professor Protasio de Melo que
nelé funcionam de forma continua
cursos para universitarios e profes-
sores € ‘‘mesmo para pessoas que
nio estao diretamente vinculadas a
qualquer matéria especifica, mas
se interessam pelas ci€éncias estu-
dadas aqui’’. Neste ano foram pro-
movidos cursos para diversas
ireas: Linguistica e Comunicagao,
Antropologia Basica, Antropologia
Cultural, Técnicas de Pesca. No
momento, esta sendo realizado um
curso sobre Metodologia da Antro-
pologia, ministrado por um profes-
sor de Santa Catarina.

As atividades do Museu extra-
polam os cursos internos. Sem falar
nas pesquisas de finalidades mais
gerais, sdao promovidas com fre-
giiéncia excursdes em busca de f6s-
seis em toda a area do Estade; no
setor de Antropologia sao realiza-



dos trabalhos de campo engloban-
do grupos humanos isolados com
vistas a um levantamento de seus
costumes peculiares e herdados,
assim como a linguistica prépria.

Sao realizadas também pesquisas
nos varios setores artisticos, uni-
versitarios e estudiosos em geral,
num total de 20, no momento, den-
tro do critério de rotatividade, in-
cluindo-se Arte Sacra, Teatro, Dan-
¢a, Mamulengo e Literatura de
Cordel. Esses trabalhos recebem
apoio financeiro do MEC (DAC),
através da Pro-Reitoria de Exten-
sao e de Assuntos Estudantis.

DIFICULDADES — Obviamente,
uma institui¢do desse género tem
de arcar com uma série de dificul-
dades para seu funcionamento. As
suas fontes financeiras sdao, na
maior parte, oriundas do Ministério
da Educagdo e de algumas institui-
¢oes internacionais, na- forma de
convénios, entre os quais desta-
cam-se os firmados com a Acade-
mia de Ciéncias de Filadélfia
(EUA), Smithqsoniam Institute, de
Washington (EUA) e British
Council.

O periodo mais critico do Mu-
seu Camara Cascudo, segundo as
informagdes do professor José Ca-
bral, foi entre 1971/1974. Na oca-
sido, ‘‘a crise foi muito séria, as
pesquisas ficaram inteiramente pa-
ralisadas e até mesmo o seu prédio
foi posto a venda em hasta pibli-
ca’’, de acordo com as declaragdes
do seu atual diretor.

— Isso representou — frisou ele
— um imenso e precioso tempo
perdido, quando estudos e pesqui-
sas ficam incompletos.

Todavia, a crise foi superada e,
mormente na administracao do Rei-
tor Domingos Gomes de Lima, a
instituicao passou a receber grande
apoio da Universidade, através de
recursos financeiros, respaldo para
os cursos e estudos.

A UTILIDADE — O Museu Camara
Cascudo ja pode apresentar um ra-
zoavel acervo de realizagbes de
sentido econdmico €, portanto,
além de suas finalidades normais.
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Na sua primeira fase — quando
ainda tinha a denominagio de Insti-
tuto de Antropologia — executou
um levantamento a respeito das
possibilidades do aproveitamento
do caulim — pé especifico para a
fabricacgao de louga e porcelana, en-
tre outros materiais. As pesquisas
foram concluidas e estio servindo
de base para a implantagdo de pro-
jeto de uma empresa alema.

Até mesmo os trabalhos de cu-
nho basicamente antropoldgicos
tém a sua conotag¢io econdmica cla-
ramente delineada. E o caso dos
diagnosticos socio-econdmicos de
Brasilia Teimosa, do diagndstico
socio-cultural do Maruim e de um
estudo socio-antropologico do gru-
po endogamico de Capoeiras. To-
dos esses estudos possibilitaram
uma gradual modificacido no com-
portamento dos grupos visados,
além de fornecerem subsidios —
dentro do conceito de etnocentris-
mo — para uma politica de fixacgao
do homem ao seu meio com a con-
seqiiente conscientizagao dos pro-
blemas a serem resolvidos para que
seja possivel uma melhoria das
condigoes de vida.

J4 as pesquisas sobre as lagoas
costeiras tém uma dimensao tanto
econdmica quanto cultural. Encar-
regam-se delas as professoras Ma-
rilda Fernandes de Carvalho e
Sheila Garcia, contando, ainda,
com a participagio dos professores
Jodo José Bigarella (do Instituto de
Tecnologia da Universidade Fede-
ral de Curitiba) e Kenetino Suguio
(da Universidade Federal de Sao
Paulo), por forca de convénios.

Afirma o professor José Cabral
que o aproveitamento racional das
lagoas costeiras podera transfor-
mar o Rio Grande do Norte ‘‘num
dos maiores celeiros de peixes e
crustaceos do pais’’. A primeira fa-
se dos trabalhos ji estd concluida,
devendo suas conclusdes serem
fornecidas ao Governo do Estado,
Universidade Federal do Rio Gran-
de do Norte e Conselho Nacional de
Pesquisas. Evidentemente, para
que toda a problematica do estudo
seja efetivamente equacionada, hd
a dependéncia de maiores recursos
— fator fundamental, tanto quanto
a boa vontade e o material humano,
para o sucesso de qualquer pesqui-
sa.

'SEMPRE QUE PENSAR EM COMPRAR,
NAO DUVIDE. CESAR S/A TEM AQUILO
QUE VOCE PROCURA.

PRODUTOS ALIMENTICIOS
Beira Alta: Azeite de Oliva, Sardinha,
Azeitonas verdes, Ervilhas.

Bhering: Café solugéo Globo, Chocolates,
Bombons, Canela.

Salgado: Manteira

| Klabin — Azulejos e pisos.

Polenghi: Queijos e Laticinios em geral.

MATERIAL P/CONSTRUGAO
Cosinor — Ferro redondo p/construgo - CA-50 e
CA-24.

Brasferro — Tubos galvanizados e eletrodutos.
Pado — Cadeados e Fechaduras.

Honnegger — Equipamento e
acessorios p/fiagéo.

Claridon — Vibradores p/concre-
to e compactores de solos.

NATAL-RN

MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
INDUSTRIAIS

ATA — Cadeiras em geral, Aque-
cedores, Queimadores.

Bufalo — Motores elétricos de
1/2cv até 1.000 cv, e motores es-
peciais.

Lelly — Semeadeiras e adubadei-
ras.

Irm#ios Pinho — Magquinas p/in-
dustria de massas em geral.

TECIDOS E CONFECGOES
Barbero — Tecidos p/confec-
¢bes, cama e mesa.

PRODUTOS QUIMICOS — ICI

Silicatos — Anilinas  Soda C4ustica.
Studarte — Leite de coldnia, Talco e Sa-
bonete.

CESAR S/A Comércio e Representagdes

RUA DR. BARATA, 209 — C. POSTAL, 71 — FONES: 222-0955 E 222-4754
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VEJA PORQUE A
SACI E
ONDE NATAL COMPRA

Oferece numerosas opgdes para vocé esco- Fabrica e mantém um estoque permanente
lher, na hora e sem perda de tempo. de lajes e pré-moldados, para pronta entre-
ga.

Dispde de um estoque gigante com os mais Sua 4rea de exposi¢ao permite uma amostra-
variados artigos, para atender qualquer gem muito grande de artigos de diversas
quantidade. marcas.

Uma frota de 8 caminhdes, exclusiva, garan- Rua Presidente Bandeira, 828 — Fones:
te a entrega mais rapida de Natal. 222.1543, 222.4677 ¢ 222.3513 — Alecrim —
Natal (RN).




Usina Estivas S. A.

CGC 08.058802/000t

RELATORIO DA DIRETORIA

Senhores Acionistas,

Esta Diretoria atendendo solicitagbes legais e estatutarias, vem subme-
ter a Vv. Ss. o Balango Geral e demonstragdo do resultado, relativos ao exerci-

cio encerrado em 31 de julho de 1977.

Registra esta Diretoria como fator de relevante importéncia no exercicio
referido a concluséo do projeto que fez elaborar para o setor industrial e agra-

rio e o crescimento na produgfo, tanto agricola como industrial em torno de

63% o que representa um indice satisfatério.
Ao ensejo aproveitamos para agradecer a todos fornecedores, emprega-
dos, auxiliares e aqueles de maneira direta ou indiretamente colaboraram para

0 bom éxito dos trabalhos.

Estivas/Arés (RN). 25 de agosto de 1977

Murilo Tavares de Melo

Arthur Tavares de Mello Virgilio Tavares de Melo Vinicio Tavares de Melo
Dir. Presidente Dir. Comercial Dir. Industrial Dir. Superintendente
BALANCO GERAL EM 31 DE JULHO DE 1977
ATIVO PASSIVO
DISPONIVEL EXIGIVEL A CURTO PRAZO
Caixa 229.488,27 Contas Correntes 2.790.526,89
Bancos 27.230.890,08 27.460.358.35 Fornecedores e Lavradores de Cana 51.076,42
Titulos a Pagar 7.049.260,42
REALIZAVEL A CURTO PRAZO Ordenados e Salérios a Pagar 13.535,83
ESTOQUES Obrigagdes Tributarias 448.599,89
Almoxarifado 8.683.437,34 Dividendos 2.244.000,00
T Provisdes p/Gratificagdes 700.000,00
Titulos a Receber de Clientes 7.060.682,73 Provisdes p/Imposto de Renda 4.085.665,00 17.362.664,45
(-) Valores Descontados 5.035.887,26 e g
(-) Provisdes p/Dev. Duvidosos 211.820.48
1.812.974,99
Fornecedores e Lavradores de Cana 336.789,69 EXIGIVEL A LONGO PRAZO
Contas Correrjtes 9.434.283,96 Contas Correntes 10.928.859,56
Adiantamentos a Contratantes 2.741.925,06 Empréstimos Garantidos 53.293.855,18 64.222.714,74 81.585.379,19
Adiantamentos a Empregados 264.239.94 14.590.213,64 £ ;
VALORES E BENS NAO EXIGIVEL
Tityos e Valores Mobiliarios 7.181.066,70 Capital 37.400.000,00
Dept® p/Incet. Fiscal Lei-3922/71 878.325,48 Reserva de Corregio Monetéria 186.865,05
Dept® p/Invest.-Dec. 64214/69 410.341,50 8.469.733,68 31.743.384,66 Reserva Legal 1.685.900,74
Reserva p/ Aumento Capital-Lei 3822/71 1.804.852,38
ATIVO CIRCULANTE 59.203.743,01 Reserva p/ Aumento Capital-Lei 4239/63 1.003.023,00
IMOBILIZADO Outras Reservas ___ 1188035  42.092.301,52
IMOBILIZACQES TECNICAS
Valor Histérico 66.342.012,48
(+) Corregao Monetéria 21.007.138,08
(=) Valor Corrigido 87.349.150,56 _RENDENTE
(-) Depreciagbes 23.757.768,90 63.591.381,66 Receitas Diferidas 878.325,48
e A T Saldo a Disposigio da Assembléia 15.956.560,67 16.834.886,15




IMOBILIZACOES FINANCEIRAS

Caugdes Permanentes 32.101,31 63.623.482.97 SUB-TOTAL 140.512.566,86
ATIVO REAL 122.827.225,98
PENDENTE
Safra Fundada - 77/78 13.695.953,84
Safra em Formagéo - 78/79 3.989.387.04 17.685.340,88 i
SUB-TOTAL 140.512.566,86 CONTAS DE COMPENSACAO 13.587.456,26
CONTAS DE COMPENSACAO 13.587.456.26
TOTAL 154.100.023,12 TOTAL 154.100.023.12

Estivas/Arés (RN), 31 de julho de 1977

Arthur Tavares de Mello

Virgilio Tavares de Melo

Vinicio Tavares de Melo

Murilo Tavares de Melo

Dir. Presidente

Dir. Comercial

Jodo de Morais Barreto
Contador CRC/RN — 99
CPF. 004.692.034

Dir. Industrial Dir. Superintendente

DEMONSTRATIVO DOS RESULTADOS-PERIODO 01.08.76 2 31.07.77

1.RENDA OPERACIONAL BRUTA 176.216.039.62
1.1 — Vendas de Produto 176.216.039.62
2. CUSTOS DOS PRODUTOS VENDIDOS 111.455.018,40
3. LUCRO BRUTO — (1-2) 64.761.021,22
4. DESPESAS COM VENDAS 15.994.874.66
4.1 — Comissdes s/Vendas 1.620.212,47
4.2 — Imposto s/Circulagio de Mercadorias 6.854.080,62
4.3 — Taxas e Contribuigbes do |.A.A. 6.745.755,61
4.4 — Provisdes p/Devedores Duvidosos 211.820,48
4.5 — Outras Despesas 563.005,48
5. GASTOS GERAIS 29.459.785
5.1 — Honoréarios da Diretoria 780.000,00
5.2 — Despesas Administrativas 19.821.312,16
5.3 — Impostos e Taxas Diversas 79.206,21
5.4 — Despesas Financeiras 8.779.266,99
6. DEPRECIAQES E AMORTIZAQES 35.272,10
7. LUCRO OPERACIONAL — 3=(426) 19.271.089,10
8. RENDA§ NAO OPERACIONAIE 7.438.605,34
9. DE 2.807.875,38
10. LUCRO LIQUIDO ANTES DO IMPOSTO/RENDA (7 +8-9) 23.901.819,06
it T RENDA N 335.587,00
12. LUCRO LiQUIDO DEPOIS DO |. RENDA 23.566.252,08
REVERSOES DE PROVIS PREVISO RESERV. 394.739.61
13.1 — Provisdes p/Dev. Duvidosos 197.998,61
13.2 — Outras Provisdes e Previsdes 196.741,00
14. PROVISOES P/IMPOSTO DE RENDA 4.065.665,00
15. RESULTADO A DISTRIBUIR (12 +13-14) 19.895.326,67
15.1 — Dividendos 2.244.000,00
15.2 — Previsdes e Reservas 1.694.766.00
15.21 — Prev. para Gratificagio 700.000,00
15.22 — Reserva Legal 994.766,00
16. SALDO A DISPOSICAO DA ASSEMBLEIA 16.956.560,67

PARECER DOS AUDITORES

Examinamos o balango geral da USINA ESTIVAS S. A., levantado em 31 de julho de
1977 e a demonstragdo da conta ‘‘LUCROS E PERDAS’’, correspondente ao periodo de
01.08.76 a 31.07.77, relativa ao exercicio findo naquela data. Nosso exame foi efetuado de acor-
do com os padrdes de auditoria geralmente aceitos e, conseqientemente, incluiu as provas nos
registros contéabeis e outros procedimentos de auditoria que julgamos necessarios nas circuns-
tancias.

Em nossa opinido o balango geral e demonstragdo da conta ‘‘Lucros e Perdas’’, acima
referidos, representam adequadamente a posi¢do patrimonial e financeira da USINA ESTIVAS
S. A.,em 31 de julho de 1977 e o resultado de suas operagSes correspondentes ao exercicio fin-
do naquela data, de acordo com os principios de contabilidade geralmente aceitos, aplicados de
maneira consistente em relagéo ao exercicio anterior.

Natal (RN), 25 de agbsto de 1977

NACONTA — NATAL, CONTABILIDADE E AUDITORIA

CRC/RN — 34 — Al/PJ — 01
EUFRAN DE OLIVEIRA SOUSA
CONTADOR
CRC/RN-1469-Al/PF-13

Arthur Tavares de Mello
Dir. Presidente

Virgilio Tavares de Melo
Dir. Comercial

Estivas/Arés (RN). 31 de juthode 19/7
Vinicio Tavares de Melo
Dir. Industrial

Murilo Tavares de Melo

Jodo de Morais Barreto Dir. Superintendente

Contador CRC/RN — 99
CPF. 004.692.034



A SERTANEJA — Uma Empresa
que cresce sabendo porque

.

e

e O

Na rua Potengi, 345, a nove loja da Organizacfio, dentro de um campo novo: A SERTANEJA

MODAS E DECORAGOES.

A SERTANEJA cresce sabendo
porque. Atualmente, um ‘‘slogan’
lembra que a empresa representa
vinte e duas lojas servindo ao Nor-
deste, numero que — para Radir Pe-
reira —, ‘‘ndo pode ser considerado
definitivo’’”. Uma afirma¢do funda-
mentada na certeza de que esse rit-
mo de expansdo ndo ocorre desorde-
nadamente:

— Vinte e duas lojas formam, ho-
je, o complexo de A SERTANEJA
que tem, a nivel de planejamento,
dados credenciadores a um aumento
desse numero. Nunca, porém, enxer-
gando-se a expansdo sob a dtica de
‘“‘crescer por crescer’’. Pretendemos
seguir aumentando de maneira har-
ménica. Um crescimento sem atrope-
los ou ansias, mas — ao contrario —,
inteiramente realista.

DIVERSIFICAGCAO — Se, por um la-
do, as declaragdes de Radir Pereira
mostram a coeréncia de uma empre-
sa que, ha 63 anos, surgiu no Rio
Grande do Norte, elas oferecem tam-
bém a visdo arguta e aguda de um
empresério que ndo teme ser arroja-
do. Agora, por exemplo, nasce

A SERTANEJA MODAS E DECO-
RACOES, tendo a frente Dona Alda
Ramalho Pereira, esposa de Radir
Pereira. E a diversificagdo?

— Nem tanto. Chamemos a em-
preitada de ‘‘laboratério experimen-
tal’’. Ou, talvez, ponto de partida pa-
ra um objetivo de alcance a longo
prazo. A loja de modas — basica-
mente de artigos finos para mulheres
— tem vida prépria. Ou seja: surgiu
para ser auto-suficiente, dentro de
um ramo acentuadamente diverso do
eletrodoméstico. Ndo é, necessaria-
mente, uma boutique. Ela se propde
a uma dimensac® mais aberta, sem
hermetismos, procurando, contudo,
situar-se com seguranga no contexto
da moda feminina e da decoragio.
Sem muito alarde, mas com muita
esperanga.

Quem fala assim é Dona Alda,
principal diretora de A SERTANEJA
MODAS, que resolveu por em prati-
ca, num ramo novo, uma larga expe-
riéncia adquirida e vivenciada ao la-
do do marido.

A LONGO PRAZO — Falou-se, en-
tédo, de objetivo a longo prazo. A in-

cursé@o ao ramo da moda feminina e
da decoragdo é significativa. Quem
vai no rumo de Eduardo Gomes ja
pode ver grandes cartazes e faixas
anunciando: ‘‘Futuramente, aqui, o
Shopping-Center de A SERTANE-
JA’’. Eis a localizagdo de uma afir-
macgao em tempo de futuro, melhor
explicada nas declaragbes ge Radir
Pereira:

— Realmente, pensamos em
‘“Shopping-Center’’. H4, entretanto,
uma diferenga entre pensar e reali-
zar. Ao adquirirmos aquela area de
terra, evidentemente que o fizemos
pensando na sua utilizagdo em ter-
mos comerciais. Contudo, a prospec-
¢ao que, inicialmente, se faz, busca,
primeiro, sentir reagbes junto ao
atual e futuro mercado consumidor.
Assim, faixas e cartazes sugerem
uma espécie de ‘‘baldo de ensaio’’
que, em principio, busca as bases de
uma futura ou ndo viabilidade.

Aliada a essa visdo, onde o hipo-
tético ndo assume nenhum carater li-
rico, RADIR PEREIRA & CIA. tem
planos também ja tragados para apli-
cagcao a um prazo curto. Por exem-
plo: 0 ano de 1978 representara tam-
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interna da nova loja.

béjm a chegada de mais uma grande
loja de A SERTANEJA.

O ALECRIM — Contando atualmen-
tg com uma loja naquele bairro (ave-
!’\I_da. Presidente Bandeira), ja foram
Iniciados os trabalhos para a criagéo
de uma nova filial de A SERTANE-
JA, no Alecrim. A futura loja sera
ampl:_i e também estara situada na
Avc_amda Presidente Bandeira, indo
Se intercomunicar com o grande de-
posito _da empresa, localizado na rua
postgrlor. E pensamento de Radir
Pergl.ra promover a inauguragao des-
sa filial até os meados do ano vindou-
:::li:: ggse sentido, o terreno ja foi ad-
€ o inicio
adiats da construgdo sera
_A abertura de uma outra filial no
?amo, nao significa dizer que havera
ect}amento da atual loja do Alecrim.
Muntp ao contrario: A SERTANEJA
alecrinense sofrera um positivo pro-
cesso de dinamizagéo, pois que a em-
presa entendeu existir no Alecrim
um mercado consumidor importante
€ capacitado a atender sempre de
forma mais ampla as exigéncias de
um comeércio cada vez maior.
Empora prefira ndo revelar, ago-
ra, quais as cidades, Radir Pereira
assinala que o plano de expanséo de

Dona Alda, ao lado de Radir Pereira, recebe uma ‘‘corbeille’’, por ocasifio da
inauguraciio de A SERTANEJA MODAS, observando-se, abaixo, uma visio

.,

sim, que estéo previstas as implanta-
¢oes de trés novas filiais, dentro do
eixo Rio Grande do Norte-Paraiba.

A PUBLICIDADE — Paralelamente
a esse novo ‘‘rush’’ de desenvolvi-
mento, Radir Pereira tem procurado
dar também uma atengdo cada vez
mais acentuada a publicidade, um
dos pontos que ele considera impor-
tante para o crescimento de sua em-
presa.

Entendendo a publicidade como
um investimento positivo e de retor-
no rapido, A SERTANEJA aparece,
sem duvida, entre as principais em-
presas de eletrodomésticos que mais
aplicam verbas — cooperativas ou
institucionais — no campo da propa-
ganda.

Exatamente em razio desse volu-
me, Radir Pereira resolveu criar uma
empresa especifica: surgiu a CRITE-
RIO PUBLICIDADE E PROMO-
COES LTDA. Embora seja uma em-
presa independente — do ponto de
vista teérico —, a nova agéncia nas-
ceu para cumprir uma tarefa priorita-
ria: cuidar de toda a publicidade de
A SERTANEJA.

Assim é que, a CRITERIO — or-
ganizada em moldes simples —, ja
dispbe de‘uma infra-estrutura — téc-
nigo-profissional —, que tem lhe per-
mitidoioferecer uma assisténcia mais

ampla e direta & Organiza¢io Radir
Pereira & Cia.

ENTRE AS MAIORES — Um outro
aspecto, envolvendo o crescimento
da Organizagéo, € o que diz respeito
a participacdo de Radir Pereira &
Cia. como contribuinte do Imposto
de Circulacdo de Mercadorias, na
Capital e no Interior.

A cada ano, a empresa tem sua
posicdo melhorada na classificagéo
dos maiores contribuintes do Rio
Grande do Norte, permanecendo
sempre entre as primeiras das cin-
qlienta empresas catalogadas pela
Secretaria da Fazenda do Estado.

Para que se tenha uma idéia: em
1975, Radir Pereira & Cia. aparecia
em 17° lugar no cémputo geral de
contribuintes (Capital e Interior),
sendo, assim mesmo, a primeira em-
presa no ramo do eletrodoméstico.
Com relagdo a 1976, a empresa au-
mentou consideravelmente sua con-
tribuicdo, passando do 17° para o
13° lugar, representando um percen-
tual de 83,78% a mais do que no ano
anterior.

Da mesma forma, Radir Pereira,
através de seu complexo empresa-
rial, foi também a primeira empresa
do ramo, entre os contribuintes de
ICM em todo o Interior do Estado, fi-
cando — no computo geral interiora-
no — em 13° lugar. Em 1975, ela
ocupou a 15 colocagdo. O aumento
foi da ordem de 104,81%, em termos
de contribuigéo.

Também na Capital, Radir Perei-
ra & Cia. melhorou, em 1976, a sua
posi¢do, aumentando em 74,03% a
sua contribui¢do, em comparagao ao
ano de 1975. Do 18° lugar, a Organi-
zagao passou parao G

Tais nimeros, simplesmente re-
fletem a filosofia de trabalho de Ra-
dir Pereira, situando sua empresa
entre aquelas que mais diretamente
ajudam ‘‘a construir o desenvolvi-
mento do Estado, pagando sob a for-
ma de imposto as realizagbes do po-
der publico em beneficio da socieda-
de’’.

e iy,

Aqui, a CRITERIO PUBLICID
agéncia criada para atender de forma
dirgla a publicidade de Radir Pereira
& Cia.

A SERTANEJA continua. Tanto as-
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ARTIGO

Nova industria quimica
para o Rio Grande do Norte

Jayme da Nébrega Santa Rosa

Quando se procura um tipo
de indiistria quimica para instalar
no Rio Grande do Norte e que seja
estdvel e préspero, ndo sdo peque-
nos os embaragos da escolha. E
preciso evidentemente que tenha
condigées de adaptar-se ao meio;
que disponha de matéria-prima
abundante e prépria para o fim vi-
sado; e que, além do mais, satisfa-
¢a as necessidades do mercado con-
sumidor no Brasil e, havendo inte-
resse, também no exterior.

Nao adianta planejar indis-
trias quimicas de considerdvel por-
te que ndo sejam normalmente
competidoras. Devem atender das
exigéncias da procura. E, o que é
muito importante, devem criar ri-
quezas para o nosso Estado, pro-
porcionando, dentro da estrutura
econdémica, o maior niimero de em-
pregos diretos e indiretos.

A indiistria, como se com-
preende hoje, tem uma finalidade
econémica: produzir bens e merca-
dorias para o sustento de todos. E
tem um objetivo social: atender ao
bem-estar e seguranga do ente hu-
mano.

Como todo animal, 0 homem
sente necessidade de comunicar-
se.

““A primeira forma de comu-
nicagdo — a fala, o modo de expri-
mir as idéias por meio da voz — era
limitada. No segundo estdgio com
hierogrifos, simbolos e sinais na
areia, nas paredes das cavernas, na
madeira, cerdmica, nos metais, etc.
— a faculdade de transmitir o pen-
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samento evoluiu das inscrigoes
mais rudimentares ao registro em
tecidos, papiro e pergaminho’’ (1).

Por fim, um chinés enge-
nhoso, Ts'ai Lun, possivelmente
inspirado pela inveng¢do do pincel,
que ocorreu 250 anos antes do nas-
cimento de N. S. Jesus Cristo, tor-
nou-se conhecido como o inventor
do papel, em 105 da era cristd. Ho-
Jje, o papel, de tantas utilidades na
vida prdtica, é o grande instrumen-
to que comunica as informagoes, as
idéias e a cultura. Sem papel — co-
mo seria a nossa civilizagdo?

Muito bem. Chegamos nes-
ta histdria ao século XIX, quando se
inventou e colocou em trabalho a
mdquina para fabricagdo continua
de papel e se passou a usar madei-
ra como matéria-prima.

“Com o uso da madeira
abriu-se novo horizonte para a in-
diustria do papel. Desenvolveu-se
intensamente o que chamamos hoje
a imprensa, sobretudo a didria, to-
mando a arte de impressdo um im-
pulso fenomenal. Sdo poucas as es-
pécies de plantas que fornecem
pastas celulésicas em larga escala e
em condigoes econdémicas’’ (1).

Durante aproximadamente
um século, paises situados nas ime-
diagées do Circulo Polar Artico, co-
mo Canadd, Suécia, Noruega e Fin-
ldndia, desfrutavam praticamente o
monopdlio de ao mundo fornecer
papel de imprensa e matérias-pri-
mas celulésicas para a indistria
deste produto. Sabe-se que a pasta
mecdnica e a pasta quimica (a celu-
lose), ambas conseguidas da ma-

deira, constituem a base da fabrica-
¢do do papel. A celulose obtém-se
por meios e reagentes quimicos;
por isso, a sua industria é quimica.
Logo em seguida ao término
da Segunda Grande Guerra, as ne-
cessidades mundiais de pastas ce-
lulésicas tornaram a crescer. Em
1950, a produgdo anual da América
do Norte e Europa jd era de 30,72
milhées de toneladas, e foi sempre
aumentando, mas o crescimento
ndo acompanhava a procura (2).

Recorreu-se a novas fontes,
como palhas, bambu, bagago de ca-
na, assim-como a dormentes de fer-
rovias e toda espécie de residuos
madeireiros, como acontece no Ja-
pdo. A fonte, todavia, de majores
esperangas agora sdo florestas tro-
picais.

O Brasil, pela sua extensdo
territorial e abunddncia de terras
disponiveis, pela sua situagdo geo-
grdfica que assegura um cresci-
mento rdpido dos vegetais, e ainda
pela sua experiéncia em plantagdo
de drvores (eucaliptos, araucdria,
acdcia negra, pinheiros, etc.), pas-
sou a ser considerado como possi-
vel grande fornecedor de celulose,
cuja matéria-prima de larga escala,
a madeira, se tem de providenciar
com a plantagdo de drvores apro-
priadas.

Hd no sul do pais vdrios pro-
Jetos de fdbricas de celulose e res-
pectivas plantagées de espécies ve-
getais adequadas, uns em estudos,
outros em implantagdo, com vistas
aos mercados interno e externo.

RN-ECONOMICO



Faz pouco tempo inaugurou-
se (no dia 30 de setembro) em Belo
Oriente, vale do Rio Doce, MG, a
fdbrica da Celulose Nipo-Brasileira
S. A. CENIBRA, com capacidade
de produzir inicialmente 255.000
toneladas/ano de celulose bran-
queada, a partir de eucalipto. A ce-
lulose serd exportada para o Japdo,
paises da América do Sul, EUA, e
nagées da Europa e Africa.

Neste campo de produzir pa-
ra exportar, uma das primeiras pro-
vidéncias coube & Aktieselskapet
Borregaard, de papeleiros suecos,
a qual constituiu em 1967 no R. G.
do Sul a Celulose Borregaard S. A.
Instalou esta firma uma fibrica em
Guaiba com capacidade anual de
190.000 t que se inaugurou em
/! §-3-I972. Hoje, o controle aciond-
70 ndo é mais seu.

No Espirito Santo, a Aracruz
Celulose S. A., com seu projeto em
andamento, bem préximo da fase
final, estd montando fdbrica com
capacidade de 400.000 t/ano de ce-
lulose branqueada. Do plantio de
90 milhées de eucaliptos se obterdo
anualmente 1.700 milhdes de me-
tros cibicos de madeira.

No litoral da Bahia, ao norte
de Salvador, a Torras Brasil S. A.
vem desde 1974 implantando um
complexo que dispord de eucaliptos
e pinheiros numa drea de 35x60 km
e terd inicialmente a capacidade de
87.500 t/ano de celulose. Estd com-
prando terras e florestando para
chegar a 120.000 hectares planta-
dos.

Itapeva Florestal informa
que estd plantando em Mato *Gros-
so (Projeto Rio Pardo) 166 milhoes
de eucaliptos para uma fdbrica cyja
capacidade inicial serd de 320.000
t/ano de celulose.

A empresa do Amapd extra-
tora e exportadora de minério de
manganés ICOMI estuda um proje-
to de grande fdbrica de celulose na
regido. Serdo plantados exempla-
res de Pinus caribea. A Associagdo
Paulista de Fabricantes de Papel e
Celulose estima que em 1980 o
Brasil produzird mais de 3,9 mi-
lhoes det de celulose.

No Rio Grande do Norte jus-
tifica-se instalar conjuntos de plan-
tagoes e um estabelecimento para
obtengdo de celulose e papel. Pode-
riam ser escolhidas para essa finali-

dade algumas dreas, sobretudo no
litoral-sul. Os empreendimentos
necessitariam de avultadas impor-
tdncias em dinheiro, para estudos,
projetos, negociagoes, terras, cul-
turas, construgées, maquinaria e
tantas outras despesas. Para o Es-
tado é recomenddvel um projeto in-
tegrado: da drvore aos artefatos de

papel.

Os planos levariam alguns
anos para ser executados, sobretu-
do na parte florestal. Mas ter-se-ia
matéria-prima renovdvel, continua-
mente, pois a floresta, um compo-
nente do complexo, desde que bem
administrada, ndo deixaria nunca
de produzir.

Trata-se de um cometimento
para cuja efetivagdo se exigem es-
tudos atentos e administradores
com qualidades comprovadas para
negociagoes, técnicas, financeiras e
administrativas. E de realizagdo
demorada, mas compensadora
quando se considera a natureza dos
beneficios proporcionados, de or-
dem econémica e social. Vale a pe-
na lutar por um projeto assim ren-
tdvel. s

VOCE APROVEITA MELHOR O VERAO
NUM SELVAGEM.

[ o5

Selvagem 0 Km.
Que estd esperando?
O verido estd ai.

E O SELVAGEM também...

ELVAGEM € um bug idealizado e fa-
bricado no Rio Grande do Norte. E é a
melhor op¢ao de conforto para nosso cli-
ma tropical. E dinimico, econémico, ver-
satil, seguro. Na areia ou no asfalto.
Tem mecénica Volkswagen que é mais
do que uma garantia, é trangiiilidade.

O SELVAGEM ji é vendido em Manaus,
Eortaleza, Recife, Salvador, Rio e Brasi-
lia. A partir de janeiro, autorizados pela
Volkswagen, estaremos entregando o

OLIVEIRA & NEVES LTDA.

SELVAGEM

Trav. Joaquim Fagundes, 714 - Natal-RN. Fones: 231-1548 - 231-3098.
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Apds 54 anos de intensa ativida-
de no Rio Grande do Norte a Algo-
doeira S3o Miguel ndo poderia dei-
xar de experimentar um certo orgu-
Iho ao ocupar, na relagdo das empre-
sas que pagaram mais ICM no ano
passado em todo o Estado, o primei-
ro lugar. Posicao que demonstra a
execugdo de uma politica administra-
tiva correta, racional, sintomizada ao
mesmo tempo com os interesses da
economia de um Estado que vem aju-
dando a crescer com a sua participa-
¢ao.

O pélo principal das atividades da
Algodoeira Sao Miguel no Rio Gran-
de do Norte é a fazenda Sdo Miguel.
Mas ela ndo se limita a empreender
COm Sucesso um programa comer-
cial/industrial. A Algodoeira Sao Mi-
guel tem sedistinguido pela maneira
como encara as necessidades dos
agricultores, procurando contribuir
para a melhoria do seu nivel de vida,
atendendo as solicitagfes dos que a
procuram para transagbes comer-
ciais. Nesse intercambio, ndo raro a
empresa fornece ajuda na forma de
sementes e assisténcia técnica para
que os agricultores de menores co-
nhecimentos possam ter acesso. a

métodos de cultivo com melhores
possibilidades de um aumento de
sua produgdo. A empresa ndo tem se

furtado, também a proporcionar aju-
da financeira aos agricultores com
quem transacionacom freqiéncia.

ALGODOEIRA S. MIGUEL TESTOU
COM SUCESSO NOVO ALGODAO

EXPERIENCIA — Bastante familia-
rizada com as vicissitudes do algodao
potiguar, por ter se especializado no
trato com o famoso fibra longa como
fornecedora exclusiva das Linhas
Correntes, a Algodoeira Sdo Miguel
passou a se dedicar, desde algum
tempo, a uma série de experiéncias
com a finalidade de obter uma varie-
dade diferente. Conhecedora de que
varias tentativas sempre sio realiza-
das em busca de novas variedades, a
Algodoeira Sao Miguel terminou por
deparar-se com uma delas, um tipo
ideal para o atendimento crescente
das necessidades das Linhas Corren-
tes. Essas variedades ja teve a sua
viabilidade técnica comprovada em
experiéncias realizadas no Para com
a participacgdo de técnicos da prépria
empresa. Em conseqiiéncia, a partir
do préximo ano sera implantado um
campo de cultivo no Vale do Agu.

A NOVA VARIEDADE — ‘‘Acaladel
cerro’’ é como € conhecida tecnica-
mente a nova variedade de algodéo.
Na realidade, segundo a explicagao
dos técnicos, trata-se da jung¢do de
trés variedades de algodao fibra cur-
ta. As experiéncias demonstraram
que € possivel, combinando-as, ob-
ter-se uma variedade mais resistente
que o Seridd. Outro detalhe bem in-
teressante demonstrado pelas expe-

Os resultados com as experiéncias realizadas para adaptagdo do navo tipo de algo-~

déo ao ambiente local tém sido positivos
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riéncias é a produtividade do novo ti-
po de algodao: dois mi! kilos por hec-
tare.

Ressaltam os técnicos da Algo-
d9eira Sao Miguel que toda a produ-
¢ao da nova especialidade sera desti-
nada, exclusivamente, para as finali-
dades especificas da empresa.

Alguns resultados positivos ja fo-
ram obtidos aqui mesmo no Rio
Grande do Norte: trés hectares plan
tados no Vale do Agu proporciona-
ram uma colheita de seis mil quilos.
Isso permitiu a conclusdo de que a
?daptagéo ao solo potiguar é perfei-
a.

UMA SOLUGAO — A experiéncia
realizada pela Algodoeira Sdo Mi-

A Pulverizacio é indispensével para manutencéio da qualidade e fomentar uma maior produc#io

guel podera ser da maior utilidade
para o agricultor potiguar, segundo
acreditam os seus técnicos. Os seus
pregos, em determinadas pragas, ja
rivalizam com o Seridé. Por outro la-
do, conforme demonstraram as expe-
riéncias e testes realizados em labo-
ratdrios, sob rigorosas condigdes de
controle e verificagdo, a resisténcia
do ‘‘Acala del cerro’’ é excelente e,
portanto, altamente compensadora.

Ha, no entanto, a necessidade de
proceder-se a cultura dessa varieda-
de cercando-se de certos cuidados e
providéncias. E preciso um trata-
mento especial durante a cultura na
base de fertilizantes, insumos e irri-
gagao na época certa, por se tratar de
uma variedade com ciclo anual.

No momento, a Algodoeira Sao
Miguel tem processado o ‘‘Adela del

cerro’’ proveniente do Para, de onde
0 tem recebido com regularidade. O
propdsito, porém, é o de produzir a
variedade aqui mesmo no Rio Gran-
de do Norte para evitar a importagao
constante.

COOPERATIVAS — Dentro de sua
costumeira maneira de operar, sem-
pre procurando o intercambio, a di-
regao da Algodoeira Sao Miguel con-
sidera importante uma iniciativa das
cooperativas potiguares no sentido
de cultivarem também a nova varie-
dade de algodao. Para tanto, acen-
tua, esta disposta a colaborar, pois
tem disponibilidades suficientes de
sementes para a distribuigdo. O
plantio ndo se constituira em proble-
ma, porque ha o exemplo da bem su-
cedida experiéncia no Vale do Agu.

RN-ECONOMICO
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TAMBEM TRANSPORTAMOS
noricins

Nés ajudamos-.a transportar os melhores &
predutos do RN: Sal, Algodio, Petréles, & .
Minérios e noticias.

Os exemplares que levamos conosco;
ndo sdo lidos apenas por nés, pois ndo somos
‘egoistas e desejamos compartilhar com os
outros da boa leitura que nos proporciona o RN-
ECONOMICO, um veiculo certo-num rumo
seguro, seguindo para muitos portos, levando
as informagdes do Rio Grande do Norte.

Nossos parabéns RN-ECONOMICO nos
seus oito anos de atividades proficuas para o

NOSSO progresso.

Agéncia Maritima Ltda

Trav. Aureliano Medeiros, 37-Fones - 222-0149/1449 - Natal - Rn




URBANISMO

Urbanistas acreditam que
Natal nao vai se desumanizar

Os principais
crescer com harmoniaeo
ameacas. Temem, sim, &

Na encruzilhada 7o seu cresci-
mento, Natal preoc'.pa urbanistas €
arquitetos co.a referéncia ao que
podera oeorrer em sua estrutura fi-
sica com a necessidade de orientar
seu destino com o progresso. Pode-
ra a cidade escapar a situagdo tipica
de desumanizagio caracteristica
dos centros urbanos desenvolvi-
dos? As novas obras poderdo desfi-
gurar Natal no que ela tem de mais
tipico e humano?

 Os arquitetos e urbanistas mais
identificados com os problemas da
capital potiguar nao parecem de-
monstrar grandes inquietagoes. Ul-
tlmarpente. com a acelera¢ao do
crescimento da cidade a partir de
1?70 e o aumento de sua popula-
Gao, que chegou a superar as previ-
sdes do Plano Diretor — deixan-
fio-o desatualizado antes mesmo da
implantacao — formou-se uma cor-
rente homogénea em torno de uma
pplltica de preservagio. Os edifi-
cios altos que estdo surgindo ainda
nio se constituem, segundo esses
urbanistas, ameagas para Natal.
Um problema maior os preocupa: a
falta aparente de amor de uma par-
te da populagao com as dreas de la-
zer, exigindo das autoridades uma
ac¢ao de fiscaliza¢do muito intensa

ggra conter o instinto de depreda-
o,

9 IMPULSO — Conhecido como 0

artista das pragas’’, o arquiteto/
urbanista Luiz Nazdrio é, no mo-
mento, o técnico mais identificado
com o crescimento de Natal e os
seus diversos processos. Preocupa-
do, basicamente, com as areas de
lazer, ele ainda nao esta demons-
trando inquietagio com o surgi-
mento dos altos prédios.

5 — Nao criardo problemas —
isse ele — do ponto de vista arqui-
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Natal esta conseguindo crescer sem perder suas caracteristicas ba

tetonico desde que surjam em pro-
por¢do com as dreas verdes, neces-
sirias para evitar a sufocagao do
ambiente.

Nazario é favoravel, ainda em
termos de concepgoes arquitetoni-
cas, ao crescimento vertical orde-
nado, conquanto fazendo reservas
do ponto de vista urbanistico e pai-

urbanistas acreditam que Natal vai
s edificios altos nao sao
devastacao das dunas.

o

-

sicas

sagistico devido ao receio dos efei-
tos dessas construgdes na fisiono-
mia tipica da cidade.

O curioso na sistematica do
crescimento de Natal é ter ele se
processado de maneira espasmoédi-
ca: por 20 anos, quase um estagio
de estagnagao; a partir de 1970 um
surto de obras € aceleramento do

11



Nazéario ndo teme os edificios

crescimento da populagdo. Algu-
mas avenidas de grande porte sur-
giram, rasgando a cidade e provo-
cando aberturas para o desafoga-
mento do seu transito, destacando-
se a Salgado Filho, praticamente
forcada com o surgimento do esta-
dio Presidenfe Castelo Branco. A
orla maritima também passou por
transformagoes, recebendo traba-
lhos de urbanizagao, um trato que
se fazia necessario ha muito tempo.

De outro lado, verificou-se um des-
compasso com as previsoes do Pla-
no Diretor, no capitulo populagido: o
estudo previa 400 mil habitantes
para Natal no ano dois mil — e es-
ses numeros ja foram ultrapassa-
dos agora.

Talvez por isso € que nao houve
uma aproximagdo maior entre a ci-
dade e uma parte da populacdo, a
ponto de Luiz Nazdrio afirmar ‘‘ndo
ocorrer (do ponto de vista da popu-
lagdo) um sentimento de respeito
com a urbanizacao’’.

— Ainda € possivel ver em Na-
tal pessoas arrancando plantas das
pragas simplesmente para vendé-
las ou mesmo pelo simples prazer
de destruir. Isso indica falta de
conscientiza¢ao e representa uma
ameaca constante para todas as ini-
ciativas destinadas a embelezar a
cidade, afirmou.

FE NO PLANO — Hai da parte de
outro arquiteto também bastante
identificado com o desenvolvimen-
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J para revolucionar a comu-

to de Natal, Moacir Gomes, muita
confianga no efeito disciplinador do
Plano Diretor — de resto, um docu-
mento bem discutido e apontado
como a chave de tudo.

— Acredito que com a implan-
tagio do Plano Diretor, se conse-
guido o seu objetivo, a cidade cres-
cerd sem experimentar a quebra de
suas tradigdes e as suas caracteris-
ticas de centro tranqiilo, amplo e

com belezas naturais, — declarou
ele.

Demonstra, de qualquer forma,
uma certa inquieta¢io pela demo-
ra na implantagao do Plano, ad-
mitindo estar ele ‘‘chegando um
pouco tarde a Natal’’. Mas acen-
tuou:

— Como a cidade nao chegou
ainda a condigiao de grande metré-
pole, ha tempo de conseguir o seu
ordenamento sem afetar as belezas
naturais.

Essas belezas naturais consti-
tuem para o arquiteto Moacir Go-
mes objeto de preocupagio, espe-
cialmente com referéncia as dunas,
para ele passiveis de preservagio
de qualquer maneira.

E sao justamente as dunas que
tém dado margem a mais polémi-
cas no ritmo atual de crescimento
da cidade — particularmente em
virtude do Projeto Parque das Du-
nas, do Governo do Estado, que vi-
sa a urbanizac¢do da orla maritima
no trecho entre Natal e Ponta Ne-
gra. Novos edificios de muitos an-
dares, novas avenidas, o aumento
dos veiculos, o crescimento da po-
pulagao, nada disso parece preoci-
par os urbanistas. O ponto de honra
continua sendo as dunas.

7 L
O grupo executivo GTE é
um sistema que chegou

nicagao interna e externa
de casas ou apartamen-
tos, de maneira facil, ra-
pida e econémica.

Possui capacidade para 2
linhas externas e mais 10
ramais.

Pense nesta moderna so-
lugdo e procure César
S/A. Vocé vai preencher
um item muito importan-
te em sua vida: a comuni-
cagao.

NATAL-RN

A MELHOR MANEIRA DE SE
COMUNICAR INTERNA E EX-
TERNAMENTE.

CESAR 5/ A  Comércio e Representacoes

RUA DR. BARATA, 209 — C. POSTAL, 71 — FONES: 2220955 E 222-4754
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Antes de ficar pronto o
EDIFICIO MORADA RIO-MAR

tornou-se noticia nacional

O JORNAL DO BRASIL, do Rio de Janeiro, dedicou uma pagina
de reportagem ao Edificio Morada Rio-Mar, enfocando o tra-
balho realizado pelo entalhador Jordfo, no seu revestimento
externo, como uma solucfo criativa e de muito bom gosto.

Este ¢ apenas um detalhe, mas que revela todo o esméro e cri-
térios empregados na construcfio do edificio que oferece ao na-
talense uma nova medida de vida, dentro da realidade exigida
pelo progresso da cidade.

Mas, o objetivo da ECOCIL ao construir o MORADA RIO-
MAR n#io foi torna-lo NOTICIA, e sim dar tranquilidade e con-
forto aos seus cendominos (que, na sua maioria, s#o noticia em
todos os jornais), mas, como criar, inovar, acredita nos valores da
terra sfio elementos raros hoje em dia, terminamos nas paginas de
um dos mais respeitaveis jornais do pais. Mesmo sem procurar,
embora com muita honra.

EDIFICIO
MORADA
RIO-MAR
um lancamento

vitorioso da
ECOCIL




NORDESTAO MARCOU 77 COM
A MAIOR LOJA DO ESTADO

O Governador Tarcisio Maia tem se mostrado sensivel ao trabalho realizado pelo Grupo Nordestido em favor do abastecimento
de géneros. Recentemente, recebeu um album fotografico da direcdodo Grupo com um documentario sobre a inauguragdo
do lojdo da Lagoa Nova.

Com a 12 empresa na relagdo das
que mais pagam ICM ao setor de su-
permercados, em todo o Estado e a
terceira, na Capital, o Supermercado
Nordestdao marcou as suas atividades
este ano com a implantagdo em Natal
da maior loja do Rio Grande do Norte
— 0 Nordestdo Lagoa Nova — e a de
melhor concepgdo arquitetonica de
todo o Nordeste. Com disposig¢des in-
ternas avangadas e destinadas a ofe-
recer o maior conforto possivel ao
consumidor, ampla variedade de
mercadorias e novidades como a
‘‘ilha’’ de salgados, ‘‘cofee shop’’,
setor de bebidas importadas, o Nor-
destdo Lagoa Nova inovou, também,
por sua infra-estrutura, que lhe per-
mite, entre outras vantagens, man-
ter vastos estoques em camaras fri-
gorificas perfeitamente capazes de
preservar a qualidade dos produtos
sem o menor risco de perecebilidade.
Pontificam, também, na nova e revo-
lucionaria loja, um perfeito sistema

de seguranga anti-incéndio, uma sis-
tematica que permite a carne en-
trar diretamente nas camaras frigori-
ficas sem serem manuseadas e maior
estacionamento da cidade, tanto no
subsolo como em area privativa.

A loja do Nordestao Lagoa Nova
representou para o grupo a aplica¢ao
da experiéncia de varios anos no se-
tor sempre obedecendo a uma filoso-
fia que, antes de tudo, visa contri-
buir com a rede de abastecimento da
cidade, dentro de um critério do lu-
cro justo, com beneficio direto para o
consumidor.

O CRESCIMENTO — E tem sido es-
se critério uma das condiges chaves
do crescimento do Grupo Nordestao
no Rio Grande do Norte — atualmen-
te com trés lojas em Natal, além do
setor de atacado (também em Reci-
fe). A pratica mais constante tem si-

do a de manter estoques regulado-
res, o que lhe permite estabelecer
percentual minimo para possibilitar
um permanente fluxo de mercado-
rias. O Departamento de Compras,
pof sua vez, tem instrugbes para
atuar com todo rigor possivel, com-
prando diretamente nos centros de
produgao e junto as marcas mais tra-
dicionais e garantidas. O transporte
é feito em veiculos préprios, garan-
tindo, dessa forma, os prazos de en-
trega.

Todos esses cuidados nasceram
de uma longa experiéncia na tarefa
de abastecimento, cuja Origem
foi a atividade exercida inicialmente
numa modesta fazenda (Pau D’Arco)
de Cruzeta, onde a familia Medeiros,
spb a inspiragdo do seu chefe Lebn-
Clo, comegou a aprender os segredos
do comércio atacadista. As ativida-
des em Natal comegaram na década
de 60 com pequenos empreendimen-
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tos que culminaram com a entrada
da familia na era do supermercado,
inaugurando o primeiro — a loja do
Alecrim — em 15 de setembro de
1972.

O grupo, no entanto, sempre se
preocupou com a evolugdo, a absor-
¢do de novas idéias. Cada nova loja
inaugurada representa um avango
em relagdo a etapa anterior. A lojada
Avenida Deodoro, por exemplo, foi
um passo importante em termos de
avancgo técnicos e funcionais, que se
viriam consolidar de maneira mais
ambiciosa com a iniciativa de im-
plantar um dos maiores supermerca-
dos da Regidao — o de Lagoa Nova.

O PAPEL SOCIAL — O desenvolvi-
mento e ampliagdo das atividades do
Grupo Nordestdo ndo o fizeram per-
der de vista o fator humano. Pelo
contrario. A diregdo da empresa res-
salta, sempre, que foi a participagao
do elemento humano um dos fatores
importantes para o sucesso de todos
0s seus empreendimentos. No mo-
mento, o grupo do Supermercado
Nordestdo é, no setor, o que maior
nimero oferece de empregos — 760
empregos diretos, ou 3.800 indire-
tos, levando em conta a média esta-
tistica dos dependentes de cada fa-
milia. Além do mais, ha a preocupa-
¢do constante de dispensar a esses
trabalhadores toda assisténcia possi-
vel, inclusive no que diz respeito a
qualificagdd e orientagdo geral, de
modo a se obter um melhor relacio-
namento do funcionario com seus
pPréprios companheiros e com o pu-
blico. Cuidados especiais sdo dispen-
sados com as instalagfes dedicadas

Qe

e

aos empregados, que dispdem de re-
feitorio préprio nas trés lojas do Nor-
destdo. A alimentagdo fornecida re-
cebe orientagdo de uma nutricionis-
ta, sendo balanceada e compativel
com as necessidades organicas.
Outras providéncias em estudos:

As lojas do Nordestdo se caracterizam pela sua funcionalidade e se aperfeicoam sempre

seguro em grupo, implantagéo de um
servigo médico empresarial para
prestagdo de servigo e atendimento
integral a todo o corpo de funciona-
rios e uma Comissdo Interna de Pre-
vengdo contra Acidentes(CIPA) vi-
sando a seguranga no trabalho.

RN-ECONOMICO
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AS NOVAS NORMAS DO
IR (PESSOA FiSICA)

Em Decreto-Lei assinado em
30.11.77, o Presidente da Republica al-
terou a legislagao do Imposto de Renda,
que para 1978 tera algumas modifica-
¢6es importantes no que tange & pessoa
fisica, uma vez que o Imposto de Renda
Pessoa Juridica, devera sofrer algumas
alteragdes, que todavia ainda estdo em
estudos e somente a partir de janeiro
serdo conhecidas.

No IR-Pessoa Fisica, as alteragdes
mais importantes foram:

a) Teto Minimo: 47.300,00, de rendi-
mentos anuais.

b) Abatimento das despesas relativas a
aluguel de imével residencial: Cr$
12.000,00.

c) Abatimento das despesas com instru-
¢do do contribuinte e de seus depen-
dentes — Cr$ 15.000,00.

d) Isentando do IR na fonte e na decla-
ragao de rendimentos do beneficiario de
pectulio recebido pelos filiados da previ-
déncia social.

e) Nova redagéo ao Art. 7° do DL-1302
de 31.12.73, que passa a ser esta:

Art. 7° — Estéo sujeitas ao descon-
to do Imposto de Renda na fonte, a ali-
quota de 5%, como antecipagdo do que
for devido na delcaragdo do beneficia-
rio, as importancias pagas ou credita-
tas a pessoas fisica ou juridica, a titulo
de:

| — Juros, Indenizagdes por lucros
cessantes, decorrentes de sentenga ju-
dicial;

Il — Honorérios advocaticios, bem
como remuneragdes pela prestagdo de
servigos no curso do processo judicial,
tais como servigos de Engenheiro, Mé-
dico, Contabilista, Leiloeiro, Perito, As-
sistente Técnico, Avaliador, Sindico,
Testamenteiro, Liquidante, etc.

§ 1° — O imposto sera retido pelo
cartério do juizo onde ocorrer a execu-
¢do da sentenga, no ato do pagamento
ou crédito do rendimento ou no momen-
to em que, por qualquer forma, o rece-
bimento se torne disponivel para o be-
neficiario.

§ 2° — O recolhimento do imposto
a que se refere esse artigo, seré feito no
més seguinte aquele em que se verifi-
car o fato gerador.

ERRO DE INTERPRETACAO

O setor social do INPS vem aplican-
do sansfes em muitas empresas por um
erro de interpretagdo muito comum ulti-
mamente: Auxilio-Maternidade e Auxi-
lio-Natalidade. Eis o processamento
certo: Auxilio-Maternidade é o periodo
de descanso da mulher-empregada,
compreendendo as 4 semanas anterio-
res e 8 semanas posteriores ao parto e o
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Auxilio-Natalidade € o auxilio destinado
a complementagéo nas despesas do par-
to e outras resultantes do nascimento
do filho. O Auxilio-Maternidade é pago
pela empresa e o Auxilio-Natalidade é
pago pelo INPS.

NOVO PRECO DO ALGODAO

Desde o dia 1° de novembro entrou
em vigor o novo prego do algoddo em
rama, estabelecido pela Secretaria da
Fazenda:

— Algodao Serid6 ....... quilo....:; 8,10
— Algodao Sertao ....... quilo...... 6,00
— Algodao Mata. ........ quilo..... 5,32

I.P.T.U.

Pequenas modificagfes serdo intro-
duzidas a partir de janeiro no sistema
de funcionamento do Imposto Predial e
Territorial Urbano (IPTU), cujos carnés
estardo sendo distribuidos logo na pri-
meira quinzena de janeiro, para evitar
0 atraso que ocorreu este ano e que ori-
ginou muitas reclamagdes dos contri-
buintes. O carné atual sofrera apenas
uma modificagdo, qual seja, a coloca¢do
do nome do contribuinte nas trés vias, 0
que ndo ocorreu antes, pois somente
em uma via constava o nome do pro-
prietéario.

FORMULARIOS DO IMPOSTO DE
RENDA

O Ministro da Fazenda baixou por-
taria sobre Declaragdo de Rendimentos
— Pessoa Fisica — e 0s prazos para o
exercicio de 1978. O teor é o seguinte:
‘‘As Pessoas Fisicas residentes ou do-
miciliadas no Pais, assim como as au-
sentes no exterior a servigo da Nagdo ou
por motivo de estudos, obsigadas a
apresentar declaragdo de rendimentos
relativa ao exercicio financeiro de 1978,
ano-base de 1977, deverdo fazé-lo, ob-
servados os seguintes prazos:

a) — De 20 de fevereiro até 02 de abril
de 1978 — as que tiverem impostos a
pagar ou direito a restituigdo, ressal-
vando o disposto na alinea ‘‘C’’.

b) — De 20 de fevereiro a 10 de maio as
que estiverem isentas do Imposto de
Renda.

¢) — De 20 de fevereiro a 31 de maio as
que estiverem ausentes no exercicio ou
servigo do Pais ou por motivo de estu-
dos.

CADASTRO DE IMOVEIS

O Cadastro de imdéveis em Natal ja
atingiu neste més de dezembro, 100 mil
iméveis, entre residéncias, pontos co-
merciais, apartamentos, vilas, etc., di-
vididos em 31 zonas. Segundo as novas
normas de cadastramento que serdo
adotadas pela Prefeitura no ano de
1978, serao realizadas duas revisées do
cadastro de imdveie,uma no semestre
jan/jun, e outra no segundo semestre
jul/dez. Isto significa dizer que aconte-
cerdo durante o ano de 1978, dois au-
mentos no IPTU, de conformidade com
0 que constar nas novas anotagfes ca-
dastrais.

IR- PESSOA JURIDICA

Algumas alteragbes no Imposto de
Renda (Pessoa Juridica) para o ano de
1978: a) Firmas Individuais e Socieda-
des de Responsabilidade Limitada de
receita bruta anual ndo superior a Cr§
4.800.000,00, poderdo optar pelo paga-
mento do IR com base no lucro presu-
mido.

As Pessoas Juridicas enquadradas
no caso acima, pagaréo o IR anual a ali-
quota de um e meio por cento de sua re-
ceita bruta no ano-base.

b) As pessoas juridicas que optarem
pelo regime tributario previsto na Lei,
estardo desobrigadas perante o fisco fe-
deral, de escrituragdo contabil, da cor-
regdo monetéria, do ativo imobilizado e
do célculo da manutengéo do capital de
giro proprio.

c) Ficam isentas do IR as pessoas ju-
ridicas, inclusive firmas individuais,
que explorarem exclusivamente ativi-
dades agricolas, pastoris, comerciais e
industriais, cuja receita bruta anual, in-
clusive a decorrente de transagbes
eventuais ndo seja superior a Cr$
150.000,00.
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Il CURSO DE COMERCIO EXTERIOR

Na tentativa de diminuir as deficién-
cias apontadas na area das exportagdes,
a SUDENE esta oferecendo um curso
de Comércio Exterior, dividido em di-
versas etapas. Em Natal, aconteceu a
4 sessdo, quando o professor Alm.
Luiz da Motta Veiga, que é potiguar de
nascimento, iniciou o cursd da discipli-
na Incentivos a Exportagdo e Formagao
de Pregos. O Professor José Augusto de
Castro encerrou no dia 16 a 4 sess3o,
complementando as aulas da disciplina.

EXPORTAGOES AUMENTAM

Conforme dados da PROMO-
EXPORT e CACEX do B. Brasil, as ex-
Portagcdes do Rio Grande do Norte em
1977 aumentaram no sentido global.
Apenas os produtos bésicos sofreram
;Jma queda acentuada: de
80.585.490,35 em 1976, caiu para
d.342.134,45 em 1977, numa proporgio
b 21,19%. Todavia os produtos indus-
rializados sofreram um aumento de
gazdsa menos que 390,51 %), passando de
. 02.202,32 em 1976 para
it 7.920,21 em 1977. Os produtos se-

I-Manufaturados também tiveram um
g;aNdfgaYtir%eegtggde 400,72%, saindo,
. i ; em 1976
9.884.650,82 em 1977. s

22 TECNICOS VISITARAM O RN

técnl?::rante trés dias, em dezembro, 22
e 0S e produtores de sementes visi-
5 M a nosso Estado, visando conhecer
dQF{rograma de sementes, que est4 sen-
te$lm plantado no Nordeste. Os visitan-
San{)rocedem do R. G. do Sul, Parand,
bk eaf(?atarina, Sao Paulo e Minas Ge-
. icaram encantadgs com o que Vvi-
Visitar;eséte hf:tlasc::), pa:{tncularmente nas
MIGLEL e ALGODOEIRA S.
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EMPREGADOS MENORES

VI %

m -
23]

Termina dia 31 o prazo para que 0s
empregados entreguem as repartigdes
competentes do Ministério do Traba-
lho, a relagdo (em duas vias) de todos os
empregados menores de acordo com
modelos fornecidos pela Delegacia do
Ministério do Trabalho.

NOVA EMPRESA DE HOTEIS

Com a presenca do Ministro Angelo
Calmon de Sa, foi criada mais uma em-
presa no RN: a NORTEL HOTELEIRA
que sera uma empresa com a finalidade
de explorar uma rede de 11 hotéis que
serdo inaugurados em diversas cidades
do RN, principalmente nos recantos
mais apraziveis e turisticos do Estado.
Por outro lado, o Governo expds a ven-
da os hotéis Reis Magos e Aboligado, es-
te em Mossoro.

ISS

. O Imposto Sobre Servigos, que é o
tributo que vem proporcionando mais
arrecadagdo para a Prefeitura, ndo so-
frera modificagbes no seus sitema para
0 proximo ano. No més de margo sera
cobrada a primeira parcela referente ao
ano de 1978 e a Prefeitura espera um
crescimento vegetativo ainda maior pa-
ra o préximo ano, aumentando inclusive
a média didria no setor desinscrigdes,
que atualmente atinge 20 por dia.

FINOR

A SUDENE baixou portaria discipli-
nando que todas as empresas cujos titu-
los, de sua emissdo, integrarem a Car-
teira do Fundo de Investimentos do
Nordeste (FINOR), estdo obrigadas a
requerer o registro especial, no Banco
Central do Brasil, a fim de que possa
ser efetuada a negociagdo dos titulos,
mediante leildes nas bolsas de valores.
Este registro serd processado através
do Banco do Nordeste.

CONTRATO SEPLAN/IDEC

Foi assinado contrato entre Secreta-
ria do Planejamento-SEPLAN e Funda-
¢ao Instituto de Desenvolvimento do R.
G. do Norte-IDEC, com recursos do
SEPLAN-PR, no valor de Cr$
450.000,00 e Governo do Estado no va-
lor de Cr$ 1.800.000,00. O objetivo do
contrato visa custear as despesas con-
sequentes de pesquisas de recursos na-
rurais, mediante levantamento de areas
territoriais do Estado, visando especifi-
camente no que se refere & Geologia,
Geomorfologia, Pedologia, Vegetacio e
Uso Potencial do Solo.

ASSOCIACAO DOS PROCURADORES
AGORA DE UTILIDADE PUBLICA

Foi sancionada pelo Governador
Tarcisio Maia, no inicio de dezembro,
decreto reconhecendo como de utili-
dade publica a Associagdo dos Pro-
curadores do Estado do Rio Grande
do Norte. Essa entidade congressa os
advogados que funcionam nos 6rgaos
e entidades publicas de administragdo
direta e indireta.

CRIADA FUNDACAO HOSPITAL
MONSENHOR WALFREDO
GURGEL

Com a finalidade de prestar assisténcia
médico-hospitalar, inclusive servigo de
atendimento de urgéncia, foi criada es-
te més a Fundagdo Hospital Monsenhor
Walfredo Gurgel. A nova entidade tera
vinculagdo com a Secretaria de Saude,
sendo regida pelas normas especificas
das Fundagbes. O prédio onde funciona
o atual Hospital ‘‘Walfredo Gurgel’’ Ihe
foi doado. A previsdo é de que, com a
nova estrutura, o antigo hospital podera
prestar melhores servigos a comunida-
de.

EXPECTATIVA PARA OS BALANCOS
DE EMPRESAS

Os experts em mercado de capitais
estdo chamando a atengdo para os inte
ressados em investimentos e aplicagdo
para os balangos das empresas que es-
tardo sendo publicados em dezembro e
janeiro. Aconselham que 0s aplicadores
devem confiar a andlise desses balan-
gos-a contadores, pois s6 eles podem
traduzir com corregdo todos os numeros
e seus significados. Sem a real interpre-
tagdo dos balangos ndo deve ser efe-
tuada a compra de ag0es.
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\(RN-DISTRIBUIDORA)
DE PAPEIS LTDA.

AN/TURISMO

ROTEIRO TURISTICO DE NATAL

Oito anos de circulagdo
ininterrupta ajudam a
consolidar a nossa tra-
dicdo no mercado edi-
torial do Rio Grande do
Norte.
RN-ECONOMICO e
RN-TURISMO sédo
duas publicagbes pio-
neiras e Gnicas no Es-
tado, atingindo um pu-
blico especifico, carac-
terizado por um alto ni-
vel de renda.

Por isso mesmo se
constituem em veicu-
los ideais para a divul-
gacdo da sua empresa.
Quando for anunciar,
programe estas revis-
tas e confira os resulta-
dos.

O industrial grafico, as repartigdes publicas, os colé-
gios, o comércio, quando necessitavam comprar pa-
péis finos eram obrigados a recorrer a S0 Paulo,
Rio, Recife. Agora, Natal possui uma firma especia-
lizada nesse ramo, com estoque e variedades para
atender qualquer pedido. E possui papel em resma

RN-ECONOMICO —Empresa Jornalistica Ltda. pelo melhor preco da praca.

Rua Floriano Peixoto, 559 — 1° andar — Fone: RN-DISTRIBUIDORA DE PAPEIS LTDA.
kzzz-osos = Usly AN J Qua Frel Miguelinho, 42 — Fone: 222-0283 — Ribeira

=
RN-ECONOMICO INDUSTRIA GRAFICA

Quem procura qualidade, prazo e prego ja sabe
que a Grafica RN-ECONOMICO oferece vanta-
gens que nenhuma pode oferecer. Além do mais
moderno equipamento off-set, ela também dis
pde de uma completa se¢do de tipografia, reali-
zando desde cartazes coloridos, livros e jornais,
até simples cartdes de visita. Consulte sempre a
Grafica RN-ECONOMICO.

Rua Dr. José Gongalves, 687 ;
Fones: 231-18736 231.357¢ D€ anos na frente

Qatal-RN J
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SE A SUDENE

Exatamente por ndo ser gente, a
SUDENE vota.com o Nordeste desde
o dia em que nasceu. E tem sido um
voto de confianca, de deciséo e de
participagdo direta na vida e no
futuro de 9 Estados deste Pais, que
até entdo ndo havia encontrado um
meio de tirar o Nordeste dos tem-
pos do bangue.

A SUDENE tirou.

Executora de uma lei de incentivos
fiscais para desenvolver a regido, a
SUDENE implantou o Novo Nor-
deste, descobrindo parc o resto do
Brasil e para o exterior, um milhdo
e seiscentos mil quilémetros

quadrados de potencialidades de
solo e subsolo e suas intrinsecas
condi¢cdes de industrializacéo.

FOSSE GENTE JA
PODERIA VOTAR:18 anos

Hoje, 18 anos depois, a visdo de
chamineis de cidades nordestinas
com o rétulo da SUDENE e a
execu¢do de projetos agro-
pecudrios, demonstram a nossa in-
tegragdo nos métodos desen-
volvimentistas do mundo atual.
Mais ainda: dimensionam o amanha
do Nordeste em ritmo de progresso
permanente, com justificado
otimismo e orgulho dos seus filhos.

SUDENE: 15 de dezembro de 1959 -
15 de dezembro de 1977.

T. BARRETO

INDUSTRIA E COMERCIO S.A.
Confecgdes Conté

Camaro - Leve - Luck

%
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Ha pouco mais de dois anos quem
precisasse de material de desenho
mais especializado em Natal teria de
ir procura-lo no Recife, ou Rio de Ja-
neiro e Sao Paulo, com os naturais
transtornos e atrasos. 1sso prejudica-
va muito determinados projetos e o
trabalho dos profissionais, porquan-
to determinados levantamentos ou
pecas de arte — no campo da publici-
dade, por exemplo — ficavam incom-
pletos, ou elaborados sem a necessa-
ria precisdo, porque ocorria freqiien-
temente de, mesmo indo adquirir o
material, o profissional ou a empresa

esqueciam de um ou outro compo-
nente e la estava criado o impasse.

Essa situacdo modificou-se a par-
tir de 1975 com a implantagio em
Natal da loja da ARTEC, especializa-
da na comercializagdo de materiais
de desenho, engenharia e topogra-
fia, além de manter prestacio de ser-
vicos de cépias heliograficas, xerox e
encadernacoes.

QUEM ACREDITOU — O curioso &
que, até a ARTEC entrar no mercado
potiguar, ainda ndo havia sido toma-

ARTEC AMPLIA SUA LOJA
APOS 2 ANOS EM NATAL

da a iniciativa de preencher a lacuna.
Mesmo com a procura intensa desse
tipo de material em Natal, ainda nao
havia surgido uma firma disposta a
acreditar no seu potencial. Alamarr
Maurien Dias, diretor da ARTEC,
percebeu essa potencialidade, acre-
ditou no mercado natalense e logo
implantou uma loja na rua General
Osodrio, 202, Cidade Alta.

E o resultado da confianga de
Alamarr nao se fez esperar. Aten-
dendo plenamente os profissionais
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g\o ramo, a ARTEC firmou-se no
tercado em que tanto acreditou e,
atualmente, atende 95% de suas ne-

cessidades, apés a
v pds apenas dois anos de

No entanto, essa posic¢io
> 3 privile-
giada em nenhum momento funcio-

—

Alamarr teve 6 na potencialidade do comércio natalense

nou para a ARTEC, segundo expli-
cou Alamarr Dias, como fator de pos-
siveis vantagens. Ao invés disso,
além de procurar sempre servir aos
profissionais de desenho, arquitetos,
projetistas, empresas construtoras e
publicitarios, a ARTEC adotou uma
politica de baixos pregos.

E por conta disso chegou a ocor-
rer um fenémeno ndo muito comum
no mercado de Natal em relagdo as
outras pragas: os pregos da ARTEC
sdo, normalmente, mais acessiveis
do que os cobrados por lojas simila-
res no Recife e, mesmo, no Rio de
Janeiro e Sdo Paulo.

MATERIAIS — Todos os cuidados
tém sido tomados também com rela-
¢do a diversificagdo do material, face
a necessidade de atender os mais di-
versos ramos do setor. Em topogra-
fia — para exemplificar o critério de
atuagdo da ARTEC, de conformidade
com as informacgétes do seu diretor —
houve o cuidado de garantir a exclu-
sividade, em todo o Estado, do ins-
trumental da conhecida marca Kern,
também para geodésia e aerofoto-
grametria. Essa marca € a mais anti-
ga do género e ja ganhou a confianga
de todos os profissionais, sendo de
fabricagdo suiga. Além do prego, a
Kern tem ainda a tradigdo de manter
um perfeito servigo de assisténcia
técnica.

EXPANSAO — Até agora a ARTEC
tem funcionado em sua modesta loja
da General Osério, que foi o ponto de
partida para a sua penetragdo e fixa-
¢do no mercado de Natal. Todavia, o
ritmo de suas atividades aumentou
de tal maneira que tornou-se neces-
sario planejar imediatamente a ex-
pansdo. Assim é que ainda este més
ela passara a funcionar em uma loja
bem mais ampla, na mesma rua Ge-
neral Osério, mas no n° 227. O proje-
to da nova loja é de autoria do arqui-
teto Marconi Grevi e ela vai apresen-
tar uma série de facilidades e como-
didades para os clientes, em virtude
do seu espago bem mais amplo, ar
condicionado e a prépria funcionali-
dade.

Essa necessidade de ampliagédo,
segundo explica Alamarr Dias, é
conseqiiéncia direta da confiang¢a da
ARTEC nas possibilidades do merca-
do natalense. E, naturalmente, com
ela, os servigos prestados ao setor
serdo também ampliados, como no
caso das copias heliograficas.

Os beneficiados também seréo os
profissionais que, em muitos casos,
dependiam de outros centros para
poderem conferir qualidade técnica
ao talento natural. Ha dois anos, ja
podem se abastecer em Natal e, com
a ampliagdo da ARTEC, tém a garan-
tia de que o fluxo de materiais espe-
cializados s6 tende a aumentar, in-
clusive com o imediato conhecimento
de todas as inovagbes que forem'sur-
gindo.

RN-ECONOMICO
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TMA AGENGIA NA
MEDIDA DE UM GRANDE BAIRRO

BANCO DO BRASIL S.A.

Desde o dia 9

de dezembro tem o
Alecrim o novo prédio

da agéncia do BB.

Amplo — cinco andares,
capacidade para 220
funcionarios;

confortavel — elevadores
para o publico, ar
condicionado central;
mais segurang¢a — escadas
internas e externas.

O Alecrim merecia

esta agéncia.
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MINIPRECO, PIOCNEIRO NA ERA
DO SUPERMERCADO EM NATAL

Em 1970 foi constituida a empresa
SUPERMERCADO MINIPRECO
LTDA, visando a implantagio do siste-
ma de auto-servigo nesta Capital, que
ainda vivia em ritmo de mercearia e da
feira do Alecrim.

Era sensivel as necessidades da Ci-
dade no que dizia respeito ao abasteci-
mento de géneros alimenticios e outros
produtos para o lar, que até entdo vi-
nham sendo comprados através de uma
Comercializagdo arcaica e de higiene
b_as}ante duvidosa, enquanto as capitais
Vizinhas j& transformavam a paisagem
de compras e até o aspecto urbanistico
de suas ruas, com a instalaggo e funcio-
Namento de supermercados.

A vez de Natal se chegou no dia 5 de
dezembro de 1970, com a inauguragao
do primeiro supermercado, o MINI-
PRECO, com a sua loja numero 1 insta-
lada na Av. Prudente de Morais, esqui-
Nacom a Rua Apodi.

A demonstragdo de confianga no fu-
turo de Natal e do Estado do Rio Gran-
de do Norte, por parte de um grupo que
Naquela oportunidade estava investindo
nqma atividade pioneira, nesta praga,
aliou-se aos objetivos empresariais dos
seus diretores e a concretizagio de ex-
Pectativas e habitos da clientela MINI-
PRECO: o eficiente abastecimento da
Populagdo com artigos novos, de quali-
dade indiscutivel, pregos justos, e a
pref_erencia de todas as classes pelo no-
VO sistema de compras.

AS LOJAS DA ALEXANDRINO E
ALECRIM

: Conguistada a confianga popular pe-
tgz Servigos que Ihe vinham sendo pres-
\0&3 SUPERMERCADO MINIPRE-

A loja 5 do Miniprego: o hiper-mercado também pioneiro em Natal

CO deu o primeiro passo para sair do
singular e transformar-se em SUPER-
MERCADOS MINIPRECO, uma etapa
de arrojo e sensibilidade empresarial
com reflexos positivos e imediatos junto
a populagdo: uma cadeia de lojas tem
mais importancia e forga junto as fontes
de abastecimentos e cria condigdes bem
mais favoraveis para discutir e obter
pregos mais baixos, além de garantir
um sortimento mais dinamico e atuali-
zado.

A loja 2 dos SUPERMERCADOS
MINIPRECO, ja incluindo uma panifi-
cadora e construida numa area de 4.180
m2, esta localizada na Av. Alexandrino
de Alencar, que, juntamente com a Loja
3, inaugurada logo em seguida, no cen-
tro do bairro do Alecrim, atendem as
areas mais populosas da Cidade, desa-
fogando um pouco o volume de publico
e permitindo a continuagdo de um bom
atendimento.

Antes de inaugurar a sua quarta lo-
ja, a empresa MINIPRECO sentiu a ne-
cessidade de aparelhar-se melhor na
sua estrutura técnica e organizacional,
bem como reforgar e ampliar a spa es-
trutura administrativa e financeira.
Com esses objetivos o MINIPREGCO
contratou os servigos de uma empresa
de consultoria e convocou para seus
quadros diretivos novos profissionais.

QUINTAS E NOVA DIMENSAO

Em 1975 o MINIPRECO, através de
sua loja numero 4, marcou a sua pre-
senga no bairro das Quintas, passando
a atender a uma populagdo de média e
baixa rendas, tornando acessivel a essa
populagao as mesmas condigées de con-
forto, higiene e bem-estar proporciona-

dos pelas outras lojas, tendo um cuida-
do muito especial no que se refere a
precos de géneros alimenticios de pri-
meira necessidade.

Em 1976, dentro da politica do gru-
po que visa acompanhar o progresso ur-
banistico e o crescimento demografico
de Natal, os SUPERMERCADOS MINi-
PRECO inauguraram o seu primeiro
HIPERMERCADO: 0o MINIPRECO NO-
VA DIMENSAO, construido no bairro
do mesmo nome que atende as popula-
¢bes dos novos conjuntos habitacionais
de Natal. A Candeldria, Neopolis, Mi-
rassol, Ponta Negra, Pirangi e bairros
elegantes localizados nas circunvizi-
nhangas do HIPER MINIPREGO.

Este novo estabelecimento tem uma
nova prestagdo de servigo junto a sua
clientela: restaurante, lanchonete, e
fornecimento de refeigbes a pregos mui-
to acessiveis.

IMPOSTOS, ESTRUTURA E
RECURSOS HUMANOS

O desenvolvimento das atividades
do MINIPRECO no setor de abasteci-
mento da Cidade — uma consequéncia
da preferéncia de publico aos métodos
de compras implantados por esta em-
presa — ja reflete na propria economia
do Rio Grande do Norte: o MINIPREGCO
¢é a terceira maior empresa comercial do
Estado no volume de impostos (ICM)
recolhido a Secretaria da Fazenda. No
ultimo exercicio fiscal, o ICM pago pelo
MINIPRECO totalizou Cr$
10.700.000,00. Quantias semelhantes
foram pagas ao Imposto de.Renda e
obrigagdes sociais.

Recentemente, o MINIPREGCO inau-
gurou o seu Escritério Central, reestru-
turou a Divisdo de Atacado-Natal, e am-
pliou as atividades do seu escritério na
Cidade do Recife, criando também um
setor de atacado na Capital pernambu-
cana, instalou um posto de abasteci-
mentos na CEASA-RN, e ampliou a sua
frota de abastecimento para 14 veicu-
los.

O crescimento da firma determinou
cuidados especiais na politica adminis-
trativa voltada para os recursos huma-
nos e o Escritério Central deu novas
condigdes fisicas e técnicas para que es-
se problema pudesse ser tratado com a
devida atengdo e estimulo.

Foi construido um auditério para
cursos, palestras e treinamento intra-
dutério de pessoal recém-admitido,
pois a empresa sempre deu bastante
énfase ao preparo do seu pessoal, pro-
curando, permanentemente, melhorar
o seu nivel profissional em prol de um
melhor atendimento & sua clientela,
que substituiu a expressdo ‘‘vou fazer
compras’’ para ‘‘vou fazer MINIPRE-
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NEY LOPES DE SOUZA

ADVOGADO

COMO SUSPENDER A EXIGENCIA
DO CREDITO TRIBUTARIO

Quando da realizagdo do oportuno Semindrio de
Direito Tributario, no Forum Universitario, da UFRN, ex-
pus ao Ministro Carlos Mario da Silva Veloso, do Tribunal
Federal de Recursos e ao Professor Eduardo Domingos
Botalo, da Universidade de Sdo Paulo, apés as suas judi-
ciosas palestras, ponto de vista pessoal, objeto de estudos
e pesquisas no plano restrito do exercicio diario da advo-
cacia. Trata-se da situagdo do cohtribuinte, contra quem a.
autoridade fiscal impde exigéncia de carater tributdrio
com a exaustdo das vias administrativas, busca meio efi-
caz de inibir a Agdo de Execugdo Forgada a ser ajuizada
pela Fazenda Publica. Na pratica, o contribuinte, tendo
contra si Execugdo, com base em,titulo executivo extraju-
dicial (artigo 585, VI, do CPC), fica interditado de praticar
atos rotineiros de comércio, como por exemplo, celebrar
financiamento bancario, no qual se exija a certiddao nega-
tiva do Cartério Distribuidor. Esclarega-se, por oportuno,
ndo se configurar, na hipo6tese, direito liquido e certo,
sendo, portanto, matéria dependente de prova material, o
que impossibilita a utilizagdo da liminar no mandato de
seguranca.

A questdo pragmatica, colocada em debate, € a se-
guinte: ‘‘como podera o contribuinte evitar que o fisco Ihe
execute, sem a necessidade do depésito em dinheiro do
montante integral, cobrado no Auto de Infra¢do’’ (artigo
181, 1 do:C. T Ne

O Ministro Carlos Mario Veloso, do TFR, conside-
rou a indagacdo pertinente e inédita, achando, todavia,
que envolve matéria de alto nivel a ser, provavelmente,
decantada nos Tribunais brasileiros. Por outro lado, o
Professor Eduardo Botalo, Diretor do Curso de Advoga-
dos de Empresa, da USP, acatou, em parte, o ponto de
vista que defendo, em torno do assunto, na humildade e
limitacées de simples advogado de provincia.

Entendo, venia permissa, o seguinte: o direito po-
sitivo brasileiro ndo pode abandonar o contribuinte, tendo
em vista o principio da legalidade in¢erto no artigo 153 §
2°, da Constituigdo Federal, combinado com o § 4°, do
mesmo diploma. Ocorrem situagdes em que a exigéncia
do depésito em dinheiro, no valor cobrado pelo procedi-
mento administrativo, significa a faléncia do contribuinte,
pois, na falta desse numerério, nao lhe é possivel suspen-
der a exigibilidade do crédito tributario, sendo, em conse-
quéncia, executado pela Fazenda Publica, o que motiva
aplicagédo de sancdes fiscais indiretas, tais como, vedagao
a financiamentos bancarios pela impossibilidade da Certi-
dao Negativa do Cartério Distribuidor, proibicdo de ad-
quirir estampilhas, exercer a profissao, despachar merca-
dorias etc.

Diante do fato, qual o remédio juridico? O contri-
buinte depara-se com o circulo vicioso, no qual deixa de
depositar o montante integral, por ndo dispor de dinheiro
e por isto é executado.

E recomendavel salientar que essa preocupagao
somente persiste, quando, examinada a matéria, objeto
do procedimento administrativo, tenham-se elementos
suficientes para evidenciar a inexisténcia do fato gerador.
Sa0 comuns 0s casos em que o fisco interpreta regras tri-
butarias em razdo de atos negociais, quando, em verda-
de, o fato gerador ocorre, unicamente, por vinculo a fato
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econémico de relevancia juridica, independendo, portan-
to, como observa brilhantemente o Mestre Amilcar de
Araujo Falcdo (in FATO GERADOR DA OBRIGAGAO
TRIBUTARIA, pagina 84), da vontade das partes, no que
tange ao seu conteldo ou ao seu carater valorativo. Ve-se
que a interpretagdo econémica, em matéria fiscal, confe-
rindo prevaléncia dessa realidade até sobre a forma juri-
dica (método da interpretagdo econémica), é basilar para
a caracterizacgdo definitiva do crédito tributario.

Exemplificando: o fisco autua o contribuinte, sob a
alegacao de que 0s suprimentos de caixa feitos por sécio
ou acionista. assemelham-se a saidas de mercadorias em
operacao interna tributavel e ndo registrada, exigindo o
imposto e multa de 100%.

A lei tributaria ordinaria prescreve que tal asseme-
Ihagdo, somente ocorre, quando apurada a existéncia de
receita com a sua origem nao comprovada (art. 523, do
RICM, no RN). A partir do instante em que o contribuinte
prova, documentalmente ou através de pericia, que 0s su-
primentos foram feitos pelo sécio e contabilizados, desa-
parece a duvida sobre a origem desses recursos. Provan-
do, ainda, o autuado, que tais suprimentos proporciona-
ram aquisicdo de matéria-prima, sua industrializacdo e
posterior comercializagao, infere-se que o contribuinte,
pessoa fisica, ensejou a geragdo do ICM, na medida em
que manteve a regularidade produtiva da sua empresa.
Como, entdo, admitir-se que a pessoa juridica seja cons-
trangida a pagar o valor dos suprimentos‘, acrescidos de
100% de multa, quando estes, irreversivelmeme,‘ cola-
boraram para que a Fazenda Publica recolhesse o tributo
sobre as vendas do produto final? Este é um dos casos ti-
picos de ilegalidade, onde, regra geral, a esfera adminis-
trativa ndo reconhece, ficando o contribuinte a mercé de
Execucgao e sangoes indiretas.

A hipdtese dada, por vincular-se a produgdo de
provas, ndo configura o mandamus. Ai surge a tese de
que se torna cabivel a medida cautelar inominada (artigos
798 e 799, do Codigo do Processo Civil), instaurada antes
do processo executorio, através da qual o Juiz determine
a inibicdo da Acdo de Execugdo Forcada, pela Fazenda
Publica, sendo que, o requerente ajuizara a adao anulaté-
ria, no prazo de trinta dias apds a concessao (art. 808, do
CPC).

Dir-se-a: diante disto, em que posigédo se coloca a
norma geral do artigo 151, |1, do CTN?

A resposta € a de que o CPC (artigo 882), a Lei
2.044, de 31 de dezembro de 1908 e a Convengao para
adogao de lei uniforme sobre letras de cambio e notas pro-
missorias (decreto 57.663, de 24 de janeiro de 1966 - ane-
x0 | - artigo 54) estatuem principios, normas e prazos para
0 protesto dos titulos por falta de aceite ou pagamento, o
que, entretanto, ndo impede que o Juiz, lastreado na ino-
vagdo processual civil do artigo 798, entenda existir fun-
dado receio de que uma das partes, antes do julgamento
da lide, cause ao direito da outra lesdo grave e de dificil
reparacao. Nesse caso, 0 Juiz suspende o protesto (medi-
da cautelar inonimada), inibindo, em conseqiiéncia, a
Execucao Forgada, desde que o requerente adote as me-
didas cabiveis nos trinta dias seguintes.

Em matéria tributaria, desde que o contribuinte
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demonstre a lesdo grave e de dificil reparagdo que Ihe
causara o ajuizamento da Execugdo pela Fazenda, repre-
sentada nas sangdes indiretas (interdigdo a financiamen-
tos com Bancos oficiais, dificuldades em despachos de
mercadoria ou exercicio profissional ...), entendo, com 0
devido respeito, que se aplica a medida cautelar inomina-
da, que nao seja o depdsito em dinheiro, até porque o arti-
go 799, do CPC, recomenda que para evitar dano, o Juiz
podera impor a prestagdo de caugdo. A propdsito, comen-
ta 0 magistério do Eminente PONTES DE MIRANDA (in
Comentarios ao Cédigo de Processo Civil, vol. XII, pagina
53): ‘‘A caugdo do artigo 799 é determinada pelo Juiz,
sem ter de buscar texto de direito de material ou mesmo
processual, em que se apoie, porque a impde com o fun-
damento suficiente em que, com ela, evita algum dano. A
diferenca é, portanto, relevante’’.

Note-se que PONTES DE MIRANDA diz que 0
Juiz determinara a caucdo sem buscar texto de direito
material, o que significa dizer: estabelecendo-se 0 seu
convencimento, quanto a lesdo grave e de dificil repara-
céo, concedera a medida cautelar inominada (art. 804, do
CPC), mesmo diante do artigo 151, 11, do Cédigo Tributa-
rio Nacional (direito material), da mesma forma que con-
cede a suspensdo do protesto, existindo a regra do artigo
28, do Decreto-Lei 2.044, de 31 de dezembro de 1908.

A conclusZo é a de que exigir exclusivamente o de-
Df')slto em dinheiro para suspender a exigibilidade do cré-
dito tributério, é orientagfio unilateral e simplista, pondo
a descoberto o contribuinte que, a vista de argumentos e

provas, tera que dispor do remédio juridico eficaz e rapi-
do, no sentido de impedir a agdo executiva da Fazenda,
afora a liminar do mandado de seguranca. Indaga-se: na
pratica, qual o prejuizo do fisco, se 0 Juiz concede a medi-
da cautelar inominada, exigindo caugéo real ou fidejusso-
ria para evitar danos? N&o sera inconstitucional exigir do
contribuinte carente de disponibilidade financeira, dep6-
sito em dinheiro para que ndo sofra as sangbes indiretas
da maquina fiscal, o que redundard, objetivamente, em
sua faléncia? Onde fica a garantia constitucional do artigo
153 § 23, se o exercicio do trabalho, oficio ou profissdo
torna-se impossivel diante das limitagdes impostas pelo
Estado, através do fisco, desfigurando o principio inarre-
davel do Estado Republicano Federativo (art. 1°, da
Constituigdo Federal), no qual os administradores estéo
em igualdade de posi¢do, em obrigagbes e deveres, com
os administradores?

A resposta, data venia, a tais questdes, justifica,
amplamente, a tese de que a medida cautelar inominada
podera ser concedida liminarmente, para o fim de impe-
dir o ajuizamento da Execugdo Forgada pela Fazenda Pu-
blica contra o contribuinte que n&o obteve sucesso na de-
fesa administrativa.

Fica a idéia, na simplicidade de quem a defende,
com o unico titulo de advogado provinciano, para analise
e pesquisa cientifica dos estudiosos e especialistas, inclu-
sive os Eminentes Professores, que honraram a nossa
Universidade, comparecendo ao ciclo de palestras sobre
Direito Tributario.

JURISPRUDENCIA ATUALIZADA

* ANISTIA FISCAL SOBREVINDA NO
EU RSO DO PROCESSO

Se no curso da execugdo fiscal sobre-
vém legislagdo que anistia débitos fis-
cais — Lei 2.492, de 1974 —, e demons-
trado pela executada o preenchimento
dos requisitos que a lei condiciona a
concessdo da anistia, impde-se a extin-

¢ao do processo’’ (1° TA-RJ-Ac.. unan.
da 4® Cam. Civ, em 13.5.77).

* DEMISSAO DO VIGILANTE

‘‘Justa é a demissdo de vigilante do se-
tor que é encontrado dormindo no local
e horario de trabalho (Ac. unan - TRT-
62 Regido, em 1.12.76).

FALENCIA — TITULO INAPTO
“‘Incerto o titulo, por discutida a emis-
sd0, nao deve a faléncia ser decretada.

Relagao de alguns dos nossos clientes:

Embratel
Banco Econ6mico S. A.

Banco do Rio Grande do Norte S. A.

Banco Mercantil do Brasil S. A.

Companhia Atlantic de Petréleo S. A.
Comeércio e Construgdo Trairi Ltda.
Companhia Brasileira de Alimentos — COBAL

Sociedade Eunice Weaver

Superintendéncia Nacional da Marinha Mercante

Construtora Serid6 Ltda.
Pirelli do Brasil S. A.

Os honorarios advocaticios sdo devidos,
em favor do requerido, se indeferida a
faléncia apés contestagdo’’ (TJ-RJ, 7°
Cam., em 11.12.76).

* CONSULTAS & SUGESTOES devem
ser enviadas ao Dr. Ney Lo de Souza
no enderego do RN-ECONOMICO ou do
Escritério de Advocacia, sito & av..Rio
Branco, 571 — sala 1009 — Fone:
222-1226 (DDD 084).

Rua Floriano Peixoto, 559 — Tels.: 222-2262 — 2224249
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Relacao nominal das empresas que
anunciam nesta edi¢cao especial de 8°
aniversario da revista RN-ECONOMICO

ALCALIS DO RIO GRANDE DO NORTE — ALCANORTE

ALGODOEIRA SAO MIGUEL S/A

ALPARGATAS CONFECCOES DO NORDESTE S/A

AGENCIA MARITIMA

ARTIGOS TECNICOS LTDA. — ARTEC

BANCO DO BRASIL S/A — AG. METROPOLITANA

BANCO DE DESENVOLVIMENTO DO RIO GRANDE DO NORTE — BDRN

BANCO DO ESTADO DO RIO GRANDE DO NORTE — BANDERN

BANORTE CREDITO IMOBILIARIO

BANCO DO NORDESTE DO BRASIL — BNB

BOLSA DE IMOVEIS DO RIO GRANDE DO NORTE

CAFE SAO BRAZ

CAFE SAO LUIZ

CIA. ACUCAREIRA VALE DO CEARA-MIRIM

COMERCIAL ALCIDES ARAUJO — RIO CENTER

CONFECCOES GUARARAPES S/A

CONSTRUTORA SERIDO LTDA.

CESARS/A

DISTRIBUIDORA DE AUTOMOVEIS SERIDO S/A

DIVEMO-S/A — REVENDEDORES DA MERCEDES-BENZ DO BRASIL

DUAUTO VEICULOS

EDITORA RN-ECONOMICO LTDA. — GRAFICA

EMPRESA BRASILEIRA DE LOCAGAO DE SERVICOS LTDA. — EMBRASEL

EMPRESA DE CONSTRUGAO CIVIL LTDA. — ECOCIL

EQUIPADORA LAZARO

FEDERAL DE SEGUROS

GALVAO MESQUITA FERRAGENS S/A

GONDEN GROSS

INOCOOP/RN

JESSE FREIRE AGRO-INDUSTRIAL S/A

J. OLMPIO & CIA. — GALERIA OLMPIO

LEGISLACAO NORDESTINA

LUCIANO ALBUQUERQUE ESTRUTURAS LTDA.

MEDICINA ASSISTENCIAL A EMPRESAS — INTERMEDICA

MAGNUS COMERCIO E REPRESENTAGOES

MARCOSA S/A

MARPASS/A

NATAL VEICULOS E PECAS S/A — REVENDEDORES DA GM

NORA-LAGE — ENRIQUE LAGE SALINEIRA DO NORDESTE S/A

OESTE VEICULOS — REVENDEDORES DA VOLKSWAGEN EM MOSSORO

OLIVEIRA E NEVES — CARRO SELVAGEM

PAIVA, IRMAOS & CIA. — HOTEL SOL

POTIGUAR LOCADORA

PRESENTES LAZARO

QUEIROZ OLIVEIRA & CIA.

R. GURGEL

RADIR PEREIRA & CIA.

REVENDEDORA COSTA MAQUINAS E PECAS LTDA. — RECOMAPE

RIONORTE — CIA. NORTETERIOGRANDENSE DE CREDITO, FINANCIAMENTO E
INVESTIMENTO

RN-DISTRIBUIDORA DE PAPEIS LTDA.

RN-ECONOMICO EMPRESA JORNALISTICA LTDA.

SALHA S/A — INDUSTRIA E COMERCIO DE OLEOS »

SOCIC COMERCIAL S/A

SORIEDEM S/A CONFECGOES

SUMMA ENGENHARIA LTDA.

SUPERMERCADO MINIPREGO

SUPERMERCADO NORDESTAO

T. BARRETO INDUSTRIA E COMERCIO S/A

UNIMED
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Quando Pensar em
SEGUROS
Procure a FEDERAL

No Rio Grande do Norte, ou qualquer
estado do Brasil, € sua melhor opgao.

Sucursal em NATAL - Rua Felipe Camario, 649 - Telefone — 222-2257

FEDERAI. DE SEGUROS S.A. m
Matriz - Rua: Santa Luzia, 732 -R.J




poupe gasolina.

poupe energia.

poupe divisas.
poupe tempo e dinheiro.

cademeta de poupana

Todo tempo é tempo de Poupanca




